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Vorwort

1. Dieser Band enthilt die Referate und schriftlichen Kommentare
einer internationalen Arbeitstagung, die von der Gesellschaft fiir Wirt-
schafts- und Sozialwissenschaften (Verein fiir Socialpolitik) und dem
Kieler Institut fiir Weltwirtschaft vorbereitet wurde und im Juli 1973
in Kiel stattfand.

2. Folgende Uberlegungen haben bei der Wahl und Abgrenzung des
Themas eine Rolle gespielt:

Nach dem Zweiten Weltkrieg konnten die Industrieldnder hohe Raten
des Wirtschaftswachstums, des technischen Fortschritts und der Han-
delsausweitung erzielen, verbunden mit hoher Beschiftigung, zuneh-
mendem Arbeitskréftemangel und einer sich beschleunigenden Infla-
tion. In der Dritten Welt ist es einigen (kleinen) Lindern gelungen,
ihre wirtschaftliche Entwicklung mit Hilfe einer exportorientierten
Politik voranzutreiben, wihrend andere (groBere) Liander sich auf die
Politik der Importsubstitution verlegten, es aber dabei offensichtlich
nicht schaffen, ihre Zahlungsbilanz- und Beschéftigungsprobleme zu
16sen.

Daraus ergeben sich folgende Fragen. Kénnte die Allokation der
Ressourcen in der Welt nicht verbessert werden, wenn die Industrie-
lander ihre Mérkte fiir Produkte aus den Entwicklungsldndern 6ffneten
und wenn die Entwicklungslinder eine mehr exportorientierte Politik
betrieben mit dem Ziel, mehr von den Giitern zu produzieren, bei denen
sie gegeniiber den Industrieldndern einen komparativen Vorteil haben?
Konnten die Industrieldnder nicht leichter mit dem Arbeitskridfteman-
gel und dem Inflationsdruck fertig werden, wenn sie ganz bewufit dem
Wettbewerb aus dem Ausland die Tore 0ffneten, vor allem dem Wett-
bewerb aus Léndern mit reichlichem Angebot an Arbeitskridften und
entsprechend niedrigen Lohnen? Lige es nicht im beiderseitigen Inter-
esse, wenn die Industrieldnder den Entwicklungsldndern dabei helfen
wiirden, Technologien zu finden oder zu libernehmen, die dem Kapital-
mangel und ArbeitskrifteliberschuB in den armen Lindern besser
entspriachen? Und schlieBlich: Sollte es Entwicklungsldnder geben, die
aus einer Zunahme des Handels mit der industrialisierten Welt keinen
Vorteil erwarten kénnen, wiren diese dann nicht gut beraten, zunichst
den Handel und die Arbeitsteilung untereinander zu verstdrken, gleich-



VI Vorwort

sam als Vorstufe zu ihrer Integration in das System der weltweiten
Arbeitsteilung?

3. Aufgrund dieser allgemeinen Uberlegungen wurden fiir die Ar-
beitstagung sechs Themenkreise ausgewihlt:

(1) Hypothesen zur Erkldrung des Handels zwischen den Industrie-
lindern und zwischen Industrie- und Entwicklungsldndern.

(2) Die Exportnotwendigkeiten der Entwicklungslinder und die An-
passungserfordernisse in den Industrieldndern.

(3) Notwendige und hinreichende Bedingungen fiir den Erfolg einer
Politik der Importsubstitution bzw. Exportdiversifizierung in Ent-
wicklungslandern.

(4) Beschéftigungsimplikationen einer exportorientierten Industriali-
sierung.

(5) Arbeitsintensive Technologien fiir weniger entwickelte Lander.
(6) Regionalisierungstendenzen im internationalen Handel.

4. Die beiden ersten Artikel in diesem Band befassen sich mit den
Handelsstromen zwischen entwickelten Lindern. Hufbauer und Chilas
versuchen in ihrem Beitrag, das AusmaB der Spezialisierung in markt-
wirtschaftlich orientierten Industrieldndern zu schitzen. Dabei stellen
sie fest, daB ihr Spezialisierungsindex zwischen 1929 und 1969 kaum
eine Verdnderung anzeigt, und da8 der Handel zwischen entwickelten
Léndern eher durch eine intra-industrielle als durch eine inter-indu-
strielle Spezialisierung gekennzeichnet ist. Hesse berechnet Koeffi-
zienten des intra-industriellen Handels fiir eng definierte Gruppen von
Erzeugnissen der verarbeitenden Industrie. Auch er kommt zu dem
Ergebnis, dafl der Handel zwischen Industrielandern nahezu ausschlief3-
lich ein intra-industrieller Handel ist. Als Erkldrung fiihren beide
Beitrdge an, da Unterschiede in der relativen Faktorausstattung viel
weniger ins Gewicht fallen als Tendenzen zur Produktdifferenzierung,
Marketingféahigkeiten, technologische Unterschiede und Kostenvorteile
der Massenproduktion. Die kiinftigen Moglichkeiten einer weiteren
Spezialisierung zwischen den Industrieldndern sind nach Hufbauer
und Chilas recht skeptisch zu beurteilen; zu einer gréBeren inter-
industriellen Spezialisierung bediirfte es internationaler Faktorbewe-
gungen, die iiber das hinausgehen, was die nationalen Regierungen zu
tolerieren bereit wiren.

5. Die néchsten beiden Referate befassen sich mit dem Handel zwi-
schen Industrie- und Entwicklungslédndern. Hirsch geht der Frage nach,
welche Giiter die Entwicklungslinder in die hochentwickelten Lénder
vermehrt exportieren koénnten. Er teilt die gehandelten Giiter in drei
Gruppen ein:
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(1) Ricardo-Giiter, (2) Heckscher-Ohlin-Giiter und (3) Produktzyklus-
Giiter. Ricardo-Giiter sind dadurch definiert, daB ihre Produktion vom
Vorhandensein bestimmter Ressourcen, einschliefllich Klima, bestimmt
ist. Heckscher-Ohlin-Giiter werden dort produziert, wo die Faktoraus-
stattung (Arbeit und Kapital) fiir sie guinstig ist; und bei Produkt-
zyklus-Giitern hingt die Wettbewerbsfahigkeit davon ab, ob das Aus-
bildungskapital und das technische Know-how vorhanden sind. Die
Entwicklungslinder haben natiirliche Vorteile bei vielen Ricardo-Gii-
tern; fiir Heckscher-Ohlin-Giiter miissen sie von ihrem reichlichen
Arbeitskrifteangebot Gebrauch machen; und was die Produktzyklus-
Giiter anlangt, so sind die Entwicklungslinder nur bei den Giitern
konkurrenzfahig, die ausgereift sind. Somit liegen die kiinftigen Ex-
portchancen der Entwicklungsldnder bei technisch ausgereiften ar-
beitsintensiven Giitern. Neue arbeitsintensive Produkte erfordern in
der Regel den Einsatz von viel Ausbildungskapital — ein Faktor, der in
den meisten Entwicklungsldndern ebenso knapp ist wie Sachkapital.

Lorenz, der die konventionellen Handelsmodelle fiir inaddquat hilt,
filhrt die Unterscheidung zwischen komplementiren Handelsstromen
(Primérgiiter im Austausch gegen Fertigwaren) und substitutiven Han-
delsstromen (Fertigwaren gegen Fertigwaren) ein. Er empfiehlt den
armen Liéndern, das Schwergewicht auf den Ausbau des komplemen-
tdren Handels zu legen, also vor allem Primirgiiter in die Industrie-
ldnder zu exportieren.

6. Das gemeinsame Thema der folgenden drei Referate sind die
Strukturanpassungen, die in den Industrieldndern bewailtigt werden
miissen, wenn mehr Raum fiir Importe aus den Entwicklungsldndern
entstehen soll.

Scaperlanda sieht die Aufgabe der reichen Liénder darin, im Rahmen
von Rohstoffabkommen daran mitzuwirken, dal die Schwankungen in
den Exporterlosen der Entwicklungsldnder gemildert oder ausgeschal-
tet werden; dariiber hinaus sollten sie ihre Handelsschranken wesent-
lich abbauen, damit die Exporterlése der Entwicklungsldnder lang-
fristig wachsen. Abrupte Verdnderungen auf den Mairkten der Indu-
strieldander braucht es nicht zu geben, wenn man die Handelsschranken
allmihlich abbaut und so den Anpassungsmechanismen die erforder-
liche Zeit 146t.

Scheid lenkt die Aufmerksamkeit auf drei Schwierigkeiten, die bei
antizipatorischen Anpassungen entstehen kénnen, d.h. bei Kapazi-
tiatseinschriankungen, die im Vorgriff auf das Wachsen der Importe aus
Entwicklungsldndern vorgenommen werden (sollen). Erstens sei es zu
schwierig, im vorhinein zu sagen, welche Industrien weichen miifiten;
zweitens gebe der Markt nicht geniligend Hinweise, wo die freigesetzten
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Faktoren wiederbeschéftigt werden konnten; und drittens sei es nicht
ausgemacht, ob bei vorausgreifender Anpassung wirklich die Entwick-
lungsldander — und nicht etwa konkurrierende Industrien in den
reichen Lindern — den Vorteil hitten. Scheid befiirwortet eine Politik,
die sich nicht vorausgreifend, sondern Zug um Zug mit den Friktionen
befaBt, die bei der Offnung heimischer Mirkte fiir Importe aus Ent-
wicklungsldndern entstehen.

Fels betont in seiner Studie die Rolle, die rohstoff- und arbeitsinten-
sive Industrien bei der Entwicklung armer Lénder im Rahmen der
internationalen Arbeitsteilung spielen konnen; und er verurteilt MaB-
nahmen, die nur dazu angetan sind, die Existenz arbeitsintensiver
Industrien in reichen Léndern zu verlingern. Nach einer Analyse
der industriellen Anpassung in Westdeutschland macht er konkrete
Vorschlidge, wie man eine Verlagerung arbeitsintensiver Produktionen
in Entwicklungslinder fordern kann und wie die Investitionsanreize
in den Industrieldandern beschaffen sein miissen, damit sie Industrien
mit komparativen Vorteilen zugute kommen.

7. Importsubstitution und Exportdiversifizierung als Strategien der
Entwicklungspolitik sind Gegenstand der sechs folgenden Referate.
Diese Problematik wird im Lichte der Erfahrungen in einer grofien
Zahl von Entwicklungslandern diskutiert.

Das Referat von Diaz-Alejandro befafit sich mit verschiedenen
Aspekten der jingsten Exporterfahrungen in Lateinamerika. Obwohl
das eindrucksvolle Wachstum lateinamerikanischer Exporte in den
letzten Jahren zu einem betriachtlichen Ausmafl aus Primérgiiterexpor-
ten herriihrt, waren einige Lidnder — wie Brasilien — sehr erfolgreich
bei der Forderung von Fertigwarenexporten. Diaz-Alejandro ana-
lysiert verschiedene Versionen der Hypothese, daB die Importsub-
stitution hierfiir eine notwendige Vorbedingung war. Er ist skeptisch,
ob die gegenwirtigen Formen der Exportforderung in Lateinamerika
geeignet sind, in der Zukunft das Wachstum zu beschleunigen und dazu
beizutragen, daf die Arbeitslosigkeit geringer, die Einkommensver-
teilung gerechter und die Wettbewerbsposition der heimischen gegen-
iber den multinationalen Unternehmen besser wird.

Kebschull und Wilkelms befiirworten einen — wie sie sagen — prag-
matischen Ansatz fiir die Wahl zwischen Exportférderung und Import-
substitution. Unter Bezug auf lateinamerikanische Erfahrungen schla-
gen sie vor, das Schwergewicht in den gr6B8eren Entwicklungsldndern
mehr auf die Importsubstitution und in den kleineren Lindern mehr
auf die Exportdiversifizierung zu legen.

Die Referate von Chen und von Knall beziehen sich auf Siid- und
Stidost-Asien. Chen — von dessen Bericht nur eine gekiirzte Version
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abgedruckt ist — befaBt sich mit der Erfahrung einiger siidostasiati-
scher Linder und den allgemeinen Bedingungen, unter denen Strate-
gien der Importsubstitution und Exportdiversifizierung zu einer er-
folgreichen Entwicklung fithren kénnen. Knall vergleicht das Wachstum
und die Entwicklung von Liandern mit Exportorientierung (Thailand,
Malaysia, Singapur) und Importsubstitution (Philippinen, Indien, Pa-
kistan) und kommt dabei zu dem Schluf, daf man beide Strategien
kombinieren sollte. Die richtige Kombination sei abhingig von der
GrofBe des heimischen Marktes, der Ressourcenausstattung, dem Indu-
strialisierungsgrad, der vorhandenen Infrastruktur und dem Grad der
intersektoralen Verflechtung.

De Vries stiitzt seinen Bericht auf die Erfahrungen der Lénder in
West- und Zentralafrika. Im Lichte der wirtschaftspolitischen Ziele,
die dort dominieren, diskutiert er die angewandten Instrumente ein-
schlieBlich der Wechselkurspolitik. Giisten zeigt in seinem Beitrag, war-
um einige Lénder im tropischen Afrika trotz offensichtlicher Mifler-
folge die Politik der Importsubstitution fortgesetzt haben. Er versucht
ferner, Industrien zu bestimmen, die fiir eine exportorientierte Indu-
strialisierung geeignet erscheinen, und zeigt die Schwierigkeiten auf,
die beim Ubergang von einer binnenorientierten zu einer exportorien-
tierten Politik liberwunden werden miissen.

Donges gibt einen kritischen Uberblick iiber den derzeitigen Stand
der Diskussion zur Frage der binnen- oder exportorientierten Indu-
strialisierung. Er betont, daBl sich Importsubstitutionen und Export-
diversifizierung nicht ausschlieBen, nennt die Bedingungen, unter denen
die Importsubstitution eine Vorbedingung der Exportdiversifizierung
ist, und beschreibt die MaBnahmen, die die Industrielinder und die
Entwicklungslédnder ergreifen miissen, wenn die Entwicklungsldnder
international wettbewerbsfiahig werden sollen.

8. Die Beitrdge von Tyler und von Hoffmann und Ee erkldren, in
welcher Weise und in welchem Umfang Fertigwarenexporte helfen
konnen, die Arbeitslosigkeit in der Dritten Welt zu verringern.

Tyler untersucht am Beispiel von acht halbindustrialisierten Lé&n-
dern, inwieweit die Zunahme der Beschiftigung Fertigwarenexporten
zuzurechnen ist. Um die durch ,backward linkages“ geschaffene Be-
schéftigung zu schitzen, bedient er sich der Input-Output-Methode. Von
besonderem Interesse ist sein Ergebnis, daf einige Industrien, die als
wenig ‘ arbeitsintensiv erscheinen, wenn man nur den direkten Ar-
beitsinput betrachtet, sehr arbeitsintensiv sind, wenn auch ihre ,back-
ward linkages“ bertiicksichtigt werden. Tylers Ergebnisse legen aller-
dings den SchluB nahe, daB Fertigwarenexporte nur eine sehr be-
grenzte Hilfe fiir die Losung des Arbeitslosenproblems in den Ent-



X Vorwort

wicklungslandern bieten kionnen. Der Beitrag von Hoffmann und Ee
ist ein Versuch, die direkten Beschéftigungswirkungen der Fertigwa-
renexporte in West-Malaysia zu schitzen. Es zeigt sich, daB das Ex-
portwachstum bis jetzt schnell und arbeitsintensiv war, aber kein
groBer Beschiftigungseffekt vom Wachstum der Fertigwarenexporte
zu erwarten steht, solange diese Exporte nicht stirker diversifiziert
werden. Die Autoren versuchen, Kriterien zu entwickeln, die es ge-
statten, jene Industrien zu identifizieren, die sich am besten fiir eine
beschiftigungsorientierte Exportférderung eignen.

9. Schumacher und Ritter behandeln in ihren Berichten die Frage,
wie man den Entwicklungslindern bei der Wahl und bei der Uber-
nahme geeigneter Technologien helfen kann. Schumacher lenkt die
Aufmerksamkeit auf das, was er ,intermediate technology“ nennt, eine
Technologie, die es erlaubt, mit Maschinen zu arbeiten, die klein, ein-
fach und preiswert sind. Er berichtet iiber die Konzeption und die Ar-
beit der ,Intermediate Technology Group“ in London und iiber Er-
folge bei dem Versuch, einfache und arbeitsintensive Ausristungen fiir
Entwicklungslédnder zu entwerfen und herzustellen. Ritter betont, dafl
die Entwicklung arbeitsintensiver Technologien und deren Transfer
in die Entwicklungslinder eine Aufgabe ist, die eine enge Zusammen-
arbeit zwischen Industrie- und Entwicklungsldndern erfordert. Er lenkt
das Augenmerk auf die zahlreichen arbeitsintensiven Technologien und
Prozesse, die noch immer in Industrielindern verwendet werden, und
macht Vorschlidge, wie die Entwicklungsldnder hierauf zuriickgreifen
konnen. Insbesondere empfiehlt er, in den Entwicklungsldndern so-
genannte ,,technology transfer centers“ zu griinden.

10. Mit den Regionalisierungstendenzen im internationalen Handel
befassen sich Sautter und Krdmer in ihren Beitrdgen. Sautter schitzt
mit Hilfe eines Regionalisierungskoeffizienten den Trend der Regio-
nalisierung zwischen 1938 und 1970 und stellt dabei fest, da8 die
Handelsintensitdt innerhalb der Europédischen Gemeinschaft und im
Raum der EFTA zugenommen, aber im Verkehr zwischen Industrie-
und Entwicklungslindern abgenommen hat. Kridmer, der einer insti-
tutionellen Betrachtungsweise den Vorzug gibt, vertritt den Stand-
punkt, daBl regionale Freihandelszonen und Zollunionen durchaus ge-
eignet sein kénnen, auch den weltweiten Handel zu fordern.

11. In seinem abschlieBenden Referat gibt Bergsten einen Ausblick
auf die Zukunft des Welthandels. Zu den Verdnderungen in der Welt-
wirtschaft, von denen er einen tiefgreifenden EinfluB auf die zu-
kiinftige Handelspolitik und die Struktur des Welthandels erwartet,
gehoren die strukturelle Inflation, die Reform des Weltwahrungs-
systems und die Verringerung der weltweiten politischen Spannungen.
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Bergsten weist darauf hin, daB steigende Weltmarktpreise fiir Primar-
giter den Entwicklungslindern groBe Chancen eroffnen, und warnt
davor, die industriellen Exporte auf Kosten des Primérgiiter-Angebots
tiibermaéfBig zu fordern.

12. Natiirlich weisen die in diesem Tagungsband vorgelegten Bei-
trage erhebliche Unterschiede in Methode und Qualitdt auf. Sie er-
geben auch inhaltlich durchaus kein einheitliches Bild; ja man kann
sagen, daB} die Tag\mg eher die Unterschiede als die Gemeinsamkeiten
im methodischen Ansatz, in den Ergebnissen und in der Wertung der
Ergebnisse deutlich gemacht hat. Eine Tagung ist ja wohl iiberhaupt
erst fruchtbar, wenn man zusammenkommt, um sich auseinanderzu-
setzen, und alle nachdenklich geworden sind, wenn sie wieder nach
Hause fahren. Ob die Kieler Arbeitstagung diesen Zweck erfiillt hat,
muf} die Zukunft zeigen. Wenn dieser Berichtsband dazu beitrégt, unser
Wissen iiber die weltwirtschaftlichen Zusammenhidnge zu erweitern
und die damit verbundenen Probleme besser zu verstehen, war der
Aufwand nicht ohne einen angemessenen Ertrag.

13. Juergen Donges, Gerhard Fels, Helmut Hesse und Lutz Hoffmann
haben mir bei der wissenschaftlichen Vorbereitung der Tagung viel
geholfen. Roland Vaubel, Norbert Walter und vor allem Heinz-Dieter
Haas gebiihrt Dank fiir tatkriaftige Unterstiitzung in allen organisato-
rischen Fragen. Heinz-Dieter Haas hat iiberdies so viel fiir das Er-
scheinen dieses Bandes geleistet, daB es mehr als eine Ubertreibung ist,
wenn ich als Mitherausgeber dieser deutschen Ausgabe in Erscheinung
trete. Wir beide danken Wolf-Riidiger Frank, Lothar Grebe, Dieter
Hockel, Norbert Kampmann, Wim Kosters und Winfried Wortmann,
die die Ubersetzung besorgt haben, sowie Trudi Brauers und Wolfgang
Rensonet, die Korrektur gelesen haben. Die Deutsche Forschungsge-
meinschaft und das Bundesministerium fiir Wirtschaftliche Zusammen-
arbeit, die die Tagung finanziell erméglicht haben, verdienen den
besonderen Dank der Gesellschaft fiir Wirtschafts- und Sozialwissen-
schaften und des Instituts fiir Weltwirtschaft.

Kiel, im Juli 1974
Herbert Giersch
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Spezialisierung von Industrielindern
Umfang und Auswirkungen

Von Gary C. Hufbauer und John G. Chilas*, Albuquerque, N. Mex.

Einfiihrung

In den Jahren seit dem zweiten Weltkrieg hat sich der Handel zwi-
schen den westlichen Industrieldndern duflerst zligig ausgeweitet. Der
Austausch von Industrieprodukten hat von 34 Milliarden Dollar im
Jahr 1950 auf 201 Milliarden Dollar im Jahr 1969 mit fast 10 %sigen
jahrlichen Raten zugenommen (Exporte und Importe, jeweils in Prei-
sen von 1955, Tabellen 1 und 2). In der gleichen Periode stieg die In-
dustrieproduktion der westlichen Industrielinder von 157 Milliarden
Dollar auf 445 Milliarden Dollar an (nach Tabelle 3, in Preisen von
1963). Das Wachstum des AuBlenhandels hat das Produktionswachstum
klar iberholt. Hinter diesen altbekannten Tatsachen verbergen sich
zwei Paradoxa.

Die neoklassische AuBenhandelstheorie hat seinerzeit vorausgesagt,
der Handel zwischen gleichartigen Lindern werde zum Erliegen kom-
men. Denn schlieBlich — so wurde angenommen — gleiche der Handel
Disparitdten in der Faktorausstattung oder Préferenzunterschiede aus.
Sind diese Disparitdten oder Priferenzunterschiede klein, ist auch der
Bedarf an Handel gering. Die westlichen Industrieldnder sind seit dem
zweiten Weltkrieg einander #hnlicher geworden: Japan und Europa
haben rasch Kapital angehiduft, und — wie immer man das beurteilen
mag — sie haben die Verbrauchsgewohnheiten von Amerika weitge-
hend angenommen. Trotz dieser wachsenden Ahnlichkeit hat keine
Abschwiachung des Handels stattgefunden.

Unter Berufung auf Marx und Engels hat Lenin! seinerzeit prophe-
zeit, der Staat werde absterben. Nichts dergleichen ist allerdings ein-
getreten. Insbesondere nicht in kommunistischen Lindern und so ist
Lenins ungelegene Behauptung ohne viel Aufhebens vergessen worden.
Die neoklassische Prophezeihung verdient das gleiche Schicksal.

* Die deutsche Ubersetzung wurde angefertigt von Winfried Wortmann,
Koln.
1 V. I. Lenin, State and Revolution (1917), New York 1932.

1*
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Dies ist das erste Paradoxon. Linnemann? hat an Hand eines Gravita-
tionsmodells gezeigt, daB die Ahnlichkeit von Staaten, gemessen am
jeweiligen Pro-Kopf-Einkommen, dazu fiihrt, da8 sich die bilateralen
Handelsstrome verstdrken und nicht etwa abschwichen. Verschiedene
Autoren haben Erkldrungen dieses Phidnomens versucht. Linder® hat
beispielsweise darauf hingewiesen, da die Giiter von Lindern, deren
Einkommensniveau vergleichbar ist, besser den jeweiligen Marktanfor-
derungen entsprechen. Da Vergleichbarkeit im Einkommensniveau oft
von #hnlicher Kapitalintensitdt begleitet ist, wird von fast gleichen
Verhiltnissen in der Faktorausstattung ein verstirkter Nachfrage-
impuls nach AufBlenhandel ausgehen. Auf der Angebotsseite, so wird
argumentiert, hat der Handel mit Industrieerzeugnissen oftmals seine
Wurzel in zeitweiligem technologischem Vorsprung, Leistungsunter-
schieden, GroBenvorteilen und ortlichen Besonderheiten. Diese Unter-
schiedlichkeiten sind mit dhnlichen Kapitalkoeffizienten durchaus ver-
einbar.

Das Schwergewicht der folgenden Ausfiihrungen liegt auf den An-
gebotsunterschieden. Einzelfdlle werden als Beleg einer wichtigen ge-
nerellen Erscheinung behandelt: die Existenz eines spezifischen, geo-
graphisch begrenzten Produktionsfaktors in vielen Industriezweigen.
Bei diesem Faktor kann es sich um natiirliche Ressourcen, ein vorteil-
haftes Verkehrsnetz oder um einen lokalen Erfahrungsschatz handeln.

Das zweite Paradoxon ist darin zu sehen, da8 das rasche Nachkriegs-
wachstum des Handels die internationale Spezialisierung auf der Ebene
der Industrieprodukte in der Substanz nicht vorangebracht hat. Die
traditionelle AuBenhandelstheorie betont die internationale Arbeits-
teilung. Doch die nach dem Krieg gemachte Erfahrung ist die Praxis
einer Intra-Branchen-Spezialisierung bei ausgeglichenem Handel auf
Branchenebene. Fiir dieses Paradoxon hat Linder eine Erkldrung an-
geboten: Ahnlichkeit in der Struktur der Nachfrage fithrt zu substitu-
tiven Handelsstromen mit nur geringfiigig unterschiedlichen Industrie-
produkten. Problematisch an dieser Erkldrung ist, daBl sie die hdéchst
unausgeglichene Zusammensetzung des interregionalen Handels inner-
halb eines Landes auBler Betracht 148t. Wir werden deutlich machen,
daB die Griinde fiir ausgewogenen internationalen Handel in Zoll- und
nichttarifdren Hindernissen zu finden sind. Mehr noch: Ein Abbau die-
ser Schranken konnte schwerwiegende Neuanpassungsprobleme mit
sich bringen.

? H. Linnemann, An Econometric Study of International Trade Flows,
Amsterdam 1966.

3 S. B. Linder, An Essay on Trade and Transformation, Stockholm 1961.
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Internationale Spezialisierung

Zur Untersuchung von Spezialisierungstendenzen zwischen Industrie-
landern werden wir uns auf Industrieprodukte beschrinken. In diesem
Sektor ist der Handel am stdrksten gewachsen. In ihm miiten An-
zeichen zunehmender internationaler Arbeitsteilung am deutlichsten
sichtbar sein. Die Tabellen 1 und 2 geben die Industriewarenexporte
und -importe der bedeutenderen westlichen Industriemichte wieder?.
Maizels® folgend sind Industrieprodukte in sechs groBen Kategorien
zusammengefat worden. Sieben Linder werden ausgewiesen. Die
Kategorie ,Ubriges Westeuropa“ enthiilt Belgien, die Niederlande,
Luxemburg, Italien, Schweden und die Schweiz. Fiir die Zeit von 1929
bis 1950 wurden die Zahlen von Maizels libernommen; die Zahlen fiir
1960 und 1969 entstammen Quellen der Vereinten Nationen. Der Handel
wird in Preisen von 1955 bewertet. Dieses Basisjahr wurde von Mai-
zels libernommen.

Tabelle 3 gibt fiir die gleichen Produktgruppen und Liander, fiir die
Daten iiber den Handel aufgefiihrt wurden, die industrielle Wert-
schopfung wieder, ausgedriickt in Preisen von 1963. Durch den Ver-
gleich von Netto-Export und industrieller Wertschépfung kann das
AusmaB der wihrend der letzten 50 Jahre erreichten Spezialisierung
grob geschitzt werden®. Der Quotient aus Netto-Export und Produk-
tion dient somit als Spezialisierungsindex. Die Indizes fiir zwei oder
mehr Produktkategorien konnen durch Gewichtung der Produktion
miteinander verbunden werden, so dafl der Spezialisierungsindex S;
fiir das Land i geschrieben werden kann:

- Ml _Qy
Qij %:Qij

X
(1 Sz=z.:l < =2 [ X - M| /2Qy
] J ]

wobei:

i = das betreffende Land,
j = das jeweilige Produkt
X = Wert der Exporte,
M = Wert der Importe,
@ = industrielle Wertschdpfung.

4 Alle Tabellen am Ende des Beitrages.

5 A. Maizels, Industrial Growth and World Trade, Cambridge 1963.

8 Alternativ dazu konnte der Vergleich mit binnenldndischen Verkidufen
(einschliefflich Importen) plus Exporten durchgefiihrt werden. Der Index
hitte dann die obere Grenze von 1. Der in den Gleichungen (1) und (2) darge-
stellte Index hat keine obere Grenze. Zahlen iiber den Wertzuwachs sind eher
greifbar als Verkaufszahlen. Dariiber hinaus ist das Verhaltnis von Ver-
kidufen zu Wertschopfung relativ konstant, so daB es unwahrscheinlich er-
scheint, daB die Verwendung des alternativen Nenners das Ergebnis generell
verandert. Die Eigenschaften unterschiedlicher Spezialisierungsindizes wer-



6 Gary C. Hufbauer und J. G. Chilas

Analog kann der Spezialisierungsindex S; fiir das Produkt j im
Handel zwischen zwei und mehr Landern geschrieben werden:

@) Si=zi:|Xii_Mii|/zi:Qii

Die Spezialisierungsindizes sind in Tabelle 4 aufgefiihrt. Sowohl zwi-
schen den bedeutenden Industrienationen als auch zwischen den Grob-
kategorien der Industrieerzeugnisse hat die Spezialisierung bemer-
kenswert wenig zugenommen. Der von den Industrienationen 1969
erreichte Grad der Spezialisierung lag unter dem von 1937. Dabei spie-
gelt die Struktur des Handels von 1937 eine lange Periode von protek-
tionistischen MaBnahmen wider. Das gleiche Bild wiederholt sich bei
den Produktgruppen. Die Spezialisierung hat hier fiir die meisten Ka-
tegorien kaum das Niveau von 1937 erreicht; sie liegt noch unter dem
Stand von 1929. Schrinken wir die Betrachtung auf den Handel zwi-
schen Industrieldndern ein, ergibt sich fast das gleiche Bild. Diese In-
dizes sind im zweiten Teil von Tabelle 4 wiedergegeben. Nur die Lin-
der des Gemeinsamen Marktes erreichten 1969 ein hoheres Spezialisie-
rungsniveau als 1937.

Der Wert des Index’ fiir die Spezialisierung hiangt auch vom Grad
der Brancheneinteilung ab. Werden mehr Industriezweige aufgefiihrt,
erhoht sich der Indexwert. Im Extremfall konnte jedes Produkt als eine
unabhingige Branche betrachtet werden. Damit wiirden die Netto-
Exporte den Brutto-Exporten (oder -Importen) nahezu gleichkommen.
Zur Bestimmung der Auswirkungen einer detaillierteren Branchenauf-
splitterung auf den Wert des Spezialisierungsindex’ sind fiir den Han-
del innerhalb des Gemeinsamen Marktes im Jahre 1969 Indizes sowohl
fiir die sechs von Maizels iibernommenen Branchen als auch fiir die 38
zweistelligen Abschnitte und die 102 dreistelligen Gruppen innerhalb
der Teile 5, 6, 7 und 8 der Standard International Trade Classification
(SITC) berechnet worden. Bei sechs Branchen ergab der Index den Wert
0,085, bei der Einteilung in 28 Branchen 0,095 und fiir 102 Artikel 0,113.
Offenbar nimmt der Index selbst fiir ein Gebiet, in dem intersektoraler
Handel stark verbreitet ist, nicht sehr stark zu, wenn mehr Branchen
unterschieden werden’. Diese Berechnungen lassen vermuten, da die

den diskutiert bei H. G. Grubel und P. S. Lloyd, The Empirical Measurement
of Intra-Industry-Trade, in: The Economic Record, Vol. XLIII (1971), S.
494 ff.

7 Diese Beobachtung wird durch Ergebnisse von Gray und Hesse erhirtet.
Vgl. H. P. Gray, Two-Way International Trade in Manufactures: A Theore-
tical Underpinning, in: Weltwirtschaftliches Archiv, 1973, Bd. 109, Nr. 1, und
H. Hesse, Hypothesen zur Erklirung des Warenhandels zwischen Industrie-
ldndern, Konferenz iiber Probleme der internationalen Arbeitsteilung, Kiel,
Juli 1973.
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Schitzung von Spezialisierungstrends auf der Grundlage von nur sechs
Branchen nicht stark von einer Schitzung abweicht, die auf 20 oder
30 Branchen basiert.

Wie kénnen wir angesichts des fortschreitenden Abbaus von Handels-
hemmnissen in der Nachkriegszeit das Fehlen eines signifikanten An-
stiegs der Spezialisierung seit 1937 erkldren? Unserer Meinung nach ist
die wichtigste Erkldrung darin zu finden, dal GATT-Verhandlungen
die intra-sektorale Spezialisierung sehr viel stdrker férdern als die
inter-sektorale. Selbstverstdndlich spiegelt die Struktur des GATT die
Verteilung der politischen Macht zwischen den bedeutenden Industrie-
nationen. Nach den GATT-Spielregeln tauschen Regierungen mitein-
ander Zollzugestdndnisse aus. Dieses Vorgehen belegt das politische
Ubergewicht der Produzenten iiber die Konsumenten. Denn wenn das
Wohl der Konsumenten ausschlaggebendes Ziel wire, wiirden Regie-
rungen auch einseitig Zolle und sonstige Handelshindernisse abbauen.
Verhandlungen {liber Handelsfragen sind demgegeniiber stidrker an den
Produzenteninteressen als am Interesse der Verbraucher orientiert. Es
ist leichter, die Zustimmung einer Branche fiir niedrigere Handels-
schranken zu erreichen, wenn dieselbe Branche sich umgekehrt von aus-
landischen Konzessionen Gewinn erhoffen kann. Noch besser sind ge-
genseitige Konzessionen, die, obwohl sie den binnenldndischen Absatz
eines Unternehmens gefdhrden kénnen, dem gleichen Unternehmen den
Zugang zu fremden Mairkten eroffnen. Auf diese Weise begiinstigen
GATT-Zugestdndnisse geradezu eine brancheninterne Spezialisierung.
Daher kann das GATT auch als das westliche Koordinationsinstrument
zur Gewdhrleistung eines ,ausgeglichenen Handels“ mit industriellen
Produkten unter den bedeutenderen Industriemédchten angesehen wer-
den®.

Das Brutto-Handelsvolumen der Industriewaren hat sich daher we-
sentlich schneller als der Netto-Handel entwickelt. Ein Index des Brut-
to-Handels 148t sich dadurch erstellen, daB Exporte und Importe auf
die Wertschépfung bezogen werden. Fiir das Land i lautet der Index:

3) Gi=XXij+ My /ZQi
7 7

8 W. P. Travis, Production, Trade and Protection When there are Many
Commodoties and Two Factors, in: American Economic Review, Mirz 1972.
Siehe hierzu auch: U.S. House of Representatives, Committee on Ways and
Means, Trade Reform Act of 1973, Washington, D. C., October 1973, S. 22.
Dort wird ein ,balanced-trade-Ansatz“ fiir die nachste Runde der GATT-
Verhandlungen empfohlen.
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Der Brutto-Handelsindex fiir das Produkt j ist:
4 G;=2X;; + My /2 Qij

i 7

Indizes des Brutto-Handels bringt Tabelle 5.

Im Jahre 1969 erreichten die Brutto-Handelsindizes das hochste Ni-
veau der letzten 40 Jahre. Jede Giiterkategorie hat seit dem zweiten
Weltkrieg eine deutliche Steigerung im Verhiltnis des Gesamthandels
zum Output erlebt. Jedes Industrieland, mit Ausnahme von Japan,
zeigte fiir 1969 einen hoheren Brutto-Handelsindex als fiir 1929. Die
gleichen Beobachtungen treffen auch fiir den Handel zwischen den In-
dustrieldndern zu.

Das Wachstum des Brutto-Handelsvolumens ohne komplementire
Spezialisierungsfortschritte sollte nicht gleich als ,carrying coals to
Newcastle“ abgetan werden. Sicherlich sind die lehrbuchmifigen Vor-
teile des Handels Ergebnisse der Arbeitsteilung wie die Reallokation
produktiver Faktoren und neue Verbrauchsmuster, die sich nach einer
Veridnderung des Giiterpreisverhéltnisses herausbilden. Aber der Han-
del hat noch weitere Vorteile: Er kann die Wahlmdoglichkeiten der Kon-
sumenten erweitern; er kann die Macht der binnenldndischen Oligo-
pole beschrinken; er kann als ein Instrument der Ubertragung von
Technologien dienen, und er kann den Markt fiir einzelne Produkte
und Gesellschaften ausweiten. Diese Vorteile konnen auch ohne ver-
stirkte Spezialisierung durch die Ausweitung des Brutto-Handels zu-
stande kommen.

Internationale Spezialisierung:
Der Fall der Vereinigten Staaten

Worin auch immer die Vorteile des Handels bestehen, es kann nicht
unterstellt werden, dafl die eingeschrinkte Spezialisierung das natiir-
liche Ergebnis des Handels zwischen Léndern mit ungefidhr gleichem
Lebensstandard und Kapitalzugang ist. Um den Umfang der Speziali-
sierung abzuschdtzen, wenn Handelshemmnisse vollig fehlen, haben
wir fiir 1967 Statistiken iiber den Handel zwischen den vier Haupt-
regionen der Vereinigten Staaten aufgestellt. Nach dieser Studie ver-
hielt sich der Verbrauch bei jeder Produktkategorie in jeder Region
proportional zum regionalen Einkommen?®. Die Differenz zwischen Pro-
duktion und Konsum erscheint dann als regionaler Netto-Export in
Tabelle 6.

9 Dies ist natiirlich eine Vereinfachung. Genauere Werte konnten durch
die Verwendung von regionalen input-output-Tabellen erhalten werden.
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Sowohl auf Produkt- als auch auf regionaler Basis sind die Indizes
der interregionalen Spezialisierung (die auch in Tabelle 6 angegeben
sind) wesentlich hoher als die Indizes der internationalen Spezialisie-
rung. Fiir alle Industrieprodukte insgesamt betrug der Spezialisie-
rungsindex 1967 innerhalb der Vereinigten Staaten 0,69, somit mehr
als das Sechsfache des internationalen Indexwertes von 1969, der den
Wert von 0,11 hatte. Differenzen dieses AusmaBes erscheinen auch in
einzelnen Produktgruppen?®.

Die Regionen der Vereinigten Staaten sind geographisch zusammen-
hiangend, wohingegen die bedeutenderen Industriestaaten oft durch
Meere voneinander getrennt sind. Einige der Regionen sind kleiner als
bedeutende Industrieldnder. Aus beiden Griinden kdénnte innerhalb
der Vereinigten Staaten eine stdrkere Spezialisierung erwartet werden
als auf internationalem Niveau. Wenn wir aber den Handel innerhalb
der Vereinigten Staaten mit dem gesamten Handelsvolumen der Lin-
der des Gemeinsamen Marktes vergleichen (nicht nur den Handel in-
nerhalb des Gemeinsamen Marktes), finden wir in den Vereinigten
Staaten einen immer noch weitaus groferen Grad der Spezialisierung.
Die Spezialisierungsraten fiir den Gemeinsamen Markt erscheinen in
Tabelle 7.

Gemessen an der Wertschopfung in der Industrieproduktion sind die
vier amerikanischen Regionen mit den gréSeren Staaten des Gemein-
samen Marktes vergleichbar. Gemessen an der geographischen Entfer-
nung ist die EWG kompakter als die Vereinigten Staaten. Dennoch
ubertrifft der US-Spezialisierungsindex den EWG-Index fiir jede Wa-
rengruppe um ein Vielfaches. Der amerikanische Spezialisierungsindex
fiir Industrieerzeugnisse insgesamt belief sich im Jahre 1967 auf 0,69,
wohingegen der Index fiir den Gemeinsamen Markt 1969 nur 0,16 er-
reichte.

Auch die Spezialisierung innerhalb der Branchen ist in den Vereinig-
ten Staaten groBer als innerhalb des Gemeinsamen Marktes. Der Spe-
zialisierungsindex fiir die sechs von Maizels aufgestellten Branchen
betrug 1967 fiir die USA 0,96; der Index fiir die 18 zweistelligen Ab-

10 Nach Fuchs hat die regionale Spezialisierung seit 1929 abgenommen. Die
Spezialisierung innerhalb der Vereinigten Staaten ist nichts desto trotz immer
noch wesentlich stidrker als die internationale Spezialisierung zwischen den
bedeutenderen Industrieldndern. Vgl. V. R. Fuchs, Changes in the Location
of Manufacturing in the United States since 1929, New Haven 1962. A. J.
Brown (The Framework of Regional Economics in the United Kingdom,
National Institute of Economic and Social Research 27, Cambridge 1972,
S. 72 -176) kommt zu dem Ergebnis, da die Hauptregionen Grofbritanniens
weit mehr Handel betreiben als unabhidngige Linder vergleichbarer Wirt-
schaftskraft. Browns Arbeit erhirtet unseren Vergleich zwischen internatio-
nalem Handel und dem interregionalen Handel in den Vereinigten Staaten.
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schnitte der Standard Industrial Classification erreichte 0,83, und fiir
die 128 dreistelligen Gruppen lag der Index bei 1,15. Somit ist inner-
halb der Vereinigten Staaten die Spezialisierung auf dem Niveau der
Produkte um zwei Drittel hoher als die Spezialisierung in der Ebene
der Branchen. Innerhalb des Gemeinsamen Marktes ist die Spezialisie-
rung auf der Produktebene nur um ein Drittel groSer (Index-Wert
0,113) als die Spezialisierung auf Branchenniveau (Index-Wert 0,085).
Aus diesen Vergleichen folgern wir, daBl sogar der Gemeinsame Markt
noch einen weiten Weg vor sich hat, bevor er den Spezialisierungsgrad
erreicht, der fiir die Vereinigten Staaten gemessen wurde!l. Es konnte
gefragt werden, ob Handelshemmnisse allein verantwortlich fiir den
groBen Unterschied im AusmaB der Spezialisierung sind. Unserer
Meinung nach sind sie fiir einen GroBteil davon verantwortlich zu
machen. Viele Industriestaaten errichten ein weites und sich noch ver-
groBerndes Feld von nichttarifiren Hemmnissen: Quoten, spezielle
Steuern, benachteiligende unterschiedliche Standards und vieles andere
mehr!2, Im {ibrigen waren in dem vor 1950 aufgebauten Zollsystem
eine ganze Menge undichter Stellen!3. Bis diese undichten Stellen aus-
geschaltet sind, werden Zollsenkungen fiir den Handel von nur be-
scheidener Wirkung sein. Daher kann unserer Meinung nach der Pro-
tektionismus ein gutes Stiick zur Erkldrung des beschrinkten Um-
fanges internationaler Spezialisierung beitragen.

Auswirkungen der Spezialisierung

Spezialisierung in der fiir die USA nachgewiesenen Art bringt tief-
greifende Folgeerscheinungen mit sich. Unangenehme Anpassungsko-
sten begleiten den uneingeschrinkten Handel mit industriellen Er-
zeugnissen. Diese Kosten der Anpassung sind es, die unseren Pessimis-

11 Michael Adler (Specialization in the European Coal and Steel Commu-
nity, in: Journal of Common Market Studies, Vol. VIII (Oxford 1970), S.
175 ff.) ermittelte fiir die Zeit zwischen 1952 und 1966 ein deutliches Wachs-
tum des intrasiktoralen europiischen Stahlhandels ohne bemerkenswerte
Zuwichse an nationaler Spezialisierung. Das Ausbleiben der Spezialisierung
nach dem Abbau der Handelsschranken kann unserer Meinung nach auf die
Langlebigkeit des physischen Kapitals, die Immobilitdt qualifizierter Arbeit
und oligopolistischer Einwirkung auf die Preisstruktur zuriickgefiihrt wer-
den. Starrheiten dieser Art koénnen leicht den Ubergang zu spezialisierter
Produktion verzogern, aber sie vermégen wahrscheinlich nicht das End-
ergebnis zu verdndern.

12 Anthony E. Scaperlanda, Die Exportnotwendigkeiten der Entwicklungs-
lénder und die erforderlichen AnpassungsmaBnahmen in den Industrie-
nationen, vgl. S. 149 £. dieses Bandes.

13 Ygl. Jones iiber den GroBeneffekt, R. W. Jones, The Structure of Simple
General Equilibrium Models, in: Journal of Political Economy, December
1965.
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mus beziiglich der zukiinftigen Spezialisierung zwischen den Industrie-
nationen oder zwischen Industrieldndern und der Dritten Welt begriin-
den.

Mundell* hat in einem grundlegenden Artikel darauf hingewiesen,
daB Handel und Faktorwanderungen sich gegenseitig substituieren
konnen. Schiitzt ein Land seine kapitalintensive Industrie, wird Kapi-
tal vom Ausland her angezogen. Wenn dann freier Handel zugelassen
wird, wird das Handelsvolumen Kkleiner als vorher ausfallen (im Ex-
tremfall sogar Null werden), da die Wanderung des Kapitals die
Grundlage fiir den Handel geschwicht hat oder gar hat entfallen las-
sen. Nach der Mundell’schen Analyse kénnte angenommen werden, daf3
freier Warenhandel die Anreize fiir Bewegungen von Kapital und Ar-
beit abbauen koénnte. Der Warenhandel innerhalb der Vereinigten
Staaten ist tatsdchlich frei und nur durch Transportkosten behindert.
Wir behaupten aber, daBl der freie Handel mit Waren eher als ein An-
reiz denn als ein Ersatz fiir die Wanderung von Kapital und Arbeit
wirkt. Wiare der Handel zwischen den einzelnen Regionen der Ver-
einigten Staaten eingeschrinkt, wiirden wir eher eine Verringerung
als eine Steigerung der interregionalen Strome von Kapital und Arbeit
erwarten!®.

Die Mundell’sche Analyse nimmt fiir alle Lander oder Regionen iden-
tische Produktionsfunktionen an. Spezifische Faktoren sind nicht zu-
gelassen. Aber es sind gerade diese spezifischen Faktoren, natiirliche
Ressourcen, Transportmdoglichkeiten, besondere Leistungsfdhigkeit und
spezialisiertes Know-How, die fiir die Standortentscheidungen in einer
Freihandelszone mafigebend sind. Schmitz und Helmberger!® leisteten
daher einen bedeutenden Beitrag, indem sie zwischen primiren und
sekunddren Giitern unterschieden. Sekundire Giiter sind génzlich un-
abhéngig; sie enthalten keine spezifischen Faktoren. Primirgiiter sind
aber durch das Vorhandensein einiger spezifischer Faktoren mehr oder
weniger stark an eine bestimmte Region gebunden. Werden Handels-
hemmnisse abgebaut, werden mehr Giiter von sekundédren zu priméren

14 Vgl. R. A. Mundell, International Trade and Factor Mobility, in: Ameri-
can Economic Review, Juni 1957.

15 Es ist eine interessante Frage, ob die Spezialisierung der Produktion
am wirkungsvollsten durch Beschrinkungen des Warenhandels oder der
Wanderung der Produktionsfaktoren behindert wird. Die internationale Wan-
derung von Arbeitskraften kann kontrolliert, wenn auch niemals ganz unter-
bunden werden, aber die Isolierung von Kapitalmirkten ist ein héchst schwie-
riges Unterfangen. Wir vermuten, daf3 ein Industrieland, das den Kapitalfluf3
unter Kontrolle bringen will, zundchst die Struktur des Handels kontrollieren
muf.

16 A, Schmitz und P. Helmberger, Factor Mobility and International
Trade: The Case of Complementarity, in: American Economic Review, Sep-
tember 1970.
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Giitern. Mit dem fortschreitenden Abbau von Handelsschranken wer-
den spezifische Produktionsfaktoren von immer geringerer Bedeutung
ausschlaggebend fiir Standortentscheidungen. Vor einiger Zeit schon ist
dieser Gesichtspunkt in den Beitrigen der deutschen standorttheore-
tischen Schule herausgearbeitet worden!’,

Gewohnlich vergroBert die Liberalisierung des Warenhandels die
Bewegungen von Kapital und Arbeitskréften. Umgekehrt erhoht die
Faktormobilitdit den Handel. Bei freiem Handel und Faktormobilitdt
sind Warenaustausch und Faktorwanderungen hiufiger komplementir
als substitutiv.

Innerhalb der Vereinigten Staaten hat der Handel so zu einer ausge-
sprochenen regionalen Spezialisierung gefiihrt. Wir nehmen an, daf8 in
GroBbritannien, Frankreich, Deutschland und Japan sich Ahnliches er-
eignet hat. Die Produktspezialisierung hat eine regional recht unter-
schiedliche Nachfrage nach Industriekapital pro Arbeitsplatz zur Fol-
ge gehabt. Wire das Sparen proportional zum Kapitalstock des Basis-
jahres (das wiirde bedeuten, daB die Gewinnquoten in allen Regionen
identisch wéren, da nur die Kapitaleigner sparten und ihre Sparquo-
ten gleich wiren) und wiichse die Nachfrage nach Kapital in allen Re-
gionen mit gleicher Rate, dann konnten regionale Unterschiede in der
Kapitalausstattung pro Arbeitsplatz nicht automatisch weitere Faktor-
bewegungen auslésen. Doch in einer dynamischen Wirtschaft, in der
sich die regionale Spezialisierung laufend verdndert und in der auch
Arbeitnehmer sparen, liegen die Dinge nicht so einfach. Die mit regio-
naler Spezialisierung verbundenen Faktorstrome und die sich ent-
wickelnden Produktionsstrukturen kénnen anhand von amerikanischen
Erfahrungen verdeutlicht werden.

In Tabelle 8 sind die Zahlen von 1962 und 1970 fiir die industrielle
Beschiéftigung und das Bruttoanlagevermégen in jeder Region der Ver-

17 Vgl. J. H. von Thiinen, Der Isolierte Staat in Beziehung auf Landwirt-
schaft und Nationalékonomie, Hamburg 1826, A. Weber, Theory of the
Location of Industry, iibersetzt von C. Friedrich, Chicago 1929 und A. Lésch,
The Economic of Location, New Haven 1954.

Erst kiirzlich haben Berglas und Razin verschiedene aufschluBreiche
Beobachtungen iiber die Rolle des Ertragsgesetzes in der Handelstheorie ge-
macht. Abnehmende Ertrédge spiegeln natiirlich die Bedeutung spezifischer
Faktoren. Nach dem Vorschlag von Berglas und Razin besteht der metho-
disch einfachste Weg, abnehmende Ertridge theoretisch zu handhaben, darin,
sie im Rahmen einer Produktionsfunktion mit konstanten Ertrigen und
einem fiktiven Engpafifaktor darzustellen.

Vgl. E. Berglas und A. Razin, Effective Protection and Decreasing Returns
to Scale, in: American Economic Review, Vol. LXIII (September 1973), und
dieselben, A Trade Model with Variable Returns to Scale, in: The Economic
Record, Vol. XLIX, Melbourne 1973.
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einigten Staaten wiedergegeben. In Tabelle 8 springt als erstes der
grofe Unterschied in der Pro-Kopf-Kapitalausstattung zwischen den
vier Regionen ins Auge. Sie streute 1970 von 10798 § im Nord-Osten
bis 15394 § im Siiden. Diese Spannweite spiegelt das angesprochene
AusmalB der regionalen Spezialisierung wider, das durch ungehemmten
Warenhandel und Faktormobilitdt ermoglicht wurde.

Dariiber hinaus gibt Tabelle 8 fiir 1970 Schitzungen der industriellen
Beschiéftigung bei unterstelltem Fehlen von Arbeitskrédftemobilitat und
Schitzungen des regionalen Bruttoanlagekapitals bei angenommener
fehlender Kapitalmobilitdt wieder. Diese hypothetischen Schitzungen
von regionalem Kapitalstock und Arbeitskraftepotential sollen den Um-
fang der Faktorbewegungen verdeutlichen, die das sich entwickelnde
Bild regionaler Spezialisierung begleiten.

Die Schiatzungen der Bruttokapitalausstattung bei fehlender Kapital-
mobilitét sind unter zwei unterschiedlichen Annahmen iiber die Brutto-
ersparnis vorgenommen worden. Der ersten Annahme zufolge ist die
Ersparnis proportional zur Kapitalausstattung von 1962. Nur Kapital-
eigner sparen. Nach der zweiten Annahme sind die Ersparnisse pro-
portional zur Wertschopfung von 1972. Es wird weiter angenommen,
daB die Sparquoten der Industrielohne und der Gewinne identisch sind.
Diese Annahmen iiber das Sparen werden allgemein verwandt. Jede
geht davon aus, daBl die Bruttokapitalbildung des industriellen Sek-
tors ausschlieBlich durch Ersparnisse dieses Sektors finanziert wird.
Aus Vereinfachungsgriinden sind Kapitalstrome zwischen den Sekto-
ren (z. B. von der Landwirtschaft zur Industrie) ausgeschlossen worden.
Weiterhin sind die Ersparnisse den Regionen nach geographischer Ent-
stehung und nicht nach der regionalen Zugehorigkeit der Eigentiimer
zugerechnet worden. Die Ersparnisse, die aus Produktionsgewinnen
der mittleren nordlichen Region entspringen, werden auch dieser Re-
gion zugerechnet, obwohl das Unternehmen Personen gehéren kann,
die anderswo leben.

Die Schitzungen des regionalen Arbeitskréftepotentials und des Ka-
pitalstocks bei unterstelltem Fehlen von Mobilitdit werden zur Be-
rechnung der Arbeits- und Kapitalstrome von einer Region zur anderen
in der Periode von 1962 - 1970 benétigt. Die Berechnungen der Wande-
rung von Arbeitskrédften geben den Unterschied zwischen dem tatsdch-
lichen Arbeitskriafteeinsatz des Jahres 1970 und den hypothetischen
Beschéftigtenzahlen unter der Bedingung fehlender Arbeitskréfte-
mobilitdt wieder:
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Jahrl. KapltalflfuB 1962 - 70 _ L1970 k1970 - L,1970 K’1970 1

pro Beschiftigten von 1962 Lygge 8

wobei: L = tatsdchliche Industriebeschiftigte,
L’ = hypothetische Industriebeschiftigte bei fehlender Arbeitskrafte-
mobilitat,
k = tatsdchlicher Bruttokapitaleinsatz pro Beschaftigen,

K’ = hypothetischer Bruttokapitaleinsatz pro Beschéftigten bei unter-
stellter fehlender Kapitalmobilitédt.

Tabelle 8 gibt die jahrlichen Kapitalstrome pro Beschiftigten wieder.
Die Ermittlung des regionalen Bruttokapitaleinsatzes ohne Kapital-
mobilitdt hdngt natiirlich von der Annahme ab, die zur Erkldrung der
Bruttoersparnis gewéhlt wurde. Es werden daher zwei Typen von
Schatzungen der Kapitalstrome vorgestellt.

In der Periode von 1962 - 1970 verlor die nordostliche Region unge-
fahr 727 000 Industriebeschiftigte. Jede der anderen drei Regionen hat
hinzugewonnen, doch konzentrierten sich die Zuwichse auf den Siiden.
Die Richtung der Kapitalstrome bleibt unter beiden Annahmen iber
das Sparen weitgehend die gleiche: Die nord-ostliche und die mittlere
nordliche Region verlieren Kapital und der Siiden gewinnt. Doch das
AusmaB der Stréome wird von den speziellen Sparannahmen sehr stark
betroffen.

Ist die Kapitalbildung ausschlieflich von den Ersparnissen der Ka-
pitalgesellschaften abhingig, variieren die erforderlichen regionalen
Kapitalstréme zwischen 33 $ und 145§ pro Jahr und Beschiftigten.
Regionen mit von jeher hoher Kapitalintensitét bringen mehr Erspar-
nis pro Beschéftigten hervor. Spezialisieren sich diese Regionen weiter-
hin auf kapitalintensive Giiter, haben sie nur einen sehr begrenzten
Bedarf an Kapitalimport oder -export. Wird andererseits die Erspar-
nis proportional zur Wertschopfung angenommen, reichen die not-
wendigen Kapitalstréme von 45 bis 407 § pro Jahr und Beschéftigten.
Daher miissen, wenn auch Arbeitnehmer sparen, die Kapitalstrome
zwischen den Regionen groBer sein, um die Bediirfnisse der kapital-
intensiven Gebiete zu befriedigen.

Welche neuen Erkenntnisse kann diese Analyse der Faktorstréme
innerhalb der Vereinigten Staaten iiber die Weltwirtschaft vermitteln?

Zu allererst verdeutlicht die Analyse den sehr betrédchtlichen fortlau-
fenden AnpassungsprozeB, der den freien Warenhandel begleitet. Die
Abschaffung von Handelsschranken schafft nicht nur zu Anfang An-
passungskosten, wenn Branchen neue Standorte in Gebieten finden, wo
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spezifische Faktoren besonders giinstig sind; es besteht auch eine fort-
laufende Bewegung von Kapital und Arbeit als Reaktion auf sich ver-
dndernde Umweltbedingungen. Gemessen an internationalen Erfah-
rungen hat der fortlaufende Anpassungsprozefl ein erschreckendes Aus-
maB, das die Anfangskosten industrieller Reallokation weit iibertrifft.

Die Welle der Direktinvestitionen, die im Verlaufe der 60er Jahre
groBe Kapitalsummen aus den Vereinigten Staaten nach Kanada und
Europa geschwemmt hat, erzeugte auf beiden Seiten des Atlantik trau-
matische Schocks. Doch betrug der jihrliche NettoabfluBl von Industrie-
kapital zum Zwecke der Direktinvestition zwischen 1962 und 1970 nur
55 $ pro Industriebeschiftigten in den USA!8, Dies macht weniger aus
als die Kapitalstrome, die innerhalb der Vereinigten Staaten in diesen
Jahren stattgefunden haben. Es ist daher unwahrscheinlich, politische
Zuriickhaltung gegeniiber Umfang und Art der Kapitalstrome erwar-
ten zu konnen, die sowohl die Anfangsphasen als auch den fortlaufen-
den ProzeB der echten internationalen Spezialisierung begleiten wiir-
den. Kapitalstrome kdmen in der Hauptsache nicht in der antiseptischen
Form von Portfolioinvestitionen oder Weltbankanleihen. Stattdessen
wiren sie aufs engste verbunden mit der globalen Ausdehnung von
multinationalen Gesellschaften, einer Erscheinung, die tiefe politische
Gegensitze aufreiffit!®. Zudem war der Ausgleichsproze8 innerhalb der
Vereinigten Staaten dadurch erleichtert, daB sowohl Wanderungen
des Faktors Kapital als auch des Faktors Arbeit stattfanden. Zwischen
Staaten wird die Mobilitdt von Arbeitskriften nur in einem sehr be-
grenzten AusmaB zugelassen. Seit Jahrzehnten schon haben die Ver-
einigten Staaten die Einwanderung beschrinkt, und Kanada schligt
jetzt diesen Kurs ein. Westeuropa war in den letzten Jahren der eifrig-
ste Importeur von Arbeitskriften. 1971 gab es dort rund 5,8 Mill. Gast-
arbeiter; dies entspricht ungefiahr 790 des Gesamtarbeitskriftevolu-
mens von Deutschland, Frankreich, der Schweiz, den Benelux-Lindern
und GroBbritannien (der Prozentsatz liegt in einigen Léndern dariiber,

18 Dieser Wert ist berechnet nach dem Survey of Current Business des US
Department of Commerce, Office of the Business Economics, Survey of
Current Business, Washington, D. C., verschiedene Ausgaben. Die Verdnde-
rung des Buchwertes des amerikanischen Industriekapitals im Ausland wih-
rend dieser Zeit belief sich auf 106 $ pro Industriebeschiftigten in den USA.
Wir betonen die Abfliisse aus Direktinvestitionen als wichtige Analogie
internationaler Kapitalbewegungen. Ein groBer Teil der Buchwertverdnde-
rung des in Ubersee angelegten Kapitals wurde durch zuriickgehaltene Ge-
sellschaftsgewinne finanziert, die ihren Ursprung in wirtschaftlicher Aktivi-
tit im Gastland hatten. Ahnlich wie innerhalb der USA konnen Ersparnisse,
die in einer geographischen Region entstehen, rechtlich zu Einwohnern einer
anderen gehoren. Wir haben die Ersparnisse jedoch den Regionen nach dem
Industriestandort und nicht nach dem Sitz der Eigentiimer zugeschlagen.

1% Conference on Research in International Trade and Finance, Princeton,
Mirz 1973.
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in anderen darunter)®. Doch die Beunruhigung innerhalb Europas tiber
einwandernde Arbeitskrifte nahm rasch zu. Im Zuge der Olkrise hat
Bonn beispielsweise die Anwerbung ausléndischer Arbeitnehmer aus-
gesetzt.

Es sei einmal unterstellt, die Mobilitit der Arbeitskrifte innerhalb
der Vereinigten Staaten wére so eingeschridnkt worden, wie sie es
zwischen anderen Liandern ist. Wieviel Kapital wire unter diesen Um-
stdnden von einer Region in die andere geflossen? Innerhalb der Ver-
einigten Staaten bewegten sich die Stréme von Kapital und Arbeit
wihrend der 60er Jahre in die gleiche Richtung. Um daher die Pro-
duktionsstruktur des Jahres 1970 ausschlieBlich auf der Grundlage von
Kapitalmobilitdt zu erhalten, hitte die Reallokation von Kapital ver-
stirkt werden miissen. Das Ausma8, in dem die Kapitalstrome hétten
zunehmen miissen, hingt sowohl von der Rate der technischen Sub-
stitution zwischen den Faktoren als auch von der induzierten Veriande-
rung der regionalen Produktionsstruktur ab. Je hoéher die Rate der
technischen Substitution, desto hoher fillt der zusétzliche Kapital-
einsatz aus, der notwendig ist, ein gegebenes Arbeitsvolumen zu erset-
zen. Jede Substitution von Arbeit durch Kapital bedeutet allerdings
eine Verdnderung der regionalen Kapitalintensitdt. Und eine Verdn-
derung der Kapitalintensitdit muBl von einer Veridnderung der Lohn-
Gewinn-Relation induziert sein. Wenn zum Beispiel die regionale Ka-
pitalintensitét als Folge der Substitution zwischen Kapital und Arbeit
sinkt, muB die Lohn/Gewinn-Relation ebenfalls abnehmen. Die Ab-
wartsentwicklung der Lohn/Gewinn-Quote wird einen Wechsel in der
Produktionspalette auslésen. Sind Freihandelssystem, gleiche Techno-
logie und unvollsténdige Spezialisierung gegeben, wird die Zusammen-
setzung des Outputs moglicherweise die interregionale (oder inter-
nationale) Angleichung von Gewinn und Lohn wiederherstellen.

Es ist allerdings zu beachten, daB vor dem Hintergrund eingeschrink-
ter Mobilitdt der Arbeitskrédfte der Ausgleich teilweise liber den Trans-
missionsriemen einer veridnderten Lohn/Gewinn-Relation stattfindet.
Die Bedeutung sich verdndernder Faktorpreisrelationen ist allerdings
noch grofler, wenn die Kapitalbewegungen ebenfalls eingeschrénkt
werden. Veranderungen in der Lohn/Gewinn-Relation kénnen schmerz-
lich sein und politische Folgen haben. Dies wird innerhalb einer natio-
nalen Volkswirtschaft durch die Mobilitit sowohl von Kapital als auch
von Arbeit- sehr gemildert. Zwischen Staaten wird ein Grofteil der
Anpassungskosten durch die Lohn/Gewinn-Relation auf Verdnderungen
der Zusammensetzung des Outputs weitergegeben.

20 Vgl. I. M. Hume, Migrant Workers in Europe, in: Finance and Develop-
ment, Mérz 1973.
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Lediglich zur Veranschaulichung haben wir die Kapitalstrome be-
rechnet, die notwendig gewesen wéren, um fiir 1970 die gleiche Palette
regionalen Outputs bei Fehlen von Arbeitskrdftemobilitat zu erstellen.
Fiir jede Region wurde eine Cobb-Douglas-Produktionsfunktion mit
einer Substitutionselastizitdt von 1 unterstellt. Es wurden wieder die
gleichen Annahmen iiber das Sparen gemacht. Tabelle 8 gibt die Er-
gebnisse wieder. Danach wiren die Kapitalexporte des Nord-Ostens
und die Kapitalimporte des Siidens umfangreicher ausgefallen als die
als tatsdchlich geschitzten.

Die Rate der technischen Substitution steht in umgekehrter Bezie-
hung zur Substitutionselastizitdt?*. Wire die realistischere CES-Pro-
duktionsfunktion verwendet worden, bei der die Substitutionselastizi-
tdt kleiner als 1 ist, widre daher die Ausweitung der Kapitalbewegun-
gen noch groBer ausgefallen.

Es ist entgegen den jiingsten Erfahrungen in den USA nicht unver-
meidlich, daB sich die Stréme von Arbeit und Kapital in die gleiche
Richtung bewegen. So konnte die Beschédftigung in einer Region, die
schnell zur Produktion von mehr arbeitsintensiven Giitern iibergegan-
gen ist, zunehmen und in einer Region zuriickgehen, die sich auf stirker
kapitalintensive Produkte spezialisierte. Unter diesen Umsténden
konnten Kapital und Arbeit in entgegengesetzte Richtungen wandern.
Beschrinkungen der Arbeitskrdftemobilitdt wiirden dann den Kapital-
fluB dédmpfen oder vielleicht dazu tendieren, ihn umzukehren.

Dies ist ein durchaus mogliches Szenario. Unserer Meinung nach
kommt es allerdings hiufiger vor, daB neue industrielle Standortent-
scheidungen eine komplementire Wanderung von Kapital und Arbeit
fordern. Im allgemeinen wiirden wir erwarten, daB Beschrinkungen
der Arbeitskraftemobilitdt die Kapitalstrome, die mit der Produkt-
spezialisierung einhergehen, vergroBern.

21 Die Rate der technischen Substitution (RTS) steht in einer CES-Funktion
in folgender Beziehung zur Substitutionselastizitét:

1

[+1 Xz A

= | |—==_10
RTS [ T [ %,

wobei « die Verteilungsquote fiir Kapital; (1 — a) die Verteilungsquote fiir
Arbeit; x1 der Kapitalinput und x2 der Arbeitsinput sind. J. N. Henderson
und R. E. Quandt, Microeconomic Theory: Mathematical Approach, 2. Aufl.,
New York 1971.

2 Schriften d. Vereins f. Socialpolitik 78



18 Gary C. Hufbauer und J. G. Chilas

Unterschiede zwischen interregionalem und internationalem Handel

Die weitreichende Spezialisierung, die den interregionalen Handel
auszeichnet, steht in scharfem Gegensatz zu der nur beschrinkten Spe-
zialisierung, die im internationalen Handel beobachtet wurde. Die
internationale Arbeitsteilung ist eingeschrinkt, weil Arbeitnehmer und
Kapitaleigner bei der Verteidigung ihrer Interessen als Produzenten
gemeinsam vorgehen??, weil selbst zeitweise Verdanderungen der Lohn/
Gewinn-Relation schmerzlich sein konnen, und weil viele Staaten
nicht bereit sind, Kapitalstrome und die wachsende Macht multinatio-
naler Gesellschaften, die bei unbeschrinktem Handelsverkehr in Kauf
genommen werden miiten, zu dulden. Die Beschriankungen des inter-
nationalen Handels legen eine Frage nahe: In welchen Branchen lassen
Staaten einen hoheren Spezialisierungsgrad zu? Hirsch?? hat eine niitz-
liche Unterscheidung zwischen Ricardo-Giitern, Heckscher-Ohlin-Gii-
tern und Produktzyklus-Giitern angeboten. Ricardo-Giiter sind ge-
kennzeichnet durch die Bedeutung von natiirlichen Ressourcen fiir ihre
Produktion: der Wein in Ricardos beriithmten Beispiel des Handels
zwischen Portugal und England. Heckscher-Ohlin-Giiter sind die tradi-
tionellen Lehrbuchgiiter: Waren, die mit Standardtechnologie produ-
ziert und mit konstanten Skalenertridgen beim Einsatz von Kapital und
Arbeit erstellt werden. Bei Produktzyklus-Giitern handelt es sich um
hochgradig technologische Produkte mit groBen Renten fiir das Know-
How: Textilien im 19. Jhrdt.; Computer heute. Diese drei Giiterarten
konnen als ein Kontinuum angesehen werden, das von Art und Bedeu-
tung der spezifischen Produktionsfaktoren abhidngt. Ricardo-Giiter
weisen einen wichtigen natiirlichen Produktionsfaktor auf, Produkt-
zyklus-Giiter sind hochgradig abhéngig vom technologischen Know-
How, wohingegen Heckscher-Ohlin-Giliter keinen relevanten spezifi-
schen Faktor aufweisen.

Wir wiirden erwarten, daB, bezogen auf die Produktion, internatio-
naler Handel da stérker hervortritt, wo spezifische Faktoren wichtiger
sind. Andererseits gewinnt, wenn spezifische Faktoren eine Rolle spie-
len, die ,Verfiigbarkeit“ dariiber bei der Formulierung handelspoliti-

22 Nach der orthodoxen Analyse von Heckscher - Ohlin - Samuelson miiten
wir erwarten, daB Arbeiter arbeitsintensive und Kapitaleigner kapitalinten-
sive Branchen bevorzugen. Wie aber Berglas beobachtet, schlieBen sich
Arbeiter und Kapitaleigner in jeder denkbaren Branche typischerweise In-
teressenbewegungen an, die diese Branche ohne Riicksicht auf die Faktor-
intensitdten protegieren. Diese Erscheinung kann mit spezifischen Faktor-
ertrigen in Verbindung gebracht werden, die Kapital und Arbeit unter sich
aufteilen.

23 S. Hirsch, The Product Cycle Model of International Trade: A Multi-
Country Cross-Section Analysis, The Institute of Management Science, Tel
Aviv, Juni 1973.
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scher Zielsetzungen mehr Bedeutung. Die Vereinigten Staaten impor-
tieren Bananen und Zinn, weil diese Giiter im Inland nicht verfiigbar
sind. Rentiers sind nicht generell beliebt, und Regierungen sind ab-
geneigt, Renten fiir knappe Ressourcen oder unbekannte Technologien
durch die Einschrankung des Handels mit Ricardo- oder Produktzyklus-
Giitern zu erhdhen. Um diese Hypothese zu verdeutlichen, haben wir
einfach jede dreistellige SITC-Gruppe und die entsprechenden drei-
stelligen SIC-Gruppierungen den drei Handelstypen zugeordnet?t. Die
Zuordnungen sind in Tabelle 9 wiedergegeben. Sie beruhen ausschlie3-
lich auf unserer Einschdtzung. Tabelle 9 enthélt auch den internationa-
len Handel der Vereinigten Staaten im Jahre 1967, den interregionalen
Handel und die Wertschopfung fiir die aufgefiihrten Produktkatego-
rien. Der interregionale Nettohandel wird definiert als die absolute
Summe der Nettoexporte (oder Nettoimporte) der vier amerikanischen
Regionen fiir die in der Produktkategorie enthaltenen SIC-Gruppen.
Regionale Nettoexporte wurden wieder wie zuvor geschitzt: Der regio-
nale Konsum wurde als proportional zum regionalen Einkommen an-
genommen, und die Differenz zwischen Produktion und Konsum ergibt
den Schitzwert fiir den regionalen Nettoexport.

Die Erfahrungen der Vereinigten Staaten stiitzen unsere Hypothese
tber die Tolerierung von Spezialisierung. Schliisselbegriff dabei ist das
Verhiltnis von internationalem Handel zu interregionalem Handel.
Transportkosten und andere natiirliche Schranken driicken sich auch
im Umfang des interregionalen Handels aus. Daher liefert dieser Quo-
tient ein ungefihres MafB der tatsédchlichen im Gegensatz zur potentiel-
len Teilnahme an der internationalen Arbeitsteilung. Je groBer der
Wert des Bruches, desto geringere Bedeutung haben nationale Grenzen
als Handelsschranken.

24 Die Standard International Trade Classification (vgl. United Nations,
Commodity Indexes for the Standard International Trade Classification, Re-
vised, 1963), die fiir die Berechnung des internationalen Nettohandels heran-
gezogen wurde, entspricht nicht genau der United States Standard Industrial
Classification (vgl. US-Bureau of the Census, Census of Manufactures, 1967),
die fiir die Berechnung des interregionalen Nettohandels und der Wert-
schopfung benutzt wurde. Die letzten beiden Spalten der Tabelle 9 schaffen
eine ungefihre Ubereinstimmung zwischen SITC und SIC fiir die aufgezihl-
ten Produktgruppen (die Ubereinstimmung basiert teilweise auf einer korri-
gierten und auf den letzten Stand gebrachten Koordinierungsfassung bei
G. C. Hufbauer, The Impact of National Characteristics and Technology on
the Commodity Composition of Trade in Manufactured Goods, in: R. Vernon
(Hrsg.), The Technology Factor in International Trade, New York, 1970,
Tabelle A -1). Da es sich nur um eine ungefidhre Anpassung handelt, darf
den Handelskoeffizienten fiir die einzelnen Produktgruppen keine zu grofe
Bedeutung beigemessen werden. Die besonders schwer als Ricardo - Heck-
scher - Ohlin- oder Produktzyklus-Giliter zu klassifizieren wéiren, so z.B.
Schrott, sind ausgelassen worden.

2¢
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Der international-interregionale Handelskoeffizient ist fiir Ricardo-
Giiter am hochsten (0,17), etwas geringer fiir Produktzyklus-Giiter
(0,13) und sehr klein fiir Heckscher-Ohlin-Giiter (0,04). Der geringe
Wert fiir Heckscher-Ohlin-Giiter kann mit der ,natiirlichen“ Diversi-
fikation der Verarbeitung bei diesen Giitern nicht in Verbindung ge-
bracht werden, denn die Spezialisierung bei Heckscher-Ohlin-Giitern
ist in der Tat, gemessen am Verhiltnis von interregionalem Handel
zur Wertschopfung, mit 1,20 groBer als bei Ricardo-Giitern (0,85) oder
Produktzyklus-Giitern (0,85). Spezifische Faktoren spielen fiir die
Standortwahl von Heckscher-Ohlin-Branchen eine wichtige Rolle, vor-
ausgesetzt, daf freier Warenhandel moglich ist.

Da besonders der internationale Handel mit Heckscher-Ohlin-Giitern
durch Handelsschranken beschriankt wird, ist es nicht verwunderlich,
dafl statistische Untersuchungen des Heckscher-Ohlin-Kontos enttdu-
schende Ergebnisse zum Vorschein gebracht haben®. Demgegeniiber
erweisen sich die Erkldrungsversuche von Linder?® und verschiedenen
Mitgliedern der Technologie-Liicke-Richtung?? als fruchtbarer fiir die
Erkliarungen des Handels mit Industrieprodukten. Es ist fraglich, ob
sich diese neueren Erklirungen ohne das weit verbreitete politische
Vorurteil gegen Heckscher-Ohlin-Handel eines solchen Erfolges er-
freuen wiirden.

2% Vgl. G. C. Hufbauer, The Impact of National Characteristics and
Technology on the Commodity Composition of Trade in Manufactured
Goods, a.a.0., und E. E. Leamer, The Commodity Composition of Interna-
tional Trade in Manufactures: An Empirical Analysis, Harvard Univer-
sity, 1973 und S. Hirsch, Hypotheses regarding Trade between Developing
and Industrialized Countries, Konferenz iiber Probleme der internationalen
Arbeitsteilung, Kiel, Juli 1973.

28 Vgl. S. B. Linder, An Essay on Trade and Transformation, Stockholm
1961.

27 Vgl. M. V. Posner, International Trade and Technical Change, in:
Oxford Economic Papers, Oktober 1961; S. Hirsch, The United States Elec-
tronics Industry in International Trade, in: National Institute Economic
Review, November 1965; G. C. Hufbauer, Synthetic Materials and the Theory
of International Trade, London 1966; R. Vernon, International Investment
and International Trade in the Product Cycle, in: Quarterly Journal of Eco-
nomics, Mai 1966; J. E. Tilton, International Diffusion of Technology — The
Case of Semiconductors, Washington, The Brookings Institution, 1971; A.E.
Scaperlanda und L. J. Mauer, The Determinants of United States Direct
Investment, in: American Economic Review, September 1969; T. Horst, The
Industrial Composition of United States Exports and Subsidiary Sales to
the Canadian Market, in: American Economic Review, Mérz 1972; A. Schmitz
und P. Helmberger, Factor Mobility and International Trade: The Case of
Complementarity, in: American Economic Review, September 1970; zur
Zusammenfassung der Literatur vgl. G. C. Hufbauer, The Multinational
Corporation and Direct Investment, Conference on Research in International
Trade and Finance, Princeton, Mérz 1973. Das Schrifttum wird zusammen-
gefaBt in: Robert M. Stern, Testing Trade Theories, Paper, Read at the
Conference on Research in International Trade and Finance, Princeton,
Marz 1973.
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Ein Ergebnis des Vorurteils gegen Heckscher-Ohlin-Handel ist die
Tatsache, daf Standortentscheidungen von multinationalen Gesell-
schaften am besten erklirt werden durch die MarktgroB8e des Gastlan-
des und die Zolldiskriminierungshypothese.

Nach der Zolldiskriminierungshypothese wird ein Schutzzoll fiir den
eigenen Markt multinationale Gesellschaften anreizen, lokale Ableger
zu griinden. Je groBer der geschiitzte Markt, desto stdrker wirkt bei
gegebenem Zoll die Anziehungskraft. Die Beschridnkungen des inter-
nationalen Handels stellen sicher, da die Produktion von multinatio-
nalen Unternehmungen weitgehend fiir den Markt des Gastlandes be-
stimmt ist (wobei Ricardo-Giiter die Ausnahme bilden). Es ist daher
verstindlich, da8 Zo6lle und MarktgroB8e generell eher die Entscheidun-
gen der multinationalen Konzerne beeinflussen als Kapital- oder
Arbeitskrafteiliberschiisse.

Schlufifolgerungen und politische Implikationen

Bei der Produktion von Industrieerzeugnissen iibertrifft die inter-
regionale Spezialisierung innerhalb der Vereinigten Staaten die inter-
nationale Spezialisierung zwischen den wichtigsten Industrieldndern
bei weitem. Nach den Erfahrungen der USA zu urteilen, wird freier
Warenhandel durch betridchtliche Faktorwanderungen ergénzt. Indu-
strieldnder sind nicht bereit, sich zu spezialisieren; dies nicht nur,
weil die Produzenten generell politische Uberlegenheit iiber die Ver-
braucher haben, sondern auch, weil die nationalstaatliche Tolerierung
extensiver Faktorstrome und der Ausbreitung multinationaler Gesell-
schaften enge Grenzen hat. Die nur begrenzte Duldung von Faktorstro-
men bedeutet, daB Verdnderungen der binnenlédndischen Gewinnrela-
tionen im internationalen AusgleichsprozeB fiir freien Handel eine
bedeutende Rolle spielen, wohingegen im nationalen Anpassungsproze
die Mobilitdt der Produktionsfaktoren die gleiche Rolle iibernehmen
kann. Konsequenterweise sind Staaten sehr vorsichtig, eine generelle
Politik des freien Handels einzuschlagen. Auf internationaler Ebene
wird Spezialisierung in groBerem oder kleinerem MaBe bei Ricardo-
Giitern und Produktzyklus-Giitern geduldet. Bei Heckscher-Ohlin-
Giitern wird die Spezialisierung streng limitiert, obwohl gerade in die-
sem Bereich das Potential fiir den Handel sehr gro8 ist.

Welche MaBlinahmen kénnen unternommen werden, um die nationale
Zuriickhaltung gegeniiber unbeschrénktem Handel zu tiiberwinden?
Dies scheint eine beschwerliche Aufgabe zu werden. Zollverhandlungen
der Art, wie sie unter den Auspizien des GATT gefiihrt worden sind,
waren nur von begrenztem Erfolg. Ein hoheres Niveau internationaler
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Wahrungsreserven wiirde wahrscheinlich nicht sehr viel mehr helfen?s.
Unserer Meinung nach besteht der noch hoffnungsvollste Weg in der
Bildung von regionalen Handelsgruppierungen. Ein regionaler Zusam-
menschlufl wie der Europdische Gemeinsame Markt kann politische
MaBnahmen in Gang setzen, die die mit der internationalen Arbeitstei-
lung verbundenen Anpassungsbelastungen wettmachen??. Sehr wichtig
ist, daB diese Politik Wege zur Erleichterung der Wanderung von Kapi-
tal und Arbeit einschlieBt. Ebenso wichtig aber ist die Einbeziehung
von Einkommensgarantien fiir benachteiligte Gruppen®’. Da regionale
Zusammenschliisse teilweise die Anpassungsschwierigkeiten iiberwin-
den konnen, bietet dieser ,institutionelle Ansatz“ einen vielverspre-
chenderen Weg zur Spezialisierung als die in angelsdchsischen Kreisen
vertretene, theoretisch iiberlegene Methode, multilateral Zoélle und
nichttarifire Handelshemmnisse abzubauen. Umgangssprachlich ausge-
driickt, sind in einem Gemeinsamen Markt die Chancen zur Férderung
des Handels sehr groB, wohingegen die Gefahren der Handelsablen-
kung gering sind. Regionale Handelszusammenschliisse konnen ein sehr
hoffnungsvoller Weg sein; aber ein Gemeinsamer Markt ist kein All-
heilmittel. Der Europidische Gemeinsame Markt hat sich auf ein ver-
wegenes Programm der 6konomischen Integration eingelassen. Doch
gemessen an den Erfahrungen in den USA hat die regionale Speziali-
sierung in der EG gerade erst begonnen. Schon sind Beschwerden iiber
die Konzentration der wirtschaftlichen Aktivitdt im ,industriellen
Rechteck Paris-Amsterdam-Hamburg-Nancy vernehmbar geworden.
Zu Lasten von vor allem Siidfrankreich und Stiddeutschland strémen
Menschen und Maschinen in diese Region. Die britische Kritik am Ge-
meinsamen Markt hat die Furcht betont, daf auch GroB8britannien
auBerhalb des industriellen Herzstiickes bleiben koénnte. Hoffentlich
kann der Gemeinsame Markt eine Politik erarbeiten, die die Sorgen
der riickstindigen Gebiete mildert, wihrend sie weiteres Fortschreiten
der Spezialisierung zuldft. SchlieBlich muB betont werden, dal3 ausge-
glichener Handel nicht gleichbedeutend mit Autarkie ist. Ausgegliche-

28 Wir bezogen die jidhrliche Verinderungsrate der Spezialisierungsindices
von 11 bedeutenden Industrielindern auf die jahrliche Verdnderung in
ihren Wihrungsreserven und ihrer Industrieproduktion fiir den Zeitraum
1955 - 1969. Der erhaltene Koeffizient fiir die Wahrungsreserven war positiv,
hatte aber keine statistische Signifikanz.

2 H. R. Krdmer, Probleme der Regionalisierung des internationalen Han-
dels, Konferenz tiiber Probleme der Internationalen Arbeitsteilung, Kiel,
Juli 1973.

30 Wie Gerhard Fels (vgl. S. 193 ff. dieses Bandes) gezeigt hat, betrachten die
Comecon-Lander in besonderer Weise die Terms-of-Trade-Werte unter dem
Gesichtspunkt der Einkommensverteilung. Ein wichtiger Bestandteil des
Gemeinsamen Marktes ist der Schutz der franzésischen Landwirtschaft. Ein
weiterer Bestandteil ist der Regionalfond, der jedoch bislang auf dem be-
scheidenen Niveau von 1 Mrd. £ verteilt auf drei Jahre gehalten worden ist.
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ner Handel mindert die Macht der Monopole, erweitert die Wahlméog-
lichkeiten der Konsumenten und wirkt wahrscheinlich als Anreiz fiir
den Transfer von Technologien. Die weniger entwickelten Linder soll-
ten ihre Politik der Exportférderung nicht aufgeben, nur weil die In-
dustrienationen sich weigern, ihr Kunstleder und die Kunststoffindu-
strie aufzugeben?®!. Von der Ausweitung des Handels in einer Vielzahl
von Produkten haben die Entwicklungsldnder viel zu erhoffen. Diaz-
Alejandro®® hat hierzu vermerkt, daB Entwicklungsldnder ihre fiir
die Importsubstitution errichteten Anlagen nicht abzubauen brauchen,
um auf eine Politik der Exportférderung einzuschwenken. Wenn sie
wollen, kénnen die Entwicklungslénder ihren eigenen Weg des ,ausge-
glichenen Handels“ veranstalten. Optimismus fiir die Industrieprodukt-
exporte der Entwicklungslidnder sollte nicht aufgegeben werden, nur
weil die internationalen Gegebenheiten eine Spezialisierung auf ar-
beitsintensive qualifikationsarme Giiter nicht zulassen.

31 Die Abwirtsentwicklung der amerikanischen Schuhindustrie wird manch-
mal als ein Modell der Anpassung des Handels an die Bediirfnisse der Ent-
wicklungsldnder angesehen. Zwischen 1960 und 1970 ging die Zahl der Be-
schiftigten in dieser Industrie von 228 000 auf 193 000 zuriick. Im gleichen
Zehnjahreszeitraum steigerten sich die Importe von 12 auf 26 % der Wert-
schépfung von binnenldndischen Unternehmungen; Exporte gab es praktisch
nicht. Trotz dringender Bitte wurde der amerikanischen Schuhindustrie ein
Importquotenschutz nicht zuteil. Wenn dieses Beispiel nur die Regel und
nicht die Ausnahme wire! Da es eine Ausnahme ist, haben Taiwan, Siid-
Korea und Hongkong sich auf eine enge Produktpalette spezialisiert, fiir die
sie Handelsbeziehungen aufgebaut haben, die anderen Entwicklungslidndern
wohl nicht offenstehen.

32 C, Diaz-Alejandro, Some Characteristics of Recent Export Expansion
in Latin America, Konferenz iiber Probleme der internationalen Arbeits-
teilung, Kiel, Juli 1973.
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Hypothesen zur Erklirung des Warenhandels
zwischen Industrielindern

Von Helmut Hesse*, Gottingen

I. Statistischer Nachweis eines intra-industriellen Handels

1. Zweck des ersten Teils der folgenden Ausfiihrungen ist es, einen
Sachverhalt darzulegen, der in Deutschland bei der Diskussion iiber
den Warenaustausch der Industrieldnder untereinander zu wenig be-
riicksichtigt worden ist. Es handelt sich hierbei um die Beobachtung,
da hoch entwickelte Industrielinder innerhalb eng definierter Giiter-
gruppen jeweils sowohl Exporte als auch Importe aufweisen, und das
hiufig in anndhernd gleichem AusmaB. In der Literatur wird dieser
Tatbestand mit dem Begriff ,intra-industrieller Handel“! gekennzeich~
net. Auch der nicht sehr gliickliche Begriff ,reiner Austauschhandel®
(im Gegensatz zum , Defizithandel“) wird verwendet?.

2. Dieser Sachverhalt wird statistisch durch den intra-industriellen
Handelskoeffizienten erfafit. Dabei ermittelt man fiir einzelne Giiter-
gruppen den durchschnittlichen Prozentsatz, zu dem in Exportiiber-
schuBlindern die Einfuhren den Ausfuhren und in den Importiiber-
schuBlindern die Ausfuhren den Einfuhren entsprechen3. Im einzelnen
geht man wie folgt vor: Fiir jede Giiterklasse wird fiir jedes Beobach~
tungsjahr eine tabellarische Matrix angefertigt. Wie dies geschieht,
zeigt beispielhaft fiir elektrische Kraftmaschinen (SITC-Gruppe 722.1)
die Tabelle 1. In die Reihen werden die Exporte (US-§, fob) der
einzelnen Linder in die jeweiligen Partnerlénder eingetragen. Die
Summen der Reihen geben jeweils die Gesamtexporte des Landes
in die {ibrigen Nationen an. So besagt die letzte Zahl in der zweiten

* Fiir wesentliche Hilfe bei der Aufbereitung des statistischen Materials
bin ich Herrn Diplom-Volkswirt Lutz Altenburg zu groSem Dank verpflich-
tet.

1 Herbert G. Grubel, The Theory of Intra-Industry Trade, in: I. A.
Mc Dougall and R. H. Snape (Ed.), Studies in International Economics, Mo-
nash Conference Papers, Amsterdam, London 1970, S. 35 - 54.

2 Helmut Hesse, Die Bedeutung der reinen Theorie des internationalen
Handels fiir die Erkldrung des Auflenhandels in der Nachkriegszeit, in: Zeit-
schrift fiir die gesamte Staatswissenschaft, Bd. 122 (1966), S. 228.

3 Helmut Hesse, Strukturwandlungen im Welthandel 1950 - 1960/61, Tii-
bingen 1967, S. 403.
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Zeile der Tabelle 1, daB die USA im Jahr 1969 elektrische Kraftma-
schinen im Werte von 95,105 Mio. US-$ (fob) in die zwdlf Partner-
lander ausgefiihrt haben, die in den Spaltenkdpfen angegeben sind. Die
Summen der Spalten stellen die Importe der einzelnen Linder aus den
anderen Lindern dar, die in die Analyse einbezogen sind. Beispielswei-
se bedeutet die Summe der Spalte 2, daB die Vereinigten Staaten von
Amerika elektrische Kraftmaschinen im Werte von 94,591 Mio. US-$
(fob) aus den anderen Staaten der Tabelle eingefiihrt haben. Wo die
Importe eines Landes groBer als die Exporte sind, werden die Diffe-
renzen ermittelt (angegeben in der letzten Zeile von Tabelle 1), auf-
addiert (in der Tabelle 158,952 Mio. US-$) und zum Wert des Gesamt-
handels (in der Tabelle 590,786 Mio. US-$) in Beziehung gesetzt. Der
Quotient zeigt den durchschnittlichen Anteil des Defizithandels am
Warenaustausch an (im Beispiel 158,952 : 590,786 = 0,27). Die Diffe-
renz des Quotienten zu 1 ergibt den intra-industriellen Handelskoeffi-
zienten. Er kann zwischen Null und Eins schwanken. Ist er Null, haben
die Exportlinder das Gut nicht zugleich eingefiihrt und entsprechend
die Einfuhrléinder das Gut nicht auch exportiert. Ist er Eins, entspricht
in jedem Land der Wert der Exporte dem Wert der Importe.

3. Bei der Berechnung dieses Koeffizienten miissen die Giiterklassen
so festgelegt werden, daB sie nicht Produkte unterschiedlicher
Industrien umfassen. Grubel* h#lt diese Forderung bereits fiir er-
fiillt, wenn die two-digit-SITC-Aggregationsebene gew#hlt wird; denn
»the resultant classes of internationally traded goods correspond to
,industries* as the concept is used conventionally in economic analysis®.

Im folgenden werden die Giitergruppen enger gefaBt, um mdgliche
Einwénde, die Heterogenitit der zu einer Gruppe zusammengefaten
Giiter sei zu groB, zu vermeiden. Der Analyse liegen alle three-digit-
SITC-Gruppen® der Hauptgiiterklassen 5 (chemische Produkte), 6
(Grund-Industriewaren), 7 (Maschinen und Transportausriistungen)
und 8 (verschiedene verarbeitete Giiter) zugrunde. Fiir die Berechnung
des intra-industriellen Handelskoeffizienten jeder Giitergruppe wer-
den folgende dreizehn Linder herangezogen: Belgien/Luxemburg, Bun-
desrepublik Deutschland, Ddnemark, Frankreich, GroBSbritannien, Ita-
lien, Japan, Kanada, Niederlande, Norwegen, Osterreich, Schweden,

4 Herbert G. Grubel, The Theory ..., a.a.0,, S. 35.

5 Dabei wird das urspriingliche SITC-Schema zugrunde gelegt, das 1960
durch ein revidiertes Schema ersetzt worden ist. Dies ist notwendig, weil die
nach dem revidierten Schema gemachten Angaben in das urspriingliche
Schema iibertragen werden konnen, nicht aber die nach dem urspriinglichen
Schema angegebenen Werte in das neue. Einige three-digit-Klassen des alten
Schemas entsprechen two-digit-Klassen des neuen. So gilt beispielsweise:
SITC-original 681 = SITC revised 67 und
SITC-original 699 = SITC revised 69.
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Vereinigte Staaten von Amerika. Die Einbeziehung weiterer Industrie-
linder scheitert mangels statistischer Unterlagen. Die Ergebnisse der
Rechnung fiir die Jahre 1953, 1961, 1970 sind in Tabelle 2 zusammen-
gefaBt. Die Tabelle zeigt

— erstens, daB die Industrieldnder innerhalb eng begrenzter Waren-
gruppen in relativ hohem AusmaB sowohl ein- wie ausfiihren. Im
Jahr 1970 liegen 42 der 52 aufgefiihrten intra-industriellen Handels-
koeffizienten iiber 50 Prozent, 15 sogar {iber 70 Prozent;

— zweitens, daBl der intra-industrielle AuBlenhandel in der Nach-
kriegszeit relativ stark zunimmt. Von 1953 bis 1961 steigen 45 der
52 Handelskoeffizienten, im Jahre 1970 sind 43 Koeffizienten gréBer
als 1961 und 50 groBer als 1953.

4. Die Definition der ,Warengruppe“ hat Einflu8 auf die H6he der
Handelskoeffizienten. Je enger sie definiert wird, desto niedrigere
Koeffizienten darf man erwarten. Stellt man im Extremfall auf die
Teilmirkte einzelner, genau definierter, qualititsbestimmter Giiter
(z. B. Zigaretten Marke A) ab, die Stackelberg Elementarmirkte
genannt hat®, so wird der intra-industrielle Handelskoeffizient in der
Mehrzahl der Fille Null werden. Fiir die Interpretation der in
Tabelle 2 gefundenen Werte ist es wichtig zu wissen, um wieviel kleiner
die Koeffizienten bei weiterer Untergliederung der Warengruppen
werden. Das soll exemplarisch fiir die folgenden drei Klassen des ur-
spriinglichen SITC-Schemas gezeigt werden: 681 (Eisen und Stahl), 721
(Elektromaschinen, Apparate und Zubehor) und 841 (Bekleidung ohne
Pelzkleidung). Die Ergebnisse sind in Tabelle 3 zusammengefafit, bei
deren Auswertung zu beachten ist, dal die Untergruppen aus statisti-
schen Griinden nicht vollstindig erfat werden konnten und ihre Zif-
fern nach dem revidierten SITC-Schema angegeben sind.

Zwei Erkenntnisse, welche diese Tabelle vermittelt, verdienen be-
sondere Beachtung:

— erstens, daB die Koeffizienten zwar erwartungsgemiB niedriger
ausfallen als in Tabelle 2, aber dennoch auffallend hoch sind. Auch
innerhalb der enger gefaBten Warenklassen bleibt der intra-indu-
strielle Handel bedeutsam. Erst eine noch weitere Aufgliederung
der Warengruppen fiithrt zu einer groBeren Zahl ausgeprigter Net-
toein- bzw. -ausfuhren. Splittert man beispielsweise die Warengrup-
pe ,Motoren, Generatoren“, bei der der intra-industrielle Handels-
koeffizient relativ hoch ist, weiter auf und stellt die Analyse auch
auf einzelne Linderpaare ab, ergibt sich unter anderem, daB8 die

8 H. von Stackelberg, Grundlagen der theoretischen Volkswirtschaftslehre,
Tiibingen 1951, S. 221,
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Bundesrepublik nach Frankreich iiberwiegend Wechselstrommoto-
ren und -generatoren exportiert, wihrend Frankreich in die Bun-
desrepublik hauptsdchlich Gleichstrommotoren und -generatoren
ausfiihrt?;

— 2zweitens, daf auch hier das relative Gewicht des intra-industriellen
Auflenhandels zunimmt. Von vier Koeffizienten steigen im Durch-
schnitt drei zwischen den Jahren 1962 und 1969 an.

II. Modellhafte Erklirungen des intra-industriellen Handels

5. Im zweiten Teil der Ausfiithrungen sollen Argumente dafiir vorge-
tragen werden, daB die aus der Literatur bekannten und in der nach-
folgenden Ubersicht synoptisch zusammengestellten Hypothesen zur
Erkldrung des internationalen Warenaustausches angesichts der groSen
Bedeutung des intra-industriellen Handels nicht um eine weitere Hy-
pothese erweitert werden miissen. Es kommt vielmehr darauf an, die
bekannten Hypothesen mit einer anderen Gewichtung, als sie bisher
meistens gewéhlt wurde, zur Deutung der Realitdt heranzuziehen. Um
dies zu zeigen, wird im folgenden auf die wichtigsten dieser Hypothesen
kurz eingegangen und dabei gepriift, ob, und, wenn ja, wie mit ihrer
Hilfe der intra-industrielle Handel erklirt werden kénnte.

6. Obwohl Hufbauers Meinung: ,No one theory monopolizes the
explanation of manufactures trade“?, allgemein zugestimmt werden
diirfte, widmen sich die géngigen Lehrbiicher zur reinen Theorie des
internationalen Handels? entweder ausschlieBlich oder vornehmlich den
in der Ubersicht unter 1 aufgefiihrten Thesen. Sie erwecken dadurch
den Eindruck, als seien die Griinde auch fiir den quantitativ so bedeut-
samen Warenaustausch der Industrielinder untereinander besonders
hier zu suchen. Deshalb soll darauf zuerst eingegangen werden.

7 Peter Duesberg, Zur praktischen Bedeutung der reinen Theorie des inter-
nationalen Handels, in: Zeitschrift fiir die gesamte Staatswissenschaft, Bd.
123 (1967), S. 117.

8 G. C. Hufbauer, The Impact of National Characteristics and Technology
on the Commodity Composition of Trade in Manufactured Goods, in: Ray-
mond Vernon (Ed.), The Technology Factor in International Trade, Uni-
versities — National Bureau, Committee for Economic Research, Conference
Series 22, New York, London 1970, S. 194.

9 Horst Siebert, AuBenhandelstheorie, Uni-Taschenbiicher 212, Stuttgart
1973; Bo Sdodersten, International economics, Macmillan Student Editions,
London und Basingstoke 1970; Klaus Rose, Theorie der AufBlenwirtschaft,
4. erw. u. verb. Aufl, Miinchen 1972; Jaroslav Vanek, International Trade,
Theory and Economic Policy, Homewood, Illinois 1962; H. Robert Heller,
International Trade, Theory and Empirical Evidence, Englewood Cliffs 1968;
Murray C. Kemp, The Pure Theory of International Trade and Investment,
Englewood Cliffs 1969.
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Ubersicht
UNTERSCHIEOE VON LAND 2U LAND IN DER WARENSTRUKTUR OER EXPORTE BZW. OER IMPORTE WERDEN ERKLART MIT:
L z 3 [
relativen Preisunter-  und/oder mangelnden Liefer- und/oder einem Phasen- und/oder vielfiltigen Pri-
schieden moglichkeiten im verzug der ferenzen der Nach-
Importland Exporte frage und darauf
Diese werden zuriick- (stage of abgestinmter weit-
gefihrt auf Diese bestehen production) gehender Produkt-
differenzierung
1.1 1.2 2.1 2.2
relative komparative daverhaft voriibergehend
Nachfrage- Kostenunter- (mangelnde auf Grund
unterschiede schiede Ressourcen,
Klina etc.)

Diese werden
begrindet mit:

1.2, 1.2.2, 2.2.1. 2.2.2. 2.2.3.
relativen Unterschie- relativen Produktivi- der Erfin- 2= -3 de's sog. Pro- konjunktureller
den in der Faktoraus- tatsunterschieden dung neuer duktzyklus Schwankungen
stattung Produkte (product cycle) (marginal

(technologi- contributor)
col gap)
Dabei unterscheidet Diese werden u.a. ':‘g -
man zwischen uriickgefihrt avf e~ ..
1.2 1.2..2. 1.2.2.0. 1.2.2.2. 1.2.2.3.
relativen lien- relativen Ouali-Hrelative Unter- steigende Skalen- Erfindungen kostengiinstiger
genunterschieden tatsunterschieden schiede in ertrige Produktionsverfahren, 2.7,
(orthodox factor- (2.8, human capital) human skills (scale econonies) durch Patente etc. voriber-
proportion theoren) gehend geschijtzt (technolo-
gical gap)

Beide Ansitze werden
2usanmengefalt zum

neo factor proportion
theoren

Anmerkung: Gestrichelte Pfeile ordnen verwandte Phanomene einander zu; Doppelstrichpfeile zeigen an, daB es sich um gleichartige
Sachverhalte handelt.

7. Das ‘orthodoxe Faktorproportionentheorem wiirde dann eine Er-
kldrung des intra-industriellen Handels liefern konnen, wenn die ver-
schiedenen Untergruppen der in einer Klasse zusammengefa3ten Giiter
von den Nachfragern als nicht oder nur schwer substituierbar ange-
sehen wiirden und sich ihre Produktion hinsichtlich der Faktorintensi-
tat signifikant unterschiede. Wenn bei Erfiillung dieser Bedingungen
die mit relativ reichlich Kapital ausgestatteten Lénder die vergleichs-
weise kapitalintensiv produzierten Waren ausfiihren und die arbeits-
intensiv hergestellten Giiter einfithren und dies vice versa fiir die mit
relativ viel Arbeitskraft ausgestatteten Lander gilt, dann wird der
intra-industrielle Handel vom orthodoxen Faktorproportionentheorem
zutreffend erklart.

8. Die in der empirischen AuBenhandelsliteratur unternommenen
Versuche zur Falsifikation des Theorems lassen keinen SchluB darauf
zu, ob es tatsdchlich zur Erklidrung des intra-industriellen Handels bei-
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trigt. Die Autoren ermitteln entweder den durchschnittlichen Kapital-
und Arbeitskréftebedarf, der direkt und indirekt mit der Produktion
eines bestimmten Wertes von Export- und von Importersatzgiitern
verbunden ist, und vergleichen ihn mit der relativen Faktorausstattung
der Lénder!®. Oder sie korrelieren die relativen Kapitalintensititen
einzelner, oft weit gefaBter Branchen mit deren komparativen Kosten!!.
Der erste Ansatz ist zu global, als da8 von seinem Ergebnis her ein
liberzeugender RiickschluB auf den Erklirungswert des Theorems fiir
den intra-industriellen Handel gezogen werden konnte. Der zweite
ordnet ganzen Industriebereichen komparative Vor- oder Nachteile zu;
relative Kostenvorteile bei einigen der zu einer Gruppe zusammen-
gefaiten Giiter und gleichzeitig relative Kostennachteile bei anderen
Produkten dieser Gruppe lassen sich mit seiner Hilfe nicht nachweisen.
Deshalb gestatten die empirischen Vorarbeiten nicht, die Bedeutung
des orthodoxen Faktorproportionentheorems fiir die Erklirung des
intra-industriellen Handels tiberzeugend aufzudecken.

9. Auf andere Weise 148t sich jedoch zeigen, daB der Erklidrungswert
des Theorems gering ist. Wiren die Voraussetzungen des Theorems er-
fiillt, dann miiBten sich fiir die Untergruppen der in Tabelle 2 angege-
benen Warenklassen niedrigere Werte der intra-industriellen Handels-
koeffizienten ergeben, als sie in Tabelle 3 ausgewiesen sind. Denn es
148t sich bei solch eng definierten Warengruppen, wie sie der Tabelle
2 zugrunde liegen (three- and four-digit-SITC), nicht mehr behaupten,
daB die in der jeweiligen Gruppe zusammengefaBten Giiter kaum sub-
stituierbar und hinsichtlich ihrer Faktorintensitit stark inhomogen
sind und somit zwischen ihnen groBe komparative Kostenunterschiede
bestehen kénnen. Diese Beurteilung des Erklirungswertes des Theo-
rems wird durch folgende Uberlegung bestirkt. Das beobachtete An-
steigen der Handelskoeffizienten auch der Untergruppen lieBe sich im
Rahmen des Theorems erklidren, wenn sich die relativen Kostendiffe-
renzen der Linder bei den verschiedenen Giitern dieser eng definierten
Gruppen vergrofert und damit einen verstirkten Import einiger Pro-
dukte sowie den verstirkten Export anderer Produkte derselben Grup-
pe in allen Landern bewirkt hitten. Eine VergroBerung der relativen
Kostendifferenzen hitte sich ergeben kénnen, wenn die relativen Fak-
torausstattungsunterschiede der dreizehn in der Analyse beriicksichtig-
ten Industrielinder grofer geworden wire. Aber gerade eine solche

10 G, C. Hufbauer, The Impact ..., a.a.0. und W. W. Leontief, Domestic
Production and Foreign Trade. The American Capital Position Re-examined,
in: Jagdish Bhagwati (Ed.), International Trade, Selected Readings, Penguin
Books, 1969, S. 93 - 139.

11 Homi Katrak, An Empirical Test of Comparative Cost Theories: Japan,
Peru, The United Kingdom and the United States, in: Economica, N. S., Vol.
36 (November 1969), S. 389 - 399.
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Entwicklung 148t sich aus den vorliegenden Studien!? zum Wachstum
der Volkswirtschaften von 1953 bis 1970 nicht nachweisen.

10. Das orthodoxe Faktorproportionentheorem wurde unter der An-
nahme abgeleitet, daB die Produktionsfunktionen fiir jedes Gut von
Land zu Land die gleichen sind. Die Realitdtsndhe dieser Annahme
wurde vornehmlich im AnschluB an Leontiefs!® Beobachtung diskutiert,
daB die Vereinigten Staaten von Amerika relativ arbeitsintensiv her-
gestellte Giiter ausfiihren. Man erkannte, da8 ,technical knowledge
or skill is not a costless or universally available good“!4, und sich des-
halb die Produktionsfunktionen in der Regel unterscheiden. Leontief
selbst hatte dadurch, da8l er das nach ihm benannte Paradoxon mit der
unabhingig von der Kapitalausstattung je Arbeitsplatz hoheren Pro-
duktivitdt der amerikanischen Arbeiter erklirte!s, diesen Forschungs-
weg bereits betreten. Die Diskussion fiihrte zu einem Ergebnis, das
Keesing!® wie folgt formulierte: ,patterns of international trade and
location are principally determined, for a broad group of manufactures,
by the relative abundance of skilled and unskilled labor*.

11. Die Beobachtung, daf Lénder, die iiber relativ viele, gut ausge-
bildete Arbeitskréfte verfiigen, in vergleichsweise umfangreichem MaBe
Giiter exportieren, fiir deren Produktion Facharbeiter etc. relativ
intensiv benétigt werden, lieBe sich auf zweifache Weise begriinden.
Einmal konnten diese Lander komparative Kostenvorteile bei den
Waren erringen, die ,skill“~intensiv hergestellt werden. Voraussetzung
hierfiir wére es, dafl der Produktivitdtsvorsprung ihrer gut ausgebilde-
ten Arbeitskridfte gegeniiber den ungelernten und angelernten Arbei-
tern in weniger weit fortgeschrittenen Nationen prozentual gréBer als
ihr Lohnvorsprung wire. Von Kostenvorteilen diirfte allerdings nur
gesprochen werden, wenn sich bei der Produktion der betrachteten
Giiter die Moglichkeit bote, Fachkréifte ganz oder zum groBSen Teil
durch andere Produktionsfaktoren zu ersetzen, oder wenn es fiir die
Giiter enge Substitute gibe, die weniger ,skill“~-intensiv hergestellt
werden kénnten. Zum anderen kénnten einzelne Lander in der Produk-
tion ,skill“-intensiv hergestellter Waren eine voriibergehende oder

12 Siehe z.B. Edward F. Denison, assisted by Jean-Pierre Poullier, Why
Growth Rates Differ. Postwar Experience in Nine Western Countries,
Washington 1967.

13 W. W. Leontief, a.a.O.

1 William H. Gruber und Raymond Vernon, The Technology Factor in a
World Trade Matrix, in: Raymond Vernon (Ed.), The Technology Factor...,
a.a.0,, S. 233 - 272.

15 W. W. Leontief, a.a.0., S. 1217.

18 Donald B. Keesing, Labor Skills and Comparative Advantage, in: The
American Economic Review, Papers and Proceedings, Vol. LVI (May 1966),
S. 249,
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dauerhafte Monopolstellung erringen. Existieren nidmlich keine Sub-
stitute fiir Giiter, die aus technischen Griinden nur mit speziell ausge-
bildeten Arbeitskrédften hergestellt werden konnen, so wire ein Land
Alleinexporteur. Es bliebe in dieser Rolle, so lange andere Lénder
keine hinreichende Anzahl von Fachkriften ausgebildet oder angewor-
ben haben. Unabhingig von Kosteniiberlegungen miiSten diese die
Giiter bei dem Land kaufen, das dank der Qualitit seiner Produktions-
faktoren Monopolist wire. Das Argument gilt analog, wenn mehrere
Lénder aufgrund der Ausbildung und Kenntnisse ihrer Arbeitskrifte
alleinige Hersteller eines Gutes wiren.

12. Die erste dieser beiden Begriindungen kann zur Erkldrung des
intra-industriellen Handels nur herangezogen werden, wenn — u.a. —
die Qualitdtsanforderungen an die Produktionsfaktoren in der Herstel-
lung der verschiedenen zu einer Klasse zusammengefaBten Giiter un-
terschiedlich sind. Bei weit gefaBten Giitergruppen, auch bei einigen
three-digit-SITC-Klassen, lassen sich u. U. Beispiele dafiir finden, da8
ein Land bei einer Untergruppe von Produkten komparative Kosten-
vorteile, die aus relativen Qualitatsunterschieden der Arbeitskrifte
herriihren, aufweist und diese Produkte exportiert und dafl es bei einer
anderen Untergruppe entsprechend komparative Nachteile hat und die
Giiter importiert. Betrachtet man jedoch solch eng definierte Waren-
gruppen wie die der Tabelle 3, dann l4Bt sich kaum mehr beweisen,
daB ihnen durchweg Giiter zugeordnet werden konnen, deren Produk-
tion in deutlich unterschiedlichem Ma@e ,skill“-intensiv ist. Diese Aus-
sage gilt nur fiir den Warenaustausch zwischen den reichen Industrie-
lindern. Sie sollte nicht auf die sog. ,downstream exports“ (Verkdufe
an Linder mit deutlich niedrigerem Pro-Kopf-Einkommen) und ,up-
stream exports“ iibertragen werden, insbesondere nicht, wie Lary ver-
deutlicht hat!?, auf den Industriewarenhandel zwischen Entwicklungs-
und Industrienationeni8,

13. Der zweiten der beiden Begriindungen 148t sich ebenfalls kein
durchschlagendes Gewicht fiir die Analyse des intra-industriellen Han-
dels beimessen. Es ist zwar bekannt, daB zwischen den Herstellern von
Produkten einer Warenklasse aus unterschiedlichen Industrieldndern
h&ufig monopolistische Konkurrenz besteht. Der Monopolbereich des
einzelnen Herstellers im Rahmen der Konkurrenz aller beruht in vielen

17 H, B. Lary, Imports of Manufactures from Less Developed Countries,
New York, NBER, 1968.

18 Das gilt nicht fiir alle Liander gleichermafBen. So hat z. B. Tyler (William
G. Tyler, Trade in Manufactures and Labor Skill Content: The Brasilian
Case, in: Economia Internazionale, Vol. XXV, Genova, Maggio 1972, S. 11)
gezeigt, daB ,Brazil’s export composition implies an embodied skill intensity
similar to those of highly developed countries®.
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Fillen aber nicht ursidchlich darauf, dafl sein jeweiliges Heimatland
iiber relativ viele Arbeitskrédfte mit besonderen Kenntnissen und Fi-
higkeiten in der Fabrikation seines Produktes verfiigte, als der AuBen-
handel aufgenommen wurde. Vielmehr ist er meistens auf die Erfin-
dung von oder die Spezialisierung auf die jeweiligen Giiter zuriickzu-
fiihren. Die Herstellung dieser Waren erfordert fast immer bestimmte
Kenntnisse und Fahigkeiten. Diese kdnnen aber ebenso im Laufe der
Produktion erworben worden sein, wie sie anfidnglich vorhanden gewe-
sen sein konnen. Aus der Tatsache, daB die Ausfuhren dieser Waren mit
einem relativ hohen Einsatz von Arbeitskrédften entsprechender Quali-
tat korreliert ist, 148t sich jedenfalls nicht schlieBen, da8 die Fihigkei-
ten und Kenntnisse im Exportland anfénglich vorhanden waren und
daB sie es sind, die dem Hersteller einen begrenzten monopolistischen
Bereich sicherten und ihm damit Ausfuhrchancen eréffneten. Selbst
wenn Arbeitskrifte bestimmter Qualitdten vor Auftreten des Exports
verfiigbar waren, darf in ihnen nicht ohne weiteres der maBgebliche
Bestimmungsgrund der Ausfuhr gesehen werden. Es mag die Erfindung
eines bestimmten Gutes oder die Verbesserung eines Fertigungsver-
fahrens den monopolistischen Bereich geschaffen haben; vorhandene
Fachkréfte haben ermoglicht, ihn unverziiglich und nicht erst nach
Ablauf eines Experimentier- und Lernprozesses zu nutzen.

14. Steigende Skalenertrige (economies of scale) spielen in der Dis-
kussion iiber die Bestimmungsgriinde der Warenstruktur von Ein- und
Ausfuhren eine wichtige Rolle. In ihrem Kern besagen die Argumente,
daB Liander mit einem groflen Binnenmarkt und mit der dadurch ver-
bundenen Moglichkeit der Massenfabrikation und des Einsatzes von
Maschinen, die nur fiir einen einzigen Fabrikationsvorgang konstruiert
sind und dadurch besonders effizient sind, einen komparativen Pro-
duktivitdts- und damit Kostenvorteil bei einer Reihe von Industrie-
waren aufweisen und deshalb diese Produkte exportieren. Diese Hypo-
these wird zum Teil nur fiir ,,mass-produced standardized commodities“
aufgestellt!®. Zum Teil wird sie als giiltig fiir den groBten Teil der in-
dustriell gefertigten Giiter angesehen. So gelangt Keesing? beispiels-
weise zu dem Ergebnis, daB aufgrund von economies of scale ,small
countries appeared to experience a comparative disadvantage in most
of the important manufacturing industries®.

1 So weist z.B. Maddison (Angus Maddison, Industrial Productivity
Growth in Europe and in the U. S, in: Economica, N. S., Vol. XXI (November
1954), S. 314 £.) nach, daB die Arbeitsproduktivitat bei ,mass-produced stan-
dardized commodities“ in den USA etwa viermal so hoch liegt wie im kleine-

ren GroBbritannien, die durchschnittliche Produktivitdt der gesamten Indu-
strie aber nur zweimal hoéher ist.

20 Donald B. Keesing, Population and Industrial Development: Some
Evidence from Trade Patterns, in: The American Economic Review, Vol
LVIII (June 1968), S. 454 f.
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15. Die in den Tabellen 2 und 3 zusammengestellten Handelskoeffi-
zienten zeigen, daB man diese Argumente auf ganze Industrien bzw.
Warengruppen nicht anwenden darf. Sie legen vielmehr nahe anzuneh-
men, daB steigende Skalenertrige — wenn sie hinsichtlich des Exports
und Imports eine Rolle spielen — bei den Herstellern einzelner Pro-
dukte auftreten. Wird dieses Argument akzeptiert, bleibt zu kléren,
weshalb bei nahe verwandten Giitern Fabrikanten aus unterschied-
lichen Léndern steigende Skalenertrige derart aufweisen, da kompa-
rative Kostenvorteile fiir ein Gut X; im Land A und fiir ein davon
wenig unterschiedliches Produkt X, im Land B entstehen und zu
intra-industriellem Austausch fiihren. Bei der Beantwortung dieser
Frage hat man sich die Vielfalt der zu einer Gruppe zusammengefa3-
ten Produkte zu vergegenwirtigen. Die Unterschiede in den einzelnen
Konsum- oder Investitionsgiitern hinsichtlich eines technischen Merk-
mals, der GroBSe oder der Qualitidt sind dabei oft nur minimal. Diese
weitreichende Produktdifferenzierung bietet — worauf besonders
Dreze?! hingewiesen hat — vielfiltige Moglichkeiten einer Arbeitstei-
lung zwischen den Herstellern ein und derselben Industrie in den ver-
schiedenen Léndern und mit ihr die Ausnutzung steigender Skalener-
tréage.

16. Economies of scale konnen statischer wie dynamischer Natur sein.
Sie werden als statisch definiert??, wenn bei gegebener Kapazitit die
Durchschnittskosten mit Erh6hung der Produktion sinken, z. B. infolge
einer Verldngerung der Maschinenlauf- und einer Verkiirzung der
Umriistungszeiten oder infolge einer Verkleinerung der Rohstoff- und
Fertigwarenlager. Produzenten realisieren sie, wenn sie sich unter
dem Druck der — wohlmdglich ausldndischen — Konkurrenz ver-
anlaBt sehen, sich auf die Herstellung nur eines oder weniger
Giiter bestimmter Qualitdt zu spezialisieren (und damit indirekt héufig
die Konkurrenten zur Spezialisierung auf andere, wenn auch nah ver-
wandte Produkte zu bewegen) oder wenn sie ein neues Gut hervor-
bringen, dessen Nachfrage in die anfinglich errichteten Kapazitdten
hereinwichst.

17. Sind steigende Skalenertrige ,a result of accumulated experien-
ces in producing a given product ... either as a function of time or

21 J, Dreze, Les exportation intra-C.E.E. en 1958 et la position belge,
Recherches Economiques de Louvain, Année XXVII, 1961, S. 717 ff. Der-
selbe, Quelques réflexions sereines sur l'adaptation de I'industrie belge
au Marché Commun, Conférence, in: Comptes rendus des Travaux de la
Société Royale d’Economie Politique de Belgique, Brabant, No. 275, Dezember
1970.

22 Herbert G. Grubel, a.a.0., S. 38; M. v. Posner, International Trade and
Technical Change, in: Oxford Economic Papers, N. S., Vol. 13 (1961), S. 329.
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of cumulative past output“, bezeichnet man sie als dynamisch?3 24,
Sie beginnen in der Regel mit der Entwicklung eines neuen Produktes
oder Produktionsverfahrens und koénnen lange Zeit anhalten. Sie sind
hédufig an den einzelnen Hersteller gebunden, der mit seinen Arbeits-
kraften das Know-How erwirbt. Wegen der weitgehenden Produktdif-
ferenzierung vermodgen jedoch analog Hersteller anderer, oft nahver-
wandter Giliter Kostenvorteile gegeniiber (potentiellen) Konkurrenten
zu erringen. Der intra-industrielle Handel findet so eine iiberzeugende
Erkldrung.

18. Wird beim empirischen Test ein positiver Zusammenhang zwi-
schen steigenden Skalenertrdgen und dem Export einzelner Produkte
festgestellt, darf jedoch nicht ohne weiteres der SchluB3 gezogen werden,
Skaleneffekte seien in diesem Fall stets die Ursache fiir die Ausfuhr.
Gelingt es namlich einem inldndischen Unternehmer ohne anféngliche
Kostenvorteile seinen ausldndischen Konkurrenten gegeniiber dank
erfolgreicher Werbung, dank einer Erfindung oder dank einer nicht
weiter begriindbaren Praferenz der Nachfrager fiir seine Marke durch
Exporte seinen Absatz auszudehnen, wird er bei steigenden Skalener-
trdgen mit niedrigeren Grenzkosten produzieren kénnen. Kostenunter-
schiede und in ihrer Folge hdufig Preisunterschiede sind dann die Folge
des AufBlenhandels in dieser Periode, nicht seine Ursache. In den folgen-
den Perioden aber stellen sie auch eine Ursache fiir den Handel dar, da
nunmehr das Produkt auch relativ billiger geworden ist. Der AuBen-
handel vermag somit Preisunterschiede, die spédter zu einer Intensivie-
rung des Warenaustausches fithren, bei sinkenden Grenzkosten selbst
zu schaffen.

19. Diese modellhaften Uberlegungen sind deshalb unbefriedigend,
weil unklar bleibt, welche Faktoren zu der weitgehenden Produktdiffe-
renzierung flihren und damit zu den geschilderten Entwicklungen und
der dabei auftretenden Arbeitsteilung zwischen den Herstellern ein und
derselben Industrie beitragen. Eine Erkldrung gestatten die in der
Ubersicht unter 1.2.2.3., 2.2.1,, 2.2.2. und 4. angegebenen Hypothesen.
Die beiden ersten beziehen sich auf die Fortentwicklung des techni-
schen und organisatorischen Wissens. Technische Forschung zur Ent-

23 Herbert G. Grubel, a.a.0., S. 39.

24 Streng genommen handelt es sich bei diesem learning by doing (Kenneth
J. Arrow, The Economic Implications of Learning by Doing, in: The Review
of Economic Studies, Vol. XXIX (July 1962), S. 155 - 173) nicht um steigende
Skalenertrége, sondern um induzierten technischen Fortschritt. Bei Skalen-
ertragen namlich steigen die Durchschnittskosten mit zuriickgehender Pro-
duktion wieder an, wahrend hier der Stand des technischen Wissens be-
stehen bleibt: Die Produktivitdatsentwicklung ist bei Lerneffekten anders als
bei Skaleneffekten irreversibel. AuBlerdem sind Skaleneffekte eine Funktion
der laufenden, nicht wie Lerneffekte eine Funktion der kumulativen Pro-
duktion.

4 Schriften d. Vereins £. Socialpolitik 78
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wicklung neuer Produkte und Produktarten und neuer Produktions-
verfahren findet zwar in allen Industrielindern in vielen einzelnen
Unternehmen statt, die dem Druck der Konkurrenz — wenigstens vor-
iibergehend — durch Schaffung eines monopolistischen Bereichs ent-
rinnen wollen. Der Erfolg der Forschungsbemiihungen ist aber weit-
gehend zufallsbedingt. Deshalb werden verwertbare und vergleichbare
Forschungsresultate nicht gleichzeitig bei allen denjenigen Produzenten
einer Industrie anfallen, die Forschungsabteilungen unterhalten oder
hochqualifizierte Techniker beschéftigen. Vielmehr werden neue Pro-
dukte oder Produktarten und neue Fertigungsverfahren abwechselnd
bei einzelnen Produzenten des In- oder Auslandes eingefiihrt und
diesen jeweils — oft unter dem zeitweisen Schutz von Patenten oder
Copyrights — einen monopolistischen Bereich sichern und Exportchan-
cen er6ffnen?. Als Konsequenz dieses dynamischen Prozesses ergibt
sich ein intra-industrieller Handel.

20. Diese Ansicht 146t sich mit Hilfe der Arbeiten von Gruber, Mehta
und Vernon2?¢, von Gruber und Vernon?’, von Hufbauer?®, von Kee-
sing?®® und von Vernon® stiitzen. Sie zeigen, daB diejenigen Industrien,
die relativ intensive Forschungsanstrengungen unternehmen, im Durch-
schnitt einen relaitv hohen Anteil ihrer Produktion exportieren. Diese
Erkenntnis wird unabhéngig davon gewonnen, welcher Indikator fiir
die Forschungsanstrengungen gew#hlt wird: der Anteil der Forschungs-
und Entwicklungsausgaben einer Industrie an ihrem Umsatz oder der
Anteil des wissenschaftlichen Personals und der ausgebildeten Tech-
niker an der Gesamtbeschéftigung. Mit Hilfe dieses Tatbestandes wird
allerdings weniger der intra-industrielle Handel als vielmehr der so-
genannte Riickwértshandel (die Exporte stirker industrialisierter Staa-
ten mit weniger industrialisierten) erklidrt3!. Hier konstatiert man eine
deutliche technologische Liicke (technological gap) zwischen den Ex-
portnationen (den industriell relativ weit fortgeschrittenen Léndern)
und den Importldndern (den weniger weit industrialisierten Staaten).

%5 M.V. Posner, a.a.0., S. 323 - 324.

28 W. H. Gruber, D. Mehta und R. Vernon, The R & D Factor in Inter-
national Trade and International Investment of United States Industries, in:
The Journal of Political Economy, Vol. 75 (Febr. 1967), S. 20 - 317.

27 William H. Gruber und Raymond Vernon, The Technology Factor ...,
a.a.0.

28 @G. C. Hufbauer, a.a.0.

2 Donald B. Keesing, The Impact of Research and Development on United
States Trade, in: The Journal of Political Economy, Vol. 75 (Febr. 1967),
S. 38 - 48.

30 Raymond Vernon, International Investment and International Trade in
the Product Cycle, in: The Quarterly Journal of Economics, Vol. 80 (May
1966), S. 190 - 207.

31 William H. Gruber und Raymond Vernon, The Technology Factor ...,
a.a.0,, S. 263.
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Diese Liicke 148t sich kurz- und mittelfristig nicht vollstindig schlieBen;
entsprechender AuBenhandel ist somit notwendig. Zwischen den rei-
chen Industrienationen kann eine solche kurzfristig nicht schlieBbare
technologische Liicke im Hinblick auf ganze Warengruppen nicht be-
hauptet werden. Die Handelskoeffizienten der Tabellen 2 und 3 miiiten
sonst sehr viel niedriger sein. Gleichwohl legt die enge Korrelation
zwischen Forschungsanstrengungen und Exportquote zusammen mit
dem relativ umfangreichen intra-industriellen Handel nahe, solche
voriibergehenden ,,technological gaps“ bei einzelnen Produktarten bzw.
bei einzelnen, fiir bestimmte Giiter entwickelten Herstellungsverfahren
anzunehmen: Technischer Fortschritt fithrt zu Produktdifferenzierung.

21. Diese Argumentation ist in zweifacher Hinsicht zu spezifizieren.
Zum ersten ist — dhnlich wie bei den Fahigkeiten der Arbeitskréfte in
Abschnitt 11 — darauf hinzuweisen, daB3 der technische Fortschritt in
unterschiedlicher Weise intra-industriellen Handel bewirken kann.
Einmal besteht er in der Ersetzung herkommlicher Produktionsmetho-
den durch effizientere Verfahren. Technisch ausgereiftere Maschinen
und Aggregate und bessere Organisationsformen des Fabrikations- und
Absatzprozesses verschaffen den einzelnen Herstellern Kostenvorteile
vor den Konkurrenten. Es entwickeln sich komparative Kostenunter-
schiede, auf denen der anschlieBende AuBenhandel beruht (Hypothese
1.2.2.3. der Ubersicht). Zum anderen fiihrt er zur Fabrikation neuer
Konsum- und Kapitalgiiter durch einzelne Hersteller, die diese Giiter
eine Zeitlang allein anbieten und sich insofern einen monopolistischen
Absatzbereich sichern. Nachfrager, die das Produkt zu erwerben wiin-
schen, miissen es bei diesen Herstellern kaufen. Nicht komparative Ko-
stendifferenzen begriinden jetzt den intra-industriellen Handel sondern
Nichtverfiigbarkeit (Hypothese 2.2.1 der Ubersicht).

22. Zum zweiten ist zu beachten, daB die fiir einzelne Produkte bzw.
Produktionsverfahren bestehende technologische Liicke von Konkur-
renten desselben Landes und anderer Industrienationen im Durch-
schnitt schneller als von Produzenten weniger weit entwickelter Lin-
der geschlossen werden kann. Es wird deshalb argumentiert, da der
mit technologischen Liicken begriindete intra-industrielle Handel
zwischen reichen Industrienationen nur ,a transitional stage“’? dar-
stellt. Dieses Argument kann jedoch nur teilweise akzeptiert werden;
denn technischer Fortschritt ist ein dynamischer ProzeB, in dem
immer wieder neue technologische Liicken mit der Schaffung neuer
Produkte, neuer Produktarten und neuer Produktionsverfahren ent-

32 William H. Gruber und Raymond Vernon, The Technology Factor ...,
a.a.0,, S. 267.
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stehen. Zudem schiitzen Patente und Copyrights den von einzelnen
Produzenten errungenen Konkurrenzvorteil eine Zeitlang.

23. Die Reaktion des Warenaustausches auf das Einholen eines tech-
nologischen Vorsprungs héngt maBgeblich davon ab, bei welchen Pro-
duzenten in welchen Lindern danach Kostenvorteile auftreten. Bei
einigen Giitern werden die bisherigen Exporteure trotz SchlieBung der
technologischen Liicke weiterhin als einzige den Weltmarkt beliefern.
Ein Grund hierfiir ist in steigenden Skalenertrdgen zu sehen3.
Unternehmer, die zuerst auf dem Markt waren, produzieren dank
der durch steigende Skalenertrige hervorgerufenen sinkenden Stiick-
kosten relativ billig. Sie kénnen von potentiellen Konkurrenten, die
das erforderliche Know-How erworben haben, deshalb nicht verdriangt
werden, weil diese zundchst den Markt fiir sich erschliefen miiten und
nur relativ geringe Mengen absetzen kénnten. Die Stellung der vor-
handenen Anbieter ist dabei um so stirker, je kleiner ihre Anzahl und
je grofer der Markt ist, denn beides erméglicht ihnen eine sehr weit-
gehende Ausnutzung der Kostendegression. Ein weiterer (oft ein zu-
sdtzlicher) Grund kann darin liegen, daB die schon vorhandenen Anbie-
ter in Lindern beheimatet sind, die iiber relativ viel von den zur Pro-
duktion des jeweiligen Gutes intensiv benétigten Produktionsmitteln
verfiigen. Neuanbieter haben nur dann eine gute Chance zur Ver-
dridngung der bisherigen Lieferanten, wenn sie die in relativ groBer
Menge benétigten Produktionsmittel aufgrund der Faktoraustattung
ihrer Heimatldnder so giinstig beziehen konnen, da der Skalenvorteil
ihrer Konkurrenz mehr als kompensiert wird. Der Export kann dann
nach und nach von diesen neuen Produzenten iibernommen werden und
ermoglicht ihnen unter Umstidnden die immer weitergehende Realisie-
rung von Kostenvorteilen durch steigende Skalenertrége. So sind bei-
spielsweise von den Vereinigten Staaten von Amerika neu konstruierte
Samaschinen und einige hier in der Textil- und in der keramischen
Industrie erfundenen Produkte nur ein bis zwei Dekaden lang ausge-
fiihrt und anschlieBend aus Japan eingefiihrt worden34.

24. Dieser Argumentation lag die Frage zugrunde, ob die Produzen-
ten, die ein neues Gut entwickelt oder als erste auf den Markt ge-
bracht haben, im Laufe der Zeit von der Konkurrenz verdringt werden
und ob die Produktion des Gutes dann auf andere Unternehmer des
In- und des Auslandes iibergeht. Dieselbe Frage bildet den Ansatz zu

33 United Nations, Economic Survey of Europe in 1960, Including studies of
some problems of agricultural development in Europe and the Soviet Union.
Europe and the trade needs of the less developed countries and Economic
development in Albania and Bulgaria, Genf 1961, S. V/4.

3 J. B. Kravis, Availability and Other Influences on the Commodity
Composition of Trade, in: The Journal of Political Economy, Vol. 64 (April
1956), S. 154 £.
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der Produkt-Zyklus-Hypothese, die von Vernon3’ aufgestellt worden
ist. Nach dieser Hypothese gibt es fiir viele Giiter einen Zyklus,
der mit Differenzierung beginnt und bei Standardisierung endet. Wird
ein neues Gut erfunden, so liegt die Produktion zunichst in den Hén-
den weniger Hersteller (und weniger Lander). Diese suchen noch nach
dem effizientesten Produktions- und Absatzverfahren, stellen in die-
sem ,Experimentierstadium® das Gut in unterschiedlicher Gestaltung
her und setzen nur relativ geringe Mengen auf dem Binnen- und auf
dem Weltmarkt ab. Die Firmen gehdren zumeist den fortgeschrittenen
Industrienationen an. In dem Mafle, wie sich der Markt fiir das Gut
ausdehnt, setzen sich bestimmte Anspriiche an Gestaltung und Quali-
tat des Gutes und wenige erprobte Produktionsverfahren durch. Diese
zunehmende Standardisierung reduziert die Schwierigkeiten von Pro-
duktion und Absatz und ermdoglicht es einer groBen Reihe von Unter-
nehmern auch weniger weit industrialisierter Linder, das Gut zu pro-
duzieren und mit Gewinn zu verkaufen. Der Export geht ganz oder
zum Teil auf diese Unternehmer {iber; die relativ weit industrialisier-
ten Lander verlieren zum Teil ihren Exportmarkt.

25. Diese Hypothese ist in erster Linie auf den Warenaustausch zwi-
schen Lindern mit unterschiedlicher Industrialisierung und unter-
schiedlichem Pro-Kopf-Einkommen anwendbar. Intra-industriellen
Handel von reichen Industrienationen vermag sie nur zum Teil zu er-
kldren. In der Anfangsphase des Produktzyklus bedingt die Produkt-
differenzierung auch einen Warenaustausch der Industrieldnder unter-
einander, das relative Gewicht dieses AuBenhandels ist aber gering,
da die Produktionsmengen — laut Hypothese — klein sind. In den
spateren Phasen des Zyklus, wenn das Gut weitgehend standardisiert
ist, liegen Produktion und Export vornehmlich in den Héinden der re-
lativ kostengiinstig produzierenden Hersteller. Diese kénnen nicht fiir
jede eng definierte Warengruppe in allen Industrieldndern gleichzeitig
lokalisiert sein. Ein allgemeiner intra-industrieller Handel zwischen
reichen Industrienationen ist somit in den Spatphasen des Zyklus mit
Hilfe der Hypothese nicht zu erklédren, es sei denn, man wiirde ihr in
nicht zuldssiger Weise den folgenden, in Zusammenhang mit der Hypo-
these 1.2.2.2. bereits angesprochenen Sachverhalt zuordnen: Viele Giiter
werden in einer groBeren Zahl unterschiedlicher Qualitdten und Ausge-
staltungen produziert. Dabei sind die einzelnen Produktarten, die sich
in dieser Weise unterscheiden, nicht selten standardisiert (z. B. DIN-
Vorschriften).

26. Die in der Ubersicht unter 2. zusammengefaBten Hypothesen wei-
sen eine Gemeinsamkeit auf: Internationaler Handel beruht darauf, daB

35 Raymond Vernon, International Investment.. ., a.a.0.
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Produkte voriibergehend oder auf Dauer nicht in allen Léndern her-
gestellt werden koénnen, m.a. W., in ihnen aus technologischen oder
anderen Griinden nicht verfiigbar sind. Diese Lénder miissen die
Produkte auf dem Weltmarkt einkaufen, wenn sie ihren Bedarf decken
wollen. Verkdufer sind zumeist weiter fortgeschrittene Lénder. Inso-
fern erkldren die Hypothesen vornehmlich die Industriewarenexporte
der Industrieldnder, nicht der Entwicklungsldnder. Soweit man die in-
dustriellen Ausfuhren der relativ wenig industrialisierten Nationen
nicht mit Hilfe des Faktorproportionentheorems begriindet, weist man
zur ihrer Erkldrung auf einen Phasenverzug der Exporte gegeniiber
der Inlandsentwicklung hin. ,Die Exportfihigkeit wird erst erreicht,
wenn ein Industriezweig sich in der Versorgung des Binnenmarktes
konsolidiert und dort einen Erfahrungsschatz angesammelt hat, was
eine gewisse technische und wirtschaftliche Bewdhrung in sich schliefit.
Dann kommt der Augenblick, in dem die Leistungsfihigkeit so weit
gediehen ist, da man es wagen kann, in den Weltmarkt vorzu-
stoBen’®.“ Die Inlandsentwicklung, welcher der Export mit einem
Phasenverzug folgt, verlduft dabei in den verschiedenen Léndern
gleichformig. Wie Walther G. Hoffmann% gezeigt hat, ist die Struk-
tur des Industrialisierungsprozesses in geschlossenen wie offenen
Volkswirtschaften weitgehend einheitlich. Die Lander durchlaufen un-
abhingig von der anfinglichen Faktorausstattung typische Stadien ei-
nes industriewirtschaftlichen Aufbaus, die durch den Typus einer je-
weils vorherrschenden Industrie gekennzeichnet sind. MaBgeblich fiir
diese Einheitlichkeit ist vornehmlich die Entwicklung der inléndischen
Nachfrage nach den einzelnen Giitern im Zuge des wirtschaftlichen
Wachstums. Erst die inldndische Nachfrage gestattet es Léndern, die
mit dem Aufbau einer Industrie erst relativ spdt beginnen, sich an Or-
ganisation und Technik des jeweiligen Betriebes anzupassen. Die Fa-
higkeit, auf dem Weltmarkt mit diesen Waren zu konkurrieren, folgt,
wenn iiberhaupt, erst spidter. Es bedarf keiner weiteren Begriindung,
daB die hiermit dargestellte Hypothese 3 der Ubersicht nicht zur Er-
klirung des intra-industriellen Handels zwischen reichen Industriena-
tionen herangezogen werden kann.

38 Erich Egner, Wachstumswirkungen der Rohstoffldnder auf die Regional-
strukturen der westlichen Industrieldnder, in: Der EinfluB der Europ&ischen
Wirtschaftsgemeinschaft und der uberseeischen Industrialisierung auf die
westdeutsche Industrie, Forschungs- und Sitzungsberichte der Akademie fiir
Raumforschung und Landesplanung, Band 23, Hannover 1963, S. 114.

37 Walther G. Hoffmann, Stadien und Typen der Industrialisierung. Ein
Beitrag zur quantitativen Analyse historischer Wirtschaftsprozesse, Pro-
bleme der Weltwirtschaft, 54, Jena 1931. Engl. Ausgabe: The Growth of
Industrial Economies. Translation from the German by W. O. Hendersen
and W. H, Chaloner, Manchester 1958.
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27. Von Bedeutung ist dagegen die in der Ubersicht unter 4. genannte
These, die vor allem von Linder®® in die Diskussion eingebracht
wurde. Nach ihr wird der Austausch von Industrieprodukten zwischen
reichen Industrieldndern durch die Vielschichtigkeit und die weite Auf-
facherung der Kéuferpriferenzen bestimmt, denen die Produzenten
mit einem nach Qualitidt??, Aufmachung und Markengebung stark dif-
ferenzierten Produktangebot im Rahmen einer monopolistischen Kon-
kurrenz zu entsprechen versuchen. Der AuBenhandel erweitert die Aus-
wahlmoglichkeit der Nachfrager von Konsum- und von Kapitalgiitern.
Im Nutzenkalkiil der Haushalte und bei den Produktionsentscheidun-
gen der Unternehmer werden alle Giiter beriicksichtigt, die bekannt
sind. Hierbei handelt es sich nicht allein um Inlandsprodukte, sondern
auch um Waren, die im Ausland erzeugt werden. Deshalb werden bei
nicht zu groBer Unterschiedlichkeit der Préferenzen zwischen den ein-
zelnen Landern Giiter der gleichen eng definierten Warengruppe mit
unterschiedlichen Markennamen, unterschiedlicher Aufmachung oder
tatsdchlichen oder vermeintlichen Qualitdtsunterschieden durch inlan-
dische Wirtschaftssubjekte vom Ausland oder durch Auslénder bei
heimischen Produzenten erworben. Die ausgetauschten Produkte sind
ghnlich, ja, ,,potential exports and imports are — when they are manu-
factures — the same products“¥. Die Beobachtung, daB sich
hiufig die Absatzgebiete der Hersteller von Giitern, die sich nur
durch Aufmachung, Stil, Marke oder Qualitdt unterscheiden, durch-
dringen oder iiberschneiden, ist nicht auf Inlandsproduzenten und In-
landsmarkt beschrinkt. Zwischen Binnen- und AuBenhandel bestehen
hier lediglich graduelle Unterschiede.

28. Diese bestehen vornehmlich in zweifacher Weise. Einmal hat die
spezifische Entwicklung der Lander zu nationalen Eigenheiten der Pri-
ferenzen der Bevolkerungsmehrheit gefiihrt, und die Industrie hat sich
mit Gestaltung, Aufmachung und Qualitdt ihrer Produkte angepaft.
Die Minderheit (mit teilweise anderen Priferenzen) befriedigt ihre
Bediirfnisse grofBenteils mit ausléndischen Produkten. Zum anderen
fiihren unterschiedliche Pro-Kopf-Einkommen und unterschiedliche
Einkommensverteilungen in den am Welthandel teilnehmenden Lin-
dern zu unterschiedlich hoher Nachfrage nach Produkten von relativ
guter Qualitdt und entsprechend hohen Preisen. Teilweise hat sich die
Industrie eines Landes jeweils schwerpunktméBig auf die mehrheitlich
gewiinschten Qualitdten eingestellt. Die Minderheit deckt ihren Bedarf

3% S. B. Linder, An Essay on Trade and Transformation, Stockholm, Géte-
borg, Uppsala 1961.

3% Qualitdt wird hier im AnschluB an Grubel definiert als ,an index of
measurable performance characteristics“. (Herbert G. Grubel, a.a.0., S. 40.)

% S. B. Linder, a.a.0O., S. 138.
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wiederum durch Importe. Die US-Einfuhren von Kleinwagen aus der
Bundesrepublik und aus Japan sind ein Beispiel hierfiir.

29. Es ist zu beachten, daB die in den Abschnitten 27 und 28 formu-
lierten Argumente auch fiir Investitionsgiiter und Halbwaren gelten.
Dafiir sprechen zwei Griinde. Zum einen werden einige Investitions-
glter und Halbwaren bei der Herstellung vieler Produkte in ganz be-
stimmten, auf die Endprodukte abgestimmten Qualititen und Aus-
stattungen benoétigt. Es gibt beispielsweise nicht nur das Gut Stahl oder
das Gut Blech; es gibt die verschiedensten Stahl- und Blechsorten und
-qualitdten. Die zunehmende Produktdifferenzierung der Konsumgiiter
fiihrt zu einer zunehmenden Differenzierung auch der Investitionsgii-
ter und Halbwaren und damit zu intra-industriellem Handel. Zum an-
deren wird sich selbst dann, wenn die Differenzierung der Inputs aus
technischen Griinden nicht erforderlich wire, eine Produktdifferenzie-
rung bei Investitionsgiitern und Halbwaren herausbilden, die von An-
bietern geférdert und von den Kiufern akzeptiert wird, weil diesen
héufig die Marktibersicht und — was wichtiger ist — die Fihigkeit zu
vollkommenen Qualitdtsvergleichen fehlen, insbesondere bei technisch
hochgeziichteten Erzeugnissen. Markenvorstellungen und Priferenzen
fiir bestimmte Firmen werden deshalb hiufig auch den Kauf von Pro-
duktionsmitteln und Halbwaren bestimmen.

30. Treffen die eben geschilderten Argumente der Hypothese 4. zu, so
muBl ein relativ intensiver intra-industrieller Handel zwischen den
reichen Industrieldndern bestehen, deren Biirger nicht wesentlich un-
terschiedliche, aber weit gefédcherte Priferenzstrukturen aufweisen.
Die Handelskoeffizienten der Tabellen 2 und 3 stehen damit im Ein-
klang. Diese SchluB3folgerung 148t sich auch nicht dadurch entkriften,
daBl ein groBer Teil der hier angesprochenen Waren mit steigenden
Skalenertrédgen produziert wird. Das 146t sich an den im Abschnitt 28
angesprochenen Produkten erldutern, die von der Mehrheit des jewei-
ligen Landes préferiert werden. Die wesentliche Ursache des Auflen-
handels sind hier die unterschiedlichen Praferenzen und Qualitdtsvor-
stellungen. Sie haben die Unternehmer des spateren Exportlandes zur
Aufnahme der Produktion veranlaBt, und dies hat Biirger anderer
Liander zu Importnachfrage veranlaf3t. Steigt diese Importnachfrage im
Zuge des Wachstums an, kénnten Unternehmer des Importlandes prii-
fen, ob sie nunmehr Gewinnchancen auch bei der Produktion dieses
Gutes haben. Hiufig fillt diese Priifung wegen der im Ausland reali-
sierten Skalenertrige negativ aus. Das bedeutet nicht, da3 economies
of scale die Ursache fiir den Export des Auslandes darstellen, sie bilden
in diesem Stadium lediglich einen zweiten Bestimmungsgrund, der ne-
ben den ersten tritt.
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31. Die Beobachtung, daf die intra-industriellen Handelskoeffizien-
ten nicht nur relativ gro8 sind, sondern auch ansteigen, 148t sich eben-
falls gut im Rahmen der Hypothese, wonach Vielfédltigkeit der Préfe-
renzen und entsprechende Produktdifferenzierung den intra-industriel-
len Handel bestimmen, erkldren, wenn die folgenden drei Entwicklun-
gen der Nachkriegszeit berlicksichtigt werden. Das gilt zunéchst hin-
sichtlich der steigenden Pro-Kopf-Einkommen in den am Warenaus-
tausch beteiligten Lindern. ,Je hoher (nadmlich) das Pro-Kopf-Ein-
kommen wird, desto vielgestaltiger und differenzierter wird das
nachgefragte Giitersortiment*“; und je differenzierter das Giiter-
sortiment ist, desto intensiver mufl nach den oben vorgetragenen Ar-
gumenten der intra-industrielle Handel sein. Hohere Koeffizienten
miissen auch auftreten, weil sich die dreizehn Industrieldnder, die in
die Analyse eingegangen sind, in der Nachkriegszeit zunehmend anein-
ander angendhert haben. Die Folge solcher Anndherung ist ndmlich das
bessere Bekanntwerden mit den Lebensgewohnheiten des Auslandes
und den von ihm erzeugten Giitern. Rundfunk, Film, Fernsehen und
Presse haben hierzu ebenso entscheidend beigetragen wie Ferien- und
Geschéftsreisen ins Ausland, der Besuch auslédndischer Messen und das
Bestreben der Industrie, Verkaufsniederlassungen auch im nun be-
freundeten Ausland einzurichten und so auslédndische Kunden auf sich
aufmerksam zu machen. Schliefllich sind in der Nachkriegszeit zuneh-
mend mengenmiBige Handelsbeschriankungen beseitigt worden. Dies
gilt auch fiir solche ausldandische Giiter, die den im Inland produzierten
Waren dhnlich sind, und dadurch wurde vielfach erst die Vorausset-
zung intra-industriellen Handels geschaffen. Dessen Grofe wird mit
der weiteren Liberalisierung der Handelsbeziehungen zwischen den In-
dustrieldndern zunehmen.

32. Zusammenfassung: Die Diskussion der wichtigsten Hypothesen
tiber die Bestimmungsgriinde des internationalen Warenaustausches
hat zu der Erkenntnis gefiihrt, da der beobachtete intra-industrielle
Handel mit ihnen erklidrt werden kann und deshalb fiir seine Analyse
neue Hypothesen nicht aufgestellt werden miissen. Relative Faktor-
ausstattungsunterschiede, die in der Lehrbuchliteratur zur reinen Theo-
rie des internationalen Handels eine dominierende Rolle spielen, ver-
mogen den intra-industriellen Handel allerdings kaum zu begriinden.
Demgegeniiber gewinnen die auf Produktdifferenzierung, technischen
Fortschritt und Skalenertrigen aufbauenden Hypothesen entscheiden-
des Gewicht.

4 Hans Moller, Auslandsabhingigkeit von Nationalwirtschaften, in: Struk-
turwandlungen einer wachsenden Wirtschaft, 1. Band, Schriften des Ver-
eins fir Socialpolitik, N. F. Bd. 30/1, Berlin 1964, S. 337.
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Tabelle 2

Der Anteil des intra-industriellen AuSienhandels an den Gesamtexporten (der
intra-industrielle Handelskoeffizient) von 13 Industriestaaten in den Jahren
1953, 1961 und 1970 (in Prozent)

Anderung Anderung
SITC| 1953 | 1961 | 1970 SITC| 1953 | 1961 | 1970 |——————
53 - 61(61 - 70 53 - 61|61 - 70
511 71 75 81 + + 684 19 37 62 + +
512 41 66 75 + + 685 17 39 47 + +
521 39 48 49 + + 686 20 25 25 + 0
531 | 15 | 24 | 41 | + | + | 699 | 50 | 65 | 71 | + | +
541 50 54 61 + + 711 33 59 80 + +
551 49 50 59 + + |M2M3| 40 | 52 75 + +
599 68 49 71 — + 714 56 70 72 + -+
611 58 64 64 + 0 715 31 38 57 + +
613 55 70 57 + — 716 33 54 65 + +
621 | 31 | 60 | 72 | + | + | 721 | 42 | 67 | 81 | + | +
629 51 66 66 + 0 731 28 56 58 + +
632 62 57 60 — + 732 19 48 66 + +
641 13 27 42 + + 733 39 47 63 + +
642 39 65 79 + + 734 45 67 50 + —
651 | 43 | 48 | 19 | + | + | 735 | 33 | 48 | 53 | + | +
652 46 57 80 + + 812 26 61 70 + +
655 55 72 82 + + 821 34 68 59 + —_
656 51 59 63 + + 831 27 41 47 + +
661 38 44 45 + + 841 52 48 54 — +
663 26 50 71 + + 851 44 29 25 — —
664 | 43 | 41 | 68 | — | + | 861 | 50 | 63 | 66 | + | +
665 49 62 65 + + 862 45 59 72 + +
666 | 16 | 27 | 29 | + | + | 83| 48 | 59 | 63 | + | +
673 44 47 58 + + 864 30 28 54 — -+
681 64 69 69 + 0 891 49 73 56 - —_
682 49 43 51 — + 892 52 64 67 + -

Quellen: UN, Statistical Office, Department of Economic and Social Affairs Statistical
Papers, Series D, Commodity Trade Statistics, Vol. III, No. 4; Vol. XI, No. 4 und Vol.
XX, verschiedene Nummern. — Im Jahre 1953 sind zwar die Gesamtexporte Japans in
jeder Giitergruppe angegeben, nicht aber ihre Aufteilung auf die einzelnen Empfangs-
lander. Es wird unterstellt, dal die Landerstruktur der Exporte 195¢ der des Jahres
1953 gleich ist. So konnen die Werte fiir Japan geschidtzt werden. Im Jahr 1961 sind in
unbedeutenden Fillen die Exporte eines Landes nur in bestimmte Liandergruppen (zum
Beispiel EWG oder EFTA) angegeben. Auch hier wird die Aufteilung geschatzt. — Da
im Jahre 1960 das SITC-Schema revidiert wurde, sind die SITC-Gruppen 1961 mit de-
nen von 1953 nicht immer vergleichbar (siehe Statistical Papers, Serie D, Vol. XX,
No. 4, Part. II, S. XIV). Da die 1953er Werte nicht in die Klassifikation des neuen Sche-
mas umgerechnet werden konnen, wohl aber die Angaben fiir 1961 und 1970 in die
Klassen des urspriinglichen Schemas, sind die Koeffizienten auf der Grundlage des
alten SITC-Schemas errechnet worden.
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Tabelle 3

Der Anteil des intra-industriellen Aufienhandels an den Gesamtexporten von
ausgewihlten Giitegruppen, 1962 und 1969

Ande-
SITC2) 1962 | 1969 | TUng SITC») 1962 | 1969 | 62 - 69
62 - 69
Hauptgruppe: Hauptgruppe:
681 69b) | 69b) 0 721 67b) | 81b) +
Untergruppen: Untergruppen:
671.2 29¢) | 22¢)| — 722.1 56 73 +
671.4 23 29 =+ 722.2 48 57 +
671.5 37 46 + 723.1 69¢) | 170°) +
672.5 42 55 + 724.1 26¢) | 23c) —
672.7 44 53 + 724.2 11¢) | 19¢) -+
673.1 44 49 + 724.9 77¢) | 82¢) +
673.2 48 57 + 724.91 54¢) 67¢) +
673.4 36d) | 444) + 725 53 57 +
673.5 35d) | 34d)| — 729.2 52¢)| 51¢)| —
674.1 39 58 + 729.3 68¢c)| 660)| —
674.2 47 36 — 729.4 37 46 +
674.3 45 50 4 729.5 42 76 +
674.7 40 41 + 729.6 28 42 +
674.8 48 37 — 729.92 48 59 +
H t :
677 19 35 + auptgruppe
841 48b) | 54b) +
678.2 40 | 52 +
Untergruppen:
678.3 38 42 + 841.11 60 69 +
678.5 48 59 + 841.12 56 58 +
841.2 52 52 0
841.26 47 46 —
841.4 42 42 0

a) Fir Hauptgruppen nach dem urspriinglichen Schema, fiir die Untergruppen nach
dem revidierten, — b) Aus Tabelle 1 fiir 1961 bzw. 1970. — c) Ohne Niederlande. —

d) Ohne Kanada.

Quellen: United Nations, Department of Economic and Social Affairs, Statistical
Papers, Series D, Vol. XII, verschiedene Nummern, Commodity Trade Statistics 1962,
New York 1963; OECD, Statistical Bulletin, Foreign Trade, Series C, Trade by Com-
modities, Vol. 1, Exports, January-December 1962; OECD, Foreign Trade, Series C,
Commodity Trade: Exports, Detailed Analysis by Products, January-December 1964;
OECD, Statistics of Foreign Trade, Series C, Trade by Commodities, Market Sum-
maries, Vol. III, Exports, January-December 1969.



Diskussion
Schriftlich eingereichter Diskussionsbeitrag

Alfons Lemper (Hamburg):

Zu dem Referat von Hesse mochte ich nicht viel hinzufiigen. Seine
Ansichten und Thesen decken sich ziemlich genau mit meinen eigenen.
Allerdings verstehe ich nicht ganz, warum Herr Hesse betont, da3 man
mit den bisherigen Hypothesen auskomme und keine neuen brauche.
Das erweckt bei mir etwas den Eindruck, als konne man alles lassen wie
gehabt. Ich erinnere daran, welchen iiberragenden Raum die Hypothe-
sen von Ricardo und Heckscher/Ohlin im derzeitigen Theorie-Zusam-
menhang einnehmen, obwohl ja auch Hesse vor allem die Bedeutung
der Heckscher-Ohlin-Hypothese fiir den Handel zwischen Industrieldn-
dern in seinem Referat stark in Zweifel gezogen hat. Mir scheint hier
eine gewisse Inkonsequenz vorzuliegen.

Meine Wortmeldung zielte indessen eigentlich auf etwas Grundsitz-
liches ab. Da diese Kieler Tagung unter der Gesamtthematik ,Probleme
der weltwirtschaftlichen Arbeitsteilung® steht, scheint es mir ange-
bracht, zu Beginn dieser Tagung einige grundsitzliche Bemerkungen
zu dem Begriff der weltwirtschaftlichen Arbeitsteilung zu machen und
in dieser Beziehung gewissermaflen etwas die Rolle des ,,advocatus dia-
boli“ zu libernehmen.

Die meisten Beitrdge, zumindest die, die ich bisher zu lesen Gelegen-
heit hatte, scheinen mir — soweit von der Arbeitsteilung die Rede ist —
von einem einheitlichen oder besser: universellen System der Weltwirt-
schaft auszugehen, einem System also, dessen gesamtes Sozialprodukt
durch Prozesse der Arbeitsteilung zu maximieren sei, wie es etwa in
einer Volkswirtschaft oder in gewisser Weise auch im Betrieb der Fall
ist. Die Wurzeln dieses Ansatzes sind klar. Sie reichen zuriick zu Ri-
cardos beriihmtem Werk. Ricardo sah die Welt im wesentlichen von
einem Mittelpunkt aus (in seinem Falle von GroBbritannien) und ver-
suchte diese Welt mit Hilfe seines beriihmten Prinzips der komparati-
ven Kosten arbeitsteilig zu ordnen, um auf diese Weise das Weltsozial-
produkt zu maximieren.
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Wir wissen, daBl die Notwendigkeit der Arbeitsteilung relativ zu se-
hen ist, abhéngig von der Menge der zur Verfiigung stehenden arbeits-
teiligen Prozesse und von dem arbeitsteilig zu organisierenden Poten-
tial. Die Forderung nach Arbeitsteilung ist daher vor allem potential-
bezogen. Es gibt keinen Beweis dafiir, daB es notwendig des gesamten
Weltpotentials bediirfe, um die bekannten Prozesse der Arbeitsteilung
in 6konomisch sinnvollen GréBenordnungen auszuschopfen. Wir kon-
nen beispielsweise davon ausgehen, daB die Potentiale der USA, West-
europas oder in gewissem MaBe auch Japans ausreichen, die bekannten
Prozesse der Arbeitsteilung im wesentlichen zu realisieren. Deshalb
gibt es kaum einen Grund fiir die Annahme, die Exporte Japans nach
Europa oder den USA oder Europas Exporte nach den USA oder Japan
usw. seien vorwiegend auf die Erfordernisse der Arbeitsteilung zu-
riickzufiihren. Sie sind tatsdchlich fast ausnahmslos einfache Beispiele
wettbewerbsbedingter Marktexpansion, beruhend auf der Wahrneh-
mung tempordrer Marktchancen. Die Notwendigkeit einer Arbeitstei-
lung zwischen den groflen Industriekomplexen beschriankt sich allen-
falls auf recht schmale Randbereiche. Es ist sehr zweifelhaft, ob die
verschiedenen Formen der Produktdifferenzierung, die im Handel zwi-
schen den Industrieldndern eine iiberragende Rolle spielen, als Arbeits-
teilung im eigentlichen Sinne des Wortes angesprochen werden kénnen.
Das gleiche gilt auch fiir groBe Teile des Handels zwischen Industrie-
und Entwicklungsléndern und zwischen den Entwicklungslindern
selbst. Die Interessen aller Linder, auch der Entwicklungsldnder, sind
primér auf die Expansion ihrer Mirkte gerichtet, ob daheim oder im
Ausland. Das Bestreben nach Arbeitsteilung ist selten der Motor dieser
Expansion. Mitunter ist eine gewisse Arbeitsteilung aber das Resultat
dieses Bestrebens.

Es ist keine Frage, daf die mit der wirtschaftlichen Entwicklung zu-
nehmende Komplexitit der Produktionsprozesse auch zunehmender
Arbeitsteilung und Spezialisierung bedarf. Aber es kommt immer auf
die Art dieser Prozesse an und auf die GroSe des zur Verfiigung ste-
henden Potentials. Deshalb ist es irrefiihrend zu glauben, alle Lander
der Welt in ein universales, arbeitsteiliges System einbauen zu kon-
nen, etwa wie die einzelnen Industrien Westeuropas oder der USA in
ihren jeweiligen Industriekomplex eingebaut sind. Die Weltwirtschaft
ist lingst nicht mehr so homogen wie zu Zeiten Ricardos, sondern
hoch differenziert. Entsprechend gibt es nicht mehr ein einziges arbeits-
teiliges System, sondern viele. Die relativ geringe AuBenhandelsquote
der groBen Industrieregionen zeigt, daB sie in der Lage sind, die we-
sentlichen arbeitsteiligen Prozesse innerhalb ihrer eigenen Grenzen
durchzufiihren.
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Wir sollten endlich von der alten Ricardianischen Idee der univer-
sellen, arbeitsteilig zu organisierenden Weltwirtschaft Abstand neh-
men und uns eine stidrker differenzierte Betrachtungsweise aneignen.
In meiner Sicht ist die Vorstellung der arbeitsteiligen Weltwirtschaft
eine anachronistische und sicherlich auch weltfremde Fiktion, nicht zu-
letzt auch deshalb, weil sie von dem bedeutenden Eigengewicht politi-
scher Faktoren im wesentlichen glaubt abstrahieren zu kénnen.

Resumée der Diskussion
Barbara Schott (Kiel)

Die Diskussion im AnschluBl an das Referat von Herrn Hesse wendet
sich zuerst der Messung des intra-industriellen Handels zu. Der vor-
geschlagene intra-industrielle Handelskoeffizient sei ein relatives und
zugleich globales MaBl der Ausgeglichenheit von Handelsstrémen zwi-
schen Industrielindern, er gebe weder Auskunft iiber die absolute
Verédnderung der Handelsstrome noch iiber die Entwicklung des bila-
teralen Austauschhandels. Es wird vorgeschlagen, zusétzlich einen
Indikator des bilateralen intra-industriellen Handels zu berechnen, der,
wenn er beispielsweise aus der Summe der absoluten Differenzen
bilateraler Handelsstrome gebildet wird, so etwas wie einen Spreiz-
effekt sichtbar machen kénnte.

Im weiteren Verlauf wendet sich die Diskussion der Frage zuséitz-
licher Erkldarungshypothesen der Determinanten des intra-industriellen
Handels zwischen Industrieldndern zu. Es wird vorgeschlagen, Marke-
tingaspekte stirker zu berilicksichtigen. Auch seien Marktform und
Verhaltensweisen auf internationalen Méarkten mit in die Erkldarungs-
hypothesen einzubeziehen. In diesem Zusammenhang wird angefiihrt,
daB auf oligopolistisch strukturierten internationalen Mérkten in Ana-
logie zu den Uberkreuzdirektinvestitionen intra-industrieller Handel
in Form des UberkreuzauBenhandels stattfindet. Durch ihre Présenz
in den Maérkten ihrer jeweiligen Hauptkonkurrenten versuchten die
Oligopolisten, sich gegenseitig zu kontrollieren. Diese Erklarungsmog-
lichkeit wird als zusétzliche Hypothese akzeptiert, zumal darauf hinge-
wiesen wird, daB3 oligopolistische Anbieter exportintensiver Branchen
laut Befragung in den auslidndischen Anbietern ihre Hauptkonkurren-
ten sehen.

Ein weiterer Diskussionsbeitrag verweist auf die zunehmende Han-
delsliberalisierung als Ursache des gestiegenen intra-industriellen Han-
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dels zwischen Industrielindern. Der Abbau der Handelshemmnisse sei
jedoch keine selbstdndige Erklarungshypothese, sondern miisse im Zu-
sammenhang mit den vorgeschlagenen EinfluBgréfen des Austausch-
handels betrachtet werden, wie das auch bei der Diskussion um die
Produktdifferenzierungshypothese geschieht.

Die Diskussion wendet sich der grundsitzlichen Frage zu, ob nicht
weitere Erklarungshypothesen aus den Modellen des binnenwirtschaft-
lichen Handels abgeleitet werden miiten, in denen dann z.B. unter-
nehmerische Verhaltensweisen stidrker beriicksichtigt werden konn-
ten. Es wird auf die Forschungsrichtung verwiesen, die den internatio-
nalen Handel als Teil einer allgemeinen Standorttheorie auffa3t. Einig-
keit besteht unter den Diskussionsteilnehmern, dal der AufBenhandel
zwischen Industrielindern dem Binnenhandel sehr &hnlich sei.

In einem weiteren Beitrag wird die Frage nach der Kompatibilitat
der vorgeschlagenen Erklarungshypothesen angeschnitten. Ein Wider-
spruch konne sich beispielsweise dann zwischen der Skalenertrags- und
der Produktdifferenzierungshypothese ergeben, wenn eine Steigerung
der Produktvielfalt zu einer Abnahme der BetriebsgrofSenersparnisse
filhrt. Dem wird entgegen gehalten, da das eine Frage der Empirie
sei, allerdings schienen derartige Fille in der Praxis kaum eine Rolle
zu spielen.

Ein letzter wichtiger Diskussionspunkt zum Referat von Hesse betrifft
die empirische Fundierung, und zwar sowohl der einzelnen Hypothesen
als auch der Bedeutung ihres Erklarungswertes in bezug auf den intra-
industriellen Handel. Da die Gewichtung der Hypothesen eines der
Hauptanliegen des Referates darstellt, miite das endgiiltige Resultat
zusétzlich empirisch belegt werden. Dem wurde entgegengehalten, dafl
es sich um modellhafte Uberlegungen handelte, die auf der Basis be-
kannter Forschungsergebnisse eine Gewichtung der bekannten Hypo-
thesen fiir die Erkldrung des intra-industriellen Handels zwischen
Industrieldndern zulieBen. Eine empirische Analyse sei schon begonnen,
die Ergebnisse ldgen jedoch noch nicht vor.

Die Abschnittsdiskussion im Anschlu8 an das Referat von Herrn
Hufbauer wendet sich zuerst der Haupthypothese einer pessimistischen
Einschidtzung der zukiinftigen inter-industriellen Spezialisierung zu.
Die schnelle Integration der EWG-Staaten und die zunehmende Ein-
beziehung der Entwicklungslidnder in den Handel mit Industriegiitern
werden als Gegenbeispiele angefiihrt. So habe der Abbau der Handels-
hemmnisse in der EWG sich so reibungslos vollzogen, da Beschrin-
kungen friiher als geplant aufgehoben werden konnten. Negative Aus-
wirkungen der Handelsintegration in Form von Faktorbewegungen in
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einem Umfang, wie sie sich innerhalb eines Landes, z.B. der USA,
beobachten lieflen, hdtten sich nicht gezeigt. AuBerdem liefen sich die
Ergebnisse des Modells der Spezialisierung zwischen vier nordameri-
kanischen Regionen nicht direkt auf die EWG ilibertragen, da die natio-
nalen Grenzen Faktorbewegung behinderten.

Dem wird entgegengehalten, daB es zu wenig Beispiele reibungsloser
Anpassung im Zuge der Integration nationaler Volkswirtschaften gebe.

In bezug auf die EWG wird der Standpunkt vertreten, dafl zum
ersten die Konzentration von Arbeit und Kapital auf bestimmte Re-
gionen in der EWG politische Bedenken ausléste. Zum anderen habe
die EWG ihre Bewdhrungsprobe noch nicht bestanden, die negativen
Auswirkungen der die inter-industrielle Spezialisierung begleitenden
Faktorbewegungen wiirden sich wahrscheinlich in einer Rezession
zeigen. Die Zeit seit Griindung der EWG sei zu kurz fiir eine endgiiltige
Beurteilung. Im tiibrigen zeige die Diskussion um die Integration der
Gastarbeiter, daB} in Europa Anpassungsprobleme im Zuge von Faktor-
bewegungen entstanden seien.

In bezug auf die angeblich gestiegene weltwirtschaftliche Integration
der Entwicklungsldnder wird argumentiert, daB zur Beurteilung der
inter-industriellen Spezialisierung mit Entwicklungsldndern nicht Lén-
der wie Hongkong, Singapur und Taiwan herangezogen werden kénn-
ten, da es sich um atypische Entwicklungslénder handelte.

Ein weiterer Diskussionsbeitrag weist darauf hin, daf das GATT
nicht nur den intra-industriellen Handel fordert, sondern Regelungen
zur Steigerung der inter-industriellen Spezialisierung enthilt, die aber
nie voll ausgeniitzt wurden.

Die Diskussion befafit sich weiterhin mit der Konstruktion und der
Aussagekraft von Hufbauers Spezialisierungsindex. Einigkeit besteht
darin, da die sieben verwendeten Giiterklassen sehr breit definiert
sind und sehr heterogene Industrien enthalten. AuBerdem wird darauf
hingewiesen, daB der Index a priori keine Extremwerte besitzt und
durch die Verwendung von Nettoexporten Doppelzdhlungen enthilt.

Weiterhin wird vorgeschlagen, den Spezialisierungsindex nicht nur
fiir einzelne Zeitpunkte, sondern als Trendwerte zu berechnen. Auf
diese Punkte wird entgegnet, daB sowohl die Verwendung einer ande-
ren Basis zur Normierung der Nettoexporte als auch Berechnungen
auf Grund detaillierter Produktklassen das Hauptergebnis nicht ver-
dnderten. Fiir Trendberechnungen reichte das Datenmaterial nicht aus.

Ein anderer Diskussionsbeitrag spricht AnpassungsmaBnahmen an.
So wird die Umschulung von Arbeitskrdften in Entleerungsgebieten als

5 Schriften d. Vereins f. Socialpolitik 78
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MaBnahme zur Reduzierung der Nebenwirkung der inter-industriellen
Spezialisierung vorgeschlagen.

Ein letzter Diskussionspunkt stellt klar, da8 nicht alle Faktorbewe-
gungen der Handelsintegration zuzuschreiben sind. So habe sich die
Reduzierung der Verteidigungs- und Raumfahrtausgaben in den USA
in massiven Faktorbewegungen niedergeschlagen.
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Hypothesen iiber den Handel
zwischen Entwicklungs- und Industrieliindern

Von Seev Hirsch*, Tel-Aviv

Einleitung

Das Leontief-Paradox und andere empirische Studien haben gezeigt,
daB die traditionellen Theorien des internationalen Handels die Auf-
teilung des Handels auf unterschiedliche Giiter zwischen unterschied-
lichen Léndergruppen nicht angemessen erkliren!. Gemifl guter wis-
senschaftlicher Tradition beabsichtigten die herkémmlichen Handels-
theorien, den ganzen Handel mit der geringstmoglichen Anzahl von
Annahmen und Variablen zu erkldren. Im Gegensatz dazu beruhen
die empirischen Studien, die in jlingstvergangenen Jahren verdffent-
licht wurden, auf Handelsmodellen, die auf eine geringe Zahl von Gii-
tern und/oder Lindern anwendbar sind?.

Der Ausgangspunkt dieses Referats ist, daB die tatsidchlichen Han-
delsstrome nicht mit einem einzigen allumfassenden Modell erklart

* Die deutsche Ubersetzung wurde angefertigt von Dieter Hockel, K6ln.

! W. Leontief, Domestic Production and Foreign Trade, The American
Capital Position Re-examined, in: ders., Input-Output Economics, New York
1966, S. 68 ff. — Ders., Factor Proportions and the Structure of American
Trade, Further Theoretical and Empirical Analysis, in: The Review of
Economics and Statistics, Vol. XXXVIII, Cambridge, Mass. 1956, S. 386 ff. —
Masahiro Tatemoto und Shinichi Ichimura, Factor Proportions and Foreign
Trade: The Case of Japan, ibid.,, Band XLI, 1959, S. 426 ff. — Wolfgang F.
Stolper und Karl W. Roskamp, Input-Output Table for East Germany with
Applications to Foreign Trade, in: Bulletin of the Oxford University In-
stitute of Statistics, Vol. XXIII, 1961, S. 379 ff.

2 William H. Gruber und Raymond Vernon, The Technology Factor in a
World Trade Matrix, in: The Technology Factor in International Trade, hrsg.
von Raymond Vernon, Universities-National Bureau, Committee for Eco-
nomic Research, Conference Series 22, New York, London 1970, S. 233 ff. —
Seev Hirsch, Location of Industry and International Competitiveness, Ox-
ford 1967. — G. C. Hufbauer, Synthetic Materials and the Theory of Inter-
national Trade, London 1966. — Donald B. Keesing, Labor Skills and the
Structure of International Trade in Manufactures, in: The Open Economy,
Essays in International Trade and Finance, hrsg. von Peter B. Kenen und
Roger Lawrence, Columbia Studies in Economics I, New York, London 1968,
S. 3ff. — Irving B. Kravis, Availability and Other Influences on the
Commodity Composition of Trade, in: The Journal of Political Economy,
Vol. LXIV, Chicago, Ill. 1956, S. 143. — M. V. Posner, International Trade
and Technical Change, in: Oxford Economic Papers, N.S., Vol. XIII, 1961,
S. 323 £f.
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werden konnen. Auf der anderen Seite ist es moglich, die Gesamtheit
aller Handelsgiiter in eine angemessen kleine Anzahl von Kategorien
aufzuteilen, fiir die die vorhandenen Modelle des Handels passen. Fiir
die Zwecke der Untersuchung wird zwischen drei Typen von Giitern
unterschieden: Ricardo-Giitern, Heckscher-Ohlin-Giitern und Produkt-
zyklus-Giitern.

Im Teil I diskutiere ich in einiger Ausfiihrlichkeit die drei Giiter-
typen und stelle die Hypothesen vor, die sich auf die Struktur des
internationalen Handels mit diesen Giitern beziehen.

Empirische Daten werden im Teil II vorgestellt und erortert.

Allgemeine SchluBfolgerungen und SchluBfolgerungen fiir die Politik
werden im Teil IIT gezogen.

Teil I: Kennzeichen der gehandelten Giiter

Ricardo-Giiter

Ricardo und die klassische Schule fithrten den komparativen Vorteil
auf die wesentlichen Eigenschaften der Produktionsbedingungen zu-
riick. Von diesen wurde angenommen, daf sie sich von Land zu Land
unterscheiden. Der Vorteil GrofSbritanniens bei Weizen im Vergleich
zu Portugals Vorteil bei Wein kann mit den natiirlichen Bedingungen
erklart werden. GroBbritanniens Arbeitskrafte sind fiir die Weizenpro-
duktion nicht weniger ,geeignet®, als Portugals Arbeitskrifte fiir die
Weinproduktion. Der entscheidende Faktor in diesem Fall ist das
Klima, das den britischen Faktor Arbeit bei dem einen und Portugals
Arbeitskrafte bei dem anderen Gut produktiver macht.

Mineralien, landwirtschaftliche Produkte und Fertigwaren, die einen
hohen Anteil an heimischen natiirlichen Ressourcen enthalten, sollen
als Ricardo-Giiter definiert werden. Der komparative Vorteil bei die-
sen Gilitern wird weitgehend von der natiirlichen Ausstattung des be-
treffenden Landes oder der Region bestimmt. Es gibt zahlreiche
Beispiele fiir Ricardo-Giiter: Portugals Wein, kanadischer Weizen,
australische Wolle, 01 aus Kuweit, Kupfer aus Chile etc.

Der komparative Vorteil kann sich im Zeitablauf bei Ricardo-Giitern
aus folgenden Griinden verlagern: Neue Angebotsquellen werden ent-
deckt, der Zugang zu den vorhandenen Angebotsquellen wird durch
Neuerungen im Transportwesen verbessert, und es werden Ersatzgiiter
entwickelt.

Die Angebotsquellen befinden sich oft in Entwicklungsldndern.
Manchmal ist dies dem Zufall zu verdanken, wie beim Ol, bei dem sich
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die Hauptmenge der Weltreserven zufillig in den Wiisten des Mittleren
Ostens befindet. In anderen Fillen haben sich die lokalen Vorrite von
Ricardo-Giitern in den Industrieldindern im Laufe der Industriali-
sierung erschopft. Das gilt fiir Ol in den USA, Kohle in Europa, Eisen-
erz in beiden Gebieten. In Entwicklungsldndern ist die lokale Nachfrage
gering gewesen, und die vorhandenen Vorriate konnten auf auslindi-
sche Mirkte geleitet werden.

Aufgrund dieser Ideen ist es moglich, ein Modell der Handelsstruk-
tur fir Ricardo-Giiter aufzustellen. Das Angebot an Mineralien und
anderen natiirlichen Ressourcen héngt in zunehmendem Mafe von den
Vorkommen ab, die sich in Entwicklungsldndern befinden, da die vor-
handenen Angebotsquellen in Industrieldandern allmihlich erschopft
sind. Vermutlich verursacht die gesamte 6konomische Aktivitit die
Nachfrage, und diese korreliert moglicherweise positiv mit dem Brutto-
sozialprodukt. Die Richtung des Handels wird folgerichtig von den Ent-
wicklungsldndern zu den Industrieldndern hin sein.

Der Handel mit landwirtschaftlichen Produkten konnte sich wohl
anders gestalten. Die natiirliche Ausstattung umfat Boden und Klima,
Ressourcen, die immer und immer wieder genutzt werden konnen.
Dariiber hinaus steigert die technologische Entwicklung wirkungsvoll
die Grenzproduktivitit des Bodens. Sie verwandelt ihn so in einen
UberschuBfaktor. Konsequenterweise hingt das Angebot wahrschein-
lich von der physischen Verfiigbarkeit entscheidender Produktionsfak-
toren ab, d. h. von der Anzahl der sonnigen Tage, vom Niederschlag, der
Temperatur sowie dem bebaubaren Land. Die Nachfrage ist, wie im
vorhergehenden Fall, eine Funktion des BSP. Der Handel wird haupt-
sidchlich von Entwicklungsldndern zu Industrieldndern flieSen, obwohl
einige Giiter auch in der Gegenrichtung transportiert werden.

Heckscher-Ohlin-Giiter?

Heckscher-Ohlin-Giiter umfassen hauptsédchlich Fertigwaren, aber
nicht alle Fertigwaren, wie sofort gezeigt werden wird. Man hebt sie in
mehrfacher Hinsicht von Ricardo-Giitern ab: Die Produktionsfunktion
ist in allen Léndern identisch — die Technologie oder die Technologien
sind bekannt und tiberall erhiltlich. Die reale Grenzproduktivitit der
Produktionsfaktoren — Arbeit und Kapital — hingt nur von dem Ver-
hiltnis ab, in dem sie miteinander kombiniert werden und nicht davon,

3 Paul Streeten hat zu Recht darauf hingewiesen, daB die Bezeichnung
,2Heckscher-Ohlin - Samuelson-Giiter* fiir diese Art von Giitern eher geeig-
net sei, da es Samuelson war, der die vollstindige Liste von .Annahmen
herausgearbeitet hat, die mit diesem Modell verkniipft werden miissen. Der
verkiirzte Name wurde wegen seiner Kiirze beibehalten.
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daB sie lokal vorhanden sind. Ein anderes Kennzeichen der Produk-
tionsfunktion ist, daB economies of scale nicht auftreten. SchlieBlich
sind Faktorumkehrungen ausgeschlossen. Mit anderen Worten, ein Gut,
dessen Fertigung bezogen auf ein anderes Gut unter einem bestimmten
Preisverhiltnis von Kapital zu Arbeit kapitalintensiv ist, wird kapital-
intensiv bleiben, auch wenn sich das Preisverhiltnis dndert. Es ist dabei
unerheblich, in welcher Richtung sich das Preisverhiltnis bewegt.

Unter diesen Annahmen héngt der komparative Vorteil nur von der
relativen Ausstattung der verschiedenen Lénder ab. Lénder, die reich-
lich mit Arbeit im Verhiltnis zum Kapital ausgestattet sind, werden
einen Vorteil bei arbeitsintensiven Giitern haben. Linder, in denen
Arbeit im Verhaltnis zum Kapital knapp ist, werden einen Vorteil bei
kapitalintensiven Giitern haben.

Obwohl einige der Heckscher-Ohlin-Annahmen ziemlich heroisch
sind, ist es nicht schwierig, sich Beispiele vorzustellen, auf die das
Modell paBit. Textilien, Metalle, Baumaterialien und sogar Transistoren
kénnten als Heckscher-Ohlin-Giiter angesehen werden. Ihr gemeinsa-
mes Kennzeichen ist, daB die Fertigungstechnologie ziemlich unver-
dnderlich ist. Sie ist jenen leicht zugénglich, die in diese Industrie ein-
treten wollen. Die technischen Eigenschaften sind verhiltnisméBig ein-
fach, und sie werden auf der ganzen Welt akzeptiert. Wenn erst einmal
ein Gut diese Eigenschaften aufweist, wird man in der Tat erwarten
konnen, daB der komparative Vorteil bei Liandern liegt, die reichlich
mit dem Produktionsfaktor ausgestattet sind, der bei der Fertigung des
betreffenden Gutes intensiv genutzt wird.

Die Regeln der internationalen Spezialisierung, die aus dem Heck-
scher-Ohlin-Modell abzuleiten sind, sind eindeutig. Industrieldnder, die
relativ reichlich mit Kapital ausgestattet sind, werden kapitalintensive
Giliter exportieren und sie gegen arbeitsintensive Giiter austauschen,
die von Entwicklungslidndern exportiert werden.

Produktzyklus-Giiter

Die beiden oben diskutierten Modelle umfassen jedoch nicht die Ge-
samtheit aller Giiter. Produkte, die als Ergebnis von ganz neuen Inno-
vationen und Forschungs- und Entwicklungsanstrengungen gefertigt
wurden, passen in keines der beiden Modelle. Die Technologie ist nicht
unverédnderlich und nicht tiberall verfiigbar. Sie ist das Eigentum der
Organisationen, die das betreffende Produkt oder den betreffenden
ProduktionsprozeB entwickelten. Die Wiederholung des Produktions-
prozesses konnte mit groBen Auslagen fiir Forschung und Entwicklung
verbunden sein. Falls diese Ausgaben nicht notwendig sind, so kdnnte
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der Innovator Patentschutz genieBen, der die Wettbewerber davon
abhilt, sein Produkt nachzuahmen.

Das Produktzyklus-Modell vereinigt Heckscher-Ohlin- und techno-
logisch hochstehende Giiter innerhalb eines einzigen Bezugrahmens.
Er sieht drei anstelle von zwei Produktionsfaktoren vor: Kapital, un-
gelernte Arbeitskrdfte und gelernte Arbeitskridfte (letztere schlieBen
auch Manager, Wissenschaftler und Ingenieure ein).

Die Produkte gehen typischerweise durch einen Zyklus. Wenn sie
neu sind, bringt ihre Fertigung (und natiirlich die der Fertigung vor-
hergehende Entwicklung) die intensive Nutzung gelernter Arbeits-
krédfte mit sich. Deren Verfiigbarkeit bestimmt, ob die Fertigung statt-
finden kann oder nicht. Wenn die Produkte ausgereifter werden, so
werden die gelernten Arbeitskriafte weniger entscheidend. Die anderen
Produktionsfaktoren bekommen bei der Bestimmung des komparativen
Vorteils eine wichtigere Rolle®.

Im Gegensatz zu dem Fall ausgereifter Giiter ist die Produktions-
funktion neuer Giiter von Land zu Land verschieden, und die Kosten
des internationalen Technologietransfers sind wahrscheinlich hoch. Die
Information iiber den FertigungsprozeB ist nicht frei verfiigbar. Sie
wurde innerhalb einer speziellen Gruppe von Wissenschaftlern und
Ingenieuren entwickelt, und sie kann nicht anderswohin iibertragen
werden, ohne da man betrachtliche zusitzliche Ausgaben aufwendet.
Um den Technologietransfer zu einem anderen Teil der Welt zu bewir-
ken, ist es dariiber hinaus notwendig, da der Empfinger Zugang zu
einem Pool von Wissenschaftlern und Ingenieuren hat. Diese passen
das Produkt oder den ProzeB, die iibertragen werden, den Faktorkosten
und Nachfragebedingungen an, die am neuen Standort weit verbreitet
sind.

Vom komparativen Vorteil her gesehen, haben ausgereifte Giiter die
Eigenschaften von Heckscher-Ohlin-Giitern. Die relativen Faktorkosten
bestimmen den komparativen Vorteil bei diesen Giitern. Industrie-
linder haben einen Vorteil bei kapitalintensiven ausgereiften Giitern
(K-M-Giiter) und Entwicklungsldnder bei arbeitsintensiven ausgereif-
ten Giitern (L-M-Giiter).

Um den komparativen Vorteil bei neuen Giitern (N-Giitern) zu be-
griinden, reicht es nicht aus, die relativen Anteile an Kapital, unge-
lernter und gelernter Arbeit zu vergleichen, die in zwei Léndern be-
notigt werden. Die Kosten des Technologietransfers miissen der Glei-
chung hinzugefiigt werden. Sie verdndern sich wahrscheinlich in der
gleichen Richtung wie der Anteil der Wissenschaftler und Ingenieure,

4 Seev Hirsch, Location .. ., a.a.0.
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die im ProduktionsprozeBl beschiftigt sind: je komplexer der Produk-
tionsprozef}, desto kostspieliger der Transfer. Was N-Giiter anbetrifft,
so leiden die Entwicklungsldander folglich unter einem doppelten Nach-
teil. Die Knappheit der gelernten Arbeitskrifte erhoht zunichst die
Kosten des Technologietransfers und beeinflut dariiber hinaus ihre
relativen Produktionskosten ungiinstig.

Zur Liste der Nachteile muf3 die geringe Grioe des heimischen Mark-
tes hinzugefiigt werden. Sie bringt wahrscheinlich nicht die Nachfrage-
menge hervor, die notwendig ist, um lebensfihige Produktionseinrich-
tungen in Gang zu halten. Exporte konnten ebenfalls nicht die geeig-
nete Antwort sein, da der Export der N-Giiter vermutlich sehr teuer
ist. Es fallen hohe Ausgaben an: fiir den Service, die Verbreitung von
Information im Markt und fiir die Anpassung der Produkte an die
spezifischen Bediirfnisse des Marktes. Alle diese Kosten miissen vom
Exporteur getragen und den heimischen Fertigungskosten zugeschlagen
werden®.

Handelsstruktur

Die Ricardo- und Heckscher-Ohlin-Modelle implizieren, daf die Han-
delsintensitdt mit den Unterschieden in der nationalen Faktorausstat-
tung positiv korreliert sein wird. Olreiche Linder werden in &larme
Linder exportieren (Ricardo). Kapitalreiche Liander werden kapital-
intensive Giiter in Lander exportieren, die mit wenig Kapital ausge-
stattet sind, und von den letzteren werden sie arbeitsintensive Giiter
importieren (Heckscher-Ohlin).

Was ist iiber N-Giiter zu sagen? Fiir diese Giiter scheint das Linder-
Modell am angemessensten zu sein®. Er behauptet, daB diese Giiter
dazu bestimmt sind, die Bediirfnisse der Mirkte zu befriedigen,
in denen sich der Produzent befindet. Kleidung, Kiihlschrinke,
Autos und andere Produkte, die in den USA hergestellt wurden, sind
zunéchst nicht fiir den Weltmarkt bestimmt. Ihre technischen Eigen-
schaften beriicksichtigen das Einkommen, die Konsumgewohnheiten,
die Sicherheitsvorschriften und andere wesentliche Faktoren der Um-
gebung, die den US-Markt fiir diese Produkte bestimmt. Die Exporte
von Fertigwaren werden deshalb hauptsichlich in den Lindern auf den
Markt gebracht, deren Bediirfnisstruktur jener dhnelt, die im exportie-
renden Land vorherrscht. Da die Bediirfnisstruktur stark mit dem
Pro-Kopf-Einkommen korreliert, 148t das Linder-Modell darauf schlie-
Ben, daB der Handel zwischen den Lindern am intensivsten ist, die

5 Vgl. dazu Seev Hirsch, Location .. ., a.a.0., Kapitel 4.
8 Staffan Burenstam Linder, An Essay on Trade and Transformation,
Dissertation of the Handelshdgskolan Stockholm, Uppsala 1961.
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anndhernd gleiche Niveaus des Pro-Kopf-Einkommens haben. Es ist
unwahrscheinlich, daB das Linder-Modell auf Gebrauchsgiiter, Rohmate-
rialien und ausgereifte Giiter zutrifft. Die Nachfrage fiir diese Giiter ist
allgemein, und ihre technischen Eigenschaften sind iiberall akzeptabel
— wie oben festgestellt. Sein Modell pat wahrscheinlich besser auf
N-Giiter, deren Gestaltung in der Tat mehr von besonderen als von
allgemeinen technischen Eigenschaften und Bediirfnissen abhéngt.

Folgende Hypothesen hinsichtlich der Zusammensetzung und Ver-
teilung internationaler Handelsstrome ergeben sich aus unserer Dis-
kussion: Die Exporte der Entwicklungslander werden von einem hohen
Anteil an Ricardo-Giitern und L-M-Giitern gekennzeichnet sein. Der
Anteil von K-M-Giitern und N-Giitern wird im Vergleich mit den
Industrieldandern klein sein.

Die Exporte der Industrielinder werden einen hohen Anteil an N-
Giitern und von kapitalintensiven K-M-Giitern enthalten. Der Anteil
an Ricardo-Giitern und L-M-Giitern wird relativ klein sein, wenn man
ihn mit den Exporten der Entwicklungslédnder vergleicht.

Die folgende Abbildung, die den relativen Anteil der verschiedenen
Giiter an den gesamten Exporten der Entwicklungsldnder und Indu-
strieldnder zeigt, illustriert unsere Hypothese.

Entwicklungslinder Industrielinder
R
R
L-M
L-M K-M
K-M
N
N
R Ricardo-Giiter

L-M arbeitsintensive, ausgereifte Produktzyklusgiiter
K-M kapitalintensive, ausgereifte Produktzyklusglter
N neue Produktzyklusgiliter

In ihrem Handel mit den Entwicklungslindern wird von den In-
dustrieldndern vermutet, da8 sie einen komparativen Vorteil bei K-M-
Giitern und einen Nachteil bei Ricardo-Giitern haben. Voraussichtlich
wird sich der jeweilige wettbewerbliche Vorteil in ihren bilateralen
Handelsbilanzen widerspiegeln.
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Teil II: Test der Hypothesen

Der Umfang dieses Referats und die verfiigbaren Daten erlauben es
uns nicht, einen griindlichen Test der in Teil I dargestellten Hypothe-
sen auszufithren. Auf den folgenden Seiten stellen wir einige vorldufige
Befunde vor, die auf einer Stichprobe von Lindern und Branchen be-
ruhen. Diese konnen als ein Vortest angesehen werden. Seine Ergebnis-
se bestimmen dariiber, ob es wiinschenswert ist, eine umfangreichere
Untersuchung anzustellen.

Die Daten fiir diese vorldufige Analyse finden sich im 197ler Bericht
des GATT tiiber den internationalen Handel’.

Die Studie enthédlt ziemlich vollstindige Daten, die sich auf die fiih-
renden Handelsgebiete der Welt beziehen: Nordamerika, Japan, EWG
und EFTA. Vergleichbare Zahlen aus Entwicklungslindern, die viel
schwieriger zu erhalten sind, sind leider im GATT-Bericht nicht ver-
offentlicht worden. Deshalb sind wir nicht in der Lage, einen umfassen-
den Test der Hypothesen zu veranstalten.

Tabelle 1 analysiert die Verteilung des Handels in Rohprodukten
(Ricardo-Giitern) und in Fertigwaren.

Unter den vier Handelsgebieten befindet sich Japan am wenigsten
»im Gleichgewicht“. Es hat einen sehr groB8en UberschuB bei Fertig-
waren und ein groBles Defizit bei Rohprodukten. Es iiberrascht, daB die
USA ein Nettoexporteur von Rohprodukten sind und dafl sie — anders
als die EWG und Japan — keinen Handelsiiberschu3 bei Fertigwaren
haben. Die Entwicklungsldnder sind, wie erwartet, wichtige Anbieter
von Rohprodukten fiir die Industrieldnder. In dieser Kategorie iiber-
steigen die Exporte deren Importe um ein Mehrfaches. Der Handel in
Fertigwaren ist ganz anders verteilt. Die Entwicklungslinder haben
ein betriachtliches Defizit in ihrem Handel mit den Industrieldndern.
Zudem ist ihr Anteil bei den Importen der Industrielander betrichtlich
niedriger als ihr Anteil bei Rohstoffen. Abgesehen von Japan, nehmen
sie gleichzeitig einen hoheren Anteil des Exports der Industrieldnder
von Fertigwaren als von Rohprodukten auf.

Zusammengefaflt bestdtigen die Zahlen eindeutig, da Nordamerika,
Japan, EWG und EFTA in ihrem Handel mit den Entwicklungslandern
Nettoimporteure von Rohprodukten und Nettoexporteure von Fertig-
waren sind. Bedauerlicherweise sind Zahlen fiir die Handelsstrome der
Entwicklungslédnder nicht auf der gleichen Basis verfiigbar. Man kann
jedoch wahrscheinlich zu Recht annehmen, da die Entwicklungslédnder
eine positive Nettogesamtbilanz bei Rohprodukten und eine negative
Bilanz bei Fertigwaren haben.

7 GATT, International Trade 1971, Genf 1972.
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Tabelle 1

Handelsbilanz und Anteil der Entwicklungslinder am Handel
filhrender Industrielinder, Primirgiiter (Ricardo-Giiter),
Fertigwaren und gesamter Handel (1968 - 1971)

Export-/Import- prozentualer Anteil
verhéltnisse der Entwicklungsldnder
Gebiete
mit Ent-
gesamt wicklungs-| Exporte Importe
ldndern

Primirgiiter
Nordamerika .......... 1,11 0,46 21 50
Japan ...........c000.n 0,09 0,08 52 57
EWG ..........covnnnn 0,47 0,10 9 39
EFTA ................. 0,43 0,13 10 33

Fertigwaren
Nordamerika .......... 1,00 2,45 24 10
Japan ................. 3,58 7,61 37 17
EWG .................. 1,38 3,46 13
EFTA ................. 1,09 3,03 18 6

Gesamter Handel

Nordamerika .......... 1,02 1,10 23 21
Japan ... 1,09 0,99 38 41
EWG ...........ooint 1,01 0,67 12 19
EFTA ................. 0,85 0,86 16 16

Quelle: Anhang Tabelle II.

Nachdem die Ricardo-Giiter behandelt worden sind, wenden wir uns
der schwierigeren Aufgabe zu, die Fertigwaren in kapitalintensive,
ausgereifte (K-M-Giiter) und arbeitsintensive, ausgereifte Giiter (K-L-
Giiter) und schlieBlich in neue Produktzyklusgiiter (N-Giiter) aufzu-
teilen.

Die Klassifikation ist ziemlich schwierig, da sie von mehreren Inputs
und deren relativen Gewichten abhidngt. Im Teil I des Referats wurden
unterschiedliche Giitergruppen auf der Grundlage von Kapital-, Ar-
beits- und Qualifikationsintensititen voneinander abgehoben, die in
ihre Fertigung eingehen. Sie werden durch zwei MaBe dargestellt: Ka-
pital pro Arbeitskraft und Qualifikationsintensitdt. G. Hufbauer be-
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nutzte beide MaBe in seiner Studie ,The Impact of National Charac-
teristics and Technology on the Commodity Composition of Trade in
Manufactured Goods*; sie werden auch hier iibernommen3,

Die GroBe Kapital pro Arbeitskraft mit das Verhiltnis von fixer
Kapitalinvestition zur Anzahl der Beschiftigten in den betrachteten
Industrien. Ein hoher Quotient indiziert eine kapitalintensive Indu-
strie, ein niedriger Quotient eine arbeitsintensive Industrie. Bei Ver-
wendung von Hufbauers Zahlen definieren wir Industrien als kapital-
intensiv, in denen das Kapital pro Arbeitskraft (der altersmiBigen
Zusammensetzung des Jahres 1963) $ 10 000 iibertrifft. Industrien, in
denen das Kapital pro Arbeitskraft weniger als $ 10 000 betrigt, wer-
den als arbeitsintensiv definiert.

Die Qualifikationsintensitdt wird von Hufbauer als Surrogat fiir den
innovatorischen Gehalt der Giiter verwandt, die von den betrachteten
Industrien gefertigt werden. Es stellt den Anteil des berufsmifBigen
technischen und wissenschaftlichen Personals an der Beschidftigtenzahl
dar. Industrien mit einer Qualifikationsintensitit von mehr als 9 %o
werden als Industrien definiert, die neue Produktzyklus-Giiter herstel-
len. Industrien mit einer Qualifikationsintensitdat unter 9 %o werden als
Industrien bezeichnet, die ausgereifte Produktzyklus- oder Heckscher-
Ohlin-Giiter herstellen.

Hufbauer argumentiert iiberzeugend, daB diese Eigenschaften all-
gemein zutreffen und nicht von , Faktor-Umkehrungen* betroffen sind.
Indem wir Hufbauer (und natiirlich Heckscher-Ohlin) folgen, nehmen
wir an, daB diese Eigenschaften nicht von Land zu Land unterschiedlich
sind.

Tabelle 2 zeigt das Klassifikationsschema nach den verschiedenen
Produktgruppen gemifB der Faktorintensitit, die in dieser Studie ein-
gefiihrt wurde.

Als néchstes wenden wir uns den Industrien zu, die von der GATT-
Studie abgedeckt werden. Diese umfassen NE-Metalle, Eisen und Stahl,
Kraftfahrzeuge, Textilien und Bekleidung, chemische und Maschinen-
bauerzeugnisse. Auf eine Industrie — NE-Metalle — paBt die Defini-
tion der Ricardo-Giiter anscheinend besser, da diese Produkte, selbst
wenn es Halb- oder Fertigfabrikate sind, einen hohen Anteil an
Rohprodukten wie Kupfer, Aluminium, Zink usw. enthalten. Diese
Rohmaterialien sind nicht iiberall vorhanden, und die Verfiigbarkeit
bestimmt mehr als jedes andere Kennzeichen, wo ein komparativer
Vorteil bei ihrer Herstellung erzielt wird.

8 G. C. Hufbauer, The Impact of National Characteristics and Technology

on the Commodity Composition of Trade in Manufactured Goods, in: The
Technology Factor in International Trade, New York 1970, S. 145 £f.
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Tabelle 2

Klassifikation von Industrien gemifl Kapital- und Qualifikationsintensititen

Faktor Intensitdt Klassifikation
Kapital®) Fihigkeith)

Niedrig Niedrig arbeitsintensive, ausgereifte Giiter
(L-M-Giiter)

Hoch Niedrig kapitalintensive, ausgereifte Giiter
(K-M-Gliter)

Niedrig Hoch Neue Produktzyklus-Giiter (N-Giiter)

Hoch Hoch Neue Produktzyklus-Giiter (N-Giiter)

a) Kapitalintensitit
niedrig kapitalintensiv — falls die Investition pro Beschiftigten weniger als $ 10 000
(Kapital der altersmidBigen Zusammensetzung des Jahres 1963) betrdgt; hoch kapital-
intensiv — falls die Investition pro Beschiftigten gleich oder hoher als $ 10000 ist.
b) Fahigkeit/Qualifikationsintensitit
niedrig qualifikationsintensiv — falls der Anteil der niedrig ausgebildeten Beschaf-
tigten an der Gesamtbeschéftigtenzahl weniger als 9 % betrdgt; hoch qualifikations-
intensiv — falls der Anteil der befihigten Beschiiftigten an der Gesamtbeschiaftig-
tenzahl gleich oder hoéher als 9 % ist.

Die Klassifikation der iibrigen Industrien 148t sich geradewegs von
den Intensitdten ableiten, wie Tabelle 3 zeigt. Eisen, Stahl und Kraft-
fahrzeuge werden wegen ihrer hohen Kapital- und geringen Qualifi-
kationsintensitdt als kapitalintensive ausgereifte Produkte klassifi~
ziert?®.

Textil und Bekleidung, die durch geringe Kapital- und geringe Qua-
lifikationsintensitdten gekennzeichnet sind, werden als arbeitsintensive,
ausgereifte Produktzyklus-Industrien klassifiziert. Chemie- und Ma-
schinenbauerzeugnisse werden beide wegen ihrer hohen Qualifika-
tionsintensitdt in die Klasse ,neue“ Produktzyklus-Industrien einge-
ordnet. Man beachte, da von beiden Industrien zwar die chemische

9 Hufbauer gibt das Qualifikationsverhiltnis fiir die Produktion von
Kraftfahrzeugen, eine dreistellige Industrie gemidB der SITC-Systematik,
nicht an. Die Industrie ist Teil der Branche fiir Transportausriistung, deren
Qualifikationsverhiltnis 0,1278 betragt. Sie schlieBt sowohl die Flugzeug-
industrie mit ein, die hoch qualifikationsintensiv ist, als auch andere weniger
qualifikationsintensive Industrien wie z.B. Schienenfahrzeuge, Kraftfahr-
zeuge (auBler Motorschiffen und Booten). Wir nehmen an, daBl das Qualifika-
tionsverhiltnis in der Kraftfahrzeugindustrie weniger als 0,10 betridgt. Vgl.
G. C. Hufbauer, The Impact ... a.a.0., Tabelle A-2. — Zahlen, die vom US-
Bureau of the Census fiir 1970 verodffentlicht wurden, bestitigen diese An-
nahme. In diesem Jahr machten Wissenschaftler, Ingenieure und Techniker
ungefihr 7% der Beschiftigtenzahl in der Motorfahrzeug- und Ausriistungs-
industrie aus. Vgl. US-Bureau of the Census, Statistical Abstract of the
United States, Washington D. C. 1972, Tabellen 853 und 1188.
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Industrie sehr stark kapitalintensiv ist, der Maschinenbau hinge-
gen nicht. Das Produktzyklus-Modell behauptet, daB in erster Linie der
Qualifikationsgehalt den komparativen Vorteil determiniert. Deshalb
werden beide in die gleiche Kategorie eingeteilt.

Tabelle 3

Klassifikation der fiinf Fertigungsindustrien auf der
Basis von Faktorintensititena)

Faktorintensitét Produkt-
Industrie - pe klassi-
. Qualifi- -
Kapital kation fikation
Eisen und Stahl .................... hoch niedrig K-M
Kraftfahrzeuge .................... hoch niedrigh) K-M
Textilien, Bekleidung .............. niedrig niedrig L-M
Chemieerzeugnisse ................ hoch hoch N
Maschinenbauerzeugnisse .......... niedrig hoch N

a) Die Klassifikation der verschiedenen Industrien gemidB Kapital — und Qualifika-
tionsintensitaten stimmt ziemlich genau mit einer anderen Studie iberein, die der
Verfasser liber eine groBie Stichprobe von Firmen in Dinemark, Holland und Israel
ausfiihrte. Diese Studie enthielt jedoch keine Kraftfahrzeuge. Auf der anderen Seite
unterschied sie zwischen elektronischen und elektrischen Produkten. Es wurde ge-
zeigt, daB die Elektronik sehr viel qualifikationsintensiver war als elektrische Er-
zeugnisse und weniger kapitalintensiv. Vgl. S. Hirsch, The Export Performance of Six
Manufacturing Industries: A Comparative Study of Denmark, Holland and Israel, New
York 1971, Kapitel 3. — b) Vig. FuBinote 9.

Quelle: Anhang Tabelle I, die auf Hufbauer, The Impact of Rational Charakteristics
and Technology, a.a.0., Tabelle A-2, beruht.

Die Tabellen 4, 5 und 6 zeigen jeweils die Struktur des Handels in
L-M-Giitern, K-M-Giitern und N-Giitern. Wie die Tabelle 1 enthalten
sie Export-/Importverhiltnisse und die prozentualen Anteile der Ent-
wicklungsldnder an den Exporten und Importen von Nordamerika, Ja-
pan, EWG und EFTA.

Der Handel mit L-M-Giitern verhélt sich weitgehend gemé&8 unserer
Hypothese: Die Industrieldnder sind entweder Nettoimporteure aus den
Entwicklungsldndern (Nordamerika, Japan), oder sie haben im AuBen-
handel mit ihnen einen unwesentlichen Uberschuf (EWG). Die einzige
Ausnahme macht hier Japan, das sowohl ein ziemlich hohes Export-/
Importverhéltnis als auch gegeniiber beiden Lindergruppen einen be-
trichtlichen UberschuB bei Textil und Bekleidung hat. Das iiberrascht
eigentlich nicht, wenn man bedenkt, daB Japan sich als letztes der vier
Handelsgebiete industrialisiert hat. Deshalb hat es offensichtlich seinen
komparativen Vorteil bei den arbeitsintensiven Textil- und Beklei-
dungsindustrien noch nicht verloren.
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Es ist interessant festzuhalten, daB sich die Anteile der Entwicklungs-
lander an den Importen und Exporten der Industrieldnder nicht we-
sentlich voneinander unterscheiden. Dariiber hinaus trifft die Behaup-
tung auf alle vier Handelsgebiete zu. Dieses Muster stimmt nicht mit
dem Heckscher-Ohlin-Modell iiberein, das behauptet, da der Handel
Faktorknappheiten kompensiert. Deshalb impliziert es, da der Han-
del zwischen Handelsgebieten bei speziellen Giitern ziemlich stark un-
gleichgewichtig sein wird.

Sowohl K-M-Giiter als auch N-Giiter zeigen ein von den Rohproduk-
ten und L-M-Giitern ganz unterschiedliches Muster. Der Handel zwi-
schen Industrieldndern und Entwicklungsldndern ist in groBem MaQe
ungleichgewichtig; die Bilanz ist in jedem Falle fiir erstere giinstig.

Ein Blick auf die Tabellen 5 und 6 zeigt, da§ die Unterscheidung zwi-
schen ausgereiften und ,neuen“ Produktzyklus-Giitern vollig zu Recht
getroffen wurde. Als erstes bemerke man, da Nordamerika, in dem
das Verhiltnis der Kapital- zu den Arbeitskosten geringer ist als in
Japan und Europa, ein betrichtliches Defizit bei Eisen, Stahl und Kraft-
fahrzeugen aufweist, obwohl beide Industrien hoch kapitalintensiv
sind. Mehr noch, der Handel der EFTA ist bei diesen beiden Industrien
mehr oder weniger im Gleichgewicht. Japan ist das einzige Industrie-
land, das einen wirklich groBSen HandelsiiberschuB} bei diesen Industrien
hat. Japan ist, wie schon vermerkt, das erst jlingst industrialisierte
aller vier Handelsgebiete.

Tabelle 4

Handelsbilanz und Anteil der Entwicklungslinder am Handel
fiihrender Industrielinder (1968 - 1971)

Textilien und Bekleidung (L-M-Giiter)

‘Prozentualer
Export-/Import- Anteil der
verhiltnis Entwicklungs-
Gebiet lédnder
epiete mit Ent-
, wick-
Gesamt lungs- Importe | Exporte
landern
Nordamerika ...........ccooeinnun. 0,32 0,29 35 38
Japan ... 8,23 9,11 50 45
EWG .. e 1,27 1,56 9 8
) 04 O - NN 0,85 0,73 13 15

Quelle: Anhang Tabelle II.

6 Schriften d. Vereins f. Socialpolitik 78
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Tabelle 5

Handelsbilanz und Anteil der Entwicklungslinder am Handel
fiihrender Industrielinder (1968 - 1971)

Eisen, Stahl, Kraftfahrzeuge (K-M-Giiter)

Prozentualer
Export-/Import- Anteil der
verhaltnis Entwﬂicklungs-—
Gebiete lander
mit Ent-
gesamt | wicklungs- | Exporte | Importe
ldndern
Eisen und Stahl
Nordamerika .................... 0,49 5,09 32 3
Japan ....iiieiiiiiie i 12,24 22,76 38 20
EWG ..., 1,47 10,37 11 2
EFTA .. i, 0,99 27,00 14 1
Kraftfahrzeuge
Nordamerika .................... 0,80 93,25 14 ov)
Japan ... 26,50 in ) 29 0b)
EWG ... 2,02 in ) 13 0b)
EFTA .. i, 1,21 227 22 0b)

(a) Unendlich. — (b) Weniger als 0,5 %.
Quelle: Anhang Tabelle II.

Chemie und Maschinenbau zeigen ein ganz anderes Muster als Eisen,
Stahl und Kraftfahrzeuge. Nordamerika, das bei letzteren ein wesent-
liches Handelsdefizit hat, beweist hingegen bei ersteren eine betracht-
liche Stirke.

Chemie und Maschinenbau sind in der Tat die einzigen Industrie-
zweige, bei denen die Exporte Nordamerikas die Importe libersteigen.
Ebenso haben sowohl die EWG als auch die EFTA ein héheres Export-/
Importverhéltnis bei diesen Industrien als bei den K-M-Industrien.
Obwohl auch Japan eine positive Handelsbilanz bei N-Giiter-Indu-
strien hat, ist das Verhéltnis der Exporte zu den Importen bedeutend
geringer als bei den K-M-Industrien.

Diese Ergebnisse stimmen offensichtlich mit dem Produktzyklus- und
nicht mit dem Heckscher-Ohlin-Modell iiberein. Aus letzterem folgt,
daB die Industrieldnder und insbesondere Nordamerika einen kompara-
tiven Vorteil bei kapitalintensiven Industrien haben. Nordamerika und
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Tabelle 6

Handelsbilanz und Anteil der Entwicklungslinder am Handel
fiihrender Industrieldnder (1968 - 1971)

Chemie- und Maschinenbauerzeugnisse (N-Giiter)

Prozentualer
Export-/Import- Anteil der
Verhaltnis Entwicklungs-
- lander
Geblete mit Ent-
wick-
Gesamt lungs- Exporte | Importe
landern
Chemie
Nordamerika ...........cccvvviinn.. 1,95 6,62 31 9
JAPAN o 1,30 13,94 49 5
EWG ... 1,46 10,56 18 2
EFTA e 1,01 4,65 22 5
Maschinenbau
Nordamerika ..................on 1,54 8,14 28 5
JaPAN e 3,51 49,17 36 3
EWG .o 1,53 41,45 18 1
EFTA oottt 1,24 17,79 20 1

Quelle: Anhang Tabelle II.

in geringerem MafBe die EFTA haben einen beweisbaren Nachteil bei
den kapitalintensiven Industrien und einen sehr klaren Vorteil bei den
qualifikationsintensiven Industrien. Diese Vorteile sind davon unab-
hingig, ob diese kapital- (Chemie) oder arbeitsintensiv (Maschinenbau)
sind. Japan ist das einzige der vier Handelsgebiete, das einen klaren
Vorteil bei kapitalintensiven Giitern hat. Seine Leistung stimmt jedoch
nicht notwendigerweise mit dem Heckscher-Ohlin-Modell iiberein. Sei-
ne Kapitalkosten sind in Relation zu den Arbeitskosten héher als die
Nordamerikas und sogar hoher als die Westeuropas. Japans Beispiel
zeigt deutlich, da die Entwicklungsldnder besser daran tdten, kapital-
intensive anstatt qualifikationsintensive Industrien im Laufe ihrer
industriellen Entwicklung aufzubauen.

Bedauerlicherweise gestatten es die zur Verfiigung stehenden Daten
nicht festzulegen, ob die Aufteilung des Handels in den verschiedenen
Produktgruppen sich gem#f des Heckscher-Ohlin- oder des Linder-
Modells vollzieht. Letzteres behauptet, wie man sich erinnert, daf

6*
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der Handel eine Ausweitung des heimischen Marktes ist, der Han-
del insbesondere mit N-Giitern wird zwischen Léndern mit dhnlichen
Faktorintensitdten am intensivsten sein.

Tabelle 4 zeigt, daB der Anteil der Entwicklungsldnder an den Ex-
porten von L-M-Giitern aus Industrielindern ihrem Anteil an den
Importen der Industrieldnder gleicht.

Die Tabellen 5 und 6 demonstrieren, da K-M-Giiter und N-Giiter
einem ganz anderen Muster folgen. Wihrend die Entwicklungslénder
einen ziemlich wesentlichen Markt fiir die Exporte aus Industrielin-
dern dieser Giiter darstellen, ist ihr Anteil an den Importen der Indu-
strieldnder betrédchtlich kleiner und in vielen Fillen nicht nennens-
wert. Man koénnte versucht sein daraus zu schliefen, da die L-M-
Giiter tberraschenderweise Eigenschaften zeigen, die das Linder-Mo-
dell nahelegt. Andererseits bestitigen die K-M-Giiter und N-Giiter
anscheinend das Heckscher-Ohlin-Modell. Diese Schlufifolgerung ist
jedoch offensichtlich vorschnell, da sie auf unvollstindiger Information
beruht. Wir wissen nicht, ob die Importe der Industrielinder aus
den Entwicklungslédndern einen groBeren oder kleineren Anteil an den
Exporten der letzteren ausmachen. Ebenso haben wir keine Informatio-
nen iber den Handel der Industrielinder untereinander mit diesen
Giitern. Solange wie diese Information nicht verfiigbar ist, solange ist
es unmoglich zu sagen, ob sich der aktuelle Handel mehr gemil dem
Heckscher-Ohlin- oder dem Linder-Modell verhélt.

Teil III: SchluBfolgerung fiir die Politik

Das Produktzyklus-Modell unterscheidet sich vom Heckscher-Ohlin-
Modell in zwei wichtigen Punkten: Es fiihrt einen neuen Produktions-
faktor in die Berechnung des komparativen Vorteils ein, und, was
vielleicht wichtiger ist, es erscheint ein dynamisches Element auf der
Bildflache.

Es wurde gezeigt, daB innovatorische Qualifikationen, verkorpert
durch Wissenschaftler, Ingenieure und Facharbeiter, ein wichtiger Be-
stimmungsfaktor des komparativen Vorteils bei Giitern sind, die durch
die frithe Phase eines Produktzyklus gehen. Niedriglohnlénder, in
denen diese Qualifikationen gewdhnlich selten sind, sind fiir den Ex-
port qualifikationsintensiver Giiter wie Computer und Maschinenbau-
erzeugnisse diirftig ausgestattet. Hochlohnldnder, in denen diese Qua-
lifikationen im UberfluB vorhanden sind, kénnen damit rechnen, daB
sie den Wettbewerb bei qualifikationsintensiven Giitern erfolgreich
bestehen werden, selbst wenn ihr HerstellungsprozeB8 durch hohe Ar-
beitsintensitdt gekennzeichnet ist.
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Diese SchluBfolgerungen haben anscheinend ziemlich pessimistische
Implikationen fiir Entwicklungsldnder: Die Reihe der Giiter, von denen
sie annehmen konnen, daB sie mit ihnen im Wettbewerb bestehen, ist
betrédchtlich kleiner als die Liste, die aus dem Heckscher-Ohlin-Modell
folgt. Das Heckscher-Ohlin-Modell teilt die Gesamtheit aller Fertig-
waren in arbeits- und kapitalintensive Giiter. Aus ihm folgt, daB Ent-
wicklungsldnder erwarten konnen, einen komparativen Vorteil bei
arbeitsintensiven Giitern erreichen zu konnen.

Das Produktzyklus-Modell schldgt eine zusétzliche Unterteilung der
Gesamtheit aller Giiter vor: kapitalintensive neue und ausgereifte
Giiter und arbeitsintensive neue und ausgereifte Giiter. Da neue Pro-
duktzyklus-Giiter einen hohen Anteil an Qualifikationen haben, die in
Entwicklungsldndern knapp sind, so ist ihr komparativer Vorteil aus-
schlieBlich auf ausgereifte arbeitsintensive Giiter beschriankt.

Diese pessimistische SchluBfolgerung wird jedoch durch dynamische
Uberlegungen abgeschwicht. Das Modell unterstellt, daB alle Giiter
durch einen Zyklus gehen. Alle Giiter, oder vielmehr jene, die die An-
fangsstadien der Markteinfiihrung tberstehen, héren zu irgendeinem
Zeitpunkt auf, neu zu sein und werden ausgereift. Wenn dies ge-
schieht, so wird der Produktionsproze8 stabil und im Zeitablauf immer
weniger Verdnderungen unterworfen. Dieser benotigt einen geringeren
Anteil an Facharbeitern in der Gesamtbeschéftigtenzahl und die Tech-
nologie kann leichter exportiert werden.

Die Implikationen fiir die Industrialisierungspolitik der Entwick-
lungslidnder sind ganz klar: Ihr Vorteil liegt bei Giitern, die das aus-
gereifte Stadium des Zyklus erreicht haben. So wie die Industrialisie-
rung fortschreitet, werden weniger ausgereifte Giiter ihrer potentiel-
len Produktionspalette hinzugefiigt. Japan und Israel haben bewiesen,
dafl sie die ganze Sequenz bis zu den frithesten Phasen des Zyklus’
durchschreiten kénnen. Hongkong, Taiwan, Korea und die Philippinen
in Asien, auch Brasilien, Argentinien und einige andere siidamerika-
nische Lander sind anscheinend darin erfolgreich gewesen, die Liste
ihrer exportierbaren Giiter iiber die herkémmlichen, auf Rohmateria-
lien basierenden Halbfertigwaren, einfache Konsumgiiter und die un-
vermeindlichen Textilien, hinaus zu erweitern.

Aus den Produktzyklus-Modell folgt, dafl die Liste der Giiter, von
denen Entwicklungslinder erwarten konnen, dafl sie sie auf wett-
bewerblicher Basis herstellen, sich fortwdhrend verlidngert. Umfang-
reiche Gewinne konnen den Lindern zufallen, die erfolgreich Mecha-
nismen entwickeln, um friihzeitig passende neue Kandidaten fiir ihre
Industrialisierungsprogramme zu erkennen. Diese gehen durch die
friithen Phasen des Zyklus’'.
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Anhang
Tabelle I

Kapital pro Arbeitskraft und Qualifikationsverhiltnis
in ausgewihlten Industriena)

Kapital pro

: Fahigkeits-
./’lx(r;l;eflttbs)- verhiltnisc)
Eisen und Stahl 22 547 0,0502
unter

Kraftfahrzeuge 12 264 0,06954)
Textilien und Bekleidung

textile Garne, fertiggestellte Spinnstoffwaren 6 437 0,0208

Bekleldung ........eiiiiiiiiiiiiiiiiiiiia 1329 0,0102
Chemische Erzeugnisse

Chem. Grundstoffe + Verbindungen .......... 36 213 0,1564

Mineralteere + rohe chem. Erzeugnisse ...... 24 188 0,1564

Farbstoffe, Gerbstoffe, Farben ................ 13395 0,1075

Mediz. + pharmazeut. Erzeugnisse .......... 13 646 0,1926

Ather. Ole, Parfumerieartikel, Kosmetika

+ Reinigungsmittel ............... ... .. ... 19 506 0,1564

Chemische Diingemittel ...................... 17103 0,1564

Sprengstoffe + Feuerwerksartikel ............ 71703 0,1564

Kunststoffe ...........oooiiiiiiiiiiL 24 788 0,1564

Chemikalien ...........oiiiiiiiiiiiiinenn 19 489 0,1564
Maschinenbauerzeugnisse

Maschinenbauerzeugnisse auller elektro-

technischen Erzeugnissen .................... 7595 0,0913
Feinmechanische, optische + photochemische

Erzeugnisse, Uhren .......................... 6 619 0,1622

a) Die Industriekategorien in der GATT- und in der Hufbauer-Studie entsprechen ein-
ander u. U. nicht ganz genau. — b) Des Jahrgangs 1963. — c) Anteil der Wissenschaft-
ler, Ingenieure und Facharbeiter an der Beschaftigtenzahl. — d) Kraftfahrzeuge sind in
der Transportausriistungsindustrie enthalten, deren Fahigkeitsverhiltnis 0,1218 betridgt.
Diese Gruppe enthilt jedoch die hoch fihigkeitsintensive Flugzeugindustrie. Das Fi-
higkeitsverhiltnis bei Kraftfahrzeugen wird deshalb geringer als 0,10 geschéitzt.

Quelle: G. C. Hufbauer, The Impact ..., a.a.0., Tabelle A-3.
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Exporte und Importe fiihrender Industrielinder, klassifiziert nach
Hauptproduktgruppe und Gebiet (1968 - 1971)
(in Mrd. US-$)

Produkt-

gruppe Rohprodukte Fertigwaren Gesamter Handel

Gebiete Exporte | Importe | Exporte | Importe | Exporte | Importea)
Nordamerika

Gesamt ..... 66,01 59,24 143,82 142,79 212,68 208,24
Entwick-

lungslander 13,58 29,49 34,59 14,09 49,19 44,72
Japan

Gesamt ..... 3,88 42,28 67,89 18,99 72,30 66,60
Entwick-

lungslander 2,00 23,96 25,04 3,29 27,20 27,42
EWG

Gesamt ..... 60,06 128,39 265,87 192,34 329,29 325,25
Entwick-

lungslander 5,29 50,56 34,73 10,03 40,63 60,72
EFTA

Gesamt ..... 30,34 69,84 129,89 119,16 162,58 190,35
Entwick-

lungsldnder 2,96 23,38 22,90 7,56 26,58 31,06

a) Enthilt Giiter, die nicht unter beiden Kategorien klassifiziert wurden.
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Hypothesen zur Erklirung der Handelsstrome
zwischen Industrie- und Entwicklungslindern*

Von Detlef Lorenz, Berlin

Einleitung

Dem Standardmodell der AuBenhandelstheorie liegen Lénder sehr
dhnlicher Struktur und ungefdhr gleichen Entwicklungsstandes zu-
grunde (Industrieldnder). Ihr AuBenhandel wirkt vorwiegend sub-
stitutiv, weil sie grundséitzlich iiber vergleichbare Produktionsmdoglich-
keiten verfiigen und weitgehend gleiche Giiter nur zu unterschiedlichen
Kosten und Qualitdten anbieten, um dadurch in Wettbewerb zu treten.
Alle Lénder besitzen tiberdies ein grofies Sortiment an internationalen
Giitern. In diesem Substitutionsmodell! der traditionellen AuBenhan-
delstheorie ist vor allem die Struktur der Handelsstrome erklarungs-
bediirftig. Die Vorteilhaftigkeit des internationalen Handels — die
AuBenhandelsgewinne insgesamt und ihre Verteilung auf die Lander —
ist es dagegen beinahe gar nicht; sie scheint weitgehend problemlos?,
sieht man einmal von den ,welfare economics“ ab! Das dndert sich fast
diametral, wenn die Handelstrome aus komplementiren Giitern be-
stehen, die zwischen Léndern mit sehr grofen Struktur- und Niveau-
unterschieden gehandelt werden, wie es fiir den Handel zwischen In-
dustrie- und Entwicklungslédndern typisch ist. Die Struktur dieser kom-
plementidren Handelsstrome bedarf offenbar keiner gleichgewichts-

* Uberarbeitete Fassung des auf der Arbeitstagung in Kiel vorgelegten
Referats.

1 Zur Kritik am Substitutionsmodell, zur prinzipiellen Bedeutung des kom-
plementdren Austauschs sowie zur Verbindung komplementdrer und sub-
stitutiver Handelsstrome auf entwicklungs- und wettbewerbstheoretischer
Grundlage vgl. meine Arbeit: Dynamische Theorie der internationalen Ar-
beitsteilung. Ein Beitrag zur Theorie der weltwirtschaftlichen Entwicklung,
Berlin 1967.

2 Bemerkenswerterweise wird das Gewinnproblem auch in der nicht tra-
ditionellen Theorie ausgeklammert. So bemerkt z.B. Hufbauer fiir die
Theorie des ,technological gap“: ,We have throughout avoided discussing
the gains-from-trade, ... But the technological gap account intimately affects
this aspect of international economic theory. Perhaps the most important
questions lie in that area of economic thought.“ S. G. C. Hufbauer, Synthetic
Materials and the Theory of International Trade, London 1966, S. 112. Vgl.
auflerdem das Kap. 8 iiber ,Komparative Entwicklungsvorteile und AuBen-
handelsgewinne“ meiner Arbeit.
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theoretischen Ableitung. Die allseitige Vorteilhaftigkeit scheint zwar
auch hier auf der Hand zu liegen — allerdings nur so lange wie man
nicht nach Unterschiedlichkeit und Verteilung der Vorteile fragt.

Mit ihrer Konzentration auf die Strukturerkldrung ist die traditio-
nelle Theorie fiir den Nord-Siid-Handel immer schon etwas fehldis-
poniert gewesen. Ihre Zustdndigkeit wire jedoch auch sonst schwer
zu verteidigen, sofern sie darauf wirklich Anspruch erhebt. Inwieweit
sich die traditionelle Theorie besser eignet, wenn in den Komplemen-
taraustausch der substitutive Handel eingefiihrt wird, bleibt zu eror-
terns.

Mit dieser kurzen Einleitung soll zugleich auf zwei methodologische
Hypothesen aufmerksam gemacht werden:

1. Fiir die Erkldrung der Handelsstrome zwischen Nord und Siid
kommt es nicht nur auf neue Hypothesen an, sondern ebenso auf die
Infragestellung weithin akzeptierter Theorien.

2. Die Struktur der Handelsstréme verdient weniger Aufmerksamkeit
als gemeinhin angenommen wird. Bei der Erklarung der Handels-
strome sollte es nicht nur um die Determinanten der Giiterstruktur
gehen. Ebenso erkldrungsbediirftig ist die Intensitit dieses Aus-
tauschs. Die Intensitit des Nord-Siid-Handels ist aber eine Funk-
tion seiner Vorteilhaftigkeit und der gegenseitigen Angewiesenheit
der ,Partner“ auf diese Handelsstrome.

I. Komplementire Handelsstrome

Die Handelsstrome zwischen den Industrie- und den Entwicklungs-
ldndern sind auch gegenwartig noch vornehmlich durch eine komple-
mentdre Austauschstruktur gekennzeichnet. Wie schon zur Zeit der
klassischen ,Arbeitsteilung“ des 19.Jahrhunderts besteht der inter-
nationale Handel zwischen Nord und Siid primér aus einem intersekto-
ralen Austausch: Primirgiiter werden gegen Industriegiiter getauscht.
Das ergibt sich heute wie damals zum groBen Teil zwangsldufig aus
geographischen Unterschieden und noch viel stirker aus der Eigenart
der historisch und entwicklungstheoretisch zu interpretierenden welt-
wirtschaftlichen Beziehungen®.

3 Vgl. Abschnitt IT und III.

4 A, Predohl, AuBenwirtschaft, 2. Aufl., Géttingen 1971; R. E. Caves, ,Vent
for Surplus“ Models of Trade and Growth, in: Trade, Growth, and the
Balance of Payments, hrsg. von R. E. Baldwin et al.,, Amsterdam 1965,
S. 95 ff., ebenso: D. Lorenz, Dynamische Theorie.. ., a.a.0.
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Trotz der Vorherrschaft des Komplementirgiliterhandels hat sich
immerhin zweierlei gedndert:

1. Bedeutung und Funktion dieser Handelsstrome haben sich sowohl
fiir den Stiden als auch fiir den Norden verédndert. Fiir die Entwick-
lungslénder wandelte sich der AuBSenhandel von der angeblichen
Wachstumsmaschine zur ,Magd“ der Entwicklungspolitik®. Fiir die
Industrieldnder verlor die oft behauptete ,imperialistische Ventil-
funktion“ mit der starken Zunahme des Industrieldnderhandels
nach dem 2. Weltkrieg entschieden an Bedeutung.

2. Als Folge einer nachhaltigen Entwicklungspolitik des Siidens ent-
stehen mit der Zeit die Voraussetzungen fiir einen bereits deutlich
in Erscheinung getretenen substitutiven Austausch innerhalb des
sekunddren Sektors. Dieser Industriegiiterhandel kompensiert z. T.
entwicklungsbedingte Abschwichungen des Komplementirgiiter-
handels.

Bevor wir uns mit dem substitutiven Nord-Siid-Handel befassen,
verlangt jedoch der Komplementargiiterhandel noch etwas mehr Auf-
merksamkeit wegen der theoretisch recht unbefriedigenden Erkldrung
dieser Handelsstrome. Es ist sicherlich unangemessen, den Nord-Sud-
Handel als Ausgeburt des imperialen Kapitalismus und des Neokolo-
nialismus zu verteufeln, wie es andererseits wenig zweckmaifBig er-
scheint, iliber die rivalisierenden Entwicklungsstrategien der Import-
substitution und der Exportdiversifizierung den Komplementargiiter-
handel zu vernachldssigen.

Zur Vernachlidssigung hat nun freilich die westliche, nicht-marxisti-
sche Auflenhandelstheorie eigentlich von Anbeginn beigetragen. Bereits
die Klassiker konzipierten ihre Theorie der komparativen Kosten und
die Freihandelspolitik nicht fiir den Kolonialhandel®. Und ein Blick auf
den Prémissenkatalog und die Struktur der neoklassischen Auffenhan-
delstheorie der Gegenwart zeigt sofort, daBl das Substitutionsmodell der
Grenzproduktivitdtstheorie diese Tradition entschieden verstirkt hat;
nur unter Strapazierung von Ausnahmekonstruktionen ist es fiir den
Nord-Stid-Handel mehr schlecht als recht zu verwenden. Aller scharf-
sinnige Aufwand — insbesondere beim Ausbau der Faktortheorie zum
Heckscher-Ohlin-Samuelson-Modell — kann nicht dariiber hinweg-
tiuschen, daf3 die traditionelle Auflenhandelstheorie kaum ein befrie-
digendes Erkldrungsmodell fiir den Nord-Siid-Handel anzubieten hat.

5 1. B. Kravis, Trade as a Handmaiden of Growth: Similarities between the
Nineteenth and Twentieth Centuries, in: The Economic Journal, Vol. 80
(1970), S. 850 ff.

¢ D. Lorenz, Dynamische Theorie..., a.a.0., S. 80, und K. Knorr, British
Colonial Theories 1570 - 1850. Toronto 1944.
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Sie vertraut praktisch vielmehr darauf, daB nach Ausreifung eines an-
gemessenen Erziehungsprotektionismus und der Internalisierung ex-
terner Effekte eine ,one world“ in der Nachbarschaft des Substitutions-
modells erreicht wird.

Zu dieser Haltung hat nicht zuletzt der typische Standpunkt beige-
tragen, wonach der Komplementirgiiteraustausch als Folge offensicht-
licher absoluter Standortvorteile auch gar kein theoretisches Interesse
hervorrufen kénne’. Daran ist soviel richtig, da3 es sich beim komple-
mentidren Nord-Slid-Austausch um die Realisierung offensichtlicher
Allokationsvorteile handelt und nicht um Wahlentscheidungen im Sinne
der Reallokationsmodelle. Alternativen im Sinne der Ersetzung des
heimischen durch das ausliandische Angebot (und vice versa) werden ja
erst mit substitutivem AuBenhandel sinnvoll, wenn beide Léndergrup-
pen iiber die gleichen Produktionsmdoglichkeiten verfiigen.

Die bisherige Argumentation scheint nun aber zu iibersehen, daB
doch gerade fiir den Nord-Siid-Handel die Faktorproportionentheorie
nach wie vor bemiiht wird. Und zwar scheint das umso mehr plausibel,
wie nur die einfache Version Ohlins und nicht das strenge HOS-Modell
zur Diskussion steht®. Freilich mu8 man dann auch eingestehen, dafl die
common-sense-Faktortheorie nicht weniger ,banal“ ist, wie die ver-
schmédhte Theorie der absoluten Vorteile. Der Vorteil der Entwick-
lungslédnder beim Produktionsfaktor Arbeit ist ebenso offensichtlich
wie der der Industrieldnder beim Produktionsfaktor Kapital; zu dieser
Einsicht bedarf es kaum einer Theorie.

Die Einkleidung der einfachen Faktorproportionentheorie in das ty-
pische 2-2-2-Modell der Reallokationstheorie bringt dariiber hinaus
auch keine echten Wahlmdglichkeiten hinsichtlich komparativer Vor-
teile mit sich, da dem Modell in der Realitit die Symmetrie fehlt. Beide
Landergruppen verfiigen zwar selbstverstdndlich iiber die drei klas-
sischen Produktionsfaktoren Boden, Arbeit und Kapital. Das Faktor-
verhéltnis zwischen Arbeit und Kapital jedoch, auf das die Modelle in
der Regel abstellen, ist fiir den Bereich der Entwicklungsldnder ein
Scheinverhiltnis. Es geht ja nicht darum, da8 diese Lander iiber relativ
wenig Kapital verfiigen, sondern daB es praktisch absolut an ,human
capital® in seinen vielen Spielarten fehlt. Ohne diesen ,Skill-Faktor
ist das industrielle Angebot nicht zu erstellen, mit dem in den Industrie-
ldndern substituiert werden soll. Und ohne , Industriekapital® kann der
Produktionsfaktor Arbeit nur im Primirsektor Beschdftigung finden.

7 D. Lorenz, Dynamische Theorie .. ., a.a.0., S. 28 {f.

8 Der Erkldrungsgehalt der Faktortheorie ist in letzter Zeit zwar hé&ufig
in Frage gestellt worden, aber fast nur fiir den Handel zwischen Industrie-
landern.
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Die mangelnde Symmetrie, die das Faktorverhiltnis als Erkldrungs-
variable hinfillig macht, wird erst durch einen gezielten Entwick-
lungsprozeB tberwunden, in dem das ,Industriekapital“ entsteht oder
durch Faktoriibertragungen gewonnen wird?®.

Freilich 148t sich auch ein symmetrisches Modell verwenden. Dazu
mufl man realistischerweise davon ausgehen, daf3 beide ,Partner* iiber
den Produktionsfaktor Arbeit verfligen — wenn auch unterschiedlich
nach Umfang und Qualitdt —, aber zusétzlich jeweils noch iiber einen
»2Monopolfaktor“: die Industrieldnder iiber den Innovationsfaktor (Ka-
pital) in Gestalt des Industrialisierungspotentials oder der R- und D-
Aufwendungen, die Entwicklungsldnder iiber den Extraktionsfaktor
(Boden) in Gestalt von Rohstoffen sowie tropischen Agrargiitern. Das
ist dann aber das einfache entwicklungstheoretische Erkldrungsmodell
des Komplementérgiiterhandels. Der Nord-Siid-Handel wird auf der
Grundlage dieses Modells nicht mit unterschiedlichen Verhéltnissen in
der Faktorausstattung, sondern mit monopolistischen Entwicklungsvor-
teilen erklirt, die zugleich die Struktur und die Vorteilhaftigkeit des
komplementédren Austauschs bestimmen!?. Dieses Grundmodell kann
tiberdies mehrfach interpretiert werden, nicht nur marktdynamisch auf
der Grundlage von Entwicklungsmonopolen. So ist es in etwa auch ver-
einbar mit Interpretationen des Nord-Siid-Handels nach der Vent-for-
surplus-Theorie, der Theorie des nicht-dquivalenten Tauschs oder Pre-
bischs Terms-of-trade-Modell!!.

Der Hinweis auf diese Theorieanséitze 148t zugleich eine wichtige Asso-
ziation hervortreten: die Bedeutung der AuBenhandelsgewinne fiir den
komplementdren Nord-Siid-Handel. Und dies in zweierlei Hinsicht:

1. Empirisch sind die AuBenhandelsgewinne pro MaBeinheit fiir den
konkreten Nord-Siid-Handel sicher gréfer als die geringen Real-
lokationsgewinne aus dem substitutiven Austausch zwischen glei-
chen Lindern (Industrieldnder)!?. Nicht von ungefdéhr kommen die

9 Vgl. die Ausfithrungen von Helleiner zur Anwendung der Faktortheorie
innerhalb der internationalen Firmen. (G. K. Helleiner, Manufactured Exports
from Less Developed Countries and Multinational Firms, in: The Economic
Journal, Vol. 83 (1973), S. 21 ff) Mit der Einbeziehung von Faktoriibertra-
gungen wird allerdings die Immobilitdtsannahme der AuBenhandelstheorie
verletzt!

10 D. Lorenz, Dynamische Theorie ..., a.a.0., S. 85 ff.

11 D, Lorenz, Dynamische Theorie ..., a.a.0., S. 73 und: D. Lorenz, Nicht-
dquivalenter Austausch und internationale Einkommensverteilung, in: Bei-
triage zur Theorie und Praxis von Wirtschaftssystemen, hrsg. von W. Forster
und D. Lorenz, Berlin 1970, S. 262 ff.

12 Erinnert sei an die Berechnungen von Denison und an die verschie-
denen Kalkulationen von Scitovsky, H.G. Johnson, Balassa beziiglich der
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Kontraste und Vorteile des Komplementéirgiiterhandels in den
Terms-of-trade-Disputen und dem behaupteten Tatbestand des nicht-
dquivalenten Austauschs typisch zum Ausdruck.

2. Theoretisch stellt sich das Problem der AuBenhandelsgewinne im
Komplementdrmodell ebenfalls viel elementarer und direkter als
fiir das neoklassische Substitutionsmodell. Wie bereits in der Einlei-
tung angedeutet, scheint im Komplementidrmodell die Spezialisie-
rungsstruktur nicht besonders erkldrungsbediirftig. Sie ist mit den
monopolistischen Verfiigbarkeiten weitgehend identisch. Damit kon-
zentriert sich die Aufmerksamkeit ganz natiirlich auf die AuBenhan-
delsgewinne, die in diesem Modell primir auf den unterschiedlichen
Marktlagengewinnen der einzelnen Entwicklungsvorteile basieren'?.
Im Substitutionsmodell werden dagegen die AuBenhandelsgewinne
typischerweise als Ergebnis eines Reallokationsprozesses unterstellt.
Sie treten nicht konkret in Erscheinung, sondern leben von ihrer
Systemimmanenz. Mit der Hypothese von der Erfiillung der Mar-
ginalbedingungen des sozialokonomischen Optimums werden sie
automatisch maximiert. Zugleich wird die Verteilung der Auflen-
handelsgewinne durch die illusionére Unterstellung einer konflikt-
losen Welthandelsgemeinschaft entscharft!. Das Verteilungsproblem
reduziert sich damit zur unverbindlichen Terms-of-trade-Losung
der Theorie der internationalen Werte. Das mag fiir den Industrie-
linderhandel vor allem wegen der Zufallsverteilung sehr vieler
Handelsstrome vertretbar sein'®. Fiir den komplementiren Nord-
Siid-Handel gibt es den harmonischen Systembeweis nicht; dafiir
treten aber die konkreten Terms-of-trade-Konflikte auch offener
zutage. Da die Transparenz der Auenhandelsgewinne fiir die Auflen-
handelsmotivation von erheblicher Bedeutung ist, ergibt sich von
hier aus eine nicht zu unterschidtzende EinfluBnahme auf die Inten-
sitdt der AuB8enhandelsstrome.

Reallokationsgewinne im Falle der westeuropaischen Integration; vgl. auBer-
dem J. Pincus, Trade, Aid and Development, The Rich and Poor Nations,
New York 1967, S. 48 ff.

13 Siehe D. Lorenz, Dynamische Theorie .. ., a.a.0., S. 120 - 135.

14 Vgl. dazu und dariiber hinausgehend den interessanten Beitrag von
Ch. Watrin, Konflikt und Kooperation. Bemerkungen zu zwei Betrachtungs-
weisen der internationalen Handelsbeziehungen, in: Wirtschaftspolitische
Chronik, Bd. 2/3, Koln 1967, S. 193 ff.

15 Terms-of-trade-Debatten treten zwischen Industrielindern typischer-
weise nur bei strukturellen Ungleichgewichten als ,gap-Probleme“ auf (Dol-
lquiicke; technological gap), bei denen komplementidre Handelsstrome domi-
nieren.
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1I. Substitutive Handelsstrome

Der Feind des komplementiren Handels ist in erster Linie!® die welt-
wirtschaftliche Imitation zur Ubiquisierung der Sektoren und Branchen.
Im konkreten Fall des Nord-Siid-Handels spielt bei den Industrieldn-
dern vor allem der Aufbau synthetischer Rohstoffproduktionen eine
Rolle (Entmonopolisierung von Extraktionsmonopolen). Fiir die Ent-
wicklungsldnder geht es um den Aufbau des sekundidren Sektors der
Industrie (Entmonopolisierung der Innovationsmonopole). Beide Ent-
wicklungen sind hiufig Ausdruck autarkiepolitischer Substitution und
damit tendenziell handelsvernichtend!’.

Im Fall der Entwicklungslander geht es dariiber hinaus aber um die
Frage, ob es nicht dennoch zu intra-sektoraler Spezialisierung kommen
muB. Das scheint der Fall, wenn a) der Aufbau des vorher ,importier-
ten Sektors“ mit Hilfe des Auslandes erfolgen muf oder soll und wenn
b) der Export komplementdrer Produkte zur Alimentierung der erfor-
derlichen Industrialisierungs-Importe ungeniigend ist, so daf substitu-
tive Exporte angeboten werden miissen. Ein solcher substitutiver Ali-
mentierungshandel ist typisch fiir die Majoritat der Entwicklungsldnder
in der gegenwirtigen Phase des Nord-Siid-Handels. Diese Interpreta-
tion kommt zugleich auch den AuBenhandelsmotivationen der Entwick-
lungslinder niher. Ahnlich wie schon fiir den Export von Komplemen-
targiitern eher die Vent-for-surplus-Motivation zutrifft als die der Ar-
beitsteilung, verhélt es sich auch bei den substitutiven Exporten. Das
eigentliche Exportmotiv ist auch hier nicht die Spezialisierung zur Ge-
winnmaximierung a la Neoklassik, sondern die ausreichende Beschaf-
fung von Importessentials. Der AuBenhandel ist also insofern mehr
import- als exportorientiert.

Damit wird bereits in Zweifel gezogen, ob zur Erklirung der Han-
delsstrome im industriellen Bereich zwischen Nord und Siid das neo-
klassische Substitutionsmodell bzw. die Faktorproportionen-Theorie
herangezogen werden sollte. Dieses Erkldrungsmodell scheint zwar sehr
nahe zu liegen, wenn im Gefolge des Industrialisierungsprozesses die
Entwicklungsldnder mit mehr Kapital (human capital) und den im Mo-
dell vorausgesetzten identischen Produktionsfunktionen ausgestattet
werden und somit die oben bemingelten Voraussetzungen fiir den Ein-

18 Neben der diametralen ,Wachstumsbilanz“ in Bezug auf die Einkom-
menselastizitdten.

17 Fiir den wichtigen Bereich der Landwirtschaft (ohne tropische Produkte)
haben wir es schon ex ante mit dem substitutiven Auflenhandel zu tun. Vgl.
dazu G. Fels, Spezialisierungsmuster in der Arbeitsteilung zwischen Indu-
strie- und Entwicklungsldandern, in: Die Weltwirtschaft, Heft 1 (1971), S.
26 ff.
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satz des Produktionsfaktors Arbeit im sekundiren Sektor etabliert
werden. Dennoch liegt hier kaum ein Betitigungsfeld fiir die Realloka-
tionstheorie vor. Angemessener scheinen vielmehr Uberlegungen dy-
namischer AuBenhandelstheorien, die es auf Wettbewerbssequenzen
innerhalb des Entwicklungsprozesses abstellen?8,

Uber das bereits erérterte Motivationsargument hinaus kann die
These von der Nichtzustindigkeit der Faktortheorie damit begriindet
werden, daB der ImitationsprozeS zur Ubiquisierung des sekundiren
Sektors keine entsprechenden Wahlmdoglichkeiten fiir den Siiden bein-
haltet. Im Komplementédrmodell gibt es — wie bereits oben ausgefiihrt
— keine Wahlmoglichkeiten, weil die Lander nicht vergleichbare Fak-
torverfiigbarkeiten besitzen. Im vorliegenden Fall bestehen deswegen
keine Wahlmoglichkeiten, weil gerade wegen nun vorhandener ver-
gleichbarer Verfiigbarkeiten das Substitutionserfordernis nur eine
Alternative offenldBt: den Wettbewerb mit dem Einsatz der Mittel zu
filhren, die nicht Gegenstand der Imitation waren und vom Handels-
partner selbst nicht wieder imitiert werden konnen. Das ist in erster
Linie die entwicklungsbedingte, monopolistische Verfiigbarkeit iiber
ein niedriges Lohnniveau. Damit werden die Entwicklungsldnder in die
Lage versetzt, von der passiven zur aktiven Imitation iliberzugehen.
Dieser Wettbewerbsvorteil fixiert die substitutiven Alimentierungs-
exporte weitgehend auf arbeitsintensive Produkte (low-wage-trade im
Sinne von Hufbauer). Da dieser absolute (makrockonomische) Vorteil
naturgemaifB umso stirker ins Gewicht fillt, je grofer der Anteil der Ar-
beitskosten ist, ergibt sich aus dieser Differenzierung zugleich die Skala
der komparativen Vorteile im Bereich des sekundéren Sektors.

Freilich konnen die Entwicklungslinder unter Binnenmarktaspekten
kapitalintensiv imitieren. Sofern sie aber zugleich in Industrieldnder
exportieren miissen, besteht fiir diese Linder im allgemeinen keine
Wahl zwischen kapitalintentiven und arbeitsintensiven Industriegiiter-
exporten (manufactures). Dies wird erst nach Erreichen eines erheb-
lichen Industrialisierungsgrades realistisch. Wohl aber besteht immer
die Wahl zwischen bodenintensiven (komplementdren) und anderen
(substitutiven) Exporten. Hier liegt das eigentliche Problem der Be-
stimmung der komparativen Vorteile.

Die vorangegangene Argumentation bestreitet nicht die ,Spezialisie-
rung® auf arbeitsintensive Produkte innerhalb des industriellen Be-
reichs. In Zweifel gezogen wird vielmehr die Angemessenheit der
Allokations- gegeniiber der entwicklungstheoretischen Ableitung der

18 Vgl. D. Lorenz, Dynamische Theorie ..., a.a.0.; S. G. C. Hufbauer, a.a.0.;
R. E. Caves, a.a.0. und H.-G. Voigt, Probleme der weltwirtschaftlichen Ko-
operation, Hamburg 1969.
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Exportstruktur. Damit wird auch die weit verbreitete Ansicht relati-
viert, wonach es entscheidend ist, ,daB die Spezialisierungsstruktur
nicht von den absoluten Unterschieden des Lohnniveaus abhingt, ...
sondern von der Relation der Loéhne zu den Preisen fiir die iibrigen
Produktionsfaktoren ...“1?, Das ist die miBverstédndliche Argumentation
mit dem Faktormodell, bei der nicht zwischen der Grobstruktur und
der Feinstruktur der Spezialisierung unterschieden wird.

Die Feinstruktur hdngt ohne Zweifel von den unterschiedlichen Fak-
torintensitdten der Giiter ab. Wird die Umkehr der Faktorintensitidten
ausgeschlossen und werden alle Giiter in die zwei Gruppen der kapital-
und der arbeitsintensiven Giiter eingeteilt (Standardannahmen des
HOS-Modells), folgt die Feinstruktur der Spezialisierung bereits aus
dem technologischen Kriterium der Faktorintensitit, die fiir beide G-
tergruppen und fiir jedes einzelne Gut unterschiedlich ist. Ob aber nun
z.B. die Entwicklungsldnder nur oder vorwiegend arbeitsintensive
Giiter anbieten — ob also die Grobstruktur des Exportangebots ar-
beitsintensiv ausfillt —, das richtet sich nach dem Unterschied in den
Lohnniveaus zwischen ihnen und den Industrieldandern. Je grofer der
absolute Vorteil der Lohnniveaudifferenz ist, umso mehr dominieren
die arbeitsintensiven Exporte. Das Ausmaf} des absoluten Vorteils be-
stimmt die Grobstruktur, die unterschiedliche Arbeitsintensitit der
einzelnen Produkte bestimmt die Feinstruktur, d. h. die Verteilung des
Exportangebots gemif den komparativen Vorteilen.

Nach diesen Feststellungen 148t sich auch der Beitrag Okonometri-
scher Untersuchungen — wie etwa die von Tinbergen und Fels — zur
Bestimmung der Spezialisierungsstruktur beurteilen und einordnen!®.
Auf der Grundlage technologischer Kriterien ermdglichen sie wertvolle
empirische Aussagen iiber die Feinstruktur der Handelsstrome inner-
halb des sekundédren Sektors. Zugleich implizieren sie aber auch nor-
mative Aussagen iiber ,die beste Arbeitsteilung“?. Diese Aussagen
werden dann problematisch, wenn sie in Ubereinstimmung mit proble-
matischen Theorien gesehen werden, wie dies sowohl bei Tinbergen als
auch bei Fels der Fall ist. Dann erhilt nicht nur das Heckscher-Ohlin-

19 Vgl. G. Fels und E.-J. Horn, Der Wandel der Industriestruktur im Zuge
der weltwirtschaftlichen Integration der Entwicklungsldnder, in: Die Welt-
wirtschaft, Heft 1 (1972), S. 122.

192 Vgl. J. Tinbergen, Introduction to the Conference Theme, in: To-
wards a New World Economy, Papers and Proceedings of the Fifth Euro-
pean Conference of the Society for International Development, The Hague,
October 1971, Rotterdam 1972, S. 13 ff. — Gerhard Fels, The Choice of
Industry Mix in the Division of Labour between Developed and Developing
Countries, in: Weltwirtschaftliches Archiv, Bd. 108, Tiibingen 1972, S. 71 ff.
— G. Fels u. E.-J. Horn, a.a.0.

20, J, Tinbergen, a.a.0., S. 15 ff. — G. Fels, Die Auswirkungen.. ., a.a.0.

7 Schriften d. Vereins f. Socialpolitik 78
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Modell 6konometrische ,,Weihen“, sondern die dkonometrischen Spe-
zialisierungsmaximen implizieren ihrerseits die wohlfahrtsokonomi-
schen ,,Weihen“, die {iiblicherweise mit dem Modell harmonistischer
internationaler , Arbeitsteilung®“ verbunden werden. Das 148t dann in
der Regel zu wenig kritische Reflektionen iiber die verschiedenen Di-
mensionen des Nord-Siid-Handels aufkommen. Aussagen iiber die Fein-
struktur des substitutiven Exportangebots der Entwicklungslédnder er-
setzen hdufig eingehendere Erorterungen iiber AusmafB und Verteilung
der Vorteilhaftigkeit, iiber die Gewinne der empfohlenen arbeitsinten-
siven Exportstrategie.

,Das Problem einer Intensivierung der substitutiven Arbeitsteilung”
mag zwar 0konometrisch mit Erfolg ,aus der Sicht eines Industrielan-
des“ zu betrachten sein. Fiir die Ubertragbarkeit des substitutiven Ar-
beitsteilungsmodells der Industrielander reicht jedoch der Hinweis auf
die Gewinne, die ,diese Art der Arbeitsteilung fiir alle darin Beteilig-
ten [zu bringen] scheint“, kaum aus?!. Wird ndmlich der substitutive Aus-
tausch Bestandteil des Nord-Siid-Handels, folgen aus der internationa-
len Spezialisierung nicht nur die allseitigen Reallokationsgewinne des
Substitutionsmodells der traditionellen AuBenhandelstheorie. Uber-
nommen werden mufl auch die fiir den Nord-Siid-Handel besonders
typische ,,Gewinn- und Verlustrechnung“ der terms-of-trade und die
spezifische Verteilung der Vorteilspositionen. Ebenfalls gilt auch die
Kritik am ,harmonistischen Spezialisierungsbild“ der Theorie der kom-
parativen Kosten?? nicht nur fiir das klassische Spezialisierungsmuster
des 19.Jahrhunderts. Die Ergidnzung des Exportsortiments der Ent-
wicklungsldnder um arbeitsintensive Fertigwaren schlieBt keineswegs
fiir den substitutiven Handel die Wiederholung der oft beanstandeten
Erfahrungen des komplementédren Austauschs aus. Darauf hat Chenery
nachdriicklich hingewiesen:

»There is thus a considerable danger of oversupply of labour intensive
goods, and a consequent turning of commodity terms of trade against them.
In the short and medium term the developing countries’ concentration on
labour intensive products usually means an increase in the income terms
of trade, even though commodity terms of trade may be turning against
them. However, the long run implications threaten to repeat the early
twentieth century pattern of the international division of labour, with
a surplus of labour intensive products competing for limited markets, and
declining income terms of trade.

A serious approach to increasing the international division of labour in
manufacturing through trade has to take a somewhat longer and more

2t Siehe G. Fels, Spezialisierungsmuster in der Arbeitsteilung zwischen
Industrie- und Entwicklungslandern, in: Die Weltwirtschaft, Heft 1 (1971),
S. 28/29.

22 G. Fels, a.a.0,, S. 22.
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dynamic view than that of existing comparative advantage if advanced
countries are not to be accused of a new wave of neo-colonialism. While
concentration on labour intensive products may be the only way in which
a developing country can enter the export market, the gains from rising
income should be invested in changing the structure of exports?23.«

Die Over-supply-These von Chenery wird um so plausibler, je mehr
die outward-looking-policy arbeitsintensiver Industriewaren den Ent-
wicklungsldndern schlechthin als Alternative zur Importsubstitution
empfohlen wird. Mit der Generalisierung geht jedoch die Aggregation
Hand in Hand, die wiederum mit der Pramisse vollkommen preiselasti-
scher Exportnachfrage nicht vereinbar ist. Will man die Preiselastizitdt
retten, mufl man das Aggregationsproblem unterbewerten?t. Dann wird
aber auch die Verallgemeinerung des Erfolgsrezepts der Hongkong-
Taiwan-Lénder bedenklich.

Ahnlich unbefriedigend ist das Ausweichen vor der Over-supply-
These mit dem Hinweis auf die relativ hohen Einkommenselastizitidten,
denen die Gliter des arbeitsintensiven Produktsortiments auf den Bin-
nenmirkten der Entwicklungslénder begegnen mogen. AuBenhandels-
politisch kann primér nur die Situation auf den Exportmérkten — also
in den Industrieldndern — zé&hlen und nicht die Riickeildeckung durch
die Binnenmaérkte der Entwicklungsldnder. AuB8enhandelspolitisch kon-
nen mit dieser Argumentation kaum Wachstumsbranchen kreiert wer-
den?. Bei den arbeitsintensiven Branchen der outward-looking-policy
handelt es sich vielmehr um typische Wettbewerbsbranchen, die im
Ausland Substitutionserfolge durch Preisdruck ,,erkdmpfen“ miissen.

111, Die Vorteilhaftigkeit des Nord-Siid-Handels
in Abhingigkeit von der Struktur der Handelsstrome

In Konsequenz der bisherigen Argumentation wird in den folgenden
Ausfiihrungen nicht weiter danach gefragt, wie sich Struktur und Er-
folgsaussichten der neuen Industriewarenexporte der Entwicklungs-
lander erkldren lassen. Vielmehr soll nach den Funktionen und der
Vorteilhaftigkeit der neuen Handelsstrome gefragt werden, um aus der
Beurteilung (Bewertung) des substitutiven Handels zur Erklirung sei-
ner Intensitédt beizutragen. A

23 Vgl. H. B. Chenery und H. Hughes, The International Division of
Labor: The Case of Industry. in: Towards a New World Economy, a.a.O.,
S. 72,96 f.

24 Vgl. J. Little, T. Scitovsky, M. Scott, Industry and Trade in Some De-
veloping Countries. A Comparative Study, London 1970, S. 234, 270.

25 Vgl. G. Fels, Die Auswirkungen ..., a.a.0., S. 20.

*
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Dazu wird das folgende Austauschmodell des , Saldenhandels® zu-
grundegelegt, das der entwicklungstheoretischen Einordnung des sub-
stitutiven Austauschs in den Nord-Siid-Handel durch den Bezug auf
den Komplementiraustausch Rechnung trigt. Unter Saldenhandel soll
dementsprechend derjenige Handel verstanden werden, der aus dem
UberschuB der komplementiren Importe (Industriewaren) der Ent-
wicklungsldnder iiber ihre komplementiren Exporte (Priméirgiiter)
resultiert und der durch substitutive Alimentierungsexporte beglichen
werden muf, sofern er nicht durch Entwicklungshilfe finanziert wird2e.

Dieser Saldenhandel ist nicht nur eine theoretische Konstruktion,
sondern durchaus eine Realitédt fiir die Majoritdt der Entwicklungslédn-
der, wenn zwei untypische Faktoren elimiert werden, die sich weit-
gehend decken: die Erdollinder und die Erdolexporte. Fiir 1971 und
1972 reduzieren sich dann die Primérgiiterexporte der Nicht-Erdollédn-
der in die Industriestaaten um rund 50 %/0*?, wihrend ihre Importe an
Sekundirgiitern plausiblerweise um etwa 10 bis 15 %o niedriger anzu-
setzen sind. Der Saldenhandel besitzt dann eine ungefidhre GréBenord-
nung von 15 bis 17 Mrd. §. Dieser Saldo wurde 1971 (1972) durch In-
dustriewarenexporte in Héhe von rd. 9 (12) Mrd. $ abgedeckt. Aller-
dings sollte der Betrag nicht unerheblich reduziert werden, um zu
berticksichtigen, dafl etwa 40 bis 50 %o der substitutiven Industriewaren-
exporte auf eine Handvoll wenig typischer Entwicklungslinder entfal-
len®. Von einer weiteren Differenzierung der Entwicklungslidnder soll
hier abgesehen werden, da der Saldenhandel fiir die Majoritdt dieser
Lénder typisch, wenn auch in unterschiedlichem Grade relevant sein
diirfte. Der Importsaldo des Komplementéargiiterhandels ist ebenso wie
die Saldendeckung durch substitutive Exporte ein generelles, entwick-
lungsbedingtes Phénomen, das in der Zukunft noch ausgeprigter in
Erscheinung treten diirfte.

Fir die Alimentierungsexporte der Entwicklungslédnder soll nun die
These vertreten werden, dafl sie primidr keine Spezialisierungsfunk-
tion im Sinne der traditionellen Reallokationsmodelle erfiillen. Diese
Aussage bezieht sich auf die Gesamtheit der Exporte. Sie ist makro-
6konomisch gemeint und steht nicht im Gegensatz zur komparativen
Ordnung der Feinstruktur der mikrodkonomischen Handelsstréme. Die
Alimentierungsexporte stellen den Saldenausgleich fiir komplemen-
tire Importe dar, die nicht der Substitution und Reallokation, sondern
der erstmaligen Allokation von Produktionsmitteln zur Realisierung
der Industrialisierung dienen. Sie erfiillen damit gewissermaBlen eine

28 Von kommerziellen Kapitaliibertragungen wird abgesehen, da sie das
Problem nur verlagern und z. T. vergréB8ern.

27 GATT: International Trade 1972, Genf 1973, S. 31.

28 Hongkong, Singapur, Israel, Taiwan, Nordkorea.
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nationale Aulenhandelsfunktion: Es geht um die Deckung des Import-
bedarfs des Kollektivguts Industrialisierung?®.

Ausschlaggebendes Motiv fiir diese Exporte ist also nicht die Spe-
zialisierung im Sinne der internationalen Arbeitsteilung, mit der er-
freulicherweise auch ,das Beschiftigungsproblem zugleich mit dem
Zahlungsbilanzproblem einer Losung nédher gebracht werden“ kann?®.
Vielmehr verlduft die Sequenz entgegengesetzt. Im Interesse der bei-
den makrodkonomischen Ziele Ausgleich der Zahlungsbilanz und Be-
schiaftigung miissen substitutive Exporte zur Ergédnzung der unzurei-
chenden Komplementidrgiiterexporte hinzukommen. Der Saldenhandel
als Ausdruck eines unzulinglichen gegenseitigen Komplementiraus-
tauschs demonstriert auflerdem das Fortbestehen nicht harmonischer
Konstellationen im Nord-Siid-Handel. Die Ausnutzung komparativer
Spezialisierungsvorteile der Feinstruktur des Exportsortiments rtickt
an die zweite Stelle. In den Vordergrund tritt notwendig die Frage nach
den Funktionen und der Ausnutzung des absoluten Entwicklungsvor-
teils eines niedrigen Lohn- bzw. Preisniveaus.

Bei substitutiven Exporten steht naturgemif der Wettbewerbsvor-
teil gegeniiber dem Ausland im Vordergrund, obgleich er fiir die Ent-
wicklungslédnder keineswegs der eindeutigste Vorteil ist3:. Im Hin-
blick auf die Alimentierungsfunktion kommt es ja nicht darauf an,
daB die Substitution als solche im Ausland ein Maximum wird, sondern
wieviel die Exporte an Devisenerldsen einbringen. Da der Substitu-
tionsprozel aus einem Preis- und einem Mengeneffekt besteht, geht es
an sich um die optimale Ausnutzung des Wettbewerbsvorteils.

Haben wir es in der Realitdt des Nord-Siid-Handels eher mit der
»Chenery-Prognose“ als mit 6konometrischen Extrapolationen zu tun,
miissen wir mit sinkenden Devisenerlosen rechnen. Die Wahrnehmung
des absoluten Vorteils fiihrt insofern zu Nachteilen; der substitutive
Export kann sich als Vetter des , Verelendungswachstums* entpuppen,
das h#ufig nur auf den kolonialen Komplementiraustausch bezogen
wird. Deshalb wire den Entwicklungsldndern eigentlich bei der Aus-
nutzung ihres absoluten Vorteils moglichst viel Zuriickhaltung zu
empfehlen, etwa in Analogie zum Theorem des Optimalzolls. Das ist
selbstverstdndlich in erster Linie eine Frage der Intensitdt des Wett-

2 Im Sinne von H. G. Johnson, An Economic Theory of Protectionism,
Tariff Bargaining, and the Formation of Customs Unions, in: The Journal
of Political Economy, Vol. 73 (1965), S. 256 £f.

30 Vgl. G. Fels, Die Auswirkungen .. ., a.a.0., S. 2.

31 Unter anderem deswegen, weil dieser Wettbewerbsfaktor des Lohn-/
Preisniveaus eine makrookonomische Grofle ist, mit der die absoluten Aus-
tauschbedingungen beeinflu3t werden.
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bewerbs zwischen den Entwicklungslindern: der gemeinsamen Ab-
satzpolitik zur Vermeidung eines ,overkills“ (Chenery) bei der For-
derungspolitik — eine recht realitétsferne Situation!

Der Wettbewerbsvorteil muB jedoch um den Beschiftigungsvorteil
erweitert werden. Dadurch erhilt die Ausnutzung des absoluten Vor-
teils einen anderen Bezug. In den Entwicklungsldndern ist bekanntlich
der einmalige Tatbestand der Verfligbarkeit iiber unausgenutzte Res-
sourcen gegeben, weil und solange die GrofSe und Kaufkraft des Bin-
nenmarktes erst unzureichend vorhanden ist. Zumindest ein Teil der
Uberschiisse kann jedoch iiber das AuBenhandelsventil devisenbrin-
gend genutzt werden (Vent-for-surplus-Theorie)32. Da nach dieser Theo-
rie die iiberschiissigen Ressourcen ohne AuBenhandel wertlos sind,
wiirde wegen der fehlenden Verwendungsalternativen auch bei gerin-
ger Auslandsbewertung der Exporte wenigstens der Beschédftigungs-
vorteil in Ansatz zu bringen sein.

Aus der Sicht der Exportforderungspolitik der Entwicklungslédnder
gesehen folgt daraus: Das Lohnniveau kann im Interesse des Be-
schiftigungseffektes auch unter das Existenzminimum oder die staat-
lich festgelegten Minimallohne manipuliert werden. Der substitutive
Alimentierungsexport wird dann mit externen Kosten belastet??. Diese
»Ausbeutung® des absoluten Vorteils niedriger Lohne im Interesse des
Beschiftigungsvorteils 146t sich von Seiten der Entwicklungsldnder
nur durch einen geringeren Abbau der Uberschiisse verhindern. Wenn
die Entwicklungsldnder nicht ,ausgebeutet werden wollen, miissen
sie durch das Zurlickbehalten einer ,Reservearmee“ gleichsam lénger
arm bleiben34. Insgesamt kommt es fiir die Niveauvariation des absolu-
ten Vorteils letztlich darauf an, wie hoch Beschiftigungsvorteil und
Wettbewerbsvorteil (Devisenerlds) zusammen eingeschitzt werden und
in welchem Umfang der Alimentierungsexport externe Kosten verur-
sachen darfss.

Je groBer und unelastischer der durch substitutive Exporte zu decken-
de Saldo ist, umso mehr wird der absolute Entwicklungsvorteil natur-
gemaB strapaziert. Umso groBer wird auch der Hang zu einer offensiven
Exportforderungspolitik, die iiber die ,Schattenpreispolitik zur Kor-
rektur falscher Faktorpreise und Wechselkurse hinausgeht. So kann
durch Subventionen, Abwertungen und Kalkulation zu Grenzkosten

32 Diese Theorie ist sowohl auf natural resources wie auch auf Arbeits-
krifte angewendet worden. Vgl. R. E. Caves, a.a.0.

33 Das deutet auch Chenery an. Vgl. H. B. Chenery und H. Hughes, a.a.O.,
S.89f.

3¢ Welche engen Grenzen der Beschéftigungspolitik via substitutive Exporte
fiir die Gesamtheit (!) der Entwicklungsldnder gezogen sind, demonstriert
Tylor in seinem Beitrag in diesem Band.

35 Die Hohe dieser externen Effekte wird auBlerdem ceteris paribus um so
hoher sein, je geringer die Anpassungsbereitschaft der Industrieldnder ist.
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der absolute Vorteil niedriger Lohne generell erweitert, es konnen
aber auch die Terms-of-trade tendenziell verschlechtert werden. Auf
welchem Niveau sich der absolute Vorteil einspielt oder fixiert wird,
ist eine Frage der volkswirtschaftlichen Terms-of-trade-Politik zur
Steuerung oder Manipulierung der Intensitit der substitutiven Han-
delsstrome. Unter Hinweis auf Friedrich List und die Praxis der In-
dustrielander ist diese Politik von Fels als adiquat bezeichnet®, von
Chenery dagegen als ,latter day mercantilism“ in Frage gestellt wor-
den?.

Nach dieser Erorterung des Entwicklungs-,Vorteils“ der Entwick-
lungslédnder ist nun nach den Wirkungen in den Industrielindern zu
fragen, um die Vorteilhaftigkeit des substitutiven Nord-Siid-Handels
fiir beide , Partner“ beurteilen zu kénnen. Worin bestehen die AuBen-
handelsgewinne der Industrieldnder? Sie setzen sich zunichst aus zwei
bekannten Komponenten zusammen:

1. aus den Konsumentenrenten, d. h. aus der Preisdifferenz zwischen
dem Inlandsangebot und dem giinstigeren Angebot der Entwick-
lungslénder,

2. aus den Produktivititsrenten bei neuer Verwendung der in Héhe
der Importe freigesetzten Produktionsmittel, d. h. aus den Differen-
zen der unterschiedlichen Branchenproduktivitat.

Von diesen beiden Vorteilen (Reallokations-Renten), die relativ
objektiv-quantitativ faBbar sind, miissen die mit der Transformation
der Produktionsmittel verbundenen Kosten abgesetzt werden, deren
Hohe bei weitem schwerer zu erfassen ist und oft unterschitzt zu wer-
den pflegt. Aus allen drei Komponenten resultiert der Nettoeffekt,
womit aber noch nicht ein ,Nettovorteil® fiir die Industrielinder ver-
bunden sein mufl. Dabei sollte insbesondere die Eigenheit des substitu-
tiven im Gegensatz zum komplementiren Handel in Rechnung gestellt
werden. Dann konzentriert sich die Vorteilsbetrachtung &hnlich wie
bei den Entwicklungslindern wieder stirker auf die Beschiftigungs-
gesichtspunkte.

38 Vgl. G. Fels, Die Textilindustrie und das Theorem der komparativen
Kosten. Eine Erwiderung. Kieler Diskussionsbeitrige, Heft 27 (1973), S. 3.
Dabei geht es gar nicht darum, ob die offensive Exportférderungspolitik, die
auch Fels besonders anspricht, ,,anst6B8ig* ist oder nicht. Worauf es ankommt
ist allein, wem die damit auftretenden AuBenhandelsgewinne zuflieBen. Ex-
portsubventionen sind in der Regel ein Geschenk an das Ausland, und die
Kalkulation zu Grenzkosten ist eine bewidhrte Kartellpolitik zu Lasten des
Inlands. Wenn man mittels der Grenzkostenkalkulation auf dem Weltmarkt
Fuf3 fassen will, kostet das etwas, weil die Weltmarktpreise nicht {iber den
Grenzkosten liegen.

37 Vgl. H. B. Chenery, a.a.0., S. 90.
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Zur Realisierung beider Reallokations-Renten mufl nidmlich von den
Industrieldandern an das Ausland Einkommen bzw. Beschiftigung ab-
getreten und im Inland neu geschaffen werden, und zwar in Hohe des
Outputwerts der durch Importkonkurrenz freigesetzten Kapazititen. Da
substitutive Importe lediglich einen kostengiinstigen Ersatz fiir die
gleichen, vorher selbst produzierten Giiter darstellen, erhalten die
Industrieldnder im Gegensatz zu komplementiren Importen auch keine
neuen oder anderen Giiter. Der Import von UberschuBkapazititen
und Arbeitspldtzen erfolgt a la Schumpeter in einem Wettbewerbs-
prozeB imitativer Zerstorung3®. Die schopferischen Vorteile beschran-
ken sich jedoch auf die Produktivitdtsrenten, die bei der Wiederbe-
schaffung des ausgefallenen Einkommens anfallen.

Wihrend sich fiir die Entwicklungsldnder substitutive — ebenso wie
komplementire — Handelsstrome (Exporte) in Hohe der Einkommens-/
Beschiftigungseffekte als AuBenhandelsgewinne niederschlagen, kén-
nen fiir die Industrielinder nur die Reallokationsrenten in Rechnung
gestellt werden. Allein komplementire Importe bewirken fiir die
Industrieldnder keinen Beschiftigungsausfall und stellen den vollen
Gegenwert ihrer Exporte dar. Entsprechend werden die Saldenexporte
der Industrielinder wegen der ,substitutiven Bezahlung“ eigentlich
nur in Hohe der Reallokationsrenten entgolten. Das Pendant fiir die
auf den Binnenmérkten der Entwicklungsldnder noch nicht verwend-
baren ,, Vent-for-surplus-Ressourcen“ besitzt auch in den Industrie-
lindern wegen des Freisetzungseffekts zunichst nur den Wert Null.
Erst mit der kompensatorischen Einkommensschaffung — die zugleich
Voraussetzung flir den Anfall von Produktivititsrenten ist — erhalten
die Ressourcen gleichsam einen Wiederbeschaffungswert. Insofern sind
die Saldenexporte mit einem externen Effekt belastet: mit der Wieder-
beschaffung von Einkommen. Ob die als Importe deklarierten Res-
sourcen soziale Ertrdge abwerfen und sich nicht als externe Zusatz-
kosten niederschlagen, hingt allein von den Verwendungsmoglichkei-
ten fir die freigesetzten Ressourcen und deren Bewertung ab.

Bevor darauf eingegangen wird, soll noch die Frage aufgeworfen
werden, inwieweit substitutive Importe als Saldenausgleich erwiinscht
sind. Eine solche Situation kann auftreten, wenn ein Teil der Industrie-
warenexporte in Entwicklungslédnder sustentativer Natur ist. Solche
Exporte sind nicht nur eine Kategorie konjunktureller Beschaftigungs-
politik; sie kdnnen ebenso gut unter dem Gesichtspunkt eines befrie-
digenden exportabhingigen Wachstums betrachtet werden. Worauf es
ankommt, ist zweierlei: erstens der Saldencharakter in Parallele zum

38 Vgl. D. Lorenz, Comments on De Bandt’s Paper, in: Towards a New
World Economy, a.a.0O., S. 72.
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sustentativen Kapitalexport von Preiser®®, womit die Notwendigkeit
der Bezahlung durch substitutive Importe entfillt. Zweitens die ,Le-
gitimitat“, sustentative Exporte volkswirtschaftlich zu finanzieren, da
von ihnen ein sozialer Ertrag erwartet wird (Wachstum bzw. Beschéfti-
gung via Auslandsmirkte). Als Extrem 148t sich die Finanzierung des
gesamten Saldenhandels durch Entwicklungshilfe konstruieren, Prak-
tisch kommt es auf das AusmaB eines solchen Verzichts auf Importbe-
zahlung an. Es konnte damit getestet werden, in welcher Héhe die Ex-
porte der Industrieldnder subventionsverdichtig sind. Das wére gleich-
sam eine Parallele zur ,Manipulierung“ des absoluten Vorteils im Falle
der Entwicklungslédnder.

Der Zusammenhang mit der Struktur des Nord-Siid-Handels ergibt
sich, wenn die sustentativen Exporte der Industrielédnder als vent-for-
surplus aufgefat werden. Das erhellt sofort, daf der AuBenhandel
nicht ein gegenseitiges oder doppeltes Ventil fiir Uberschiisse sein
kann, solange auch nur ein Handelsstrom substitutiv ist. Das hieBle
ndmlich, den in Hoéhe des Saldos benétigten Beschaftigungs- oder
Wachstumseffekt durch einen entsprechenden Import wieder aufzuhe-
ben.

Von der Natur und den Funktionen des AuBlenhandels hingt es eben-
falls ab, wie niitzlich substitutive Importe fiir die Industrieldnder wer-
den konnen. Damit kehren wir zu der aufgeworfenen Frage nach den
Verwendungsmoglichkeiten und den sozialen Ertrégen der freigesetzten
Ressourcen zuriick. Schldgt sich der AuBenhandel gemdl dem Substi-
tutionsmodell nur in Reallokationsgewinnen nieder, bleibt die ,Ver-
sorgungsfunktion“ der Importe ebenso verborgen wie gemeinhin die
Ventilfunktion der Exporte. Versorgungscharakter besitzen nun aber
nicht nur Importe ausldndischer Ressourcen, die im Inland nicht ver-
fligbar sind (komplementire Rohstoffe etc.), sondern auch diejenigen
substitutiven Importe, die bendétigte inldndische Ressourcen freisetzen.
Tritt der Freisetzungseffekt in EngpaBsituationen auf, erscheinen die
,2Iimportgegenwerte“ als erwiinschte Inputs zur Realisierung mehr oder
weniger inflationsfreien Wachstums. Dann scheint alles davon abzu-
hingen, ob die Industrieldnder insgesamt iliber genligend aufnahme-
bereite Wachstumsbranchen zur Ausnutzung des ,importierten“ Res-
sourcenpotentials verfiigen; ob — vereinfacht ausgedriickt — die Si-
tuation der Bundesrepublik typisch ist fiir die Gesamtheit der OECD-
Lénder.

Fiir die Frage nach der Intensitiat und der Vorteilhaftigkeit des sub-
stitutiven Nord-Siid-Handels geniigt es jedoch nicht, nur danach zu
3 Vgl. E. Preiser, Kapitalexport und Vollbeschéftigung, in: Jahrbiicher fiir

Nationalokonomie und Statistik, Bd. 162 (1950), S. 321 ff.
4 Vgl. D. Lorenz, Comments.. ., a.a.0., S. 72 f.
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fragen, ob die Ressourcen als Voraussetzung fiir das Wachstum des So-
zialprodukts benotigt werden. Charakter und Struktur der Wachstums-
prozesse in den Industrieldndern spielen gleichfalls eine Rolle. Und
hier kommt es dann darauf an, inwieweit mit den freigesetzten Res-
sourcen ein ,exportgetriebenes Wachstum* gespeist wird. Intensivieren
die substitutiven Importe einen ,AuBlenhandelskreislauf® in Gestalt
der Ausdehnung der lidngeren Bilanzseite des Saldenhandels bei gleich-
zeitiger Tendenz zum Saldenausgleich durch neue Alimentierungsex-
porte, stellt sich fiir die Industrielinder die Frage, ob sie als Dreh-
scheibe fiir die Schaffung von Arbeitspldtzen fungieren wollen. Wer-
fen die Reallokationseffekte soviel an (AuBenhandels-) Gewinn ab%,
daB sich die damit verbundene Notwendigkeit der Schaffung neuer Ar-
beitsplédtze lohnt?

Die Existenz des Saldenhandels bringt durch das Substitutionsele-
ment zwangsldufig einen Konflikt mit sich. Die Interessenlage beider
yPartner® lieBe sich nur dadurch in Ubereinstimmung bringen, daB
unterstellt wird, die Exportorientierung der Industrielinder entspriche
in etwa der Importorientierung der Entwicklungsldnder. Geht man da-
von aus, missen die Industrielinder auch den ,,Vermittlungsaufwand®
fiur die Umsetzung der Produktionsmittel als Folge substitutiver Ex-
porte der Entwicklungsliander akzeptieren. Auf sie kidme dann die ,Fi-.
nanzierung® der ldngeren Bilanzseite zu, da eine Subventionierung
des Saldenhandels durch die Entwicklungslidnder sich zwar als Auflen-
handelsgewinn in den Industrieléndern niederschlagen kann, aber auch
die Beschiftigungseffekte verstdrkt. Moglich und nicht unrealistisch
wiére in diesem Fall die Modifizierung der oben aufgeworfenen Frage
wie folgt: Wird die Dringlichkeit des Industrialisierungsbedarfs der
Entwicklungsldnder auf die Industrielander vor allem deswegen iiber-
tragen, weil die AuBenhandelsgewinne (Reallokationsrenten) die
Sicht auf den ,Vermittlungsaufwand“ versperren? Dies nicht zuletzt
deswegen, weil unter marktwirtschaftlichen Bedingungen Exporte und
Importe durch den Markt- und Preismechanismus verbunden sind,
nicht aber in Hinblick auf volkswirtschaftliche Kosten und Ertréige.

DaB es darauf aber bei der Drehscheibenfunktion zur Beschiftigungs-
vermittlung zu Gunsten der Entwicklungsldnder ankommt, 148t sich
auch durch das Substitut des AuBenhandels — die Faktoriibertragun-
gen — demonstrieren. In diesem Fall werden neue Arbeitsplédtze nicht
indirekt tiber den Freisetzungseffekt der Importkonkurrenz erforder-
lich, sondern direkt zur Beschéftigung von Gastarbeitern bereitgestellt.

41 Wobei es im iibrigen in erster Linie auf diesen auBenhandelsbezogenen
Vergleich ankommen sollte und nicht auf den iiblichen Bezug auf das Sozial-
produkt.
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Diese insbesondere in der Bundesrepublik Deutschland praktizierte
Methode der Wachstumspolitik 148t die gleiche Frage nach dem volks-
wirtschaftlichen Nutzen entstehen, wie sie sich fiir den Fall der sub-
stitutiven Exporte der Entwicklungsldnder stellte. Wird das export-
getriebene Wachstum mit dem Wettbewerbsvorteil der Gastarbeiter
in Verbindung gebracht??, miissen wiederum die Vermittlungskosten in
Ansatz gebracht werden. Sie fallen hier in Gestalt der Infrastruktur-
kosten stiarker auf als bei den Substitutionsfolgewirkungen. In beiden
Fillen handelt es sich jedoch um externe Kosten, die die Industrieldn-
der gewissermaflen als Beitrag zur internationalen Beschiftigungspoli-
tik iibernehmen. Ob sich diese Kosten durch Reallokationsgewinne bei
Unterstiitzung eines exportgetriebenen Wachstums iliberkompensieren
lassen, bleibt ein Cost-benefit-Problem diffiziler Natur.

Schluifolgerungen

Nach der vorgetragenen Argumentation bestehen einige Zweifel, ob
wir den substitutiven Nord-Siid-Handel und seine Expansion mit der
von der Exportstrategie bevorzugten Argumentation der Realloka-
tionstheorie angemessen erfassen und beurteilen. Zieht man die ent-
wicklungstheoretischen und entwicklungspolitischen Funktionen und
Motive ebenso wie die external economies in Betracht, dann ist der
Saldenhandel erst in zweiter Linie ein Gegenstand der Theorie der in-
ternationalen Arbeitsteilung:

Einerseits spielen Re-allokationsprozesse nur in den Industrieldn-
dern, nicht aber in den Entwicklungsldndern eine Rolle. Andererseits
sind die auBlerhalb der mikrodkonomischen Reallokationsanalyse lie-
genden makrookonomischen Dimensionen des AuBenhandelsgewinns
und der externen Effekte nicht nur fiir die Entwicklungslédnder, son-
dern gleichfalls fiir die Industrieldnder relevant. Wird auBerdem der
substitutive AuBenhandel nicht nur unter dem Gesichtspunkt der
Feinstruktur der Handelsstrome analysiert und die Vorteilhaftigkeit
implizit aus der Realisierung des Prinzips der komparativen Kosten
abgeleitet, tritt die fiir den Nord-Siid-Handel typische Vorteilsproble-
matik explizit in Erscheinung. Statt der miBverstdndlichen Vorstellung
von der Arbeitsteilung riickt zudem der von Voigt und Lemper#® be-
tonte Aspekt der weltwirtschaftlichen Kooperation in den Vordergrund
der Analyse.

42 Wie zuvor mit dem Zustrom von Arbeitskridften aus Mittel- und Ost-
deutschland. Vgl. dazu Ch. P. Kindleberger, Europe’s Postwar Growth. The
Role of Labor Supply. Cambridge, Mass. 1967.

4 Vgl. H.-G. Voigt, a.a.0.,, und A. Lemper, Weltwirtschaftliche Koopera-
tion — ein Problem der Arbeitsteilung?, in: Jahrbuch fiir Sozialwissenschaft,
Bd. 22 (1971), S. 155 ff.
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Damit kann zugleich dem Tatbestand Rechnung getragen werden,
daB das Allokations- nicht mit dem Entwicklungsgleichgewicht iden-
tisch zu sein braucnt und die weltwirtschaftliche Zusammenarbeit ne-
ben dem Marktmechanismus auch andere Abstimmungssysteme erfor-
derich machen kann#. Das ist immer dann besonders wichtig, wenn die
bekannte wohlfahrtsékonomische Klippe zwischen Produktions- und
Einkommensverteilungsebene wegen zu geringer sozio-6konomischer
Integration und/oder sehr ungleicher Positionen der Austauschpartner
(Entwicklungsniveaus und -vorteile) die Funktionsfdhigkeit des Aus-
tauschsystems beeintriachtigt®s. Verhandlungen iiber die Bedingungen
und den Umfang des Austauschs konnen dann ein angemessenes Mittel
sein, um diesen ,restraint“ zu verdauen.

So wiren unter anderem auch die erdrterten external economies und
makrodkonomischen Aspekte des substitutiven Nord-Siid-Handels Ge-
genstand des Verhandlungssystems, um die kooperative Expansion
bzw. Alimentierung des Saldenhandels zu erméglichen. Auch im inter-
nationalen Handel kommt es nicht nur auf die Marginalbedingungen
des sozialokonomischen Optimums an, sondern ebenfalls auf die ma-
krookonomischen Totalbedingungen; sie sind im internationalen Aus-
tausch vermutlich sogar wichtiger. Die notwendigen Verhandlungs-
spielrdume enthilt der Nord-Stid-Handel struktur- und entwicklungs-
bedingt. Der traditionelle Komplementdraustausch besitzt sie bereits
als nichtdquivalenter Austausch von Entwicklungsmonopolen in Ge-
stalt der terms-of-trade-Problematik. Fiir den substitutiven Austausch
wird der Verhandlungsspielraum mit der vorgetragenen Interpreta-
tion als Saldenhandel sichtbar.

In diesem Zusammenhang sollte auch dem Verhéltnis von substitu-
tiven und komplementidren Handelsstromen erneute Beachtung ge-
schenkt werden. Die Verbindung dieser beiden prinzipiellen Handels-
strome des Nord-Siid-Handels ist durch die vorherrschende Fixierung
der ,outward-looking-policy“ auf die Politik der Importsubstitution
und deren Ablosung zu sehr in den Hintergrund gedridngt worden.
Dies, obgleich die Strategie arbeitsintensiver Exporte (manufactures)
neben der ,Aversion“ gegen die Importsubstitution ausdriicklich auch
als Kompensation fiir ein unzureichendes Potential an komplementéren
Exporten verstanden worden ist. Bei Identitdt der Theorie der inter-
nationalen Arbeitsteilung mit dem substitutiven Austauschmodell be-
steht jedoch die Gefahr, dal der Vergleich zwischen der Vorteilhaftig-
keit boden- und arbeitsintensiver Giiter zugunsten des Vergleichs zwi-
schen arbeits- und kapitalintensiven Giitern zuriickgedringt wird.

4 Vgl. H.-G. Voigt, a.a.0O., S. 60 ff.
4 Vgl. D. Lorenz, Nicht-dquivalenter Austausch ..., a.a.0., S. 269 ff.
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Fiir eine angemessene Beurteilung und Gewichtung der komplemen-
tdren Handelsstrome ist nicht nur zu beachten, daB ihr Umfang immer
noch dominiert und damit eine Verbesserung der Konditionen und
Entwicklungsaussichten absolut mehr zu Buche schldgt als die Expan-
sion der substitutiven Exporterldse. Dariliber hinaus sollten die folgen-
den beiden Momente beachtet werden. Das Vorteilspotential des kom-
plementéren Nord-Siid-Handels muf3 nicht immer zu Gunsten der In-
dustrieldnder ausfallen. Sicher haben sich die Terms-of-trade-Progno-
sen, die um die Jahrhundertwende in Deutschland in der bekannten
Industriestaatdebatte und spiter von Colin Clark geduBlert wurden,
lange Zeit nicht bewahrheitet®. Vielleicht deswegen, weil sie zu einem
zu frithen Zeitpunkt ausgesprochen wurden. Blickt man unter diesem
Aspekt auf die Situation der Rohstoffmarkte?’, dann kommt den Kom-
plementéargiitern als Konkurrent der substitutiven Exportstrategie
eventuell doch wieder mehr Gewicht zu.

Dies ist auch von Bedeutung, wenn man noch einen anderen aktuel-
len Gesichtspunkt beachtet, der zugleich wieder die These der Abstim-
mungssysteme ins Spiel bringt. Die Brennstoffexporte der Entwick-
lungsldnder stellten 1971 bereits 50 % der Primirgiitererlose®®. Und
diese 17 Mrd. $ sind vorwiegend den Erdéllindern zuzurechnen, die
damit theoretisch den Saldenhandel der anderen Entwicklungsldnder
weitgehend abdecken®. Freilich bedarf es zur Ausnutzung dieses Po-
tentials nicht nur das Verhandlungsgewichts der OPEC, sondern auch
der Solidaritédt aller Entwicklungsldnder. Sie ging ihnen bislang offen-
bar ebenso ab wie den Industrieldndern. Vielleicht mufl man aber mit
der Gruppensolidaritidt in Stiid und Nord eher rechnen, als mit einer ge-
meinsamen Solidaritdt zur Installierung eines allokativen Arbeitstei-
lungsmodells. Unter Umsténden ist aber auch das erste eine Voraus-
setzung fiir eine weltwirtschaftliche Kooperation zur Steuerung und
Abstimmung komplementérer und substitutiver Handelsstrome.

48 Zur ,Britischen Schule“ vgl. B. Sédersten, A Study of Economic Growth
and International Trade, Stockholm 1964, S. 148 ff.

47 Vgl. z. B. den Bericht des GATT fiir 1972, a.a.O.

4% Vgl. GATT, a.a.0,, S. 31.

4 Theoretisch insbesondere wegen der Liicke, die zwischen Exportwerten
und Deviseneinnahmen der Erdoélldnder aufgrund der Auslandsinvestitionen
klafft. Die Reduzierung dieser Liicke ist bekanntlich in den letzten Jahren
Gegenstand von Verhandlungen zwischen den Olkonzernen und den erdol-
produzierenden Lindern. Mikesell schitzte fiir 1965 die Deviseneinnahmen
auf 609% der Exportwerte. Vgl. R. F. Mikesell, Foreign Investment in the
Petroleum and Mineral Industries, Baltimore 1971, S. 7-9. In welchem Aus-
maf sich die Situation durch die jlingste Politik der OPEC-Staaten gedndert
hat, geht aus den Schitzungen der OECD iiber die Einnahmen der Erdollén-
der hervor. Danach beliefen sie sich 1973 auf etwa 30 Mrd. §, und fiir 1974
wird sogar mit einem Anstieg um 70 auf 100 Mrd.$ gerechnet! Vgl. H.
Roeper, Hohe Defizite untergraben die Weltwirtschaft, in: Frankfurter All-
gemeine Zeitung vom 14. 2. 1974, S. 11.
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Schriftlich eingereichte Diskussionsbeitrige

Gerhard Fels (Kiel):

1. In seinem Referat beschidftigt sich Lorenz mehr mit einigen ver-
nachldssigten Aspekten in den Hypothesen iiber die internationale
Arbeitsteilung als mit den Hypothesen selbst. Seine zahlreichen An-
merkungen laufen wohl darauf hinaus, daBl die verstirkte Integration
der Entwicklungsldnder in die substitutive Arbeitsteilung weder den
Entwicklungsldndern noch den Industrieldndern Vorteile bringt. Ge-
nauer gesagt: Lorenz scheint der Meinung zu sein, daB die Entwick-
lungsldnder durch die Intensivierung der komplementidren Arbeits-
teilung ihre Probleme besser losen kénnen. Ich moéchte an dieser Stelle
keine umfassende Gegenkritik iiben, da ich nicht wei, wo ich beginnen
soll. Theoretisieren heiBt, sich auf die relevanten Variablen zu konzen-
trieren und andere zu vernachlidssigen. Was ,relevant“ ist und was
nicht, 148t sich nur entscheiden, indem man Hypothesen testet, von
denen man annimmt, daf3 sie auf den ,relevanten“ Variablen beruhen.
Da der Beitrag von Lorenz sich ausschlieBlich mit der Diskussion ver-
nachléssigter Aspekte beschiftigt, anstatt konkurrierende Hypothesen
zu formulieren und zu priifen, kann man auch kaum auf seine allge-
meinen Vorschldge eingehen. Hier mochte ich mir (auch aus Zeitgriin-
den) nur einige Anmerkungen zu Punkten erlauben, in denen Lorenz
mich direkt kritisiert und — wie ich meine — miBversteht.

2. Auf Seite 97 hilt er mir entgegen, daB die ,Grobstruktur® der
Spezialisierung durch die absoluten Lohnniveauunterschiede hinrei-
chend bestimmt sei, und nur die ,Feinstruktur“ von den relativen
Faktorpreisen abhénge. Diesem Argument kann ich nicht zustimmen;
vor allem sehe ich keinen theoretischen Grund, der es rechtfertigen
wiirde, zwischen ,,Grob-“ und , Feinstruktur“ zu unterscheiden. Meiner
Meinung nach kommt es in jeden Fall auf die Knappheitsrelationen
innerhalb eines Landes an, nicht auf die Unterschiede in den Faktor-
preisen zwischen den Léndern. Auf dieser Logik jedenfalls beruht das
Theorem der komparativen Kosten. Nur wenn in einem Land der
Tohnsatz im Vergleich zu den iibrigen Faktorpreisen niedriger ist als
in den Konkurrenzldndern, sprechen wir davon, dafl dieses Land einen
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komparativen Vorteil bei arbeitsintensiven Erzeugnissen besitzt. Das
gilt selbst dann, wenn die Produktionstechnik im Leontiefschen Sinne
fixiert ist. Bei gleichgewichtigem Wechselkurs — und nur dann — sind
alle relativen oder komparativen Kostenvorteile identisch mit absolu-
ten Wettbewerbsvorteilen. Bei einer iiberbewerteten Wahrung aber,
wie sie viele Entwicklungsldnder haben, muB} ein komparativer Kosten-
vorteil nicht zugleich auch ein absoluter sein. Unter diesen Umstédnden
sollte man sich bei Allokationsiiberlegungen auf die relativen Faktor-
preise stiitzen.

3. Auf Seite 97 £. fiihrt Lorenz weiter aus, daB ich die Ergebnisse einer
empirischen Untersuchung iiber die Determinanten der Spezialisierungs-
struktur als Bestdtigung einer problematischen Theorie auffasse: Das
Heckscher-Ohlin-Modell erhalte 6konometrische Weihen. Nun ging es
bei dem angesprochenen Test gar nicht darum, eine Hypothese, tiber die
schon seit langem ein hochgeziichteter theoretischer Meinungsstreit
tobt, zu verifizieren, was ja auch auf ernsthafte methodologische Be-
denken stieBe. Zweck der empirischen Analyse war es vielmehr, einiges
liber die Determinanten der Spezialisierungsstruktur in Erfahrung zu
bringen, und da lieferte eine — im iibrigen stark modifizierte — Heck-
scher-Ohlin-Hypothese fiir einen begrenzten Bereich ganz brauchbare
Ergebnisse, aber nur dank des Umstandes, daBl neben der Sachkapital-
intensitdt auch die Ausbildungskapitalintensitdt berticksichtigt wurde.
Was immer man gegen die Methode des Tests und die zugrunde liegende
Theorie sagen mag, mir scheinen die Ergebnisse eine ganz brauchbare
Prognosebasis fiir den Teil der Spezialisierungsstruktur der Entwick-
lungslédnder darzustellen, der von dem Angebot an natiirlichen Res-
sourcen weitgehend unabhéngig ist.

4. Gegen eine Prognose aufgrund solcher 6konometrischer Studien
wendet Lorenz ein, daB sie die Terms-of-trade-Wirkungen der indu-
striellen Exportstrategie auBler acht lasse. Er zitiert hierzu sehr aus-
fiihrlich aus einem Aufsatz von Hollis Chenery und Helen Hughes, um
die Gefahr zu kennzeichnen, die aus einer allgemeinen Anwendung
des Erfolgsrezepts von Hongkong und Taiwan erwéchst (Seite 99). Um
nicht zu tief in Einzelprobleme zu dringen, will ich lieber mein Anlie-
gen weiter verdeutlichen; es widerspricht {ibrigens weniger dem Auf-
satz von Chenery und Hughes als vielmehr den SchluBfolgerungen, die
Lorenz aus diesem zieht. Zundchst muBl betont werden, daB arbeits-
intensive Produktionen, die in Industrielindern zu den relativ
schrumpfenden Bereichen zdhlen, in Entwicklungsldndern sehr wohl
zu den Wachstumsbereichen gehéren konnen. Diese Aussage wird
durch die Ergebnisse sehr umfangreicher Querschnittsanalysen ge-
stiitzt. Theoretisch griindet sie sich auf zwei Uberlegungen. Erstens ist
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die Einkommenselastizitdt arbeitsintensiver Produkte in Niedriglohn-
léndern relativ hoch. Hinzu kommt zweitens, dafl diese Linder auf-
grund ihrer Lohnvorteile mit arbeitsintensiven Produkten in Industrie-
léndern an Boden gewinnen koénnen. Die Gefahr eines weltweiten
Uberangebots, die Lorenz mit einem derartigen SubstitutionsprozeB
assoziiert, ist flir mich weit weniger virulent als sie fiir Lorenz zu sein
scheint. Meiner Meinung nach bedarf es immenser Exportanstrengun-
gen der Entwicklungslidnder, bis auf den Weltmérkten fiir arbeits-
intensive Erzeugnisse ein Uberangebot eintritt, es sei denn, man schitzt
die strukturelle Anpassungsfidhigkeit der Industrieldnder sehr niedrig
ein. Uberdies sind die Linder, die mit arbeitsintensiven Erzeugnissen
erfolgreich waren, schon dabei, in ihr Exportsortiment auch kapital-
intensive Giiter aufzunehmen. Die angestrebte internationale Arbeits-
teilung kann niemals ein Zustand sein, sondern immer nur ein ProzeB.
Die prognostischen und wirtschaftspolitischen SchluBfolgerungen, die
aus der kritisierten Analyse gezogen worden sind, beanspruchen daher
nicht Giiltigkeit auf Ewigkeit, sondern nur fiir einen begrenzten Zeit-
raum.

5. Das Terms-of-trade-Argument bringt Lorenz auch in Verbindung
mit Exportsubventionen und der vielfach iiblichen Kalkulation der
Exportpreise zu Grenzkosten (Seite 103). Er argumentiert, daB die Ent-
wicklungsldnder durch solche Praktiken ihre terms of trade tenden-
ziell verschlechtern und zitiert mich mit dem Hinweis, ich hitte diese
Politik als addquat bezeichnet. Mein Argument ist aber etwas differen-
zierter: Die meisten Entwicklungsldnder sind noch in erster Linie
Exporteure von Primirgiitern. Da sie ihre Devisenbilanz durch eine
Abwertung nicht verschlechtern wollen, halten sie h#ufig an einer
tuberbewerteten Wiahrung fest. Eine liberbewertete Wahrung behindert
aber den Export von Industriewaren und die Entwicklung potentieller
Exportindustrien. Geht man von diesem Referenzsystem aus, so er-
scheinen Exportsubventionen in einem ganz anderen Licht. Richtig
dosiert stellen sie fiir die Exporteure einen Ausgleich dafiir dar, daB
der tatsdchliche Wechselkurs fiir sie ungiinstiger ist als der Gleich-
gewichtswechselkurs. Die Subventionen koénnen helfen, groStmogliche
AufBlenhandelsgewinne trotz der Dominanz des Primaérgiitersektors zu
erzielen. Ahnliches gilt fiir die Kalkulation der Exportpreise zu Grenz-
kosten. Wenn Uberkapazititen, wie sie in vielen Entwicklungslindern
bestehen, fiir die Produktion von Exportgiitern genutzt werden kon-
nen, sind die Alternativkosten fiir den Faktor Sachkapital nicht sehr
hoch. So kénnen Entwicklungslédnder sogar bei der Produktion kapital-
intensiver Erzeugnisse einen Wettbewerbsvorteil haben. Eine Grenz-
kostenkalkulation ist somit auch unter gesamtwirtschaftlichen Ge-
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sichtspunkten rentabel. AuBenhandelsgewinne entstehen in dem Mabge,
wie die Weltmarktpreise iiber den Grenzkosten liegen. Eine Kalku-
lation zu Grenzkosten scheint iiberdies notwendig, um auf auslidn-
dischen Mirkten FuB zu fassen. Nicht wenige der entwickelten Export-
linder von heute liefern dazu geniigend historisches Anschauungs-
material.

Heiko Korner (Hamburg):

1. Als wichtigste SchluBfolgerung aus den von Lorenz und Hirsch
vorgetragenen Arbeiten verdient festgehalten zu werden, daB die
Struktur des internationalen Handels offensichtlich nicht monokausal
erklirt werden kann. Eine realitdtsnahe Begriindung des Handels zwi-
schen Industrie- und Entwicklungsliandern, die zugleich auch die Basis
sinnvoller Empfehlungen hinsichtlich des Aufbaus einer richtigen, weil
weltwirtschaftlich vorteilhaften Industriestruktur in den letzteren sein
kann, mu3 davon ausgehen, daf die in den Referaten angefiihrten Spe-
zialisierungshypothesen nicht unverbunden nebeneinander existieren
oder sich gegenseitig ausschlieSen, sondern daBl sie als einander er-
génzende Erkldrungssitze verstanden werden miissen.

2. Dies wird durch empirische Untersuchungen — etwa von Huf-
bauer — bestétigt: Faktisch erkldrt keine der einzelnen Spezialisie-
rungshypothesen die Realitdt besser als eine der anderen. Hufbauer
selbst empfand sein Ergebnis allerdings als durchaus problematisch,
schien es doch zu zeigen, daB alle Hypothesen eben gleich schlecht
seien, so dafB3 auf dieser Basis eine eindeutige Erkldrung der internatio-
nalen Spezialisierungsstruktur nicht méglich sei.

Dieser empirische Befund 148t sich jedoch auch anders interpretie-
ren: Tatsédchlich ist der internationale Handel in seiner heutigen Struk-
tur ein {iberaus komplexes Phidnomen. Insofern ist es auch nur konse-
quent, wenn festgestellt wird, daB sich verschiedene Spezialisierungs-
prinzipien iiberlagern. Die Multikausalitdt erscheint dann nur als Re-
flex der komplexen Realitét, die es zu erkldren gilt: Jede einzelne der
verschiedenen Spezialisierungshypothesen wird insofern immer dann
als zutreffend bezeichnet werden koénnen, wenn sie auf den Teil der
Realitdt bezogen wird, der der logischen Struktur der betreffenden
Hypothese entspricht.

3. Es handelt sich also bei den verschiedenen Spezialisierungshypo-
thesen um komplementire Erkldrungssitze, die sich lediglich auf je-

8 Schriften d. Vereins f. Socialpolitik 78
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weils verschiedene Aspekte des weltwirtschaftlichen Optimierungsprin-
zips beziehen. Dieses fundamentale Prinzip sollte daher auch nicht ver-
kiirzt interpretiert werden, etwa so, daf das Handelsoptimum nur als
stationdrer Zustand erscheint. Dieser Zustand ist lediglich als Spezial-
fall des allgemeinen, dynamischen Optimums zu begreifen. Die arbeits-
teilige Produktionsstruktur der beteiligten Liander ist insofern auch im
Optimum nicht ein fiir alle Mal fixiert, sondern einem stindigen, von
der Variation der relevanten Daten abhéngigen, Wandel unterworfen.
AuBenwirtschaftspolitische Ratschldge sollten daher, sofern sie sinnvoll
sein wollen, auf einer dynamischen Analyse der Vorteilsstruktur der
betreffenden Lénder basieren.

4. Der dynamische Charakter des weltwirtschaftlichen Optimums
tritt natiirlich besonders deutlich im Falle der Entwicklungslédnder zu-
tage. Hier finden sich heute noch vorwiegend Konstellationen, die den
Theoremen von Ricardo und Heckscher-Ohlin entsprechen: Natiirliche
Produktionsbedingungen und die Ausstattung mit einfachen Qualititen
von Arbeit und Kapital diirften bei der Wahl einer im Hinblick auf die
internationale Arbeitsteilung richtigen Industriestruktur ausschlagge-
bend sein, sofern die Nachfragestruktur gegeben und Transportkosten-
zuschlige nicht prohibitiv sind. Auf mittlere Sicht diirfte diese ,,Grund-
ausstattung® insofern flexibel werden, als Arbeit und Kapital in un-
veranderter Qualitit vermehrt anfallen oder ihren Standort &ndern.
Auf lange Sicht verdndert sich auch die Qualitdt der beiden bislang be-
trachteten Faktoren. Differenzierte Teilqualitdten treten an die Stelle
der einfachen, neue sekundire Produktivkrifte entfalten sich in Form
von technischem Fortschritt und unternehmerischem Wissen und wer-
den zusammen mit den dynamischen Bedingungen auf der Nach-
frageseite maBgebend fiir die optimale Spezialisierungsstruktur der
einzelnen Linder. Hier werden dann das modifizierte Heckscher-Ohlin-
Theorem und Erkldrungen etwa von Posner, Vernon und Schumpeter
relevant.

In der Realitét liberlagern sich diese Konstellationen, wenn auch ein-
zelne Liander stdrker der einen oder anderen zugehdren mégen. Der
Handel zwischen Industrie- und Entwicklungslindern weist infolgedes-
sen auch Charakteristika sowohl des durch statische Vorteile bestimm-
ten komplementéren als auch des durch dynamische Vorteile bestimm-
ten substitutiven Handels gleichzeitig auf. Allerdings: Das Auftreten
dynamischer Faktoren macht zunehmend Vorteile zunichte, die auf
statischen Faktoren beruhen. Insofern darf die Suche nach Struktur-
kriterien nicht in der Heckscher-Ohlin-Welt (und nicht einmal in ihrer
modifizierten Form) verharren: Sie muB den notwendigen Ubergang
in die Welt von Posner - Vernon - Schumpeter antizipieren dadurch,
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daB die Produktionsstruktur eines Landes zunéchst zwar auf die empi-
risch feststellbare kurzfristige Datenkonstellation bezogen wird. Dann
muB diese Konstellation und ihre absehbare Entwicklung aber in den
Rahmen der lidngerfristig zu erwartenden, dynamischen Entwicklung
gestellt werden.

5. In Anlehnung an Wolfgang Stolper lieBe sich ein entsprechen-
des Verfahren als Strukturprogrammierung in zeitlichen Sequenzen
bezeichnen: Hier werden ein und fiir alle Mal giiltige Entscheidungen
vermieden, die die Zukunft auf den heutigen Status festschreiben,
und ersetzt durch eine Abfolge von Entscheidungen mit jeweils unter-
schiedlichem Zeithorizont, deren jede die Bedingungen fiir die Realisie-
rung der nichsten, langerfristigen verbessert. Konkret bedeutet dieses
Verfahren: Auf kurze Sicht mufl die Industrialisierung in den Entwick-
lungslédndern zweifellos an denjenigen Quantititen und Qualitdten an
Ressourcen orientiert sein, die heute in den einzelnen Léndern verfiig-
bar sind. Solche kurzfristigen Entscheidungen sind dann stets im Hin-
blick auf die léngerfristig zu erwartenden Verédnderungen der Produk-
tivkrafte und Wandlungen der nationalen und internationalen Nach-
frage zu interpretieren. Unter allen mdglichen wird dann diejenige
Struktur beglinstigt werden miissen, die die vorhandenen Ressourcen
bereits im Hinblick auf zukiinftige Handelsvorteile aktiviert und zu-
gleich zur Bildung neuer und besserer Ressourcen fiihrt. Die Foérde-
rung der Produktion der von Hirsch genannten ,labour intensive
mature product cycle goods“ wire etwa ein typischer Fall eines solchen
langerfristig orientierten Strukturprogrammierungsansatzes.

6. Diese Empfehlung kann allerdings nicht bedeuten, daB alle Ent-
wicklungsldnder sogleich im Schnellverfahren in den Rang potenter
Partner im — wie Lorenz gezeigt hat — vornehmlich durch dynamische
Spezialisierungsfaktoren bestimmten komplementidren Handel der In-
dustrieldnder erhoben werden kénnen — eine AuBenhandelsform, die
hochste Anspriiche an das Vermdégen zur produktbezogenen und markt-
bezogenen Innovation stellt. Gerade der Beitrag von Lorenz zeigt, daf
viele Entwicklungslinder durchaus erfolgreich sein konnen, wenn sie
sich zunéchst entsprechend der traditionellen Ricardo- und Heckscher-
Ohlin-Vorstellungen spezialisieren. Insofern sollte jeder Versuch, eine
Produktionsstruktur iiber zu lange Zeitriume hinweg optimieren zu
wollen, mit Skepsis betrachtet werden: Optimierung iiber unbestimmte,
sehr lange Fristen bedeutet vielfach, utopisches Denken an die Stelle
der wissenschaftlichen Beratung zu setzen!

6. Doch auch alle Empfehlungen, die sich etwa unter dem Eindruck
des in vielen Lindern der weltwirtschaftlichen Peripherie virulenten
Beschiftigungsproblems lediglich auf die kurzfristig giiltige Datenkon-

8*
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stellation beziehen und demzufolge auch die ,Richtigkeit der in den
betreffenden Léndern vorhandenen oder zu installierenden Industrie-
struktur allein nach Heckscher-Ohlin-Kriterien beurteilen, sollten mit
duBerster Vorsicht betrachtet werden. Denn Produktionsstrukturen, die
unter heutigen Bedingungen als optimal erscheinen, kénnen bereits
morgen hinsichtlich der zu erwartenden Verdnderung in der nationalen
und weltwirtschaftlichen Datenkonstellation suboptimal sein, wodurch
weder das Beschiftigungsproblem gelost noch die langfristige AuBen-
handelsposition der Entwicklungslédnder verbessert wiirde.
G. C. Hufbauer, The Impact of National Characteristics and Technology on
the Commodity Composition of Trade in Manufactured Goods, in: R.

Vernon (ed.): The Technology Factor in International Trade, New York,
London 1970, S. 145 ff.

W. F. Stolper, External Economies from a Planning Standpoint, in: Zeitschrift
fiir die Gesamte Staatswissenschaft, Tubingen, Bd. 119 (1963), S. 204 ff.

Umwelt und AuBienhandel
Horst Siebert (Mannheim):

In dem folgenden Beitrag werden einige Probleme der AuBenhandels-
theorie diskutiert, die auftreten, wenn schadstoffintensive Giiter be-
trachtet werden!. Der Kommentar bezieht sich auf:

(1) Ricardo-Giiter? und schadstoffintensive Produkte,
(2) die Identifikation der Umwelt als Determinante des Aufienhandels,

(3) Auswirkungen umweltpolitischer Instrumente auf den AuBenhan-
del,

(4) umweltékonomische Aspekte der Exportdiversifikation und
(5) Umweltpolitik und Importsubstitution.

1. Ricardo-Giiter und schadstoffintensive Produkte

Die Hirsch’sche Hypothese® basiert auf der Moglichkeit, die interna-
tional gehandelten Giiter in verschiedene Gruppen einzuteilen. Eine
notwendige Bedingung fiir die Uberpriifung dieser Hypothese besteht
darin, daB die Giiter eindeutig zu klassifizieren sind. Dieses Klassifika-
tionsproblem 148t sich anhand der Analyse der Handelsstrukturen von
schadstoffintensiven Giitern illustrieren.

! Nicht erértert werden ,grenziiberschreitende Umweltverschmutzungen®.
Die Losung dieses Problems kann sich ebenfalls auf die internationalen Wa-
renstrome auswirken. Vgl. R. C. d’Arge, On the Economics of Transnational
Environmental Externalities, Conference on the Economics of the Environ-
ment, Sponsored by Universities-National Bureau Committee for Economic
Research and Resources for the Future, Chicago 1972.

2 Vgl. S. Hirsch, Hypothesen iiber den Handel zwischen Entwicklungs- und
Industrieldndern, S. 69 - 88 dieses Bandes.

3 Ebenda.



Diskussion 117

Die Umwelt hat drei verschiedene Funktionen fiir die Okonomie: Sie
stellt Konsumgiiter bereit, sie liefert Ressourcen wie Rohstoffe, und sie
nimmt Abfallstoffe der Konsum- und Produktionsprozesse auf. Wir wol-
len uns auf die Rolle der Umwelt konzentrieren, Abfallstoffe aufzu-
nehmen. Wir vernachldssigen die Umweltbeeintrachtigung, die durch
den Konsum von Giitern verursacht wird, solange nicht ausdriicklich
darauf hingewiesen wird. Schadstoffintensive Giiter konnen dann als
solche Produkte definiert werden, deren Produktion eine relativ grofie
Menge von Schadstoffen mit sich bringt, bezogen auf eine Einheit des
mengenmaiBigen oder wertméBigen Outputs. Die Menge der Abfall-
stoffe pro Einheit eines Endprodukts kann mit einem Input-Output-
Modell errechnet werden. Dieses Verfahren stellt sicher, daB auch
solche Abfallstoffe einbezogen werden, die bei der Produktion von in-
termedidren Inputs der Endprodukte verursacht werden*.

Auf den ersten Blick ist man versucht, schadstoffintensive Giiter als
Ricardo-Giiter im Sinne Hirsch’s zu behandeln. Die Umwelt ist sicher-
lich ein gegebener natiirlicher Faktor, und ihre Assimilationskapazitit
kann durch wirtschaftspolitische MaBnahmen, wie etwa 6ffentliche In-
vestitionen, kaum erhéht werden’. Entsprechend dieser Argumentation
wird der komparative Vorteil bei der Produktion von schadstoffinten-
siven Giitern durch die Assimilationskapazitit der Umwelt bestimmt,
d. h. durch die Fédhigkeit des Wassers, der Atmosphédre oder anderer
Umweltmedien, Abfallstoffe zu absorbieren und sie in unschidliche
Stoffe zu transformieren. Der komparative Austattungsvorteil eines
Landes kann in diesem Fall durch Daten gemessen werden, wie GroSe
des Landes, Lénge und Volumen der Wassersysteme, Tonnen biologi-.
scher Sauerstoffbedarf, die das Wassersystem selbst zum Abbau orga-
nischer Schadstoffe bereit stellt, usw. Da das entscheidende Definitions-
kriterium der Ricardo-Giiter natiirliche Ausstattungsvorteile sind, wa-
ren schadstoffintensive Produkte als Ricardo-Giiter zu behandeln.

Es ist jedoch nicht moglich, Ricardo-Giiter allein mit Hilfe geogra-
fisch-physikalisch-biologischer Angaben zu definieren. Die Reichlich-
keit eines natiirlichen Faktors hingt auch von der Nachfrage ab. Ange-
nommen, das Land A hat physikalisch eine grofere Assimilationskapa-
zitat als das Land B. Von der Angebotsseite aus betrachtet wiirde man
dann erwarten, da sich das Land A in Richtung auf die Giiter mit
stirkerer Umweltverschmutzung spezialisiert. Jedoch kann das umge-

4 W. Leontief and D. Ford, Air Pollution and the Economic Structure. Em-
pirical Results of Input-Output Computations, in: A. Brodey und A. P. Carter
(Hrsg.), Input-Output-Techniques, London 1972.

5 Beispiele sind Sauerstoffanreicherung von Flissen und Stauddmmen zur
Regulierung der Wasserstdnde und damit zur Beeinflussung des biochemi-
schen Sauerstoffbedarfs.
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kehrte Ergebnis eintreten, wenn Land A eine groBere Nachfrage nach
Assimilationsdiensten hat als Land B. Demnach determiniert auch die
Nachfrage nach Assimilationsdiensten der Umwelt die relative Reich-
lichkeit des Faktors , Absorptionskapazitit“. Wenn aber die Reichlich-
keit eines natiirlichen Faktors auch von Nachfragekonstellationen
vor Handel abhingt, wird die Klassifikation von Produkten, die mit
reichlich vorhandenen natiirlichen Faktoren produziert werden, als
Ricardo-Giiter fragwiirdig.

Die relative Reichlichkeit der Umwelt als Produktionsfaktor eines
Landes hingt ferner von dem Wert ab, der der Verwendung der Um-
welt fiir Konsumzwecke beigemessen wird. Die Nachfrage nach Um-
weltqualitdt beschrinkt die Verfiigbarkeit der Umwelt als Aufnahme-
medium fiir Abfallstoffe. Da die Priferenzen fiir Umweltdienst von
Land zu Land verschieden sind und da die Nachfrage nach Umwelt-
qualitdt mit einer Reihe von Faktoren wie Einkommen, gesellschaft-
lichem System usw. variieren kann, ist es moglich, da die Umwelt-
dienste in verschiedenen Lindern unterschiedlich bewertet werden.

Da Abfallstoffe ein Kuppelprodukt der Konsum- und Produktions-
aktivitdten sind, hingt die Nachfrage nach Assimilationsdiensten der
Umwelt auch von Faktoren ab wie dem Entwicklungsniveau, der
Wachstumsrate und der verwendeten Technologie. Das bedeutet, daB
die Nachfrage nach Umweltdiensten z.T. eine abgeleitete Nachfrage
ist, die mit dem Produktionssystem eng verbunden ist. Es kann erwar-
tet werden, daB die Konsum- und Produktionstechnologie sich sehr
wohl zwischen verschiedenen Lindern hinsichtlich ihrer Schadstoffin-
tensitdt unterscheidet.

Zusammenfassend 148t sich feststellen, da die relative Reichlichkeit
von Umweltdiensten beeinflufit wird durch (1) die natiirliche Ausstat-
tung mit Umweltfaktoren, (2) die Bewertung der Umweltdienste fiir
Konsumzwecke und (3) die Nachfrage der Konsum- und Produktions-
aktivitdten nach Assimilationskapazitidten.

Das Problem lautet: Wie wird die Definition der Ricardo-Giiter durch
die Gesamtnachfrage nach Assimilationsdiensten der Umwelt beein-
fluBt? Man konnte vermuten, daB der Nachfragefaktor fiir weniger ent-
wickelte Linder eine vernachldBigbare Determinante der relativen
Reichlichkeit der Umweltdienste ist, und zwar aufgrund des geringen
Entwicklungsniveaus, des geringen Pro-Kopf-Einkommens und der we-
niger starken industriellen Aktivitdt. In diesem Fall mag es gerechtfer-
tigt erscheinen, schadstoff- oder umweltintensive Giiter als Ricardo-
Giiter zu klassifizieren. Fiir entwickelte Volkswirtschaften ist der Nach-
fragefaktor jedoch eine entscheidende Determinante der relativen Reich-
lichkeit der Umweltdienste. Daher braucht ein Gut, das fiir ein Land
ein Ricardo-Gut darstellt, fiir ein anderes Land mit gleicher Assimila-
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tionskapazitdt kein Ricardo-Gut zu sein. Und ein Gut, das zu einem
Zeitpunkt ein Ricardo-Gut ist, braucht zu einer anderen Zeit kein Ri-
cardo-Gut mehr zu sein. Ist die Hirsch’sche Klassifikation der Ricardo-
Giiter so eindeutig, wie es fiir den empirischen Test erforderlich ist?
Kann diese Klassifikation ohne Beriicksichtigung der Nachfragebedin-
gungen vorgenommen werden? Ist sie fiir schadstoffintensive Giiter
tiberhaupt anwendbar?

2. Die Umwelt als Determinante des Auienhandels

Neben dem Problem der Klassifizierung der Giiter ist die operatio-
nale Definition der Umwelt als Determinante des AuBenhandels eine
weitere grundlegende Frage der empirischen AuBenhandelstheorie.
Hier sind zwei Ansédtze denkbar:

a) Die Umwelt wird als zusétzlicher Produktionsfaktor behandelt. Bei
dieser Vorgehensweise miissen die Faktorproportionen-Modelle so
umformuliert werden, daB sie Kriterien der Spezialisierung enthal-
ten, in denen die Umwelt als eine Determinante des AuBenhandels
auftritt. In diesem Fall ergeben sich Fragen wie: In welchem Ausma@
beeinfluft die Umwelt als Produktionsfaktor die Standortvorteile,
die Spezialisierung und die Handelsstréme zwischen Industrienatio-
nen und zwischen entwickelten und weniger entwickelten Lindern?
Limitiert die Umwelt die Expansionschancen wichtiger Exportsekto-
ren der industrialisierten Volkswirtschaften? Erhoht die Umwelt
die Importnachfrage entwickelter Linder nach umweltintensiven
Giitern, da die Produktion von Importsubstituten, bei denen groSe
Schadstoffmengen anfallen, in entwickelten Lindern aufgrund der
Knappheit der Umweltdienste relativ teurer wird? Wie dndert sich
in der Zeit der komparative Vorteil in der Ausstattung mit
Umwelt fiir ein Land bei verdnderter Bewertung der Umweltquali-
tdt und bei einer steigenden Nachfrage nach Assimilationsdiensten
aufgrund industrieller Expansion und héherem Konsumniveau?

b) Die Umwelt wird in der Form der ZielgréBe ,,Umweltqualitdt” ein-
gefiihrt, die durch wirtschaftspolitische Instrumente beeinflut wer-
den kann. Dann ist es das Problem der AuBenhandelstheorie, die
Auswirkungen der umweltpolitischen Mafinahmen wie Emissions-
gebiihren, Emissionsstandards oder Verschmutzungsrechte auf kom-
parative Vorteile, die geografische Verteilung des AuBenhandels
und die Standortentscheidungen zu bestimmen.

Der Ansatz unter a) beruht auf den Grundziigen der Faktorpropor-
tionentheorie, der Ansatz b) analysiert dagegen die Auswirkungen der
Wirtschaftspolitik auf die Struktur des AuBenhandels.
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Angenommen, die Umweltpolitik versucht, die Allokationseffizienz
mit Hilfe eines Systems von Emissionsgebiihren herzustellen, wie es
von Kneese® vorgeschlagen wurde. Angenommen, ein Gebiihrensystem
kann so konstruiert werden, daB die erhobene Gebiihr oder Steuer
pro Schadstoffeinheit dem verursachten marginalen sozialen Schaden
entspricht. Weiterhin soll angenommen werden, da8 ein solches Ge-
biihrensystem in allen Lindern eingefiihrt wird. Wenn die Bewertung
der Umweltqualitdt von Land zu Land verschieden ist, kénnen mar-
ginaler sozialer Schaden und folglich die Gebiihren in verschiedenen
Liéndern unterschiedlich sein. Unter diesen Annahmen kann die
relative Reichlichkeit oder Knappheit der Umwelt als Produktions-
faktor in der Hypothese a) durch die Gebiihren oder Steuern gemessen
werden. Beide Ansitze bringen analoge Ergebnisse in bezug auf die
internationale Spezialisierung.

Dieser Idealfall ist unwahrscheinlich. Es kann erwartet werden, daf3
es der Umweltpolitik nur unzureichend gelingt, die Gleichheit zwi-
schen privaten und sozialen Kosten der Produktion herzustellen, und
daB die politischen Bemiihungen, private und soziale Kosten auszu-
gleichen, von Land zu Land unterschiedlich sind. Daher steht die em-
pirische AuBenhandelstheorie dem Problem gegeniiber, bis zu wel-
chem Ausmafl eine gegebene AuBenhandelsstruktur bestimmt wird
durch die relative Reichlichkeit des Produktionsfaktors Umwelt oder
durch gesamtwirtschaftliche MaBnahmen wie Subventionen, Emissions-
gebiihren fiir umweltschédliche Giiter, Produktstandards fiir Importe
oder ProzeBnormen fiir Produktionsverfahren.

Das Problem, diese Handelsdeterminanten empirisch zu isolieren,
kann in einem einfachen Modell veranschaulicht werden. Angenommen,
die Bedingung fiir Handel ist gegeben durch

) D/ = p}/p,

wobei mit pj, 2 die Giiterpreise vor Aufnahme des Handels des In-
landes verzeichnet werden und p*i/p*2 die Variablen des Landes II
kennzeichnen’. Land I exportiert Gut 1, wenn vor Handel der relative
Preis des Gutes 1 in Land I niedriger ist als in Land II.

Unterstellt sei eine Wirtschaft mit zwei Giitern und einem Produk-
tionsfaktor. Die Produktionsfunktionen der beiden Sektoren sind gege-

8 A.V. Kneese and B.T. Bower, Managing Water Quality: Economics,
Technology and Institutions, Baltimore 1968.

7 J. Bhagwati, The Pure Theory of International Trade: A Survey, in: Sur-
veys of Economic Theory, Vol. II. Growth and Development, Prepared for the
American Economic Association and the Royal Economic Society, London-
New York 1965.
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ben durch
@ Q;=F;(R) mit F; >0 und F; <0

Es sei angenommen, daBl durch die Verwendung der Ressource R ein
einziger Schadstoff in beiden Sektoren entsteht, gekennzeichnet durch
Si und Ss.

Der Schadstoff ist ein Kuppelprodukt der Produktion und nimmt mit
steigendem R; und Rp zu. Es sei angenommen die Schadstoffe steigen
progressiv mit steigendem Faktoreinsatz, so da3

®) S;=H;(R) mit H; >0 und H; >0

Ob eine solche Schadstoffentstehungsfunktion aus der Produktions-
technologie eines Sektors abgeleitet werden kann, muf3 hier offen blei-
ben. Einzelwirtschaftlich lieBe sich eine solche Funktion mit progressiv
steigenden Verbrauchsfunktionen bei intensitdtsméBiger Anpassung
begriinden. AuBlerdem ist zwischen Abfallprodukt (Emissionen) und
Schadstoff (Immissionen) zu unterscheiden. Selbst wenn die Abfall-
produkte nicht progressiv ansteigen, kann bei den Immissionen eine
progressive Vermehrung stattfinden, etwa dann, wenn die begrenzte
Assimilationskapazitdt der Umwelt iiberschritten wird und durch Um-
kippen eines Gewissers die bestehende Selbstreinigungskraft beein-
trachtigt wird. Offen muBl auch bleiben, ob durch Synergismen ein
progressiver Anstieg der Schadstoffe bewirkt werden kann.

Die Unternehmen maximieren ihren Gewinn; es wird jedoch unter-
stellt, daB eine Emissionsgebiihr z pro Schadstoffeinheit erhoben wird.
Die Emisssionsgebiihr wird von der umweltverschmutzenden Unter-
nehmung bezahlt. Gewinnmaximierung fiihrt zu der bekannten Be-
dingung, mit dem einzigen Unterschied, daB der Faktorpreis um den
Betrag der Gebiihr reduziert wird. F’ und H’ sind die ersten Ableitun-
gen der Produktions- und Verschmutzungsfunktion. r; kennzeichnet
den Preis der Ressource in Sektor 1. Fiir die Faktorentlohnung gilt
dann:

€Y r1=p;-F,-2- H

Wenn man diese Beziehung nach den Giiterpreisen aufldst