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Vorwort

Die Veranstaltung der Gesellschaft fiir Wirtschafts- und Sozialwis-
senschaften, deren Ergebnisse hiermit der Offentlichkeit im Druck iiber-
geben werden, unterscheidet sich in mehrfacher Hinsicht von den bis-
her iiblichen. Sie nimmt eine Art Mittelstellung ein zwischen den alle
zwei Jahre stattfindenden groBlen reprisentativen Tagungen einer-,
den in den verschiedenen Fachausschiissen unserer Gesellschaft in un-
regelméBigen Zeitabstdnden gepflogenen Diskussionen andererseits.
Finden die Tagungen vor einer breiteren Offentlichkeit statt und sind
die AusschuBsitzungen auf den relativ kleinen Kreis der Ausschuf3mit-
glieder beschrinkt, so war die Arbeitstagung in Garmisch-Partenkir-
chen dadurch gekennzeichnet, daB zwar alle Mitglieder unserer Gesell-
schaft quasi zur , passiven Teilnahme“ legitimiert waren, daB aber die
Verhandlungen mehr den Charakter eines ,round table“-Gesprichs
hatten und im wesentlichen von den Verfassern der vorher schriftlich
erstatteten Referate und Diskussionsvoten getragen wurden. Dieser
neue ,,Stil“ — der, wie mir scheint, sich schon beim ersten Versuch gut
bewidhrt hat — soll eine vertiefte wissenschaftliche Aussprache ermog-
lichen, die zwar einerseits, da von vornherein nach bestimmten Pro-
blemkreisen gegliedert, Konzentration und Systematik anstrebt, ande-
rerseits jedoch in formal lockerer Form erfolgt und auf diese Weise mit
an kein Manuskript gebundener Rede und Gegenrede echte, lebendige
Debatten ermdoglicht.

Bei der Auswahl der Redner haben keinerlei ,Proporz“-Uberlegun-
gen, sondern ausschliefllich sachliche Gesichtspunkte eine Rolle gespielt.
»The right man for the right topic“ — so etwa kdnnte man das Bestre-
ben kennzeichnen, das fiir jene Auswahl maBgebend war. Um Lebens-
alter oder ,,Anciennitdt“, Zugehorigkeit zu dieser oder jener Fakultit
oder ,Schule“ oder etwa darum, ob die Referenten von Haus aus Ver-
treter der Volkswirtschaftslehre, der Finanzwissenschaft, der Betriebs-
wirtschaftslehre oder der Soziologie sind, haben wir uns nicht gekiim-
mert. Wenn es uns dennoch nicht in jedem Einzelfall gelungen sein
sollte, den fiir das fragliche Sondergebiet am besten Qualifizierten als
Referenten zu gewinnen, so ist dafiir der bekanntlich nicht auf die
Wirtschaftspraxis beschréinkte, sondern auch auf die Theorie sich er-
streckende Zustand eines langdauernden ,over-full employment“ ver-
antwortlich. Umso dankbarer ist es zu begriien, da8 so zahlreiche her-



VI Vorwort

vorragende Sachkenner sich ungeachtet der vielfdltigen Belastung, der
sie ausgesetzt sind, bereitgefunden haben, uns ihre Arbeitskraft
zur Verfiigung zu stellen.

Einen besonders herzlichen Dank aber schuldet unsere Gesellschaft
dem ,spiritus rector“ der Tagung: Herrn Kollegen Giersch. Er war es,
der den Plan der neuen Veranstaltung nach Form und Gegenstand ent-
warf und der sich mit nie erlahmender Energie um ihr Gelingen be-
miihte. DaB die Teilnehmer an der Tagung diese mit dem Gefiihl ver-
lieBen, einem weitgehend gegliickten Experiment beigewohnt zu haben,
dessen Fortfiihrung bereits fiir den April 1962 vorgesehen ist, mag
Herrn Giersch ein Beweis dafiir sein, daB seine aufopferungsvollen Be-
miithungen um ,scientific growth — wenn ich diesen Ausdruck ver-
wenden darf — nicht vergeblich gewesen sind.

Das Generalthema der Arbeitstagung, das auch den Titel des vor-
liegenden Bandes bildet, lautete ,Diagnose und Prognose als wirt-
schaftswissenschaftliche Methodenprobleme®. Der damit skizzierte Pro-
blemkreis (innerhalb dessen Konjunkturaspekte eine hervorragende
Stellung einnehmen) erschien dem Vorbereitungsausschufl als sehr
geeignet fiir eine Tagung des angestrebten neuen Stils. In der Tat las-
sen sich an jenen Problemen besonders gut die methodologischen Pro-
bleme und Positionen unserer Wissenschaft iiberpriifen, von denen
wohl gesagt werden kann, dafl ihre systematische Erérterung — im Ge-
gensatz zu alten Traditionen des ,Vereins fiir Socialpolitik“ — seit
einiger Zeit etwas vernachlissigt worden ist. Gewil3: trotz der teilweise
sehr erheblichen Unterschiede, die zwischen den Vertretern des Neo-
liberalismus (von denen des Paldoliberalismus zu schweigen) und den
Anhidngern der ,New Economics“ bestehen und die sich weitgehend,
aber keineswegs vollstindig auch in der relativen Prédferenz fiir die
Anwendung mathematischer Untersuchungsmethoden #uflern, kann
von der Existenz zweier nationalékonomischer , Schulen® heute kaum
gesprochen werden. Aber jene Unterschiede und Gegensitzlichkeiten
in den Auffasungen sind doch bedeutsam genug, um sie einer griindli-
chen Untersuchung daraufhin fiir wert zu halten, worauf sie letztlich
zurlickzufiihren sind und wie es um die wissenschaftliche Berechtigung
der einen oder der anderen Haltung bestellt ist. Die bisweilen zu be-
obachtende Verhirtung der Positionen scheint mir mindestens zu einem
erheblichen Teil darin begriindet zu sein, da8 einmal der Streit der
Meinungen sich vorwiegend an wirtschaftspolitischen, mehr oder min-
der eng mit weltanschaulichen Uberzeugungen verbundenen Fragen
entzlindet hat und daB zum anderen die Wortfiihrer in jenem Streit
ihre Ansichten und Behauptungen oft mit einer derartigen Lautstidrke
verkiinden, dafl sie die Gegenargumente gar nicht zu héren vermdgen
(vorausgesetzt, sie wollten das iiberhaupt). Es war nicht die Aufgabe
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unserer Arbeitstagung, die angedeuteten Meinungsverschiedenheiten
abzuleugnen, hinwegzudiskutieren oder auch nur im Wege eines
schlechten Kompromisses abzuschwichen. Im Gegenteil: der eigentliche
Sinn unserer Debatten bestand darin, die gegenséitzlichen Standpunkte
so klar wie moglich in Erscheinung treten zu lassen, um dann, auf die
Diskussionsergebnisse gestiitzt, beurteilen zu konnen, welche kom-
parativen Vorteile die eine und die andere Methode besitzt. Eine ge-
wisse Verbindung zwischen der ,mathematischen“ und der ,,verstehen-
den“ Methode in unserer Disziplin wurde nur in der Weise angestrebt,
daB die Teilnehmer der Tagung sich bemiihten, auf der einen Seite
wirkliche oder scheinbare Gegensétze zwischen den beiden Richtungen
mit groBter, quasi mathematischer Exaktheit herauszuarbeiten, auf der
anderen aber dabei ein Maximum an wohlwollendem wechselseitigem
Verstehen walten zu lassen.

Wenn ich mir eine zusammenfassende Bemerkung zu den Referaten
und Diskussionen, wie sie nunmehr der Offentlichkeit zuginglich ge-
macht werden, erlauben darf, so diirfte die Arbeitstagung folgendes
gezeigt haben: Der gegenwirtige Stand wirtschaftswissenschaftlicher
Forschung ermoéglicht in vielerlei Hinsicht, insbesondere auch in Bezug
auf Konjunkturentwicklungen, nicht nur eine leidlich exakte Diagnose,
sondern auch eine bedingte Prognose, jedoch miissen die dabei ange-
wandten Methoden noch stark verbessert werden, und zwar in einer
Richtung, die auf der Tagung mehr oder minder deutlich angedeutet
worden ist. Die Ergebnisse unserer Debatten scheinen mir also einen
gewissen geddmpften Optimismus zu rechtfertigen. Es gab Zeiten, in
denen Wirtschafts- und speziell Konjunkturprognose nichts anderes war
als eine Art von Schwarzer Magie, ,crystal-gazing” oder Gesundbeten.
Uber diesen Zustand sind wir, nicht zuletzt dank der fortschreitenden
Vervollkommnung unserer Methoden, unserer ,tools“, allmihlich hin-
ausgewachsen. Aber ungeachtet dessen bleiben noch genug Probleme
und Schwierigkeiten, um uns mit jener Niichternheit und Selbstbeschei-
dung, die dem Theoretiker ansteht, sagen zu lassen: Wir haben viel
erreicht, doch mehr bleibt uns zu tun.

Fritz Neumark
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Zur Einfihrung

1. Der Verein fiir Socialpolitik war in seiner traditionsreichen Ge-
schichte schon mehrfach das Forum fiir Auseinandersetzungen wissen-
schaftstheoretischer und wissenschaftsprogrammatischer Art. Das ist
kein Zufall. Denn nirgendwo sonst wird vielleicht das Bediirfnis, tiber
das Wozu und Wie wissenschaftlichen Bemiihens zu diskutieren, so
dringlich empfunden wie im deutschsprachigen Raum; und in keinem
Bereich gibt es soviel Anlal dazu wie in den Sozialwissenschaften, wo
das Erkenntnisobjekt dem geschichtlichen Wandel unterliegt und wo
die praktische Unmdglichkeit kontrollierter Experimente die Forscher
dauernd zwingt, die Methoden zu iiberpriifen, mit denen sie der Wahr-
heit ndhergekommen zu sein glauben oder ndherzukommen hoffen.

2. Die Wirtschaftswissenschaft bildet hiervon keine Ausnahme. Wie
die Wirtschaft selbst hat sie sich in den letzten Jahrzehnten kriftig ent-
wickelt und in ihrer Struktur veridndert. Neue Aufgaben, neue Metho-
den und eine zunehmende internationale Kommunikation haben zu
einer verstirkten Aufgliederung des Faches und entsprechend auch zu
einer erhdhten Spezialisierung seiner Vertreter gefiihrt. Doch kommen
die Vorzilige der Spezialisierung nur dann voll zur Geltung, wenn sie
durch einen entsprechend intensiven Austausch der Ergebnisse und Er-
fahrungen die Form einer hinreichend koordinierten Arbeitsteilung er-
hélt. Ebenso wie der miindliche Ergebnis- und Erfahrungsaustausch in
Ausschufisitzungen und auf Kongressen kann von Zeit zu Zeit ein Ge-
sprédch iiber die vordringlichen Aufgaben und iiber die relativen Vor-
zlige der von den einzelnen Wissenschaftlern angewandten Methoden
notwendig sein, damit die Spezialisierung nicht zu Fehlentwicklungen,
zur gegenseitigen Entfremdung und zur Desintegration der Wissen-
schaft fiihrt.

3. Solche Erwigungen haben 1959 den erweiterten Vorstand der Ge-
sellschaft fiir Wirtschafts- und Sozialwissenschaften zu dem Beschluf3
bewogen, in den kommenden Jahren einige Arbeitstagungen iber
»2Aufgaben und Methoden der Wirtschaftswissenschaft in unserer Zeit“
zu veranstalten. Mit der Vorbereitung wurde ein Ausschuf3 beauftragt,
dem Erwin von Beckerath, Hans Moéller, Edgar Salin, Heinz Sauermann
und der Unterzeichnete als Leiter angehorten.
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4. Urspriinglich bestand die Absicht, die Reihe mit einer Arbeits-
tagung tliber die Stellung der Wirtschaftswissenschaft im System der
Sozialwissenschaften zu beginnen und dabei vor allem die Moglich-
keiten einer verstirkten Kooperation mit den Nachbardisziplinen zu
erdrtern. Die damals gerade diskutierten Plidne fiir eine Reform des
wirtschaftswissenschaftlichen Studiums lieBen dieses Thema zunéchst
besonders aktuell erscheinen. Der Vorbereitungsausschu8 hat sich je-
doch dann anders entschieden. Den Ausschlag gab die Uberlegung, daB
es vorteilhafter sei, zuvor eine Art Inventur im Bereich der Sozialokono-
mik vorzunehmen und dabei zu priifen, wie sich die hier angewandten
Methoden in den letzten Jahrzehnten entwickelt haben und wie sie sich
im Hinblick auf die Aufgaben bewéhren, die dieser Disziplin und ihren
Vertretern heute von der Wirtschaftspolitik gestellt werden.

5. Der damit umschriebene Fragenkomplex 148t sich in zwei Bereiche
gliedern. Zunichst geht es um die Erkldrung dessen, was war, ist oder
sein wird, also um die Aufdeckung der Zusammenhinge, die den Ab-
lauf des Wirtschaftsprozesses in der Zeit und im Raum bestimmen. Das
ist dem Prinzip nach wertfreie, positive Wissenschaft. Zum zweiten
Bereich kann man alles rechnen, was sich als eine Anwendung sozial-
6konomischer Erkenntnisse auf Probleme des Seinsollens, als Ver-
kniipfung von Seinsaussagen mit Normen oder Zielen, darstellt. Dieser
Bereich umfaft die Interpretation und Analyse von Zielfunktionen
oder Wertsystemen und die Beurteilung von Situationen, Prozessen und
MaBnahmen mit Hilfe derartiger MafBstédbe. Eine groBe praktische Be-
deutung erlangen die wissenschaftstheoretischen und -programmati-
schen Fragen dieses Bereichs heute dadurch, daB Wirtschaftswissen-
schaftler in zunehmendem MafBle zur wirtschaftspolitischen Beratung
nicht nur im eigenen Lande, sondern auch in internationalen Organisa-
tionen und in Entwicklungsldndern herangezogen werden. Diese Ge-
sichtspunkte haben den Vorbereitungsausschufl veranlaBt, zunichst
eine Arbeitstagung liber Methodenprobleme der positiven Sozialékono-
mik und wenig spéiter eine zweite liber das Thema ,Probleme norma-
tiver und beratender Wirtschafts- und Sozialwissenschaft zu veran-
stalten.

6. Von der Wirtschaftspolitik her stellt sich der positiven Sozial-
6konomik zunichst die Aufgabe, reale Situationen und Prozesse zu
analysieren oder zu diagnostizieren. Dariiber hinaus hat der Wirt-
schaftspolitiker ein dringendes Bediirfnis zu erfahren, wie sich die
Situation voraussichtlich weiter entwickeln wird, wenn keine Eingriffe
erfolgen, und welche Wirkungen welche MaBnahmen wahrscheinlich
haben werden. So ergab sich fiir die erste der Arbeitstagungen das
Thema: ,Diagnose und Prognose als wirtschaftswissenschaftliche
Methodenprobleme“. Aber auch dann, wenn wir nicht von der wirt-



Zur Einfithrung XI

schaftspolitischen Praxis ausgegangen wiren, hitte das Thema kaum
anders lauten konnen. Denn Vorhersagen bilden, wie ein Tagungsteil-
nehmer — m. E. zu Recht — betont hat, ganz allgemein einen Priifstein
flir inhaltsvolle Aussagen der Theorie, und dasselbe gilt auch fiir
Diagnosen, die den Vorhersagen in vieler Hinsicht dhnlich sind.

7. Da man Methodenprobleme nicht gut in abstracto diskutieren
kann, mufite das Thema der Arbeitstagung auf einen konkreten Sach-
bereich begrenzt werden. Das Konjunkturphinomen schien dafiir be-
sonders geeignet zu sein, weil hier die Wirtschaftspolitik Diagnosen
und Prognosen iliberhaupt nicht entbehren kann. Fragen der Einkom-
mensverteilung, der Konzentrationstendenzen oder der Strukturwand-
lungen, die auch in Betracht gekommen wiéren, schieden schon deshalb
aus, weil sie entweder auf fritheren grofen Tagungen der Gesellschaft
behandelt worden oder fiir 1962 vorgesehen waren. Um gleichwohl auch
langfristige Erscheinungen berticksichtigen zu kénnen, hielt es der Vor-
bereitungsausschuB} fiir angebracht, das Thema auf die Vorhersage von
Wachstumsprozessen auszudehnen.

8. Einer der Hauptzwecke der Diskussion sollte es sein, die in den
letzten Jahrzehnten vorwiegend im Ausland entwickelte und im deut-
schen Sprachbereich mehr und mehr Geltung erlangende quantitative
Wirtschaftsforschung mit jener Methode zu vergleichen, die mit den
Begriffen des Verstehens oder der anschaulichen Theorie bezeichnet
wird. Der Vorbereitungsausschuf3 ist bei der Aufstellung des Pro-
gramms von der Hypothese ausgegangen, daB grundséitzlich jede
Methode oder Methodenkombination ihre speziellen Vorzlige hat und
daB es im wesentlichen darum geht, klarzustellen, bei welchen Auf-
gaben man mit der einen und bei welchen man mit der anderen weiter-
kommt. Das Konjunkturproblem schien wegen seiner vielen Aspekte
ein besonders geeignetes Demonstrationsobjekt fiir die Fruchtbarkeit
der verschiedenen methodischen Ansdtze zu sein und jeder Richtung
eine faire Chance zu bieten. Zweifel bestanden lediglich, ob dies in
gleichem MafBe fiir die langfristige Vorhersage zutrifft, wenn man sie
auf den Bereich des wirtschaftlichen Wachstums beschrénkt. Deshalb
war urspriinglich geplant, auch die Prognose institutioneller Verdnde-
rungen in den Themenkreis einzubeziehen. Jedoch sind die Versuche,
dafiir einen Berichterstatter zu gewinnen, trotz nachhaltiger Bemiihun-
gen zum Schlufl gescheitert. Als Ersatzlosung haben wir zu Beginn der
Tagung angeregt, die miindlichen Verhandlungen auf diesen Fragen-
kreis auszudehnen, falls sich eine der Richtungen durch die Begrenzung
des Sachbereichs benachteiligt fiihlen sollte.

9. Um intensive Diskussionen zu erméglichen, wurden den Tagungs-
teilnehmern die schriftlichen Berichte der Referenten geraume Zeit vor
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der Sitzung zugeleitet. Jeder hatte auBerdem Gelegenheit, schriftliche
Stellungnahmen abzugeben, die ebenfalls sédmtlichen Teilnehmern zu-
génglich gemacht wurden. Diese Diskussionsvoten sind zusammen mit
den Berichten im vorliegenden Bande im Wortlaut abgedruckt. Da der
Aufruf zur Mitwirkung groflen Widerhall fand, konnten einige Themen
doppelt vergeben werden. Das erschien vorteilhaft, weil zu hoffen war,
daB auf diese Weise auch Akzentunterschiede zum Ausdruck kommen
wiirden. Auf der anderen Seite bestand natiirlich die Gefahr zahl-
reicher Uberschneidungen. Sie hat sich tatsichlich nicht vermeiden las-
sen, zumal nicht alle Berichterstatter in den Grenzen des Themas ge-
blieben sind, das ihnen urspriinglich zugedacht war. Auf nachtrégliche
Kiirzungen haben die Herausgeber dieses Bandes fast ganz verzichtet,
weil die Position der Autoren auch darin zum Ausdruck kommt, wel-
chen Raum sie welchen Fragen zu widmen fiir wichtig hielten. Der
Leser, den diese Uberschneidungen stéren, mag sie als Preis dafiir be-
trachten, daf3 er ein nahezu vollstindiges Bild von dem Material er-
hilt, das als Diskussionsgrundlage gedient hat. Es fehlt nur der schon
gedruckte Bericht einer Sachverstindigengruppe der Europiischen Ge-
meinschaft liber ,Methoden zur Vorausschidtzung der Wirtschaftsent-
wicklung auf lange Sicht“ (Statistisches Amt der Europédischen Gemein-
schaften, Statistische Informationen, 1960 — Nr. 6), an dem zwei Dis-
kussionsteilnehmer (Wilhelm Bauer und Rudolf Regul) mitgearbeitet
hatten.

10. Die miindlichen Verhandlungen, die am ersten Tage von Edgar
Salin und an den folgenden drei Tagen je zur Halfte von Hans Moller
und Gottfried Bombach geleitet wurden, lassen sich, obwohl bis zu 150
Teilnehmer gezdhlt werden konnten, am besten als Gespridche am run-
den Tisch charakterisieren. Sie erfiillten damit ganz die Erwartungen
des Vorbereitungsausschusses. Zwar wire es reizvoll, sie auch in sach-
licher Hinsicht zu beschreiben oder in irgendeiner Form Bilanz zu zie-
hen, aber dafiir ist hier nicht der Ort, weil der Verfasser selbst an der
Diskussion beteiligt war und nicht den Eindruck hervorrufen mochte,
als wolle er seine Wertungen nachtriglich an bevorzugter Stelle zum
Ausdruck bringen. Der Leser mufl sich deshalb selbst ein Urteil iiber
die Standpunkte bilden, die in der Diskussion vertreten worden sind.
Die Moglichkeit dazu gibt der Bericht, den Knut Borchardt auf Grund
des stenographischen Protokolls der Sitzungen mit groBer Objektivitit
und einem ausgeprigten Sinn fiir das Wesentliche erstellt hat. Es ist
zu hoffen, daBl dieser Bericht nicht den Abschlul des Gesprichs bildet,
sondern eine Ausgangsbasis fiir den Fortgang der Erérterungen iiber
die vielen Fragen, die offen geblieben sind. Vor allem bediirfen die in
den miindlichen Verhandlungen aus Zeitmangel zu kurz gekommenen
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Berichte liber die Prognose als Basis der Wirtschaftspolitik noch einer
eingehenderen Wiirdigung.

11. Wenn diese erste Arbeitstagung die an sie gekniipften Erwartun-
gen weitgehend erfiillt hat, so gebiihrt der Dank dafiir den Verfassern
der stimulierenden Berichte und Stellungnahmen, den Diskussionsteil-
nehmern und -leitern und nicht zuletzt denen, die als stille Helfer an
der organisatorischen Gestaltung mitgewirkt haben.

Herbert Giersch
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A. Methodologie und Praxis der Konjunkturforschung
I. Schriftliche Berichte

Die Methode des Verstehens in der Konjunkturdiagnose

Von Hans Ritschl

Unsere Frage lautet nach der Anwendbarkeit und der Eignung, der
Rolle der verschiedenen Methoden in der Konjunkturdiagnose. Damit
ist der Ausgangspunkt eine Konjunkturlage in einem bestimmten Lande
oder in einer Gruppe von Léndern in einem bestimmten Zeitpunkt. Es
handelt sich also um eine einmalige Erscheinung, die jedoch gewisse Ziige
einer bestimmten Konjunkturphase aufweisen wird. Diese Aufgabe be-
zeichne ich in der Methodenlehre als individuelle Charakteristik. Sie
ist nicht moglich als Erkenntnis eines absolut Einmaligen, wie die histo-
rische Methodenlehre vermeinte (Rickert, Windelband, Thyssen). Schon
Othmar Spann hat dagegen eingewandt, absolut Einmaliges kdnne gar
nicht als solches erkannt werden, sondern stets nur auf Grund bekannter
allgemeiner Kategorien. Wie danach die politische Geschichte die Kennt-
nis etwa der Funktionen, der Handlungsweise, der Moglichkeiten eines
Staatsmannes voraussetzt, so die individuelle Charakteristik einer Kon-
junkturlage die Kenntnis der Theorien und die mgglichen Einteilungen
der Konjunkturphasen nach bestimmten typischen Erscheinungen und
Zusammenhéngen.

Ohne eine individuelle Charakteristik, d.h. kritische Beurteilung der
Konjunkturlage, wiirden wir ja nur eine Anhdufung empirisch beob-
achteten Materials geben. Schon die Auswahl des Materials erfolgt
in Kenntnis der konjunkturell bedeutsamen Erscheinungen. Niemand
wird etwa die Schwankungen im Aufkommen der Hundesteuer oder die
Seuchenstatistik zur Konjunkturdiagnose heranziehen.

In der Konjunkturdiagnose miissen wir nun stets auch fragen, wie die
gegenwirtige Lage zustande gekommen ist, ohnedem kann diese Lage
nicht hinreichend erklidrt werden. Ohne Zweifel wird hier nach den
Ursachen gefragt, also eine kausale Methode angewandt. Die Konjunk-
turdiagnose ist ferner nicht als eine Momentaufnahme denkbar, weil alle
Wirtschaft sich in der Zeit abspielt und ohnedem nicht verstanden wer-
den kann. Die Diagnose wird also einen Berichtszeitraum von, sagen wir,
mindestens einem Monat zugrunde legen und zudem die Kenntnis der

1*
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vorangegangenen Phasen voraussetzen und auf sie in vielem zuriick-
greifen.

Fir den Berichtszeitraum st6B8t die Analyse auf Spareinlagen, Kredit-
beanspruchungen, Investitionen, Auftragseinginge, also auf wirtschaft-
liche Dispositionen, die sich auf die Zukunft beziehen. Diese und andere
Daten sind wichtig fiir eine Konjunkturprognose. Soweit sie in der gegen-
wirtigen Konjunkturlage bereits wirksam sind oder sofern vorangegan-
gene Dispositionen gleicher Art sich jetzt auswirken, erhebt sich fiir die
Konjunkturdiagnose die Frage, mit welcher Methode diese Wirtschafts-
akte erfat werden, ob in einer der Formen kausaler Erklidrung oder in
der Methode des Verstehens.

Mir ist die Aufgabe gestellt, zu untersuchen, inwieweit die verstehende
Methode in der Konjunkturdiagnose anwendbar ist.

Die Lehre vom Verstehen ist als Hermeneutik, als Kunst der Aus-
legung von Herder, Schleiermacher, Humboldt und Boeckh entwickelt
worden. Sie wurde zu einer spezifisch geisteswissenschaftlichen Methode
der Kklassischen Philologie. Aber erst Wilhelm Dilthey begriindete in ihr
die Einheit einer Erfahrungswissenschaft der geistigen Erscheinungen.
Sein Objekt waren die , geschichtlichen Seelenvorginge, und von hier
aus entwarf er das Programm einer verstehenden Psychologie. Die An-
wendung der Methode des Verstehens wurde dann ausgedehnt iiber den
urspriinglichen Bereich des Seelverstehens auf das Verstehen des Sinn-
gehaltes der Erscheinungen des objektiven Geistes, so von Spranger, Max
Weber, Scheler und Sombart. Rothacker wollte diese Ausweitung jedoch
begrenzt wissen auf moralische Phinomene.

In Volkswirtschaftslehre und Soziologie hat Werner Sombart die
Methode des Verstehens am weitesten ausgebaut und fiir sie eine Allein-
herrschaft beansprucht fiir den Bereich der Geisteswissenschaften. Das
Verstehen sei hier die adaequate Erkenntnisart. Weippert bezeichnet es
als Sombarts Verdienst, das reine Sinnverstehen und das Sachverstehen
neben dem seit langem geiibten Seelverstehen der wissenschaftlichen
Erkenntnisweise eingefiigt zu haben.

Aber sehen wir uns diese Methode zunichst einmal an. Nach Sombarts
Formulierung verstehen wir eine Erscheinung, indem wir ihren Sinn
zu ergriinden versuchen, das aber bedeutet wieder, ,,daf3 wir sie in einen
uns bekannten Zusammenhang einbeziehen“!. Verstehen sei also gleich
Sinnerfassen oder ein Ableiten aus dem Grunde, bei dem der Grund selbst
bekannt ist. Das Ergebnis ist eine ganzheitliche Wesenserkenntnis. Ver-
stehen heile, daB wir Einsicht in den Sinn gewinnen. Sinn bedeutet
Zusammenhang in einem geistigen Ganzen, in einer Idee. Sombart

1 Werner Sombart: Das Verstehen: Verhandlungen des sechsten deut-
schen Soziologentages in Ziirich 1928. Tiibingen 1929, S. 209.
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spricht von einer Immanenz dieser Erkenntnisweise. Der Erkennende
und sein Gegenstand seien identisch?

,2Indem der Erkennende also gleichsam in seinem Gegenstand drin-
steckt, erkennt er von innen.“ — wie Sombart es anschaulich beschreibt.
Diese Erkenntnisweise bezeichnet er deshalb auch als Bereichsimma-
nenz.

Sombart nennt drei Arten des Verstehens: an dritter und letzter Stelle
die urspriingliche Form des Seelverstehens oder psychologischen Ver-
stehens. Hier wird in der Tat Gleiches durch Gleiches verstanden, denn
der Mensch versteht hier Denken und Handeln des Mitmenschen, sofern
er sagen kann, dal ihm nichts Menschliches fremd, nicht in Gedanken
nachvollziehbar sei.

Die zweite, von Sombart an erster Stelle genannte Art des Verstehens
ist das Sinnverstehen. Hiermit erschlieBt sich uns das Verstidndnis der
groBen Kulturideen, in Religion, Kunst, Wissenschaft, Recht, Staat,
Sprachen, d. h. der Urphidnomene des Geistes, die nicht aus anderem,
etwa Psychischem ableitbar sind. Diese wichtige Anwendung der ver-
stehenden Methode brauchen wir hier nicht weiter zu verfolgen. Sie
kommt fiir unser Problem nicht in Frage.

Weiter soll das Sinnverstehen nach Sombart auch den Vergesell-
schaftungsformen gelten. Neben diesem Verstindnis fiir objektiv Seien-
des rechnet Sombart aber auch das Verstindnis fiir die Fiktionen oder
Idealtypen und der von uns konstruierten ,rationalen Schemata“ — die
wir heute Modelle nennen — zur Aufgabe des Verstehens. Der Hauptfall
sei hier , die Tédtigkeit der theoretischen Nationalokonomie“s. Hier bean-
sprucht er jedoch fiir die Methode des Verstehens zuviel, sie gilt allen-
falls im populidren Sinn des Wortes fiir den Leser oder Hérer modell-
theoretischer Ableitungen, nicht fiir die rationale Theorie selber. Und
auch der Leser soll hier logische Schliisse nachvollziehen und Formeln
nachrechnen, also begreifen und nicht verstehen. Soweit also Modell-
theorien in der Konjunkturtheorie angewandt werden und in die Kon-
junkturdiagnose mit hineinspielen, gilt nicht die Methode des Verstehens.
Eine dritte Art des Verstehens ist nach Sombart das Sachverstehen. Die-
ses erfasse die Objektivationen des Geistes, der Gesellschaftskultur in
ihrer wirklichen Gestalt und in ihrem Verlauf. Dies aber wird prazisiert
als ein Verlauf in der Geschichte, nicht gemeint ist der Ablauf sich regel-
miBig wiederholender wirtschaftlicher Prozesse. Sombart unterscheidet
als Objekte des Sachverstehens drei Arten von Zusammenhingen in
einer Reihe abnehmender Dichte.

1. Zweckzusammenhinge. Hier werde die Einheit durch den Zweck
gebildet, alle Handlungen seien ebenso zweckbezogen. Als Beispiele

2 Werner Sombart: Die drei Nationalokonomien. Miinchen 1930, S. 195.
3 Werner Sombart: Das Verstehen, a. a. 0., S. 216.
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nennt Sombart: Betrieb, Unternehmung, Konzern, Kartell, Streik, das
Geldwesen, die Handelspolitik, die innere Kolonisation, die Staats-
wirtschaft. Dies bedeutet die Addition der ungleichen GroSen von einer-
seits Zweckgebilden, andererseits Zweckhandlungen, die wiederum von
solchen Gebilden vorgenommen und vollzogen werden. Es ist wohl rich-
tiger, hier von teleologischen Gebilden zu sprechen und von Zweckhand-
lungen. Die handelnden Gebilde konnen wir aus ihren Funktionen im
gesellschaftlichen Ganzen verstehen und ihre Handlungen aus ihren kon-
kreten Zwecksetzungen und Motiven.

2. Unter Stilzusammenhang versteht Sombart ,einen Zusammenhang,
bei dem alle einzelnen Tatbestinde zwar nicht zweckbezogen — aber
sinnbezogen, die Handlungen also sinnorientiert sind, weil der Sinn des
Ganzen den Sinn jeder einzelnen Erscheinung bestimmt“‘. Wir hitten
uns hier ,eine iiberindividuelle geistige Realitdt vorzustellen, die aus
Sinnbeziigen besteht“. Hierhin gehoért nun Sombarts Begriff des Wirt-
schaftssystems. In der Tat 148t sich dies als ein Sinnzusammenhang ver-
stehen, aber wendet hier nicht die strukturanalytische, zergliedernde und
eingliedernde Untersuchung von Wirtschaftssystemen auch ein ,,ordnen-
des“ Verfahren an, das die Einzelglieder aus ihren Funktionen be-
stimmt?

Sombart nennt aber weiter als Beispiele von Stilzusammenhingen
unter anderem die Lebensmittelversorgung einer Grofstadt, eine Expan-
sionskonjunktur der Eisenindustrie, einen schwarzen Tag an der Borse,
die Arbeitslosigkeit in Deutschland. Hier ist wieder die Grenze des Ver-
stehens iiberschritten. Die Arbeitslosigkeit kann nicht durch ein Sinn-
erfassen verstanden werden, denn ihr fehlt ein Sinn. Ohne Anwendung
der kausalen Methode kommen wir hier nicht aus. Sombart wollte ja
diese Methode als vermeintlich nur naturwissenschaftlich ausschlieSen.
Nun konstruiert er fiir Wirkungszusammenhinge und Wirkungsgefiige
den Begriff eines Stilzusammenhanges, um ihn der Alleinherrschaft der
verstehenden Methode zu unterwerfen.

3. Beziehungszusammenhinge sind eine Vielzahl von Erscheinungen,
die als Einheit gedacht werden, zwischen denen Abhéngigkeiten bestehen,
ohne dafl ein Stilzusammenhang oder gar ein Zweckzusammenhang be-
steht. Sombart nennt als Beispiele die Weltwirtschaft und die Volkswirt-
schaft, die keinen einheitlichen Sinn habe. Wenn dem so wire, sollte die
Methode des Verstehens volkswirtschaftlicher Zusammenhénge vollends
unmoglich sein.

Fassen wir nun das Ergebnis der kritischen Untersuchung der
Methode des Verstehens und ihres Geltungsbereiches zusammen:

4 Werner Sombart: Die drei Nationalokonomien, S. 211.
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1. Verstehen konnen wir das sinnvolle Verhalten von Einzelpersonen und
von sozialen Gebilden, die ein System von Zwecken befolgen und somit teleo-
logisch verstanden werden kénnen.

2. Wirtschaftsordnungen und Wirtschaftssysteme konnen wir im Sombart’-
schen Sinne als Stilzusammenhinge, als Objektivationen des subjektiven Gei-
stes einer Kulturepoche verstehen.

3. Theoretische Untersuchungen an Modellen — seien es durch Isolierung
bestimmter Zusammenhinge gewonnene Reduktivmodelle, seien es Konstruk-
tivmodelle — fallen nicht in den Bereich der Methode des Verstehens.

4. Fir Wirkungszusammenhinge und Wirkungsgefiige bleibt zu unter-
suchen, ob sie unter dem Gesichtspunkt einer alleinigen Motivkausalitat der
Methode des Verstehens erschlossen werden kénnen.

Wie Rothacker sagt®, ist der Ansatz kausalen Erklidrens in allem
Verstehen enthalten. Aber damit wird nun zumeist — in Ablehnung
einer naturwissenschaftlich mechanistischen Kausalitit — im Bereich
der Geisteswissenschaften die Kausalitdt nur im Sinne einer personalisti-
schen oder Motivkausalitdt zugelassen, so auch von Sombart und von
W. A. J6hr®.

Stellen wir zunichst fest, welcher Art das Untersuchungsobjekt einer
Konjunkturdiagnose ist. Es handelt sich um die konjunkturelle Lage eines
marktwirtschaftlichen Systems innerhalb eines bestimmten Landes, das
durch den gemeinwirtschaftlichen Sektor der 6ffentlichen Wirtschaft er-
ginzt und begrenzt wird und in den die Wirtschaftspolitik des Staates
einwirkt. Zugleich steht diese Volkswirtschaft in mannigfachen aulen-
wirtschaftlichen Beziehungen. Die Elemente des marktwirtschaftlichen
Systems sind zahlreiche selbstédndig wirtschaftende Gebilde verschiedener
Struktur wie Erwerbswirtschaften, Haushaltungen, gemeinniitzige Unter-
nehmen, Anstalten, Genossenschaften, Verbandswirtschaften. Die Volks-
wirtschaft als Gesamtzusammenhang dieser durch Arbeitsteilung und
Verkehrsverflechtung verbundenen Einzelwirtschaften stellt sich als
ein Wirkungsgefiige dar. Dies Gefiige ist gewirkt und bewirkt durch das
Zusammenwirken autonomer Zweckhandlungen, die zugleich an den
Daten des Gesamtsystems ausgerichtet sind.

In diesem marktwirtschaftlichen System kénnen wir bestimmte Kausal-
zusammenhinge beobachten und sie isolierend herausheben und als
solche feststellen. Das spielt in der Konjunkturdiagnose eine wichtige
Rolle, sobald etwa die Auswirkungen bestimmter Dateninderungen
beobachtet und beriicksichtigt werden. Ohne Zweifel wenden wir hier die
Methode der kausalen Untersuchung an. Ist es nun méglich und sinnvoll,
dieses Wirkungsgefiige unter der Annahme alleiniger Geltung der
Motivkausalitit auf die Motive von Millionen von Marktteilnehmern

5 Verhandlungen des sechsten deutschen Soziologentages in Ziirich 1928,
Tibingen 1929, S. 237.
¢ W. A. Johr: Die Konjunkturschwankungen. Tiibingen, Ziirich 1952, S. 96.
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zurtickzufiihren und, indem wir diese Handlungen aus den Motiven ver-
stehen, die kausale Betrachtung durch das Verstehen zu ersetzen?

Diese Motive kénnen wir aber eindeutig nur aufdecken bei markt-
beherrschenden Gebilden, deren Marktstrategie wir aus ihren Zielset-
zungen und ihren Handlungen feststellen konnen. Dies gilt auch fiir die
verschiedenen Bereiche der staatlichen Wirtschafts- und Finanzpolitik
und fiir die jeweilige Politik der Zentralnotenbank. Schon hier aber
interessieren den Theoretiker und den Konjunkturbeobachter weit
weniger die Motive als die Auswirkungen dieser Handlungen. Fiir die
zahlreichen selbstindigen Anbieter und Nachfrager in einem System vor-
wiegend freien Wettbewerbes kénnen wir die Motive nicht feststellen.
Sombart sagt, eine soziologische Motivationslehre habe nicht die Auf-
gabe, Einzelmotive bei bestimmten Personen festzustellen, sondern
,reale Durchschnittsmotivationen“’. Nun, das erste kénnte sie auch nur
durch die ohnehin nicht einwandfreie Methode der Représentativbefra-
gung, das zweite aber ist unméglich. Es gibt keine ,,realen Durchschnitts-
motivationen®.

Wenn bei sinkenden Kursen der Wertpapiere ein Teil der Wertpapier-
besitzer die Nerven verliert und weitere Verkaufsauftrage gibt, ein ande-
rer Teil aber in der Hoffnung auf eine baldige Erholung der Kurse sei-
nen Besitz festhailt, eine dritte Gruppe aber sogar noch Papiere aufkauft,
so gibt es keine Durchschnittsmotivation, sondern entgegengesetzte
Motive bzw. Verhaltensweisen. Nur durch das Zusammenwirken ent-
gegengesetzt motivierter individueller Zwecksetzungen ergibt sich die
von keinem Marktteilnehmer als solche gewollte Fernwirkung eines
Tageskurses in einer ganz bestimmten Hoéhe, der sich als Durchschnitt
der Kauf- und Verkaufsauftrige darstellt. Hier stoBen wir auf Wundts
Heterogonie der Zwecke, auf die ungewollten Fernwirkungen individu-
eller Zwecksetzungen, die ich als Kennzeichen marktwirtschaftlicher Zu-
sammenhinge betrachte.

Wir konnen allerdings das Verhalten von Investoren, Kdufern, Spa-
rern beobachten und hier — oft unterschiedliche — typische Verhaltens-
weisen feststellen und danach typische Gruppen bilden, so etwa wenn
ein Konjunkturbericht feststellte, da die nachtréigliche Auszahlung
erhohter Betridge der Altersrenten in der Sozialversicherung zu einer
Erhohung der Spareinlagen gefiihrt hat, die iiber der durchschnittlichen
Sparrate lagen.

Es liegt nun nahe, gerade die Verhaltensforschung, soweit sie fiir die
Konjunkturdiagnose und -prognose angewandt wird, als Methode des
Verstehens zu betrachten. Gerade hier aber, wo uns die Methode des
Verstehens in der Konjunkturdiagnose und allgemein in der volkswirt-

7 W.Sombart: Das Verstehen, a. a. 0., S. 224.
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schaftlichen Theorie diskutabel zu sein scheint, lehnt Sombart ihre An-
wendbarkeit strikte ab. Er schreibt:, Der Behaviorismus besteht bekannt-
lich darin, daB man das Verhalten von Personen in Gesten, Handlungs-
weisen (patterns), Attituden, Symbolen und dergleichen feststellt, nun
aber nicht, um aus diesen Feststellungen auf Geistiges zu schlieflen,
das hei3t mit ihrer Hilfe zu verstehen, sondern ausschlieBlich um diese
Tatsachen zu ordnen, woméglich um danach Gesetze aufzufinden. Es ist
also das uns wohlbekannte typische naturwissenschaftliche Verfahren,
das den Behaviorismus ausmacht. Mit dem Verstehen hat er nichts zu
tun.“®

Auch dies kann nicht unwidersprochen bleiben. Da Sombart fiir alle
Geisteswissenschaften einen Methodenmonismus, die Alleinherrschaft
der Methode des Verstehens beansprucht, wire die logische Folge, dafl
der Volkswirtschaftslehre die Verhaltensforschung untersagt werden
miiBte.

Bekennen wir uns aber zu einem Methodenpluralismus — auch inner-
halb der Kulturwissenschaften, so ergéinzen sich hier ordnendes, kausal-
fragendes und verstehendes Verfahren.

Im ordnenden Verfahren bilden wir Typen unterschiedlichen Verhal-
tens, zum Teil geradezu gegensitzlicher Verhaltensweisen. Aber es
kommt uns dabei nicht blo auf das Ordnen an, wir verstehen vielmehr
die ,,Motive“, in unserm Beispiel die unterschiedlichen Beurteilungen
der Markttendenzen, der mit weiterem Sinken oder mit dem Wieder-
ansteigen der Borsenkurse rechnenden Parteien. Wir konnen auch das
rational unbegriindete Verhalten in einer Borsenpanik verstehen, und
zwar aus der jedermann vertrauten Kategorie der Angst.

Im iibrigen ist die Verhaltensforschung wichtiger fiir die Konjunk-
turprognose und die Formung konkreter Unternehmererwartungen
als fiir die Konjunkturdiagnose. Diese stiitzt sich auf die bereits voll-
zogenen Akte und Verhaltensweisen, sie gehdren zu den feststellbaren
Daten. Die Prognose setzt — wie die Modelltheorie — als data ein, was
in Wirklichkeit ignota sind. Nur sind die Daten der Modelltheorie beliebig
gewahlt, wihrend die Konjunkturprognose sie sorgfiltig unter dem Ge-
sichtspunkt der hochsten Wahrscheinlichkeit ihrer Realisierung aussucht
und einsetzt.

Die konjunkturdiagnostische Untersuchung interessiert sich ferner
wenig fiir die Motivkausalitdt in der Richtung einer Frage nach den
Motiven. Sie wird sich begniigen, Anderungen in der Sparrate fest-
zustellen, ohne bei der Kiirze der Zeitspanne, auf die sich die Unter-
suchung bezieht, die Frage zu verfolgen, inwieweit sich hier die Spar-
gewohnheiten gedndert haben.

8 W. Sombart: Die drei Nationalokonomien, S. 201.
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Fiir die Theorie der gesamtwirtschaftlichen Zusammenhinge ist
nicht der Riickgriff auf die individuellen Motive der einzelnen Markt-
teilnehmer von Interesse, sondern die Auswirkung des gleichgerichteten
Handelns bestimmter Gruppen. In meiner theoretischen Volkswirtschafts-
lehre habe ich gezeigt, da hier die personalistische Kausalitét in eine
dynamistische Kausalitdt umschldgt. Wir 16sen uns damit von der Be-
trachtung der Erscheinungen der gesellschaftlichen Wirtschaft nach
einer alleinigen Motivkausalitdt. Die dynamistische Kausalitdt ist
,depersonifizierend aber nicht dequalifizierend“®.

In den Bereichen der Natur und der Kultur gilt nicht der gleiche Be-
griff der Kausalitdt. Auch in den Naturwissenschaften selber hat er sich
gewandelt. Die mechanistische Kausalitit wurde zunédchst der Vorstellung
des Wirkens zunehmend entkleidet und ging in die einer fortgesetzten
Bewegung iiber. Fiir den Teilbereich der Atomphysik 148t sich nur mehr
eine ,statistische Kausalitdt“ aufrechterhalten. Einige Naturwissen-
schaftler gehen so weit, nun blo8 noch diese aufgelockerte Form der Kau-
salitdt gelten zu lassen. Wie dem auch sei, in den Geisteswissenschaften
wollte man die den Naturwissenschaften entlehnte mechanistische Kau-
salitidt ausschlieBen und nur die Motivkausalitédt gelten lassen. Auch J6hr
kommt zu diesem SchluB*. Er will indes in der Modelltheorie — eine
wiederum als Motivkausalitdt gedachte — Modellkausalitdt gelten las-
sen, die keine reine Kausalitidt sei, denn hier werde nur eine gedachte
Ursache mit einer gedachten Wirkung verkniipft. Dies sei aber gerecht-
fertigt, weil wir hiermit die Kausalbeziehungen in der Wirklichkeit er-
klaren wollen. Bemerken darf ich, daB wir auch hier, im Modell, vor-
wiegend eine dynamistische Kausalitdt anwenden.

Im marktwirtschaftlichen System haben wir es nun iiberwiegend mit
einer dynamistischen Kausalitdt zu tun. Zunichst gilt dies iiberall, wo
es sich um die nicht gewollten Fernwirkungen individueller Zweckset-
zungen handelt, so z.B. bei einem Sinken des ZinsfuBes als Wirkung
vermehrten Sparens, um ein Steigen der Preise infolge von Lohn-
erh6hungen oder infolge inflatorischer Vermehrung der Zahlungsmittel.
Ebenso aber finden wir eine nicht anders als kausal zu erkldrende Steige-
rung der Preise der Grundnahrungsmittel bei steigender Bevdlkerungs-
zahl und gleichbleibender Erzeugung, oder die Getreidepreise sinken als
Folge einer reichlichen Ernte. Hier liegt kein Ansatzpunkt fiir die
Geltung einer Motivkausalitidt. Die Motive der Bauern, ihre Ernte voll-

? Vgl. Otto Ritschl: Die Kausalbetrachtung in den Geisteswissenschaften.
Bonn 1901, S. 92 f. Dort wird der naturwissenschaftlich-mechanistischen Kau-
salitdt und der personalistischen Motivkausalitidt eine dynamistische Kausa-
litdt gegeniibergestellt, die vornehmlich in den sozialen und wirtschaftlichen
Zusammenhingen und Bewegungen gelte.

10 Walter Adolf Johr: Die Konjunkturschwankungen. Tibingen und Zii-
rich 1952, S. 96.
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stindig und zum besten erzielbaren Marktpreis zu verkaufen, sind unver-
dndert. Das Sinken der Preise ist also verursacht durch die reichliche
Ernte.

Die marktwirtschaftliche Theorie hat also liberwiegend Vorgénge, die
sich in dynamistischer Kausalitdt vollziehen, zu erkldren. Auch wenn sie
das interdependente Preissystem im Sinne eines Funktionalzusammen-
hanges darstellt, vollziehen sich in ihm alle Anderungen durch Vorgénge,
die in dynamistischer Kausalitit zu erfassen sind. Der jeweilige Funk-
tionalzusammenhang ist entstanden, gebildet, geformt als Wirkungs-
gefilige aus den Fernwirkungen individueller Zweckhandlungen oder
sich dndernder Zustinde (Ernteschwankungen, Bevolkerungsbewegun-
gen usw.)

Die Konjunkturdiagnose verfolgt die Verédnderungen im Wirkungs-
gefiige der Gesamtwirtschaft, indem sie die kausalen Zusammenhénge
aufdeckt. Inwieweit hier auch die Methode des Verstehens marktstrate-
gischer oder wirtschaftspolitischer Akte und der typischen Verhaltens-
weisen bestimmter Marktgruppen angewandt werden kann, ist bereits
gezeigt worden.

Unter den Konjunkturtheorien selber finden wir nun eine Spielart, die
letzten Endes die Konjunkturschwankungen im Sinne der Motivkausali-
tdt und des Verstehens auf ein Schwanken der Motive der Unter-
nehmer zuriickfiihrt. So sieht Spiethoff die letzte Ursache der Auf-
schwungsbewegungen in ,etwas Seelischem und nicht Wirtschaftlichem®.
In den Vorstellungen einer physiologistischen Psychologie sagt Spiet-
hoff, der ,,Erwerbstrieb” werde durch , auBerordentliche Reize“ iiber-
steigert. Ist der gesteigerte Erwerbstrieb und Unternehmungsgeist
durch besondere Vorstellungen erst einmal bei den Empfanglichen ent-
facht, so gelangen die anderen bald unter den ansteckenden Einflu8} die-
ser Seelenstimmung, und es entsteht ein neuer Gesamtseelenzustand"'.

In der Stockung erfolgt dann ein Riickschlag in einem verbreiteten
MiBtrauen. ,,Der Erwerbstrieb befindet sich nach der Uberreizung und
Uberladung im Zustande der Ubersittigung und der Abstumpfung. Die
Schédigungen der Stockung sind niederdriickende Vorstellungen fiir den
Erwerbstrieb.“ Diese psycho-physische Theorie ist wohl kaum haltbar.
Gibt es einen Erwerbstrieb und kann ein Trieb durch Jahre {iberreizt
und hernach wieder durch Jahre iibersittigt sein?

In dhnlicher Weise, aber nun in den Vorstellungen der modernen
Psychologie und Massenpsychologie, betont W. A. J6hr die Verstarkun-
gen des Aufschwunges und der Stockung durch die vorwaltende und
wiederum durch , Ansteckung“ iibertragene ,,Stimmung“. Fiir eine sozial-
psychologische Erkliarung des ,Kernprozesses“, d.h. des eigentlichen

11 Arthur Spiethoff: Artikel Krisen im Handworterbuch der Staatswissen-
schaften, 4. Aufl., Bd. VI, 1923, S. 70, 79.
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Rhythmus der Konjunkturen, scheinen mir diese Beobachtungen nicht
auszureichen.

Es ist also nicht moglich, die Konjunkturtheorie auf der ausschlie-
lich anzuwendenden Methode des Verstehens aufzubauen, oder, sofern
wir die Motivkausalitdt betonen, sie aus einem zyklischen Wechsel der
Veridnderung der Motive der Unternehmer hinreichend zu erkliren.

Johr stellt aber die interessante These auf, da aus Stimmungs-
schwankungen zum Teil die UnregelmiBigkeiten der Konjunktur-
bewegungen zu erkliren seien. Dies wird aber wohl dahin einzuschrén-
ken sein, da8 wechselnde ,Stimmungen“ vornehmlich in Zeiten unge-
klarter Konjunkturlage diese Rolle spielen kdnnen, also zu Zeiten, in
denen die Unternehmererwartungen nicht eindeutig sind. Héufig wer-
den derartige Stimmungen dann von exogenen Faktoren beeinfluit, z. B.
von politischen Ereignissen.

Die kurzfristigen Schwankungen der Stimmung in unsicheren Lagen
sind nun fiir die Konjunkturprognose wichtig. Diese Seelenverfassung
einer mehr optimistischen oder mehr pessimistischen Stimmung der
Marktteilnehmer oder bestimmter Gruppen interessiert den Diagnostiker
nur, insofern diese Stimmung das Verhalten beeinflult hat. Hier wird
er nach den Motiven fragen, er wird sie als mogliche ,,Stimmungen“ ver-
stehen. Vor allem aber wird er wieder im Sinne der dynamistischen
Kausalitdt die Wirkungen der aus diesen Motiven bestimmten Ver-
haltensweisen auf das Wirkungsgefiige der Gesamtwirtschaft beobachten
und feststellen.

2 W.A.Johr:a.a.0.,S. 425 £, 588 f.



Inwieweit ist die verstehende Methode fiir die
Konjunkturdiagnose niitzlich oder unerliBlich?

Von H. St. Seidenfus

L

Mit Aufgabe der Suche nach den Ursachen der Periodizitdt des Kon-
junkturzyklus wurde die Methode der Konjunkturforschung wieder
zum Problem. Die Verwerfung aller Konjunkturtheorien schien not-
wendig, weil keine von ihnen die Ursachen des Zyklus hinreichend er-
kldaren konnte. Theorielose, durch ihre Zeitbezogenheit relativierte Be-
schreibungen des Konjunkturverlaufs andererseits gentigten den Anfor-
derungen der Konjunkturlehre nicht.

Die eine Reaktion auf dieses doppelte Dilemma findet ihren Ausdruck
in der das Erkenntnisziel reduzierenden Neuformulierung der Konjunk-
turtheorie durch Léwe, der 1926 schreibt!: ,Der gesetzmiBige Zusam-
menhang aller quantitativ bestimmbaren Faktoren innerhalb der jewei-
ligen Marktlage sowie in der Aufeinanderfolge der Marktlagen — das ist
das theoretische Problem der Konjunktur.“ Zweierlei féllt auf: Kon-
junktur wird erstmals mit wirtschaftlicher Entwicklung gleichgesetzt.
was nach unserer Auffassung unzweifelhaft richtig ist. Konjunktur wird
weiterhin als gesetzmiBig und in Quantititen formulierbarer Sachver-
halt gesehen, der sich letztlich auf ,erstens spontan der Wirtschaft ent-
springende und zweitens diskontinuierliche* Gleichgewichtsstorungen’
und die durch sie induzierten kompensatorischen Prozesse zuriick-
filhren 148t. Die methodische Reduktion der Konjunkturursachen auf
Anderungen unabhiingiger Variabler (,Datenvariationen“) im Gesamt-
system o6ffnet der Konjunkturforschung den Verfahrensbereich der natur-
wissenschaftlichen Denkmethoden: Aus der Beobachtung gewonnene
Protokollaussagen werden durch Hypothesen erklirt, aus diesen werden
durch Verifikation Gesetze abgeleitet und schlief3lich in allgemeinen Aus-
sagen zu Theorien vereinigt?.

1 A. Lowe: Wie ist Konjunkturtheorie iiberhaupt moglich? in: Weltw.
Arch., 24. Bd. (1926, II), p. 171.

2 J. A. Schumpeter: Theorie der wirtschaftlichen Entwicklung, Berlin 1952,
5. Aufl., pp. 98/99.

3 Vgl hierzu I. M. Bochenski: Die zeitgendssischen Denkmethoden, Miin-
chen 1954, pp. 100—108.
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Die andere Reaktion auf das Versagen der historischen Beschreibung,
zugleich eine Abwendung vom , Rationalprinzip“ der ,reinen“ Theorie,
sieht die Aufgabe der Konjunkturforschung darin, Konjunktur als Denk-,
Sach- und Zweckzusammenhang des aktuellen Wirtschaftsstadiums, der
einem bestimmten Sinn untergeordnet ist und von ihm geprédgt wird,
anschaulich darzustellen und verstehbar zu machen. Damit wird aber
auch eine Abkehr vom reinen Empirismus notwendig, wie er etwa in
der Auffassung von der sog. empirisch-realistischen Theorie bei Menger
zum Ausdruck kommt, die z. B. Carell in seinen methodologischen Uber-
legungen zum Konjunkturproblem iibernimmt’. Es geht vielmehr um
den Versuch einer Erfassung des Sinnzusammenhangs, in den, seinem
»subjektiv gemeinten Sinn“ nach, ein ,aktuell verstindliches Handeln*
hineingehort®, d. h. aber, daB bei dieser Forschungsrichtung die Denk-
methoden auf die Erkenntnis personlicher, ja schlieSlich liberpersénlicher
Sinnstrukturen abzielen. Nicht partielle Ausschnitte des gesellschaft-
lichen Daseins, sondern etwa die Erfassung des , Allzusammenhangs®
(v. Gottl-Ottlilienfeld) wird das Erkenntnisziel. Es geht um die Aufstel-
lung einer Theorie, fiir die ,der 6konomische Sachverhalt Beleg und
Beispiel einer logisch gesprochen: transzendenten, anschaulich gespro-
chen: transparenten Erkenntnis“ ist®. Mit dieser Formulierung des Er-
kenntnisobjekts ist der Methodenstreit in den Sozialwissenschaften neu-
erlich entbrannt.

1. Die Stellung der Geisteswissenschaften
im Gesamt der Wissenschaften heute

Der Gegensatz zwischen dem methodologischen Naturalismus und den
Denkmethoden der Geisteswissenschaften kann erst dann in aller Deut-

4 E. Carell: Sozialokonomische Theorie und Konjunkturproblem, Miin-
chen und Leipzig 1929.

5 M. Weber: Uber einige Kategorien der verstehenden Soziologie, in: Ge-
sammelte Aufsitze zur Wissenschaftslehre, Tiibingen 1951, 2. Aufl.,, p. 429. —
In diesem Zusammenhang sind u. a. weiterhin zu nennen: A. Pred6hl: Ge-
setz und Gestalt. Methodologische Bemerkungen zu Schumpeters ,,Business
Cycles“, -in: Jahrb. f. Sozialw., Bd. 1 (1950), H. Ritschl: Theoretische Volks-
wirtschaftslehre, Bd. 1, Tiibingen 1947, E. Salin: Hochkapitalismus. Eine Stu-
die iliber Werner Sombart, die deutsche Volkswirtschaftslehre und das Wirt-
schaftssystem der Gegenwart, Weltw. Arch., 25. Bd. (1927 I) und Geschichte
der Volkswirtschaftslehre, Bern-Tiibingen 1951, 4. Aufl., W. Sombart: Die drei
Nationalokonomien, Miinchen u. Leipzig 1930, A. Spiethoff: Anschauliche und
reine volkswirtschaftliche Theorie und ihr Verhiltnis zueinander, in: Synop-
sis, Festgabe fiir Alfred Weber, hrsg. v. E. Salin, Heidelberg (1949), G. Weip-
pert: Instrumentale und kulturtheoretische Betrachtung der Wirtschaft, in:
Jahrb. f. Sozialw., Bd. 1 (1950), und Werner Sombarts Gestaltidee des Wirt-
schaftssystems, Gottingen 1953, H. St. Seidenfus: Werner Sombart und die
reine Theorie, in: Jahrb. f. Sozialw., Bd. 11 (1960).

¢ Salin: Hochkapitalismus, op. cit., p. 325 (i. Orig. z. T. gesp.).
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lichkeit herausgestellt werden, wenn eine Reihe von Mi3verstindnissen
beseitigt ist:

a) Natur- wie Geisteswissenschaften streben als Realwissenschaften die
erklidrende Aussage iiber reale Phidnomene an.

b) Beide Wissenschaften verwenden zu diesem Zweck reduktive Denk-
verfahren. Der Grad der , Exaktheit“ der Aussagen, der in den Natur-
wissenschaften groSer, wenngleich nie absolut, in den Geisteswissen-
schaften geringer ist, 148t keine Bestimmung eines Unterschiedes zwi-
schen den Denkmethoden der beiden Wissenschaften zu.

c) Bei dem Bestreben, Ausagen iiber geisteswissenschaftliche Sachver-
halte durch andere Aussagen reduktiv zu erkléren, ergeben sich jedoch
gegeniiber der Erklirung naturwissenschaftlicher Sachverhalte zwangs-
laufig folgende Abweichungen’:

— das Experiment als Instrument der Verifikation ist nicht anwendbar,

— metrische Bestimmungen, die eine genaue Messung des Beobach-
teten ermoglichen, entfallen hiufig, da die Quantifizierung des
Sachverhalts (z. B. frz. Revolution, Arbeiterbewegung, Kapitalis-
mus) sich als sinnlos erweist,

— neben der Erklirung durch den Aufweis von (geniigenden und/oder
notwendigen) Bedingungen und Kausalaussagen im phidnomenisti-
schen Sinne kénnen die Geisteswissenschaften nicht beobachtbare
Sachverhalte in ihre Aussagen einschlieBen (Zeitgeist, Wirtschafts-
gesinnung, kollektiv UnbewuBtes), wodurch u. U. der ontologische
Ursachbegriff notwendig wird®,

— geisteswissenschaftliche Aussagen sind nie Allaussagen, wenn auch
Allaussagen bei der Reduktion verwendet werden. Das Ergebnis
besteht jedoch immer nur in singuldren Aussagen.

d) Diese Abweichungen sind offenbar auf die Besonderheit des Er-
kenntnisobjekts der Geisteswissenschaften zuriickzufiihren, das nicht nur
durch Stoffliches, sondern auch durch Geistiges ausgezeichnet ist.

Ungeachtet dieser Schwierigkeit besteht heute der Anspruch auf
einheitliche Formulierung des Erkenntnisobjekts innerhalb der Real-
wissenschaften, derzufolge die Scheidung zwischen Natur- und Geistes-
wissenschaften unnotig, der Grad der Exaktheit der Aussage bestimmend

7 Vgl. hierzu Bochenski: op. cit., pp. 112—115, 135, 136 und H. Haller:
Typus und Gesetz in der Nationalokonomie, Stuttgart und Koln 1950, pp. 49
bis 51.

8 Dazu treten teleologische Erklirungen (z. B. die Erkldrung des Gruppen-
verhaltens aus der ,,ZweckmiBigkeit“).. Da dieses Verfahren jedoch ungemein
problematisch ist und fiir geisteswissenschaftliche Erkenntnis zudem nicht
zwangslidufig herangezogen werden muB, sei es hier nur der Vollstdndigkeit
halber erwéhnt.
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fiir die erreichte Hohe der Erkenntnisstufe sein miite®. Dieser Anspruch
ist ebenso problematisch wie die Behauptung, daB jedes Denkverfahren,
will es seinen wissenschaftlichen Charakter nicht verlieren, strikt an die
Aufstellung und an eine derartige Formulierung von Hypothesen ge-
bunden sei, daB sie ,an Hand der Tatsachen“ potentiell widerlegbar
wiren. Es entspricht offenbar lediglich personlicher Neigung, welche
Erkenntnisobjekte man dem Bereich der Wissenschaften zuordnet bzw.
aus ihm ausschlieBt".

Dennoch: Dem Tadel an der ,,Uberbewertung der naturalistischen und
quantitativen Methode in den 6konomischen Studien“, welche ,,eine will-
kiirliche Einengung des wissenschaftlichen Blickfeldes“ nach sich ziehe,
»da ein Teil der bedeutenden menschlichen Handlungen, der fiir das
Verstindnis der 6konomischen Tatsachen durchaus nicht vernachléssigt
werden darf, sich bekanntlich der quantitativen Behandlung entzieht*“?,
steht gegentiber die Kritik des Empirismus an Denkmethoden, die nicht
auf die Erkldrung allein des unmittelbar sinnlich Wahrnehmbaren
und zeitlos Giiltigen abzielen. ,Der historisch-geisteswissenschaftliche
Einschlag der Gedankenfiihrung, der nicht nur in der historischen Rela-
tivierung, sondern dariiber hinaus in der Forderung nach Wesens-, Ge-
samt- und Sinnerkenntnis erscheint, ist das methodologisch Fragwiirdige
daran®.“

2. Erkenntnisobjekt und Erkenntnismethode

Die Idee der objektgebundenen Methode ist ohne Frage bestreitbar,
insofern nédmlich nicht a priori ausgeschlossen werden kann, daB Er-
kenntnisobjekte verschiedener Qualitiat mit Hilfe gleicher Denkmetho-
den erschlossen werden kénnten. Andererseits kann es keinem Zweifel

® F. Vito: Der ,Methodenstreit“ in der wissenschaftlichen Atmosphire des
20. Jahrhunderts, in: Wirtschaftstheorie und Wirtschaftspolitik, Festgabe f.
Adolf Weber, hrsg. v. A. Kruse, Berlin 1951 verweist kritisch auf diese Be-
wertungshierarchie 6konomischer Erkenntnisse, ,die diejenigen Kenntnisse,
die einen genauen, quantitativen Ausdruck erméglichen, auf eine hohere Stufe
stellt und diejenigen, die nicht {iber ein Aufzeigen von Tendenzen, von még-
lichen Alternativen und eine Vielheit von Losungen hinausgehen, auf eine
niedrige Stufe*. p. 324.

10 K. Popper: Logik der Forschung, Wien 1935, und H. Albert, National-
okonomie als Soziologie, in: Kyklos, Vol. XIII (1960), p. 6, sowie seine im
gleichen Aufsatz zitierten Abhandlungen, die sich mit diesem Problem aus-
fiihrlich auseinandersetzen.

11 So sagt Bochenski (op. cit., p. 138) im Hinblick auf die Verfahrensviel-
falt zeitgendssischer Methodologie wohl auch zu Recht, ,daB angesichts davon
jede einfache Losung der Erkenntnisfrage als unzulinglich abzulehnen ist.
Die Wirklichkeit, und damit die Denkarbeit, welche sie erfassen will, sind
offenbar von ungeheurer Komplexitit«.

12 Vito: op. cit., p. 325.

13 Albert: op. cit., p. 17, Anm. 25.
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unterliegen, daB — akzeptiert man die unterschiedlichen Qualitdten
Stoff und Geist bei aller Unschirfe selbst dieser Begriffe — sich be-
stimmte Erkenntnisverfahren in einem Falle eher im anderen mit ge-
ringerer Aussicht auf Erfolg verwenden lassen. Und schlieBlich ist der
Fall denkbar, daf ein Erkenntnisobjekt ein Erkenntnisverfahren zu-
148t, das bei einem anderen Objekt liberhaupt nicht anwendbar ist.

Erkenntnisobjekt der Geisteswissenschaften ist der Mensch in der
Welt, die Stoffliches und Geistiges vereint. Uber das Naturale hinaus
nexistieren die sozialen Lebensformen aber auch in der Welt des Sinn-
haften“®, in der sowohl ,Zweckzusammenhinge das soziale Ganze
immer wieder rational durchstrukturieren ... nach den Kategorien
Ziel und Mittel“ (hier der Ansatzpunkt M. Webers) als auch Stilele-
mente die sozialen Verhaltensweisen zu einem sinnhaften Ausdrucks-
zusammenhang zusammenfiigen (hier der geschichts- oder sozialphiloso-
phische Ansatzpunkt von Sombart, Spranger, Litt, Rothacker, Plessner,
Salin und Jaspers (u. a.). Was ,die sozialen Tatsachen zu sozialen Tat-
sachen macht und sie von den Naturtatsachen unterscheidet, ist eben ihr
Sinngehalt“. Es ist daher nur konsequent, wenn ,Sinndeutung als
Essentiale der sozialwissenschaftlichen Methode* bezeichnet wird®. In
dieser Formulierung des Erkenntnisobjekts der Geisteswissenschaften
findet eine methodische Feststellung ihre Begriindung, die schon
M. Weber traf: ,Wir sind ja bei ,sozialen Gebilden‘... in der Lage, ...
etwas aller ,Naturwissenschaft’ (im Sinne der Aufstellung von Kausal-
regeln fiir Geschehnisse und Gebilde und der ,Erkliarung’ der Einzelge-
schehnisse daraus) ewig Unzugingliches zu leisten: eben das ,Verste-
hen’ des Verhaltens der beteiligten einzelnen, wiahrend wir das Verhal-
ten z. B. von Zellen nicht ,verstehen’, sondern nur funktionell erfassen
und dann nach Regeln seines Ablaufs feststellen konnen'”.“

14 Vgl. zu dieser Frage auch G. Kade: Die logischen Grundlagen der ma-
thematischen Wirtschaftstheorie als Methodenproblem der theoretischen Oko-
nomik, Berlin 1958, der hier freilich ebenfalls einen Wissenschaftsbegriff for-
muliert, der nicht verbindlich ist.

15 G. Mackenroth: Sinn und Ausdruck in der sozialen Formenwelt, Mei-
senheim 1952, pp. 120—124 passim.

16 F. Kaufmann: Methodenlehre der Sozialwissenschaften, Wien 1936,
P. 167 (i. Orig. z. T. gesp.).

17 M. Weber: Wirtschaft und Gesellschaft, Tiibingen 1956, 4. Aufl, p. 7.
— Ganz in diesem Sinne findet sich an anderer Stelle (Die ,,Objektivitat* so-
zialwissenschaftlicher und sozialpolitischer Erkenntnis, in: Gesammelte Auf-
satze zur Wissenschaftslehre, op. cit., pp. 170 und 173, i. Orig. z. T. gesp.) die
Feststellung: ,Sozialwissenschaft... ist eine Wirklichkeitswissenschaft“, die
darauf abzielt, ,die uns umgebende Wirklichkeit des Lebens in ihrer Eigen-
art“ zu ,verstehen...“ und: ,Es ist die qualitative Farbung der Vorginge.. .,
worauf es... in der Sozialwissenschaft ankommt. Dazu tritt, daB3 es sich in
den Sozialwissenschaften um die Mitwirkung geistiger Vorgidnge handelt,
welche nacherlebend zu ,verstehen‘ natiirlich eine Aufgabe spezifisch ande-
rer Art ist, als sie die Formeln exakter Naturerkenntnis iiberhaupt losen
konnen und wollen.“

2 Schriften d. Vereins f. Socialpolitik 25
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Daraus ergibt sich: Gleichgiiltig, ob sich die von Sinnzusammenhingen
geformte Sozialwelt hinsichtlich der RegelméBigkeit und Konstanz der
Erscheinungen von der Naturwelt unterscheidet oder nicht, Tatsache ist,
daB die Moglichkeit besteht, sie sowohl mit naturwissenschaftlicher als
auch geisteswissenschaftlicher (verstehender) Denkweise zu durchdrin-
gen’®. In der sozialen Sphire ist keine ,eindeutige Erklirungsbasis vor-
gezeichnet ..., wie in der naturalen Sphire, weshalb hier die Fragen
der Themenwahl (Wertbeziehung) und der Zurechnung eine unvergleich-
lich groBere Rolle spielen als dort“'®. Entscheidend fiir die Wahl des zu
einer spezifischen geisteswissenschaftlichen Problemldsung geeigneten
Denkansatzes kann allein das Fruchtbarkeitskriterium sein, d.h. der
Grad an GewiBheit, den die angewandte Methode vermittelt.

3. Die verstehende Methode als anschauliche,
auf Gesamterkenntnis abzielende Erkenntnisweise

a) Das , Verstehen“ ist den Realwissenschaften nicht fremd. Schon die
Auswahl bestimmter, beobachteter Sachverhalte und ihre Fixierung in
der Form von Protokollaussagen setzt in den Natur- wie Geisteswissen-
schaften ein Verstdndnis fiir die Moglichkeit der gesuchten Bedingungs-
zusammenhinge voraus®. Der Forschende versteht eben, daBl gewisse
Sachverhalte etwas miteinander zu tun haben kénnen, andere nicht.
Erst aus diesem Verstindnis fiir Zusammenhinge heraus wird sinnvolle
Fragestellung moglich. Im Fall der Geisteswissenschaften, die auf sog.
Dokumente angewiesen sind, die einer Deutung bediirfen, um zu Pro-
tokollaussagen formuliert werden zu koénnen, tritt zu der verstehenden
Auswahl die zusétzliche Schwierigkeit hinzu, daB die Deutung der
Dokumente hinsichtlich ihrer Glaubwiirdigkeit, der in ihnen implicite
enthaltenen Voraussetzungen usw. ihrerseits nur auf dem Wege der
verstehenden Interpretation gelingen kann.

Die verstehende Erkenntnisweise arbeitet zunédchst mit intuitiver Deu-
tung realer Sachverhalte. ,,Wo das Messen aufhért, beginnt das Ermes-
sen, das intuitive Abschitzen®.“ Eine verstehend, d.h. aus Erfahrung,
aus dem Wissen um Vergangenes gewonnene Interpretation des Sinns

18 Sehr deutlich weist auch auf diese Méglichkeit Neumark hin, wenn er
zur Formulierung einer allgemeinen Theorie die 6konomischen Erscheinun-
gen als Normalerscheinungen heranziehen will, ,die sich kraft Evidenz und/
oder empirischer Feststellungen als regulirtypisch erweisen“. (Gedanken zur
Allgemeinheit der Wirtschaftstheorie, in: Kyklos, Vol. XII, [1959], p. 476.)

1 Kaufmann: Methodenlehre, op. cit., p. 201.

20 Darauf verwies erst kiirzlich wieder H. Giersch: Allgemeine Wirtschafts-
politik, Grundlagen, Wiesbaden 1960, p. 38, wenn er sagt, daB es darum gehe,
»aus dem ,Verstehen‘ heraus die richtigen Fragen zu stellen“.

21 H. Giersch: Wirtschaftliches BewufBtsein und wirtschaftliche Wirklich-
keit, in: Jahrbuch £. Sozialwissenschaft, Bd. 12 (1961), p. 8.



Inwieweit ist verstehende Methode fiir die Konjunkturdiagnose niitzlich 19

einer wirtschaftlichen Veranstaltung, des Wesens eines 6konomischen
Sachverhalts, erlaubt es, die wesentlichen Eigenschaften der Beobach-
tung in einer Aussage (dhnlich den Protokollaussagen) festzuhalten®.
Die Erklirung dieser Aussagen (Spiethoff verwendet den Begriff ,be-
glaubigter Erkliarungseinfall“) erfolgt reduktiv durch andere Aussagen.
Zum Unterschied zu der naturalistischen Methode werden hier jedoch
1. hdufig Aussagen iiber sinnlich unmittelbar nicht wahrnehmbare Sach-
verhalte (Sinn, objektiver Geist usw.) getroffen, aus denen die Ableitung
der ,Protokollaussagen“ unter Beriicksichtigung bestehender Theorien
und auf Grund eines logischen Gesetzes versucht wird, 2. Verifikations-
verfahren im Sinne der naturalistischen Methode mit Hilfe des Experi-
ments nicht angestrebt®, 3. keine Allaussagen aufgestellt, sondern
innerhalb des seiner Form nach gewoéhnlich recht losen axiomatischen
Systems historisch eingeschrinkte, singuldre Aussagen getroffen.

Daher geniigen diese Aussagen dem Empirismus natiirlich nicht. Er
ist lediglich bereit, ihnen eine ,Plausibilitdt“, nicht jedoch die Qualitat
der ,Richtigkeit“, gar ,Wahrheit* zuzugestehen®. Er teilt in diesem
Punkte offenbar nicht die Anschauung Goethes, ,,daB Erfahrung nur die
Hilfte der Erfahrung ist“®. SchlieSlich tadelt er die Kapitulation ,vor
der historischen Relativitdt der bisherigen Erkenntnisse“, die ,Resigna-
tionsthese“, ,dall man zwar keine allgemeinen, aber immerhin doch
Jhistorisch relative‘ Sozialtheorien entwickeln kann, Theorien also, die

22 In Wirklichkeit ist dieses Verfahren ungemein kompliziert, was z. B.
auch Bocheriski, op. cit., p. 135; ausfiihrt: ,Das in Frage kommende System
enthdlt gewohnlich zwei Klassen von Aussagen. (1) Zuerst braucht man ge-
wisse ...pragmatische Aussagen iiber den Verfasser“, um festzustellen, ,,ob
er die wahre Sachlage kennen konnte“. Man postuliert, da8 er das sagte, was
er wirklich meinte. ,,(2) Zweitens werden im Aufbau des Systems objektsprach-
liche Aussagen gebraucht®, sei es aus der Deutung der Dokumente, sei es aus
anderen geschichtlichen Tatsachen. ,Lassen sich alle Aussagen dieser Art mit
der zu untersuchenden widerspruchslos im System vereinigen, dann ist das
ein Argument zugunsten ihrer Richtigkeit.“

23 Diese Feststellung gilt unbeschadet der vielen Untersuchungen der em-
pirischen Sozialforschung, da es angesichts der ,Plastizitdt der menschlichen
Antriebsstruktur® (Gehlen) unméglich ist, im sozialen Bereich experimentell
mit wiederholbar gleichen Ausgangsbedingungen zu arbeiten. — Die Bedeu-
tung z. B. der ungemein wichtigen empirischen Sozialokonomik (vgl. hierzu
die reiche Zahl von Publikationen durch Schmdélders, zit. bei H. St. Seidenfus:
Verhaltensforschung, sozialokonomische, in: HASW, 29. Lfg., Stuttgart-Tiibin-
gen-Gottingen 1960, p. 101) liegt darin, daB3 ihre Ergebnisse bessere, d. h. wirk-
lichkeitsndhere Erklarungseinfille zu finden und eine zutreffendere Kritik der
»beglaubigten Erkldrungseinfille erlauben.

24 So z. B. H. Albert: Der logische Charakter der theoretischen National-
okonomie. Zur Diskussion um die exakte Wirtschaftstheorie, in: Jahrb. f. Na-
tionalékonomie und Statistik, Bd. 171 (1959), p. 2.

25 Max. u. Refl. 1072.

26 Albert: Nationalokonomie als Soziologie, op. cit., p. 17, 15.

2%
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in bezug auf ein bestimmtes Sozial- und Kulturmilieu giiltig sind,
dariiber hinaus aber ihre Giiltigkeit verlieren“®. Diese Bemerkung ist
als Feststellung unzweifelhaft richtig, ob es sich dabei freilich um eine
»Kapitulation“ handelt, bleibe zunichst dahingestellt.

Das verstehende Verfahren findet erkenntnistheoretisch seine Recht-
fertigung in der Tatsache, daB3 es die einzige Denkmethode ist, die zu
Gesamterkenntnis verbilirgender ,,anschaulicher Theorie* fiihrt®.

b) Sozialwissenschaft zielt letztlich immer auf Erkenntnis der gesam-
ten sozialen Welt ab. Man mag zwar aus Griinden des Erkenntnisinteres-
ses sein Augenmerk auf einzelne Erscheinungen dieser sozialen Welt
richten, etwa den Staat, die Wirtschaft, das Problem der Macht oder auf
Untererscheinungen dieser Bereiche des Erkennens. Immer ist jedoch zu
beachten, daB sie eingebettet, d. h. aber determiniert sind durch die Ge-
samtheit des Sozialen. Daraus folgt, daB Teilerkenntnis ohne Kenntnis
vom und Bezugnahme auf das Wesen der gesamten Sozialwelt der Ge-
fahr von Scheinlésungen ausgesetzt ist, jedenfalls nicht mit dem An-
spruch auftreten kann, etwa , die“ Wirtschaft zu erkldren. Dal Gesamt-
erkenntnis angestrebt werden muB, ergibt sich u.a. aus der Tatsache,
daB Teilerkenntnis im sozialen Bereich, soweit zu sehen ist, keine echte
Theorie im Sinne der zureichenden Erkldrung verbiirgen konnte. Dies
deshalb nicht, weil ,,und solange nicht die Wirtschaft selbst ausschlieSlich
aus den rationalen Elementen der Tauschwirtschaft zusammengesetzt
ist“. Die Ergebnisse der Teilerkenntnisse erhalten vielmehr erst dann
ihren Wert, wenn sie gewissermaBen als Bausteine in einer anschau-
lichen Theorie sinnvoll einander zugeordnet werden. Insoweit erweist
es sich fiir jede Gesamterkenntnis von Nutzen, die Ergebnisse der ratio-
nalen Teilerkldrungen in ihr System, das im ,Wirtschaftssystem*
(Sombart) oder ,,Wirtschaftsstil“ (Spiethoff) seinen Ordnungsbegrift fin-
det, einzubeziehen. ,,Wie vom Menschen selbst, so gilt auch vom mensch-
lichen Zusammenleben in der Wirtschaft, daB nicht aus Beziehungen
allein das Wesen zu erkliren ist, und darum werden stets jene Theorien
sich als iiberlegen erweisen, die auch die Wirtschaft zu sehen und zu
verstehen vermogen als ,geprigte Form, die lebend sich entwickelt‘“.
Der Vorwurf der historischen Relativierung anschaulicher Theorie
miBversteht die Zielsetzung der Gesamterkenntnis, die ,,nicht nur logische
Richtigkeit, sondern auch historische oder aktuelle Giiltigkeit“ fordern
mubB. Denn: ,logische Richtigkeit besagt nichts iiber die sachliche Wich-
tigkeit einer Theorie“, die immer ,an eine bestimmte geschichtliche
Konstellation gebunden ist, wie Salin in Zusammenfassung und Weiter-
fiihrung der Uberlegungen Sombart’s und Spiethoff’s nachweist. Ahn-

27 Salin: Geschichte der Volkswirtschaftslehre, op. cit., pp. 188—200 passim.
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lich Neumark, der die Auffassung vertritt, dafl , der Bereich ,ewiger’,
universell giiltiger und anwendbarer theoretischer Aussagen iiber 6kono-
mische Tatbestinde und Vorginge relativ begrenzt* sei®.

Ohne hier eine Prognose stellen zu wollen, sei festgehalten: Solange
es nicht gelingt, , die relative Konstanz der in einem bestimmten Raum-
Zeit-Gebiet festgestellten Zusammenhinge in allgemeinen GesetzmaBig-
keiten begriindet“ zu sehen®, bedarf es der Wesenserkenntnis, die mit
der Interpretation iiberpersonlicher Sinnstrukturen die heute einzig
erkennbare Klammer sozialer Verhaltensweisen aufzuhellen versucht.
Es ist vorstellbar, da8 die Auffindung von Invarianzen der menschlichen
Handlungen es méglich machen wird, ,brauchbare Sozial-Theorien klas-
sischen Stils zu konstruieren“®. Das wiirde die Sozialwissenschaften
der schwierigen Aufgabe entheben, Wesensforschung zu betreiben®.
Solange dies jedoch nicht der Fall ist, gilt der Vorrang anschaulicher
Theorie vor rationaler Theorie, ist es notwendig, in den Sozialwissen-
schaften die verstehende Erkenntnisweise anzuwenden®, kann auch
nicht von der ,Armut“ zeitbezogener Erkenntnis (Popper) gesprochen
werden. Vielmehr diirfte geradezu ein Reichtum dieser Denkmethode
darin zu sehen sein, daB sie durch die Beriicksichtigung des historischen
Elements in der Sozialwelt in der Lage ist, zu wesentlich wirklichkeits-
niheren Aussagen zu kommen als jede rationalistisch verengte Theorie.

¢) ,,Grenzen“ der verstehenden Erkenntnisweise konnen einmal mit
dem Kriterium des Objektivititsgehalts der Theorie, zum anderen an
der Genauigkeit der Aussagen, die den Grad ihrer Uberpriifbarkeit be-
stimmt, erkannt werden.

Die Schwierigkeit des ,objektiven Verstehens“ vom ,subjektiven
Sinn“, die Pluralitdt und Heterogenitit der auf diese Weise verstehend
gewonnenen Deutungen, erklidren sich aus der Tatsache, daB keine
andere Denkmethode so sehr auf die Qualitit des nach Erkenntnis

% Neumark: Gedanken zur Allgemeinheit der Wirtschaftstheorie, op. cit.,
p. 490.

20 Albert: National6konomie als Soziologie, op. cit., p. 18.

3% Albert: op. cit., p. 18 in Anlehnung an K. Popper: The Poverty of His-
toricism, London 1957.

31 Dafl damit nicht die Existenz iliberpersénlicher Sinnstrukturen geleug-
net ist, versteht sich von selbst. Es erweist sich dann nur nicht mehr als not-
wendig, sie zur Erkldrung des menschlichen Handelns heranzuziehen, da dies
unter angebbaren Bedingungen vollig gleichformig ablaufen wiirde.

32 W. Stark bezeichnet es in seiner Auseinandersetzung mit F. Adler (vgl.
Kyklos Vol. XII, 1959, p. 221) als ,,illicit to try to squeeze social and histori-
cal reality into the Procrustean bed of those disciplines which have been
fashioned for... the study of the lower or sub-human creation”. Vgl. hierzu
auch F. H. Knight: Fact and Value in Social Science, in: Freedom and Re-
form, Essays in Economic and Social Philosophy, New York 1949.
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strebenden Subjekts angewiesen ist, das in besonderer Weise der Vor-
urteilslosigkeit, innerer Distanz zu einer gegebenen LebensduBerung
(Dilthey), eines umfassenden Wissens um geschichtliche Entwicklungen
und Einfiihlungsvermégens in Zeitstromungen usw. bedarf. Es ist sicher,
daB die relative zeitliche und rdumliche Lage der deutenden Personen
und der Personen, deren Verhalten gedeutet wird, ein Bezugssystem bil-
det, das die verstehenden Aussagen beeinflussen kann, und daf3 die Deu-
tung fremden Handelns schlieBlich immer auf innere Erfahrung zuriick-
geht, ,weshalb die Ergebnisse der Deutung von dem Grade der Wesens-
verwandtschaft zwischen Deutendem und Handelndem abhingig sein
werden“®. So kommt denn auch Langeliitke im Hinblick auf die Kon-
junkturtheorie zu der durchaus zutreffenden Feststellung: ,Mit diesem
notwendigen EinschuB an Realitdts-Intuition wird das wissenschaft-
liche Verfahren des Diagnostizierens (wie iibrigens auch in der Medizin)
an die Grenze der Kunst geriickt. Gutes Diagnostizieren iiberschreitet das
an Objekt-Fungibles gebundene, erlernbare Konnen. Es ist eine Be-
fahigung, die an das Subjekt, eben den diagnostischen Konner gebun-
den ist®.“ Darin liegt die Chance, aber auch die Gefihrdung der ver-
stehenden Erkenntnisweise.

Was die Genauigkeit der verstehend gewonnenen Aussagen anlangt,
so hat hier M. Weber schon darauf hingewiesen, daB3 die ,,Mehrleistung
der deutenden gegeniiber der beobachtenden Erkldrung ... freilich durch
den wesentlich hypothetischeren und fragmentarischeren Charakter der
durch Deutung zu gewinnenden Ergebnisse erkauft“ werden miisse.
»Aber dennoch: sie ist gerade das dem soziologischen Erkennen Spezi-
fische®.“ Die Begriindung dafiir gibt Litt: ,DaB die Wissenschaften vom
Leben, von der Seele, vom Geist sich von dem Ideal der Exaktheit zu-
nehmend entfernen, das liegt nicht daran, daBl die Methoden, mit denen
sie dem Wirklichen zu Leibe gehen, an Vortrefflichkeit hinter denjenigen
der rechnenden Wissenschaft zuriickblieben — es liegt daran, da8 sie sich
in Zonen des Wirklichen einbohren, hinter denen die rechnenden Metho-
den mehr und mehr zuriickbleiben®.“ Diese ,,Unschirfe“ der Aussagen
ist also durch das Wesen des Erkenntnisobjekts bedingt. Nur die natura-
listische Umdeutung kann hierin eine Grenze im Sinne der Kritik sehen.

3 Kaufmann: Methodenlehre, op. cit., pp. 161, 201.

3% H. Langeliitke: Grenzen und Voraussetzungen der Konjunkturstabi-
lisierung, Sonderschrift des Ifo-Instituts fiir Wirtschaftsforschung Nr. 18, Ber-
lin-Miinchen 1956, p. 14.

35 Weber: Wirtschaft und Gesellschaft, op. cit., p. 7.

36 Th. Litt: Denken und Sein, Miinchen 1948, p. 157. Vgl. hierzu auch
A. Kaufmann: Gedanken zur Uberwindung des rechtsphilosophischen Rela-
tivismus, in: Arch. f. Rechts- und Sozialphilosophie, Bd. XLVTI (1960), pp. 553
bis 569.
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Die Konjunkturdiagnose als regressive Konjunkturprognose

1. Das Erkenntnisobjekt:
die ,conjunctio rerum omnium*

Unter Konjunktur sei hier verstanden der Verlauf der wirtschaft-
lichen Entwicklung schlechthin. Dieser Standpunkt ist zu prézisieren:

a) Eine Begrenzung des Wirtschaftsverlaufs zwischen kurz-, mittel-
und langfristigen Prozessen, die etwa als saisonale, eigentlich konjunk-
turelle und schlieBlich sikuldre Bewegungen gefaft werden, ist solange
problematisch, als nicht mit Sicherheit nachgewiesen ist, da diese Pro-
zesse von spezifischen Sachverhalten verursacht werden, die eben nur
jeweils zur Erkldrung der saisonalen Schwankungen, der Konjunktur
und des sdkuldren Trends heranzuziehen sind. Da es aber keine Kon-
junkturtheorie gibt, die in der Lage wire, die wirtschaftliche Entwick-
lung seit 1914 hinreichend zu erklidren®, enthilt die zeitliche Abgren-
zung, die die Forschung vornimmt, implicite bestimmte Hypothesen, die
jedoch nicht gepriift sind. Es wird. z. B. angenommen, daBl saisonale
Schwankungen mit groB8ter RegelméBigkeit auftreten und kurzfristiger
Natur sind, weil sie durch den natiirlichen jahreszeitlichen Rhythmus
determiniert werden. Auf diese Weise wird etwa versucht, die Beschafti-
gungsschwankungen in der Landwirtschaft, im Fremdenverkehrs-
gewerbe, in der Textilindustrie usw. zu erkliaren. So richtig die Beobach-
tung einer gewissen RegelmiBigkeit in der jahrlichen Wiederkehr dieser
Schwankungen ist, so wird damit doch keineswegs die Tatsache des
Niveauunterschieds erkliart, auf dem sich diese saisonalen Schwankun-
gen abspielen. Alle statistischen Verfahren, die ,bereinigte®“ Zeitreihen
wirtschaftlicher Entwicklung herzustellen versuchen, arbeiten mit ,,Be-
reinigungshypothesen®, im Grunde Ursachenvermutungen, die ungepriift
sind. Das gleiche gilt fiir den Versuch Schumpeters, ein Drei-Zyklen-
Schema aus den unterschiedlichen technischen Ausreifungszeiten der
Innovationen und dem ebenfalls unterschiedlichen Zeitbedarf ihrer
Realisierung zu entwickeln®®, womit er sich nach Ansicht J6hr’s ,die

3 Fiir die Zeit von 1822 bis 1913 ist es u. E. Spiethoff gelungen, eine Kon-
junkturtheorie zu liefern, die freilich ob ihres historisch-anschaulichen Cha-
rakters fiir die Erkldarung der sich daran anschlieBenden Wirtschaftsentwick-
lung bis heute nicht unbesehen iibernommen werden kann. Vgl. A. Spiet-
hoff: Art. Krisen, in: Handworterbuch der Staatswissenschaften, Bd. VI (1925,
4, Aufl.), in erweiterter Form wieder abgedruckt Tiibingen-Ziirich 1955, 2 Bde.
(Die wirtschaftlichen Wechsellagen, Aufschwung, Krise, Stockung).

38 J. A. Schumpeter: Business Cycles, A Theoretical, Historical and Sta-
tistical Analysis of the Capitalist Process, New York und London 1939. Vol.
I. pp. 166—173.
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offensichtlich unlésbare Aufgabe aufbiirdet, diese drei verschiedenen
Wellenlidngen kausal zu erklaren“®,

b) Eine sektorale Abgrenzung zwischen Total- und Partialkonjunk-
tur kommt ebenfalls einer willkiirlichen Isolierung gleich, die sich im
Wissen um die Interdependenz aller wirtschaftlichen Zusammenhinge
verbietet. Es werden implicite ,Isolationshypothesen“ aufgestellt, die
ungepriift sind. So ist es etwa keineswegs moglich, bei der Konjunktur-
forschung sich auf die Erklarung der Industriekonjunktur zu beschréin-
ken, ,,weil die Landwirtschaft . . . offensichtlich hdufig ihre zeitlich beson-
ders gelagerten Konjunkturen hat“®. Die in dieser Abgrenzung ent-
haltene Annahme, die wirtschaftliche Entwicklung in diesen beiden
Sektoren vollziehe sich véllig unabhingig voneinander, ist durchaus
problematisch.

c) Die regionale Abgrenzung schlieSlich zwischen nationaler Kon-
junktur und Weltkonjunktur scheitert an der Tatsache der Verflechtung
der Nationalwirtschaften. Man kann sogar soweit gehen zu sagen, daB
selbst Konjunkturforschung im 6konomisch total isolierten Staat sich
nicht auf die Erkldarung der in diesem Raum vorfindbaren &kono-
mischen Sachverhalte beschridnken kann, da es selbst in diesem Fall
moglich ist, da von auBen einstrémende, das wirtschaftliche Verhalten
gestaltende geistige Einfliisse eine Rolle spielen, die ja generell beachtet
werden miissen. Neumark wies erst kiirzlich im AnschluB an F. Perroux
auf die Rolle der ,économie dominante“ hin, deren ,6konomisch-
soziale Leitideen“ von anderen Staaten oder auch nur Wirtschaftssub-
jekten, die in einem anderen Staat leben, ,als nachahmenswertes Vor-
bild“ betrachtet werden®.

Das Wesen der Konjunktur, das sich in dem ,,besonders dem Industrie-
zeitalter eigentiimlichen Auf und Ab der allgemeinen Wirtschaftslage“
manifestiert®, kann nur unter Riicksichtnahme auf die ,conjunctio
rerum omnium“ gesucht werden. Konjunkturtheorie stellt sich so nach
wie vor dar als , die reife Frucht der Erkenntnis sdmtlicher sozialwirt-
schaftlichen Vorginge und ihres wechselwirkenden Zusammenhangs“
(Bohm-Bawerk).

Ist das zeitlich-sektoral-regional eingeschrinkte Untersuchungsobjekt
damit als wertlos ausgewiesen? Weil man um die Vielfalt 6konomischer
Erscheinungen, die es zu beobachten und zu erkliren gilt, dann kann
man diese Frage nicht verneinen.

3% W. A. Johr: Art. Konjunktur (I), in: Handworterbuch der Sozialwis-
senschaften, Bd. VI (1959), p. 107.

40 R. Stucken: Die Konjunkturen im Wirtschaftsleben, Jena 1932, p. 6.

41 Neumark: Gedanken zur Allgemeinheit der Wirtschaftstheorie, op. cit.,
p. 477.

42 @G. Schmolders: Konjunkturen und Krisen, Hamburg 1955, p. 7/8.
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Es libersteigt offensichtlich die Kraft des Einzelnen, die Gesamterkennt-
nis von der Konjunktur zu formulieren. Teilerkenntnis kann daher bei
einem derart allgemeinen Erkenntnisobjekt sehr niitzliche Vorarbeit am
rationalen Modell leisten, indem sie z.B. Folgebewegungen in ihrer
Abhingigkeit, Faktoren der Selbstverstirkung und der Richtungsidnde-
rung (etwa das Akzelerationsprinzip) im Hinblick auf ihre Auswirkungen
unter einfachen Annahmen usw. aufweist*’, die von dem verstehend-an-
schaulich vorgehenden Theoretiker durch ihre Zuriickfiihrung auf iiber-
personliche Sinnstrukturen schlieBlich zu einer Konjunkturtheorie zu-
sammengefiihrt werden kénnen. Gerade am Beispiel der Konjunktur-
forschung wird jedoch deutlich, daB ,nur die Vereinigung von Intuition
und Logik im anschaulichen Verstehen“ zu einer Deutung des Wirt-
schaftsgesamts fiihren kann, die seinem Wesen gerecht wird*.

2. Die Diagnose wirtschaftlicher Situationen

Diagnose im geisteswissenschaftlichen Bereich bedeutet immer eine
,Ortsbestimmung der Gegenwart“ (Riistow), sie gibt ein ,Urteil zur
Gegenwartslage und mu8 ,,Ursache und Ausgangspunkt® der Situation
treffen, was nur dann moglich ist, wenn man ,eine Theorie hat“ (Lan-
geliitke). Richtige Konjunkturdiagnose setzt richtige Konjunkturtheorie
voraus. Sind die Bedingungszusammenhinge und Kausalverhiltnisse der
Wirtschaft nicht bekannt, so weiB der Diagnostiker nicht, welche Sach-
verhalte auf ihren Wandel hin zu untersuchen sind, um bestimmte Ver-
dnderungen der 6konomischen Entwicklung richtig interpretieren zu
konnen®. Insoweit stellt Konjunkturdiagnose zwangsldufig immer eine
»regressive Prognose“ dar, sie sagt nachtriglich voraus, erklirt was ge-
schehen ist und in der aktuellen Wirtschaftslage seinen Niederschlag
gefunden hat. Es ist ,,Konjunkturforschung nach riickwiarts“ (Salin), da-
mit aber auch die Basis fiir die Prognose. Aus diesem Grunde besteht
keine Veranlassung, zwischen Konjunkturdiagnose und Konjunkturpro-
gnose eine scharfe Grenze gezogen zu sehen®’.

48 Vgl. hierzu W. A. Johr: Die Konjunkturschwankungen, Tiibingen-Zii-
rich 1952, und den Art. Konjunktur, op. cit.

4 E. Salin: Vorbemerkung zu Spiethoff, Die wirtschaftlichen Wechsel-
lagen, op. cit., pp. 9/10.

4 Langeliitke: Grenzen und Voraussetzung der Konjunkturstabilisierung,
op. cit,, p. 13 (i. Orig. z. T. gesp.) stellt zu Recht fest: ,Besteht aber im theo-
retischen Vorstellungsbild keine Ubereinstimmung unter den Diagnostikern,
so wird selbst bei gleichem statistischen Ausgangsmaterial das diagnostische
Urteil verschieden ausfallen“. ,,Wer nur vom #uBeren Vorstellungsbild des
Konjunkturzyklus beherrscht ist, sieht keine inneren Zusammenhinge son-
dern nur Folgebewegungen, lags, er hat m. a. W. keine Theorie.“

48 Sje wird auch praktisch nicht eingehalten, wie die Konjunkturdiagnosen
zeigen, in denen sich Diagnostisches und Prognostisches mischt.
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Weiterhin scheint es nicht unproblematisch, der Konjunkturdiagnose
die Aufgabe zu stellen, die Abweichungen des Wirtschaftsverlaufs von
einer Norm (etwa dem Gleichgewicht, das ja bei sehr vielen konjunktur-
theoretischen Versuchen eine determinierende Rolle spielt) zu bestim-
men, da die Annahmen tiiber die Norm und ,das Normale“ selbst ein
Problem beinhalten, das vermutlich nur aus libergreifenden Wesensstruk-
turen heraus zu lsen ist. SchlieBlich ist es auch fraglich, ob Konjunktur-
diagnose sich darauf beschrinken kann, nur mit quantitativen Gré8en
zu arbeiten.

Es scheint vielmehr nach allem so, da8 Konjunkturdiagnose

1. die Anwendung der Konjunkturtheorie im Sinne der Erkldrung
der aktuellen Situation zur Aufgabe hat. Da diese Theorie fiir die jiin-
gere Vergangenheit noch fehlt, entstehen fiir den Konjunkturdiagnosti-
ker nicht unbetrichtliche Verfahrensschwierigkeiten dadurch, da8 er
mit z. T. ungepriiften Annahmen arbeiten muB8.

2. laufend eine Uberpriifung einer vorhandenen Theorie bedeutet,
indem sie aus der Beobachtung der wirtschaftlichen Entwicklung heraus
zwangsldufig zu einer kritischen Haltung gegeniiber den von der Theorie
in einem spezifischen Zeit-Raum-System festgestellten Abhéngigkeiten
kommt. D. h. aber, daB Diagnose sich immer des geschichtlichen Charak-
ters der konjunkturellen Erscheinungen bewuBt bleiben muf}, wenn sie
nicht durch unkritische Ubertragung in anderen Raum-Zeit-Systemen
giltiger Erklarungen zu Fehlinterpretationen gelangen will.

III.

Niitzlichkeit und Notwendigkeit der verstehenden Konjunkturdiagnose

Uber die Niitzlichkeit der verstehenden Konjunkturdiagnose zu befin-
den, ist nach dem Gesagten nicht schwierig. Da die Diagnose der
Theorie bedarf, Konjunkturtheorie aber mit Hilfe des Verstehens zu-
stande kommt, wenn und insoweit sie auf Gesamterkenntnis des sozialen
Bereichs in der Wirtschaft abzielende anschauliche Theorie ist, dann muB}
es sich als niitzlich im Sinne der Fruchtbarkeit der Methode erweisen,
eine gegebene Wirtschaftslage mit gleichen Methoden zu erfassen. In
dieser Erkenntnis fiihrt Giersch aus, daB das intuitive Abschéitzen gerade
bei der Diagnose der konjunkturellen Lage als besonders geeignete
Methode anzusehen sei, die zudem den Vorzug habe, ,,das Einfiihlungs-
vermogen in die wirtschaftliche Wirklichkeit zu verbessern und den
Sinn fiir Proportionen zu entwickeln“#. Ahnlich der erfahrene Konjunk-

47 Giersch: Wirtschaftliches BewuBtsein und wirtschaftliche Wirklichkeit,
op. cit., p. 8.
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turdiagnostiker, der die Fahigkeit zur Intuition explicite fiir die Kon-
junkturdiagnose als fruchtbarer ansieht, einen ,,Realitdtssinn® fiir erfor-
derlich hilt, ,der aber nicht aus bloBer ,Stoffhuberei’, wie Max Weber
es nennt, herauswichst, ebensowenig wie aus der richtigen, gleich wahr
aber nicht wirklich zu setzenden nur introspektiven Logik der Theore-
tiker und den Formelkiinsten mathematischer Ableitungen‘*®,

Es 148t sich nun in der Tat beobachten, daB die Konjunkturdiagnose
heute hiufig mit verstehenden Aussagen arbeitet. Die Deutungsversuche
werden z. B. folgendermaBen formuliert: ,Der in der Entwicklung der
Auftragseingéinge erkennbare Wandel der Investitionsneigung der hei-
mischen Wirtschaft mag darauf zuriickzufiihren sein, da die Unter-
nehmer nach der fast zwei Jahre andauernden Investitionswelle eine
weniger stiirmische Investitionstdtigkeit anstreben, da sie bei einem
unverminderten Investitionswachstum Uberkapazititen befiirchten.
Ebenso konnte eine Rolle gespielt haben, daB die ungiinstigere Gewinn-
entwicklung den Selbstfinanzierungsspielraum so stark eingeengt hat,
dafBl man sich bei der Vergabe neuer Investitionsauftrige zuriickhalt* «
Der Diagnostiker versteht eben, da die Unternehmer dem ,,Selbstfinan-
zierungsspielraum* bei ihren Investitionsentscheidungen grofe Beach-
tung schenken und, trotz der zunehmenden Bankenliquiditédt im gleichen
Zeitraum, den Kreditapparat nicht ohne weiteres in Anspruch zu nehmen
geneigt sind. Er versteht weiterhin, daB die Unsicherheit der Erwartun-
gen lber die kiinftige Wirtschaftsentwicklung eine gréBere Rolle spielt
als friiher. Der ,Konjunkturtest“®, diese ,statistique sans chiffres“
(Piatier), leistet ihm als eine Art ,Meinungsforschung“ eine wert-
volle Hilfestellung bei der Erfassung von konjunkturell relevanten
Sachverhalten, die bei richtiger Interpretation einen Einblick in den
»sozialpsychologisch bedingten KernprozeB“ erlauben, der nach Johr bei
der Erklirung der Konjunkturlage beriicksichtigt werden muB. Die
Frage nach der Niitzlichkeit der verstehenden Methode bei der Konjunk-
turdiagnose ist nach Lage der Dinge unzweifelhaft positiv zu beant-
worten.

Wichtiger ist im Grunde die Frage der Notwendigkeit verstehender
Konjunkturdiagnose. Es 148t sich wohl gerade am Beispiel der Konjunk-
tur sehr deutlich zeigen, daB die verstehende Erkenntnisweise unerlaB-
lich ist, wenn man zu einer zutreffenden ,,Ortsbestimmung“ gelangen
will. Der Diagnostiker, der z.B. ein permanentes Verharren der Wirt-

48 Langeliitke: Grenzen und Voraussetzungen der Konjunkturstabilisie-
rung, op. cit., p. 14.

49 Wirtschaftskonjunktur, Berichte des Ifo-Instituts fiir Wirtschaftsfor-
schung, 13. Jg. (1961), Heft 2, p. 6.

5% W. Marquardt und W. Strigel: Der Konjunkturtest, Eine neue Me-
thode der Wirtschaftsbeobachtung, Berlin-Miinchen 1959.
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schaft in einem Zustand der Unterbeschaftigung beobachtet, wird sich
fragen, warum die Wirtschaft aus sich heraus nicht den Weg in den Auf-
schwung findet. Salin zeigt an diesem Beispiel in aller Klarheit, dagl
man nur dann zu einer treffenden Interpretation der Lage kommen wird,
wenn man den , Strukturwandel der Gesellschaft“, die ,,6konomische und
moralische Wirkung der Arbeitslosigkeit® bei vorwiegend auf dem Land
ansissiger oder vorwiegend verstidterter Bevélkerung, beim Uber-
wiegen vor allem kleiner und mittlerer Unternehmungen oder GroS-
unternehmungen beriicksichtigt®™. Auch die Tatsache, dal die ,,économie
dominante“ das wirtschaftliche Denken und Handeln zu beeinflussen in
der Lage ist, ist ebensowenig quantifizierend zu erfassen wie die 6kono-
mische und moralische Wirkung der Arbeitslosigkeit, so daB eine Uber-
priifung entsprechender Hypothesen ,,an Hand der Tatsachen“, sofern da-
mit messende Uberpriifung gemeint ist, scheitern muB. Die Forderung
Galilei’s ,,Zéhle, was zédhlbar ist, mi3, was meBbar ist, und was nicht
meBbar ist, mache meBbar“®, erweist sich als MiBverstindnis der Er-
kenntnisaufgabe im sozialen Bereich. Die letzten Bestimmungsgriinde
der Abldufe in der sozialen Welt entziehen sich dem messenden Denk-
verfahren. Konjunktur als Kulturerscheinung kann nur verstanden wer-
den®. Es ist nachweisbar, daB alle Konjunkturforschung, handle es
sich um Diagnose oder Prognose, immer wieder die Intuition zu Hilfe
nehmen muBte, um zu Erklirungen zu gelangen, soweit sie sich nicht
darauf beschrinkte, Teilerkenntnisse am Konstruktivmodell zu erarbei-
ten. Immer dann, wenn es jedoch darum ging, diese abstrahierenden
Teilerkenntnisse durch Einbau in einen gréBeren Zusammenhang ,der
Wirklichkeit anzundhern®, ,wieder anschaulich zu machen®, war es not-
wendig, sich der verstehenden Methode zu bedienen. Welche der zunéchst
konstant gehaltenen Bedingungen variierend in das System eingefiihrt
werden, welche der zunichst ausgeschlossenen ,,Daten“ Beriicksichtigung
finden sollen, das verlangt eine Entscheidung, die offenbar nur aus dem
Verstdndnis um Zusammenhinge heraus méglich ist. Es ist offensicht-
lich, daB eine nicht unbetrichtliche Scheu besteht, dies zuzugeben. Nicht-
numerische Aussage und Zuriickfithrung der Erklirung auf historisch
wandelbare Strukturen werden als mangelnde Exaktheit einer Wissen-
schaft auf relativ niedriger Stufe angesehen. ,Looser frameworks“ fiir

51 Salin, Vorwort zu Spiethoff: Die wirtschaftlichen Wechsellagen, op. cit.,
p. 8.

52 Sie ist bezeichnenderweise der Schrift iiber den Konjunkturtest, op. cit.,
vorangestellt, wobei nicht beachtet wird, daB die Verwendung der Mathema-
tik in diesem Sinne bei Galilei nichts weiter als ein objektadiquates Unter-
suchungsinstrument darstellt und erst — in einem weiteren Sinne — von
Descartes zur ,,Weltanschauung“ erhoben wird.

58 Vgl. hierzu auch G. Weippert: Werner Sombarts Gestaltidee des Wirt-
schaftssystems, Gottingen 1953.
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Diagnosen und Prognosen, die die Verwendung qualitativer GréB8en erlau-
ben sollen®, werden als Verzichtlosung gedeutet.

Auch die empiristische Haltung, die in der modernen Sozialwissenschaft
mehr und mehr an Bedeutung zu gewinnen scheint, ist in gewisser Weise
,verstehbar“. Einmal aus der Tatsache, daf die anschauliche Theorie
zwar methodologisch entwickelt ist, jedoch im Grunde noch keine umfas-
senden Ergebnisse aufzuweisen hat. (So wurde z. B. die fiir das 19. Jahr-
hundert zutreffende Krisentheorie Spiethoffs bislang nicht zu einer
Konjunkturtheorie der vergangenen Dekaden weiterentwickelt.) Eine
Fiille von verstehend gewonnenen Erklirungen (man denke nur an
Sombart) scheint heute nur noch von historischer Relevanz, obwohl
der Versuch lohnen miiite, ihre Brauchbarkeit neuerlich in Erwigung
zu ziehen. Die anschauliche Theorie hat in der Wirtschaftswissenschaft
offenbar noch nicht die Uberzeugungskraft giiltiger Erkldrungen gewin-
nen konnen, die ihr eine gréBere Anziehungskraft verleihen miiite. Eine
Rolle dabei spielt die Abschirmung dieses Bereichs von den {ibrigen
Sozialwissenschaften, durch die die Einfliisse der gerade in der Kultur-
soziologie zu hoher Bliite gelangten anschaulichen Theorie ferngehal-
ten werden.

Nun kann natiirlich keine Rede davon sein, daB etwa die Rational-
theorie eine groBere Uberzeugungskraft aufzuweisen hitte. Unzutref-
fende Prognosen, die Aufstellung von Theorien ohne Informationsgehalt
usw. sind ausreichender Aufweis dafiir. Verstehbar wird die Hinwendung
zu einem empiristischen Wissenschaftsideal daher letztlich wohl erst
aus dem Unbehagen und der Unsicherheit, die sich heute auch der Wis-
schenschaft vom Sozialen iiberall da bemichtigt zu haben scheinen,
wo empirisch verifizierbare Aussagen angestrebt werden. Dal die An-
forderungen, die die Wirtschaftspolitik an die Sozialwissenschaften im
Hinblick auf die ,exakte“, d. h. aber hier numerisch formulierte Dia-
gnose stellt, diese Entwicklung begiinstigen, zugleich aber die Wissen-
schaft in nicht unbetrédchtliche Zwangslagen versetzen, steht auBer
Zweifel.

;‘2 8W. Fellner: Trends and Cycles in Economic Activity, New York 1953,
p. 328.



Maéglichkeiten und Grenzen der Konjunkturdiagnose

Von Wilhelm Krelle

Nach einer mehr als 10-jihrigen Periode stabilen und gleichgewichti-
gen Wachstums fast aller europidischen Wirtschaften steht die wissen-
schaftliche Untersuchung konjunktureller Vorgénge nicht gerade im
Vordergrund des Interesses. Trotzdem wire es leichtsinnig, ja unver-
antwortlich, den konjunkturellen Aspekt in der Wirtschaftsentwicklung
zugunsten langfristiger Wachstumsiiberlegungen zu vernachldssigen.
Die US-amerikanischen Erfahrungen zeigen, daf Konjunkturschwan-
kungen immer noch ein schweres Problem fiir eine Marktwirtschaft sein
kénnen; und es gehort wenig Prophetengabe dazu, um auch fiir unser
Land derartige Schwierigkeiten vorauszusehen, sobald einmal der Woh-
nungs- und Strafenbau, die Motorisierung und die Maschinenaus-
riistung der Haushalte im wesentlichen abgeschlossen sein werden.

1. Was ist Konjunkturdiagnose und welches sind ihre Grenzen?

Unter Konjunkturdiagnose verstehe ich das Erkennen der Konjunk-
turlage, d. h. die Bestimmung der jeweiligen Stellung im Konjunktur-
zyklus, wobei vorausgesetzt wird, da3 es so etwas gibt wie einen Kon-
junkturzyklus!. Konjunkturdiagnose heiBt also nicht einfach die sta-
tistische Feststellung von Preisen, AbsatzgroBen, Vorrdten und anderen
wichtigen wirtschaftlichen GréB8en in den verschiedenen Branchen, ob-
wohl dies sicher eine unabdingbare Voraussetzung fiir eine wissen-
schaftliche Konjunkturdiagnose ist. Dies statistische Problem soll uns

1 Es gibt bedeutende Nationalokonomen, die die Existenz eines eigentlichen
Konjunkturzyklus bezweifeln. Hierzu gehoren Irving Fisher, Diehl, Lutz
und in gewissem Sinne auch Eucken. (Vgl. hierzu die bei Jéhr, Die Kon-
junkturschwankungen, Tiibingen-Ziirich 1952 S.25ff., zusammengestellten
Zitatstellen.) Fiir sie sind die UnregelmiBigkeiten im Wirtschaftsverlauf
groBer als die RegelméBigkeiten. Auch die Johrsche psychologische Konjunk-
turtheorie legt ein &hnliches Urteil nahe, wenn auch Johr selbst einen
solchen SchluB3 vermeidet. So verschieden aber die einzelnen Konjunktur-
bewegungen auch sein mogen, wenn man in die Einzelheiten geht, eine
einigermaBen gleichféormige Schwankung der GlobalgréBen (z. B. des Sozial-
produkts) ist nicht zu bestreiten. Man betrachte etwa die Entwicklung des
deutschen Volkseinkommens von 1871 bis jetzt. Hier iberwiegen die Regel-
maBigkeiten doch die Verschiedenheiten. Die Weltwirtschaftskrise 1929—1932
fallt allerdings — #hnlich wie die Kriege — aus dem Rahmen heraus. (Siehe
Fig. 1: Das deutsche Volkseinkommen 1871—1960).
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hier nicht weiter beschédftigen. Denn selbst bei vdlliger Kenntnis der
augenblicklichen wirtschaftlichen Situation und der vorhergehenden
Entwicklung kann man nicht einfach sagen, ob man sich z. B. mitten im
Aufschwung oder an dessen Ende befindet. Dazu ist die Konjunktur-
bewegung zu unregelmiBig. Man betrachte z. B. die Statistik der Auf-
tragseinginge in den USA, die allgemein als wichtiger Konjunktur-
indikator betrachtet und auch fiir Prognosezwecke benutzt wird.

Die Punkte an der Kurve bezeichnen die Umkehr der speziellen Kon-
junkturbewegung, wie sie vom National Bureau of Economic Research
festgelegt wurde, wihrend die dunklen Gebiete die Kontraktionen der
allgemeinen Geschiftstitigkeit angeben. Wie man sieht, ist jede allge-
meine Auf- und Abwéirtsbewegung von soviel Zwischenhochs und -tiefs
tiberlagert, daB es in jedem Zeitpunkt unmoglich ist anzugeben, ob eine
gerade beobachtete Richtungsidnderung der Kurve solch eine voriiber-
gehende Schwankung oder tatséchlich den Beginn eines Trendum-
schwungs darstellt. Gerade das sollte man aber wissen. Eine Konjunk-
turdiagnose im obigen Sinn impliziert also immer eine Prognose da-
hingehend, daB z. B. der Konjunkturauf- oder -abschwung weitergehen
wird (wenn man die jetzige Situation als Teil einer Auf- oder Ab-
schwungsbewegung anspricht) oder dafl ein Umschwung eintritt (wenn
man am Ende der Auf- oder Abschwungsphase angelangt zu sein
glaubt). Nur in dem Mafle, in dem eine kurz- oder mittelfristige Wirt-
schaftsprognose moglich ist, gibt es auch eine Konjunkturdiagnose.

Bevor nur auf die bisher hauptsichlich angewandten Methoden der
Konjunkturdiagnose im einzelnen eingegangen wird und Verbesserun-
gen vorgeschlagen werden, sollen einige Betrachtungen iiber die Gren-
zen von Wirtschaftsprognosen vorausgeschickt werden. Das Thema ist
in der Literatur 6fter behandelt worden?, und es ist hier nicht der Ort,
sich mit den dort geduBerten Ansichten auseinanderzusetzen. Man
kann aber aus sehr allgemeinen Uberlegungen mit GewiBheit folgern:

2 Vgl. z. B. O. Morgenstern: Wirtschaftsprognose. Eine Untersuchung ihrer
Voraussetzungen und Moglichkeiten. Wien 1928. F. A. Lutz: Das Problem der
Wirtschaftsprognosen, Tiibingen 1955. L. A. Hahn: Die Propheten des Un-
prophezeibaren, Zeitschr. f. d. ges. Kreditwesen 5 (1952), S. 341 ff. Vgl. auch
die Erwiderung von E. Schneider: ebendort, S. 442 ff. Bosse: Uber die Még-
lichkeit und den Nutzen von kurzfristigen Wirtschaftsprognosen, Weltwirtsch.
Archiv, Bd. 79 (1957), S. 65 ff. Johr: Problémes de Prévision Economique, Revue
de science financiére, 1956, Heft 1, S.25 ff. Prognoseverfahren im einzelnen
wurden behandelt bei: H. Theil: Economic Forecasts and Policy, Amsterdam
1958. Bassie: Economic Forecasting, New York-Toronto-London 1958. Na-
tional Bureau of Economic Research, Long-Range Economic Projection, Stu-
dies in Income and Wealth, Vol.16, Princeton 1954. National Bureau of
Economic Research, Short-Term Economic Forecasting, Studies in Income
and Wealth, Vol. 17, Princeton 1955. National Bureau of Economic Research,
The Quality and Economic Significance of Anticipation Data, Princeton 1960.
Mac Niece: Production Forecasting, Planning, and Control, 3rd. ed. New
York-London 1961.
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eine Konjunkturprognose im Sinne einer sicheren Voraussage aller
volkswirtschaftlich bedeutsamen GréBen ist unméglich. Dagegen darf
man hoffen, mit gewissen Verfahren in vielen Fillen einigermaBen in
die N&he der richtigen Ziffern zu kommen. Wie gro8 diese , Vielzahl von
Féllen“ und wie eng die ,Anndherung an die richtigen Ziffern“ ist, ent-
scheidet iiber die Brauchbarkeit des Verfahrens. Hier kann man sicher
noch Fortschritte machen iiber den jetzt erreichten und gegeniiber frither
schon erheblich verbesserten Stand hinaus, aber eine 100%ige Treffer-
zahl ist unméglich. Warum?

Einmal ergibt sich der Wirtschaftsverlauf in einer Marktwirtschaft
aus einer Vielzahl von individuellen Entscheidungen, die keineswegs
strikt determiniert sind, auch als Kollektiv nicht. Wére z. B. die Ent-
scheidung des Kollektivs bestehend aus n Personen funktionell festge-
legt, so konnen hochstens n-1 Personen in ihrem EntschluB frei sein,
der Entschluf zumindest der n-ten Person miiite strikt determiniert
sein, was der Voraussetzung widerspricht. Bestenfalls kann das Ver-
halten des Kollektivs also als stochastische Grofe aufgefalt werden. Da-
mit sind nur Wahrscheinlichkeitsaussagen iiber die uns interessieren-
den GesamtgroBen moglich3. Zweitens hidngen gewisse Teile der Pro-
duktion, vor allem in der Landwirtschaft, von nicht beherrschbaren
Naturvorgidngen ab; es gibt allgemein auf dem Gebiet der Produktion
MiBerfolge oder Gliicksfille, die sich nicht voraussehen lassen. Drittens
sind alle entwickelten Volkswirtschaften in mehr oder weniger groSem
Umfang auf den Wirtschaftsverkehr mit dem Ausland angewiesen. Hier
wirken aber nun nicht oder nur ungeniigend voraussehbare fremde Ent~
scheidungen und Entwicklungen auf die eigene Wirtschaft ein. Und
viertens ist eine moderne arbeitsteilige Volkswirtschaft ein so kompli-
ziertes Gebilde, da8 seine véllige theoretische Beherrschung, selbst
wenn man alle Beziehungen kennen wiirde, unméglich erscheint. Auch
bei einer Planwirtschaft ist das Wirtschaftsergebnis nicht vorauszu-
sehen; es gibt Fehlplanungen und Uber- oder Nichterfiillung von Plan-
zielen; auch hier weil man nicht genau, an welcher Stelle der wirt-
schaftlichen Entwicklung man steht. Es gelingt ja nicht einmal, den
theoretisch viel einfacheren Vorgang der Wetterbildung rechnerisch so
zu verfolgen, daBl eine sichere Wettervorhersage maoglich ist, und das,
obwohl es sich um ein strikt naturwissenschaftlich determiniertes Ge-
schehen handelt, dessen Gesetze, die als Differentialgleichungen darge-
stellt werden konnen, bekannt sind. Wenn selbst die Meteorologen mit
einer etwa 85%igen Treffsicherheit ihrer kurzfristigen Prognose (1 bis
2 Tage) zufrieden sein miissen, sollte man nicht unmdégliche Forderun-
gen fiir die Wirtschaftsprognose stellen.

3 Dieses Argument wiirde allerdings fiir eine Planwirtschaft nicht oder
nur in geringerem Umfang zutreffen. Die folgenden Gesichtspunkte gelten
aber fiir beide Wirtschaftsordnungen.
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" DaB nicht vorhersehbare ,zuféllige Vorgiinge eine bedeutende Rolle
im Konjunkturgeschehen spielen, ist wohl allgemein anerkannt. Am
extremsten ist hier die Position Slutzkys?, der den ganzen Konjunktur-
vorgang iiberhaupt nur aus der Uberlagerung von Zufallsvorgingen er-
klidren will. Das ist sicher iibertrieben. Aber ebenso sicher ist das ,zu-
fallige* Element nicht voll aus dem Wirtschaftsgeschehen auszuschei-
den, und insofern ist die Konjunktur nicht mit Sicherheit zu diagno-
stizieren.

Ich habe vor einiger Zeit den Einflu zufédlliger Impulse auf den Wirt-
schaftsablauf in einem einfachen Konjunkturmodell dargestellt’. Diese
Theorie bendtigt nur folgende strukturellen Ziige einer Marktwirt-
schaft:

1. Ein einmal in Gang befindlicher expansiver oder kontraktiver
ProzeB setzt sich eine Zeit lang aus eigenen Kriften weiter fort.

2. Nach einer gewissen Dauer erlahmen diese Krifte. Der Auf-
schwung bzw. Abschwung 1é8t in seinem Tempo nach.

Wiéhrend alle modernen Konjunkturtheorien in der Erkldrung dieser
Verstirkerelemente und ihrer im Zuge des Prozesses nachlassenden
Wirkung im wesentlichen einig sind, unterscheiden sie sich weitgehend
in der Erkldrung der Umkehrpunkte. Die stochastische Konjunktur-
theorie benétigt aber eine solche Erklirung gar nicht; sie kommt ohne
die These aus, daB der Aufschwung selbst den Abschwung herbeifiihrt.

" Die Umkehr geschieht vielmehr durch zufillig verteilte Impulse, die
in GroBe und Richtung etwa einer Gaussschen Normalverteilung folgen.
Es laBt sich zeigen, daB auf diese Weise ein wahrscheinlichster Kon-
junkturverlauf zustande kommt, von dem dann der tatsichliche Verlauf
mehr oder weniger abweicht. Ist das richtig, so sind natiirlich auch nur
Wahrscheinlichkeitsaussagen iiber den jeweiligen Stand im Konjunk-
turzyklus moglich.

‘2. Die angewandten Verfahren zur Konjunkturdiagnose

Wie weit ist man nun in der Konjunkturdiagnose gekommen? Um
diese Frage zu beantworten, werden im folgenden die bisher ange-
wandten wissenschaftlich fundierten Methoden der Konjunkturbeurtei-
lung vorgefiihrt und auf ihre Erfolgschancen untersucht. Man kann drei
grundsitzlich verschiedene Methoden unterscheiden, die wiederum in
vielen Abarten und Ausprigungen praktisch angewandt werden: A. Die

4 Slutzky: The Summation of Random Causes as the Source of Cyclic
Processes, Econometrica 5, 1937, S. 105—146. ,

5 Krelle: Grundlinien einer stochastischen Konjunkturtheorie, Zeitschr. f. d.
ges. Staatsw. 115 (1959), S. 472—494.
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Befragung von Personen in wirtschaftlich entscheidender Position oder
(meist stichprobenweise) von Personenkreisen, deren Verhalten die
Konjunktur beeinfluBt, iber die Beurteilung ihrer wirtschaftlichen Lage
und ihre wirtschaftlichen Absichten; B. Die empirische Analyse statisti-
scher Zeitreihen; C. Die Aufstellung und Auswertung vollstédndiger
Wirtschaftsmodelle.

Natiirlich finden sich in der Praxis viele Uberginge zwischen diesen
Methoden. Oft werden z. B. der Konjunkturbeurteilung Zeitreihen zu-
grundegelegt und auf ihrer Grundlage mogliche weitere Konjunktur-
entwicklungen erortert, wobei das Wirtschaftsmodell, das den Uber-
legungen zugrundeliegt, nicht ausdriicklich fixiert wird, sondern mehr
»im Unterbewuflten“ bleibt. Solche Methoden stehen aber am Rand der
Wissenschaftlichkeit. Das bedeutet nicht, daB das Ergebnis in jedem
Falle schlechter sein muB}, nur ist der Proze8 der Urteilsbildung nicht
nachpriifbar. Hier wird die Konjunkturdiagnose statt zu einer Wissen-
schaft zu einer Kunst. Doch damit haben wir uns nicht zu befassen.

Im folgenden werden nun die oben erwidhnten drei Hauptmethoden
wissenschaftlicher Konjunkturdiagnose im einzelnen untersucht.

A. Befragungen

Seit Gallup die Meinungserforschung durch Reprisentativbefragun-
gen populdr gemacht hat, ist dieses Verfahren zu einer wichtigen und
relativ verldBlichen Methode auf politischem, soziologischem und wirt-
schaftlichem Gebiet entwickelt worden®. Kein Wunder, daB es auch fiir
die Konjunkturdiagnose nutzbar gemacht wurde. Natiirlich kann man
Fragen der verschiedensten Art in dieser Richtung stellen und sich an
die verschiedensten Kreise wenden, und es hat wenig Sinn, alle bisheri-
gen konjunkturdiagnostischen Befragungen zusammenstellen zu wol-
len. Vielmehr wollen wir zwei verschiedene Befragungsarten, die weit-
gehend angewandt werden, als Beispiel herausgreifen und genauer be-
handeln. Die erste Form ist die Tendenzbefragung nach dem Muster des
Ifo-Instituts Miinchen. Sie richtet sich an einen mdglichst umfassenden
Kreis der wirtschaftlich entscheidenden Personlichkeiten und verlangt
von ihnen die Beantwortung von Fragen nach gewissen konjunkturell
bedeutsamen Tendenzen ohne ins einzelne gehende Zahlenangaben. Die
zweite Form ist die Reprdsentativbefragung, wie sie etwa vom Survey
Research Center der University of Michigan angewandt wird. Sie richtet
sich an einen sorgfiltig ausgewihlten, fiir eine groBere Gesamtheit

6 Vgl. die entsprechenden Ausfiihrungen in den Verdffentlichungen iiber
Marktforschung, z.B.: A. Muiunster: Fibel der Marktforschung, Darmstadt
1957; E. Schdfer: Grundlagen der Marktbeobachtung (Dissertation), Niirn-
berg 1928; E. Schdfer: Grundlagen der Marktforschung, Kdln und Opladen,
1953; J. H. Lorie und H. V. Roberts: Basic Methods of Marketing Research,
New York, Toronto, London 1951.
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reprisentativen, relativ kleinen Kreis, verlangt dafiir aber sehr viel
detaillierte und, soweit méglich, auch numerische Angaben.

a) Tendenzbefragungen
Der Ifo-Test

Das Verfahren wurde 1949 vom Ifo-Institut Miinchen entwickelt und
seit Anfang 1950 in immer wachsendem Umfang angewandt. Es ist
unter dem Namen , Konjunkturtest“ bekanntgeworden und wird in der
Zwischenzeit auch im Ausland vielfach benutzt’”. Monatlich werden
Fragebogen an einen Kreis von freiwilligen “Teilnehmerfirmen“ ver-
sandt, deren ,Tendenzfragen“ méglichst von den leitenden Persénlich-
keiten der Firma personlich zu beantworten sind. Die Fragen beziehen
sich auf die Entwicklungstendenzen von Produktion, Lagerbestand,
Auftragseingang, Auftragsbestand, Verkaufspreisen, Materialkosten,
Umsatz und anderen GroBen gegeniiber dem Vormonat und gegeniiber
dem gleichen Vorjahresmonat, auf die Beurteilung der Geschiftslage,
der GroBe der Rohstoff- und Fertigwarenlager, der Exportsituation u. &.,
auf die kurzfristige Erwartung (bezogen auf den nichsten Monat) iliber
die Produktionstatigkeit, den Auftragseingang, die Preise, den Umsatz,
die LagergroBe u. 4. sowie auf die entsprechenden langfristigen Erwar-
tungen (fiir 6 Monate). Die Antworten werden nur in der Form

groBler bzw. zu groB3 bzw. besser o r

etwa gleich grol bzw. ausreichend | |

geringer bzw. zu gering bzw. schlechter |
durch Ankreuzen eines fiir jede Frage vorgedruckten Kistchens ge-
geben. Die Antworten werden nach geeigneten Indikatoren fiir den
Marktanteil der betreffenden Firma (vor allem nach der Produktion
bzw. dem Umsatz) gewichtet und das Ergebnis fiir jede Frage in Form
eines Kistchendiagramms den teilnehmenden Firmen moglichst schnell
zur Kenntnis gebracht; z. B. im Fall der Produktion:

Die Produktion ist

. gleich- zuriick-
gestiegen | oopiiehen | gegangen
bei 40 %% 50 9%/o 10

der berichtenden Firmen.
Kommentar: Die Produktion ist vielfach gestiegen.

7 Z.B. in Italien, Osterreich, Niederlande, Belgien, Siidafrikanische Union,
Japan. Vgl. hierzu Strigel: Uber die Anwendung von Tendenzbefragungen
als Mittel der Konjunkturbeobachtung im Ausland, Allgemeines Statistisches
Archiv 38 (1954), S. 142—153, sowie Marquardt und Strigel: Der Konjunktur-
test. Eine neue Methode der Wirtschaftsbeobachtung, Berlin-Miinchen 1959,
S. 151—168. Neben dem Miinchener Konjunkturtestverfahren sind in einigen
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Ende 1958 wurden auf diese Weise 362 Branchen bzw. konjunkturell
wichtige Erzeugnisse erfaBt mit 6327 berichtenden Firmen?.

Inwieweit war es nun moglich, mit dieser Methode Entwicklungs-
tendenzen konjunkturell wichtiger GroB8en wie Preise, Produktion, Um-
sdtze usw. vorauszusagen und damit die augenblickliche Stellung im
Konjunkturverlauf richtig zu erkennen? Besonders wichtig ist hierbei
natiirlich, ob Wendepunkte in der Entwicklung richtig vorher erkannt
wurden.

Das Problem hat drei Seiten. Einmal ist festzustellen, inwieweit der
einzelne Unternehmer die fiir ihn relevanten Gré8en richtig voraus-
schitzen kann, ob also die tatsdchliche Entwicklung, wie er sie selbst
einen Monat spiter meldet, mit seiner Erwartung hieriiber, wie er sie
einen Monat vorher konstatiert hat, iibereinstimmt. Zweitens muf3 das-
selbe fiir Branchen als ganzes untersucht werden. Moglicherweise sind
nimlich die aggregierten Konjunkturvoraussagen auf der Makro-Ebene
besser als die individuellen auf der Mikro-Ebene. Und drittens ist der
Grad der Ubereinstimmung des Konjunkturbildes, das sich aus dem
Konjunkturtest ergibt, mit den Ziffern der amtlichen Statistik zu iiber-
priifen.

Die ,individuelle Trefferquote” der Unternehmervoraussagen ist bei
den bisher untersuchten Unternehmermeldungen gewisser Branchen
erstaunlich niedrig. Sie liegt in der Industrie bei den GréB8en, iiber die
der Unternehmer selbst entscheidet, zwischen 65 und 87 vH, wobei hier
auch alle Fille, in denen ,unveridndert“ vorausgesagt und eingetreten
ist, eingeschlossen sind®. Viel schlechter sind die Ergebnisse von Voraus-
schitzungen wirtschaftlicher GroBen, die der Unternehmer nicht oder
nur relativ wenig beeinflussen kann, wie der Auftragseingang. Hier
liegt die Trefferquote kaum iiber 50 vH. Der Handel hat mit seinen
Voraussagen im grofen und ganzen sogar noch weniger Gliick als die
Industrie. Die untenstehende Tabelle gibt das Ergebnis der einschlégi-
gen Untersuchungen des Ifo-Instituts wieder®.

Landern &dhnliche in mehr oder weniger abweichender Form entwickelt
worden. Vgl. hierzu Marquardt und Strigel: a.a.O., S.168—184.

8 Es ist nicht Aufgabe dieses Referates, die Einzelheiten der Befragungs-
und Aufbereitungstechnik zu schildern. Hierfiir steht geniigend Literatur zur
Verfiigung. Vgl. die zahlreichen Aufsidtze in den Ifo-Studien 1 (1955) bis
jetzt sowie Marquardt und Strigel: Der Konjunkturtest. Eine neue Methode
der Wirtschaftsbeobachtung, Berlin-Miinchen 1959.

9 Die Meldung ,unverdndert“ ist insofern besonders problematisch, als
der individuelle Grad der Fiihlbarkeit von Verinderungen sicher sehr ver-
schieden ist. Mehr oder weniger groBe Anderungen werden also hierunter
subsumiert sein.

10 Entnommen aus Marquardt und Strigel: Der Konjunkturtest, a.a.O.,
S.136. Vgl. hierzu auch H. First: Zur Trefisicherheit unternehmerischer ex
ante-Angaben, Ifo-Studien 3 (1957), S. 91—108, und Marquardt: Unternehmer-
voraussagen und Unternehmerverhalten im Spiegel des Konjunkturtests,
Ifo-Studien 4 (1958), S. 1—34. Daf3 die in obiger Tabelle angegebenen ,, Treffer-
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Tabelle l
Gesamttrefferquoten von ex ante-Angaben in vH aller Fille2)
Bereich/Zeit Variable
. . Verkaufs- |Beschiftigte| Auftrags-
Industrie Produktion preise b) eingang ©
Ledererzeugung
(Januar 1950 —Juli 1957) 74 74 58
Schuhindustrie
(Januar 1950 — August
1957) 7 82 79 54
Spinnerei und Weberei
(Januar 1950 — Dezember
1953) 75 65 84
Bekleidungsindustrie
(Januar 1950 — Dezember
1953) 63 75 5
Papiererzeugung
{Januar 1953 —Dezember
1956) 86 87
Einkaufs- | Verkaufs- Waren-
Handel Umsatz preise preise eingang
GroBShandel mit Hauten
(Juli 1951 — Dezember
1954) 51 50 53 59
PapiergroBhandel
(Januar 1953 — Dezember
1956) 82
TextilgroBhandel
(Juli 1951 — Dezember
1953) 53 75 76
Textileinzelhandel
(April 1950 — Dezemher
1953) 53 75 74
Schuheinzelhandel
(April 1950 — Dezember
1954) 65 58

Entnommen aus: W.

Marquard und W. Strigel:
Methode der Wirtschaftsbeobachtung,

schaftsforschung, Nr. 38, Berlin 1959, S. 136.
a) Zusammengestellt nach H. Fiirst: Zur Treffsicherheit unternehmerischer ex ante-

Angaben, Ifo-Studien, Jg. 3 (1957), S. 95 (Tab. 2a) und S. 97 (Tab: 3a).
b) Ex ante-Daten tir die Beschiftigten liegen nur bis Dezember 1953 vor.
c) Ex ante-Daten flir den Auftragseingang liegen erst seit Januar 1956 vor.

Der Konjunkturtest. Eine neue
Schriftenreihe des Ifo-Instituts flir Wirt-

Neuere Untersuchungen des Ifo-Instituts bestitigen dieses Ergebnist!.
Die folgende Tabelle zeigt den Prozentsatz der Firmen an, die die Ent-
wicklung des letzten Monats. richtig prognostizierten.

prozente nicht auSergewdhnlich sind, zeigt ein Vergleich mit entsprechenden
sTrefferquoten* im schwedischen Konjunkturtest; die schwedischen Quoten
liegen fast durchweg tiefer. Vgl. hierzu: Lénnquist: Uber die Beziehungen
zwischen ex ante- und ex post-Daten im schwedischen Konjunkturtest, Ifo-
Studien 4 (1958), S. 35—55; siehe insbesondere die Tabelle auf S.48-—50.

11 Vgl. Starzmann: Zur Treffsicherheit unternehmerischer Antizipationen
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Tabelle 2
Gesamttrefferquoten auf der Mikroebene
fiir monatliche Voraussagen
Sekto Variabl Gesamttrefferquoten (vH)
extor ariable  linsg.| 195019511952 | 1953 | 1954 | 1955 | 1956 | 1957
Verkaufs-

Spinnerei preise 65 | 63 | 59 | 79 | 71 | 60 | 63 | 67 | 74
Produktion | 83 | 87 | 78 | 71 | 84 | 87 | 87 | 84 | 84
Verkaufs-

Weberei preise 78 | 64 | 66 | 64 | 77 | 83 | 82 | 79 | 82
Produktion | 73 | 70 | 69 | 56 | 73 | 72 | 69 | 74 | 76

Beklei- Verkaufs-

dungs- preise 8 | 59 | 61 76 | 84 | 8 | 92 | 718 | 78

industrie [Produktion | 65 | 59 | 60 | 62 | 65 | 66 | 65 | 65 | 65

Pani Verkaufs-

apier- preise 8 | — [ 8 |71 | 8 | 82 |9 | 9 | 92

erzeugung iproduktion 82 69 | 73 | 79 | 84 | 85 | 84 | 85

Papierver Verkaufs-

P‘g‘.t - | preise 8 | — | — | 61 | 79|78 |8 | 93|87

arbellung |proquktion | 65 | — | — | 64 | 68 | 66 | 65 | 63 | 64

Werkzeug- |Verkaufs-

maschi- preise 87 | — — | — | 8 | 8 | 8 | 93

nenbau Produktion | 75 - | - | = — | 79| 70 | 8 | 80

Entnommen aus: M. Starzmann: Zur Treffsicherheit unternehmerischer Antizipa-
tionen im Zeitablauf, unverséffentl. Manuskript, Ifo-Institut Miinchen, Miinchen 1961.

DaBl die individuelle Trefferquote bei Investitionsplanungen eher
niedriger liegt, ist einleuchtend. Nach Berechnungen des Ifo-Instituts
ist die Zahl der Firmen, die ihre eigene Investitionstédtigkeit im folgen-
4den Jahr nicht richtig vorhergesehen haben, 40—50 vH12,

Selbst wenn man einen gewissen Prozentsatz fahrldssiger oder gar
bewuBter Falschmeldungen einkalkuliert!s, zeigt dies, in welchem Nebel
von Unsicherheit sich ein GroBteil der Firmen selbst in Perioden eines
relativ stetigen Wirtschaftswachstums normalerweise bewegt. Selbst
einen Monat im voraus zu iiberschauen, gelingt bei weitem nicht allen.
Dies Ergebnis sollte schon zur Bescheidenheit in den Anforderungen
an die Treffsicherheit von Konjunkturprognosen mahnen.

Vielleicht sind aber die Unternehmer einer Branche insgesamt gliick-
licher als jeder einzeln fiir sich? Theil hat vor kurzem die VerldBlich-

im Zeitablauf, Ifo-Institut f. Wirtschaftsforschung, Miinchen, CIRET-Tagung
1961, Tab. 1.

12 Vgl. Oursin: Die Einhaltung der Investitionspldne im Investitionstest
des Ifo-Instituts, Ifo-Institut f. Wirtschaftsforschung, Merkblatt 1X/5/61 vom
Mai 1961. ]

18 O. Anderson jr. u. Marquardt haben das vorhandene Testmaterial auf
bewuBte Falschmeldungen zur Irrefiihrung der Konkurrenten untersucht,
was natiirlich nur in Oligopolféllen in Frage kommen kann (Preisbildung u.
Preiserwartung bei oligopolistischer Produktion im Spiegel des Konjunk-
turtestes, Ifo-Studien 1 (1955), S.60—83). Sie konnten solche Praktiken nicht
nachweisen.
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lichkeiten der Unternehmervoraussagen an Hand aggregierter Zahlen
des Ifo-Tests fiir einige Branchen untersucht!4. Hierbei beschiftigt er
sich vor allem mit den Wendepunkten, also Perioden, in denen eine bis-
her steigende Tendenz einer Testvariablen (z. B. Preis, Produktion, Um-
satz usw.) in eine fallende umschlidgt und umgekehrt. Er definiert analog
zum Sprachgebrauch in der mathematischen Statistik als einen Irrtum

Tabelle 3

Haufigkeit von Wendepunktvoraussagen
Deutsche Leder- und Schuhindustrie, 1951—1953

Wendepunkte Irrtiimer
Variable Stufea) | yoraus- | tat- richtig
s voraus- | 1. Art 2. Art
gesagt | sdchlich gesagt
Handel

I 14 11 8 6 3

Umsatz III 10 14 6 4 8
v 14 12 9 5 3

VI 15 17 15 0 2

I 8 8 5 3 3

Einkédufe 111 12 10 5 7 5
v 15 13 12 3 1

VI 14 1 9 5 2

Vorrite I 8 8 ] 7 7
an Fertig- III 14 10 6 8 4
waren v 14 1 9 5 2
Vi 17 11 10 7 1

I 9 13 8 1 5

Einkaufspreis III 6 6 3 3 3
v 3 6 2 1 4

Vi 6 5 2 4 3

I 10 15 10 0 5

Verkaufspreis III 5 8 4 1 4
v 3 3 1 2 2

VI 8 6 4 4 2

Produktion

Produktions- II 10 8 6 4 2
menge v 9 8 6 3 2
II 6 9 2 4 7

Verkaufspreis v 7 5 4 3 1

Entnommen aus: H. Theil: Economic Forecasts and Policy, Amsterdam 1958, S. 115.
a) Es bedeutet: I = GroBhandel in Rohhiuten; II = Gerbereien; III = Ledergrofi-
handel; IV = Schuhfabrikation; V = SchuhgroBhandel; VI = Schuheinzelhandel.

14 Theil: Economic Forecasts and Policy, Amsterdam 1958, insbesondere
Ch. IV: Accuracy Analysis of Entrepreneurial Predictions by Means of
Business Test Data, S. 96—153.
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1. Art, wenn ein Wendepunkt vorausgesagt, aber nicht eingetroffen ist,
und als einen Irrtum 2. Art, wenn ein Wendepunkt nicht vorausgesagt,
aber eingetroffen ist. Beide Irrtiimer lagen recht hoch, ndmlich bei 35
und 40 vH, wenn man die Irrtiimer 1. Art zu den vorausgesagten, die
Irrtiimer 2. Art zu den tatsidchlichen Wendepunkten in Beziehung setzt.
Die vorstehende Tabelle 3" gibt Auskunft iiber die Irrtiimer im ein-
zelnen.

Auch hier ist das Ergebnis also nicht viel giinstiger, eher im Gegen-
teil. Die falschen Unternehmererwartungen scheinen sich also im Durch-
schnitt nicht wesentlich zu kompensieren, jedenfalls in bezug auf die
Voraussagung von Wendepunkten!®, Man kann vielmehr erwarten, dafl
auch in der Aggregation die Fehler der Vorausschidtzung bestehen blei-
ben, ja eher noch gréBer werden. Jedenfalls trifft das fiir die besonders
wichtigen Umkehrpunkte zu. Sieht man nicht so sehr auf sie als viel-
mehr auf alle Voraussagen insgesamt, so kommt man zu giinstigeren
Ergebnissen. Die Tabelle 4 zeigt, daB die Unternehmer insgesamt
(nicht individuell) die Entwicklung des kommenden Monats zu 80 bis
90 vH richtig einschétzen. Hier haben sich die individuellen Fehler offen-
bar doch in gewissem Umfang kompensiert.

Verwendet man also den Konjunkturtest, so wird man die Entwick-
lung des ndchsten Monats mit einer Irrtumswahrscheinlichkeit voraus-
schidtzen koénnen, die bei den einzelnen Testvariablen (Produktion,
Preise, Umsitze, Vorrite etc. der einzelnen Wirtschaftsgruppen) etwa
zwischen 10 vH und 20 vH liegt, wobei allerdings Umkehrpunkte nur
mit viel geringerer Wahrscheinlichkeit auszumachen sind!?.

Mit dieser Sicherheit sind also auch (allerdings sehr kurzfritig) Kon-
junkturdiagnosen fiir die untersuchten Branchen zu stellen, wenn man
sich dazu des Konjunkturtest-Verfahrens bedient.

Die Testzahlen selbst lassen sich ex post im allgemeinen recht gut mit
den Angaben der amtlichen Statistik korrelieren. Allerdings entfallen
dabei die saisonalen Schwankungen bzw. sind sehr viel schwécher, so

15 Angefertigt nach Theil: a.a.O., S.115.

16 Marquardt und Strigel: a.a.O. S.104 behaupten zwar implizit das
Gegenteil, stellen aber am Ende (S.106) doch sehr vorsichtig fest: ,,Offen
bleibt auch noch, wieweit sich aus dem Streuungsbild der ex ante-Daten ein
zuverldssiger Indikator fiir konjunkturelle Umbriiche gewinnen 1aBt*“.
Strigel stellt in einem eigenen Aufsatz, Die Verwendung von ex ante-An-
gaben der Unternehmer fiir die Wirtschaftsbeobachtung, Ifo-Studien 5 (1959)
S. 132, sogar ausdriicklich fest, daB sich die individuellen Erwartungsfehler
der Unternehmer nicht gegenseitig aufheben. Die entgegengesetzte Ansicht
vertritt Starzmann: Zur Treffsicherheit unternehmerischer Antizipationen
im Zeitablauf, Ifo-Institut f. Wirtschaftsforschung Miinchen, Referat auf der
CIRET-Tagung 1961, S.1.

17 Sicher 14Bt sich diese Irrtumswahrscheinlichkeit noch durch Heran-
ziehung anderen Materials und Beriicksichtigung allgemeiner volkswirt-
schaftlicher Zusammenhénge reduzieren. Doch das steht hier nicht zur Dis-
kussion.



Méoglichkeiten und Grenzen der Konjunkturdiagnose 45
Exogene Kontrollen des Konjunkturtests
Vergleich von Konjunkturtest und Statistik
= Konjunkturtest (Testkurven) Statistik?
HOLZVERARBEITUNG EISEN-und METALLWAREN?
s Produktionsentwickiung Indexpunicte
240 240
220 | . 220
200 200
180 180
160 160
140 140
120 120
100 100
goblat o Loy Lo by Iy e b b e by 80
Nachfrageentwicklung
220
200
180
160
140
120
100
80
golat ol byl by AT EPUT RPN B A PR AT TR 80
Erzeugerpreisentwicklung
130 134
128
132
126
124 130
122 128
120 126
118
124
116
114 122
b b b b b llxilx.l.lAl.xAl.n.tzo

1953 1954 1955 1956 1957 1953 1954 1955 1956 1957

1 Produktion.: érbeirstdgl. Produktionsinder (1950 = 700) berechnet vom Stat Bundesamit
Nachirege. werklsgl. Aufiregseingangsindex (Umsafz 7957« 700), berechnet vom
Bundeswirfschalisministerium

Erzeugerpreise. Erzevgernpreisindex (7950 = 700), benechnet vom Slat Bundesam!
2) rastkurve einschliellich SYahlverformung, Index ohne Srahlverformung
Enfnomimen aus: Marquerdt und Strigel, Oer Konfunkturtesrs, 3.a. 0. S. 47

Fig 3
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daB die Testzahlen etwa den Trend wiedergeben. Fig. 3 gibt einen An-
halt fiir die Ubereinstimmung?®.

Zusammenfassend darf man sagen, da8 das Konjunkturtestverfahren
eine Konjunkturdiagnose von Branchen gestattet, wobei die ,, Treffer-
wahrscheinlichkeit“ dieser Diagnose in den einzelnen Bereichen zwar
unterschiedlich, aber im allgemeinen doch ausreichend und vor allem
berechenbar ist.

b) Andere Reprisentativbefragungen
Katonas Methode

Statt wie beim Ifo-Test von moglichst vielen Firmen einer Branche
durch Fragebogenversendung in regelmiBigen Abstinden Auskunft
tber den Wirtschaftsverlauf und die Zukunftsbeurteilung zu erhalten,
wobei nur solche Fragen gestellt werden konnen, die von den leitenden
Personlichkeiten ,aus dem Handgelenk* in etwa fiinf Minuten zu be-
antworten sind, kann man auch aus einer Gesamtheit nach wahrschein-
lichkeitstheoretischen Gesichtspunkten eine Reprasentationswahl treffen
und die ausgewihlten Einheiten (z. B. Firmen, Haushalte usw.) durch
Interviewer dann griindlicher befragen lassen. Das hat den Vorteil, daf
man erheblich mehr und eingehendere Fragen stellen kann, daB der
Interviewer fiir Erlduterungen zur Verfiigung steht und sich ein Bild
machen kann, ob die Fragen wirklich sorgfiltig, d. h. subjektiv richtig,
beantwortet werden. Diese Methode wird von Survey Research Center
im Institute for Social Research der University of Michigan (Ann Arbor,
USA) unter der Leitung von Katona angewandt, und es ist angebracht,
etwas nidher auf sie einzugehen. Dabei interessiert uns in diesem Zu-
sammenhang nicht die hinter den Verfahren stehende ,,Philosophie“
eines Briickenschlages von der Psychologie zur National6konomie“!?,
ebensowenig die Ausnutzung der Methode zur Beschaffung relativ
billiger und einigermaBen verlédBlicher statistischer Unterlagen, wo
eine vollstindige Erhebung nicht angingig ist?®, sondern allein die

18 Entnommen aus Marquardt u. Strigel: Der Konjunkturtest, a. a. O., S. 47.

19 Vgl. hierzu das Buch von Katona: Psychological Analysis of Economic
Behavior, New York-Toronto-London 1951; deutsche Ubersetzung und Er-
weiterung: Das Verhalten der Verbraucher und Unternehmer, Tiibingen 1950.

20 Das Survey Research Center fiihrt z.B. seit 1945 regelmiflig jéhrlich
einmal im Auftrag des Federal Reserve Board eine Reprédsentativbefragung
der gesamten US-amerikanischen Bevélkerung durch. Diese Befragung,
deren Ergebnisse im Federal Reserve Bulletin verotffentlicht werden, dient
der Sammlung von statistischen Unterlagen iiber das Konsumenteneinkom-
men, Schulden, groBere finanzielle Transaktionen usw. Vgl. hierzu die
Federal Reserve Bulletins, auBerdem Katona, Klein, Lansing, Morgan: Con-
tributions of Survey Methods to Economics, New York 1954; Katona und Eva
Mueller: Consumer Expectations 1953—1956,  Michigan, ohne Jahr; beide
Biicher enthalten eine Bibliographie iiber dieses Gebiet. Vgl. auBlerdem
Katona: Federal Reserve Board Committee Reports on Consumer Expec-
tations and Savings Statistics, Rev.'of Ec. and Stat. 39 (1957); S.40—45.
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konjunkturdiagnostische Moglichkeit. Das Survey Research Center be-
faBt sich praktisch nur mit Konsumentenbefragungen?!.' Trotzdem ist
das Ergebnis fiir die Konjunkturdiagnose unter Umstidnden sehr be-
deutsam, weil die Nachfrage, insbesondere nach dauerhaften Konsum-
giitern (Autos, Kiihlsc¢hrinken, Fernsehapparaten etc.), einen sehr be-
deutsamen Einfluf auf die Konjunkturbewegung ausiibt. Gerade diese
Nachfrage schwankt aber relativ stark, da sie ohne groBe Nachteile fiir
den Konsumentén eine ziemliche Zeit lang aufgeschoben werden kann.
Umso wichtiger ist es, iiber die Stimmungen und Kaufabsichten der
Konsumenten im voraus orientiert zu sein.

LaBt das Ergebnis dieser jéhrlich zweimal vorgenommenen Befragun-
gen einigermafBen sichere Schliisse iiber das zukiinftige Kaufverhalten
zu? Hierzu sollte man wissen, inwieweit die Befragten, die eine be-
stimmte Absicht (z. B. zum Kauf eines Autos) bekundeten, sie dann auch
durchfiihrten. Um das zu kontrollieren, wurde gelegentlich ausnahms-
weise der gleiche Personenkreis das nichste Mal wieder befragt (wih-
rend sonst bei jeder Befragung eine neue Repridsentativwahl gezogen
wird). Das Ergebnis war enttduschend: nur wenig mehr als die Hilfte,
die z. B. Anfang 1948 ihre definitive Absicht zum Kauf eines neuen
Autos erklirten, kauften dann auch tatsdchlich ein neues; nimmt man
noch den Kauf eines gebrauchten Wagens hinzu — obwohl urspriing-
lich beabsichtigt war, ein neues zu kaufen —, so steigt die Zahl der tat-
séchlichen Kédufe auf etwa %/s. Die folgende Tabelle 5 gibt iiber die be-
kundeten Absichten und das tatsidchliche Handeln beim Autokauf Aus-
kunft®?. Die Konsumenten dndern ihre Plidne also sogar noch hiufiger
als die Unternehmer, wie ein Vergleich mit der entsprechenden Ta-
belle 1 zeigt. '

Aus diesem Grund legen auch Katona und seine Forschungsgruppe
wenig Wert auf die , absolute GroBe“ der Kaufabsichten, sondern stellen
vor allem auf die Verdnderungen ab. Wenn z.B. bei einer Befragung
10 vH der Befragten die Absicht bekunden, einen neuen Wagen zu
kaufen, in der darauffolgenden Befragung (nach einem halben Jahr
etwa) 15 vH, so kann man mit gré8erer VerlaBlichkeit auf eine Zunahme
der Automobilnachfrage schliefien. Die folgende Figur 4 zeigt, dal zwi-
schen der Anderung der relativen Zahl der Kaufwilligen und der Ande-

21 Das liegt aber nicht unbedingt im- Wesen der Methode. Katona hat in
ahnlicher Weise friiher auch das Verhalten von Unternehmern untersucht;
vgl. Katona, Das Verhalten der Verbraucher und Unternehmer, a.a.O.,
S. 231 fi. Immerhin ist die Methode wohl geeigneter fiir die Analyse eines
groBlen, relativ einheitlichen Kollektivs, wie es die Verbraucher darstellen,
und ergidnzt daher die Ifo-Methode, die fiir Unternehmerbefragungen an-
gewandt wird.

22 Nach Katona, Klein, Lansing, Morgan: Contributions of Survey Methods
to Economics, a. a.O., S.254.
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Tabelle 5
Realisierung beabsichtigter Kiufe von neuen u. gebrauchten Automobilen

Kaufabsichten, Anfang 1948
feste Absiqht X:)l:‘i'::;l:ezi.nl](ical:; unentschlossene
zum Kauf eines eines Nachfrage nach
Kéufe im Keine
Jahre 1948 @ = " - = Kaufabsicht
38 35 38 38 38 3§
5 | EB | Sb | EE[EF | £F
“z | BE s | 8§ 5 | 48
Q 0] 9
vH-Anteile der Realisierung
Neuwagen 57 32 7 4
Gebraucht-
wagen 10 54 10 42 11 86 7
unrealisiert
(kein Kauf) 33 46 58 58 82 14 89
100 100 100 100 100 100 100

Entnommen aus: G. Katona, L. R. Klein, J. B. Lansing, N. J. Morgan: Contributions
of Survey Methods to Economics, New York 1954, S. 254.

rung der tatsidchlichen Kidufe etwa !/2 Jahr spiter eine Korrelation
besteht?s,

Leider fand ich in der Literatur keine Angaben iiber die genaue
Wahrscheinlichkeit, mit der Voraussagen nach diesem Prinzip moéglich
sind, obwohl deren Errechnung, wenn man die Originalzahlen hat, nicht
zu schwierig ist. Nach der Fig. 4 zu urteilen, sollte die Methode aber zu
einigermaflen verldBlichen Konjunkturdiagnosen fiihren. Dagegen ist
es schwieriger, auf dieser Basis zu einer Voraussage der Gesamtnach-
frage der Konsumenten nach dauerhaften Konsumgiitern iiberhaupt zu
kommen.

Katona und E. Mueller haben aus den Angaben iiber Kaufabsichten
der Konsumenten fiir verschiedene Giiter und tiiber allgemeine Stim-
mungen einen Index konstruiert (wobei jedem Faktor ein gleiches Ge-
wicht gegeben wird) und diese Indexkurve dem Index der K&iufe von
dauerhaften Konsumgiitern gegeniibergestellt. Die folgende Figur 52¢
zeigt das Ergebnis. Zwar lduft auch hier der Index der Kaufneigung

28 Nach Katona and Mueller: Consumer Expectations 1953—1956, a.a.O.,
S. 58.

24 Nach Katona und Mueller: Consumer Expectations 1953—1956, a.a. O.,
S.101.
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der Konsumenten der Kurve des tatsédchlichen Kaufs etwas voraus, aber
die Korrelation ist merklich schlechter.

Insgesamt darf man dem vorsichtigen Urteil von Katona und
E. Mueller wohl zustimmen, daB durch die Methode von Reprisen-
tativbefragungen ,,die Unsicherheit beziiglich der zukiinftigen Konsu-
mentenausgaben reduziert werden kann“?. Man gewinnt einen An-
haltspunkt fiir die Entwicklung etwa fiir ein halbes Jahr im voraus;
allerdings ebenfalls nur mit einer gewissen Wahrscheinlichkeit. Mit
Fehlprognosen und daher mit Fehlurteilen iiber den gegenwiértigen
Stand in der Konjunkturentwicklung mufl man aber in einer gewissen
Zahl von Féllen immer rechnen.

B. Die empirische Analyse statistischer Zeitreihen.
Die Konjunkturindikatoren des National Bureau
of Economic Research

Diese Methode der Konjunkturdiagnose steht am Anfang der Kon-
junkturforschung und wird auch jetzt noch in gréBtem Umfang ange-
wandt. Sie ist, wie es zunidchst den Anschein hat, die natiirlichste und
einfachste Art der Orientierung in der Konjunktur. Der Konjunktur-
verlauf zeigt sich statistisch als mehr oder weniger regelmifBige
Schwankung in den Zeitreihen der wichtigsten volkswirtschaftlichen
GroBen wie Produktion, Preise, Beschidftigung, Volkseinkommen, Vor-
riate usw. Was liegt also ndher, als die Perioden dieser Schwankungen
und die relative Lage der einzelnen Zeitreihen zueinander festzustellen
und, indem man annimmt, daB diese empirisch festgestellten Regel-
maéBigkeiten auch in der Zukunft erhalten bleiben, dann auf Grund des
bisherigen Verlaufs auf den Stand der Konjunktur zu schlieBen. Am
bekanntesten von diesen Ansitzen wurde das Harvard-Barometer?s.
Aus einer groBlen Zahl von Zeitreihen wurden 6 ausgewihlt, die die
konjunkturelle Bewegung besonders gut widerspiegeln, und zwar
je 2 aus dem Bereich der Spekulation, der allgemeinen Geschiftstitig-
keit und dem Geldmarkt. Dabei stellte man fest, daB die Spekulations-
kurven denjenigen der Geschiftstitigkeit und diese wieder denjenigen
des Geldmarktes vorauseilten. Durch Verfolgung dieser Reihen sollte
es moglich sein, den jeweiligen Stand im Konjunkturzyklus anzugeben.

25 Katona und E. Mueller: a.a.O., S.106.

26 Vgl. hierzu Persons: Indices of Business Conditions, Rev. of Ec. Sta-
tistics, Vol.I, Jan. 1919, S.5—107; derselbe: An Index of General Business
Conditions, a.a.O., Vol. I, April 1919, S. 111—205; derselbe: A Non-Technical
Explanation of the Index of General Business Conditions, a.a.O., Vol.II,
Febr. 1920, S.39—48. Bullock, Persons, Crum: The Construction and Inter-
pretation of the Harvard Index of Business Conditions, Rev. of Ec. Sta-
tistics, Vol.IX, 1927, S.76. Gater: Die Konjunkturprognose des Harvard-
Instituts, Ziirich 1931. Eine zusammenfassende Darstellung findet sich bei
Johr, Die Konjunkturschwankungen, Tiibingen-Ziirich 1952, S. 20 ff.

4*
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Wagemann?®” erkannte schon die Begrenzung dieses Ansatzes. Es wur-
den mehr oder weniger willkiirlich gewisse begrenzte Teile des volks-
wirtschaftlichen Gesamtgeschehens in ihrer Entwicklung verfolgt in
der Erwartung, daB8 der iibrige Teil sich dann entsprechend verhilt. So
hat denn Wagemann den Konjunkturverlauf durch eine gro8e Zahl von
Kurvenbildern wiedergeben wollen, die sozusagen die ganze Wirtschaft
durchleuchten und nicht nur einen Teil. Er verfolgte eine groBie Zahl
konjunkturell bedeutsamer Zeitreihen, ohne allerdings deren Zusam-
menhidnge theoretisch zu erfassen.

Diese Art der Konjunkturdiagnose ist am weitesten entwickelt vom
National Bureau of Economic Research (NBER), New York, und wird
von ihm laufend praktisch angewandt. Mit dieser bisher besten Aus-
pridgung der Methode wollen wir uns im folgenden befassen?.

Das NBER untersuchte laufend eine groBe (und stets wachsende)
Zahl von konjunkturell bedeutsamen Zeitreihen — zur Zeit etwa 800 —
auf vierteljahrlicher und monatlicher Basis nach ihren konjunkturellen
Charakteristika wie die durchschnittliche Lage des oberen und unteren
Wendepunkts relativ zum allgemeinen Konjunkturverlauf (Voraus-
eilung oder Verzdogerung), die Streuung um diesen Mittelwert, Periodi-
zitdt usw. 1938 wiahlten Mitchell und Burns?® aus den damals zur Ver-
fligung stehenden etwa 500 Zeitreihen zunichst 71 aus, die nach den Er-
fahrungen der Vergangenheit einigermaBen konstant in bezug auf die
relative Lage ihrer oberen und unteren Wendepunkte relativ zum allge-
meinen Konjunkturverlauf waren, obwohl keine dieser Zeitreihen etwa
ohne Ausnahme dem allgemeinen Konjunkturverlauf vorauseilte oder
nachhinkte. Dann stellten sie die folgenden Kriterien fiir einen
»idealen“ Konjunktur-Indikator auf.

1. Er sollte ein halbes Jahrhundert oder ldnger statistisch zu ver-
folgen sein, damit sein Verhalten unter den verschiedensten Be-
dingungen zu studieren ist;

2. er sollte die konjunkturelle Umkehr jeweils eine genaue Zahl von
Monaten vorher anzeigen;

3. er sollte keine iiberlagernden ,zufilligen“ Bewegungen zeigen:

4. seine zyklischen Bewegungen sollten gro8 genug sein, damit sie
leicht erkennbar sind, und die Amplitude der Bewegung sollte der
GroBe der kommenden Konjunkturverinderung entsprechen;

27 Wagemann: Konjunkturlehre. Eine Grundlegung zur Lehre vom Rhyth-
mus der Wirtschaft, Berlin 1928, und Wagemann: Konjunkturstatistisches
Handbuch, Berlin 1935.

28 Vgl. hierzu G. H. Moore (Editor): Business Cycle Indicators, Vol. I und II,
Princeton 1961.

29 Vgl. NBER, Bulletin 69, May 28, 1938, wieder abgedruckt als Ch. 6 in:
Business Cycle Indicators, a. a. O., S. 162 ff.
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5. er sollte seiner Natur nach soviel Vertrauen wie moglich erwek-
ken, daB er sich auch in der Zukunft so verhélt wie in der Ver-
gangenheit.

Keine Zeitreihe entsprach diesen Forderungen. Mitchell und Burns
wahlten aus diesen 71 Zeitreihen dann 21 aus, die den obigen fiinf For-
derungen relativ am besten entsprachen, warnten aber zugleich eindring-
lich davor, diese Zeitreihen rein schematisch zur Konjunkturprognose zu
verwenden. 1950 revidierte G. H. Moore diese Liste auf Grund neueren
und erweiterten statistischen Materials®, wobei er aber nach den gleichen
rein empirischen Gesichtspunkten vorging. Er kam zu 8 Zeitreihen, die
dem allgemeinen XKonjunkturverlauf im allgemeinen vorauseilen,
8 etwa mit ihm zusammenfallenden und 5 im allgemeinen nachhinken-
den Reihen, zusammen 21 wie bei Mitchell und Burns. Und neuerdings
hat G. H. Moore das ganze Problem der Konjunkturindikatoren noch
einmal neu bearbeitet und jetzt bei der Auswahl der Indikatoren nicht
nur Zeitreihen mechanisch ausgesiebt, sondern auch Gesichtspunkte der
Konjunkturtheorie mit beriicksichtigt. Diesmal gelangte er zu 26 Indi-
katoren, von denen 12 vorwiegend dem allgemeinen Konjunkturverlauf
vorauseilen, 9 etwa mit ihm zusammenfallen und 5 dahinter zuriick-
bleiben’!. Nur 3 davon stehen auf der urspriinglichen Liste von Mitchell
und Burns (1937) — eine weitere Mahnung zur Vorsicht bei der Ver-
wendung dieser Methode. Die folgenden Figuren 6 u. 7 zeigen das kon-
junkturelle Verhalten der 12 vorauseilenden Serien. Die dunklen
Zonen geben den Abschwung im allgemeinen Konjunkturverlauf an,
die Punkte an den Zeitreihen die Hoch- bzw. Tiefpunkte der betreffen-
den speziellen Konjunkturbewegung. Wie man sieht, bewegen sich die
meisten Serien ziemlich irregulidr. Es ist manchmal durchaus willkiir-
lich, wo man die Umkehrpunkte ansetzt. Mehrere Zeitreihen zeigen defi-
nitiv zwei ,, Konjunkturschwankungen“ wihrend eines Konjunkturauf-
schwungs. Bei vielen ist der untere Umkehrpunkt wenig ausgeprigt
oder liegt ziemlich in der Nidhe des allgemeinen Konjunkturum-
schwungs. Immerhin geben die Zeitreihen bei sorgfiltiger Beurteilung
doch einen Anhaltspunkt fiir die jeweilige Stellung im Konjunktur-
geschehen — vorausgesetzt, da8 die betreffenden Zeitreihen schnell
genug zur Verfiigung stehen. Denn bestenfalls sind die Umkehrpunkte
einige Monate vorher zu erkennen. Monatszahlen miissen also spite-
stens im Monat danach zur Verfiigung stehen, wenn das ganze Verfah-
ren noch Sinn haben soll%2.

30 Sjehe Business Cycle Indicators, a.a.O., Ch.7, S. 184 ff.

31 Vgl. G. H. Moore: Leading and Confirming Indicators of General Busi-
ness Changes, Business Cycle Indicators, a. a.O., Ch. 3, S. 45 ff.

32 A, F. Burns hat es unter diesem Gesichtspunkt als damaliger Economic
Adviser to the President erreicht, daB die betreffenden Monatszahlen jeweils
am 19. des nichsten Monats vorlagen.
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Als weitere Warnung vor einer zu generalisierenden und tiiberverein-
fachenden Vorstellung vom Konjunkturverlauf kann man die Unter-
suchungen von A. F. Burns iiber die Verteilung der Wendepunkte und
den Prozentsatz von Zeitreihen, die einen Aufschwung bzw. Abschwung
zeigen, in einer Auswahl von iiber 600 konjunkturell bedeutsamen Zeit-
reihen auffassen (s. die folgenden Figuren 8 und 9). Die dunklen Streifen
geben wieder Konjunkturabschwiinge an. Wie man sieht, erreicht
immer nur ein geringer Prozentsatz der Zeitreihen den oberen oder
unteren Wendepunkt, wenn die allgemeine Konjunktur umschligt.
Oder anders ausgedriickt: es gibt immer Auf- und Abschwiinge in ge-
wissen Bereichen. Ein allgemeiner Konjunkturaufschwung ist dadurch
charakterisiert, dal ein iliberwiegender Teil der Branche einen Auf-
schwung erlebt (wenn auch durchaus nicht alle, wie man an Fig. 9
sieht); bei einem allgemeinen Konjunkturabschwung verhilt es sich
gerade umgekehrt.

Auch diese Methode kann also nur Wahrscheinlichkeitsaussagen iiber
den Stand der Konjunktur liefern. Die Gefahr besteht immer, eine Be-
wegung, die sich spédter als eine der vielen ,Zufallsausschlige“ eines
Index herausstellt, als Anzeichen fiir die Konjunkturlage zu deuten.
G. H. Moore33 schreibt hierzu: “What the analyst must do to get out of
the dilemma caused by the short-run ups and downs in economic
activity is to seek, and wait for, confirmation. There are many ways of
seeking it in the materials discussed, as well as in other materials.
When we know more about the economics of the short-run swings, we
may be better able to recognize them as and when they occur. A last
resort — and indeed the only sure way out — is to wait for confirmation
in the course of events.” Das ist natiirlich alles kein wirklicher Ausweg
aus der Schwierigkeit. Die Unsicherheit bleibt eben einfach bestehen,
bis sich der Schleier, je weiter man zeitlich vorriickt, von selbst hebt.
Dann hat allerdings die Konjunkturdiagnose nur noch historische
Bedeutung.

C. Die Aufstellung und Auswertung vollstidndiger
Wirtschaftsmodelle

Die bisherigen Verfahren der Konjunkturdiagnose kommen ziemlich
ohne Wirtschaftswissenschaften im eigentlichen Sinn aus. Es scheint, als
ob die Konjunkturtheorie zur Konjunkturdiagnose iiberfliissig ist und
im wesentlichen nur statistische Kenntnisse benstigt werden. Nun ist
allerdings, wie bereits erwédhnt, das NBER auch dazu iibergegangen, bei
der Auswahl der Konjunkturindikatoren in stirkerem MafBe kon-
junkturtheoretische Gesichtspunkte statt rein statistischer zu bertick-

33 In: Business Cycle Indicators, a.a.O., S.84.
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A Prozentsatz der Serien, die einen Aufschwung angeben.
B UbenrschuBl des Prozentsatzes von Senien, die einen Aufschwun
gegenﬁben solchen, die einen Abschwung bezeichnen.
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sichtigen. Aber ein eigentliches konsistentes Wirtschaftsmodell wird
nicht benutzt. Ebensowenig haben aber auch die eigentlichen Kon-
junkturtheoretiker versucht, ihre Gedankenginge fiir die praktische
Konjunkturdiagnose wirklich nutzbar und damit zugleich die Probe
aufs Exempel zu machen. Erst von der Okonometrie her kam der An-
stoB hierzu. Von den Wirtschaftsmodellen, die bisher zur Erklirung
der Konjunktur aufgestellt, numerisch bestimmt und (zum Teil jeden-
falls) auch zur Konjunkturdiagnose benutzt wurden, will ich hier nur
die beiden neuesten und am weitesten ausgebauten Beispiele ausfiihr-
licher behandeln, ndmlich das Klein-Goldberger-Modell und die Mo-
delle des hollindischen Central-Planning-Bureaus?.

a) Das Klein-Goldberger-Modell

Nachdem Klein schon frither ein Modell zur Darstellung der Kon-
junkturschwankungen in den USA aufgestellt hatte’®, das im wesent-
lichen den Tinbergenschen Ideen folgte’, entwickelte er Anfang der
50er Jahre zusammen mit Goldberger unter Beriicksichtigung der
neueren 6konometrischen Erkenntnisse ein neues Modell der US-ameri-
kanischen Wirtschaft¥. Dieses Modell gehort zu den am sorgfiltigsten
ausgebauten und empirisch verifizierten, die existieren. Es wurde ver-
schiedentlich auf seine Prognosequalitit getestet, allerdings nur fiir
wenige Jahre. Das Modell liegt in zwei nur wenig unterschiedlichen

34 Aus der Zahl der iibrigen seien vor allem genannt das Modell von Tin-
bergen: Statistical Testing of Business Cycle Theories, II. Business Cycles
in the United Staates of America 1919—1932, Geneva 1939, und das Modell
von Colin Clark: A System of Equations Explaining the United States Trade
Cycle, 1921 to 1941, Econometrica 17 (1949), S. 93—124. Zu letzterem vgl. auch
G. Seiler: Okonometrische Konjunkturmodelle, Stuttgart 1959. Weitere Mo-
delle sind erwdhnt bei Christ: Aggregate Econometric Models, Am. Ec. Rev.
46 (1956), S.385—408. Fiir die deutsche Wirtschaft existiert ein Modell von
Waffenschmidt und Forschungsgruppe, Deutsche Volkswirtschaftliche Ge-
samtrechnung und ihre Lenkungsmodelle 1949—1955, Stuttgart 1959, und:
Einkommenserh6hung in der deutschen Volkswirtschaft, Zeitliche Auswir-
kungen einer exogenen Steigerung von 109, (Ein Experiment), Stuttgart
1959, sowie von Menges: Ein 6konometrisches Modell der Bundesrepublik
Deutschland, Ifo-Studien, 5. Jahrg., Heft 1/2, 1959; ferner Guiilicher: Ein ein-
faches okonometrisches Dezisionsmodell zur Beurteilung der quantitativen
Auswirkungen einiger wirtschaftspolitischer MaBnahmen fiir die Wirtschaft
der Bundesrepublik, Zeitschr. f. d. ges. Staatswissenschaft, 117. Bd., 1. Heft,
Tiibingen, Mai 1961.

35 Lawrence R. Klein: Economic Fluctuations in the United States, 1921
—1941, New York 1950. Dieses Modell ist von Christ auf seine Prognose-
qualitit getestet worden, mit nicht sehr positivem Erfolg. Vgl. Christ: A Test
of an Econometric Model for the United States 1921—1947, in National
Bureau of Economic Research (Universities National Bureau Committee),
Conference on Business Cycles, New York 1951, S. 35 ff.

36 Vgl. Anm. 34.

37 L. R. Klein and A. S. Goldberger: An Econometric Model of the United
States 1929—1952, Amsterdam 1955.
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Versionen vor. Die urspriingliche Version I besteht aus 20 z. T. nicht-
linearen Gleichungen mit 20 endogenen und 18 exogenen Variablen. Die
Parameter dieses Systems wurden auf verschiedene Weise 6konome-
trisch bestimmt, die meisten mit Hilfe der limited-information-maxi-
mum-likelihood-Methode aus Zeitreihen der betreffenden Variablen
von 1929—1950 (ohne die Jahre 1942—1945). Das Modell wurde dann zur
Prognose fiir 1951—1953 benutzt. Die Version II enthédlt eine Gleichung
und eine endogene und eine exogene Variable mehr und weist auch
sonst einige kleinere Modifikationen auf, die eine Verbesserung gegen-
iiber der Version I bedeuten. Die Parameter wurden mit denselben
Methoden, aber auf Grund von Zeitreihen von 1929—1952 geschitzt und
Prognosen fiir 1953 und 1954 aufgestellt. Leider hat das US-Department
of Commerce im Sommer 1954 die Methoden zur Errechnung des So-
zialprodukts umgestellt, die alten Berechnungen z.T. revidiert und
weitere Berechnungen nur noch nach der neuen Methode vorgelegt, so
daB die weitere Uberpriifung des Klein-Goldberger-Modells ohne Neu-
berechnung der Parameter nicht moglich ist.

Im folgenden wird zunéchst die Version II des Modells im einzelnen
vorgefiihrt. Auf die Begriindung fiir die gewéhlten speziellen Formen
der Funktionen kann ich nicht eingehen®. Die meisten Funktionen ent-
sprechen dem allgemeinen Stand der jetzigen Wirtschaftstheorie und
den bisherigen 6konometrischen Erfahrungen und bediirfen daher kaum
eines Kommentars.

In der Bezeichnungsweise folgte ich ein Klein und Goldbergers®.

38 Vgl. hierzu die Originalarbeit von Klein und Goldberger sowie den Be-
sprechungsartikel von Christ: Aggregate Econometric Models, Am. Ec. Rev. 4
(1956), S. 385 ff.

39 Die folgenden Symbole werden benutzt:

21 endogene Variable:

Y Volkseinkommen, deflationiert

P Preisindex fiir das Bruttosozialprodukt (1939 = 100)

C Konsumausgaben in 1939%er §$.
Wy private Lohne und Gehélter, deflationiert
P alles Einkommen auBler Lohnen, Gehiltern und Einkommen in der

Landwirtschaft, deflationiert

P, Gewinne von Gesellschaften, deflationiert

Sp nichtausgeschiittete Gewinne (= Sparen der Kapitalgesellschaften),
deflationiert

A Einkommnen der Landwirtschaft, deflationiert (einschl. Subventionen)

Ay Einkommen der Landwirtschaft, deflationiert (ohne Subventionen)

Ly Liquide Mittel natiirlicher Personen am Ende des Jahres,
deflationiert

Ly Liquide Mittel von Unternehmen am Ende des Jahres, deflationiert

I private Bruttoinvestition in 193%er $

D verbrauchsbedingte Abschreibungen in 1939er $

iy, Durchschnittsverzinsung von Gesellschafts-Obligationen
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(a) 15 Verhaltensgleichungen

1. Die Konsumfunktion. Der reale Konsum wird angesehen als li-
neare Funktion des realen Nettolohneinkommens, des realen Netto-
gewinneinkommens (ohne Landwirtschaft), des realen Nettoeinkom-
mens der Landwirtschaft und der Bevolkerungszahl, jeweils bezogen
auf dieselbe Periode, sowie des realen Konsums und des Liquiditéts-
bestandes der Vorperiode:

(1) Ct =ay+ a (Wl + W2—Tw)t + ag (P’—TP—SP)t + ag (Al + AZ—TA)t +

+agCyy + a5 (Lyy_1 + ag(Np)y_1 + uyg

Durchschnittsverzinsung kurzfristiger privater Papiere

private Kapitalanlage am Ende des Jahres in 1939er §
Uberschiisse der Gesellschaften am Ende des Jahres, deflationiert
Zahl der Lohn- und Gehaltsempfinger

Index der Stundenléhne (1939 = 122,1)

Importe von Giitern und Diensten in 1939%er $

Index der Agrargiiterpreise (1939 = 100)

19 exogene Variable:

Wp

Ay

Lohne und Gehaélter der 6ffentlichen Hand, deflationiert

Einkommens- und Lohnsteuer abziiglich Transferzahlungen vom
Lohn- und Gehaltseinkommen, deflationiert

Einkommens- und Korperschaftssteuer abziiglich Transferzahlungen
von allen Einkommen auBler vom Lohn-, Gehalts- und Landwirt-
schaftseinkommen, deflationiert

Steuern abziiglich Transferzahlungen vom Landwirtschaftseinkom-
men, deflationiert

Korperschaftssteuer, deflationiert

indirekte Steuern minus Subventionen, deflationiert

Bevolkerung der USA

Zeit (in Jahren)

Index der jihrlichen Arbeitsstunden pro Arbeiter (1939 = 1,00)

Zahl der Beschiftigten im éffentlichen Sektor

Zahl der Unternehmer auler derjenigen in der Landwirtschaft

Zahl der landwirtschaftlichen Betriebsfiihrer

Zahl der arbeitenden Personen

Index der Importpreise (1939 = 100)

Index der landwirtschaftlichen Exporte (1939 = 100)

Exporte von Giitern und Diensten in 1939er $

UberschuBreserven der Banken als Prozentsatz der gesamten
Reserven

Ausgaben der 6ffentlichen Hand fiir Giiter und Dienste in 193%r $

Zahlungen der 6ffentlichen Hand an die Landwirtschaft.

Die empirisch bestimmten Parameter werden mit griechischen Buchstaben
bezeichnet. Jede Verhaltensgleichung enthidlt auBerdem eine zufallsverteilte
StorungsgroBe u. Die Periode ist immer das Jahr.
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2. Die Investitionsfunktion. Die reale Bruttoinvestion ist eine lineare
Funktion der realen Nettogewinne der gleichen und der vorhergehen-
den Periode sowie des langfristigen Zinssatzes, des realen Kapital-
bestandes und der Liquiditdt der Unternehmen, jeweils bezogen auf die
vorhergehende Periode. Die praktische Errechnung der Parameter er-
gab unmégliche Resultate bei gleichzeitiger Einfiigung der realen Netto-
gewinne der gleichen und der vorhergehenden Periode. Ebenso war die
Einfiligung des Zinssatzes schidlich. Klein und Goldberger bénutzen da-
her am Ende nur die Investitionsfunktion:

2 It=ﬂ0+ﬂ2(P‘_TP+A1+A2_TA+D)t .
+ BaKy_y '|"."35(L2)t_1 + ug

3. Die Sparfunktion der Kapitalgesellschaften. Die realen nichtausge-
schiitteten Gewinne der Gesellschaften sind eine lineare Funktion der
realen Nettogewinne der gleichen Periode sowie der realen ausge-
schiitteten Gewinne und Uberschiisse der Vorperiode:

3 Sp)y =y + 11 P — T + yg P —Te— Syl .1 + r3By_1 + ug

4. Die Beziehung zwischen den Gewinnen der Kapitalgesellschaften
und dem iibrigen Gewinneinkommen (ohne Landwirtschaft). Hier wird
eine lineare Relation zum {ibrigen Gewinneinkommen der gleichen und
der vorhergehenden Periode angenommen. Aus statistischen Griinden
war es nicht moglich, das iibrige Gewinneinkommen der Vorperiode
einzuschlieBen, so daB nur die folgende Funktion verwandt wurde.

(C)] (Po)y = 6y + 61 Py + uy

5. Die Abschreibungsgleichung. Die realen verbrauchsbedingten Ab-
schreibungen wurden als lineare Funktion des Mittels des realen Kapi-
talbestandes der laufenden und der vorhergehenden Periode und des
privaten realen Bruttosozialprodukts angesetzt:

® D, = ¢ + ettt Ke-1 +2Kt-1 + e (Y+ T + D— W), + us,

6. Die Gleichung fiir die Nachfrage nach Arbeit. Die realen privaten
Lohne und Gehilter sind eine lineare Funktion des privaten realen
Bruttosozialprodukts der gleichen und der vorhergehenden Periode
sowie eines Trendfaktors:

®) Wy = Co+ G (¥ + T+ D—Wy)y + (5 (Y + T+ D—Wy)
+ L3t + ug

1

7. Die Produktionsfunktion. Das private reale Bruttosozialprodukt
ist eine nichtlineare Funktion der Zahl der privaten und offentlichen
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Arbeiter, Angestellten und Beamten und ihrer durchschnittlichen Ar-
beitszeit, der Zahl der Unternehmer und Betriebsleiter in der Landwirt-
schaft, des mittleren realen Kapitalbestandes der laufenden und vorher-
gehenden Periode und eines Trendfaktors;

U] (Y+T+D—-W2)t=1]0+7]l h(NW—NG)+NE+NF ¢
+’72—&+2—Kt‘1—+773t+u7t

8. Die Bestimmung des Lohnsatzes. Die Anderung des Lohnsatzes
héngt linear ab von der Zahl der Arbeitslosen, der Anderung des Preis-
niveaus und einem Trendfaktor:

8) wy—Wy_1 = 3y + $(N— Ny — Ng — Ng); +35 (D41 — Py —2)

+ ‘l’:;t + ug

9. Die Importgleichung. Die realen Importe sind eine nichtlineare
Funktion des Preisverhiltnisses von In- und Ausland und des realen
verfiigbaren Einkommens und der nichtausgeschiitteten Gewinne der
Kapitalgesellschaften sowie der Importe der Vorperiode:
® p
FDy =19+ ¢y |(Wy + Wo— Ty + Ag + Ag—Ty) 1 It
+tw@E)  +uy

-10. Die Bestimmung des landwirtschaftlichen Einkommens. Das mit
dem Index der Agrarpreise deflationierte Einkommen der Landwirt-
schaft (ohne Subventionen) ist eine nichtlineare Funktion des Verhalt-
nisses von Gesamtpreisniveau zu Agrarpreisniveau und des realen ver-
fiigbaren nichtlandwirtschaftlichen Einkommens der gleichen und der
vorhergehenden Periode und des Index der Agrarexporte. Das urspriing-
lich noch einmal linear angesetzte Verhiltnis der allgemeinen Preise
zu den Agrarpreisen hat sich als schiddlich erwiesen. Damit bleibt:

(10) p p
(A] P_)t = 2y + % [(Wl + W —Tyw + P—Tp—Sp)p— ¢ +
A A

P
+ %9 [(W1 + Wy—Tw + P—Tp—Sp)
Pa Jt-1

+xg(Fp)y + Uy,

11. Das Verhiltnis von Agrarpreisen zu Nichtagrarpreisen. Hier wird
eine lineare Abhingigkeit der Agrarpreise von den Nichtagrarpreisen
der gleichen und der vorhergehenden Periode angenommen. Wegen
Schwierigkeiten bei der statistischen Schidtzung wird nur erstere Ab-
héngigkeit beibehalten. Die Gleichung lautet also:

(11) (DA)t =4+ 41,
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12. Die Liquiditdts-Prdiferenzfunktion der Haushalte. Der reale Li-
quiditdtsbestand der Haushalte wird — den Vorstellungen Keynes’
folgend — als eine nichtlineare Funktion des verfiigbaren realen Ein-
kommens der Haushalte und des langfristigen Zinssatzes (abziiglich
eines Mindestzinssatzes) angesetzt:

(12) (Ll)t =M (W1 + WQ—TW + P—TP"—SP + Al + A2_TA)t

. u2
+up | iL—2 ¢ Mo

13. Die Liquiditdts-Priferenzfunktion der Unternehmen. Der Liqui-
ditatsbestand der Unternehmen wird als eine lineare Funktion der
privaten Lohn- und Gehaltszahlungen, der Preiséinderungen, des kurz-
fristigen Zinssatzes und des Liquiditdtsbestandes am Ende der Vor-
periode angenommen:

13) Lo)y = vy + vy (Wy)y + vg (Pg—D¢-1) + 73 (i)
+rgLodg gt Uy

14. Die Beziehung zwischen lang- und kurzfristigem Zins. Auf Grund
empirischer Manipulationen kommen Klein und Goldberger zu der
linearen Form:

a4 (Ve =& + &1 (9 t-3 + &2 () ¢-5TUp

15. Die Zinsbestimmung. Die Anderungsrate des kurzfristigen Zins-
satzes wird als linear abhingig von den relativen UberschuBireserven
angesehen:

(15) (is), — (is)y _
&Tltl =0p + 0y Ry + uys,e.
(b) 6 Definitionsgleichungen

Sie werden hier als selbstverstindlich ohne Kommentar wieder-

gegeben.

(16) Co+ I+ G+ (Fg)y— (Fpy = Yy + Ty + D,
(¢%)) Wi + (Woly + Py + (Ag)y + (Ag)y = Y

w.
(18) b, p—: (Nu) = (W) +(Wa),
19) Ki—Ki =L —D
(20) B, —B; 3 = (Sp)
(1) Ay = (Ap; + (Ao

Die Parameter dieses Modells wurden, wie gesagt, von Klein und
Goldberger geschitzt.
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Wie bewihrt sich nun dieses Modell — sowohl in der etwas einfache-
ren Version I als auch in der hier wiedergegebenen Version II — in
der Prognose? Klein und Goldberger haben das selbst untersucht und
Christ hat sich in einer ausfiihrlichen Besprechung ihrer Arbeit kritisch
hiermit befaBt#. Die folgende Tabelle zeigt das Ergebnis fiir die Ver-
sion I des Modells. Hierbei handelt es sich um eine sogenannte ex post-
Prognose: die richtigen Werte der exogenen Variablen wurden in das
Modell eingesetzt und dieses daraufhin nach den endogenen Variablen
gelost.

Tabelle 6 (Version I)
Abweichungen der berechneten von den tatsiichlichen Werten in /o

Variable 1951 | 1952
Brutto-Sozialprodukt .............. — 4% — 5%
KONSUM ..ovvvvinnnneenreennnennnns 4+ 1/49 + 3%
Bruttoinvestition .................. — 289, — 189
Volkseinkommen .........ccoeeven. — 4%, + 2%
Privates Lohn- u. Gehaltseinkommen — 4%, 0
Landwirtschaftliches Einkommen + 169% + 349%
Besitzeinkommen ............0000. — 99, + 1%,
Abschreibungen .........ccovevennn. — 10% — 20%
Gewinne der Kapitalgesellschaften .. — 149 — 4%
Nichtausgeschiittete Gewinne

der Kapitalgesellschaften ......... — 170 % 2) —619/p2)
ImMporte ....cvevviieeereneenennnnn. — 5% —139%
Zahl der Beschéftigten ............. — 1Y% + 5%
Lohnsatz ......ccovvviiiiinnnnnnns — 29, + 3%
Preisniveau .........ccciiiiiiiinnnn. 0 + 7%

a) Es handelt sich hier um volkswirtschaftlich sehr kleine GréS8en, so daB leicht
relativ groBe Abweichungen auftreten.

Die Version II des Modells arbeitet besser. Hierbei handelt es sich
sogar um ex ante-Voraussagen; d. h. die Werte der exogenen Variablen
wurden von Klein und Goldberger vorausgeschitzt und die endogenen
Variablen dann nach dem Modell berechnet. Christ hat spéter die tat-
sichlichen Werte festgestellt und Voraussagen und Wirklichkeit ver-
glichen. Leider ist der Vergleich nur fiir einige Variable durchgefiihrt
worden.

Tabelle 7 (Version II)
Abweichungen der berechneten von den tatsichlichen Werten in %o

. 1953 1954

Variable vH vH
Brutto-Sozialprodukt .............. 0 +1/2
KONSUM ..iiivreeiennnnrennnnnannns —1/s + 1
Bruttoinvestition .................. + 11 + 12
Zahl der Beschéftigten ............. — 1 + 1
Preisniveau .......ccoviiiiiiiiiian. + 4 + 6

40 Christ: Aggregate Economic Models, a.a.O., S.406 und 407. Von dort
stammen die folgenden beiden Tabellen.

5 Schriften d. Vereins f. Socialpolitik 25
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Diese Ergebnisse sind ermutigend, insbesondere wenn man beriick-
sichtigt, daB das Jahr 1954 gegeniiber 1953 einen Abschwung brachte
und das Modell diesen Umkehrpunkt richtig vorausgesagt hat. Fiir ein
endgiiltiges Urteil ist die Zahl der Voraussagen zu klein. Denn sicher
werden Voraussagen und Wirklichkeit auseinanderfallen; eine volle
Ubereinstimmung wire Zufall. Man sollte aber wissen, bei wieviel
Voraussagen von 100 man erwarten kann, nur um 1 vH, 2 vH, ... 5 vH
von der Wirklichkeit abzuweichen. Das ist jetzt nicht méglich. Sicher
148t das Modell noch manchen Wunsch offen. Die Uberschitzung der
Investitionen und des Preisniveaus miifite vor allem korrigiert werden.
Aber die Ergebnisse sind doch so, dafl sie ein Vorwairtsschreiten auf
diesem Wege aussichtsreich erscheinen lassen.

b) Modelle des hollindischen Central Planning Bureau

Das holldndische Central Planning Bureau (CPB) wurde unmittelbar
nach dem letzten Weltkrieg gegriindet, um die Regierung beim Ent-
wurf einer geeigneten Wirtschaftspolitik zu beraten. Der Initiator und
erste Direktor war Tinbergen, und seine Ideen haben die weiteren
Arbeiten entscheidend beeinflut. Das CPB veréffentlicht jéhrlich einen
sogenannten Wirtschaftsplan fiir das kommende Jahr. Der Charakter
der dort veroffentlichten Ziffern war nicht immer ganz klar und hat im
Laufe der Jahre gewechselt. Zunichst stand wohl die Absicht im Vor-
dergrund, gewisse Ziele fiir die Wirtschaft zu setzen, die mit Hilfe
wirtschaftspolitischer MaBnahmen der Regierung erreicht werden
sollten#l. Allmédhlich wechselte der Sinn der Planzahlen, und seit ge-
raumer Zeit — etwa ab 1949 — stellt der ,,Wirtschaftsplan“ des CPB
nichts anderes dar als eine Vorausschau auf die wahrscheinliche zu-
kiinftige Wirtschaftsentwicklung, also eine Konjunkturdiagnose. In
diesem Zusammenhang interessiert er uns hier.

Das CPB arbeitete von Anfang an mit 6konometrischen gesamtwirt-
schaftlichen Modellen. Diese Modelle wurden laufend revidiert und
verbessert. Es hat keinen Sinn, sie alle hier vorzufiihren?. Einen ge-
wissen vorldufigen AbschluB erreicht die Entwicklung in dem Modell
vom Jahre 1955, das im folgenden im einzelnen dargestellt wird. Es
ist aber in der Zwischenzeit weiter verbessert worden%s. Da aber
Untersuchungen iiber die Prognosequalitit nur fiir die weiter zuriick-

41 Vgl. zu diesem Ansatz Tinbergen: Economic Policy: Principles and
Design, Amsterdam 1956.

42 Ein fritherer Stand der Modellentwicklung ist dargestellt bei Tinbergen:
Prognose der niederldndischen Wirtschaftslage fiir das Jahr 1954, Zeitschr.
f. d. ges. Staatswissenschaft, 110 (1954), S.577—614.

43 Das Modell von 1961 ist geschildert bei de Wolff: Objectifs et méthodes
du Bureau Central du Plan Néerlandais, La Haye, le 28 février 1961 (un-
veroffentlichtes Manuskript). '
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liegenden Modelle vorliegen, miissen wir uns hier auf diese be-
schrianken.

Bei dem Modell von 1955 handelt es sich um ein System von 27 li-
nearen Gleichungen mit 27 endogenen und 37 exogenen Variablen, das
durch Linearisierung eines urspriinglich nichtlinearen Systems ent-
standen ist. Zum Beispiel kann man das Produkt zweier Variablen x
und y darstellen als

Xy =xAdy+ yAx +x§ + Axdy,
wobei sich die iliberstrichenen GréBen auf das Vorjahr beziehen, also
fiir eine Prognose Konstante sind. Die Anderung dieses Produktes ist
dann, wenn man von Gro8en hoéherer Ordnung absieht, angendhert

Axy) = xy — xy = x4y +yax,

also linear in den Anderungen der Variablen x und y. Das Modell des
CPB arbeitet nur mit solchen Anderungen als Variablen. Kennt man
die Ausgangsdaten des vorhergehenden Jahres und die Anderung der
exogenen Faktoren, so kann man mit ihm dann die Anderungen im
nichsten Jahr prognostizieren. Da alle Variablen auf die gleiche
Periode bezogen sind, handelt es sich um ein statisches System. Ande-
rungen der endogenen Variablen sind eine direkte Folge der Anderung
der exogenen Variablen.

In der Bezeichnungsweise folge ich wieder der Originalarbeit, 4.
Die 27 Gleichungen lauten wie folgt:

4 Theil, Economic Forecasts and Policy, Amsterdam 1958, S. 52 ff.

45 Die folgenden Symbole werden benutzt. Alle Variablen aufer den mit
einem Querstrich versehenen sind Differenzen zwischen dem Wert des Vor-
aussagejahres und dem entsprechenden Wert im vorhergehenden Jahr.
Preise werden als Index mit dem Wert 1 im vorhergehenden Jahr gemessen.
Der Einfachheit halber wird in der verbalen Erkldrung vom Differenz-
charakter aller Variablen abstrahiert. Da die Verhaltensgleichungen als
stochastische Beziehungen aufgefat werden, ist dort eine Zufallsvariable u
eingefiigt.

27 endogene Variable

Pe Preisniveau der Konsumgiiter

px; Preisniveau der von der 6ffentlichen Hand gekauften Giiter
p; Preisniveau der Investitionsgiiter

Pn Preisniveau der Vorratsgiiter

P, Preisniveau der Exportgiiter

¢ Verkédufe von Unternehmen (Mengen)
Konsumgiiterkdufe (Mengen)
Nettoinvestition (Mengen)
Beschiftigte im privaten Sektor
Importe (mengenmaifig)
Exporte an Giitern (mengenma8ig)
Wert der Verkidufe von Unternehmen
Wert der Konsumgiiterkdufe

G Wert der Kéufe der o6ffentlichen Hand

LR

xna<
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Wert der Nettoinvestition

Abschreibungen (Wert)

Vorratsdnderungen (Wert)

Wert der Exporte

Konsumausgaben der Lohnbezieher

Konsumausgaben der Unternehmer

Einkommen aufler Lohneinkommen (= Gewinneinkommen)
Lohn- und Einkommensteuerzahlungen der Lohnbezieher
Einkommensteuerzahlungen aus Nichtlohneinkommen
Summen der indirekten Steuern abziiglich Subventionen
Arbeitslosen-Unterstiitzungszahlungen

privates Brutto-Lohneinkommen

Wert der Importe

37 exogene Variable:

San
es
m,
my
Pmg
Pm,
re,
Py

Ziel ploe~

<|§ aoy|

Q=5 35l

VA4
Tau
w

au
TZ

autonome Giiterexporte

Exporte an Dienstleistungen

Giiterimporte (mengenmiBig) im vorhergehenden Jahr

Dienstleistungsimporte (mengenmifBig) im vorhergehenden Jahr

Preisniveau der Dienstleistungsimporte

Preisniveau der Giiterimporte

Preisniveau der Dienstleistungsexporte

Preisniveau des Weltmarktes

Nettoinvestition (mengenméBig) im vorhergehenden Jahr

Abschreibungen (mengenmaéfBig) im vorhergehenden Jahr

Exporte von Giitern (mengenmiBig) im vorhergehenden Jahr

Exporte von Dienstleistungen (mengenmiBig) im vorhergehenden
Jahr

Konsumgiiterkdufe (mengenmifBig) im vorhergehenden Jahr

Kiufe der offentlichen Hand (mengenméBig) im vorhergehenden
Jahr

Vorratsinderungen (mengenmaiBig) im vorhergehenden Jahr

verfligbare Arbeitskrifte

Abschreibungen (mengenmaBig)

Lohnsatz

Verkidufe von Unternehmen (mengenméBig) im vorhergehenden
Jahr

Importe (mengenmiBig) im vorhergehenden Jahr

Dienstleistungsimporte (mengenmaéigig)

Vorratsdnderungen

Ersatzinvestitionen (mengenmifBig)

Wert der Konsumgiiterkdufe im Ausland und der Konsumgiiter-
kdufe der offentlichen Hand

Lohn- und Gehaltszahlungen der offentlichen Hand

Einkommen der Nichtlohnbezieher aus dem Ausland

Durch die Steuerprogression veranlaBte uberproportionale direkte
Steuerzahlungen der Lohnbezieher

dasselbe fiir die Nichtlohnbezieher
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(a) 15 Verhaltensgleichungen (einschlieBlich institutioneller Gleichungen)

1. Die Konsumfunktion der Lohnbeziecher. Die Anderung des Kon-
sums der Lohnbezieher wird als bestimmter Bruchteil der Anderung
ihres Nettoeinkommens aufgefafit:

(1) XW=a1(W+U—TW+W’)+u1
2. Die Konsumfunktion der Nichtlohnbezieher lautet entsprechend
(2) XZ = ﬂl (Z—TZ + Z’) + Ug

3. Die Steuerfunktion fiir die Lohnbezieher. Die Anderung der di-
rekten Steuerzahlungen der Lohnbezieher ist proportional der Ande-
rung ihres Bruttoeinkommens. Hierzu kommt ein autonomer Teil, um
der Steuerprogression Rechnung zu tragen:

&) Tw=7(W+ U+ W)+ T + ug
4. Die Steuerfunktion fiir die Nichtlohnbezieher lautet entsprechend:
@ Ty =0(Z+2)+T% +y,

5. Die Indirekte-Steuern-Funktion. Die Anderung der Einnahmen
aus indirekten Steuern (abziiglich Subventionen) ist proportional den
Anderungen, des privaten Brutto-Lohneinkommens, der Importe und
der Inlandsverkidufe der Unternehmen. Hinzu kommt wieder ein
autonomer Teil, um Nichtlinearititen Rechnung zu tragen:

(5) Ty = W + &M + g3 (V—E) + T% + us

6. Die Bestimmung der Arbeitslosenunterstiitzungszahlungen. Die
Anderung der Arbeitslosenunterstiitzungszahlungen ist proportional
der Anderung der Zahl der Arbeitslosen:

(6) U=, BR (b—a) + yq

1. Die Beschiftigungsfunktion. Die Anderung der Beschidftigung wird
proportional der Anderung des Volumens der Verkiufe (abziiglich Im-
porte) angesetzt:

T3 dasselbe fiir die indirekten Steuern

R Unterstiitzungszahlungen pro Arbeitslosen im vorhergehenden Jahr

B Beschiftigte im privaten Sektor im vorhergehenden Jahr

w Privates Bruttolohneinkommen im vorhergehenden Jahr

au Anderung der indirekten Steuerbelastung, soweit sie sich auf den
I;c

Preis der Konsumgiiter auswirkt
au dasselbe beziiglich des Preisniveaus der von der 6ffentlichen Hand
TXG  gekauften Giiter

T;?] dasselbe beziiglich des Preisniveaus der Investitionsgiiter

TI";“,‘l dasselbe beziiglich des Preisniveaus der Vorrite

TI?:C dasselbe beziiglich des Preisniveaus der Exportgiiter

Die kleinen griechischen Buchstaben bezeichnen im folgenden die dkono-
metrisch bestimmten Parameter.
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N
%) a=——
v—m

+ uy

8. Die Importfunktion. Die Anderung der Importmengen ist propor-
tional den Anderungen des Volumens der Konsumgiiterkiufe, der
Kiufe der offentlichen Hand, der Bruttoinvestition, der Vorratsidnde-
rungen, der Exporte an Giitern, der Exporte an Dienstleistungen zu-
ziiglich der Anderung der Dienstleistungsimporte:

®) m = $ic+ doxg + J3 (i + d) + H4n + Fse. + Fge; + My + ug
9. Die Exportfunktion. Die Anderung des Giiterexportvolumens ist
proportional der Differenz der Preisniveaudnderungen von Export-

giitern und dem Weltmarkt-Preisniveau. Hinzu kommt dann noch eine
autonome Komponente:

® e =% (pec - pw)e—c +eT +uy,

10. Die Investitionsfunktion. Die Anderung des Nettoinvestitions-
volumens wird als proportional der Anderung der Verkaufsmengen
der Unternehmen (ohne Vorrite) und als proportional der realen Netto-
investition der vorhergehenden Periode angesehen. Hinzu muB noch
die Anderung des Volumens der Ersatzinvestitionen addiert und der
Abschreibungen subtrahiert werden:

(10) i=2% (v—n) + %l + r—d + uyg

11. Die Bestimmung des Preisniveaus der Konsumgiiter. Die Ande-
rung des Preisniveaus der Konsumgiiter ist proportional der Anderung
des Lohnsatzes und des Preisniveaus der importierten Giiter. Hinzu
kommt noch ein autonomer Faktor, um Anderungen in der Steuerbe-

lastung zu beriicksichtigen.
au

an Pe =MW+ Abp + 25+ uy
(4

12. Das Preisniveau der von der offentlichen Hand gekauften Giiter
wird entsprechend bestimmt durch

au
I x

(12) Pxg = MW+HDPy + =2 + up
XG

13. Das Preisniveau der Investitionsgiiter ist entsprechend zu be-
rechnen durch

T
13) D = %W + Vape_ + 2 + ugg
1

14. Das Preisniveau der Vorratsgiiter ist analog bestimmt durch
T

14 P = BW + Bappy, + 20 4+ uy

n
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15. Das Preisniveau der Exportgiiter wird analog bestimmt. Hinzu
kommt aber noch der EinfluB der Weltmarktpreise:
T2
(15) Pe, = MW + MWDy, + T3 Lee 4 mypy, + s

€c

(b) 12 Definitionsgleichungen
Sie werden, soweit sie sich selbst erkliren, ohne weiteren Kommen-
tar hier wiedergegeben.

(16) V=C+X3+I+D+N+E
an V=v +ep, + xgPy + @ + d)p; + npy + €cp, + P

Diese Gleichung stellt (nach Linearisation) die Anderung des Wertes
der Verkdufe von Unternehmen als Produkt der Anderung der ent-
sprechenden Mengen und Preise dar.

(18) C=Xy+X;,—C
19) Z=V—W—T;—D—M
(20) W=W(@+w

Die Anderung der Lohnsumme des privaten Sektors ergibt sich aus
der Anderung der Beschiftigung und des Lohnsatzes. Bei Linearisation
erhdlt man obige Beziehung.

(1) M=m +mpy, +mPr

Hier ist der Wert der Anderung der Importe (nach Linearisation) dar-
gestellt aus der Anderung der Giiter- und Dienstleistungs-Importmengen
und -preise gegeniiber dem Vorjahr. In analoger Weise sind die folgen-
den Wertédnderungen aus den Mengen- und Preisdnderungen definiert.

22) C=c+ cp,

@3) Xg = Xg +xgPy .

9 I=i+ip;

(25) D =d + dp;

(26) N =n + np,

@7 E =e + ¢ + €De + €De, -

Die Parameter wurden mit der ein- und mit der zweistufigen Me-
thode der kleinsten Quadrate aus geeigneten Zeitreihen der Vor- und
Nachkriegszeit (z.B. fiir das Modell von 1961 aus den Zeitreihen von
1923—1938 und 1949—1957) berechnet.
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Was sind die Ergebnisse der Voraussagen? Da das Modell des CPB
viele fiir die Wirtschaftsentwicklung wesentliche Variable als exogen
ansieht und damit ein groBer Teil des Erfolgs des Prognose von der
richtigen Vorausschitzung dieser Variablen abhéngt (wofiir aber keine
spezielle Schidtzmethode angegeben wird), ist es instruktiv, zunéchst
die tatsdchliche Treffsicherheit der Prognosen des CPB zu untersuchen
(vgl. Tabelle 8). Hierbei sind also die exogenen Groéfen selbstindig vor-
ausgeschitzt, in die jeweiligen Modelle eingesetzt und diese nach den
endogenen Variablen gelést worden. Die Modelle waren, wie schon
frither erwihnt, in jedem Jahr verschieden. Das oben dargestellte Mo-
dell fiir 1955 kann also nur als Anhaltspunkt genommen werden. Die
folgende Tabelle gibt den Fehler in der Vorausschétzung der Anderung
gegeniiber dem Vorjahr an.

Tabelle 8

Abweichung der prognostizierten prozentualen Anderungen (relativ zum
Vorjahr) gegeniiber den tatsichlichen prozentualen Anderungen
(relativ zum Vorjahr)a)

Variable 1949 | 1950 | 1951 | 1952 | 1953 | 1954 | 1955
Preisniveau d. Exportgiiter |—3 +5|—4 — 4 |— 45 1
Preisniveau d. Importgiiter 0 0 |— 19 + 0,5|— 1,7/ — 1,8
Preisniveau d. Konsumgiiter | — 2,4/ — 4,2/ — 1 — 3,1l— 1,6/ + 0,7
Exportvolumen

(Giuterexporte) .......... —27 |[—12 |+ 8 . |—8 |— 54— 53
Importvolumen

(Giiterimporte) .......... — 2 |—12 |+ 6 — 3 | —17,6| — 6,4
realer Konsum —L11+2 |—13 + 0,8 + 0,3| — 5,0
verfiigbare Arbeitskrifte .. |— 1,4 — 0,9 — 0,3 — 03— 0,9 + 0,1
Arbeitsproduktivitat ...... — 34 — 0,5 — 3,2 — 1 |+ 09 — 28
Beschiftigung im privaten

Sektor ......ciiiiiiiinnnn — 1,8 — 0,7 0 — 04— 1,9 — 14
Beschiftigung im 6ffent-

lichen Sektor ........... + 0,7 — 36| — 1,5 — 2,5 — 3,6/ + 0,5
Wert der Giiterexporte .... |—146/— 8 |+ 3,2 — 3,4/ —10.2| — 6,4
Wert der Giiterimporte ... + 0,1| —14,5| + 7,5 + 3,1 —18,7| — 83
Wert d. Konsumgiiterkdufe |— 3,1/ — 2,6] — 0,2 — 1,3 — 1,4/ — 43
Wert der Nettoinvestition . — 1,4/ —31 | +11,4 —32,2| —62,2| —16,1
Wertschopfg. im priv. Sektor | — 7,3I — 52 + 04 — 7,7 — 49— 83
Lohnzahlungen der o&ffentl. |

Hand ..........co0vunann + 58 —14,6| — 2,5 — 25| — 4,9 — 2,2
Giiterkaufe d. 6ffentl. Hand |—17 |— 7,5 +21,9 + 3,3 — 6,8 — 84
Einnahmen aus ind. Steuern

minus Subventionen .... + 08 + 0,3 — 8,5 + 14— 54— 1,0
Wert der Dienstleistungs-

exXporte .......eeeiiinnnn — 8 |—14 |—22 —13 | — 6,8/ —18,8
Wert der Dienstleistungs-

importe ................. — 6 |—23 [—19 + 9 |—12,8/—12,5
UberschuB8 der Dienst-

leistungsbilanz .......... — 9,6’ — 6,9| —32,7 . | =10 |+ 1,8{—255

a) Berechnet nach Theil: Economic Forecasts and Policy, a.a. O., S. 86 und 95.
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Der Eindruck ist nicht einheitlich. Manche wirtschaftlichen GréBen,
z. B. der Konsum, die Preisniveaus, die Beschiftigung, wurden gut pro-
gnostiziert; andere, wie z.B. die Investition schlecht. Durchweg wur-
den die Anderungen im Mittel unterschitzt (die Minuszeichen herr-
schen vor), ein Zug des Modells, mit dem sich Theil (a.a.O.) an vielen
Stellen seines Buches auseinandersetzt und der zu korrigieren ist. Im-
merhin haben die Modelle von 14 Wendepunkten in den 6konomischen
Reihen 13 richtig vorausgesagt; allerdings auch einige zuviel. Hieriiber
gibt die folgende Tabelle Auskunft.

Tabelle 9
Voraussagung von Wendepunkten in Zeitreihen der endogenen Variablen
Wendepunkte Irrtiimer
voraus- ein- davon rich- 1. Art 2. Art
gesagt getroffen tig voraus- (vorausgesag- | (nicht voraus-
gesagt ter Wende- |gesagt. Wende-
punkt nicht punkt ein-
eingetreten) getreten)
18 14 13 5 1

Bei all dem ist nun, wie gesagt, zu beriicksichtigen, daB die Qualitét
dieser Voraussagen wesentlich von den Voraussagen der exogenen
Variablen abhingt. Es gehen hier also nicht nur die Fehler der Mo-
delle, sondern auch die Schitzfehler bei den exogenen Variablen ein.
Will man letztere auschalten, mul man bedingte Voraussagen machen.
Lips und Schouten’® haben hierzu in das oben dargestellte Modell von
1955 nachtréglich die tatsdchlichen Werte der exogenen Variablen ein-
gesetzt und das Modell nach den endogenen Variablen gelést. Das Er-
gebnis ist in der folgenden Tabelle wiedergegeben.

Jetzt ist die Unterschdtzung der Anderungen verschwunden. Sie lag
also weitgehend an der falschen Vorausschitzung der exogenen Vari-
ablen. Auch liegen die bedingt vorausgesagten Anderungen im Durch-
schnitt viel ndher an den tatsichlichen. Bemerkenswert gut sind die
wesentlichen GroB8en wie Bruttosozialprodukt, Konsum, Investition,
Beschiftigung und die verschiedenen Preisniveaus in ihren Bewegungen
erfallt, was insbesondere bei den ziemlich starken Anderungen der Preis-
niveaus und der Investition im Laufe der untersuchten Periode ins Ge-

46 Lips and Schouten: The Reliability of the Policy Model Used by the
Central Planning Bureau of the Netherlands, Paper read at the Hindsgave
Meeting of the International Association for Research in Income and Wealth
(1955), z. T. wiedergegeben bei Theil: Economic Forecasts and Policy, a.a.O.,
S. 161 ff. Die folgende Tabelle ist errechnet nach Angaben bei Theil: a.a.O,,
S. 86 und 185.
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Tabelle 10

Abweichung der berechneten prozentualen Anderungen (relativ zum Vorjahr)
gegeniiber den tatsichlichen Anderungen unter Zugrundelegung der tatsiich-
lichen Werte der exogenen Grdfien

Variable 1949 1950 1951 1952 1953 1954
Preisniveau d. Exportgiiter| + 94 | + 22| — 1,56 | + 09 | + 68| + 4.2
Preisniveau d.Konsumgiiter| — 1,8 | — 29 | + 46 | + 28| — 35| — 1,1
Preisniveau d. Investitions-

gliter ..........ciiinen. — 15| +48! —30|—75|+ 02| + 03
Preisniveau d. Vorratsgiiter| — 1 — 27 —16|—14|+35| —09
Preisniveau d. v. d. offentl.

Hand gekauften Giiter ..| — 23 | + 51| — 25| —63 | — 06| — 1.2
Importvolumen, Giiter-

importe ..........c..... +15 + 49| —36| +33 |+ 73| —26
realer Konsum ............ + 22| +1 — 41| —2 + 51 + 1,9
reale Bruttoinvestition ....| + 7,1 | + 03| —09| —23 | + 06| — 7,3
reales Bruttosozialprodukt | — 3 —03|+ 1,71 —33|—15| +1
Beschiftigung i. priv.Sektor| + 04 | — 02| — 1,2 | + 05 | + 1,6 | — 0,1
Einnnahmen aus indirekten

Steuern minus Sub-

ventionen .............. —08|+511+25|+23|+1,7| —14
Einkommen- u. Lohn-

steuern d. Lohnbezieher | — 3,1 | + 28 | — 18| + 1,8 | + 1,2| + 05
Einkommensteuern aller

iibrigen ................. —39 | — L1 | +74| —31|—48| + 27
Nichtlohneinkommen ..... — 4 — 23| +59|—62|—07| + 38

wicht fallt. Man hat den Eindruck, daB man auf dem durch das Modell
1955 gewiesenen Weg fortschreiten kann.

3. Méglichkeiten der Verbesserung der Konjunkturdiagnose

Die oben geschilderten drei Methoden: Befragungen, Analyse statisti-
scher Reihen und Auswertung gesamtwirtschaftlicher Modelle haben
bisher alle nicht zu voll befriedigenden Ergebnissen gefiihrt. Wie sind
sie in ihrem Verhiltnis zueinander zu beurteilen?

A. Beurteilung der Diagnoseverfahren
a) Befragungen

Befragungen eines bestimmten Personenkreises iiber bisherige Ent-
wicklungen konnen nur den Sinn haben, Kenntnisse iliber wirtschaft-
lich bedeutsame Tatsachen an diejenigen zu vermitteln, die sie benéti-
gen und die sie sonst nicht oder auf dem Wege iiber die amtliche Statistik
erst spéter erhalten wiirden. Fiir die Konjunkturdiagnose hat das sicher
einen bedeutenden Wert, es ist aber auch nicht die Konjunkturdiagnose
selbst in dem Sinne, wie sie zu Anfang definiert wurde. Man erféhrt
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eine bereits eingetretene Entwicklung etwas friiher oder vollstindiger.
Durch einen Ausbau und eine Beschleunigung des normalen statisti-
schen Erhebungsverfahrens kann prinzipiell das gleiche erreicht wer-
den, wenn das auch aus den verschiedensten Griinden manchmal prak-
tisch nicht angéngig ist. Es handelt sich also hier um eine nachtrdgliche
Feststellung einer bereits eingetretenen Entwicklung mit Mitteln, die
schneller als allgemein iiblich sind und auch Teile der Volkswirtschaft
zu durchdringen vermdgen, die sonst in Dunkel gehiillt sind. Es ist so,
als ob jemand von einer eingetretenen Lage laufend telefonisch Bericht
von Augenzeugen erhilt, wihrend der andere, der sich dieses Mittels
nicht bedient, auf die Auswertung schriftlicher Aussagen, die durch die
Post spiter zugestellt werden, angewiesen ist. Der erstere kann, vom
zweiten aus gesehen, die Konjunktur , diagnostizieren“, weil er die tat-
sédchliche Entwicklung immer etwas vor dem anderen erfihrt. Eine echte
Diagnose im Sinne der Beurteilung der jetzigen Konjunkturlage ist das
nicht.

Dagegen wiren Befragungen iber Absichten, Beurteilungen, Erwar-
tungen etc. eine Grundlage hierfiir. Leider hat die Erfahrung gezeigt,
daBl solche Angaben wenig verldBlich sind. Absichten werden schnell
geédndert, die Beurteilung wechselt — kurz, man kann sich nicht sicher
darauf verlassen, da§ die Entwicklung auch wirklich den Lauf nimmt,
der den jetzt vorherrschenden Ansichten entspricht. Insbesondere wird
die Methode fiir ldngerfristige Voraussagen schnell unbrauchbar; da-
gegen ist sie umso sicherer, je kiirzer die Frist der Voraussage ist.

Ein weiterer Vorteil der Methode ist, da man mit ihr die Konjunk-
turlage in vielen einzelnen Branchen feststellen kann — natiirlich immer
mit dem unvermeidlichen Grad von Unsicherheit, ob die Absichten auch
tatsdchlich realisiert werden. Dafiir ist es schwieriger und manchmal
unmoglich, zu einem Urteil liber die Gesamtkonjunktur vorzustoBen,
weil eine Aggregation von qualitativen Einzelurteilen, wenn sie nicht
alle oder ganz vorwiegend in einer Richtung gehen, nicht méglich ist.

b) Die Methode der Konjunkturindikatoren

Sie hat den Vorteil, sich auf verldBlichere Daten stiitzen zu kénnen,
die allerdings dafiir meist etwas spiter zur Verfiigung stehen. Eine
Konjunkturdiagnose ist daraus aber erst abzuleiten, wenn man sich dar-
auf verlassen kann, daB3 die ,,vorauseilenden Reihen“ auch in dem jewei-
ligen Fall wirklich vorauseilen, oder anders ausgedriickt: da8 die Struk-
tur der Konjunkturbewegungen gleich bleibt. Das ist nun aber sicher
nicht der Fall. Vielmehr gibt es nur gewisse ,Regeln“ iiber das konjunk-
turelle Verhalten einzelner statistischer Reihen, die schon in der Ver-
gangenheit nicht immer zutrafen und von denen man nicht weiB, ob sie
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in der Zukunft bestehen bleiben werden. Eine besondere Schwierigkeit
entsteht aus den vielen, unregelmiBigen ,,Zufallsschwankungen®, die
der konjunkturellen Grundbewegung der Reihen {iberlagert sind und
einigermaBen exakt erst nachtrdglich als solche erkannt und ausgeschie-
den werden koénnen. Fiir die Konjunkturdiagnose ist es aber notwendig,
beide Einfliisse vorher zu kennen. So bleibt hier viel der individuellen
Ansicht und dem ,Gefiihl“ des jeweiligen Beurteilers iiberlassen. Aus
beiden Griinden — Unsicherheit {iber die weitere Geltung der bisheri-
gen ,Regeln“ und Schwierigkeit der Eliminierung von Zufallsschwan-
kungen — ist die Konjunkturdiagnose nach dieser Methode mit einem
ziemlichen Risiko verbunden. Sie bezieht sich im iibrigen eher auf die
Wirtschaft als Ganzes als auf einzelne Branchen.

¢) Die Methode vollstindiger Modelle

Sie ist die theoretisch am besten fundierte und, wenn man die bisheri-
gen nicht allzu umfangreichen Erfahrungen zugrundelegen darf, das
fiir die gesamtwirtschaftliche Konjunktur verlédBlichste Diagnosever-
fahren. Bei der Formulierung der Verhaltenshypothesen im Modell
kann man sich des ganzen Apparats der Wirtschaftstheorie und der
neuesten Erfahrungen aus der Wirtschaftspraxis bedienen. Jeder Fort-
schritt hierin kann laufend ins Modell eingefiigt werden, und immer
sind alle Riickwirkungen auf die anderen GréSen mit beriicksichtigt.
Man erhidlt wirkliche Voraussagen insofern, als ein Verhalten, das die
Beteiligten selbst unter Umstdnden noch gar nicht ins Auge gefafit
haben — was also auch durch Tendenzbefragungen nicht eruiert werden
konnte — abgeleitet wird. Auch hier gibt es natiirlich einen Bereich der
Unsicherheit, der sich aus zwei Komponenten zusammensetzt. Einmal
ist das Modell unvollstindig und ungenau. Es beschreibt das Wirt-
schaftsverhalten nicht richtig. Und zweitens ist das Wirtschaftsverhalten
selbst funktionell nicht eindeutig festgelegt; die betreffenden Beziehun-
gen sind bestenfalls stochastischer Art. Erstere Unsicherheit ist durch
den Fortschritt in der Wirtschaftstheorie, Okonometrie und Statistik zu
reduzieren und im Idealfall ganz zu beseitigen, letztere bleibt bei jedem
Verfahren bestehen und ist unvermeidlich. Das Modellverfahren, wenn
auch jetzt noch unvollkommen, ist also der systematischen Verbesserung
féhig. Es ist, um einen Ausdruck der Statistik zu gebrauchen, ,,asympto-
tisch erwartungstreu®. Allerdings fiihrt es zu manchmal komplizierten
Rechnungen und kann liberdies immer nur relativ wenige und globale
GroBen umfassen. Die Konjunkturdiagnose fiir einzelne Branchen be-
dient sich dann zweckmaiBigerweise dieser Globalgré8en als Unterlagen.
Uberdies greift hier das Befragungsverfahren erginzend ein.

Insgesamt kann man wohl sagen, da die Methode der gesamtwirt-
schaftlichen Modelle die ausbauféhigste, theoretisch begriindetste und
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praktisch verldBlichste ist, soweit es sich um die Diagnose der konjunk-
turellen Lage der Gesamtwirtschaft handelt. Fiir die Einzelbranchen
tritt die Befragungsmethode ergidnzend daneben. Die Methode der
Konjunkturindikatoren liberldBt vielesder subjektiven Entscheidung des
Bearbeiters. Handelt es sich bei ihm um einen hervorragenden National-
6konomen, der den dort fehlenden Gesamtzusammenhang bei der Ana-
lyse mit beriicksichtigt, so mag der Erfolg nicht schlecht sein. Als Er-
gidnzung und zur Kontrolle ist sie wohl geeignet; als alleinige Er-
kenntnisquelle erscheint sie nicht ausreichend. Im tiibrigen kann keine
Methode mit Sicherheit diagnostizieren; nur der Grad der VerldBlichkeit
ist verschieden.

B. Verbesserung der Diagnoseverfahren

Fiir die Verbesserung der Tendenzbefragungen nach dem Muster des
Ifo-Instituts kann man die folgenden Vorschlige machen:

1. sollte bei den bisher erfaBiten Wirtschaftszweigen ein besserer Re-
préasentationsgrad des befragten Kreises angestrebt werden. Die Ant-
worten miissen die Lage der betreffenden Branche richtig charakteri-
sieren;

2. sollte die Art, in der die Fragebogen beantwortet werden, ofter
(moglichst laufend) iiberpriift werden. Man kann sich vorstellen, daf
manche Firmenleiter die selbstindige und sorgfiltige Beantwortung
auf die Dauer als unbequem empfinden und sie entweder dem nicht
genau informierten , Vorzimmer* iiberlassen oder, wenn sie es noch
selbst tun, dann ohne weitergehende Uberlegung mehr ,aufs Gerate-
wohl“;

3. miiBte bei denjenigen, die die Fragebogen ausfiillen, festgestellt
werden, was denn etwa bei ihnen , unverdndert* heit und von welchem
Prozentsatz an sie ,gestiegen“ oder , gefallen“ melden;

4. sollte der Konjunkturtest alle fiir die Konjunkturdiagnose wesent-
lichen Wirtschaftszweige und Personengruppen erfassen. Insbesondere
miiBte die Grundstoff- und Investitionsgiiterindustrie méglichst gut er-
faBt werden. Auch die Banken, Borsen und Versicherungen verdienen
eine bessere Beriicksichtigung. SchlieBlich wére es auch wichtig, die Ge-
meinden, Gemeindeverbinde, Genossenschaften und sonstigen staat-
lichen oder halbstaatlichen Organisationen (aufier Bund und Lindern)
mit einzubeziehen, da deren Verhalten einen nicht zu vernachlédssigen-
den EinfluB auf die Konjunktur ausiibt und anderweitig kaum oder viel
zu spit erfaft wird;

5. wére es vorteilhaft, bei der Auswertung der Antworten nicht nur
die Prozentsidtze der Marktanteile, die ,gestiegen®, ,gleich geblieben*
oder ,gefallen“ melden, zusammenzustellen, sondern auch die Anderung
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dieser Prozentsitze gegeniiber dem Vormonat. Wenn man die sehr plau-
siblen Erfahrungen von Katona verallgemeinern darf, so ist z. B. eine
Zunahme des Prozentsatzes von Antworten ,gestiegen“ fiir eine Aus-
weitung der betreffenden GroSe charakteristischer als die absolute Hohe
des Prozentsatzes selbst.

6. sollte der Versuch gemacht werden, die Ergebnisse des Konjunktur-
tests fiir die Bestimmung der Parameter gesamtwirtschaftlicher Sy-
steme nutzbar zu machen und damit beide Verfahren miteinander zu
verbinden. Errechnet man diese Parameter aus Zeitreihen, so geben sie
ein durchschnittliches Verhalten in der Vergangenheit wieder. Modifi-
ziert man sie nach den Ergebnissen des Konjunkturtests, so erhalten sie
eher die fiir die augenblickliche Situation charakteristischen Werte, und
man kann bessere Prognoseergebnisse beim Modellverfahren erwarten;

7. sollte man die Ergebnisse des Konjunkturtests auch bei der Aus-
wertung von Reihen statistischer Konjunkturindikatoren heranziehen.
Weisen beide in die gleiche Richtung, so hat die betreffende Diagnose
mehr fiir sich als im umgekehrten Fall.

Ich bin mir bewuB}t, daB nicht alle diese desiderata voll in die Wirk-
lichkeit umgesetzt werden kdnnen. Je mehr man aber in dieser Richtung
voranschreitet, umso besser.

Die Verbesserung der Methode der statistischen Konjunkturindika-
toren hidngt im wesentlichen an der Verbesserung der Statistik. Hier
sind wir in Deutschland leider in der internationalen Entwicklung
zuriickgeblieben. Eine Vorratsstatistik fehlt ganz, viele wichtige GroBen
stehen erst zu spét zur Verfiigung und beziehen sich auf zu lange Zeit-
rdume. Fiir die Konjunkturdiagnose mit Hilfe statistischer Zeitreihen
braucht man Monats- und Vierteljahreszahlen; Jahreszahlen niitzen
wenig. Eine grundlegende Neuorganisation der statistischen Erhebungs-
verfahren mit dem Ziel einer in sich konsistenten, an der Volkswirt-
schaftlichen Gesamtrechnung orientierten allseitigen Durchleuchtung
der Wirtschaft in kurzen zeitlichen Abstédnden ist im Interesse der Kon-
junktur- und Wachstumsdiagnose nétig.

Die Methode gesamtwirtschaftlicher Modelle ist wohl der weitest-
gehenden Verbesserung fihig.

1. muB das Investitionsverhalten genauer untersucht werden. Die In-
vestitionsfunktion ist die crux der meisten gesamtwirtschaftlichen Mo-
delle. Wihrend die Konsumfunktion recht sicher festgestellt ist und gut
arbeitet, sind die Investitionsvoraussagen auf Grund einer Investitions-
funktion meist weniger befriedigend. Das liegt aber weniger an einer
prinzipiellen Indeterminiertheit des Investitionsgeschehens als daran,
daB die Investitionsfunktion viel komplizierter ist4’.

47 Vgl. hierzu Krelle: Die Investitionsfunktion, Jahrb. f. Nat.Ok. u. Stat.,
Bd. 172, Heft 5 (1960).
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2. muB3 den Export- und Importfunktionen mehr Beachtung geschenkt
werden. Auch dies ist schwierig, weil es ,,den Weltmarkt*“ fiir die mei-
sten Giiterarten nicht gibt, sondern eben eine Vielfalt von Auslands-
mirkten, auf denen die Verhiltnisse ganz verschieden liegen. Auch hier
wird man nicht darum herumkommen, ndher in die Einzelheiten zu
gehen, statt einige wenige Globalziffern wie ,, Weltmarktpreise®, ,,Aus-
landseinkommen* o. i. zugrundezulegen. Dies ist insbesondere fiir die
stark auslandsverflochtenen europédischen Wirtschaften wichtig, wah-
rend es fiir mehr autarke Wirtschaften weniger Bedeutung hat;

3. ist es notwendig, das geplante Nachfrageverhalten der 6ffentlichen
Hand genauer zu erfassen. Es ist eigentlich eine Schande, daB die Pro-
jektion der Nachfrage der 6ffentlichen Hand fiir das nichste Jahr mit
einer viel groBeren Unsicherheit behaftet ist als beispielsweise die des
privaten Konsums, obwohl doch die 6ffentlichen Haushaltspldne vorher
aufgestellt werden miissen. Hier liegt ein einfaches Problem der statisti-
schen Erfassung der geplanten o6ffentlichen Ausgaben vor, das gelost
werden sollte;

4. muBl dem Geld- und Kreditsystem in den Modellen mehr Beachtung
geschenkt werden. Wiahrend das ,Harvard Barometer“ der Geld- und
Kreditsphire ein libergroes Gewicht beima8, verfillt man jetzt leicht
in den umgekehrten Fehler;

5. darf das Prognoseproblem nicht einfach statt gelost zu werden, auf
einen anderen Bereich weitergeschoben werden, indem man einen Teil
der wichtigen volkswirtschaftlichen GroBSen als exogen ansieht und das
System nur fiir die Bestimmung der iibrigen ansetzt. Das Modell des
hollindischen Central Planning Bureau krankt hieran. Die exogenen
GroBen sind so zahlreich und von so grundlegender Bedeutung, da der
Erfolg einer Konjunkturdiagnose ganz wesentlich von ihrer Bestim-
mung abhdngt. Dafiir sind aber keine Regeln gegeben, vielmehr wird
hier alles der ,freihédndigen Beurteilung® iiberlassen. Es ist daher kein
Wunder, daf3 dies Modell ex post, wenn man die richtigen exogenen
GroBen einsetzt, ganz gut funktioniert. Im Gegensatz dazu verwendet
das Klein-Goldberger-Modell weniger exogene GroBen; diese sind im
iibrigen auch eher als ,,exogen“ anzusehen als viele im Modell des CPB.
Im iibrigen ist es notwendig, Prognoseverfahren auch fiir die exogenen
GroéBen anzugeben. Andernfalls ist eine wirkliche Konjunkturdiagnose
mit Hilfe volkswirtschaftlicher Modelle eben nicht méglich;

6. diirfen verzogerte Wirkungen nicht vernachldssigt werden. Das
1955er Modell des hollindischen CPB ist rein statisch, d.h. alle endo-
genen Variablen beziehen sich auf die gleiche Periode. Damit sind die
errechneten Konjunkturbewegungen allein von den entsprechenden
Anderungen der exogenen GréBen abhidngig. Man muB also im Grunde
die Schwankungen bei der Vorausschédtzung der exogenen Gréfen je-
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weils von auBen in das Modell hineinbringen. Nur dynamische Systeme
wie das von Klein und Goldberger sind zu Eigenschwingungen fihig. —
Neuerdings ist auch das hollindische CPB zu dynamischen Modellen
libergegangen (z. B. im Modell fiir 1961);

7. diirfte ein einziger Satz von Parametern bzw. ein einziges Modell
fiir alle Konjunkturlagen ungeeignet sein, die wirtschaftliche Wirklich-
keit zu beschreiben. Z. B. wirkt eine Erh6hung der offentlichen Nach-
frage sicher anders in einer unterbeschidftigten Wirtschaft als in einer
vollbeschiftigten. Man miiite also zunédchst drei verschiedene, jeweils
ineinander iibergehende Systeme benutzen: eines fiir Unterbeschéfti-
gung aller Produktionsfaktoren, eins fiir teilweise Vollbeschdftigung
(das EngpaBniveau), eines fiir absolute Vollbeschiftigung. DaB} die
neuerdings aufgestellten Globalmodelle so relativ gut funktionieren, ist
im wesentlichen dem Zustand zuzuschreiben, da die Konjunkturlage
nicht drastisch wechselte;

8. sollte man die Parameterwerte fiir jede Prognose unter Einbe-
ziehung der neuesten Zahlen jeweils neu berechnen; unter Umstidnden
sogar das ganze Modell umbauen, wenn das alte in gewisser Hinsicht
unbefriedigend arbeitete oder neue Erkenntnisse zutage getreten sind.
In dieser Hinsicht ist das Vorgehen des holldndischen CPB vorbildlich.
Die Modelle miissen stidndig verbessert, d. h. dem sich é&ndernden Wirt-
schaftsverhalten und der Art der statistischen Erfassung angepaBt
werden. Sie miissen sozusagen ,auf Prognose geziichtet® werden. Die
automatische Verbesserung des Modells muB in dem Modell selbst
gleich eingebaut sein;

9. sollte versucht werden, die Ergebnisse der Tendenzbefragungen,
soweit sie sich auf kiinftiges Verhalten beziehen, durch Anderung der
entsprechenden Parameterwerte fiir die Prognose nutzbar zu machen;

10. sollte man die ohnehin unvermeidlichen Fehler nicht durch
Linearisierung von sicher nichtlinearen Beziehungen noch vergroBern.
Manchmal werden Linearisierungen mit Riicksicht auf einen sonst
prohibitiven Rechenaufwand unvermeidlich sein. In vielen Fillen liegen
aber auch nichtlineare Systeme durchaus im Bereich des Moglichen, wie
z. B. das Klein-Goldberger-Modell beweist;

11. sollte man das einmal aufgestellte Modell auch fiir langfristige
Wachstumsprognosen nutzbar machen. Uberdies geben die hierzu not-
wendige Uberpriifung der Stabilititseigenschaften ebenso wie die sich
ergebende Gleichgewichtswachstumsrate selbst wichtige Hinweise auf
die Brauchbarkeit des Modells;

12. sollte man das aufgestellte Modell an Hand der wichtigsten Kon-
junkturtheorien iiberpriifen. Es muB die in diesen Theorien {iiberein-
stimmend angegebenen wesentlichen Ziige besitzen und so wirklich die
Erkenntnisse der Wirtschaftstheorie ausnutzen;
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13. wiére es vorteilhaft, drei verschiedene Modelle zu haben, von
denen eines auf Monats-, eines auf Vierteljahres- und eines auf Jahres-
daten aufbaut. Damit wére es moglich, kurz- und lingerfristige Progno-
sen zugleich zu machen und einen hoheren Grad von Sicherheit fiir die
Konjunkturdiagnose zu erreichen. Aus dem gleichen Grund ist es
empfehlenswert, mehrere Modelle fiir die gleiche Periode nebeneinander
zu verwenden, die auf verschiedenen Prinzipien aufbauen, z. B. gré8ere
linearisierte Modelle und stirker aggregierte nichtlineare. Natiirlich
miissen die Parameter aller Modelle mit dem Verfligbarwerden neuer
statistischer Zahlen jeweils neu berechnet werden;

14. sollte jede Prognose mit einem MaB3 fiir ihre VerldBlichkeit ver-
bunden werden; z. B. indem aufBler dem wahrscheinlichsten Wert auch
noch Ober- und Untergrenzen fiir eine gewisse Wahrscheinlichkeit an-
gegeben werden.

Alle vorgeschlagenen Verbesserungen verlangen einen erheblichen
Arbeitsaufwand. Der zahlt sich im Grunde nur aus, wenn die betreffen-
den Methoden stindig angewandt werden. Nur so kann man sie ver-
bessern und Erfahrungen iiber ihre VerldBlichkeit gewinnen. Denn da
nach Lage der Dinge keine mit absoluter Sicherheit arbeiten kann,
kommt alles darauf an, die relativen Hiufigkeiten richtiger und falscher
Prognosen zu erkennen. Und dazu mufl das betreffende Verfahren
hidufig genug angewandt werden. Das Ifo-Institut ist auf dem Gebiet der
Tendenzbefragungen tiatig. In Deutschland fehlt leider noch eine Insti-
tution, die sich der Modellmethode annimmt, und zwar stindig, nicht
nur voriibergehend. Nach den hollédndischen Erfahrungen wére ein sol-
cher Versuch erfolgversprechend.

6 Schriften d. Vereins £, Socialpolitik 25



Die kurzfristige Konjunkturprognose

Von O. Anderson jr. und K. Winckler

I. Die Interpretierung des Terminus Konjunktur ist keinesfalls ein-
deutig.

In der Theorie denkt man hierbei an lingerfristige wirtschaftliche
Prozesse und kniipft insbesondere an die im 19. und Anfang des 20. Jahr-
hunderts gesammelten Erfahrungen an, wonach sich derartige Entwick-
lungen in anndhernd zyklischer Weise mit Periodenléngen von etwa
7—12 Jahren vollziehen. Die Beobachtung solcher ,,Konjunkturzyklen*
fiihrte liberhaupt erst zur Begriindung und Entwicklung der Konjunk-
turforschung.

In der Praxis hat sich — zumindest in der Bundesrepublik — ein etwas
anderer Begriffsinhalt fiir diesen Terminus durchgesetzt. Viele For-
schungsinstitute und ein Teil der Fachpresse deuten auch kiirzerfristige
Anderungen des wirtschaftlichen Geschehens — soweit sie nicht rein
saisonaler Natur sind — als Konjunktur. Steigen etwa infolge auBer-
gewodhnlich glinstigen Wetters im Frithjahr Absatz und Produk-
tion der Bekleidungsindustrie iiber das ,,normale“ Maf8 hinaus, so spricht
man von einem konjunkturellen Anstieg in diesem Industriezweig.

Weitere MiBverstédndnisse ergeben sich haufig aus den Unterscheidun-
gen zwischen Gesamt- und Partialkonjunktur, da fiir beide Phinomene
die Bezeichnung Konjunktur ohne zusétzliche Prézisierung iiblich ist.

Derartige terminologische Schwierigkeiten lassen sich durch Heran-
ziehung eines fiir die empirische Arbeit zweckmiBigeren Konzepts um-
gehen.

Wirtschaftliche Zeitreihen beschreiben bestimmte Aspekte des wirt-
schaftlichen Geschehens und sind somit zahlenmiBige Charakteristika
der betreffenden 6konomischen Variablen. Die einzelnen Werte dieser
Variablen stellen in der Regel das Ergebnis des Zusammenwirkens ver-
schiedener Ursachenkomplexe dar. Die Erklidrung der wirtschaftlichen
Abléufe ist daher gleichbedeutend mit der Riickfiihrung der beobach-
teten Entwicklungsvorginge auf ihre Bestimmungsgriinde, d. h. mit der
Prazisierung der Art und Weise, wie die relevanten Ursachenkomplexe
die gegebene Reihe geformt haben. Es handelt sich also um das Bemiihen,
die Werte der interessierenden Variablen méglichst vollstindig durch
die Werte entsprechender anderer Variablen zu erkliren, d.h. sie bis
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zu einem gewissen zu vernachlidssigenden Rest der Funktion eben dieser
»erklirenden“ Variablen auszudriicken. Auf Grund der ermittelten Funk-
tionalbeziehungen kénnen dann die Beitridge der einzelnen EinfluBfak-
toren zu den speziellen Werten der betreffenden Variablen im Zeitablauf
bestimmt und daraus weitere Schliisse gezogen werden.

Ausgehend von diesem Konzept lassen sich Ursachengruppen unter-
scheiden, die kurzfristige, léngerfristige und langfristige Veridnderun-
gen wirtschaftlicher Variablen bewirken.

Ahnliche Uberlegungen liegen z.B. der statistischen Zerlegung von
Zeitreihen zugrunde, die man sich konventionell aus den Komponenten
»sakularer Trend“, ,Konjunktur“, ,Saison“ und ,irreguldren Schwan-
kungen“ zusammengesetzt vorstellt.

Jede dieser Komponenten denkt man sich stellvertretend fiir einen be-
sonderen Ursachenkomplex, der sich in bestimmten &uBeren Erschei-
nungsformen einer wirtschaftlichen Zeitreihe auswirken soll. So soll der
sdkulare Trend die langfristige Entwicklung darstellen, die von Faktoren
beeinfluBt wird, welche sich im Zeitablauf nur sehr langsam veridndern,
z. B. technischer Fortschritt, Bevélkerungswachstum, wirtschaftliche
Strukturdnderungen, die auf gesellschaftliche und politische Umwailzun-
gen zurlickzufiihren sind usw. Die Konjunktur, unter der man in diesem
Zusammenhang zyklische Schwankungen mit Periodenldngen von etwa
7 bis 12 Jahren versteht, wird auf das Zusammenwirken der fiir die
mittelfristigen Verdnderungen verantwortlichen Ursachen zuriickge-
fithrt (monetire Einfliisse, Schwankungen der Lagerhaltung, Uber-
kapazititen usw.). Die Saisonschwankungen in Gestalt von regelmiBig
wiederkehrenden Bewegungen mit der Periodenlinge bis zu einem
Jahr werden als Auswirkungen jahreszeitlich bedingter Faktoren inter-
pretiert. SchlieBlich faBt man in den irreguldren Schwankungen die Aus-
wirkungen kurzfristig und unregelmifig wirkender EinfluBgro8en zu-
sammen.

Kritisch muf} allerdings bemerkt werden, daB die Zeitreihenzerlegung
vielfach zu formal durchgefiihrt wird. Man postuliert von vornherein,
daB die Auswirkungen einzelner Ursachenkomplexe auf die interes-
sierende Reihe eine bestimmte analytische Gestalt haben, unterlafit aber
im allgemeinen die Uberpriifung dieser Hypothese.

Wesentlich erscheint aber, dal Ursachengruppen gefunden werden
konnen, welche die Entwicklung einer Zeitreihe kurzfristig, mittelfristig
und langfristig beeinflussen. Unter Zugrundelegung dieser Kriterien
kann man unter Konjunkturprognose zunichst die Voraussage derjeni-
gen Reihenkomponente verstehen, in der sich die Einfliisse mittelfristig
wirksamer EinfluBfaktoren niederschlagen, und zwar unabhingig da-
von, ob ihre duflere Erscheinungsform zyklischer oder anderer Art ist.

6*
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Auch der Zusatz ,kurzfristig® ist mehrdeutig, da er bei Prognosen
unterschiedlich interpretiert werden kann. Seine Auslegung lediglich im
Hinblick auf die zeitliche Ausdehnung einer Voraussage ist zu einseitig.
Wie paradox es auch zunichst klingen mag, es ist durchaus sinnvoll,
einer auf einen groBen Zeitraum ausgerichteten Prognose auch einen
kurzfristigen Charakter zuzuerkennen, und zwar dann, wenn sie fiir das
gesamte Prognosenintervall nicht nur die mutmaBlichen langfristigen,
sondern auch die voraussichtlichen kurzfristigen Verdnderungen der
wirtschaftlichen Variablen angibt. Andererseits ist eine im Hinblick auf
die zeitliche Ausdehnung kurzfristige Prognose der langfristigen Ent-
wicklungskomponente einer Reihe dann wenig sinnvoll, wenn das Vor-
aussageintervall derart kurz bemessen ist, daB sich in dieser Zeitspanne
die Auswirkungen relevanter Ursachenkomplexe iiberhaupt nicht be-
merkbar machen kénnen.

Aus vorstehenden Griinden kann man in eine zeitlich gesehen kurz-
fristige Konjunkturprognose auch die Voraussage der kurzfristigen perio-
dischen (saisonalen) Schwankungen einbeziehen. AuBerhalb der Betrach-
tungen bleibt — wegen zu kurzen Prognosezeitraums — die langfristige
sikulare Komponente. Das gleiche gilt fiir die irreguldren Schwankun-
gen, deren Voraussage wegen ihres unregelmifBigen Charakters sehr
schwierig ist. Die Entscheidung, auf welche Komponenten einer Zeit-
reihe die Prognose sich zu erstrecken hat, fiihrt natiirlich zu entsprechen-
den Konsequenzen: Bei Saison und Konjunktur handelt es sich um
grundsitzlich verschiedene Phidnomene, zu deren Erkldrung und Pro-
gnose auch grundsitzlich verschiedene Variablenkomplexe herangezogen
werden miissen.

II. Wegen der Unmoglichkeit, die Zukunft zu beobachten oder gar
Zu messen, ist jede zukunftsbezogene Aussage notwendigerweise an be-
stimmte Annahmen gebunden. Prognosen sind daher stets bedingte Vor-
aussagen, deren Wirklichkeitsgehalt vom Grad der Richtigkeit der — aus-
gesprochen oder unausgesprochen — unterstellten Hypothesen abhingt.
Der Wissenschaft fillt die Aufgabe zu, diese Hypothesen (Annahmen) zu
prézisieren und von Fall zu Fall auf ihre Wirklichkeitsndhe zu tiber-
priifen. (Hierzu gehort — was iibrigens hiufig nicht hinreichend beachtet
wird — auch die Wahl solcher statistischer Schitz- und Priifverfahren,
deren spezielle mathematischen Voraussetzungen nicht im Widerspruch
zu den tatsdchlichen 6konomischen Gegebenheiten stehen). Gelingt es,
Bedingungen und GesetzméBigkeiten zu finden, deren Giiltigkeit auch
fiir die Zukunft vermutet werden darf, so lassen sich hieraus auch fiir
das Eintreffen der Prognose bestimmte Erwartungen aufstellen.

Nun gibt es in den wirtschaftlichen Bereichen keine GesetzmaBigkei-
ten im strengen naturwissenschaftlichen Sinn, es lassen sich aber be-
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stimmte Zusammenhinge zwischen wirtschaftlichen Phinomenen empi-
risch nachweisen, die liber bestimmte Zeitperioden hinweg annéhernd
stabil bleiben. Die erste Phase einer Wirtschaftsprognose beschiftigt
sich mit der Auffindung und quantitativen Prizisierung eben solcher
Zusammenhénge zwischen den interessierenden Phénomenen auf Grund
von verfiigbaren statistischen Unterlagen aus der Vergangenheit. Dar-
an schlieBt sich die eigentliche Prognose an, ndmlich die Projektion die-
ser Zusammenhidnge in die Zukunft. In der Regel ist es aber nur fiir
einen Teil der fiir die Voraussage erforderlichen Bedingungen mdglich,
in die Zukunft projizierbare GesetzméiBigkeiten zu finden. Der andere
Teil wird durch mehr oder weniger autonome Annahmen ersetzt. Die
Kunst der Prognose besteht darin, diesen sehr ungewissen Teil der An-
nahmen auf ein Minimum zu reduzieren. In welchem Umfang das ge-
lingt, hdngt aber wiederum nicht nur von der Existenz der erérterten
GesetzmiBigkeiten ab, sondern im wesentlichen MaBe auch von der Ver-
fiigbarkeit entsprechender statistischer Unterlagen, mit deren Hilfe es
tiiberhaupt erst moglich ist, derartige Beziehungen aufzudecken und zu
prézisieren.

III. Die Prognosetechniken — den Fall der rein intuitiven Prognose
wollen wir aus unseren Erdrterungen ausklammern — unterscheiden
sich je nach Fragestellung, verfiigbaren Unterlagen und dem Ausmafl
der zu investierenden Arbeit recht wesentlich voneinander. Hierbei sollte
man die theoretischen Moglichkeiten und die praktischen Erfordernisse
auseinanderhalten.

Vom Standpunkt der Praxis miissen an eine Prognose — abgesehen
von ihrer theoretischen Korrektheit — folgende Forderungen gestellt
werden:

a) Eine Wirtschaftsprognose sollte die Voraussetzungen, unter denen sie auf-
gestellt wurde, explizite herausstellen.

b) Die Prognose soll in ihrer Abfassung auf die Zwecke der Benutzer abge-
stimmt sein; sie soll nicht unnétig tiefschiirfend und detailliert sein.

¢) Das Prognosemodell sollte stindig den neuesten Informationen angepafit
werden. S

d) Die Prognose sollte auf moglichst aktuellen Daten aufbauen.

Wohl die einfachste in der Praxis angewandte Prognosetechnik ist die
Extrapolation des Trends einer Reihe in die Zukunft. Unter Trend
wollen wir nicht die sikulare Entwicklung, sondern — im urspriing-
lichen Sinne des Wortes — die Grundrichtung der Reihe verstehen. Bei
monatlichen Daten wird sie in etwa die Konjunktur widerspiegeln.

Die erste Phase einer solchen Prognose besteht in der Bestimmung des
Trends, d. h. in der Ableitung der bisherigen Entwicklungsrichtung der
Reihe unter Vernachlissigung der kurzfristigen Schwankungen. Hierbei
kommt vielfach die Methode der kleinsten Quadrate zur Anwendung,
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mit deren Hilfe der Trend als Funktion der Zeit dargestellt wird. Daran
schlieft sich — je nach der Gestalt des Trends — eine lineare oder nicht-
lineare Extrapolation an. Welche Annahmen liegen dieser formalen Pro-
gnosetechnik zugrunde?

Die Entwicklung einer wirtschaftlichen Reihe in der Zeit stellt das
Ergebnis des Zusammenwirkens verschiedener Ursachenkomplexe dar.
Im vorliegenden Fall verzichtet man bewuBit auf die Analyse dieser
EinfluBgruppen und errechnet aus der Reihe selbst ihre Entwicklungs-
richtung. Implizite wird damit die Annahme gemacht, das Zusammen-
spiel der fiir die Entwicklung der Reihe relevanten Faktoren — die selbst
auflerhalb der Betrachtungen bleiben — werde sich in der Zukunft der-
art gestalten, dafl eine bestimmte in der Vergangenheit beobachtete duBere
Form des Wachstums der betreffenden Variablen auch weiterhin be-
stehen bleibt.

Diese Extrapolationstechnik des Trends 148t sich im allgemeinen nur
fiir kurze Prognoseintervalle rechtfertigen, und zwar auch nur dann,
wenn eine kurzfristige radikale Anderung der Entwicklungsrichtung
unwahrscheinlich erscheint. (Der Begriff kurzfristig ist hierbei auf die
gewihlte zeitliche Darstellungseinheit zu beziehen.) Dies kénnte z. B.
der Fall sein, wenn iiber eine lingere Zeitperiode in unverinderter Weise
dieselbe Entwicklungsrichtung der Reihe beobachtet wurde. Allerdings
steht auf einem anderen Blatt, wie eine derartige Feststellung — ins-
besondere fiir die duBeren Bereiche der Reihe — exakt gemacht werden
kann. Man bedenke nur, dal bei der Anwendung der Methode der klein-
sten Quadrateé die analytische Form des Trends von vornherein auf Grund
des Gesamtbildes der Reihe festgelegt werden muB, das Verfahren also
lediglich eine Anpassung einer autonom vorgegebenen Funktion an-die
gegebenen Reihenwerte liefert.

Methodisch vollkommenere Prognoseverfahren gehen von einem mehr
oder weniger detaillierten Modell aus, das die wichtigsten Bestimmungs-
griinde fiir die Entwicklung der interessierenden Reihe erfaBt und die
Art ihres Zusammenwirkens quantitativ beschreibt. Diese Vorgehens-
weise entspricht dem 6konomischen Denken, das sich nicht mit der Be-
schreibung bestimmter Phinomene begniigt, sondern sich um ihre dko-
nomische Erkldrung bemiiht. Das Modell wird verifiziert, d. h. mit Hilfe
geeigneter statistischer Methoden auf seine Wirklichkeitsnéhe Uberpriift.
Daraufhin wird die mutmaBliche zukiinftige Entwicklung der exogenen
EinfluBgro8en geschétzt und mit Hilfe der vorher verifizierten Modell-
relationen der zu prognostizierende Tatbestand errechnet.

(Wir haben hierbei zu unterscheiden zwischen endogenen und exogenen
Variablen. Die Werte der endogenen Variablen werden, wenn ‘die Para-
meter des Gleichungssystems feststehen, eindeutig bestimmt, sofern den
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exogenen Variablen bestimmte numerische Werte vorgegeben sind.
Exogene Variable sind entweder verzogerte endogene Variable oder
aber ,,systemfremde“ Variable, deren Werte fiir den Prognosezeitraum:
auf Grund von ,externen“ Informationen festgesetzt werden miissen.
»Systemfremd“ bedeutet hier lediglich, daB die betreffenden Variablen
nicht auf Grund des Modells, sondern durch Inanspruchnahme externer
Informationen vorausgesagt werden).

Je nach Zielsetzung und gegebenen technischen sowie materialméBigen
Voraussetzungen kénnen mehr oder weniger umfangreiche Modelle
aufgestellt: werden. Die theoretisch-6konomischen und die statistisch-
methodischen Erfordernisse sind hierbei durchaus nicht einfach aufein-
ander abzustimmen. Ein theoretisch einwandfreies Modell kann vielfach
deshalb nicht konstruiert werden, weil die erforderlichen statistischen
Unterlagen zu seiner Verifizierung entweder tiberhaupt nicht oder nicht
in geeigneter Form vorhanden sind. Zum anderen nehmen mit der An-
zahl von Variablen auch die Fehlermdoglichkeiten zu, die bei den ver-
tligbaren statistischen Methoden nur durch die Erhohung des Umfangs
der Beobachtungen teilweise (soweit es sich um zuféllige Fehler handelt)
kompensiert werden konnen; lange statistische Zeitreihen sind aber nur
selten verfiligbar. Sehen wir aber von diesen Schwierigkeiten ab, so lie-
gen den Modellprojektionen grundsitzlich folgende Annahmen zugrunde:
a) Es wird vorausgesetzt, daB die auf Grund der statistischen Unterlagen

- verifizierten Zusammenhinge den wahren Gegebenheiten entsprechen,
d. h. kein Produkt des Zufalls sind.

b) Es wird vorausgesetzt, dal diese Zusammenhinge in unverdnderter oder
wohldefinierter verdnderter Form auch fiir die Zukunft gelten. Es diirfen
also keine neuen Einflugré8en wesentlicher Art hinzukommen, die im An-
satz nicht beriicksichtigt wurden. Andererseits diirfen auch keine Einflui-
groBen gegeniiber den Modellrelationen an Gewicht verlieren.

Unter den vorstehenden Bedingungen gibt die Prognose Aufschluf3 dar-
uUber, welche Werte die zu prognostizierende Variable in Zukunft anneh-
men wird, falls fiir die einzelnen exogenen Variablen diese oder jene Ent-
wicklung angenommen wird. Soll aber die Prognose der Wirklichkeit ent-
sprechen, so kommt eine weitere Bedingung hinzu.

¢) Die Vorausschdtzung der exogenen EinfluBfaktoren mufB3 den tatsdchli-
chen zukiinftigen Gegebenheiten entsprechen.

Damit ist das Voraussageproblem — die Bestimmung der zukiinftigen
Werte der endogenen Variablen — auf eine andere Ebene verschoben.
Da sich unter bestimmten Voraussetzungen (Identifikation) jede endogene
Variable eines Modells allein als Funktion aller exogenen Variablen
darstellen 148t, kénnen wir schematisch diese Prognosetechnik wie folgt
beschreiben:

Man driickt die interessierende endogene Variable x, als Funktion der
erklirenden exogenen Variablen x;, Xs, ... Xa aus: Xo = f (X1, Xg,...
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Xp). Dann wird einmal die spezielle analytische Form dieser Funktion
extrapoliert, indem man annimmt, daB sie auch fiir die Zukunft gilt. Zum
anderen schitzt man die zukiinftigen Werte der xj, Xs,... Xp und be-
rechnet daraus x,.

Bei der Aufstellung von Prognosemodellen versucht man als exogene
Variable solche Grofen zu wihlen, deren Vorausschitzung in die Zu-
kunft verhéltnisméfBig einfach erscheint, sei es, weil brauchbare zusitz-
liche Informationen — wie etwa die Bevolkerungspyramide zur Ab-
schitzung des zukiinftigen Beschiftigungspotentials — vorliegen, sei es,
dafl sie von staatlichen oder anderen Stellen gesteuert und unter Kon-
trolle gehalten werden kénnen.

Im Hinblick auf die kurzfristige Wirtschaftsprognose gewinnen in
diesem Zusammenhang insbesondere die nach dem zweiten Weltkrieg
intensivierten Erhebungen der Erwartungen und Pline von Unterneh-
mern und Konsumenten fiir Zeitrdume bis zu einem Jahr an Bedeu-
tung. Obwohl es sich gezeigt hat, dal die urspriinglich in die direkte
prognostische Bedeutung dieser Erhebungen gesetzten Hoffnungen sich
nicht im vollen Umfang erfiillt haben, wird auf diesem Gebiet systema-
tisch weitergearbeitet. Die Hauptschwierigkeit besteht darin, daB die
Antizipationen hdufig mit der tatsdchlichen Entwicklung nicht liberein-
stimmen und zwar auch bei sehr kurzfristigen Plénen und Erwartungen.
Auf einzelnen Gebieten scheint es aber moglich zu sein, Korrekturen
durchzufiihren und auf diese Weise brauchbare zukunftsbezogene Infor-
mationen zu erhalten. Es ist aber noch zu friih, ein endgiiltiges Urteil
liber die Verbesserungsmoglichkeiten von Prognosen auf Grund solcher
Befragungen zu fillen.

Ein grofler Teil der methodisch anspruchsvolleren Prognosen wird
regressionsanalytisch durchgefiihrt. Man begniigt sich hierbei nicht
nur mit der Projektion des plausibelsten Wertes, sondern versucht auch
den moglichen Fehler der Vorausschdtzung anzugeben.

Vielfach wird hierbei von einer speziellen statistischen Modellvor-
stellung ausgegangen, die dem gewihlten Unschirfebereich der Pro-
gnose eine berechenbare Wahrscheinlichkeit zuzuordnen erlaubt. Die
Grundprinzipien dieser Abschidtzung lassen sich an dem einfachen Fall
einer linearen Regressionsgleichung mit nur zwei Variablen skizzieren:

Aus einer Grundgesamtheit, in der zwischen den Variablen X, und
X, die Beziehung X,’ = Ay + A; X; besteht und die Abweichungen
Xy - Xo' vernachlissigend klein, voneinander unabhingig und normal
verteilt mit dem Erwartungswert Null sind, wird eine Stichprobe ent-
nommen. Aus der Stichprobe wird die Regressionsgleichung x’p = ay +
bix; berechnet, die an Stelle der wahren Beziehung X’y = Ay + A;X;
zur Schétzung der X,-Werte aus beliebigen X,-Werten der Grundgesamt-
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heit benutzt werden soll. Zu bestimmen ist der Unscharfebereich um die
Regressionsgerade, in dem die X,-Werte mit einer bestimmten Wahr-
scheinlichkeit zu erwarten sind.

Dieser Fehlerbereich setzt sich einmal aus den Abweichungen X¢—X’,
in der Grundgesamtheit zusammen, die auf Grund der Abweichungen
x9—X'g in der Stichprobe geschitzt werden. Zum anderen hat die Regres-
sionsgleichung X’y = ay + a;x; im allgemeinen einen Stichprobenfehler,
d. h. sie unterscheidet sich mehr oder weniger von den wahren Beziehun-
gen X'y = Ay + A;X;. Dieser Fehler 1i8t sich aufspalten in einen
Fehler des Niveaus (a, — A, = €) und einen Fehler der Neigung
(a,—A; = ey). Unter Beriicksichtigung der vorstehenden drei Fehler-
komponenten ist es moglich, eine Eingrenzung fiir die Abweichungen
der wahren Werte xg von ihren Schitzwerten x’y mit den dazugehérigen
Wahrscheinlichkeiten zu bestimmen. Diese Eingrenzung ist allerdings
nicht konstant fiir die x;-Werte, sondern verbreitert sich trichterférmig
um die geschitzte Regressionsgerade nach beiden Seiten von dem
arithmetischen Mittel %, der Stichprobe.

Die Koeffizienten einer Gleichung oder eines Gleichungssystems sind
im vorliegenden Zusammenhang Strukturkoeffizienten eines wirtschaft-
lichen Modells; ihre regressionsanalytischen Schitzwerte sind in der
Regel mit Stichprobenfehlern behaftet. Diese urspriinglich zufélligen
Fehler nehmen bei Prognosen den Charakter systematischer Fehler an,
da die Verzerrung eines jeden einzelnen Koeffizienten bei der Schitzung
der zu prognostizierenden GréBen jeweils in dieselbe Richtung wirkt. Die
erdrterte Eingrenzung beriicksichtigt also — unter Voraussetzung des
Zutreffens des Stichprobenmodells auf einen konkreten Fall — den
Stichprobenfehler der Strukturkoeffizienten.

Vorstehende Voraussetzung ist aber bei Verifizierung von Wirtschafts-
modellen vielfach nicht erfiillt. Gewéhnlich haben wir es hierbei mit
Zeitreihen zu tun, die in der Regel autokorreliert sind und daher nicht
als Ergebnis zufilliger Stichproben aus einer libergeordneten Gesamtheit
aufgefaBt werden konnen. Aus diesem Grund stellt die erdrterte Eingren-
zung nicht mehr als einen — wenn auch sehr niitzlichen — Anhaltspunkt
fiir den méglichen Unschirfebereich der Prognose dar. Die gleiche Schwie-
rigkeit tritt {ibrigens auch bei der statistischen Signifikanzpriifung der
Koeffizienten — d. h. bei der Verifizierung 6konomischer Modelle — auf,
da die entsprechenden statistischen Priifverfahren auf Stichproben be-
ruhen.

Zum anderen sind die zu Prognosezwecken in die Gleichung einzuset-
zenden x,-Werte nicht wie in dem Stichprobenmodell Elemente der-
selben Grundgesamtheit, sondern Schitzwerte, die selbst mit Fehlern
behaftet sind. Diese Schitzfehler bleiben bei der erérterten Eingrenzung
unberiicksichtigt.
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Eine weitere Schwierigkeit ergibt sich bei der Anwendung der Regres-
sionsanalyse auf das Prognoseproblem aus dem Phinomen der Multikol-
linearitdt. Besteht ndmlich zwischen zwei oder mehreren erklidrenden
Variablen eines linearen Ansatzes eine lineare funktionale Beziehung,
so ist es liberhaupt nicht méglich, die Strukturkoeffizienten zu schétzen.
Ist diese Beziehung stochastischer Art, so sind die Schiatzwerte der Koef-
fizienten nicht 6konomisch interpretierbar und somit das Modell nicht
6konomisch sinnvoll verifizierbar. Die Multikollinearitdt wirkt sich aller-
dings nicht auf die Giite der Schitzung der zu erkldrenden Variablen
mittels der Regressionsgleichung aus, soweit es sich um diejenigen Werte
handelt, aus denen die Gleichung berechnet wurde. Gebraucht man
jedoch dieselbe Gleichung zu Prognosezwecken, so kénnen sehr groBe
Fehler entstehen, wenn die beobachtete Multikollinearitdt nicht in der-
selben Weise auch fiir das Prognoseintervall gilt.

Das Phianomen der Multikollinearitdt bedeutet fiir die Prognose-
technik insofern ein erhebliches Hindernis, als wirtschaftliche Zeitreihen
vielfach miteinander korreliert sind, d. h. lineare stochastische Beziehun-
gen aufweisen. Die Eliminierung der Multikollinearitdt durch Wahl eines
anderen Ansatzes ist gleichbedeutend mit der Umformulierung des dko-
nomischen Modells, was nicht immer in befriedigender Weise mdglich
ist. An diesem Beispiel wird besonders deutlich, welche Rolle die gewé&hl-
ten statistischen Methoden in der empirischen Forschung spielen. Die
Hauptschwierigkeit besteht darin, daB sich ihre mathematischen Voraus-
setzungen nicht immer mit den tatséchlichen Gegebenheiten — insbeson-
dere bei wirtschaftlichen Anwendungen — decken. In diesem Zusammen-
hang sei noch erwihnt, dal aus eben diesen Griinden bei der Verifi-
zierung O0konometrischer Modelle je nach Wahl der statistischen Tech-
nik alternativ mit folgenden Annahmen operiert wird:

a) Die statistischen Daten sind fehlerfrei, die Modellgleichungen aber mit Feh-
lern behaftet, weil sie nicht alle zur Erkldrung der endogenen Variablen
erforderlichen exogenen Variablen enthalten. Die Auswirkungen dieser im
Ansatz nicht beriicksichtigten GroSen sollen sich in zufélligen, stochastisch
unabhédngigen, normal verteilten Variablen mit dem Erwartungswert Null
niederschlagen. Da fiir einen bestimmten Regressionsansatz die Fehler in der
Gleichung mit den Residuen der Regressionsgleichung identisch sind, stellt
diese Forderung lediglich eine andere Interpretierung der formalen mathe-

matischen Voraussetzung zur Signifikanzpriifung der Regressionskoeffizien-
ten mit klassischen parametrischen Testverfahren dar.

b) Die statistischen Daten sind mit Fehlern behaftet, aber nicht die Modell-
gleichungen, welche also alle zur Erklirung einer endogenen Variablen er-
forderlichen exogenen Variablen beriicksichtigen.

In Wirklichkeit haben wir es stets sowohl mit Fehlern in den Glei-
chungen als auch mit Fehlern in den Daten zu tun. Besondere Schwie-
rigkeiten resultieren aus.den systematischen Fehlern statistischer Beob-
achtungen, die viel schwieriger als die zufdlligen Fehler zu handhaben
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sind und wohl aus diesem Grunde hiufig vernachlissigt werden. Die
Unvollkommenheit der statistischen Methoden berechtigt aber keines-
falls zu ihrer Ablehnung in der empirischen Forschung, da wir iiber
keine brauchbare Alternative verfiigen; man sollte sich aber stets ihrer
Voraussetzungen bewuBt bleiben und die erzielten Ergebnisse entspre-
chend vorsichtig interpretieren.

IV. Der Erfolg einer Prognose ist somit grundsitzlich von der Wirk-
lichkeitsndhe der unterstellten Annahmen in bezug auf

a) das verwendete 6konomische Modell,
b) seine Projektion in die Zukunft,

c) die Vorausschdtzung der Werte exogener Variablen auf Grund
externer Informationen
abhéngig.
Im Hinblick auf eine kurzfristige Konjunkturprognose mul man sich
also fragen, ob es moglich ist, diese Voraussetzungen in etwa zu erfiillen.

Zunichst mufl das gewihlte Prognosemodell in der Lage sein, die Ent-
wicklung interessierender wirtschaftlicher Variablen bis zu einem zu
vernachlissigenden Rest durch die Entwicklung relevanter exogener
Variablen quantitativ zu beschreiben; es mufl ferner fiir alle wirtschaft-
lichen Phasen gelten. Die Verifizierung eines solchen theoretischen
Modells setzt aber voraus, daB empirische Daten aus derartigen wirt-
schaftlichen Phasen auch tatsidchlich vorhanden sind. Ist das nicht der
Fall und wurde das Modell z. B. fiir einen Zeitraum iiberwiegend gleich-
maiBigen Wachstums verifiziert, so bleibt es offen, ob es seine Giiltigkeit
auch fiir andere Wachstumsformen behilt.

Die Uberpriifung der Wirklichkeitsnihe eines Modells beantwortet
nur die Frage, ob die theoretischen Vorstellungen den tatsdchlichen
Gegebenheiten nicht widersprechen. Seine Aussagekraft jedoch hingt
von seiner inneren Logik ab. Es wire sinnvoll und erwiinscht, wenn bei
seiner Aufstellung Theorie und Empirie Hand in Hand gehen wiirden.
Die Empirie muB sich aus ihrer Aufgabenstellung heraus auf die gege-
benen statistischen Informationen stiitzen. Die Theorie bedient sich aber
vielfach solcher Aggregate, die empirisch nicht vorliegen bzw. sich sta-
tistisch nicht oder nur schwer erfassen lassen. Aus diesem Grund stellen
empirische Prognosemodelle stets einen Kompromil zwischen den theo-
retischen Erfordernissen und praktischen Moglichkeiten dar, was sich na-
tiirlich auch auf ihre Aussagekraft auswirkt.

Es ist bezeichnend, daB in der empirischen Wirtschaftsforschung die
Prognosen iiberwiegend auf Grund einfacher Modelle und mit viel
Intuition durchgefiihrt werden. Der Hauptgrund hierfiir diirfte nicht
darin liegen, daB man nicht iiber personelle und technische Mog-
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lichkeiten zu Aufstellung theoretisch besserer Modelle verfiigt, sondern
in der Schwierigkeit, sie mit adédquaten statistischen Daten zu fiillen.

Relativ kompliziertere okonometrische Modelle dienten bisher vor-
wiegend Forschungszwecken, und zwar im Grunde genommen der Lsung
der Frage, ob man mit ihrer Hilfe und dem unvollkommenen statisti-
schen Material doch noch zu besseren Prognoseergebnissen gelangen
konnte. Besser bedeutet in diesem Zusammenhang nicht unbedingt
genauer die Zukunft voraussagen, sondern die Zusammenhénge priziser
darstellen, denn die wahrheitsgetreue Voraussage einer Vielzahl exoge-
ner Variablen wird immer ein kaum befriedigend zu lésendes Problem
darstellen. Man muf sich aber fragen, ob in der Voraussage der tat-
sdchlichen zukiinftigen Entwicklung der einzige Sinn der Prognose ge-
sehen werden soll. Wenn sie diesen Zweck auch nicht befriedigend er-
fiilllen kann, macht sie es doch moglich, die zukiinftige Entwicklung
— allerdings unter speziellen Hypothesen — abzuschétzen und die quan-
titative Bedeutung einzelner EinfluBfaktoren abzuwédgen. Das sind
immerhin auch niitzliche Informationen.



Die kurzfristige Konjunkturprognose

Von Harald Gerfin

1. Méglichkeiten der Prognose und die Bediirfnisse der Praxis

Die Frage, ob die Nationalokonomie die Fdhigkeit zur Prognose be-
sitze oder schaffen kénne, oder ob ihr Untersuchungsgegenstand — der
Ablauf wirtschaftlicher Prozesse — seiner Natur nach Vorhersagen
mit den Mitteln der theoretischen Forschung und der empirischen Ana-
lyse ausschliefe, ist immer von neuem Gegenstand heftiger Kontrover-
sen. Gerade die Moglichkeiten kurzfristiger Konjunkturprognosen
begegnen starken Zweifeln. Die seit etwa der Jahrhundertwende wéh-
rende, zum Teil erbitterte Diskussion hat bis heute keine Losung des Pro-
blems gebracht. Es scheint so, als liefe die Art der Fragestellung iiber-
haupt keine befriedigende, generelle Antwort zu.

Im wesentlichen sind es zwei Einwénde, die gegen die Moglichkeit der
Konjunkturprognose vorgebracht werden. Auf der einen Seite wird be-
tont, daB der Wirtschaftsablauf aus menschlichen Dispositionen resul-
tiere, fiir die auch auf kiirzere Sicht in betrichtlichem Umfang freier
Spielraum bestehe. Uberdies seien die Determinanten keineswegs allein
6konomischer Art, denn der WirtschaftsprozeB sei auf das engste mit
gesellschaftlichen, kulturellen, technischen, politischen, meteorologischen
u. a. Vorgiingen verflochten. Uber die Entwicklungen auf allen diesen
Gebieten koénnten niemals hinreichende Informationen beschafft wer-
den, und auBlerdem seien die Kausalzusammenhinge, die Reaktions-
weisen usw. weder von der Okonomie alleine erforschbar noch als stabil
anzusehen. Die Vielfalt und Uberlagerung der Antriebskrifte verhindere
eindeutige Aussagen iiber die Hintergriinde des Ablaufs. Eine Beobach-
tung und Analyse von Symptomen lieSe in der Regel mehrere Deutun-
gen zu, und selbst gesicherte Erkenntnisse iiber die Vergangenheitsent-
wicklung gestatteten keine verbindlichen Schliisse fiir die Zukunft. Auch
eine Befragung der Entscheidungstriger schlieBe die Liicke nicht voll-
standig und nicht zuverldssig. Uberraschungen kénnten also jederzeit
auftreten, und weder die Richtung noch das AusmaB der Abweichungen
sei im voraus abzuschétzen.

Diese Schwierigkeiten sind nicht wegzudiskutieren. Sie werden sich
mit der Zeit vielleicht mit zunehmendem Verstidndnis der Zusammen-
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hinge und durch methodische Verbesserungen einengen!, aber vermut-
lich nie ganz beseitigen lassen. Mit einem gewissen, allerdings kaum
quantifizierbaren Grad von UngewiBheit muf8 man sich auf alle Fille
abfinden.

Man versucht aber auch auf ganz anderer Ebene die Moglichkeit der
Konjunkturprognose zu widerlegen: Der praktische Zweck jeder Vor-
hersage besteht darin, den in die Zukunft gerichteten Entscheidungen
eine moglichst objektive Orientierungsgrundlage zu liefern. Von den
Entscheidungen hingt jedoch Richtung und AusmaB der 6konomischen
Aktivitdt weitgehend ab. Damit wird die Prognose selber zu einem Be-
stimmungsfaktor des Prozesses, den sie im voraus ermitteln will. Man
sagt, die Prognose entziehe sich — sofern sie ver6ffentlicht und geglaubt
wird — selbst die Basis, auf der sie beruhe. Sie kénne daher niemals
wahr werden.

Bei den moglichen Wirkungen der Prognose unterscheidet man erstens
die sog. Riickkopplungseffekte (,feedback“-Effekte), insbesondere die
libersteigerte, spekulative Vorwegnahme der prognostizierten Ereignisse.
Die Vorhersage wirkt akzelerierend. Zweitens 148t sich eine Verhin-
derung unerwiinschter Aussichten durch kompensierendes Eingreifen
einer wirtschaftspolitischen Instanz denken (,,counter-feedback“-Effekte).
Diese beiden Effekte rufen die oft erwidhnte , Selbstvernichtung“ der
Prognose hervor. Diese Bezeichnung unterstellt, da8 derartige Einfllisse
absolut unerwiinscht sind — eine Auffassung, die u. E. etwas zu weit
geht, es sei denn, man betrachtet die Prognose als Selbstzweck und ihr
Eintreffen als hochstes Ziel. SchliefSlich kann aber auch eine Tendenz
zur Selbsterfiillung vorhanden sein, vor allem, wenn eine einfluBreiche
Stelle der Vorhersage programmatischen Charakter verleiht und sich um
die Durchsetzung bemiiht.

Man kann diese Riickwirkungen der Prognose auf den Wirtschafts-
ablauf nicht ignorieren oder ihre Bedeutung bagatellisieren und gleich-
zeitig die Wichtigkeit oder gar Notwendigkeit der Voraussage betonen.
Denn wenn grundsétzlich keine nennenswerten Wirkungen eintreten,
dann ist die Prognose de facto iiberfliissig. Die Chance fiir feedback-
Effekte ist gerade kurzfristig recht groB, denn Entscheidungen iiber Lager-
bildung, Auftragserteilungen, Kaufaufschub etc. sind konjunkturbestim-
mend und rasch zu treffen. Eine Quantifizierung der Einfliisse sto8t
jedoch (ex ante wie ex post) auf praktisch uniiberwindliche Schwierig-
keiten. Eine Analyse des statistischen Materials erscheint wenig erfolg-
versprechend, weil ex-post-Meldungen keine Auskunft dariiber ge-

! Der wachsende Anteil autonomer, nicht durch ,,Marktmechanismen“ ge-
steuerter Sektoren bewirkt andererseits eher eine Verschirfung der pro-
gnostischen Schwierigkeiten.
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ben, wie ohne oder mit anderer Prognose gehandelt worden wére. AuBler-
dem mangelt es gewohnlich an hinreichender Analogie der Entscheidungs-
situationen, um SchluBfolgerungen fiir kommende Fille ableiten zu
koénnen. Dariiber hinaus ist in der Regel nicht bekannt, welche der kon-
kurrierenden, voneinander abweichenden Voraussagen als Grundlage
verwendet worden sind. In Holland laufen zur Zeit Versuche, durch
Befragen prognostisch beratener Unternehmungen festzustellen, wie
man auf verschiedene Schitzungen der kiinftigen Entwicklung reagie-
ren wiirde. Die Antworten sind zu vage, um irgendwelche Anhaltspunkte
zu bieten. Das ist auch nicht allzu verwunderlich, denn die Entschei-
dungsprozesse grofSer Unternehmungen sind sachlich und institutionell
derart kompliziert, daBl a priori kaum klare, explizite Vorstellungen iiber
Verhaltensalternativen zu erwarten sind.

Eine Beriicksichtigung und Einbeziehung der feedback-Effekte in die
Prognose macht aber nicht nur aus sachlichen Griinden (Informations-
mangel), sondern auch logisch betrdchtliche Schwierigkeiten. Samuelson®
ist zwar mit Modigliani und Greenberg der Meinung, daB, falls korrekte
Geheim-Prognosen moglich sind, auch veroéffentlichte Prognosen mog-
lich sein miissen, die sich unter Beriicksichtigung ihres eigenen Ein-
flusses als zutreffend erweisen. Das ist jedoch in allen Bereichen, in
denen kurzfristig Spekulationen eine Rolle spielen (Einkauf, Lager-
bildung usw.), nicht vorstellbar. Der feedback-Effekt hat die Tendenz,
jede quantitative Vorhersage zu iibertreffen®. Von diesen Phinomenen
ist der jlingste deutsche Boom sicher nicht frei. Kurzfristig setzen aller-
dings die Kapazititen der Realausweitung der Produktion Grenzen.

Fiihrt man sich diese Zusammenhinge vor Augen, dann fillt es schwer,
auf die Frage nach der Moglichkeit der Konjunkturprognose eine defi-
nitive Antwort zu geben. Diese Antwort hingt sehr davon ab, worin
man Sinn und Aufgabe der Prognose erblickt. Nur in Verbindung mit
dem verfolgten Zweck 148t sich beurteilen, ob mogliche Aussagen iiber
zukiinftige Tendenzen in Inhalt, Stirke und Sicherheit als geniigend
angesehen werden kénnen.

2 P. A. Samuelson: Wirtschaftsprognose und Politik, in: Das amerikani-
sche Beschiaftigungsgesetz, Vergangenheit und Zukunft. Hrsg. v. G. Colm.
Deutsche Ubersetzung DIW, Sonderhefte NF Nr. 37, Reihe C. Quellen. Ber-
lin 1956, S. 173 f. und E. G. Greenberg and F. Modigliani: The Predictabi-
lity of Social Events, Journal of Political Economy, Vol LXII (1954), S. 465 ff.

3 Glaubt man z. B., die herrschende Situation fiihre zu einer Preisstei-
gerung von 5 VH und unterstellt, die Bekanntgabe dieser Tendenz bewirke
eine spekulative Verstirkung um weitere 2 vH, so ist es offensichtlich sinn-
los, von vornherein 7 vH vorherzusagen. Die effektive Steigerung wiirde
trotzdem hoher liegen als die verdffentlichte Schitzung. Es liegt nahe, die hdu-
fig, insbesondere bei Befragungsmethoden beobachtete Unterschitzung von
Anderungen teilweise auf dieses Phinomen zuriickzufiihren. Ein Beweis da-
fiir 148t sich freilich nicht erbringen.
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Folgt man der klassischen Auffassung, dann gehort die Konjunktur-
prognose eindeutig und allein in den Bereich der positiven Okonomik,
ja, manche Forscher sahen (und sehen) im Erreichen , wahrer“ Voraus-
sagen den strahlenden Gipfel der positiven Okonomik. Fiir friihere Zei-
ten ist diese Haltung noch verstindlich. Man hatte iliber eine lange Periode
hinweg ein mehr oder weniger regelmiaBiges zyklisches Verhalten der
Gesamtentwicklung beobachtet, das einschneidende Wirkungen auf das
wirtschaftliche Leben ausiibte. Es lag daher nahe zu versuchen, den Zeit-
punkt der Umkehr des Systems von der Hochkonjunktur in die Rezes-
sion mit der offenbar notwendig folgenden Depression sowie des begin-
nenden Wiederaufschwungs im voraus zu ermitteln, Die Schwingungen
selber wurden als zwangsldufig und systemimmanent betrachtet.

Heute liegen die Dinge in mancherlei Beziehung wesentlich anders.
Zunichst hat sich die Einstellung gegeniiber den Aufgaben der Wirt-
schaftspolitik erheblich gewandelt. Eine aktive und zielbewuBite Steue-
rung und Regulierung wird heute — von wenigen Ausnahmen abge-
sehen — allgemein als unerldBlich betrachtet. Die ersten Anzeichen einer
sich anbahnenden Verschlechterung haben heute bereits zur Folge, da
die betreffenden Interessengruppen alle Hebel zur Beseitigung der Ge-
fahr in Bewegung setzen. Gleichzeitig konnte die Leistungsfahigkeit der
Wirtschaftspolitik seit den dreiBiger Jahren betréchtlich gesteigert wer-
den, wenn sie natiirlich auch noch weit davon entfernt ist, vollkommen
Zu sein.

In gewissem Zusammenhang damit steht eine zweite Beobachtung:
Die Wandlung der empirischen Wirklichkeit. Die Zeit scheint voriiber,
in der sich Aktivititsschwankungen in allen Sektoren und Branchen
weitgehend parallel vollzogen. Es gelingt offenbar, allgemeine Uber-
hitzungen und gemeinsame Riickschlige zumindest zu mildern. Fiir die
einzelne Branche bedeutet es aber noch keine Stabilitit der Entwick-
lung, wenn insgesamt ein trendnéherer Verlauf gewihrleistet ist. Spielte
frither das ,allgemeine konjunkturelle Klima“ die entscheidende Rolle,
weil Aufschwung und Depression des gesamten Systems alle Partial-
bewegungen iiberschattete, kommt den branchentypischen Fluktuationen
ein erh6htes Gewicht zu, sobald die Totalkonjunkturen eingeddmmt sind.
Bei manchen Wirtschaftsbereichen diirfte sogar eine Tendenz zur
Verschédrfung der spezifischen Unstabilitdt bestehen, insbesondere dort,
wo langlebige Erzeugnisse (Automobile, Elektrogerite) oder lang lager-
fahige Produkte (Stahl, Kohle, Textilien) erzeugt werden. Die zuneh-
mende Versorgung der Mirkte erlaubt eine groBere zeitliche Flexibili-
tédt in den Dispositionen der Verbraucher, und das bedeutet fiir die Liefe-
ranten ein verstirktes Unsicherheitsmoment — ganz abgesehen von der
wachsenden Bedeutung voriibergehender, partieller Séttigungserschei-
nungen, die im eigentlichen Sinne kaum noch der Konjunktur zuge-
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rechnet werden diirfen. Die Wirtschaft der Vereinigten Staaten bietet
fiir diese Entwicklung ein iiberzeugendes Beispiel, aber auch in Europa
werden dhnliche Tendenzen bereits deutlich sichtbar.

Aus den bisherigen Uberlegungen ergibt sich eine Reihe von Kon-
sequenzen.

Eine Totalprognose, die sich auf die Schitzung von GlobalgréBen be-
schrinkt, ist sowohl fiir die Zwecke der Wirtschaftspolitik als auch fiir
die Dispositionen der Unternehmungen, die Arbeit der Verbdnde usw.
uninteressant. Was die theoretische Moglichkeit angeht, sind wir skep-
tisch. Eine ndhere Erérterung eriibrigt sich jedoch, wenn der Nutzen
eventueller Resultate derart gering ist.

Eine komplette Darstellung der zukiinftigen Entwicklung, die zugleich
hinreichend aufgegliedert und spezifiziert ist, kann guten Gewissens
kaum als moglich bezeichnet werden. Ein solcher Versuch ist den ge-
nannten Haupteinwénden in gesteigertem MaBe ausgesetzt. Je detaillier-
ter ndmlich die Schdtzung ist, um so groBere Chancen fiir Antizipa-
tionen und gezielte Eingriffe bieten sich. Andererseits ist auch der Infor-
mationsbedarf fiir die Erstellung der Prognose wesentlich héher. Der
Anteil reiner Vermutungen und Unterstellungen muB3 mit der Detail-
lierung zwangslaufig wachsen, wenn man schlieBlich zu einem geschlos-
senen Gesamtbild kommen will. Dadurch schwindet der wissenschaft-
liche Wert der Voraussage. Sie ndhert sich der Wahrsagerei.

Werden die Aussagen konditional formuliert, dann sind sie wieder
nicht generell, sondern nur fiir diejenigen interessant, die die Kon-
ditionen kontrollieren. Natliirlich wird keine Wirtschaftsprognose
jemals ganz ohne Annahmen auskommen, aber eine detaillierte Total-
prognose ist notwendig so mit Qualifikationen {liberladen, daBl keine
Gruppe von Benutzern fiir sich brauchbare Schliisse daraus ziehen kann.

Unsere Auffassung 148t sich wie folgt restimieren. Es gibt keine wis-
senschaftlich vertretbare Form der Wirtschaftsprognose, die man als
die Konjunkturprognose bezeichnen kénnte. Die Wissenschaft kann kein
gemeinsam fiir alle wirtschaftlich aktiven Gruppen niitzliches und zu-
gleich zuverlissiges Bild der konjunkturellen Situation von morgen ent-
werfen. Eine fiir kurzfristige Entscheidungen verwendbare Prognose
muB vielmehr je nach den Anforderungen, die sich aus dem Verwen-
dungszweck, den Zielen und den verfiigbaren Instrumenten des Be-
nutzers ergeben, einen anderen Inhalt und ein anderes Gesicht auf-
weisen. Die Frage nach der Méglichkeit einer kurzfristigen Prognose ist
daher nicht summarisch, sondern fiir jede spezifische Entscheidungs-
situation gesondert zu priifen.

Die theoretische National6konomie und die systematische Wirtschafts-
beobachtung liefern eine Fiille von Anhaltspunkten iiber Tendenzen
auf einzelnen Mirkten. Die Wirtschaftswissenschaft sollte daher in der

7 Schriften d. Vereins f. Socialpolitik 25
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Lage sein, zu vielen konkreten Problemen der Praxis wertvolle pro-
gnostische Beitrage zu leisten, wie sie es in gewissem Umfange heute be-
reits tut. Die traditionelle Konjunkturprognose jedoch, die unter dem
Motto ,,The essence of science is prediction“ versucht, unabhéingig von
den Erfordernissen und Riickwirkungen der Entscheidungen schlechthin
zu sagen, was morgen sein wird, ist zum Scheitern verurteilt, Nur wenn
man die Prognosen als Bausteine oder besser: als Fundamente einzelner
Entscheidungsprozesse sieht, scheint das Problem der Voraussage logisch
widerspruchsfrei 16sbar zu sein. Die Konjunkturprognose mit ihrem
iiberkommenen Inhalt dagegen stellt ein verwirrendes Agglomerat von
GroBen dar, die fiir eine Gruppe endogen, die andere exogen, kontrolliert
oder unkontrolliert, Ziel, Mittel oder Datum bedeuten. Damit kann
allenfalls eine geniale Intuition, jedoch keine wissenschaftliche Methode
fertig werden — und, wie gesagt, die Moglichkeit einer niitzlichen Ver-
wendung ist duBerst fraglich.

In diesem Licht betrachtet, ergeben sich auch Zweifel an der Zweck-
maBigkeit der iiblichen Art von nachtréglicher Kontrolle der Prognose.
Was soll eine Gegentiberstellung der Prognosewerte mit den Effektiv-
werten aussagen? Jede Gruppe versucht auf Grund der Vorausschitzun-
gen in ihrem Sinne an verschiedenen Stellen Einflul zu nehmen; darin
liegt fiir sie ja die Bedeutung der Prognose. Das Verhalten der Menschen
zu dndern, meint Fourastié, sei viel mehr als die Feststellung der Zu-
kunft Aufgabe der ,prévision économique“. Wenn bei der Vielzahl
unterschiedlicher Reaktionen tatsichlich eine Ubereinstimmung von
Prognose und tatséchlicher Entwicklung herauskommt, so mu8l das als
reiner Zufall betrachtet werden. Selbst in diesem , giinstigen“ Fall bleibt
es offen, ob die Prognose wirklich niitzlich war. Wir halten das Ein-
treffen einer detaillierten Totalprognose in allen ihren Teilen (das klas-
sische Prognoseziel) nicht notwendig fiir ein Kriterium der Giite der
Prognose. Vielleicht kénnte man aus dem Ergebnis eher schlieBen, da
niemand seine Ziele erreicht hat.

Wegen dieser Schwierigkeiten wird gelegentlich ein bescheideneres
Kontrollverfahren vorgeschlagen: man solle sich auf eine Uberprii-
fung des Eintreffens vorausgesagter Wendepunkte* beschrénken. Die-
ser Test ist offenbar noch weniger befriedigend. Denn erstens kann er
nur funktionieren, wenn wirklich haufig mit Wendepunkten zu rechnen

4 Wir haben hier eins von vielen Beispielen, bei denen mathematische Ter-
mini unkorrekt in die Nationalokonomie iibernommen wurden. Gemeint sind
natiirlich Hochst- und Tiefstpunkte, d. h. die Extremwerte. Die Wendepunkte
im mathematischen Sinn spielen in der Konjunkturforschung ebenfalls eine
wichtige Rolle. An sie kniipft das Akzelerationsprinzip an. Eine aktive Kon-
junkturpolitik, die zugleich die Grundlagen fiir reibungsloses Wachstum
schaffen will, sollte sich mehr auf die Wendepunkte im mathematischen Sinn
konzentrieren. Nur dann besteht eine Chance, Extremwerte zu vermeiden.
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ist. Und zweitens scheint doch die Prognose um so besser — wenn man
eine leistungsstarke Wirtschaftspolitik unterstellen kann —, je weni-
ger der prognostizierten Wendepunkte effektiv auftreten. An diesem Bei-
spiel zeigt sich besonders deutlich, daBl die Giite der Prognose nur im
Rahmen eines geschlossenen Programms beurteilt werden kann. Einen
eindeutigen Mafistab bildet nur der Grad der Anndherung an vorgege-
bene Ziele (soweit sie im Bereich realer Moglichkeit liegen), hier also:
stetiges Wachstum bei Preisstabilitdt, Ziele, die in jedem Regierungs-
programm heute eine zentrale Stelle einnehmen. Werden sie erreicht,
dann miissen offenbar die relevanten autonomen GroBen richtig pro-
gnostiziert und die Wirkung der Instrumente korrekt antizipiert worden
sein. Liegt ein solches Programm vor, dann lassen sich auch die Schétz-
fehler lokalisieren.

Da die nachtrédgliche Kontrollierbarkeit unbedingtes Erfordernis der
Wissenschaftlichkeit ist, ergibt sich auch von dieser Seite als einziger
Ausweg die Erstellung von Spezialstudien, die Ziele, Instrumente und
Erwartungen eines spezifischen Benutzers klar unterscheiden.

2. Ansatzpunkte kurzfristiger Wirtschaftsprognosen

Die bisherigen Ausfiihrungen deuten bereits darauf hin, da8 all-
gemeingiiltige Aussagen iiber Methoden der kurzfristigen Wirtschafts-
prognose und ihre jeweilige Leistungsfahigkeit praktisch nicht moglich
sind.

Gibt es keine bestimmte, eindeutig definierbare Konjunkturprognose,
dann existiert natiirlich auch kein Einzelverfahren, das grundsétzlich
iiberlegen ist und der heterogenen Vielzahl von Problemstellungen ge-
niigen kann. Losgel6st von einer speziellen Fragestellung und einer
gegebenen Situation ist Konjunkturprognose nicht denkbar. Aus der
konkreten Aufgabe heraus folgen diejenigen Variablen, deren Voraus-
schdtzung wertvoll oder fiir eine Entscheidung unumginglich ist. Die
Art der relevanten Variablen, ihre Stellung im 6konomischen System,
der Verwendungszweck der Prognose (,feedback®) und die Verfiigbar-
keit von Daten und Informationen bestimmen iiber die ZweckmiBig-
keit der Anwendung des einen oder anderen methodischen Instruments.

Auch relativ bescheidene Ergebnisse — gemessen an den Ambitionen
der klassischen Konjunkturforschung — kénnen praktisch von groBem
Nutzen sein. Die neuere Forschung auf dem Gebiet wirtschaftlicher Ent-
scheidungen (insbesondere die Theorie der Wirtschaftspolitik und das
»management science“) hat ergeben, dal die Mehrzahl der praktischen
Entscheidungen keineswegs auf vollstindige Voraussicht angewiesen ist,
im Gegenteil: Haufig reichen sehr viel weniger Zukunftsinformationen

Fid
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aus, als man frither unterstellt hat. Voraussetzung ist dann selbstver-
stdndlich ein individueller Zuschnitt der Prognose und eine adaequate
Verwendung im Dispositionsproze8. ,Much of the future“, schreibt
Holt ®, gestiitzt auf die Arbeiten von Modigliani und Cohen, ,is abso-
lutely irrelevant to the decision at hand.“

Wirtschaftspolitik auf einer héheren als der Unternehmensebene be-
notigt in der Regel ein umfassenderes Bild der wirtschaftlichen Akti-
vitdten. Die Anforderungen an die Vorhersage wachsen mit der Anzahl
angestrebter Ziele. Sie kann jedoch um so mehr Freiheitsgrade ent-
halten, je groBer das wirtschaftspolitische Instrumentarium ist. Benotigt
wird ein Biindel schwacher, in bezug auf die kontrollierten Variablen
konditionaler Prognosen, das den ganzen Ficher der Entwicklungsmog-
lichkeiten umspannt und aus dem dann das Optimum zum Programm
erhoben wird. Der Vorgang ist also nicht identisch und weniger proble-
matisch als die tibliche Konjunkturprognose, auch wenn diese konditio-
nal formuliert ist.

Fiir die Wirtschaftspolitik erhoht sich in der Nachkriegsperiode da-
neben laufend die Bedeutung von speziellen Branchenstudien, da die
sektoralen Eigenbewegungen selektive Stiitzungs- oder Ddmpfungsmasg-
nahmen erfordern®. Die Instrumente einer globalen Konjunkturpolitik
sind fiir diese Zwecke selten ausreichend’, und man mu8 fragen, inwie-
weit die Vorausschau auf kurze Sicht iliberhaupt hinreichende An-
haltspunkte fiir eine wiinschenswerte EinfluBnahme liefert, denn struk-
turelle Umschichtungen kann sie allein nicht aufzeigen. Es bedarf dazu
einer Prognose der langfristigen Entwicklungstendenzen. Wir kommen
auf das Zusammenspiel von kurz- und langfristiger Vorhersage, das kom-
plementére Verhéltnis zwischen ihnen an spéterer Stelle zurtick.

Da es vom konkreten Einzelfall abhingt, welche Methode am ehesten
zum Erfolg fiihrt, wollen wir auf eine Darstellung von Verfahrenstech-
niken verzichten und statt dessen nur die wichtigsten Denkansétze be-
schreiben, mit denen man sich der prognostischen Aufgabe nihern kann.
Wichtige Einzelverfahren werden dabei beispielhaft erwédhnt. Soweit
wir sehen, sind fiinf im Prinzip unterschiedliche Ansitze denkbar, wo-

5 C. C. Holt: Forecasting Requirements from the Business Standpoint. In:
The Quality and Economic Significance of Anticipations Data, NBER, Prince-
ton 1960, S. 18.

8 Gerade auch fiir die Politik der Vollbeschiftigungssicherung geniigen
keine globalen Vorhersagen der Entwicklung am Arbeitsmarkt. Die raumliche
Mobilitdt von Arbeitskridften ist kurzfristig sehr gering, und nur in Aus-
nahmefillen kann ein Einsatz in anderen Branchen schnell vollzogen werden.
Gesamtzahlen liber Arbeitslose, offene Stellen etc. bieten daher nur ungenii-
gende Unterlagen.

7 Man beachte insbesondere, da3 automatische (eingebaute) Stabilisatoren,
auf denen die generelle Konjunkturgldttung zu guten Teilen beruht, hie.
keine groBen Erfolge bringen koénnen. Ad-hoc-MaBnahmen (discretional
means) sind also nétig, und das erfordert fundierte Voruntersuchungen.
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bei zugegeben sei, daB die Trennungslinien hier und da nicht immer
scharf und eindeutig gezogen werden kénnen:

Symptomatische Methoden

Kausalsysteme

Uberpriifung ,naiver* Annahmen

Test-Verfahren

Trendprognose als Basis

O e o

1. Der symptomatische Ansatz

Symptomatische Methoden registrieren Ereignisse des Wirtschafts-
ablaufs, ohne auf eine tiefgreifende Erklarung des Geschehens und eine
Kausalanalyse der kurzfristigen Schwankungen grofles Gewicht zu
legen. Die bekanntesten Verfahren sind die sogenannten Konjunktur-
barometer in ihren verschiedenen Varianten. Man begniligt sich mit
der Erkenntnis, daB Fluktuationen stattfinden, unterstellt, daB sich an
dieser Tatsache — aus welchen Griinden auch immer — nichts dndern
wird, und vertraut darauf, dal die Erscheinungsformen der einzelnen
Zyklenphasen nicht wesentlich von denen der Vergangenheit abwei-
chen werden. Die prognostischen Versuche kniipfen an die Beobachtung
fritherer Konjunkturbewegungen an, bei denen zwar alle Sektoren
oder 6konomischen Zeitreihen von der Auf- und Ab-Bewegung erfaf3t
wurden, einige Reihen aber deutlich vorauseilten, wihrend andere be-
trachtlich hinter der Mehrzahl herhinkten. Die ,lead“~-Reihen galten als
Indikatoren der Gesamtentwicklung.

Das hoffnungslose Versagen bei Ausbruch der Wirtschaftskrise 1929
hat die Barometerverfahren in Verruf gebracht. Man wandte sich mehr
und mehr von ihnen ab, ohne aber den symptomatischen Weg ganz zu
verlassen. In den letzten Jahren beobachtet man in den USA sogar eine
Wiederbelebung in Form von Indizes der okonomischen Aktivitdt und
Prosperitdt. Die nach dem Verfahren von Moore errechneten Diffu-
sionsindizes stellen jedoch weniger auf lead-lag-Beziehungen einzelner
typischer Reihen ab, sondern messen den Anteil richtungsindernder
Variablen in einer sehr groBen Zahl von verfolgten Reihen in der An-
nahme, daBl der allgemeine Umschwung sich durch zunehmende Hau-
fung von Umschwiingen in den Einzelreihen vorzeitig ankiindigt.

Gegen alle diese symptomatischen Ansitze sind eine Reihe ernster
Bedenken geduBert worden. Die Verfahren seien mechanisch und partiell.
Es wiirden nur Reihen aufgenommen, die ein Verhalten zeigen, das in
das gewidhlte Konzept paBt, ohne Riicksicht auf ihre Aussagekraft, ihre
Kausalzusammenhinge und die Repridsentanz aller wichtigen Wirt-
schaftssektoren. So fehlen z.B. in dem Mooreschen Index, wie Bassie
bemerkt, Ausgaben der offentlichen Hand, Lagerbewegungen und
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Exporte. Die RegelméBigkeiten seien wegen der geringen Zahl beob-
achteter ,,Zyklen“ statistisch nicht signifikant. Da die Methoden ihrem
Wesen nach auf ein Verstehen des Wirtschaftsprozesses verzichten, wer-
den Uberlegungen dariiber, ob in Zukunft #hnliche Abldufe plausibel
sind, ob sich das Gewicht einzelner Reihen im konjunkturellen Geschehen
verschiebt etc., erheblich erschwert. Ferner seien die evtl. moglichen
SchluBfolgerungen mager, da nur Steigen und Fallen, ein qualitatives
Merkmal, registriert wird. Jede Quantifizierung scheidet aus, weil dazu
eine Gewichtung der Reihe notwendig wire, die wiederum eine kom-
plette Konjunkturtheorie erfordert. Daher wiren allenfalls Anderun-
gen vorherzusagen, nicht jedoch ihr Ausmag und ihre Dauer.

Alle diese Einwénde sind vollauf berechtigt. Man muB aber dariiber
hinaus fragen, ob die skizzierten Verfahren nicht nur dann einen Sinn
haben, wenn aktive EinfluB- und Gestaltungsmoglichkeiten des Men-
schen verneint und die Abweichungen der Prognose unkontrolliertem
Zufall zugeschrieben werden. Das ist wirklichkeitsfremd. Ein rein pas-
sives Konstatieren unabwendbarer Ereignisse kann schwerlich als Ziel
der Prognose geniigen. Sobald aber wirtschaftliche Ziele und MaBnah-
men ins Auge gefaBt werden, ist der symptomatische Ansatz fiir sich
alleine iliberfordert, denn er kann keinerlei Anhaltspunkte fiir zweck-
méBige Entscheidungen und die Stirke der EinfluBnahme liefern, eben
weil er auf eine Analyse der Wirkungsweise des Systems verzichtet.

Die Bedenken gegen die rein symptomatischen Ansidtze wiirden sich
kaum vermindern, wenn alle tragenden Bereiche hinlénglich beriicksich-
tigt wiirden. Der Ablauf ist nicht so zwangslidufig, da er mechanisch
antizipiert werden konnte®. Die meist verwendeten Methoden laufen
auf einen Allzweck-Anzeiger der morgigen Lage hinaus, den es nicht
geben kann. Stimmt man dem zu, dann ist es offenbar nutzlos, hetero-
gene Einzelbeobachtungen miihsam zu einem wenig aussagekriftigen
Gesamtindikator zu aggregieren. Das gilt um so mehr, je stirker die
»Konjunktur“ durch branchenspezifische ,Zyklen“ und nicht durch ge-
meinsame Schwankungen aller Bereiche geprégt ist.

Die Einzelbeobachtungen selber konnen prognostisch jedoch von gro-
Bem Wert sein, ja, es diirfte Einmiitigkeit dariiber bestehen, daB kein
Ansatz zur kurzfristigen Wirtschaftsprognose ohne eine Stiitzung auf
gewisse Symptome der Entwicklung, ohne Riickgriff auf lead-lag-Be-
ziehungen, Hiufungserscheinungen etc. auskommen kann. Aber es mufl
eine konkrete Fragestellung vorliegen, die spezielle Aussagen verlangt,
und die aus den Beobachtungen gezogenen SchluBfolgerungen miissen
6konomisch begriindbar sein. So kann z. B. eine Anderung in den Bau-

8 Eine politische EinfluBnahme auf den ProzeB bewirkt dariiber hinaus
vermutlich, da die herkémmlichen Ereignisfolgen auler Kraft gesetzt werden.
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auftrigen (eine Reihe, die in jedem symptomatischen Verfahren einen
wichtigen Platz einnimmt) ein aufschluBreiches Anzeichen fiir nach-
gelagerte Industrien darstellen. Initialstérungen gréB8eren AusmaBes
rufen Kettenwirkungen hervor, die zu verfolgen zweifellos lohnend ist.
Werden sie in frithen Stadien erkannt, dann sind sowohl fiir die be-
troffenen Branchen wie fiir die Wirtschaftspolitik niitzliche Hinweise
frithzeitig moglich. Derartige Kausalstudien, die allerdings einige input-
output-Vorstellungen und Informationen iiber Auftragsbestinde ande-
rer vorgelagerter Sektoren, Lagerhéhen, Kapazitdtsauslastung usw.,
um die es in Deutschland noch nicht allzu erfreulich bestellt ist, erfor-
dern, erscheinen wesentlich erfolgversprechender als mechanische Ge-
samtindikatoren.

2. Kausalsysteme

Diese letzten Uberlegungen leiten bereits zu dem zweiten denkbaren
Ansatz iiber: einem System, das die zu prognostizierenden GréBen, alle
relevanten EinfluBfaktoren und die verschiedenen Wechselbeziehungen
enthilt und eine wirkliche Erklirung der Zusammenhinge liefert. Hier
besteht ein weiter Spielraum verfahrenstechnischer Moglichkeiten. Auf
der einen Seite ist ein streng mathematisch formuliertes Gleichungs-
system moglich, etwa nach dem Muster der Konjunkturmodelle von
Tinbergen, Klein und Clark. Andererseits aber werden auch sehr lockere
Denkmodelle verwendet, bei denen auf dem formalen Aufbau wesent-
lich geringeres Gewicht liegt. Sie dienen hauptsichlich dazu, Annahmen,
Informationen und Erwartungen systematisch einordnen und Einzel-
schitzungen aufeinander abstimmen zu kénnen®.

Trotz der betrichtlichen Spannweite bestehen zwischen den Extremen
nur graduale Unterschiede. Der Grundgedanke liegt jeweils in dem Ver-
such, die Funktionsweise des wirtschaftlichen Ablaufs bzw. des betrach-
teten Ausschnitts zu verstehen und in quantitativ auswertbaren Abhén-
gigkeitsbeziehungen darzustellen.

Die Interdependenz erscheint im ckonometrischen Modell in der Ma-
trix der Strukturkoeffizienten, wihrend der lockere Ansatz mit
groberen Vorstellungen iiber die GroBenordnung der wechselseitigen
Einfliisse auszukommen trachtet, die dann im Zuge eines iterativen
Losungsprozesses revidiert und spezifiziert werden kénnen. In jedem
Fall benotigt man gesonderte Schitzungen der autonomen Bestimmungs-

9 Vgl. den Abschnitt “Looser Frameworks for Guessing the Future” in:
W. Fellner, Trends and Cycles in Economic Activity, New York 1956, S. 328 ff.
Fellner betont sicher mit Recht, daB vorldufig diesem ,einfachen u. rohen“
Verfahren eine groBe Bedeutung zukommt. In Deutschland beruhen unseres
Wissens die gesamtwirtschaftlichen Prognosen des Ifo-Instituts auf weit-
gehend intuitiven Informationskombinationen im Rahmen eines lockeren
Denkmodells.
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groBen. Aus der Kombination der endogenen Struktur mit der Erwar-
tung iiber die autonomen (exogenen und vorherbestimmten endogenen)
Faktoren folgt die Prognose fiir die letztlich gesuchten Variablen.

Die streng mathematisch formulierte Verfahrensweise hat den Vor-
teil, einfach und genau iiberpriifbar zu sein. Wie Theil und andere ge-
zeigt haben, beschrinkt sich die Kontrollméglichkeit keineswegs auf
einen Vergleich der prognostizierten Werte mit den Ist-Werten der Ent-
wicklung. Fehleinschdtzungen und irrtiimliche Unterstellungen lassen
sich lokalisieren. So konnen statt der Prognosewerte fiir die exogenen
GroBen deren effektive Werte nachtriglich in die reduzierten Gleichun-
gen' eingesetzt werden. Dadurch werden die Fehler bei der Voraus-
schdtzung der autonomen GroBen und die der reduzierten Parameter ge-
sondert sichtbar. Es zeigt sich bei einer solchen Priifung des nieder-
ldndischen Prognosemodells, da8 die Schitzfehler bei den exogenen
GroBen weitgehend fiir die Abweichungen verantwortlich sind!, wih-
rend die Parameter durchweg zutreffend geschdtzt wurden. Dieses Er-
gebnis ist ein erfreulicher Erfolg der erklirenden Nationalokonomie, be-
sagt aber noch nicht allzu viel iiber die prognostische Leistungsfidhigkeit
und die Brauchbarkeit der Resultate. Denn schlieBlich sind es die endoge-
nen GroBen und nicht die Parameter, deretwegen das ganze System auf-
gebaut worden ist.

Man kann im Test aber auch noch einen Schritt weiter gehen und
jede einzelne Strukturgleichung iiberpriifen. Dazu werden alle direkt
erklidrenden Variablen, sowohl die endogenen wie die exogenen, als Ist-
Werte in die Gleichung eingesetzt und die abhéngige Variable auf diese
Weise berechnet. Die Divergenz gegeniiber dem urspriinglichen Pro-
gnosewert ist auf Ungenauigkeiten in den Strukturparametern bzw.
des gewihlten Funktionstyps zuriickzufiihren. Erst diese Gegeniiberstel-
lung macht deutlich, inwieweit die Funktionsweise des Systems wirklich
richtig beschrieben worden ist'.

10 Reduzierte Gleichungen unterscheiden sich von Strukturgleichungen da-
durch, daB die abhingigen Variablen jeweils ausschlieBlich aus exogenen u.
verzogerten endogenen Groflen erkldrt werden. Sie enthalten zur Bestimmung
der gesuchten Variablen keine GroSe, mit der diese in Wechselbeziehung
steht.

11 Vgl. H. Theil: Forecasting in its Relation to Government Policy Mak-
ing, in: The Quality and Economic Significance of Anticipations Data, a. a. O.,
S. 30 ff.

12 Eine sinnvolle Uberpriifung sollte fiir die unkontrollierten GroSen die
Schitzwerte, fiir alle kontrollierten GroBen jedoch die Effektivwerte einset-
zen, weil nur so der bewuBten EinfluBnahme auf den ProzeB Rechnung ge-
tragen werden kann. Haben wir eine Wirtschaft mit weitgehend dezentrali-
sierten Entscheidungen, die alle auf der gleichen Prognose fuflen, so ist eine
derartige Trennung schwer durchzufiihren, weil notwendigerweise fiir den
einen unkontrolliert ist, was der andere kontrolliert. Das ganze Verfahren
wird dann fragwiirdig.
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Gewisse Schwierigkeiten ergeben sich daraus, daB ein statistischer
Test notwendig eine grofere Anzahl von Beobachtungswerten erfordert,
um signifikante Schliisse zu erlauben. Andererseits ist es sehr zweifel-
haft, ob ein starres Modell iiber viele Jahre unveridndert gute Prognosen
liefern kann. In der Regel werden jahrlich Modifikationen sowohl bei
den einbezogenen Variablen als auch in den numerischen Ansétzen der
Parameter unerlidBlich sein (von den stindigen Revisionen und Defini-
tionsénderungen im statistischen Ausgangsmaterial sei ganz abgesehen).
Geschieht dies, so miBt man bei der Uberpriifung der Resultate weniger
die Qualitit eines bestimmten Modells, als vielmehr den Grad der Flexi-
bilitdt in der Modelldnderung. Das bedeutet nicht unbedingt einen Nach-
teil, hebt die Strenge des Verfahrens zum Teil aber wieder auf.

Eine Uberpriifung im Detail ist unerlidBliche Bedingung, wenn man
den Anspruch auf Erkldrung der Vorgidnge aufrechterhalten und nicht
in formal-mechanische Methoden zuriickfallen will. Arbeitet man ledig-
lich mit einer einmal abgeleiteten dynamischen Finalgleichung fiir die
zu erkldarende Variable, so kommt man sehr in die Nihe eines Barometer-
verfahrens. Die Gefahr einer Pseudoerkldrung ist groB, denn viele
Struktursysteme fiihren zur selben Finalgleichung. Die Parameter set-
zen sich jedoch aus unterschiedlichen Groen zusammen und sind folglich
6konomisch jeweils anders zu interpretieren. Hinter Differenzengleichun-
gen vom Typ Samuelson-Hicks, die auf Multiplikator-Akzelerator-Effek-
ten basieren, konnen sich im einzelnen die verschiedensten Deutungs-
versuche des Ablaufs verbergen. Fiir sich allein genommen stellen sie
nicht viel anderes dar als ein mechanisches lead-lag-Verfahren'. Der
wissenschaftliche Wert derartiger Analysen ist unbestreitbar, denn sie
zeigen Moglichkeiten der Entstehung von Schwingungen im 6konomi-
schen System. Fiir konkrete Prognosen reichen sie dagegen nicht aus.

Aber auch eine Uberpriifung jeder Einzelhypothese bringt keine
letzte Sicherheit. Je gleichméBiger sich die Entwicklung 6konomischer
Variablen vollzieht, um so mehr ,gleichwertige* Strukturgleichungen
— gemessen in der GroSe der error terms — lassen sich aufstellen. Ist
es schon schwierig genug, von den Parametern einer definitiven Be-
ziehung zu sagen, ob sie in der Zukunft bestindig bleiben werde, so
wird die Aufgabe beinahe hoffnungslos, wenn aus dem statistischen
Material nicht einmal geschlossen werden kann, welche Gleichung einen
liberlegenen Erkldrungsansatz bildet.

Die hiufig berechtigten Zweifel an der zeitlichen Invarianz der struk-
turellen Parameter legen weniger formalisierte Versionen des Er-
klarungsmodells nahe. Zwar hiéngt die Brauchbarkeit eines strengen
6konometrischen Modells keineswegs an der Konstanz aller Koeffizien-

13 Im Gegensatz zu dem National-Bureau-Verfahren sind die Ergebnisse
jedoch quantitativ.
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ten, wie insbesondere die Arbeiten der Cowles Commission gezeigt
haben. Aber die Informationen, die auf Anderungen schlieBen lassen,
sind oft nur so vage, da8 eine exakte Quantifizierung unméglich er-
scheint. Wenn man sich auf die Stabilitdt der Beziehungen nicht ver-
lassen kann und kritische GréBen in weiten Bereichen indeterminiert
sind — wenn also das Parametersystem ,, weich“ ist —, dann ist ein kom-
pliziertes, exakt formuliertes mathematisches Modell offenbar iiber-
fliissig. Eine Prognose kann nur durch ein Abwégen aller Vergangen-
heitserfahrungen mit den verfiigbaren zukunftsweisenden Informatio-
nen erfolgen, und bei schwachen Informationen ist dazu ein mathema-
tisches Modell eher hinderlich. Ein flexibles Denkschema, das fiir Intui-
tion, trial and error und subjektives Urteil hinldnglich Raum 148t und
lediglich verhindert, daB sich der Prognostiker in den Interdepen-
denzen gedanklich verliert, diirfte sachlich liberlegen sein. Vom wissen-
schaftlichen Standpunkt ist es natiirlich unbefriedigend zu sehen, da3
aus dem gleichen Ausgangsmaterial auf Grund verschiedener Beurteilun-
gen unterschiedliche Prognosen entstehen konnen. Aber es ist vorldu-
fig nicht abzusehen, wie diese Situation iliberwunden werden konnte.
Uberdies haben die weniger formalisierten Ansitze meist den Nachteil
wesentlich erschwerter nachtriaglicher Kontrolle.

Die charakteristische Eigenart aller dieser Kausalverfahren beinhal-
tet jedoch trotz ihrer prinzipiellen Uberlegenheit bei dem heutigen Stand
des Wissens und der laufenden Informationen eine beachtliche Schwiche.
Diese Methoden ergeben erst dann eine Losung fiir die zu prognostizieren-
den Variablen, wenn alle Determinanten, d. h. alle Parameter und alle
exogenen Groflen fiir die zukiinftige Periode bestimmt sind. Das erfor-
dert aber in der Regel mehr Informationen als vorliegen oder beschafft
werden kénnen. Das Modell mufl dann mit simplen und unbegriind-
baren Hypothesen aufgefiillt werden, und daraus ergibt sich eine viel
groBere Unsicherheit der Resultate, als der komplizierte und geschlos-
sene Ansatz vermuten 148t. Denn wird mangels genauer Kenntnis z. B.
Konstanz der Parameter und unveridnderte Wachstumsrate der Er-
kldrungsgréBen unterstellt, dann ist die Prognose identisch mit einer
Trendextrapolation der zu erklirenden Variablen. Das ganze Gebiude,
das um diese Grofle errichtet wurde, um aus der Erklidrung des Zusam-
menhanges zu einer fundierteren Schitzung zu gelangen, ist — fiir die
Zwecke der Prognose — der Miihe nicht wert.

3. Uberpriifung ,naiver* Annahmen

Ist das Modell nicht durch begriindbare Schitzungen vollstindig zu
konkretisieren, dann erfordert es die wissenschaftliche Ehrlichkeit,
einen bescheideneren Ansatz der Prognose zu wihlen, der die Grenzen
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der Aussagekraft offen erkennen 14Bt, d. h. der die Unsicherheiten im
Ergebnis und nicht an verschiedenen versteckten Stellen des Modells
zeigt™.

Eine Uberpriifung und ggf. Modifikation naiver Annahmen kann zu
durchaus brauchbaren Resultaten fiihren. Man geht dabei — wie natiir-
lich auch in den im vorigen Abschnitt beschriebenen Verfahren — von
einer moglichst exakten und umfassenden Beschreibung des herrschen-
den Zustands und einer Deutung seines Zustandekommens (ex-post-
Prognose) aus. Anstatt aber jetzt die zukiinftigen Werte der zu prognosti-
zierenden Variablen (mittelbar) aus ihren Determinanten abzuleiten,
beschreitet man den umgekehrten Weg und beginnt mit einer Reihe
relativ simpler Hypothesen direkt fiir die gesuchte Gréfe. Man unter-
stellt z. B. versuchsweise gleiche Héhe wie in der Vorperiode, unverin-
derte Wachstumsrate usw. Diese Hypothesen werden nun mit allen
greifbaren Informationen, die in irgendeiner Weise Schliisse auf die
kurzfristige Entwicklung erlauben, mit dem Ziel konfrontiert, moglichst
viele an sich nicht ausgeschlossene Alternativen zu entkréften, wodurch
die verbleibenden entsprechend an Wahrscheinlichkeit gewinnen'.

Der Vorteil dieser Methode liegt vornehmlich darin, daB man auf viel
analytische Nebenarbeit und formalen Ballast verzichten kann, die weder
zu einer Erhéhung der Sicherheit noch der Genauigkeit beitragen. Denn
es ist in der Regel eine Illussion anzunehmen, es gibe irgendein Ver-
fahren, mit dem die Wachstumsrate einer Variablen zuverldssig auf,
sagen wir, ein halbes Prozent genau im voraus bestimmt werden konnte.
Dagegen lassen sich tendenzielle beschleunigende und bremsende Krafte
oft erkennen, auch wenn ihr AusmafBl und ihre Wirkungsstirke nicht
genau quantifiziert werden kénnen. Durch die numerischen Vergleichs-
werte der unmittelbaren Vergangenheit und die quantitativ formulier-
ten Hypothesen theoretisch denkbarer Entwicklungen, deren Wahrschein-
lichkeit auch durch nur tendenzielle Informationen erhéht oder abge-
schwécht werden kann, sind Schitzungen der GréBenordnung dennoch
moglich.

Da bei diesem Vorgehen dieselben oder sogar mehr Informationen
als bei geschlossenen Kausalsystemen verwendet werden konnen, er-
gibt sich von dieser Seite keine Verminderung der Leistungsfdhigkeit.

Liegt tatsdchlich einmal eine Fiille von Informationen vor und sind
die Zusammenhinge und Wechselbeziehungen sehr verwickelt, dann

4 Wir denken hier nicht an zuféllige Abweichungen, die durch Standard-
fehler der Schitzung und andere wahrscheinlichkeitstheoretische MaBe einge-
grenzt werden koénnen (wenn dies auch keineswegs so unproblematisch ist, wie
zuweilen angenommen wird). Viel wichtiger sind die systematischen Fehler,
z. B. bei der Vorbestimmung der autonomen Bestimmungsfaktoren.

15 Vgl. H. Giersch, Allgemeine Wirtschaftspolitik, Bd. 1, Grundlagen, Wies-
baden 1960, S. 40 £f.
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148t sich auf einen strengen 6konometrischen Ansatz zur Abschitzung
der gemeinsamen Wirkungen immer noch zurtickgreifen.

Im {ibrigen geniigen fiir zahlreiche Entscheidungen qualitative Ergeb-
nisse'®, sofern sich die Aussagen auf spezielle, relevante Variable be-
ziehen und nicht eine schwammige GroSe wie ,,die konjunkturelle Ge-
samtsituation® betreffen.

4, Testverfahren

Einen im Ansatz vollig anders gearteten Versuch der kurzfristigen
Wirtschaftsprognose bilden die Befragungs- oder Testverfahren in ihren
verschiedenen Varianten. Urspriinglich liegt dem die Idee zugrunde, man
solle doch diejenigen nach ihren Meinungen, Vorstellungen und Plénen
befragen, die letztlich durch ihre Dispositionen iliber den Wirtschafts-
ablauf entscheiden, um so zu einem gesicherteren Bild der zukiinftigen
Entwicklung zu gelangen. Dieser Gedanke tauchte bereits in den zwan-
ziger Jahren auf. Er findet sich z. B. bei Wagemann (1928), der im Test
ein duBerst hoffnungsvolles Instrument sah, fiir das die Zeit nur noch
nicht reif sei. Erste empirische Bemiihungen unternahmen die Regional-
Shippers’ Advisory Boards in den USA ebenfalls im Jahre 1928. Die
praktische Verwirklichung in groBem Stil setzte aber erst nach dem zwei-
ten Weltkrieg ein — gleichzeitig in fast allen Lidndern der westlichen
Welt, und auf den verschiedensten Gebieten wirtschaftlicher Aktivitit.
Hand in Hand damit vollzieht sich eine systematische theoretische Durch-
leuchtung und Fundierung der Verfahren und ihrer Resultate. Bis
heute sind die Erkenntnisméglichkeiten durch Testverfahren noch nicht
eindeutig geklirt und sicher nicht vollkommen ausgeschopft.

Wir kénnen uns zu diesen neuen Methoden kiirzer fassen, als es ihrer
Bedeutung und ihren spezifischen Schwierigkeiten entsprechen wiirde,
da sich andere Beitriage in extenso mit ihnen auseinandersetzen diirften.

Die bisherigen Erfahrungen bestitigen die Vermutungen manches
Skeptikers, daB die Befragungsresultate zur unmittelbaren Prognose
allein kaum geeignet sind. Das Ifo-Institut, das auf dem Testgebiet in
Deutschland wertvolle Pionierleistungen erbracht hat, gab sich in diesem
Punkt auch von vornherein keinen illusionistischen Erwartungen hin.
Und es wire eine Illusion anzunehmen, man kénne die Zukunft einfach
erfragen.

Von den vielen Testbereichen hatte man sich die hichste prognostische
Aussagekraft a priori von den Angaben der Befragten iiber ihre eigenen
Absichten und Zukunftspldne versprochen, weil sie hier ja selbst die

16 z. B.: Die hier relevante GrofBe steigt schneller bzw. langsamer als bis-
her; nach dem, was heute erkennbar ist, scheint eine Stagnation wahrschein-
lich, etc.
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Entscheidungen treffen, sich zum Teil schon vertraglich gebunden oder
anderweitig festgelegt haben und daher zu definitiven Aussagen
befdhigt sein sollten. Die tatsdchlichen Erfolgsquoten miissen auf die
Optimisten erniichternd und enttduschend wirken. Die Resultate spre-
chen fiir eine betrédchtliche Flexibilitdt in der Geschéaftspolitik, die die
Prognose erschwert, andererseits aber das Bediirfnis auch nach kurz-
fristigen Vorhersagen plausibel macht. An dieser Stelle offenbart sich
wieder deutlich die Wechselbeziehung zwischen der Prognose und ihrer
Wirkung. Die Vorausschau wird verlangt, um Entscheidungsfehler zu
vermeiden. Es ist daher fraglich, ob man zur Erstellung der Prognose
Plane fiir zukiinftige Entscheidungen benutzen kann, die sich bei Vor-
liegen der Prognose z. T. wieder als Fehlschldge herausstellen und folg-
lich einer Revision unterzogen werden. Offenbar ist es wenig sinnvoll,
wenn der Kreis der Befragten identisch ist mit dem der Prognosebenut-
zer. Dagegen kann die wechselseitige Information vor- und nachgela-
gerter Stufen, die Aufdeckung und Messung von Marktverflechtungen
usw. sehr wertvoll sein.

Ein anderer Fragenkomplex betrifft die 6konomischen Erwartungen
der Testteilnehmer. Im Gegensatz zu Pldnen handelt es sich hier also
um Auskiinfte liber unkontrollierte Ereignisse, mit denen sich der Be-
fragte stidndig konfrontiert sieht und die fiir seine Geschiftsent-
wicklung mehr oder weniger ausschlaggebend sind. Auf der einen Seite
wird nach der Beurteilung der allgemeinen Wirtschaftsentwicklung ge-
fragt. Als Basis einer wissenschaftlichen Prognose darf man die darauf
eingehenden Antworten jedoch nicht ansehen. Ein Durchschnitt aus
Unkenntnis hilft nicht weiter. Das Ziel dieser Fragenkategorie liegt des-
halb auch vielmehr darin, psychologische EinfluBfaktoren, ,Optimis-
mus“ und ,Pessimismus“ etc. operationell zu erfassen. Eine gewisse
Skepsis erscheint dabei jedoch ebenfalls angebracht. Das Mitwirken von
Stimmungen und dgl. sei zwar unbestritten, aber es spricht doch man-
ches fiir die Vermutung, daB die Stimmungen den (im Test ebenfalls
erhobenen) Ereignissen folgen und nicht umgekehrt. Wenn sich dies be-
stdtigt, dann ist der prognostische Beitrag der psychologischen Faktoren
praktisch wenig bedeutsam.

Konkreten Gehalt und erheblich hoheren Informationswert besitzen
Antworten aus dem unmittelbaren Erfahrungsbereich des Befragten, ins-
besondere iiber die erwarteten Absatzmoglichkeiten und die Preisent-
wicklung auf den Produkt- und Faktormirkten. Die tédglichen Geschéfts-
kontakte diirften fundiertere Schitzungen erlauben. Die vorliegenden
Ergebnisse sind nicht entmutigend, wenn sich die Antworten auch nicht
unbesehen fiir direkte Prognosen verwenden lassen. Es zeigt sich nim-
lich durchweg eine deutliche Unterschitzung von Anderungen. Weitere
Untersuchungen werden ergeben, ob durch Korrekturen dieses ,bias“
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verlaBliche Voraussagen moglich sein werden. Man sollte jedoch, um alle
Erkenntnischancen zu nutzen, von den einfachen dreistufigen Tendenz-
befragungen zumindest zu einem fiinffach gegliederten Antwortschema
libergehen, wie es Fortune recht erfolgreich verwendet.

Alles in allem sind sicher keine Wunder an prognostischer Leistungs-
fdhigkeit von den neuen Verfahren zu erwarten, Das schrénkt ihre Be-
deutung fiir die empirische Wirtschaftsforschung in keiner Weise ein.
Allein schon die Fragen nach effektiven Tatbestinden, nach dem Ge-
schiftsverlauf der vergangenen Periode und dem herrschenden Zustand
im Zeitpunkt der Antwort gestatten eine liickenlosere detailliertere Be-
richterstattung als sie der amtlichen Statistik moglich ist. Mit Recht wird
dariiber hinaus betont, daB die Informationen rasch verotffentlicht wer-
den, sich alle auf den gleichen Zeitpunkt (bzw. Periode) beziehen und in
sachlich kompatiblen Kategorien gefat werden konnen, was fiir wissen-
schaftliche Analysen einen unschédtzbaren Vorteil bedeutet. Leider
strdubt man sich in Deutschland vorldufig noch gegen exakt-quantita-
tive Erhebungen. Mit der zunehmenden Verbreitung, Verbesserung und
Verbilligung elektronischer Datenverarbeitungsanlagen entfillt fiir das
Festhalten an Tendenzbefragungen jedes Argument mit Ausnahme
vielleicht der Geheimhaltungswiinsche.

Aber auch die Angaben iiber Lagebeurteilung, Erwartungen und
Plidne kénnen manche Tiiren zu intensiver Wirtschaftsbeobachtung und
erfolgreicher Analyse der Funktionsweise und der Wechselbeziehungen
im 6konomischen System offnen, die bislang verschlossen waren. Das
Befragungsprogramm z. B. des Ifo-Instituts liefert eine Fiille von Mate-
rial fiir eine systematische Verhaltensforschung. Lassen sich die Zusam-
menhénge zwischen bestimmten Ereignissen, gemeldeten Urteilen und
Erwartungen, angegebenen und realisierten Plinen aufdecken, dann
werden auch Prognosen von diesen Kenntnissen profitieren. Wichtige
erste Ergebnisse in dieser Richtung bringen die Untersuchungen von
Modigliani u. a. iber die Beziehungen zwischen Erwartungsfehlern bei
den Verkaufsvorausschitzungen und den Revisionen der Produktions-,
Lager- und Investitionspldne®.

Die Testverfahren bringen eine willkommene Ergénzung und Berei-
cherung unseres Wissens. Man sollte sich aber davor hiiten, sie als ein
Substitut fiir die herkémmlichen Untersuchungsmethoden anzusehen.
Ihr Einbau in das gesamte wirtschaftswissenschaftliche Instrumentarium
ist unerlidBlich — worauf auch das Ifo-Institut stdndig hinweist und tat-

17 Vgl. F. Modigliani und H. M. Weingartner: Forecasting Uses of Anti-
cipations Data on Investment and Sales. Quarterly Journal of Economics, Vol.
LXXII (1958), S. 23 ff.; sowie F. Modigliani and O. H. Sauerlinder: Econom-
ic Expectations and Plans of Firms in Relation to Short-Term-Forecasting,
in: Short-Term Economic Forecasting, Studies in Income and Wealth, Vol.
XVII, NBER Princeton 1955, S. 261 ff.
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kréftig hinarbeitet, Diese Integration st6B8t noch auf Schwierigkeiten, wie
es anders nach so kurzer Zeit nicht zu erwarten ist. Erst wenn sie voll-
zogen ist, 148t sich ein endgiiltiges Urteil iiber den Beitrag zur Lésung
des Prognoseproblems fillen.

5. Trendprognose als Basis

SchlieBlich sei ein Verfahren angedeutet, das zumindest theoretisch
einige gewichtige Argumente auf seiner Seite hat. Es besteht darin, die
kurzfristigen Schitzungen auf der Basis einer expliziten Wachstums-
prognose durchzufiihren. Dieser Ansatz ist unseres Wissens auf praktische
Probleme noch nie systematisch angewandt worden, vor allem sicher des-
halb, weil der laufend anfallende Arbeitsaufwand betriachtlich ist.

Den Ausgangspunkt bildet eine sorgfiltige Analyse der langfristigen
Entwicklungstendenzen der interessierenden Gro8en. Dabei wiren unter
Umstdnden alternative Annahmen iiber denkbare Trends der ent-
scheidenden Bestimmungsfaktoren zu treffen, oder man beschriankt sich
auf die Herausarbeitung der obersten Grenze des unter giinstigsten Vor-
aussetzungen maximal Moglichen. Der zweite Schritt besteht darin,
alle Bedingungen, die die einzelnen Abldufe auch fiir die kurze Periode
implizieren, vollstindig und im Detail herauszuheben. Ist das geschehen,
so kann die kurzfristige Prognose einsetzen. Man konfrontiert die ge-
nannten Voraussetzungen mit den vorliegenden Informationen, kurz-
fristigen Indikatoren usw., um daraus abzuschitzen, welche Chance des
Eintreffens die theoretischen Werte besitzen, die aus der langfristigen
Analyse fiir die Prognoseperiode folgen, bzw. welche der Alternativen
am plausibelsten ist. Hierzu sind selbstverstidndlich auch Geschehnisse
aus Bereichen in die Uberlegungen einzubeziehen, die ihrer Natur nach
in der Wachstumsanalyse keinen Platz finden kénnen, wie z. B. politische
Storungen, Streikmeldungen, ungewéhnliche Vorginge auf dem Finan-
zierungssektor und dergleichen mehr.

Man darf sich jedoch die Sache nicht so einfach machen, die kurzfristi-
gen Tendenzen ausschlieBlich als voriibergehende Abweichungen von
einem einmal ermittelten und nun vorgegebenen langfristigen Trend zu
betrachten. Man wiirde so auf die Dauer notwendig zu vollig unsin-
nigen Resultaten gelangen und sich insbesondere des wichtigsten analy-
tischen Vorteils dieses Verfahrens berauben: der gegenseitigen Anregung
und Kontrolle von lang- und kurzfristiger Prognose, Die Erwartungen
auf lange Sicht sollten nicht nur Basis der kurzfristigen Schitzungen
sein, sondern zugleich im Lichte der neuesten Erkenntnisse iliberpriift,
gegebenenfalls revidiert und dem letzten Stand des Wissens angepaBt
werden. Durch diese regelméBige wechselseitige Befruchtung sollte eine
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aktuelle und fundierte Voraussage moglich sein, die zugleich den hoch-
sten Grad erreichbarer Sicherheit und Aussagestirke besitzt.

Der praktische Nutzen einer solchen kombinierten Analyse liegt auf
der Hand. Fiir die kurzfristigen Dispositionen ist es ausreichend, sich
iiber die Entwicklung der nichsten Zukunft ein Bild zu machen. Bei
groBeren Anderungen taucht aber sofort die Frage auf, ob es sich um
strukturelle Umschichtungen (partielle Sdttigung oder Substitution) han-
delt, die auf die Dauer unvermeidlich sind, oder um eine zufillige Hdau-
fung im Grunde unbedeutender Einfliisse. Treten Krisen oder Engpisse
auf, dann ist es — im Hinblick auf adaequate MaBnahmen — meist zu
spat fiir eine griindliche langfristige Untersuchung. Ein gutes Beispiel
bietet die Energie-Enquéte in Deutschland, die aus der Hilflosigkeit
bei Ausbruch der Kohlekrise geboren wurde, bei ihrer Fertigstellung
zur Losung des aktuellen Problems aber kaum noch beitragen diirfte.
Umgekehrt werden aus politischen Griinden moglicherweise einschnei-
dende MaBnahmen getroffen, iiber deren lidngerfristige 6konomische
Wirkungen keine geniigende Klarheit besteht, wie beispielsweise bei der
kiirzlichen Anderung des deutschen Wechselkurses.

Forschungsarbeiten in dieser Richtung koénnten u. E. wichtige Beitriage
zur Steigerung sowohl der wachstums- und konjunkturtheoretischen
Kenntnisse als auch der Effizienz der Wirtschaftspolitik und der Unter-
nehmungsfiihrung liefern.



Die Praxis der laufenden Konjunkturdiagnose
in den Niederlanden

Von C. A. van den Beld

1. Zur Einfithrung

In den Niederlanden existiert seit dem 21. April 1947 das Gesetz iiber
den Zentral-6konomischen Plan. Dieses Gesetz bestimmt, dal das Zen-
trale Planbiiro zu regelmifBigen Zeitpunkten sidmtliche Arbeiten vor-
nehmen soll, die zur Vorbereitung eines Zentral-6konomischen Plans
notwendig sind. Letzterer wird dann umschrieben als ein Gefilige von
Schitzungen und Richtlinien, die sich auf die niederldndische Volkswirt-
schaft beziehen und die miteinander im Gleichgewicht sind. Besonders
soll der Plan jene Unterlagen enthalten, die fiir eine richtige Koordina-
tion der wirtschaftlichen, sozialen und finanziellen MaB8nahmen von
groBer Wichtigkeit sind.

Wahrend eines guten Jahrzehnts sind also Erfahrungen mit der Ab-
fassung eines zentralen Planes erworben worden; denn die ,regel-
miéBigen Zeitpunkte“, von denen im Gesetz die Rede ist, bedeuten in der
Praxis, daB alljahrlich ein Plan verfat und verdffentlicht wird. Die
Verdffentlichung erfolgt gewoéhnlich im Anfang des Prognosejahres. So
wird der Zentral-6konomische Plan 1962 voraussichtlich Ende Februar
1962 verdffentlicht werden. Die Prognose erfafSt dann mindestens das
ganze Jahr 1962. Eine Analyse der Wirtschaftsentwicklung in der jling-
sten Vergangenheit geht dem Voraussagen voran. Bei der Analyse der
Vergangenheit, die mindestens eine Jahresfrist erfaBt, sowie bei der
Prognose, wird — wenigstens bisher — der makro-6konomische Aspekt
besonders betont, was nicht ausschliet, daB auch ergidnzende Betrach-
tungen fiir einzelne Gewerbezweige angestellt werden.

Es sei noch besonders hervorgehoben, da hier die Rede ist von einer
Prognose und nicht von einem Plan. Der Terminus ,,Plan“ darf ndmlich
nicht in der Weise interpretiert werden, als wiirde er z. B. eine Menge
von mehr oder weniger detaillierten branchenwirtschaftlichen Vor-
schriften umfassen. Der ,Plan“ ist vielmehr eine Vorhersage, bei der
von der im Staatshaushaltsplan oder sonstwo stipulierten Haltung der
Regierung ausgegangen wird'. Insoweit liegt doch ein Plan-Element

1 Das heiBt selbstverstindlich nicht, da die Planung der Regierung nicht
von der Prognose unterstiitzt worden sei. Da jedoch der Zentral-6konomische
Plan einige Monate spéter als der Staatshaushaltplan verdffentlicht wird, liegt
eine in einem friiheren Stadium vorgenommene Prognose letzterem zugrunde.

8 Schriften d. Vereins £. Socialpolitik 25
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vor. Ubrigens enthélt der Plan auch keine makro-6konomischen Vor-
schriften. Doch kénnen dem Plan bestimmte Richtlinien entnommen
werden, u.a. wenn bei der konkreten Ausarbeitung AnlaB vorliegt,
Alternativen hinsichtlich der Haltung der Regierung auf ihre mengen-
maBigen Folgen zu priifen.

Es versteht sich, dal im Laufe der Zeit die Anlage des Plans eine
gewisse Verdnderung erfahren hat und daBl Verfeinerungen in der
Methode, die bei der Analyse der Wirtschaftsentwicklung gebraucht
wird, vorgenommen wurden. Die angewandte Methode hat sich aber
grundsétzlich kaum gedndert, jedenfalls dann, wenn man die ersten
Jahre nach dem zweiten Weltkrieg auBer Betracht 148t. Immer war man
nidmlich bestrebt, die kurzfristige Wirtschaftsentwicklung, die sich in der
Vergangenheit manifestiert hat, in einem Modell festzulegen, d.h.,
in einem schlieBenden Gleichungssystem, das — unter einschrinkenden
Voraussetzungen — eine moglichst genaue Anndherung an das konkrete
Wirtschaftsleben ergeben soll. Da das erwdhnte Modell bei der Analyse
des wirtschaftlichen Entwicklungsvorgangs in der Vergangenheit sowie
in der nédchsten Zukunft — und daneben bei der Konjunkturdiagnose —
ausschlaggebend ist, werden ihm zuerst einige Worte gewidmet.

2. Makro-okonomische Modelle

Die mengenmiBige Analyse mittels eines 6konometrischen Modells
ist in den Niederlanden seit vielen Jahren iiblich. Bereits im Jahre 1936
konstruierte Tinbergen ein Makro-Modell fiir die Niederlande®. Nach
dem Krieg wurde diese Arbeit im Zentralen Planbiiro fortgesetzt. Das
Ergebnis dieser Arbeit war ein Modell, mit dem seit 1952 experimen-
tiert worden ist und das sich im ,,Centraal Economisch Plan 1955“ in
einer vervollkommneten Form vorfindet. Vor kurzem ist im Plan 1961
‘ein neues Modell publiziert worden®. Das Modell von 1961 weicht in
mehreren Aspekten von den fritheren ab, besonders wegen seiner Dyna-
misierung. Ubrigens stimmen die hier erwihnten Modelle in folgenden
Punkten miteinander iiberein: sie sind makro-6konomisch, entsprechen
‘den volkswirtschaftlichen Gesamtrechnungen, beschreiben kurzfristige
Schwankungen (jéhrliche Verdnderungen) und sind vor allem zu Pro-
gnosezwecken und zur Beurteilung der Haltung der Regierung kon-
struiert worden.

Es ist kaum moglich in gedréngter Form die Struktur eines Modells,
wie dieses von 1961, ausfiihrlich zu erortern. Dafiir wird auf die er-

? Veroffentlicht in J. Tinbergen, Selected Papers, North-Holland Publishing
Company, Amsterdam 1959.

3 Eine englische Ubersetzung des , Centraal Economisch Plan 1961 wurde
in September 1961 veroffentlicht.
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wihnte Verdffentlichung verwiesen. Folgendes beschridnkt sich des-
wegen auf die Erwidhnung einiger Grundlinien.
Das Modell 1961 besteht aus Verhaltensgleichungen in bezug auf
a) Die Verwendungskomponenten:
1. der Privatkonsum, der eine Funktion des verfiigbaren Ein-
kommens des privaten Sektors ist. Unterschieden werden Lohn-
und sonstiges Einkommen. Weiter wird der Konsum noch einiger-
maBen beeinflult von der Liquiditdtslage und von Preisbewegun-
gen;
2. die Anlageinvestitionen, die mit dem verfiigbaren Gewinnein-
kommen, dem AusmaB der Kapazitdtsauslastung und der Liquidi-
tiatslage im Zusammenhang stehen;

3. der Lageraufbau, der den Absatzbewegungen entspricht und
mitunter spekulativen Einfliissen unterworfen ist;

4. das Exportvolumen, welches mit Auslandsnachfragefaktoren
und relativen Preisen zusammenhédngt. Angebot und Nachfrage
im Inland iiben ebenfalls EinfluB aus.

b) Die Preise der Verwendungen, die hauptsichlich von den Kosten,
d.h. von der H6he des Einfuhrpreisniveaus und den Arbeitskosten
abhiéngig sind. Dabei gilt fiir das Ausfuhrpreisniveau noch, da3 dieses
sich zum Teil den Preisen der auslidndischen Konkurrenten anpaBt.
c¢) Die Nachfrage nach Produktionsfaktoren:
1. die Nachfrage nach Arbeit, deren Schwankungen denen des
Produktionsausmafes und des Gewinnsatzes entsprechen;
2. die Nachfrage nach Auslandsprodukten, deren Volumen be-
dingt wird durch das gesamte Verwendungsvolumen und durch
das Verhiltnis der Auslandspreise zu den Inlandspreisen.

d) Das Angebot des Produktionsfaktors Arbeit, bedingt durch das
Wachstum der Bevélkerung und durch die Arbeitsmarktlage.

e) Die Einnahmen aus indirekten Steuern, die eng zusammen-
hédngen mit dem gesamten Inlandsabsatz, und die Einnahmen aus
direkten Steuern, die als Produkt des durchschnittlichen Steuersatzes
und des steuerbaren Einkommens aufzufassen sind, dieses in Lohn-
und sonstiges Einkommen unterteilt.

f) Die Arbeitslosenunterstiitzungen.

Die oben genannten wichtigsten Verhaltensgleichungen enthalten
Variable, die sich auf verschiedene Zeitrdume beziehen. In dieser Weise
ist das Modell dynamisiert worden. In fast allen Gleichungen sind
autonome Komponenten enthalten, wie der Wohnungsbau in der Investi-
tionsgleichung, die Satzinderungen in den Steuergleichungen, Kon-
tingentierungsmaBnahmen in der Einfuhrgleichung usw. Die Staatsaus-
gaben sind vo6llig autonom. Dasselbe gilt auch vom Lohnsatz. Dies er-

8*



116 C. A. van den Beld

klart die Tatsache, daB in obiger Aufstellung eine Gleichung fiir den
Lohnsatz fehlt. Die Lohnbildung der Nachkriegszeit war namentlich
zum groBten Teil der obrigkeitlichen Kontrolle unterworfen. Derzeit
macht sich aber eine Tendenz zum Wiederfreimachen der Lohnentwick-
lung bemerkbar. Unter solchen Umstédnden wird der Lohnsatz als Funk-
tion der Arbeitsmarktlage errechnet. Der Zusammenhang zwischen
Lohnsatz und Arbeitsmarktlage war iibrigens auch noch wihrend der
Zeit der obrigkeitlichen Kontrolle einigermaBen spiirbar.

Das Modell ist naturgemé&B nicht nur aus Verhaltensgleichungen, son-
dern auch aus Definitionsgleichungen zusammengesetzt. Am charakteri-
stischsten ist die Definition des sonstigen Einkommens als Differenz
zwischen Gesamtverwendungswert und Gesamtkosten. Ausdieser Bilanz-
gleichung erweist sich am deutlichsten die Verbindung mit den volks-
wirtschaftlichen Gesamtrechnungen.

3. Makro-Modell und Konjunkturdiagnose

Das bei der Auswertung des Modells angewandte Verfahren kann
leicht im allgemeinen dargestellt werden. Das Modell setzt sich, wie in
§ 2 erwidhnt, aus einer Anzahl von Strukturgleichungen zusammen, die
mit Hilfe der Matrizensymbolik wie folgt zusammengefallt werden
konnen

) By +I'z= 0.

Hierin bezieht sich y auf die endogenen Variablen und z auf die-
jenigen Variablen, welche im in Betracht gezogenen Zeitraum als feste
Daten introduziert werden. Die verzogerten, endogenen Variablen sind
mit darunter begriffen. Aus (1) folgt die Losung des Modells

(2 y—1Iz =0,

in welchem die endogenen Variablen als Funktion der als bekannt vor-
ausgesetzten Grofien geschrieben worden sind. Die Werte der y-Varia-
blen werden also aus dem Modell errechnet. Die Werte der z-Variablen
sollen hingegen in anderer Weise ermittelt werden. Ein Beispiel einer
z-Variablen ist das Einfuhrpreisniveau, das zwar auf die Entwick-
lung im eigenen Lande Einfluf nimmt, jedoch selbst dadurch (beinahe)
nicht beeinflut wird. Auch die GroBen, die der obrigkeitlichen Kon-
trolle unterworfen sind und also als Instrument der Wirtschaftspolitik
fungieren konnen, sind in der letzten Kategorie mit einbegriffen. Es
ist selbstverstidndlich, daBl es vom wirtschaftspolitischen Gesichtspunkt
aus besonders wichtig ist, welche Werte den Instrumentvariablen zu-
erkannt werden sollen, um bestimmte Zielsetzungen der Wirtschafts-
politik verwirklichen zu konnen.
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Bei der Konjunkturdiagnose handelt es sich um

1. die Priifung der laufenden oder jiingsten Entwicklung an Hand
des Modells*, und

2. das Voraussagen der Entwicklung in der néchsten Zukunft unter
der Voraussetzung einer ungeénderten Haltung der Regierung.

In diesen beiden Féllen konnen die Gleichungen sub (2) — die redu-
zierten Formen — angewandt werden. Aus der Priifung kann sich er-
geben, daf die tatsdchliche Entwicklung abweicht von der vom Modell
vorausgesagten. Eine stdrker aufgegliederte Analyse, z.B. nach Ge-
gewerbezweigen, bietet dann vielleicht AufschluBl liber die Bedeutung,
die auf die Residuen gelegt werden muB. Weisen die Residuen jedoch
wihrend eines lédngeren Zeitraumes — d.h. im Jahrmodell wéhrend
eines Zeitraumes von mehreren Jahren — einen systematischen Verlauf
auf, so liegt Anlafl zur kritischen Priifung des Modells vor.

Eine Konjunkturdiagnose ohne kurzfristige Prognose hat sich in der
Praxis als nicht ausreichend erwiesen. Unter gewissen Umsténden ist es
sogar unmoglich, eine richtige Diagnose zu stellen. Nicht immer gestat-
tet ja die rezente oder laufende Wirtschaftsentwicklung eine unzwei-
deutige Folgerung; z.B. als wiirden steigende Gewinne hindeuten auf
eine Steigerung der Investitionen im nichsten Zeitraum. Es ist nim-
lich denkbar, daB3 die verschiedenen Faktoren, die das Investitionsvolu-
men bestimmen, eine entgegengesetzte Entwicklung aufweisen. Die
dem Modell entsprechende Prognose, in der sdmtliche Faktoren in Be-
tracht gezogen werden, lehrt dann, welcher Faktor ausschlaggebend ist.
Zugleich ist von entscheidender Wichtigkeit, daB, wenn die Umsténde
sich &ndern, auch die Folgen gewisser Impulse Verdnderungen erfah-
ren®. Dies erschwert desto mehr die Beurteilung der Entwicklung des
Wirtschaftsverlaufs und spricht fiir eine Prognose als Teilstlick der
Diagnose.

Das Modell 148t sich also verwenden zur Analyse der jlingeren Ver-
gangenheit und zur kurzfristigen Prognose. In dieser Weise wird zur
Beurteilung der Konjunkturlage ein verwendbares Ergebnis erzielt.
Nach dem Vorbild des im ,,Centraal Economisch Plan“ angewandten
Verfahrens kann man hierbei die Untersuchungsperiode auf zwei Jahre
erstrecken®. Dies dndert nichts daran, daB erfahrungsgemi manchmal

4 Die Unterlagen iiber die tatsichliche Entwicklung liefern das ,Centraal
Bureau voor de Statistiek“ und — soweit es sich um monetédre Angaben han-
delt — ,De Nederlandsche Bank*.

5 Infolge von ,Krummlinigkeiten“ 148t sich manchmal die Losung des
Gleichungssystems nicht in linearer Weise annédhern, wie die reduzierten
Formen sub (2) suggerieren.

¢ Es sei in Erinnerung gebracht, daB ein ,,Centraal Economisch Plan“ keine
reine Konjunkturdiagnose enthilt, ndmlich insoweit fiir das Prognosejahr
eine verdnderte Haltung der Regierung vorausgesetzt worden ist.
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zur léngerfristigen Prognostizierung AnlaB vorliegen kann. Ein der-
artiges Voraussagen ist aber auflerordentlich unsicher.

Selbstverstdndlich stoBt das erorterte Verfahren auf eine Anzahl von
tiblichen Schwierigkeiten. Die Unterlagen stehen nicht alle so schnell wie
erwiinscht zur Verfligung, und dann handelt es sich noch meistens um
provisorische Angaben. Manchmal fehlen die erforderlichen Unter-
lagen iiber den Lageraufbau. Dieser muf folglich errechnet werden als
Differenz zwischen den sdmtlichen verfiigbaren Mitteln (Erzeugung und
Einfuhr) und dem Verwendungsvolumen. Fehler in den Unterlagen
anderer GroBen konnen sich dann in diesem Posten kumulieren. Das
Element der UngewiBheit, das der Prognose inhérent ist, braucht hier
nicht weiter hervorgehoben zu werden. Es liegt deswegen Anlaf3 vor,
das erhaltene Ergebnis einer Plausibilitdtskontrolle zu unterwerfen.
Dies geschieht auf Grund einiger weiter noch zur Verfiigung stehender
Konjunkturindikatoren. Diese konnen entweder direkt an eine Variable
im Modell anschlieBen (z.B. die vom ,Centraal Bureau voor de Stati-
stiek“ vorgenommene Investitionsbefragung) oder in indirekterer Weise
damit im Zusammenhang stehen (Auftragseingang, Mangel an Arbei-
tern, usw.).

4. Die Wirtschaftsentwicklung im Ausland

Die Konjunkturentwicklung im Ausland ist fiir die niederléndische
Volkswirtschaft von besonders groBer Wichtigkeit, da ungefédhr 35 vH
des sdmtlichen Absatzes ausgefiihrt werden. Wie sich aus der vorhin
genannten Ausfuhrgleichung erweisen diirfte, ist die Analyse in
dieser Hinsicht gerichtet auf die Ausfuhrmoglichkeiten, soweit diese
mit den ausldndischen Nachfragefaktoren (Einkommen) und der nie-
derldndischen Konkurrenzfihigkeit zusammenhéngen. Daneben werden
Untersuchungen angestellt iiber die Schwankungen des AuBenpreis-
niveaus und iiber das Ma8, in dem diese Schwankungen das niederladn-
dische Einfuhrpreisniveau beeinflussen.

Auch zur Beurteilung der Ausfuhrmdéglichkeiten wird ein Modell an-
gewandt und zwar ein ,Lindermodell“. Es versteht sich, daB die Struk-
tur eines solchen Modells sehr einfach ist. Eine Vereinfachung wird auch
dadurch erreicht, daB verschiedene Liander in Gruppen zusammengefat
werden. In diesem Modell werden die Staatsausgaben, die Investitionen
und die Ausfuhr als bestimmende Variablen des Einkommens ange-
nommen. Zugleich wird fiir jedes Land eine Einfuhrgleichung introdu-
ziert. Da Einfuhr des einen Landes Ausfuhr des anderen Landes ist, er-
scheinen in einem derartigen Modell schlieSlich nur die Staatsausgaben
und die Investitionen als Ausgangspunkte (z — Variable). Auf Grund
dieser Ausgangspunkte konnen der Welthandel und der niederlédndische
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Anteil daran vorausgesagt werden, zunidchst unter der Vorausset-
zung, dafl der niederldndische Ausfuhranteil am Import der verschie-
denen Linder, nach denen ausgefiihrt wird, erhalten bleibt.

Dieses Modell 148t sich abermals fiir die Analyse der Vergangenheit
und fiir die néchste Zukunft verwenden. Die Unterlagen hinsichtlich
der kiinftigen Staatsausgaben und Investitionen werden — soweit es
moglich ist — dem Staatshaushaltsplan, beziehungsweise den Ergeb-
nissen der Investitionsbefragungen entnommen. Die endgiiltigen Ergeb-
nisse kénnen zugleich fiir die Analyse des Einfuhrpreisniveaus verwen-
det werden.

Dieses Verfahren ist ziemlich neu. Andere Schitzungsmethoden auf
Grund herkéommlicher Konjunkturindikatoren’ lassen sich ebenfalls zur
Plausibilitdtskontrolle verwenden, sicherlich im Falle der Erschépfung
der Produktionsreserven in den verschiedenen Liandern. Die Préamissen,
die dem Modell zugrunde liegen, verlieren dann ndmlich ihre Giiltig-
keit. Dazu werden Schéitzungen verwendet, die entweder in den ein-
schlidgigen Lindern oder von internationalen Behoérden vorgenommen
werden. SchlieBlich kénnen noch die Untersuchungen iber die Ent-
wicklung einzelner Branchen zur Analyse beitragen (§ 5). Wenn auch
mehrere Mittel zur Analyse und Schitzung der Ausfuhr vorliegen, so
dndert sich nichts daran, da8 dieses Teilstiick der Schitzungen erfah-
rungsgemiB besonders schwierig ist. Dies héngt iibrigens nicht nur
mit der Tatsache zusammen, daB vorausgesetzt wird, daBl die AuBlenkon-
junkturlage in richtiger Weise diagnostiziert worden ist. Die Ausfuhr-
moglichkeiten hingen ndmlich zugleich mit Inlandsangebotsfaktoren
zusammen, besonders mit der Verfiigbarkeit produktiver Reserven, die
grundsétzlich schwierig gemessen werden kann.

5. Analyse nach Gewerbezweigen

Oben wurde schon angefiihrt, daB eine Analyse nach Gewerbezwei-
gen zur Erklirung der Differenzen zwischen der tatséchlichen Entwick-
lung und derjenigen, die auf Grund des Makro-Modells zu erwarten
war, beitragen kann. Das gleiche gilt auch fiir die Prognose. Die detail-
lierte Prognose wird aufgestellt auf Grund eines ,Input-Output-Mo-
dells“, zunichst mit den GesamtgroB8en als Ausgangspunkt. Der Sinn
der Detaillierung ist es, zu einer konkreten Einsicht betreffs des Kon-
junkturverlaufes zu gelangen. Auch ermdéglicht eben die Detaillierung

7 Eine ausfiihrliche Erérterung der Handhabung derartiger Indikatoren ist
veroffentlicht worden in Ch. F. Roos: A Survey of Economic Forecasting
Techniques, Economentrica, October 1955.
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die Revision der Zahlen, zumal da die gewerbzweigweisen Schitzun-
gen mit den Einsichten der Unternehmer verglichen werden konnen.
Wihrend der Abfassung des ,,Centraal Economisch Plan“ wird ndmlich
mit mehreren Unternehmern tiiber deren Einsichten in die konjunk-
turelle Gesamtsituation Fiihlung genommen. In diesem Zusammenhang
soll noch erwdhnt werden, daBl auch der Methode des Konjunkturtestes
bei einigen Gewerbezweigen Eingang verschafft wird. Eine breitere An-
wendung dieser Methode wird noch angestrebt (dies und jenes wird vom
»Centraal Bureau voor de Statistiek“ vorgenommen). Derzeit leistet
diese Methode jedoch noch keinen wichtigen Beitrag zur Konjunktur-
diagnose in den Niederlanden.

6. Vierteljidhrliche Analyse

Die oben erwéhnten Modelle beschreiben die Entwicklung von einem
Jahre zum andern. DemgemiaB enthalt der ,,Centraal Economisch Plan“
eine Analyse die sich auf (zwei) Kalenderjahre bezieht. Das heit
nicht, daB eine Diagnose der Konjunkturlage nur einmal in einem Jahre
vorgenommen werden soll. Zwar ist die jdhrliche Analyse am vollstdn-
digsten, doch das @ndert nichts daran, daB das Bediirfnis nach kiirzer-
fristigen, vierteljdhrlichen Analysen besteht. Eine vierteljdhrliche
Analyse bietet nicht nur eine Kontrolle der Jahresanalyse, sondern
letztere kann auch von den vierteljdhrlichen Betrachtungen profi-
tieren.

Die vierteljahrliche Analyse ist zundchst makro-okonomisch, ent-
spricht auch nach Mdoglichkeit den GréBen der volkswirtschaftlichen Ge-
samtrechnungen und behandelt zum griéBten Teil die Entwicklung in
der Vergangenheit. Die Detaillierung nach Gewerbezweigen ist vor allem
wichtig, falls Abweichungen auftreten in bezug auf die mit Hilfe der
Jahresmodelle erzielten Ergebnisse. Ubrigens ist es noch ziemlich
schwierig, derartige Abweichungen festzustellen. Folgendem mufB da-
bei Rechnung getragen werden:

1. saisonbedingten Einfliissen;

2. der Tatsache, daB zufillige Schwankungen von einem Vierteljahr
zum anderen eine ziemlich groBe Rolle spielen kénnen, und

3. moglichen ,lags“ in Reaktionen, die im Jahresmodell vielleicht
nicht zum Ausdruck gelangen.

Der erstgenannte Punkt wird durch Saisonbereinigung der zur Ver-
fligung stehenden Zeitreihen beseitigt (meistens wird hierzu die
Waldsche Methode angewandt). Die beiden anderen erwahnten Punkte
konnen vorderhand noch nicht beseitigt werden. Besonders der sub 3.
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erwihnte Punkt deutet darauf hin, daB es sich empfiehlt, ein Viertel-
jahresmodell zu konstruieren. Hiermit wurde aber erst kiirzlich der An-
fang gemacht, so daB ein derartiges Modell noch nicht zur Verfiigung
steht. Deshalb hat die vierteljdhrliche Analyse sich bisher noch haupt-
sdchlich auf die Entwicklung in der Vergangenheit beschrinkt. Vier-
teljdhrliche Voraussagen werden entweder unterlassen oder auf Grund
der Ergebnisse des Jahresmodells gemacht. Ein systematischerer An-
griff auf Grund eines Vierteljahresmodells scheint hier empfehlenswert
zu sein, besonders weil dann auch Einsicht in die Entwicklung im Laufe
des Prognosejahres erlangt wird. Selbstverstdndlich sei dabei voraus-
gesetzt, daB fiir das gesamte Jahr die Ergebnisse des Vierteljahres-
modells denen des Jahresmodells vollig entsprechen. Die Zeit wird leh-
ren, ob diese Schwierigkeit sich leicht beseitigen 148t.



Einige Thesen zur derzeitigen Praxis
der laufenden Konjunkturdiagnose*

Von Horst O. Steffe

1. Eine getrennte Behandlung der Probleme der Diagnose wirtschaft-
licher Situationen und jener der Wirtschaftsprognose — wie sie im Ta-
gungsprogramm vorgesehen ist — scheint mir jedenfalls auf dem Ge-
biete der Konjunkturanalyse nicht ganz zweckméBig zu sein. In der Pra-
xis besteht eine sehr enge Verflechtung dieser beiden Arbeitsbereiche der
empirischen Wirtschaftswissenschaft; das eine scheint ohne das andere
wenig sinnvoll, das andere ohne das eine nicht méglich zu sein.

2. Die These Nr. 1 wird durch die Tatsache gestiitzt, da heute im
Grunde die gleichen Methoden fiir die Diagnose und fiir die Prognose
angewendet werden. Das Analyse-Modell beruht in beiden Féllen auf
der volkswirtschaftlichen Gesamtrechnung. Das hat sich nicht nur we-
gen des vom Kreislaufschema der Gesamtrechnung ausgehenden
Zwangs zur Kohirenz als zweckmiBig erwiesen; es ist vor allem auch
aus wirtschafts- und konjunkturpolitischen Griinden notwendig. Die
Wirtschaftspolitik im weiteren Sinne, dabei vor allem die Konjunktur-
politik, bewegt bzw. verdndert Quantititen. Sie will heute meist auch
ausgesprochen quantitative Ergebnisse erzielen. Ohne gesamtrechneri-
sche, also quantitative Vorstellungen iiber die bisherige und die zu er-
wartende Wirtschaftsentwicklung ist das schlechthin nicht in rationaler
Weise moglich. Nicht nur ,,weil dann oft nicht die rechte Hand, was die
linke tut“; sondern auch wenn sie es weil}, kennt niemand die von der
betreffenden MaBnahme ausgelosten Wirkungen ausreichend genau; das
Entstehen von widerspriichigen Effekten und Entwicklungen ist in bei-
den Fillen kaum zu vermeiden. Es ist klar, daB unter solchen Umstdnden
eine innere Koordinierung der verschiedenen wirtschaftlich relevanten
Bereiche der Politik an Hand der proklamierten gesamtwirtschaftlichen
(wachstums- und konjunkturpolitischen) Ziele nicht realisierbar ist.

Gerade auf die Erfordernisse einer koordinierten Politik hat sich aber
die Analyse einzustellen, wenn sie nicht als ,l’art pour l'art“ betrachtet
werden soll.

* Aufgestellt im Hinblick auf die Arbeiten der Dienste der Kommis-
sion der EWG. Die Konjunkturanalysen der Kommission werden, soweit sie
veroffentlicht sind (Quartalsberichte), als bekannt angenommen.
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3. In der Tat spielt der bekannte Methodenstreit — Methode der volks-
wirtschaftlichen Gesamtrechnung oder Barometermethode, quantitative
oder qualitative Analyse, funktionale oder kausal-genetische Methode
— fiir die praktische Konjunkturanalyse, jedenfalls was die Arbeiten
der Dienste der EWG-Kommission und der sie dabei beratenden Kon-
junkturexperten aus den Mitgliedsldndern betrifft, keine Rolle.

4. Obwohl die Analyse-Modelle auf der volkswirtschaftlichen Gesamt-
rechnung, also auf einem quantitativen Kreislaufschema basieren, sind
die im einzelnen bei der Durchfiihrung der Analyse verwendeten Me-
thoden in pragmatischer Weise gemischter Natur.

5. Die Hauptgriinde dafiir liegen einmal, bei der Analyse ex post, in
der fiir die Konjunkturbeobachtung zu langen Verzégerung, mit der die
Ergebnisse der volkswirtschaftlichen Gesamtrechnung — noch dazu
meist in recht provisorischer Form — bekanntwerden. Auch sind die in
dieser Hinsicht von der Statistik zugrunde gelegten Beobachtungsgegen-
standsperioden in der Regel zu lang (1 Jahr). Vor allem deshalb kann
auf die ,kurzfristigen Indikatoren“ nicht verzichtet werden. Aber diese
Indikatoren werden meist nicht isoliert als eigenstédndige Zustandsan-
zeiger fiir die Konjunktur verwendet, sondern als Anzeiger fiir die Ent-
wicklung von Aggregaten der Sozialproduktentstehung und -verwen-
dung bzw. der Entwicklung von Einkommensaggregaten und der Preis-
niveaus von Aggregaten. Sie dienen also — wenigstens im Denkmodell
— zur Fortschreibung der fiir die Konjunkturanalyse wichtigen GréBen
der volkswirtschaftlichen Gesamtrechnung. Es ist klar, daB hier noch
viele statistische Probleme, auch solche der Erfassung bestimmter Rela-
tionen (Korrelationskoeffizienten usw.), bestehen; das Bemiihen ist auch
darauf gerichtet, zu erreichen, daB3 die Indikatoren zu immer besseren
Reprisentativ-Anzeigern fiir Gré8en der volkswirtschaftlichen Gesamt-
rechnung entwickelt werden.

Zu diesen Indikatoren gehéren auch die Ergebnisse der sogenannten
Tendenz-Befragungen (Konjunkturtests), soweit sie de facto Statistik-
Ersatz sind, also ex post nach Tatbestinden oder Entwicklungen fragen.

6. Bei der Analyse ex ante, also bei der sogenannten Prognose, ist
schon aus den erwihnten konjunkturpolitischen Griinden die Methode
der quantitativen, gesamtrechnerischen Analyse angebracht. Das Ergeb-
nis der Vorausschau wird daher auch in Terms der Gesamtrechnung for-
muliert. Dabei werden allerdings vielfach gewisse Indikatoren, deren
eigenstindige Bedeutung offensichtlich ist, wie z. B. der Index der Indu-
strieproduktion, ebenfalls angegeben.

7. Bei der Vorausschau wird unterschieden zwischen Vorausschitzungen
der Jahresergebnisse und solchen kiirzerfristiger Natur. Besonders bei
letzteren ergibt sich das Problem der moglichst genauen Erfassung von
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konjunkturellen Wendepunkten. Dafiir wiederum kommen praktisch nur
Indikatoren — plus Kombination auf Grund der Zusammenhénge des
gesamtrechnerischen Denkmodells plus Intuition — in Frage.

8. Die Vorausschau der Jahresergebnisse ist eine Fortschreibung der
wichtigsten Ergebnisse der volkswirtschaftlichen Gesamtrechnung in die
Zukunft. Dabei wird in der Praxis der Dienste der EWG-Kommission
im September jedesJahres mit der Erstellung von Vorausschédtzungen fiir
das kommende Jahr begonnen, Diese Vorausschétzungen werden im De-
zember und im folgenden Mérz — immer fiir das gleiche (im Mirz also
fiir das bereits laufende) Jahr — korrigiert. Weitere Korrekturen erfol-
gen im September, im Dezember und im folgenden Mirz (dann bereits als
Riickschau auf das vergangene Jahr).

Die stdndig an die letzte Entwicklung und die neuesten Aussichten
angepaBten Jahresschidtzungen stellen zusammen mit den kurzfristigen
Prognosen ein gewisses Grundlagenmaterial fiir rechtzeitige Entschei-
dungen der Konjunkturpolitik dar. Allerdings ist die quantitative Ana-
lyse heute noch weit davon entfernt, geniligend genau und detailliert
zu sein, um auch die zu treffenden MaBnahmen in genauen Quantitidten
anzugeben. Die Ursachen fiir diesen Mangel liegen in der Unvollkom-
menheit der nationalen Statistiken. Das Bestreben geht dahin, eine ent-
sprechende Verbesserung der Statistiken zu erreichen — wobei gerade
die Art und Weise der Konjunkturarbeiten der Dienste der Kommission
erzieherisch wirken soll. Bereits heute ist eine quantitativ fundierte Er-
orterung der zu betreibenden Konjunkturpolitik jedenfalls besser mog-
lich, als es frither der Fall war. (Ob die notwendigen Entscheidungen
allerdings liberhaupt und geniigend schnell getroffen werden, ist eine an-
dere Frage.)

9. Bei den Vorausschitzungen der Jahresergebnisse stiitzt man sich fiir
einige Mitgliedslinder (Frankreich, Niederlande) auf die dort aufgestell-
ten amtlichen Wirtschaftsbudgets (Nationalbudgets); die Dienste der
Kommission behalten sich fiir den Fall gewisse Anderungen der vor-
ausgeschitzten Ergebnisse vor, daB sie in wesentlichen Punkten auf
Grund eigener Analysen anderer Meinung sind als die amtlichen Stellen
der betreffenden Mitgliedsldnder. Das kann auch deshalb vorkommen,
weil publizierte amtliche Nationalbudgets nie ganz frei von psycho-poli-
tischen Nebenabsichten und taktischen Riicksichten sind.

Fiir die Linder, die keine amtlichen Nationalbudgets erstellen, wer-
den — zum Teil auf der Basis dhnlicher Arbeiten wie in der B.R.
Deutschland, zum Teil vollig auf Grund eigener Analysen — Voraus-
schidtzungen durch die Dienste der Kommission angestellt. Dabei bedient
man sich bestimmter gesamtrechnerischer Modelle aus Zusammenhén-
gen, die zum Teil von den Diensten der Kommission selbst studiert wer-
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den. Es wiirde zu weit fiihren, hier auf die Einzelheiten ndher einzu-
gehen. Es sei nur gesagt, da§ diese Vorausschitzungen natiirlich mit eini-
gen Hypothesen iiber ,exogene Einfliisse* wie Weltkonjunktur, Aus-
landsnachfrage, Investitionsneigung, Sparquote arbeiten miissen. Andere
Elemente (6ffentliche Investitionen, 6ffentlicher Verbrauch) lassen sich
auf Grund bekannter finanz- und wirtschaftspolitischer Entscheidungen
vorausschitzen. Konsum und Importe wiederum lassen sich meist aus dem
Modell ableiten.

Die Hypothesen selbst sind wiederum Ergebnisse von Analysen, soweit
das moglich ist (z. B. die Auslandsnachfrage: auf Grund bekannter Pro-
gnosen der Konjunktur in den USA, der Devisenverfiigbarkeit der Ent-
wicklungsldander usw.), oder von konjunktur-theoretisch fundierten
Kombinationen (Beispiel: Ausgangslage Export- und Investitionsboom;
nun stagnieren die Exporte; die Fertigwarenimporte wachsen; die Léhne
werden angesichts der aktuellen Arbeitskridfteknappheit und der be-
kannten Lohnforderungen wahrscheinlich um x vH und damit stiarker
als die erwartete Zunahme der Produktivitidt steigen; die Steuernach-
zahlungen wachsen stark progressiv auf Grund des Konjunkturanstiegs
in den abgelaufenen beiden Jahren; die Gewinnerwartungen kommen
unter Druck: Also diirfte die Investitionsneigung der privaten Unter-
nehmer sinken).

10. Auch fiir die Vorausschitzungen der Jahresergebnisse, aber mehr
noch fiir deren regelmiBige Korrekturen und fiir die kurzfristigen Pro-
gnosen werden Ergebnisse der Konjunkturtest-Befragungen benutzt.
Diese kommen hierfiir in Betracht, soweit sie Urteile und Erwartungen
enthalten. Es ist klar, daB diese Befragungen besonders helfen kdnnen,
Wendepunkte (Lagerpolitik, Investitionsneigung) genauer zu prognosti-
zieren. Fiir die Erarbeitung der Prognosen werden selbstverstidndlich
auch die in die Zukunft weisenden Indikatoren (z. B. Auftragseinginge
und -bestéinde) und sogar einige ,Barometer-Indikatoren“ (z. B. Schrott-
preise, Gebrauchtwagenpreise, Zinssitze, Aktienkurse) verwendet — letz-
tere jedoch mit der gebiihrenden Vorsicht und nur erginzend zu dem ge-
samten anderen Instrumentarium, keineswegs etwa im Sinne des be-
kannten ,Harvard-Barometers“ oder in einer seiner abgewandelten
Formen.

11. Die Ergebnisse der Analysen ex post werden regelmiBig an Hand
der spidter verfiigbaren Gesamtrechnungen der tatsidchlichen Entwick-
lung tiberpriift. Das gleiche gilt hinsichtlich der Kontrolle der Prognosen.
Eine zusammenfassende Untersuchung, welche die Vorausschétzungser-
gebnisse der vergangenen beiden Jahre (1959 und 1960) mit den tatsidch-
lichen Resultaten der Entwicklung an Hand von Abweichungskoeffizien-
ten vergleicht, zeigt eine recht zufriedenstellende Genauigkeit. Aller-
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dings gab es in diesen beiden Jahren keinen Konjunkturwendepunkt.
In dieser Hinsicht diirften erst die Schitzungen fiir 1961 und die Vor-
ausschidtzungen fiir das kommende Jahr (1962) bzw. im Verlaufe von
1962 einen Priifstein darstellen.



Was kann die quantitative Wirtschaftsforschung
als Wirtschaftsstatistik und Ukonometrie
zur Konjunkturdiagnose beitragen ?

Von Helmut Schlesinger

Vorbemerkung

Versucht man, die in diesem Bericht zu erorternde Frage nach dem
Beitrag der quantitativen Wirtschaftsforschung als Wirtschaftsstatistik
und Okonometrie fiir die Konjunkturdiagnose aus der Sicht der Praxis —
als Konsument der Ergebnisse der amtlichen Wirtschaftsstatistik und
der Arbeiten der Forschungsinstitute sowie als Produzent von Konjunk-
turanalysen im Bereich der Administration — zu beantworten, so wird
man dazu neigen, diesen Beitrag als recht hoch zu veranschlagen. Ein
genauerer Riickblick auf die in den letzten zehn oder zwdlf Jahren in
der Bundesrepublik erstellten Konjunkturanalysen wiirde wahrschein-
lich zeigen — vielleicht enthilt einer der librigen Berichte zu dieser Ar-
beitstagung dariiber detailliertes Material —, da3 sich im Laufe dieser
Periode die von verschiedenen Stellen veroffentlichten Konjunkturana-
lysen in ihren wesentlichen Aussagen immer mehr angendhert haben.
Das heifit nicht unbedingt, daf3 sie im gleichen MafBe besser und richtiger
geworden sind, sondern es erklirt sich vor allem daraus, dafl sich all-
mihlich eine Art von allgemeingiiltiger Auffassung iiber die Auswahl
und den Aussagewert der heranzuziehenden wirtschaftsstatistischen
Reihen sowie iiber die anzuwendenden Methoden herausgebildet hat.
Diese Konformitédt schlieBt natiirlich die Gefahr mit ein, da3 die Beob-
achter, soweit sie in gleicher Weise vorgehen, auch den gleichen Fehler-
einfliissen ausgesetzt sind, die einmal darin zu sehen sind, daB einige
wichtige konjunkturelle Tatbestinde in der Bundesrepublik bisher we-
der auf statistischem Wege noch durch andere Methoden geniigend ge-
klart sind, zum anderen aber gilt dies auch fiir Méngel im gedanklichen
Modell, demzufolge bestimmt wird, welche von der Vielzahl der Einfliisse
auf den Konjunkturablauf als relevant anzusehen sind. Diese Konfor-
mitit der Methoden und ,,Modelle“ ist zweifellos von Nachteil, und eine
groBere Vielfalt wire wiinschenswert.

Es ist die Aufgabe der folgenden Ausfilhrungen, darzulegen, welchen
Beitrag die Wirtschaftsstatistik und sonstige quantitative Wirtschafts-
forschung heute — und zwar im wesentlichen in der Bundesrepublik
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Deutschland — zur Konjunkturdiagnose leisten, welche Mangel im In-
formationsmaterial und in den angewandten Methoden vorliegen und
welche Grenzen damit dem Aussagewert der Konjunkturanalysen ge-
setzt sind. In dem einen oder anderen Punkt lassen sich auch Vorschlidge
zur Behebung offensichtlicher Miangel vorbringen, doch wird dies nicht
als die wichtigste Absicht dieses mehr als Bestandsaufnahme gedachten
Beitrags angesehen. Notwendigerweise miissen diese Erorterungen viel-
fach etwas ,technischen®“ Charakter annehmen. Damit soll keineswegs
gesagt werden, da8 das Problem der Konjunkturanalyse allein eine
Frage der Informations- und Analysentechnik ist — sie ist nicht min-
der eine Frage der ,richtigen“ Konjunkturtheorie und schlieBlich auch
abhingig von der Kunstfertigkeit des Analysierenden —, doch kann eine
solche Beschrinkung um so mehr vertreten werden, als den iibrigen Ge-
sichtspunkten in anderen Tagungsberichten mehr Raum gewidmet wer-
den diirfte.

I. Die Wirtschaftsstatistik als grundlegende Informationsquelle

Die fortlaufend erhobenen und kurzfristig verfiigbaren Ergebnisse der
Wirtschaftsstatistik bilden seit Jahrzehnten den Grundstock von Infor-
mationsmaterial fiir jede empirische Konjunkturanalyse. Diese Anga-
ben verdanken ihre Entstehung freilich vielfach anderen als konjunk-
turstatistischen Bediirfnissen, so namentlich dem Informationsbediirfnis
bestimmter Verwaltungsressorts; sie sind deshalb hiufig der konjunk-
turanalytischen Fragestellung nicht ganz angemessen und werden stell-
vertretend fiir den wirklich interessierenden Sachverhalt behandelt (so
z. B. sind bisher nur die baupolizeilich erteilten Genehmigungen bekannt,
nicht die effektiven Baubeginne). Eine betrichtliche Anzahl wirtschafts-
statistischer Reihen geht aber priméir auf die Bediirfnisse der Konjunk-
turanalyse zuriick. Insoweit ist die Geschichte der Wirtschaftsstatistik
enger mit der der Konjunkturtheorien, die das gedankliche Gerippe fiir
die Fragestellungen lieferten, verkniipft, als man es auf den ersten
Blick fiir wahrscheinlich halten mochte.

1. Die kurzfristige Wirtschaftsstatistik
unter dem EinfluBB des Barometer-Denkens

Der entscheidende Auf- und Ausbau der kurzfristig verfiigbaren Wirt-
schaftsstatistik fiel in Deutschland in die Periode zwischen dem Ende
der ersten Nachkriegsinflation und dem Ubergang zur staatlich gelenk-
ten Vollbeschiftigungspolitik und Riistungswirtschaft. Wenn in diesem
knappen Jahrzehnt in Deutschland ein verhidltnisméaBig breites Instru-
mentarium aufgebaut wurde, so hing dies nicht zuletzt damit zusam-



Kann quantitat. Wirtschaftsforschung z. Konjunkturdiagnose beitragen? 129

men, daB sich in der Person von Ernst Wagemann die Leitung des héchst
produktiven Instituts fiir Konjunkturforschung mit der des Statistischen
Reichsamts vereinigte und damit der Ausbau der kurzfristigen wirt-
schaftsstatistischen Reihen stark von den Bediirfnissen der Konjunktur-
analyse her bestimmt werden konnte.

Natiirlich war Wagemann in der Konjunkturtheorie wie in der Me-
thode der Konjunkturanalyse seiner Zeit ziemlich verhaftet. Zwar war
er weit von einer naiven Barometergldubigkeit entfernt, aber auch er
bezeichnete das konjunkturanalytische Instrumentarium seines Instituts
als ein , Barometersystem“, dessen Hauptziel die kurzfristige Prognose
des volkswirtschaftlichen Beschidftigungsgrades war'. Da3 Wagemann
seine — und seines Instituts — Art der Konjunkturanalyse zu den Baro-
meter-Methoden rechnete, hing wohl nicht zuletzt damit zusammen, da3
er — dhnlich wie die damals von sich Rede machenden Amerikaner —
durchaus zyklusgldubig war, d. h. einen Rhythmus der regelméBigen
Wiederkehr bestimmter Konstellationen der Wirtschaft fiir gegeben
hielt’, Dementsprechend stand die Herausschidlung eines bestimmten,
mehr oder weniger schematisierten Bildes des Konjunkturzyklus und die
Bestimmung der augenblicklichen Lage in diesem Zyklus im Mittelpunkt
der empirischen Forschung. Die Anwendung des aus der Medizin ent-
lehnten Begriffs der ,Diagnose“ macht deutlich, daB die Vorstellung,
man miisse in der Konjunkturforschung in erster Linie nach den Sym-
ptomen eines aus der Vergangenheit bekannten (nicht Krankheits-, son-
dern) Konjunkturbildes suchen und wire dann auch in der Lage, etwas
liber den weiteren Verlauf zu sagen, eine dominierende Rolle spielte®.
Diese Grundhaltung sich vor Augen zu fiihren, erscheint notwendig,
wenn man die Verwendbarkeit vieler aus dieser Zeit stammender Be-
griffe wie Zyklus, Depression, Aufschwung, Hochspannung und nicht zu-
letzt das Wort Konjunkturdiagnose selbst und ebenso die aus jener
Zeit libernommenen statistischen Reihen auf ihre weitere Berechtigung
bzw. Brauchbarkeit hin i{iberpriifen will.

Das statistische Erbe aus jener Periode besteht aus einer Vielzahl von
kurzfristigen Reihen im Bereich der Giiterwirtschaft, die — wenn auch
mit teilweise erheblich verbesserter Qualitit — heute noch unter glei-
chem Namen fortgefiihrt und fiir die Konjunkturanalyse verwendet
werden. Von den damals geschaffenen Reihen verdienen vor allem er-
wihnt zu werden: Indizes der industriellen Produktion, Angaben iiber
den Arbeitsmarkt, Zahlen iiber den AuBenhandel (damals als , Baro-
meter“ des Binnenmarktes gedacht) und — in roher Form und nur fiir
einzelne Branchen — Ziffern iiber die Auftragseinginge; auBerdem de-

1 E. Wagemann: Konjunkturlehre, Berlin 1928, S. 128.

2 a.a.0.,S.64.
3 E. Wagemann: Einfiihrung in die Konjunkturlehre, Leipzig 1929, S. 132.
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taillierte Angaben iiber Preise im weitesten Sinne: Warenpreise je nach
Verarbeitungsgrad und Handelsstufe, Lohne, Zinsen, Renditen und
Kurse der Wertpapiere und schlieBlich, wenn auch etwas unsystematisch
und unvollstindig: ,,Reihen“ iiber Kredite, Wechselziehungen und De-
positen. Diese Reihen wurden dabei nicht nur als Information an sich be-
nutzt, vielmehr war ihnen im System der Wirtschaftsbarometer eine
weitergehende Bedeutung zugedacht, die sich aus der gegenseitigen Ab-
hingigkeit der einzelnen Reihen — ihren ,lags“ und ,leads“ — und
dem darin liegenden prognostischen Wert ergaben.

Namentlich zwei Vorginge stellten sich der Weiterentwicklung der
schnell zu Ansehen gekommenen Konjunkturforschung in Deutschland
entgegen, ndmlich die groe Wirtschaftskrise, deren AusmaB weit iiber
die Vorstellungswelt der Konjunkturlehre und -forschung hinausging
und dergegeniiber das traditionelle diagnostische und therapeutische In-
strumentarium versagen mufBite, und die Einfiihrung einer in erster Li-
nie auf Riistungsproduktion eingestellten staatlichen Wirtschaftslen-
kung. Unter diesen Umstdnden war — zumindest soweit es die inner-
deutschen Verhiltnisse anging — kein Raum mehr fiir die Konjunk-
turforschung alten Stils. Nicht von ungefdhr fillt in diese Jahre die
Umfirmierung des ,Instituts fiir Konjunkturforschung“ in ein ,Deut-
sches Institut fiir Wirtschaftsforschung“. In dieser Periode der ,Vier-
jahresplédne“ und der ,,Wehrwirtschaftsplanung“ erfolgte der extensive
Aufbau der Industriestatistik, die bis zum heutigen Tage in prinzipiell
wenig verédnderter Form fortgefiihrt wird und die eine Fiille rein pro-
duktionswirtschaftlicher Daten — nicht nur als Grundlage fiir den Pro-
duktionsindex, sondern auch monatliche bzw. vierteljdhrliche Einzelan-
gaben iiber Produktion, Beschiftigung, Energieverbrauch usw. — liefert.
Im iibrigen aber war diese Phase ganz im Gegensatz zu den landldufigen
Vorstellungen einer sogenannten Planwirtschaft statistisch nicht sonder-
lich fruchtbar. Namentlich bestand unter den gegebenen Umstidnden kein
Raum fiir eine Fortbildung der Ansitze auf dem Gebiete der monetéren
Statistik.

2. Der Ausbau der kurzfristigen Wirtschafts-
statistik und sonstiger Informationsmittel
in der Vollbeschédftigungswirtschaft

Schneller als man es den Statistikern vielleicht zutraut, ist das sta-
tistische Instrumentarium in der Nachkriegszeit den teilweise ganz an-
deren Erfordernissen einer auf Vollbeschidftigung, hohe Wachstumsraten
und stabile Preise abgestellten Wirtschaft angepat worden. Die Tat-
sache, daB dabei in Deutschland allein schon wegen des verdnderten Ge-
bietsstandes ,von Null“ angefangen werden muBte, bot eine einmalige



Kann quantitat. Wirtschaftsforschung z. Konjunkturdiagnose beitragen? 131

Chance, das Zahlenwerk weit systematischer aufzubauen, als dies un-
ter dem sonst bestehenden Zwang zur Kontinuitdt moglich gewesen
wire. Es ist wohl kaum zu gewagt, wenn man behauptet, daB diese
Chance auf dem Gebiete der Statistik ziemlich erfolgreich genutzt wurde.
Bevor auf diesen Ausbau der Informationsmittel eingegangen wird, ist
es aber wohl zweckmiBig, die Unterschiede in den nun aufblithenden
Konjunkturanalysen zu friitheren Konjunkturdiagnosen aufzuzeigen.

a) Das neue theoretische Konzept

In der Grundhaltung der Konjunkturanalysen der Nachkriegszeit ge-
geniiber denen der Zwischenkriegszeit 148t sich einmal ein Unterschied
in ihrem Ziel erkennen. Es besteht nun nicht mehr in einer Diagnostik
und Prognostik eines sich mehr oder weniger selbst liberlassenen Zy-
klus, sondern richtet sich letzten Endes darauf, die erkenntnisméBigen
Grundlagen fiir eventuell notwendige wirtschaftspolitische Korrekturen
zu schaffen.

Das gedankliche Konzept der seither geiibten Konjunkturanalyse be-
steht — wenn das auch nicht immer ohne weiteres erkennbar ist — in
einer deskriptiven Verlaufsanalyse, in der der wirksamen Nachfrage im
Sinne Keynes die entscheidende Rolle fiir den Grad der Wirtschaftstatig-
keit zuerkannt wird. Dabei geht das gedankliche ,,Modell“ der Analyse —
das im allgemeinen zwar nicht mathematisch formuliert ist — in der Re-
gel iiber das einfache Keynessche Modell einiger grundlegender definito-
rischer Gleichungen (Y=C + I; S=Y—C; S=I) und weniger Verhaltens-
funktionen erheblich hinaus. Dies gilt namentlich fiir die Einbeziehung
diffiziler monetdrer Verdnderungen in das Beobachtungsmaterial, trifft
aber ebenso fiir die laufende Beobachtung detaillierter Vorginge bei der
Entstehung und Verwendung des Einkommens zu. Schlie8lich sind auch
die Versuche, die Zukunftserwartungen der Unternehmer zu , erfragen“
oder auf andere Weise quantitativ zu erfassen, auf Grundgedanken der
,2modernen“ Theorie zuriickzufiihren.

Diese Ausweitung des Informationsbediirfnisses 148t erkennen, daf§
nun nicht mehr das Studium regelmiBig wiederkehrender Bewegungs-
vorginge und deren Symptome im Vordergrund steht, ja, da8 die Frage
der Zyklizitdt an sich — vielleicht etwas zu Unrecht — in den Hinter-
grund getreten ist und einer mehr pragmatischen Untersuchung der je-
weiligen Situation Platz gemacht hat.

b) Die Fortentwicklung der Informationsmittel

Die neuen Informationsbediirfnisse fiihrten einmal zu einer Neuorien-
tierung der kurzfristigen Wirtschaftsstatistik, zum anderen aber auch
zur Entwicklung nichtstatistischer Befragungsmethoden, mit Hilfe derer

9*
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die letzten weiBlen Flecke auf der Wetterkarte der Konjunkturbeobach-
ter ausgefiillt werden sollen.

a) Systematischer Ausbau der kurzfristigen Wirtschaftsstatistik

Aus dem Blick auf den gesamten Wirtschaftskreislauf ergab sich die
Notwendigkeit, weit mehr Tatbestinde und Vorginge als bisher kurz-
fristig — wenn méglich monatlich — zu erfassen und die Zeitdauer der
statistischen Erhebung erheblich abzukiirzen. Es wiirde den hier gesteck-
ten Rahmen sprengen, wollte man die einzelnen Fortschritte, die im Laufe
des letzten Jahrzehnts in dieser Hinsicht erzielt wurden, im einzelnen
auffiihren. Von prinzipieller Bedeutung war dabei die Abkehr von der
Erfassung einzelner Symptome und der Ubergang zu einem mehr oder
weniger geschlossenen, den gesamten Wirtschaftskreislauf umfassen-
den System der Wirtschafsstatistik. Gerhard Fiirst, dem wir ein Grof3-
teil der bisher erzielten Fortschritte verdanken, umschrieb in einem
nunmehr zehn Jahre zuriickliegenden Vortrag mit dem programmatischen
Titel ,,Probleme eines statistischen Gesamtbildes von Wirtschaftsstruk-
tur und Wirtschaftsablauf“ dieses Ziel wie folgt: ,,An der Notwendigkeit
einer Gesamtschau — also eines statistischen Gesamtbildes der Wirt-
schaftsstruktur und des Wirtschaftsablaufs — bestehen wohl keine Zwei-
fel... Die eigenen Erfahrungen und die Entwicklungen im Ausland ha-
ben gezeigt, daB alle solche Uberlegungen nur im Rahmen Volkswirt-
schaftlicher Gesamtrechnungen und in der Orientierung an solchen Ge-
samtrechnungen durchgefiihrt werden konnen®.“ Gerade das Letztere
— die Orientierung an den Gesamtrechnungen — soll hier besonders be-
tont werden (auf den Nutzen der Gesamtrechnungen als solche fiir die
Konjunkturanalyse wird weiter unten eingegangen), denn sie hatte ein-
mal eine bessere Systematisierung der Einzelstatistiken zur Folge. So
z. B. auf dem Gebiet der Preise, die in der Nachkriegszeit nicht mehr wie
vordem fiir unterschiedliche Handelsbereiche (GroShandel, Einzelhan-
del) erfat werden, sondern vorwiegend nach ihrer Stellung im volks-
wirtschaftlichen Kreislauf, ndmlich als Output-Preise fiir die Erzeug-
nisse der Industrie, der Landwirtschaft, des Baugewerbes sowie als In-
put-Preise (Einkaufspreise fiir Auslandsgiiter bzw. fiir landwirtschaft-
liche Betriebsmittel) und Preise auf den Stufen des Endabsatzes (Ein-
zelhandelspreise, Preise der Dienstleistungen und demnichst Export-
preise)’. Zum anderen fiihrte der Blick auf den Gesamtzusammenhang
zu einer besseren Einschitzung des Wertes der einzelnen Erhebungen
— manche Befragung konnte eingestellt oder in ihrem Umfang verrin-
gert werden, z. B. im Rahmen der Industriestatistik — und lieB insbe-

4 Fiirst: Probleme eines statistischen Gesamtbildes, Vortrag vor der Deut-
schen Statistischen Gesellschaft, Allgemeines Statistisches Archiv, 35. Bd., Miin-
chen 1951, S. 277.



Kann quantitat. Wirtschaftsforschung z. Konjunkturdiagnose beitragen? 133

sondere die Liicken deutlich werden, die in dem statistischen Gesamtbild
noch existierten (Lagerbewegung, Einkommensverteilung, ,,Produktion*
und Umsitze der Dienstleistungsbereiche).

Waren diese Bemiihungen auf die Erfassung von ex-post-Vorgingen
gerichtet, so verschloB sich die amtliche Statistik keineswegs der Not-
wendigkeit, die vorgelagerten Entscheidungen der Teilnehmer am Wirt-
schaftsprozeB ,in den Griff“ zu bekommen. Es handelt sich hierbei vor
allem um die Einfiihrung der monatlichen Statistik liber den Auftrags-
eingang bei der Industrie, mit der die Bestelltiatigkeit der nachgelagerten
Stufen (des Handels bzw. der weiterverarbeitenden Industrien) erfaBt
wird. Dieses vom Bundeswirtschaftsministerium entwickelte Instrument
— bei dem in einzelnen Industriezweigen schon auf Erfahrungen in frii-
heren Jahrzehnten aufgebaut werden konnte — ist freilich nur mit gro-
Ber Umsicht zu handhaben, denn die Auftragseingdnge und insbesondere
die Relation zwischen Auftragseingingen und Umsitzen, die gerne als
Indiz fiir die Verdnderung der Auftragsbestinde verwendet wird, haben
fast in jedem Wirtschaftszweig eine andere Bedeutung. Es kommt dabei
sehr darauf an, ob die sogenannte Auftragsproduktion iiberhaupt eine
Rolle spielt und, falls das zutrifft, welche technische Fertigungsdauer iib-
lich ist (Maschinenbau, Schiffsbau usw.), wie gro8 die Auftragsbestinde
insgesamt und im Verhiltnis zur technisch notwendigen Fertigungszeit
sind, ob Stornierungen oder Scheinauftrige vorliegen usw. Unter Be-
riicksichtigung dieser Einfliisse, die freilich nicht immer gebiihrend in
Rechnung gestellt werden, stellen die Auftragseingéinge ein recht brauch-
bares Instrument der Konjunkturbeobachtung dar®. Ihren vollen Wert
werden sie freilich erst dann zeigen, wenn es einmal gelingt — nament-
lich in den stark ,auftragsorientierten“ Industriezweigen —, die Auf-
tragsbestinde zu erfassen, wie dies bisher lediglich bei der Stahlindustrie
geschieht, Eine dhnliche Funktion erfiillen fiir die Beobachtung des Bau-
marktes die monatlichen Statistiken iiber die von den Baubehérden er-
teilten Baugenehmigungen, die Hypothekenzusagen der Kapitalsammel-
stellen und die Bewilligungen staatlicher Mittel fiir den sozialen Woh-
nungsbau. Diese Indikatoren lassen innerhalb gewisser Grenzen Aussa-
gen liber die tatsdchliche bzw. in Bélde zu erwartende Nachfrage nach
Bauleistungen zu. Das statistische Bild iiber das Friihstadium der Bau-
tatigkeit wird noch komplettiert werden, wenn die in Vorbereitung be-
findliche Statistik der Baubeginne zur Verfiigung stehen wird. Gerade in
diesem Bereich kann freilich der time-lag zwischen den Frithsymptomen
und der effektiven Entwicklung am Baumarkt groB sein, je nachdem,

5 H. Bartels/G. First: Preisindizes im volkswirtschaftlichen Giiterkreislauf,
Wirtschaft und Statistik, 1. Jg. NF, Heft 9/1949, S. 261 ff.

8 E. Frhr. v. Roeder: Die Statistik des Auftragseingangs in der Industrie
als Mittel der Marktbeobachtung, Allgemeines Statistisches Archiv, 36. Jg.,
1952, S. 315 ff.
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wie hoch der Bestand an Auftrigen ist, der einen Puffer zwischen der
ersten Phase der Auftragsdisposition und dessen Durchfiihrung bildet.
Einen in die Zukunft weisenden Aussagewert liefert auch eine griind-
liche Analyse der Tariflohnbewegung. Da fiir die Tarifvertrige in der
Regel eine Mindestlaufzeit vereinbart wird, 148t sich bei Registrierung
der wichtigsten Tariflohnvertrige eine Voraussage iiber die wahrschein-
liche Entwicklung der Tariflohnkiindigungen und die daraufhin zu er-
wartenden Neuabschliisse machen. Das AusmaB der voraussichtlichen
Tariflohnsteigerungen ist dann freilich immer noch ungewiB, jedoch lie-
fern dafiir die zuletzt vorangegangenen Lohnerhéhungen und das Stu-
dium der Verfassung des Arbeitsmarktes gewisse Anhaltspunkte. In der
Deutschen Bundesbank, die iiber eine verh&ltnisméBig einfache und
rasch fortzufiihrende Tariflohnstatistik verfiigt, werden regelméBig sol-
che Vorausschidtzungen durchgefiihrt, deren Ergebnisse in die viertel-
jahrlich unter dem Titel ,Produktion und Mirkte“ ver6ffentlichte Kon-
junkturanalyse miteingehen.

Eine grundlegende Erweiterung und Verbesserung erfuhr die kurzfri-
stige Wirtschaftsstatistik auf monetiarem Gebiet. Wie schon weiter oben
angedeutet, war die Erfassung der monetidren Vorginge in der Zwischen-
kriegszeit mehr sporadischer Art, teils recht zuverlassig — z. B. die Ka-
pitalmarktstatistik und Angaben iiber bestimmte offentliche Haushalte
—, teils jedoch etwas wenig entwickelt (z. B. die Bankenstatistik). Im
»Dritten Reich“ wurden die Informationsmoglichkeiten teilweise sogar
eingeschriankt, so namentlich iiber den Reichshaushalt. In den Jahren
nach dem zweiten Weltkrieg wurde dagegen auf monetédrem Gebiet, be-
glinstigt durch den Zwang, ganz von vorn anfangen zu miissen, und un-
terstiitzt durch weitreichende Vollmachten, die zum Teil auf Gesetzen
der Militdrregierung beruhten, eine umfassende kurzfristige Statistik
ins Leben gerufen. Dies gilt einmal fiir die Bankenstatistik, die — ba-
sierend auf den Zwischenbilanzen der Kreditinstitute — monatlich ein
Totalergebnis fiir alle Bankengruppen liefert und dariiber hinaus halb-
monatlich bei 480 Kreditinstituten die Entwicklung der wichtigsten Bi-
lanzpositionen feststellt’”. Damit war die Grundlage fiir eine kurzfristige
Analyse der wichtigsten Geld- und Kreditstrome im Inland geschaffen.
Gleichzeitig wurde eine umfassende Devisenstatistik aufgebaut, die eine
Ergidnzung der Handelsbilanzziffern mit Zahlen {iiber den Dienstlei-
stungs- und Kapitalverkehr erméglicht und damit der Deutschen Bun-
desbank das Aufstellen monatlicher Zahlungsbilanzen erlaubt. Schlief3-
lich wurde von der Finanzverwaltung eine laufende Berichterstattung

7 Ausgenommen von den monatlichen Erhebungen sind lediglich die klei-
neren léndlichen Kreditgenossenschaften. Vgl. Methodische Erlduterungen,
Statistisches Handbuch der Bank deutscher Liénder, 1948—1954, S. 283, sowie
A. E. Liike: Bankenstatistik, Handworterbuch der Sozialwissenschaften, 1/1956.
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liber die Haushaltsentwicklung bei den groBlen Gebietskdrperschaften
eingefiihrt, die freilich zum Teil mit erheblicher Verzégerung erscheint;
hinsichtlich des Bundeshaushalts ist dies allerdings nicht von groBem
Nachteil, weil monatlich die Kasseneinnahmen und -ausgaben auf Grund
der Kontenbewegungen von der Bundesbank bekanntgegeben werden.
Mit diesen kurzfristigen Statistiken — ergénzt durch solche iiber den
Wertpapiermarkt, die Versicherungen und Bausparkassen — ist heute
eine geschlossene Analyse der finanziellen Vorgénge moglich. Der Auf-
bau dieser Informationsinstrumente — maBgeblich gestaltet, beeinflufit
und geférdert von Eduard Wolf, Mitglied des Direktoriums der Deut-
schen Bundesbank — bildete eine wesentliche Voraussetzung fiir die
wissenschaftliche Fundierung der Geld- und Kreditpolitik, die sich nach
1948 in der Bundesrepublik durchsetzte.

B) Einfiihrung von Tendenzbefragungen

Ausgehend von der Tatsache, da8 sich wichtige Informationen stati-
stisch tiberhaupt nicht oder erst mit erheblicher Verzégerung erfassen
und darstellen lassen, wurde nach dem Kriege vom Ifo-Institut fiir Wirt-
schaftsforschung und in Anlehnung daran oder auch auf selbstindigem
Wege von einer Reihe dhnlicher Institute oder Institutionen in anderen
Léndern die Methode der Tendenzbefragung, die Hans Langeliitke, der
Inspirator dieses Verfahrens in Deutschland, eine ,,Zéhlung ohne Zahl“
nannte, eingefiihrt®. Es handelt sich bei den unter dem Namen ,Kon-
junkturtest (KT)“ bekanntgewordenen Befragungen zum iiberwiegen-
den Teil um Fragen an Unternehmer tiber die abgelaufene Entwicklung.
Es liegt auf der Hand, daB diese Ergebnisse dann von besonderem Wert
sind, wenn Statistiken nicht vorliegen, so z.B. liber die Verdnderung
und Beurteilung der Auftragsbestinde sowie der Rohstoff- und Fertig-
warenlager, die Kapazitdtsausnutzung, die Linge der Lieferfristen
u. a. m. Weniger ergiebig sind dagegen vom Standpunkt der Konjunk-
turbeobachtung aus die Befragungen iiber Tatbestidnde, die statistisch
ebenfalls erfat werden, z. B. die industrielle Produktion, die Umséitze
im Einzelhandel oder auch die Auftragseinginge. Es bleibt daher zu
liberlegen, ob solche Doppelerfassungen wirklich zweckmiBig sind, zu-
mal, wie Lothar Bosse, der filhrende Praktiker des Konjunkturtests in
Osterreich, kiirzlich feststellte, der ,,ZusammenfluB unvereinbarer Infor-
mationen zu Konfliktsituationen fithrt“, der in Analogie zu entsprechen-
den Situationen in der Natur auch beim Konjunkturforscher zu erheb-
lichen ,,Stoérungen“ fiihren konne®. Parallelerhebungen im Konjunktur-

8 H. Langeliitke und W. Marquardt: Das Konjunkturtest-Verfahren, All-
gemeines Statistisches Archiv, Bd. 35/1951, S. 189 ff.

9 Lothar Bosse: Die Bedeutung der jahrlichen KT-Sondererhebungen fiir
die Konjunkturdiagnose in Osterreich, Vortrag, gehalten vor der CIRET-Kon-
ferenz in Noordwijk, 1961 (bisher nur als Konferenz-Dokument erschienen).
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test zu laufenden statistischen Erhebungen konnen in der Regel wohl
kaum mehr als den Wert einer Kontrollfrage haben, sei es, daBl die KT-
Ergebnisse mit den Resultaten gleicher oder verwandter statistischer Er-
hebungen verglichen werden, sei es, da damit die innere Konsistenz
der KT-Ergebnisse iiberpriift werden soll*.

Urspriinglich wurden erhebliche Hoffnungen auch auf den Nutzen des
KT als Mittel der Befragung unternehmerischer Zukunftserwartungen
gesetzt. Im Konjunkturtest des Ifo-Instituts werden regelméBig die Er-
wartungen fiir den néchsten Monat hinsichtlich Produktion, Auftrags-
eingang und Verkaufspreise sowie die etwas lédngerfristigen Erwartun-
gen beziiglich der gesamten Geschéftsentwicklung und der Verkaufs-
preise erfragt. Es ist vielleicht etwas zu generalisierend, trifft aber wohl
den Kern des damit aufgeworfenen Problems, wenn man feststellt, da
sich die Hoffnungen auf den Nutzen dieser ex-ante-Fragen bisher nicht
so ganz erfiillt haben. Das liegt hauptsichlich daran, daB den Beant-
wortern ein Urteil liber die zukiinftige Entwicklung zugemutet wird, das
man nicht ohne weiteres voraussetzen kann, jedenfalls dann nicht, wenn
es sich um Tendenzen handelt (z. B. Auftragseingang, Geschéftsentwick-
lung), die nicht vom befragten Unternehmer bestimmt werden. Die Un-
ternehmer neigen bei solchen Vorgidngen dazu, &hnlich einem primiti-
ven Statistiker, die jlingst vorangegangene Entwicklungstendenz auch
in die Zukunft zu verldngern; ,,Wendepunkte“ der konjunkturellen Ent-
wicklungen werden von den Ergebnissen der Erwartungsbefragungen
nicht im vorhinein angezeigt. Dennoch haben solche Befragungsergeb-
nisse wohl einen Nutzen als Indikatoren des ,Konjunkturklimas®, des
Grades an Optimismus oder Pessimismus in der so schwer zu ergriinden-
den Unternehmerseele; Prognosen kann man dagegen daraus in der Re-
gel nicht ableiten. Auch die Produzenten der Konjunkturtests sind weit
davon entfernt, den prognostischen Wert der Erwartungsbefragungen
besonders hoch zu veranschlagen. W. Marquardt und W. Strigel schreiben
nach eingehender Untersuchung iiber die Treffsicherheit der Befragun-
gen von Unternehmererwartungen: ,, In der Regel konnen ex-ante-Da-
ten wegen gewisser systematischer Fehler in den Unternehmerangaben
nur mit Hilfe zusétzlicher Informationen fiir eine Prognose nutzbar ge-
macht werden. Wie noch dargestellt wird, liegt die Bedeutung der ex-
ante-Daten des KT weniger auf dem Gebiet der Prognose als auf dem

10 Ergebnisse von Kontrollrechnungen sind dargestellt in: W. Marquardt
und W. Strigel: Der Konjunkturtest, Schriftenreihe des Ifo-Instituts fiir Wirt-
schaftsforschung, Nr. 38, S. 43 ff. Hauptsichlich in diesem Zusammenhang ist die
Frage der ,Quantifizierung® der Konjunkturtestergebnisse von Bedeutung.
Die Verfasser stellen dazu fest: ,Die Ergebnisse des KT... sind im allgemei-
nen schon in der urspriinglichen Form eindeutig genug, so daB auf mit Hilfe
mathematischer Methoden gewonnene absolute Zahlen verzichtet werden
kann“ (a. a. O., S. 75).
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der Diagnose. Lothar Bosse bestitigt die schon angedeutete Erfahrung
des Verfassers: ,,Auch da, wo ein nur kurzer Planhorizont von zwei Mo-
naten zugrunde gelegt wird, beim Unternehmer also in der Regel schon
diesen Zeitraum bestimmende Entscheidungen getroffen sind, zeigt sich
eine Neigung zur Verkiirzung dieses Zeitraums auf einen Monat und
eine Vorliebe zu einer linearen Extrapolation des abgelaufenen Monats
auf den kommenden*®.“

Neben den erwihnten Befragungen iiber kurzfristige Erwartungen
der Unternehmer werden in der Bundesrepublik in Analogie zu &hn-
lichen Untersuchungen in anderen Landern, namentlich in den Vereinig-
ten Staaten, durch das Ifo-Institut jahrliche Befragungen der Investi-
tionsplanungen durchgefiihrt. Die Absicht, diese Ergebnisse als ein Mit-
tel der Prognose zu verwenden, ist hier deutlich zu erkennen. Da anzu-
nehmen ist, daB in den Berichten zum Problem der ,Konjunkturpro-
gnose“ auf diesen Punkt néher eingegangen wird, soll hier lediglich das
Ergebnis einer Untersuchung eines Mitglieds des Ifo-Instituts iiber die
Realisierung der Investitionsplidne wiedergegeben werden: ,,In drei aus-
gewidhlten Branchen haben auf der Mikroebene etwa 50 vH—60 vH
aller Firmen ihre Pléne eingehalten... Auf der Makroebene neutrali-
siert sich ein Teil der entgegengerichteten Fehlplanungen. Die Treffer-
quote erreichte hier 75 vH— 80 vH. Wihrend es der iiberwiegenden Zahl
der Firmen moglich ist, die Tendenzen der zukiinftigen Investitionsta-
tigkeit zutreffend anzugeben, waren die meisten Firmen nicht in der
Lage, eine im Jahre 1958 gestellte Sonderfrage nach der Verinderung
der Investitionsaufwendungen in Prozent mit befriedigender Genauig-
keit zu beantworten'.“ Auch hier gilt wohl, daB viele Unternehmer,
insbesondere die Inhaber der mittleren und kleineren Betriebe, im
Grunde etwas , liberfragt“ sind, da sie gar nicht liber quantifizierte und
fiir den Zeitraum eines Jahres festgelegte Investitionspline verfiigen.
Wenn im Unterschied dazu den Investitionsbefragungen in den USA
allgemein ein gréBerer Aussagewert zuerkannt wird, so liegt dies wohl
nicht zuletzt daran, daB dort ,GroBbetriebe“ nach deutschen Begriffen
eine weit gréBere Rolle spielen™.

1 a. a. 0, S. 102. — Vgl. auBerdem die aufschluBreichen Materialien, die
W. Strigel zur Verwertung von Konjunkturtest- und Investitionsergebnissen
fiirtdie Konjunkturanalyse bei der CIRET-Konferenz 1961 in Norrdwijk vor-
egte.

12 Lothar Bosse: Uber die Méglichkeit und den Nutzen von kurzfristigen
Wirtschaftsprognosen, Weltwirtschaftliches Archiv, Bd. 79 (1957 II), S. 78.

13 Th. Oursin: Die Einhaltung der Investitionspldne im Investitionstest des
Ifo-Instituts, Dokument der CIRET-Konferenz 1961, S. 17.

14 So duBerte sich auch der vom Board of Governors of the Federal Reserve
System im Auftrage des Subcommittee on Economic Statistics organisierte
Bericht “An Appraisal of Data and Research of Business-men’s Expectations
about Outlook and Operating Variables” ziemlich positiv zu den Ergebnissen
von Erwartungsbefragungen. Vgl. Reports of the Federal Reserve Consultant
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II. Neuere Methoden der Konjunkturanalyse

Im Ausbau der Informationsmittel sind, wie die vorangegangenen
Ausfiihrungen zeigten, im Laufe der letzten 10 bis 12 Jahre recht be-
achtliche Fortschritte erzielt worden. Fiir die analytischen Methoden,
mit denen die Fiille dieses Materials fiir die kurzfristige Konjunktur-
analyse verdichtet, von unwesentlichen Einfliissen ,bereinigt“ und zu
einem mehr oder weniger geschlossenen Gesamtbild zusammengefal3t
werden miissen, 148t sich dies nicht so ohne weiteres feststellen. Das liegt
allerdings weit mehr an der Sache selbst als an mangelnden Einfillen
oder Anstrengungen in dieser Richtung. Das Urteil liber den gegenwir-
tigen Stand der Konjunktur, iliber die Ursachen der letzten Entwick-
lungstendenzen und damit auch iiber die unmittelbar gegebenen Bedin-
gungen fiir die weitere Entwicklung hingt von so vielen Einzeltatbestin-
den, Erfahrungswissen und nicht zuletzt auch subjektiven Eindriicken ab,
daB3 es schwer sein diirfte, zu einer wirklich , objektiven“ und nachpriif-
baren Methode zu gelangen, wie man dies etwa von einer analytischen
Methode im Bereich der Naturwissenschaften verlangen muB. Das mag
unter wissenschaftlichen Gesichtspunkten als unbefriedigend gelten,
sollte aber nicht dazu verleiten, Methoden, die sich wesentlich wissen-
schaftlicher gebédrden als die {iblichen deskriptiven Analysen, von vorn-
herein als besser und zukunftstrichtiger anzusehen. Immerhin gibt es
auch in methodischer Hinsicht ,neue“ Wege der Aggregation der einzel-
nen Daten zu relevanten GesamtgréBen. Namentlich mit den Volkswirt-
schaftlichen Gesamtrechnungen wird versucht, das empirische Material
in solchen Gesamtgréen zu priasentieren.

1. Volkswirtschaftliche Gesamtrechnungen
als Mittel der Konjunkturanalyse

Vom Standpunkt der Bundesrepublik miiite man es nahezu als einen
idealen Zustand ansehen, wenn es gelinge, die Fiille der ex-post-Daten
in einem System volkswirtschaftlicher Gesamtrechnungen vierteljahr-
lich oder gar monatlich mit geringer zeitlicher Verzégerung und mit aus-
reichender statistischer Genauigkeit geliefert zu erhalten. Trotz erheb-
licher Fortschritte auf diesem Gebiet sind wir jedoch von diesem Wunsch-
bild noch ziemlich weit entfernt. Amtliche , Volkswirtschaftliche Gesamt-
rechnungen“ in des Wortes eigentlicher Bedeutung stehen in der Bundes-
republik erst seit der Veroffentlichung des ,, Vereinfachten Kontensystems
fiir Volkswirtschaftliche Gesamtrechnungen“ im Herbst 1960 zur Verfii-
gung®®; diese Ergebnisse beschrinken sich jedoch auf Jahreswerte. Auch

Committees on Economic Statistics, United States Printing Office, Washington
1955, S. 499 ff.
15 Wirtschaft und Statistik, Heft 10/1960.
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eine Erginzung der Gesamtrechnungen nach der finanziellen Seite hin,
wie sie von der Deutschen Bundesbank in den Untersuchungen iiber die
,»Vermogensbildung und ihre Finanzierung“ seit 1955 geliefert wird, ist
bisher nur auf Jahresbasis moglich'®, Die Jahresergebnisse sind als
back-ground fiir Konjunkturanalysen und fiir ein- und mehrjdhrige
»Projektionen“ sehr wichtig; um unmittelbar fiir die auf kiirzere Zeit-
rdume eingestellte Konjunkturbeobachtung nutzbar zu sein, miiten sie
jedoch fiir weitaus kiirzere Zeitrdume erstellt werden.

Seit Jahren werden vom Deutschen Institut fiir Wirtschaftsforschung
in Berlin vierteljdhrliche Ergebnisse in einem vereinfachten Schema
Volkswirtschaftlicher Gesamtrechnungen publiziert. Diese Berechnungen,
die von Ferdinand Griining ins Leben gerufen wurden, sind als Versuch,
mit den vorhandenen Daten kurzfristig ein quantifiziertes Bild iiber den
Wirtschaftsablauf zu vermitteln, sehr aufschluireich. Die Ergebnisse ge-
ben zweifellos in groBen Ziigen die allgemeine Entwicklungsrichtung rich-
tig wieder. Auch gibt es Einzelbereiche, fiir die sich die gewiinschten
Globalgrofen mit einem relativ hohen Grad an Wahrscheinlichkeit er-
stellen lassen; so z. B. das Einkommen aus unselbstidndiger Arbeit und
die Einkommensiibertragungen, das sogenannte Masseneinkommen, das
auch von der Deutschen Bundesbank vierteljahrlich berechnet wird,
auBlerdem die Anlageinvestitionen, der AuBenbeitrag und bis zu einem
gewissen Grade auch der private Verbrauch. Schon bei diesen, relativ
leicht zu ermittelnden Vierteljahreswerten ist die Aktualitdt hdufig nur
auf Kosten der Genauigkeit zu erreichen, denn in der Regel liegen be-
stimmte Angaben, die fiir die Gesamtzahlen nicht unwichtig sind (z. B.
die nicht liber den Einzelhandel gehenden Umsitze des Handwerks, der
Dienstleistungsgewerbe und des GroShandels an die privaten Haushalte,
die Beitrige des Bauhandwerks und des iibrigen Handwerks zu den ge-
samten Investitionen usw.), erst mit einer erheblichen Verzégerung vor.
Zum Teil sind diese statistischen ,lags* so groB, daB auch bei der Er-
mittlung von Jahres- oder Halbjahresziffern in einem ersten Stadium die
Werte fiir einen oder zwei Monate ausstehen; der relative Fehler, der
mit solchen Hinzuschdtzungen verbunden ist, betridgt aber nur einen
Bruchteil dessen, der bei Vierteljahreswerten auftritt, wenn bei diesen
in gleicher Weise die Werte fiir einen oder gar zwei Monate hinzuge-
schitzt werden. Hinzu kommt bei der Vierteljahresrechnung eine Reihe
spezieller statistischer Probleme, die bei Jahreswerten keine oder nur
eine untergeordnete Rolle spielen, so z. B. die Unterschiede zwischen

16 Vgl. z. B. Monatsbericht der Deutschen Bundesbank, 13. Jg., Heft 6,
Juni 1961, sowie methodische Erlduterung in dem Artikel gleichen Titels,
11.Jg., Nr. 6, Juni 1959, S. 16.

17 Vgl. Zahlenteil zum Monatsbericht der Deutschen Bundesbank (VIII). —
H. Schlesinger: Berechnung und Aussagewert des Masseneinkommens, All-
gemeines Statistisches Archiv, Bd. 36/1952, S. 326 ff.
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den Haushalts- und Kassenzahlen bei den 6ffentlichen Haushalten oder
die Aufteilung der nur fiir ein Erntejahr zu messenden agrarischen Er-
zeugung auf Vierteljahre. Die vierteljéhrlichen Berechnungen in diesen
Bereichen sind daher notwendigerweise mit relativ groBen Ungenauig-
keiten behaftet. Einigermafen exakt sind daran im wesentlichen nur
die auf Grund monatlich verfiigbarer Grundindizes fortgeschriebenen
Werte, so z. B. im Bereich der volkswirtschaftlichen Wertschépfung der
auf die Industrie entfallende Teil, der mit Hilfe des Produktionsindex
fortgeschrieben wird; die Wertsch6pfung der meisten anderen Wirt-
schaftszweige, z. B. die des Handwerks, der meisten Dienstleistungsge-
werbe und der Landwirtschaft mufl dagegen hinzugeschitzt werden, zum
Teil mit Hilfsreihen wie die Beschiftigtenzahlen oder die Umsitze,
teilweise ohne diese. Wenn sich aber die kurzfristige Fortschreibung im
wesentlichen auf die allgemein bekannten Indizes beschrankt, so ist nicht
zu erwarten, daf3 die vorwiegend damit , hochgerechneten“ Gesamtzah-
len wesentlich neue Erkenntnise vermitteln konnen. Die Beriicksichti-
gung der u. U. anders gerichteten Entwicklung in den iibrigen Bereichen
— im obigen Beispiel die Wertschépfung auBlerhalb der Industrie — sollte
aber die wesentliche Aufgabe der Gesamtrechnungen sein.

Vollig versagen vierteljahrliche Gesamtrechnungen in den Positionen,
fiir die bereits in den Jahresrechnungen keine fundierten priméren Un-
terlagen verfiigbar sind, sondern dort — was in den als Gleichungen auf-
gebauten , Konten“ immer fiir eine Groe moglich ist — als Rest gewon-
nen werden und deshalb auch mogliche Fehler der iibrigen GréB8en mit-
enthalten. Auch in vollstindig durchgerechneten Vierteljahresrechnun-
gen, wie denen des Deutschen Instituts fiir Wirtschaftsforschung, fallen
solche Restgrofen an, und zwar handelt es sich dabei u. a. um konjunk-
turell auBerordentlich wichtige Vorgénge, z. B. um die Brutto- und Netto-
gewinne der Unternehmen oder die Vorratsverinderungen. Es wire
kaum zu verantworten, wenn man eine Konjunkturanalyse auf solche
héchst fragwiirdigen ,RestgroBen“ stiitzen wollte; dies verbietet allein
schon die Erfahrung, die man mit den Revisionen solcher Zahlen gemacht

hat, deren Tendenz sich u. U. bei hiufigeren Revisionen grundlegend &n-
dern kann',

18 So v'vm.'.den‘in dem Kontensysten des Deutschen Instituts fiir Wirtschafts-
forschung fgr die nichtentnommenen Gewinne (vom Institut ,Nettofinanzie-
rung der Wirtschaft genannt) in den vier Quartalen des Jahres 1958 in den

Vex:@iffentlichungen vom Friihjahr 1959 bis Sommer 1960 folgende Werte auf-
gefiihrt (in Mrd. DM):

Ins-
Quelle I 11 IIX v gesamt
Heft 1/59 (S. 58) 2,9 44 4,7 4,6 15,7
Heft 4/59 (S. 419) 2,9 4,6 5,4 2,3 15,2
Heft 1/60 (S. 41) 3,2 4,1 4,9 1,5 13,7
N—— e’

Heft 2/60 (S. 49) 73 4,6 1,6 13,5
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Diese Einschriankungen schlieBen nicht aus, daB diejenigen Teile der
Volkswirtschaftlichen Gesamtrechnungen, deren Ausgangsmaterial genii-
gend zuverléssig ist, vierteljdhrlich oder doch zumindest halbjéhrlich er-
stellt und fiir die Konjunkturdiagnose mitverwendet werden. Es wurde
schon angedeutet, fiir welche Bereiche dies zur Zeit am ehesten vertret-
bar erscheint, ndmlich fiir die wichtigsten Bestandteile der ,,Verwen-
dungsseite“ des Sozialprodukts und namentlich fiir das Einkommens-
konto der privaten Haushalte’®. Auch fiir die rein monetiren Verinde-
rungen sind materialméBig relativ glinstige Voraussetzungen fiir eine
vierteljédhrliche Rechnung gegeben, die in der ,Geldvermdgensrech-
nung“ des Deutschen Instituts fiir Wirtschaftsforschung auch genutzt
werden. Die hauptsichlichste Schwierigkeit liegt hier in der an sich not-
wendigen Verzahnung der monetiren Verdnderungen mit den iibrigen
Konten der Gesamtrechnungen, deren vierteljdhrliche Erstellung wegen
der oben geschilderten Schwierigkeiten — namentlich bei den Restgro-
Ben — zum Teil recht problematisch ist. Es erhebt sich daher die Frage,
ob man unter diesen Umstéinden nicht besser auf eine vierteljahrliche
Integration der monetéren Verdnderungen verzichtet und sich bei den
monetiren Verdnderungen auf die vierteljdhrlich bzw. sogar monatlich
erstellten nichtintegrierten Gesamtrechnungen — die sogenannte mone-
tdre Gesamtanalyse und die Zahlungsbilanz — beschriankt. Bei der mo-
netidren Gesamtanalyse handelt es sich um eine zusammenfassende Dar-
stellung der Verdnderung aller Aktiva und Passiva des Bankensystems
gegeniiber den Nichtbanken, deren Ziel die Analyse der Bestimmungs-
faktoren des Geldvolumens — als des besonders dynamischen Faktors —
ist; sie wird mit Vierteljahreszahlen in der Regel in halbjéhrlichem Ab-
stand in den Monatsberichten der Deutschen Bundesbank versffentlicht®.
Ein Verzicht auf eine volle Integration der einzelnen Konten oder Teil-
konten bei Vierteljahresrechnungen hat jedenfalls den Vorteil, da man
nicht zu gewagten Unterstellungen gezwungen wird, die infolge der dar-
in liegenden Unsicherheiten keine zusétzliche Erkenntnis bringen kon-
nen. Es wird natlirlich das Ziel bleiben, diese Liicken zu schlieBen, was
aber in der Regel nicht ohne zusitzliche Primérerhebungen — z. B. hin-
sichtlich der Lagerbestinde, der Unternehmensgewinne, der Umsétze im
Dienstleistungssektor u. a. m. — moglich sein diirfte.

Die Volkswirtschaftlichen Gesamtrechnungen koénnen, fiir sich be-
trachtet, auch im giinstigsten Falle — also bei Vorliegen einer amtlichen
Vierteljahresrechnung wie in den Vereinigten Staaten — nur ein Hilfs-

19 Tn den Monatsberichten der Deutschen Bundesbank wird halbjdhrlich
Uiber Einkommen, Verbrauch und Ersparnis der privaten Haushalte berichtet.

20 Die Zahlungsbilanz wird monatlich im Zahlenteil der Monatsberichte der
Deutschen Bundesbank abgedruckt; die ,Monetdre Gesamtanalyse“ halbjdhr-
lich — mit Vierteljahreszahlen — im Teil ,,Geld und Kredit“ der Monats-
berichte.
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mittel der Konjunkturanalyse zur richtigen Aggregation der 6konomi-
schen Daten sein. Sie stellen kein Erkldrungsmodell dar und liefern keine
Kausalanalyse. Der Konjunkturbeobachter steht deshalb immer noch
vor der Wahl, ob er die Ergebnisse der Gesamtrechnungen in eine deskrip-
tive Analyse nach seinem gedanklichen Modell einbauen will oder ob
er sie dazu benutzt, ein 6konometrisches Modell mit Zahlen auszufiillen.
In diesem Punkt verhilt es sich mit den Gesamtrechnungen ebenso wie
mit ihrer Eignung als Mittel der Wirtschaftspolitik und einer voraus-
schauenden O6konomischen Planung; auch hierfiir bilden sie nur die
Grundlage, was sie keineswegs als Instrument entwertet, sondern ge-
rade ihren instrumentalen Charakter unterstreicht, der in der Bundes-
republik in amtlichen Stellen teilweise leider noch nicht so ganz erkannt
zu werden scheint, so da man den Volkswirtschaftlichen Gesamtrech-
nungen zum Teil noch mit unverhohlener, aber wohl mehr aus MiBver-
standnissen herriihrender Skepsis begegnet?®.

2. Okonometrische Hilfsmittel

Seit ihrem Beginn war die Konjunkturbeobachtung ein weites Feld
fiir die Anwendung und Entwicklung mathematisch-statistischer Metho-
den. Man denke nur an die diversen Methoden der , Reihenzerlegung,
d. h. der Trendbestimmung, der Ausschaltung der saisonbedingten
Schwankungen und der Bestimmung der ,,Zufallseinfliisse“. So wichtig
namentlich die Saisonbereinigung auch heute noch ist — in der Deut-
schen Bundesbank ist dafiir im Laufe der letzten Jahre ein in seinen
Grundziigen heute weitgehend anerkanntes neues Verfahren entwickelt
worden® —, so rechnet sie jedoch nicht — ebensowenig wie die iibrigen
Methoden der Reihenzerlegung — zu den G6konometrischen Methoden
im engeren Sinne.

Obgleich dariiber keine unbedingte Ubereinstimmung besteht, sollte
man als 6konometrische Methoden nur solche bezeichnen, die die Zu-
sammenhénge im Wirtschaftsablauf durch Gleichungen definitorischer
und funktioneller Art zu erfassen und durch Einfiithrung empirisch er-

21 Vgl. Moglichkeiten und Grenzen volkswirtschaftlicher Gesamtrechnun-
gen als Hilfsmittel der Wirtschaftspolitik, Sonderhefte zum Bericht uiber die
wirtschaftliche Lage in der Bundesrepublik, Heft 5, Februar 1960, insbeson-
dere S. 17 ff. — Dagegen: H. Bartels: Volkswirtschaftliche Gesamtrechnungen
als Instrument der Wirtschaftspolitik. Vortrag anlédBlich der 25. Jahresver-
sammlung der Deutschen Statistischen Gesellschaft sowie Diskussionsbeitrige
hierzu, Allgemeines Statistisches Archiv, 38. Bd., S. 325 ff. und 413 ff.

22 Zur Ausschaltung der Saisonbewegung aus wirtschaftsstatistischen Rei-
hen, Monatsberichte der Bank deutscher Lander, Heft Marz 1957, S. 40 ff.
Eingehendere Darlegungen der zustéindigen Referenten iiber die ,,Anwendung
der Regressionsrechnung auf die Analyse statistischer Zeitreihen“ und die
,Praxis der Saisonbereinigung mit Regressionsgleichungen“ kénnen Interessen-
ten zur Verfiigung gestellt werden.
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mittelter Zahlen zu verifizieren versuchen®. Nun gibt es zwar eine Viel-
zahl okonometrischer Modelle, doch werden sie in der Regel nur mit
Jahresziffern ausgefiillt. Vielfach haben sie vorwiegend nur didaktischen
Wert, und soweit sie praktisch genutzt werden, beschriankt sich ihre An-
wendung in erster Linie auf ldngerfristige Analysen. Namentlich die-
nen sie der Kldarung bestimmter Verhaltensweisen und als Ausgangsbasis
fur langfristige Projektionen. Auf den Wert solcher Untersuchungen soll
hier nicht ndher eingegangen werden, denn diese Arbeiten sind — &hn-
lich wie die jdhrlichen Ergebnisse der Volkswirtschaftlichen Gesamtrech-
nungen, die hiufig die zahlenméBige Grundlage fiir die 6konometrischen
Gleichungssysteme liefern — fiir die Kldrung der kurzfristigen Wirt-
schaftsschwankungen nicht unmittelbar geeignet, sondern konnen nur
als back-ground-material zur Beurteilung mitherangezogen werden. Die
Anwendung der Okonometrie zur Klidrung des Konjunkturverlaufs ist
dagegen ziemlich jungen Datums und beschréinkt sich bisher auf relativ
wenige Forscher.

Von 6konometrischen Modellen zur Kliarung des Konjunkturverlaufs
wird man nur dann reden kénnen, wenn sie speziell fiir die Kldrung
des konjunkturellen Phinomens, also der kiirzerfristigen Schwankun-
gen im Wirtschaftsablauf gedacht sind. G. Seiler fithrt — angefangen
vom Tinbergenschen Modell aus dem Jahre 1937 bis zum Klein-Gold-
bergerschen Modell im Jahre 1955 — insgesamt sieben ,,6konometrische
Konjunkturmodelle“ auf*, zu denen inzwischen noch das “Econometric
Model of the United Kingdom” hinzugekommen ist®. Hier soll nur auf
die zwei Modelle eingegangen werden, die mit Hilfe vierteljdhrlicher
Daten berechnet wurden. Es handelt sich einmal um das Modell von Co-
lin Clark® und zum anderen um das des Oxford Institutes.

Colin Clark hat von seinem Modell vor allem Gebrauch gemacht, als
er im November 1953 und erneut im Mirz 1954 unter Berufung auf
seine Gleichungen — ,their ability to predict broad movements of the
business cycle and of inventories was ... shown“ — einen ernst-
haften Riickschlag der Konjunktur in den Vereinigten Staaten voraus-
sagte und auf die akute Gefahr einer unkontrollierten Kettenreaktion

2 G. Tintner bezeichnet die Okonometrie als ,die Anwendung der mathe-
matischen Statistik auf wirtschaftliche Daten, um die Modelle, die mit Hilfe
der mathematischen Volkswirtschaftslehre konstruiert sind, zu verifizieren und
numerische Resultate zu gewinnen“. Handbuch der Okonometrie, Berlin, Got-
tingen, Heidelberg 1960, S. 1.

2 @G. Seiler: Okonometrische Konjunkturmodelle, Beitrige zur Erforschung
der wirtschaftlichen Entwicklung, herausgegeben von E. Kamp, Stuttgart 1959,
S. 9. — Vgl. dort die umfassenden Literaturangaben.

2 L. R. Klein, R. J. Ball, A. Hazlewood and P. Vandome: An Econometric
Model of the United Kingdom, Oxford 1961.

28 Colin Clark: A System of Equations explaining the United States Trade
Cycle 1921 to 1941, Econometrica, Vol. 17, No. 2, April 1949.
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,hach unten“ glaubte hinweisen zu miissen”. In der Tat gab es 1953/54
in den USA eine kleine Rezession, die aber zu der Zeit, als Colin Clark
seine Prognose stellte bzw. wiederholte, schon anndhernd auf ihrem
tiefsten Stand angekommen war. Der Index der industriellen Produktion
(1957=100, saisonbereinigt) war von 94 im Juli 1953 bis November 1953
auf 87 bzw 84 im Mirz 1954 gesunken, bereits von April 1954 an er-
hohte sich die Industrieproduktion wieder langsam. Goldberger und
Klein replizierten auf die erste Prognose Colin Clarks mit einer auf
Grund des eigenen Modells erstellten Vorausschidtzung, die weit weni-
ger pessimistisch war und den Tatsachen — jedenfalls hinsichtlich der
Gesamtentwicklung — ziemlich nahe kam; sie rechneten fiir 1954 mit
einem realen Riickgang des Bruttosozialprodukts um 3 vH; tatsidchlich
hat er 2 vH betragen®. Man gewinnt allein aus dieser Gegeniiberstel-
lung den Eindruck, daB Colin Clarks Modell, das fiir die Zwischenkriegs-
zeit berechnet wurde, der amerikanischen Entwicklung im letzten Jahr-
zehnt nicht sehr addquat war. Auf die Beschreibung der Details des
Clarkschen Modells, das der Zahl der Gleichungen nach ziemlich ein
fach ist, wird hier verzichtet, zumal seine Besonderheiten — Umrech-
nung auf Lohneinheiten, AuBerachtlassung monetéirer Veranderungen —
von G. Seiler einer ausfiihrlichen Beschreibung und Kritik unterzogen
wurden®.

Das von Klein, Ball u. a. ausgearbeitete und kiirzlich veréffentlichte
Econometric Model of the United Kingdom ist weit extensiver. Es be-
steht aus 30 durchweg linearen Gleichungen, in die rund 70 statistisch
ermittelte oder geschitzte, vierteljdhrlich verfiigbare Indexreihen (in-
dustrielle Produktion, einzelne Preisindizes, Lohne usw.) als endogene
(durch Gleichungen definierte) oder exogene Variable einbezogen wer-
den. Die Gleichungen liefern somit eine relativ gro8e Zahl von Para-
metern, Konstanten und Saisonfaktoren, letztere zur Beriicksichtigung
der saisonbedingten Schwankungen innerhalb der einzelnen Quartale.
Der bisherigen Publikation nach zu urteilen, ist das Ziel dieses breit an-
gelegten Rechenwerkes einmal, zur Klidrung bestimmter analytischer
Fragen beizutragen — z. B. des ,inflationdren Mechanismus“ in GroB-
britannien —, zum anderen die Grundlagen fiir kurzfristige Vorausschit-
zungen iiber den Wirtschaftsablauf zu liefern®, Die Zuverlissigkeit die-
ser Vorausschitzungen scheint allerdings bisher nicht sehr gro3 gewesen
zu sein. Das National Institute of Economic and Social Research schreibt

27 Colin Clark: Danger Signs of Slump, Manchester Guardian, 16. und 17. 11.
1953, sowie Danger Signals in the U.S., The Financial Times vom 17. 3. 1954.

28 A, S. Goldberger und L. R. Klein: A Mild Down-Turn, Manchester Guar-
dian vom 4. 1. 1954.

2 G. Seiler, a.a.0., S.82ff.

30 Veroffentlicht im Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics,
Vol. 21, 1959, S. 1 ff.
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in einem Vergleich der Vorausschidtzungen auf Grund des “Econometric
Model’'s” und den mit ,traditionellen® Methoden erstellten Voraus-
schitzungen: “In December 1958, the Oxford Econometric Model was
used to produce forecasts for the first and second quarters of 1959. Al-
though the period covered was shorter, the results were further from
the mark than those produced by the Review, the Government or the
London and Cambridge Bulletin: industrial production, the central item
which the model predicts, was expected to fall substantially in the first
half of 1959; in fact it rose®.“ Darin liegt also bisher keine besondere
Empfehlung fiir die Verwendung des Econometric Model’s zu kurzfri-
stigen Vorausschidtzungen und Analysen. “The Chancellor would pro-
bably do (forecasting) better without it than with it”, meinte der Eco-
nomist in einer Besprechung des Buches von Klein®,

Worin mogen die Griinde fiir die bisher wenig befriedigenden Ergeb-
nisse ckonometrischer Konjunkturmodelle liegen? Sind die in die Mo-
delle eingefiihrten statistischen Reihen zu fehlerhaft, zu kurz oder mit
zu vielen, zufélligen Einfliissen behaftet? — Gehen die Gleichungen von
einer falschen , Theorie“ aus? — Ist das ganze Vorhaben von vornher-
ein zum Scheitern verurteilt? — Die Erfahrungen sind noch zu gering,
um diese Fragen endgiiltig beantworten zu kénnen. Wenn man sich die
oben kurz skizzierten Fehlerquellen etwas im Detail auszumalen ver-
sucht, so wird man allerdings finden, dafl viel Optimismus dazu gehort,
dieser Methode groBe Chancen einzurdumen. Gewif} ist auch die nicht-
6konometrische Methode der Konjunkturdiagnose und -prognose zur
Konstruktion eines gewissen gedanklichen Modells und zur Auswahl von
»Variablen“ gezwungen, um der Fiille der Einzelbeobachtungen Herr
zu werden. Aber es ist kein Zweifel, da8 sie dabei viel elastischer vor-
gehen kann als dies bei starren mathematischen Gleichungen mdglich
ist.

Die traditionelle oder deskriptive Methode 148t eine stirkere Beriick-
sichtigung der jlingsten Tendenzen zu, erlaubt den ,Ballast der Erfah-
rungen kaum mehr wiederkehrender Entwicklungen in weit zuriicklie-
genden Zeitraumen abzuwerfen und 148t insbesondere die, wenn auch
vorsichtige Einbeziehung der in die Zukunft weisenden Symptome zu.
Es ist nicht ganz von der Hand zu weisen, da man die letzten Endes
unfruchtbare Bindung an ein starres Schema, wie sie den Barometer-
systemen eigen war und die man in der Nachkriegszeit gliicklich tiber-
wunden hatte — unter anderen Voraussetzungen und Begriindungen
zwar, aber mit dhnlichen Folgen —, durch die Ubernahme 6konometri-
scher Modelle wieder in die Konjunkturanalyse einfiihren wiirde.

31 An Assessment of Forecasts, 1959—1960, Economic Review, hrsg. vom Na-
tional Institute, Nr. 15, Mai 1961, S. 25.

32 For Short-haired Eggheads, The Economist vom 3. 6. 1961, S. 992.

10 Schriften d. Vereins £. Socialpolitik 25



146 Helmut Schlesinger

Vielleicht lassen sich in Zukunft 6konometrische Gleichungssysteme
entwickeln, die diese Besorgnis iiberfliissig erscheinen lassen. So ist es
denkbar, da die in die Zukunft weisenden Indikatoren in das Glei-
chungssystem miteinbezogen werden. Doch wie gro8 wird dann bei der
Ungenauigkeit dieser Angaben der Unsicherheitsbereich der Voraus-
schitzung sein? Schon fiir die bisher angewandten einfacheren Metho-
den stellt V. L. Bassie fest: ‘“The standard errors of estimate, where such
have been computed in the past, are large — in fact, large enough to
widen the probable range of a forecast of such a variable as gross na-
tional product so much as to make the forecast meaningless to most
people who might have a use for it*.“ Im Augenblick miissen also hin-
sichtlich des Beitrags der Okonometrie zur Konjunkturdiagnose mehr
Fragen offengelassen werden als beantwortet werden kénnen. Das soll
nicht als ein Verdikt aufgefaBt werden. Vielmehr wire es durchaus zu
wiinschen, wenn sich auch in der Bundesrepublik eines der potenteren
Wirtschaftsforschungsinstitute zu einer Pionierarbeit auf diesem Felde
bereitfinden wiirde. Damit wiirde u. U. ein wesentlicher Beitrag zur
Methoden-Pluralitdt geleistet, auf deren Vorziige schon eingangs hinge-
wiesen wurde.

33 Economic Forecasting, New York, Toronto, London, 1958, S. 131.



Der Beitrag von Theorie und quantitativer
Wirtschaftsforschung zur Konjunkturprognose

Von Hellmuth Fiithrer

I. Die Erfolge der Konjunkturpolitik in der Nachkriegszeit

Ein Riickblick auf die wirtschaftliche und konjunkturelle Entwicklung
der letzten drei bis vier Jahrzehnte zeigt, da8 auBerordentliche Fort-
schritte gemacht worden sind in der Sicherung eines gleichgewichtigen
stérungsfreien wirtschaftlichen Wachstums. Wie ernst auch immer man
gewisse Unzulidnglichkeiten und Unentschlossenheiten in der gegenwér-
tigen Konjunkturpolitik innerhalb und auBerhalb Deutschlands beurtei-
len mag, niemand wird bestreiten kénnen, dal die Konjunkturpolitik
das wirtschaftliche Geschehen heute besser und sicherer im Griff hat,
als das vor einigen Jahrzehnten der Fall war. Heute erhebt sich erregte
Diskussion, wenn das wirtschaftliche Wachstum voriibergehend zu er-
schlaffen droht, oder wenn die Arbeitslosenquote leicht nach oben oszil-
liert, wiahrend noch vor drei Jahrzehnten die Konjunkturpolitik dem
volligen Zusammenbruch der wirtschaftlichen Aktivitat fassungs- und
hilflos gegeniiberstand.

In der Nachkriegszeit hat es in Deutschland praktisch keinen Still-
stand im gesamtwirtschaftlichen Wachstum gegeben, ganz zu schweigen
von einem gesamtwirtschaftlichen Konjunkturabschwung. In den vier-
zehn Jahren von 1925 bis 1938 war dagegen in Deutschland das Brutto-
sozialprodukt in nicht weniger als neun Jahren geringer als in den je-
weiligen Vorjahren. Das stérungsfreie Wachstum in der Nachkriegszeit
war nicht auf Deutschland beschrinkt, wo zumindest in den Jahren un-
mittelbar nach der Wahrungsreform besonders starke Expansionskréfte
wirksam waren, sondern erfolgte auch in fast allen anderen europii-
schen Lindern'.

So war z. B. in Holland und Italien das Bruttosozialprodukt zwischen
1925 und 1938 in sieben Jahren niedriger als in den jeweiligen Vor-
jahren, wihrend das Bruttosozialprodukt zwischen 1948 und 1960 in die-

1 Vgl hierzu A. Maddison: The Postwar Business Cycle in Western Europe
and the Role of Government Policy. ,,Banca Nazionale del Lavoro Quarterly
Review*, (Juni 1960).

10*
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sen Lindern ohne Unterbrechung gestiegen ist. Die wenigen Linder,
die in der Nachkriegszeit Rezessionen im eigentlichen Sinne nicht ver-
hindern konnten, sind die USA, Canada, Didnemark und Belgien, wo-
bei Déanemark und Belgien mit besonderen strukturellen Problemen zu
kdampfen hatten.

Es wire unrichtig zu sagen, daB die groBere Stabilitdt der wirtschaft-
lichen Aktivitdt in den Nachkriegsjahren nur besonders giinstigen Um-
stinden zuzuschreiben ist. Wohl hat der aus dem Kriege resultierende
Nachholbedarf, besonders auf dem Gebiete des Wohnungsbaus, in vie-
len Léndern zu einer nachhaltigen Stiitzung der expansiven Krifte ge-
fiihrt. Anderseits aber sind unsere Volkswirtschaften starken exogenen
Stérungen ausgesetzt gewesen, wie z.B. dem Koreakonflikt, dem im
Jahre 1954 folgenden starken Abbau der Riistungsausgaben, besonders
in den USA, und der Suezkrise, in deren Gefolge leicht kumulative
depressive Anpassungsprozesse zum Durchbruch hitten kommen kon-
nen. Und schlie8lich ist es keine Selbstverstindlichkeit, da die Anpas-
sung an die allmihliche Erschépfung des im Kriege aufgestauten Nach-
holbedarfs sowohl auf dem Gebiete des Verbrauchs wie dem der In-
vestitionen nahezu storungsfrei gelungen ist.

Es soll nicht behauptet werden, daB in der Nachkriegszeit keine ern-
sten konjunkturpolitischen Fehler gemacht worden wiren. So ist es nicht
immer gelungen, inflationire Spannungen zu vermeiden und Preisstei-
gerungen in vertretbaren Grenzen zu halten. Das Problem der sidkularen
Preissteigerungen geht aber iiber den konjunkturpolitischen Problem-
kreis hinaus; es ist eines der zentralen Probleme unserer Wirtschafts-
ordnung iiberhaupt.

Die vergleichsweise groéBere Stabilitit in Beschiftigung und wirt-
schaftlicher Aktivitdt in der Nachkriegszeit ist sicher in wesentlichem
Umfange auf das bessere Verstindnis des wirtschaftlichen Geschehens
und die bessere Beherrschung des konjunkturpolitischen Instrumenta-
riums zuriickzufiihren. Die klarere Einsicht in den Ablauf des Wirt-
schaftsprozesses und seine Bestimmungsgriinde wiederum ist zuriickzu-
fiihren auf die Verbesserung des theoretischen Instrumentariums, ins-
besondere die mit dem Namen von Keynes verkniipfte moderne Ein-
kommens- und Beschiftigungstheorie, wie sie z. B. bei Erich Schneider
ihre geschlossene und systematische Darstellung gefunden hat?, dem auf
ihr aufbauenden Konzept der volkswirtschaftlichen Gesamtrechnung
und die gewaltige Erweiterung und Verbesserung der zur Verfiigung
stehenden statistischen Daten und Methoden.

2 Vgl. Erich Schneider: Einfiihrung in die Wirtschaftstheorie, III. Teil, Geld,
Kredit, Volkseinkommen und Beschiftigung, 6. Aufl.,, Tiibingen 1961.
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Die bessere Einsicht in den Konjunkturablauf ist nicht zuletzt auch
das Ergebnis der erheblichen Erweiterung des institutionellen Konjunk-
turforschungsapparates. In Deutschland betreiben neben dem Bundes-
wirtschaftsministerium und der Bundesbank als den zustédndigen wirt-
schafts- und konjunkturpolitischen Instanzen auch eine stattliche Reihe
von unabhingigen wirtschaftswissenschaftlichen Forschungsinstituten
systematische und regelmiBige Konjunkturanalyse und daneben hat in
den letzten Jahren auch eine systematische Konjunkturbeobachtung von
seiten der mit der internationalen Koordinierung der Wirtschafts- und
Konjunkturpolitik befaten internationalen Organisationen eingesetzt.
Bei der Vielfalt der Institutionen, die sich heute ernsthaft mit Kon-
junkturbeobachtung befassen, ist es nahezu ausgeschlossen, daB3 erste
Anzeichen von positiven oder negativen Tendenzumbriichen, Schwa-
chesymptomen oder andern Fehlentwicklungen und nicht zuletzt Fehl-
beurteilungen der amtlichen Konjunkturbeobachter lingere Zeit un-
bemerkt bleiben.

Die modernen Methoden der Konjunkturdiagnose und der Beitrag
von Wirtschaftstheorie, empirischer Wirtschaftsforschung und Wirt-
schaftsstatistik zu ihrer Verbesserung wird im Rahmen unserer Ver-
handlungen an anderer Stelle erdrtert.- Konjunkturdiagnose und Kon-
junkturprognose gehen ineinander iiber. Ohne verldBliche Diagnose ist
keine Prognose moglich, und eine richtige Diagnose ist schon eine halbe
Prognose. Wenn daher im folgenden der Beitrag von Theorie und Sta-
tistik zu den modernen Verfahren der Konjunkturprognose erértert
wird, kann sich daher die Abgrenzung zur Konjunkturdiagnose nicht
immer klar ziehen lassen.

Bei der Lektiire der Konjunkturanalysen, wie sie beispielsweise von
der Bundesbank, dem Ifo-Institut und andern in- und auslidndischen In-
stituten veroffentlicht werden, ist man beeindruckt, wie umfassend der
Konjunkturforscher heute das wirtschaftliche Geschehen zu verfolgen
vermag, wie sicher er die Entwicklungstendenzen im Griff hat und wie
lbereinstimmend die Analyse der unabhingig voneinander arbeitenden
Konjunkturforscher sowohl in Methodik als auch — unbeschadet gele-
gentlicher Kontroversen — in den wesentlichen Ergebnissen ist. Diese
weitgehende Ubereinstimmung in Methodik und Resultaten in der mo-
dernen Konjunkturdiagnose deutet darauf hin, da8 hier in immer stér-
kerem MaBe eine Objektivierung der Verfahren eingesetzt hat und da8
subjektive Gefiithle und ,sechster Sinn“ und die damit verbundenen
Unsicherheiten, obwohl nach wie vor ein wesentliches Element der Kon-
junkturdiagnose, an Bedeutung verlieren. Auf dem Gebiete der Kon-
junkturprognose sind leider keine vergleichbaren Fortschritte gemacht
worden.
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IL. Der Beitrag von Theorie und empirischer Forschung
zur Konjunkturprognose

Konjunkturprognosen im eigentlichen Sinne, d. h. artikulierte quan-
titative Vorhersagen der wirtschaftlichen Aktivitdt in ihren wesent-
lichen Komponenten in einer spezifizierten zukiinftigen Periode, sind
immer noch verhéltnismaBig selten. Bei aller Ausfiihrlichkeit und Griind-
lichkeit der Analyse der aktuellen wirtschaftlichen Situation beschrénkt
sich die Mehrzahl der Konjunkturforscher in ihren Berichten, was die
zukiinftigen Entwicklungstendenzen anbetrifft, auf einen verhéltnisma-
Big kurzen , Ausblick“, der sich meist nur auf die nichsten Monate er-
streckt. Die amtlichen Veroffentlichungen in Deutschland enthalten sich
irgendwelcher selbst nichtquantifizierter Vorhersagen praktisch voéllig,
was nicht notwendigerweise ausschlie8t, daB solche Vorhersagen fiir
interne Zwecke gemacht werden. Wo quantitative Vorausschitzungen
verdffentlicht werden, beschréankt man sich meist auf die Mitteilung der
wesentlichen Resultate, und fiir den Aulenstehenden ist es schwer, sich
ein Bild von den den Vorausschidtzungen zugrunde liegenden Modell-
vorstellungen, Grundannahmen und Funktionsbeziehungen zu machen®.

Es ist deshalb schwer, generalisierende Aussagen iiber die heute an-
gewandten Prognoseverfahren und iiber die dabei zur Anwendung ge-
langenden theoretischen und empirischen Forschungsergebnisse zu ma-
chen. Gleichwohl hat sich auch auf dem Gebiet der Konjunkturprogno-
sen oder der kurzfristigen Projektionen — wie man heute bescheiden
neutraler zu sagen vorzieht — eine gewisse Vereinheitlichung in der
methodischen Annédherung ergeben.

1. Der Beitrag der volkswirtschaftlichen
Gesamtrechnungen

Die Mehrzahl wissenschaftlicher, systematischer kurzfristiger Wirt-
schaftsprognosen erfolgt heute auf der Basis von Endnachfragemodel-
len, die in ihren grundlegenden Ziigen aufbauen auf der modernen Ein-
kommens- und Beschéftigungstheorie und dem darauf fuSlenden stati-
stischen System der volkswirtschaftlichen Gesamtrechnungen®.

Die Endnachfragemodelle gehen davon aus, daBl die zentralen Be-
stimmungsgriinde der wirtschaftlichen Aktivitit die Endnachfrage der
Wirtschaftssubjekte sind, d. h. mithin der private Verbrauch, die Inan-

3 Vgl z. B. Wirtschaftskonjunktur, Berichte des Ifo-Instituts fiir Wirtschafts-
forschung Miinchen, 12. Jg., Oktober 1960, und Grundlinien der Wirtschafts-
entwicklung 1961, Wochenbericht des Deutschen Instituts fiir Wirtschaftsfor-
schung Berlin, 27. Jg., Nr. 47, 18. November 1960.

4 Eine umfassende Darstellung der auf Endnachfragemodellen fund1erten
Prognoseverfahren findet sich bei V. L. Bassie: Economic Forecasting. New
York, 1958, 702 s.
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spruchnahme von Giitern und Dienstleistungen durch den Staat, die In-
vestitionen und die Nachfrage des Auslands. Diese Endnachfrage be-
stimmt einerseits Umfang und Richtung der Produktion, wird aber an-
derseits selber von der Hohe von Produktion und Einkommen beein-
fluBt. Die Interdependenz von Gesamtnachfrage und Gesamtangebot,
von Produktion und Einkommen findet ihren klarsten Ausdruck in den
volkswirtschaftlichen Gesamtrechnungen, d. h. in einem den volkswirt-
schaftlichen Einkommens- und Ausgabenkreislauf darstellenden Konten-
system®.

Die Entwicklung der volkswirtschaftlichen Gesamtrechnungen hat, so-
wohl begrifflich methodisch als auch praktisch statistisch, einen ent-
scheidenden Beitrag zur Rationalisierung der Prognoseverfahren gelei-
stet. Das Kontensystem der volkswirtschaftlichen Gesamtrechnungen
bietet den idealen begrifflichen Rahmen fiir eine Vorhersage der ge-
samtwirtschaftlichen Aktivitdt und ihrer wesentlichen Komponenten.
Dieses System organisiert die relevanten statistischen Daten entspre-
chend unseren Vorstellungen vom Ablauf des volkswirtschaftlichen
Kreislaufs. Es sichert infolge seines Kontencharaktess eine vollstédn-
dige und systematische Klassifikation aller Endnachfragekomponenten
und Einkommensarten. Es ermoglicht in bequemer Weise durch den
Einbau von Funktionsbeziehungen an Stelle der Bilanzidentititen den
Umbau von ex-post-Kontensystemen in eine weite Variationsbreite ma-
krookonomischer Modelle. Es erlaubt infolge seines Buchfiihrungscha-
rakters eine wirksame und einfache Priifung der inneren Konsistenz
der Vorhersagen.

Heute gehoren Begriffsapparat und System der volkswirtschaftlichen
Gesamtrechnungen zum Instrumentarium jeder ernsthaften Konjunktur-
prognose. Die allgemeine Akzeptierung dieses Instruments erleichtert
die Verstindigungsmoglichkeit im nationalen wie im internationalen
Rahmen. Dank der volkswirtschaftlichen Gesamtrechnungen sprechen
die Konjunkturforscher eine gemeinsame Sprache.

2. Der Beitrag der Theorie

Die Wirtschaftstheorie stellt den begrifflichen Rahmen bereit fiir die
Vorhersagen. Sie vermittelt dem Prognostiker Vorstellungen von den
wesentlichen Determinanten des wirtschaftlichen Geschehens. Sie stellt
Modelle zur Verfiigung, die — obwohl meist ungetestet und rein hypo-
thetischen oder intuitiven Charakters — plausible Erklirungen fiir mog-
liche Funktionszusammenhinge und Reaktionsabldufe bieten. Wir ha-

5 Vgl. hierzu H. Fiihrer und J. P. Petersen: Stand und Berechnungsweise der
Nationalen Buchfiihrung in Westdeutschland. Ifo-Studien, 1. Jg., 1955, Heft 2.



152 Hellmuth Fiihrer

ben heute verhiltnismiBig klare Vorstellungen von der Funktionsweise
unseres Wirtschaftssystems. Wir kennen die wesentlichen Bestimmungs-
griinde von Verbrauch, Ersparnis und Investitionen; wir wissen, wel-
chen EinfluB die staatliche Aktivitdt, Budgetiiberschiisse und -defizite,
staatliche Transferzahlungen und Ausgaben fiir Giiter und Dienstlei-
stungen haben. Wir kennen den Einflu8 von Geld und Kredit auf die
wirtschaftliche Aktivitdt und wir wissen, wie der Umfang von Geld- und
Kreditvolumen bestimmt werden kann, Wir wissen, wie die Ausfuhr die
innere Aktivitdt beeinflut und welche Wirkungen Zahlungsbilanziiber-
und -unterschiisse haben. Wir kennen die wesentlichen Zusammen-
hinge zwischen Produktivitidt, Léhnen und Preisen. Diese eindrucksvolle
Liste unserer Kenntnisse von den Determinanten und Reaktionssche-
mata unserer Wirtschaft lieBe sich beliebig verldngern. Indessen sind
alle diese Einsichten und Erkenntnisse von beschrianktem Wert, wenn
es gilt, den Wirtschaftsablauf der nichsten sechs, zw6lf oder 24 Mo-
nate quantitativ vorherzusagen. Die Mehrzahl unserer Einsichten iiber
Reaktionsabldufe und Bestimmungsgriinde sind noch nicht-quantitati-
ven Charakters, d. h. wir kennen die Richtung der Kausalbeziehung,
oder glauben sie zu kennen, nicht aber die quantitativen Zusammen-
hinge zwischen den Determinanten und den von ihnen bestimmten ab-
hidngigen Variablen. Sobald aber wichtige Nachfragekomponenten in
verschiedener Richtung verlaufen, ist eine Vorhersage selbst der Rich-
tung der Gesamtnachfrageinderung nicht mehr moglich, wenn nicht der
Umfang der Anderung der einzelnen Komponenten bekannt ist. Viele
Theorien sind noch nicht-dynamischen Charakters, d. h. sie beschrei-
ben den neuen Gleichgewichtszustand, der bei einer bestimmten Stérung
nach Ablauf des Reaktionsmechanismus eintritt, sagen aber nichts {iber
den Reaktionsmechanismus selbst aus. Empirische Quantifizierungen dy-
namischer Theorien sind meines Wissens iiberhaupt noch nicht so be-
friedigend gelungen, daB sie fiir Prognosezwecke verwendbar wiren.
Auch liber die Dauer von Reaktionsabldufen bei gegebenen Stérungen
wissen wir wenig.

Die dynamischen Theorien selbst weisen oft einen Grad mathemati-
scher Kompliziertheit auf, der es der angewandten Konjunkturfor-
schung erschwert, sich den 6konomischen Gehalt dieser Theorien zu ver-
anschaulichen. Es kann den Theoretikern kein Vorwurf daraus gemacht
werden, dafl sie sich mathematischer Hilfsmittel bedienen, und diese ha-
ben sich gerade bei der dynamischen Analyse als besonders leistungs-
fahig erwiesen. Aber es besteht hier ein echtes Kommunikationspro-
blem. Ein erheblicher Teil der modernen theoretischen Forschung geht
einfach am praktischen Konjunkturforscher vorbei, weil er nicht iiber
die mathematischen Kenntnisse verfiigt, die zu ihrem Verstédndnis erfor-
derlich sind.
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3. Der Beitrag derempirischen Forschung

Die vorliegenden quantitativen Forschungsergebnisse kénnen nur in
beschrinktem Umfange unmittelbar fiir Prognosezwecke verwandt wer-
den. Es zeigt sich immer wieder, da8 selbst die Konsumfunktion, die
Gegenstand zahlreicher Untersuchungen gewesen ist, nicht so stabilen
Charakters ist, da man auf sie eine verldBliche Prognose des privaten
Verbrauchs aufbauen kénnte. Das gilt jedenfalls fiir den Verbrauch dau-
erhafter Verbrauchsgiiter, der, wie neuere Untersuchungen gezeigt ha-
ben, von sehr viel komplexeren Bestimmungsgriinden abhéngt als vom
verfiigbaren Einkommen allein und fiir dessen Verhalten auch solche
GroBen eine Rolle spielen wie Kreditbedingungen, liquides Vermdgen,
Einkommenshéhe in fritheren Perioden, Preiserwartungen und Alters-
zusammensetzung des Bestandes an solchen Giitern. Gerade in der Bun-
desrepublik hat die Sparquote in den letzten Jahren auBerordentlich
stark geschwankt, so ist der Anteil der privaten Ersparnisse am ver-
fligbaren Einkommen der privaten Haushalte von 8,7 vH im ersten Halb-
jahr 1959 auf 8,0 vH im ersten Halbjahr 1960 gefallen. Im Jahre 1957
war die Sparquote 8,1 vH gegeniiber 5,8 vH im Jahre 1956°.

Quantifizierungsversuche von Investitionsfunktionen oder vom Ak-
zelerationsprinzip in seinen verschiedenen Variationen sind immer noch
so unbefriedigend geblieben, daB nur in ganz wenigen Prognosemodel-
len die Investitionen als endogene Variable behandelt werden.

In der letzten Zeit findet man in den Konjunkturanalysen sehr héufig
als Bestimmungsgrund fiir die Investitionstédtigkeit den Mangel an Ar-
beitskriften und den ,Zwang zur Rationalisierung“. Einen extremen
Arbeitskréftemangel, wie wir ihn in den letzten Jahren zu verzeichnen
hatten, hat es vorher als Dauererscheinung nicht gegeben, und er ist
deshalb auch theoretisch kaum eroértert worden. Es ist daher sinnvoll,
den Arbeitskrdftemangel unter die die Investitionstitigkeit bestim-
menden GroB8en aufzunehmen. Eine statistische Verifizierung oder
Quantifizierung dieser Abhingigkeitsbeziehung ist aber meines Wis-
sens noch nicht versucht worden.

Da die modellendogene Bestimmung der Investitionstdtigkeit meist
unbefriedigend geblieben ist, versucht man, die zukiinftige Investitions-
tiatigkeit auf anderem Wege in den Griff zu bekommen. Ein wichtiges
Instrument fiir die Investitionsprognose ist die Statistik der Auftrags-
einginge der Investitionsgiiterindustrie, die in der Bundesrepublik be-
sonders entwickelt ist, wihrend man in den meisten anderen Léndern
auf diesem Gebiet erst anfingt. Ahnliche niitzliche und viel benutzte In-
dikatoren sind auf dem Sektor der Bauinvestitionen die Baugeneh-
migungen und Hypothekenzusagen.

8 Monatsberichte der Deutschen Bundesbank, September 1960.
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Seit einigen Jahren versucht man, die Prognose der Investitionen zu
verbessern, indem man die Unternehmungen direkt nach ihren Investi-
tionsabsichten fragt. Heute gibt es ,investment intention surveys“
schon in sehr vielen Liandern. In Deutschland werden solche Befragungen
im Testverfahren vom Ifo-Institut durchgefiihrt’.

Auch bei der Prognose der iibrigen wichtigen Nachfragekomponenten
kann nur im beschrinkten Umfange auf gesicherte quantifizierte For-
schungsergebnisse zuriickgegriffen werden. Ein besonders allergischer
Bereich im Rahmen der Konjunkturprognose sind die Vorratsinvestitio-
nen. Vorratsinvestitionen sind zwar relativ klein verglichen mit den
ubrigen Komponenten des Bruttosozialprodukts, aber sie sind auBer-
ordentlich starken und erratischen Schwankungen unterworfen. Es gibt
zwar umfassende theoretische Untersuchungen iiber die Bedeutung der
Vorratsinvestitionen im Konjunkturablauf®, aber eine befriedigende
quantitative Bestimmung der die Vorratsinvestitionen bestimmenden
Variablen ist noch nicht gelungen. Selbst die ex-post-Erfassung der
Vorratsanderungen ist mit groBSen Schwierigkeiten verbunden, und die
Vorratsstatistiken sind héufig starken nachtraglichen Revisionen unter-
worfen. Die Gkonomische Analyse der Vorratsinderungen wird be-
sonders dadurch erschwert, daB es statistisch nicht moglich ist, freiwil-
lige und unfreiwillige Vorratsinderungen zu unterscheiden. Hier scheint
ein besonders fruchtbares Gebiet fiir Unternehmerbefragungen zu lie-
gen. Das Ifo-Institut hat mit seinen Befragungen der Lagerbeurteilung
von seiten der Unternehmer im Rahmen des Konjunkturtestes bereits
gute Erfahrungen gemacht.

Ein wichtiger Sektor der Endnachfrage, ndamlich die Ausgaben des
Staates fiir Giiter und Dienstleistungen, entzieht sich systematischer
endogener Vorhersage iiberhaupt. Die staatlichen Ausgaben miissen je-
denfalls kurzfristig als autonome Gré8en behandelt werden. Die Grund-
lage fiir die Vorhersage sind natiirlich die Haushaltsansédtze. Die Er-
fahrung hat aber gezeigt, daB Vorhersagen, selbst die amtlicher Stel-
len, gerade beziiglich der staatlichen Ausgaben oft stark von der tat-
sdchlichen Entwicklung abweichen. Budgetansitze sind, bevor sie im
Haushaltsgesetz endgiiltig fixiert werden, oft starken Anderungen aus-
gesetzt. Und selbst die im Haushaltsgesetz vorgesehenen Ausgaben
weichen oft erheblich von den effektiven Ausgaben ab, wie das in den
letzten Jahren z. B. in besonders starkem MaBe bei den Verteidigungs-
ausgaben der Fall war. Uber den EinfluB, der von den 6ffentlichen Haus-
halten auf die wirtschaftliche Aktivitit ausgeht, sind wir im Prinzip

7 Die statistische Erfassung von Wirtschaftspldnen wird im folgenden Ab-
schnitt eingehender erortert.

8 Vgl. insbesondere M. Abramovitz: Inventories and Business Cycles. Natio~
nal Bureau of Economic Research, New York, 1950.
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unterrichtet. Bei der Quantifizierung der Wirkungen gegebener staat-
licher Einnahmen- und Ausgabenkonstellationen sind wir indessen auf
MutmaBungen angewiesen.

Die Entwicklung der Exporte ist in Deutschland in den letzten Jahren
besonders schwer zu prognostizieren gewesen. Unter Anlegung aus-
schlieBlich 6konomischer Kriterien hitte man erwarten miissen, dafl die
zunehmende Kaparzitdtsausnutzung und die stédndig verldngerten Lie-
ferfristen im Inland zu einer erheblichen Verringerung des Export-
wachstums gefiihrt hdtten. Das ist jedenfalls eine Reaktionsweise, die
fir die librigen Industrieldnder typisch ist. Die deutschen Exporte sind
jedoch bekanntlich trotz zunehmender Lieferschwierigkeiten im Inland
in schnellem Tempo weitergestiegen. Diese Entwicklung kann nur teil-
weise mit Preisdifferenzen und anderen Wettbewerbsvorteilen gegen-
uber den ausldndischen Konkurrenten erkliart werden. Die deutsche ,,Ex-
portfreudigkeit” ist wenigstens zum Teil auch ein Problem fiir die So-
ziologen und Sozialpsychologen.

Auch auf dem Gebiete der Importe sind trotz der theoretischen Durch-
dringung der relevanten Abhingigkeitsbeziehungen fiir Prognosezwecke
brauchbare quantitative Schitzungen von Importpreis- und Einkom-
menselastizitdten kaum vorhanden.

4. Okonometrische Prognosemodelle

Die Aufstellung 6konometrischer Prognosemodelle stellt im Grunde
nur eine Verfeinerung der Endnachfragemodelle dar. Auch hier ist der
begriffliche Rahmen das System der volkswirtschaftlichen Gesamt-
rechnungen, und die theoretischen Grundvorstellungen iiber die Funk-
tionsweise des Wirtschaftssystems und die entsprechenden Annahmen
liber die Art der relevanten Abhéngigkeitsbeziehungen sind verwandt.
Bei den Endnachfragemodellen wird die Entwicklung dieser Abhingig-
keitsbeziehungen, wie z. B. der zwischen privatem Verbrauch und ver-
fligbarem Einkommen oder zwischen Importen und Produktion, ad hoc
geschéitzt unter Berticksichtigung aller verfiigbaren Daten iiber die jiing-
sten Entwicklungstendenzen, vorausschauenden statistischen Indikato-
ren und Informationen qualitativer Art. Diese Schitzungen beruhen
nicht auf klar definierten, objektivierten Verfahren, sondern enthalten
ein starkes Element personlichen Ermessens. Bei den 6konometrischen
Modellen beruhen die prognostizierten Abhingigkeitsbeziehungen auf
mit Hilfe bestimmter statistischer Verfahren in der Vergangenheit auf-
gefundenen RegelméBigkeiten.

Die ckonometrischen Modelle enthalten mdoglichst viele GroSen als

endogene Variable. Bei den Endnachfragemodellen beruht die Vorher-
sage auf einer Mischung von endogener und exogener Bestimmung, und
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die ,Losung”“ des Systems erfolgt in einem Proze8l sukzessiver Annihe-
rung. Die Schitzungen werden in einem informellen Proze3 des Aus-
probierens so lange korrigiert, bis sich ein System von GréSen ergibt,
das in sich konsistent ist in dem Sinne, daf3 alle Bilanzidentitidten erfiillt
sind, und in dem die GroBen zueinander in Beziehung stehen, die im
Lichte der Erfahrungen plausibel erscheinen. Bei den 6konometrischen
Modellen ergibt sich die Vorhersage, nachdem die Abhéngigkeitsbe-
ziehungen und die exogenen GroéB8en bestimmt sind, durch die mathe-
matische Losung des simultanen Gleichungssystems, bei dem jede Will-
kiir und jedes personliche Ermessen ausgeschaltet sind. Bezliglich der
Bestimmung der exogenen GroBen besteht natiirlich zwischen Endnach-
fragemodellen und 6konometrischen Modellen kein Unterschied.

Die den 6konometrischen Modellen zugrunde liegenden Forschungs-
ergebnisse unterliegen natiirlich den gleichen Beschriankungen und Pro-
blemen, die die Prognose im Rahmen der Endnachfragemodelle erschwe-
ren. Die statistischen Koeffizienten und Parameter werden nicht dadurch
besser, daf3 sie zur Aufstellung 6konometrischer Modelle verwandt wer-
den. Wenn in einigen Lindern trotzdem mit 6konometrischen Modellen
gearbeitet wird, dann deshalb, weil hier empirische Forschungsergeb-
nisse in groBerem Umfange vorliegen oder auf Grund des verfiigbaren
statistischen Quellenmaterials moglich sind. Dariiber hinaus ist aber
die Einschdtzung der Brauchbarkeit der verschiedenen Prognosemetho-
den auch abhidngig von der theoretischen und praktischen Vorbildung,
den Erfahrungen und dem Temperament des jeweiligen Konjunktur-
forschers®.

Die bekanntesten okonometrischen Prognosemodelle sind das Mo-
dell von Klein und Goldberger fiir die Vereinigten Staaten', das Mo-
dell des Zentralplanbiiros in Holland", das Modell des Wirtschaftsin-
stituts der Universitit Oslo”® und neuerdings das Modell des Statisti-
schen Instituts der Universitdt Oxford fiir England®.

Das hollédndische Modell besteht (nach dem Stande von 1956) aus
einem System von 27 linearen Gleichungen, davon zwolf Gleichungen
der Verhaltensweise (z. B. eine Konsumfunktion fiir Lohnempfinger,

9 Vgl hierzu auch M. Saphir, Review of Economic Forecasts for the Tran-
sition Period, in: Studies in Income and Wealth, Vol. 11, National Bureau of
Economic Research, New York 1949, und die im zitierten Werk enthaltenen
Kommentare zu seinem Aufsatz.

10 L. R. Klein and A. S. Goldberger: An Econometric Model of the United
States, 1929—1952. Amsterdam 1955.

11 Scope and Method of the Central Planning Bureau, Central Planning
Bureau, den Haag 1956.

12 R. Frisch: From National Accounts to Macro-Economic Decision Models.
Income and Wealth, Series IV, London 1955.

13 R. J. Ball, A. Hazlewood and L. R. Klein. Econometric Forecasts for 1959.
Bulletin of the Oxford University Institute of Statistics, Vol. 21, No. 1 (Fe-
bruar 1959).
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eine Konsumfunktion fiir andere Einkommensbezieher, eine Investitions-
funktion und Preisfunktion, wobei die Preise als abhédngig vom exogen
bestimmten Lohn- und Importpreisniveau angesehen werden), vier in-
stitutionellen Gleichungen (hauptsichlich den Beziehungen zwischen
Steueraufkommen und Einkommen, Importen und Umsétzen) und zwolf
Definitionsbeziehungen (d. h. im wesentlichen den Bilanzidentitéiten des
volkswirtschaftlichen Kontensystems).

Es sind Untersuchungen angestellt worden iiber die Genauigkeit der
Vorhersagen des Holldndischen Modells. Dabei sind die Modellvorher-
sagen verglichen worden mit den Vorhersagen, die sich bei einfacher
Extrapolation der im jeweiligen Vorjahr bestehenden relativen Ande-
rungsrate ergeben. Bei diesen Untersuchungen ist unterschieden wor-
den zwischen unkonditionellen Vorhersagen und konditionierten oder
bedingten Vorhersagen. Unkonditionelle Vorhersagen sind nicht an Be-
dingungen gekniipft; die Zukunftswerte der exogenen Variablen wer-
den mitgeschitzt, und die Hohe der endogenen Variablen hidngt von den
geschitzten und nicht den tatsidchlichen Werten der exogenen Gréfien
ab. Bei den bedingten Vorhersagen werden nicht die geschétzten, son-
dern die tatsdchlichen Werte fiir die exogenen Variablen in das Glei-
chungssystem eingesetzt. Die Vorhersage lautet dann hier: Wenn die
exogenen Variablen eine gegebene GréBe haben, werden fiir die endo-
genen Variablen die folgenden Werte vorausgeschidtzt. Der Vergleich
beschrénkt sich hier auf die Gegeniiberstellung der vorhergesagten und
der tatsédchlichen endogenen Variablen.

Bei der unkonditionellen Vorhersage fanden sich bei 134 Vorhersa-
gen 12 vH Wendepunktfehler. Von den iibrigen 88 vH der Vorhersagen
war die Vorhersage der Entwicklungsrichtung korrekt, aber bei 65 vH
wurde der Umfang der Anderung unterschitzt und bei 24 vH wurde
der Umfang der Anderungen iiberschitzt. Das Modell hat somit
den Umfang der Anderungen systematisch unterschiitzt. Bei der ein-
fachen Extrapolation ergaben sich 20 vH Wendepunktfehler. Von den
librigen 80 vH Vorhersagen war die Vorhersage der Entwicklungsrich-
tung korrekt, aber bei 39 vH wurde der Umfang der Entwicklungsrich~
tung unterschitzt und bei 41 vH iiberschitzt. Bei der einfachen Extra-
polation lag somit kein systematischer Fehler vor. Bei den bedingten
Vorhersagen des hollindischen Modells war der Anteil der Wende-
punktfehler, entgegen a-priori-Erwartungen, mit 19 vH hoher als bei
den unkonditionierten Vorhersagen und nicht besser als bei der ein-
fachen Extrapolation. Von den Vorhersagen mit korrekter Richtungsan-
gabe waren 44 vH Unterschitzungen und 37 vH Uberschitzungen und

14 Vgl. hierzu H. Theil: Forecasting in Relation to Government Policy Mak-
ing. The Quality and Economic Significance of Anticipations Data. National
Bureau of Economic Research, Princeton 1960.
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der systematische Fehler damit geringer als beim unkonditionierten Mo-
dell. Der durchschnittliche absolute Vorhersagefehler war bei der Mo-
dellvorhersage geringer als bei der einfachen Extrapolation.

Wird beriicksichtigt, da die Extrapolation aus einfachen Prozentrech-
nungen besteht, wiahrend die Konstruktion des Modells, seine stindige
Uberpriifung und die Losung des Gleichungssystems mit erheblichem
Aufwand verbunden sind, fdllt der Vergleich fiir das Modell ungiinstig
aus.

Das besondere Interesse des Oxford-Modells liegt darin, daB} ver-
sucht wird, vierteljdhrliche Vorhersagen zu machen. Das Modell besteht
aus 37 Gleichungen, davon 30 Gleichungen der Verhaltensweise. Es
enthilt Konsumfunktionen getrennt fiir Nahrungsmittel, dauerhafte Ver-
brauchsgiiter, nichtdauerhafte Verbrauchsgiiter und Dienstleistungen.
Das Modell enthilt die Lohnsdtze, Verdienste, Profitspannen und das
Arbeitsangebot als abhingige Variable. Die zentrale Prognosegrof3e
des Systems ist der Index der industriellen Produktion. Eine systemati-
sche Analyse der Voraussagegenauigkeit des Modells liegt nicht vor.
Das Modell hat den Fall der industriellen Produktion in England im
Jahre 1958 bereits im Januar des Jahres vorausgesagt. Mitte 1958 wurde
vorhergesagt, da§ die industrielle Produktion im zweiten Quartal 1959
um etwa 1 vH iliber dem Niveau im zweiten Quartal 1958 liegen
wiirde; die tatsidchliche Zunahme der Produktion aber war 7 vH.

Obwohl an 6konometrischen Modellen schon seit vielen Jahren ge-
arbeitet wird, befinden sich diese Arbeiten immer noch im Stadium des
Experiments. Das holldndische Modell scheint das einzige zu sein, das
fiir die Zwecke der amtlichen Konjunkturprognose regelméaBig herange-
zogen wird, obwohl man natiirlich auch hier nicht den Ergebnissen des
Modells blind vertraut, sondern das Modell nur eine Erginzung und
Priifung der konventionellen Analysen darstellt. In Norwegen arbei-
tet man nach anfinglichem Experimentieren mit einem tiberaus kompli-
zierten Modell seit einigen Jahren mit einem Modell, das dem holldn-
dischen Modell dhnelt. Dieses Modell ist schon zu Prognosezwecken her-
angezogen worden, aber die Arbeiten befinden sich auch hier noch im
Stadium der Vorbereitung.

Der Umfang unserer Kenntnisse der quantitativen Beziehungen der
Vielzahl von GroBen, die den Ablauf des wirtschaftlichen Geschehens
mitbestimmen, ist einfach fiir die Konstruktion befriedigender Modelle
noch nicht hinreichend. Selbst wenn solche Modelle statistisch befrie-
digende Erklarungen des Ablaufs des Wirtschaftsgeschehens in der Ver-
gangenheit zu geben vermdgen, bleibt ihre Leistungsfihigkeit fiir
Prognosen begrenzt. Die verfiigbaren statistischen Reihen erlauben
angesichts der hohen Zahl der zu bestimmenden Parameter, die diese
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Modelle gewohnlich enthalten, oft nur Aussagen, die statistisch nur in
beschrinktem Umfange gesichert sind. Die fiir die Vergangenheit vorlie-
genden statistischen Daten sind héufig Revisionen unterworfen, die die
miihsame Arbeit des Analytikers in Frage stellen. Nach dem Lawrence
D. Klein und seine Mitarbeiter drei Jahre an der Konstruktion ihres Mo-
dells gearbeitet hatten, nahm das US-Department of Commerce eine
grundlegende Revision seiner historischen Volkseinkommensreihen vor.

Die menschlichen Verhaltensweisen und die technologischen und in-
stitutionellen Daten sind fortwihrenden Anderungen unterworfen.
Diese Anderungen vollziehen sich zwar in der Regel allméhlich, aber
sie verlangen eine fortlaufende — kostspielige und darum oft unterblei-
bende — Uberpriifung und Revidierung der Modelle. Dariiber hinaus
gibt es natiirlich die groBen exogenen Stérungen, wie Streiks, politische
Spannungen, Naturkatastrophen etc., die sich jeder Art von Vorher-
sage entziehen. Es muf3 an dem Ausbau unseres Wissens iiber die quan-
titativen Zusammenhinge in der Wirtschaft weitergearbeitet werden.
Aber nach den bisherigen Erfahrungen scheint es, als ob wir uns auf
absehbare Zeit noch mit den weniger komplizierten und anspruchsvol-
len Methoden, mit dem, was die Englénder , FuBgingermethoden“ nen-
nen, begniigen werden miissen'®.

III. Neue Wege der Konjunkturstatistik

Eine Wiirdigung des Beitrags von Theorie und empirischer Wirt-
schaftsforschung zur Konjunkturprognose darf einige neuere Entwick-
lungen auf dem Gebiet der Erhebung und Auswertung des statistischen
Datenmaterials nicht auBer acht lassen.

1. Die statistische Erfassung von Erwartungen
und Wirtschaftspldnen

Seit einigen Jahren werden in einer ganzen Reihe von Lindern Er-
hebungen tiber die Zukunftserwartungen und Pline der Unternehmun-
gen angestellt. Diese Erhebungen sind z. T. unmittelbar im Hinblick
auf eine Verbesserung der Konjunkturprognosen eingeleitet worden,
weil die Bestimmung bestimmter Variablen auf statistisch-analytischem
Wege unbefriedigend geblieben war. Die Arbeiten auf diesem Gebiet
sind aber auch angeregt worden durch die von der Stockholmer Schule
(Lundberg, Lindahl, Myrdal, Ohlin u. a.) herausgearbeitete Unterschei-

15 Vgl. hierzu auch R. C. Tress: The Contribution of Economic Theory to
Economic Prognostication. Economica, Vol. 26, No. 103 (August 1959), u. R. Hall:
Reflections on the Practical Application of Economics. The Economic Journal,
Vol. 69 (Dezember 1959).
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dung von ex post und ex ante Analyse. Die Unterscheidung hat sich
als einer der fruchtbarsten Beitriige auch fiir die praktische Konjunktur-
diagnose und -prognose erwiesen. Zu jener Zeit hatte man allerdings
noch nicht an die Méglichkeit einer statistischen Erfassung der ex ante
GroBen gedacht®. Auch die theoretische Diskussion des Begriffs und
der Bestimmungsgriinde der Erwartungen hat statistische Versuche auf
diesem Gebiet angeregt, wie umgekehrt die Ergebnisse der Erwartungs-
befragungen die theoretische Diskussion stimuliert haben.

Das Interesse auf dem Gebiet der statistischen Erfassung von Wirt-
schaftsplinen und Erwartungen richtete sich in erster Linie auf die In-
vestitionsabsichten. Solche Erhebungen gibt es in den Vereinigten Staa-
ten, in Canada, Holland, Schweden, Australien und auch in Deutsch-
land, wo sie im Wege von Tendenzbefragungen vom Ifo-Institut durch-
gefiihrt werden'. Das Ifo-Institut erfragt im Rahmen seiner Konjunk-
turtests auch die Unternehmererwartungen fiir eine ganze Reihe von
andern Variablen, wie Preisen, Produktion und Exporten. Dariiber
hinaus stellt das Ifo-Institut dem Kreis der fiir die Beteiligung am Kon-
junkturtest gewonnenen Firmen auch Fragen, die fiir die Beurteilung
der gegebenen Konjunkturlage von Bedeutung sind. Das sind z. B. Fra-
gen liber die Kapazitdtsauslastung sowie iiber die Beurteilung von Auf-
tragsbestinden, Umsétzen und Lagerhaltung. Auch werden gelegent-
lich Sonderfragen gestellt, mit denen Informationen iiber besondere
aktuelle Probleme eingeholt werden, so z. B. iiber den Umfang des Fach-
arbeitermangels. Das Ifo-Institut hat in seinem Konjunkturtest ein auBer-
ordentlich flexibles Instrument, das eine niitzliche Erginzung zu den
groflen systematischen Erhebungen der amtlichen Statistik darstellt®.

In den Vereinigten Staaten gibt es auch regelmiBige Erhebungen

der Kaufabsichten der privaten Haushalte fiir dauerhafte Verbrauchs-
giiter.

Die besonderen theoretischen und praktischen Probleme der Erfas-
sung von Erwartungen und Plinen und der Wert dieser Erhebungen
fiir Prognosezwecke sind bereits Gegenstand zahlreicher Untersuchun-

16 Vgl. G. Haberlers Bemerkung in Prosperity and Depression, 3. Aufl., New
York, 1946, “Expectations may almost be called ‘non-operational concepts’
The only way of finding out something about them would be to question indi-
vidual business-men — a very questionable procedure“; a. a. O., S. 252.

17 Eine eingehendere Beschreibung der Erhebungen von Investitionsplénen
in Deutschland und im Ausland findet sich bei H. Fiihrer: Probleme der stati-
stischen Bestimmung d. volkswirtschaftlichen Investitionen. Ifo-Studien, 1. Jg.
1955, Heft 1.

18 Zum Konjunkturtest vgl. H. Langeliitke und W. Marquardt: Das Kon-
junkturtest-Verfahren. Allgemeines Statistisches Archiv, Jg. 35, Heft 3, 1951;
sowie die regelmidBigen Veriffentlichungen der Konjunkturtest-Ergebnisse im
»Ifo-Schnelldienst“. Vgl. auch W. Strigel: Uber die Anwendung von Tendenz-
befragungen als Mittel der Konjunkturbeobachtung im Ausland. Allgemeines
Statistisches Archiv, Jg. 38, Heft 2, 1954.
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gen gewesen'. Wihrend die Ergebnisse vieler Antizipationserhebun-
gen nur bedingt zu Prognosezwecken verwandt werden kénnen, hat sich
die Treffsicherheit der erfaSten Investitionspldne als bemerkenswert
gut erwiesen. So betrug z. B. der durchschnittliche absolute Vorhersage-
fehler der jidhrlichen Erhebungen der Investitionsplidne der amerikani-
schen Wirtschaft (ausschlieBlich Landwirtschaft und Wohnungsbau)
durch das U. S. Department of Commerce und die Securities and Ex-
change Commission fiir die Jahre 1948—56 nur 3 vH. Es hat sich ge-
zeigt, daB der Aussagewert der Antizipationserhebungen erheblich ver-
bessert werden kann, wenn die Ergebnisse gewissen statistischen Be-
reinigungen unterworfen werden, wie z. B. der Bereinigung von Sai-
soneinfliissen oder der Beriicksichtigung systematischer Unter- oder
Uberschitzungen. Selbst wenn die Angaben nicht unmittelbar zu Pro-
gnosezwecken verwandt werden koénnen, geben sie interessante Auf-
schliisse liber die Beurteilung der wirtschaftlichen Lage seitens der Be-
fragten im Zeitpunkt der Erhebung. Die systematische Untersuchung
der Fehlerwartungen oder, wenn es sich um Instrumentalvariable han-
delt, der Planrevisionen, der am Ifo-Konjunkturtest teilnehmenden Fir-
men hat zu interessanten Aufschliissen iiber die kurzfristige Reaktions-
weise der Unternehmer auf Datenénderungen gefiihrt®.

2. Die Verwendung elektronischer Rechenanlagen
und neue statistische Indikatoren

Es sollen abschlieBend noch einige neuere Entwicklungen auf dem
Gebiete der Aufbereitung der statistischen Daten im Hinblick auf ihre
bessere konjunkturanalytische Interpretierbarkeit und Aussagekraft
erwidhnt werden. Diese Entwicklung steht im Zusammenhang mit der
Verwendung elektronischer GroBSrechenanlagen, und das Zentrum der
Aktivitdt auf diesem Gebiet sind die Vereinigten Staaten und Kanada.
Bekanntlich wird die Beurteilung kurzfristiger Entwicklungstendenzen
wichtiger wirtschaftlicher Reihen sehr erschwert durch mehr oder weni-
ger stark ausgeprigte Saisonschwankungen und unregelmiBige Storun-
gen. Es gibt eine Reihe von Verfahren, mit denen die statistischen
Reihen von solchen Schwankungen verhéltnismiaBig befriedigend ,,be-
reinigt“ werden konnen. In fast allen Liandern werden von den Statisti-

19 Vgl. insbesondere Short-term Economic Forcecasting, Studies in Income
and Wealth, Vol. 17, National Bureau of Economic Research 1955, und The Qua-
lity and Economic Significance of Anticipations Data, National Bureau of Econ-
omic Research, Princeton 1960.

20 Vgl. O. Anderson, R. K. Bauer, H. Fiihrer und J. P. Petersen: On Short-
Term Entrepreneurial Reaction Patterns. Weltwirtschaftliches Archiv, Bd. 81,
1958, Heft 2; s. auch Report on the Kiel Meeting September 1—3, 1955, Econo-
metrica, Vol. 24, 1956, No. 3.

11 Schriften d. Vereins f. Socialpolitik 25
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schen Amtern neben den Originalzahlen fiir wichtige Reihen, wie der
industriellen Produktion und der Zahl der Arbeitslosen, auch saison-
bereinigte Zahlen verdffentlicht, aber der Umfang der saisonbereinigten
Reihen blieb, wegen der damit verbundenen Kosten, doch verhdltnisma-
Big gering. Saisonbereinigungsverfahren bestehen aus einer Serie ver-
héltnismiBig einfacher aber umfangreicher Rechenoperationen. Elektro-
nische Rechenanlagen sind nun aber gerade fiir Arbeiten, die aus einer
groBlen Reihe verhiltnisméBig einfacher Rechenoperationen bestehen,
besonders geeignet.

Das US Bureau of the Census, das seit einigen Jahren iiber eine elek-
tronische Rechenanlage verfiigt, hat ein Rechenprogramm entwickelt, in
dessen Rahmen in den letzten Jahren etwa 10000 statistische Reihen
mit neu entwickelten Verfahren saisonbereinigt worden sind*. Im Zu-
sammenhang mit diesen Arbeiten sind in Zusammenarbeit mit dem Na-
tional Bureau of Economic Research einige neue Statistische Instru-
mente entwickelt worden, die von den neuen Moglichkeiten Gebrauch
machen, ein umfangreiches Zahlenmaterial regelmaBig schnell und bil-
lig aufbereiten zu kénnen. Eines dieser Instrumente ist der sogenannte
MCD-Index (MCD = Month for Cyclical Dominance). Bei vielen Reihen
ist im Rahmen kurzfristiger, z. B. monatlicher Anderungen die Kompo-
nente der unregelmiBigen Anderungen oft gréSer als die Trend- oder
Konjunkturkomponente. Das bedeutet, daB z. B. Aussagen iiber Rich-
tungsinderungen im Konjunkturablauf bei solchen Reihen auf der
Grundlage von Angaben fiir nur einen Monat nicht moglich sind. Der
MCD-Index sagt aus, nach wieviel Monaten im Durchschnitt das zykli-
sche Element die unregelmiBigen Anderungen dominiert, d. h. fiir wie
viele Monate Angaben verfiigbar sein miissen, um gesicherte Aus-
sagen liber Richtungsinderungen machen zu kénnen. Ein anderes neues
Instrument ist die Dispersions-Analyse, in deren Rahmen der Diffusions-
Index eine Rolle spielt. Der Diffusions-Index ist der Prozentsatz der
beobachteten Reihen mit steigender Tendenz. Der Diffusions-Index er-
laubt eine schnelle Einsicht in die Struktur des Expansions- oder Kon-
traktionsprozesses und kiindigt Richtungsidnderungen an®. Dann sind
die traditionellen Arbeiten des National Bureau of Economic Research
tber ,fiihrende“, ,gleichlaufende“ und ,nachlaufende“ Reihen griind-
lich liberpriift und liberarbeitet worden. Man hat heute den Gedanken

2t Vgl. hierzu und zum folgenden J. Shinskins: Electronic Computers and
Business Indicators. National Bureau of Economic Research, Occasional Paper
57, 1957; derselbe: Statistics for Short-Term Economic Forecasting, in Business
Cycle Indicators, Vol. I, National Bureau of Economic Research, demnéchst.

22 In Deutschland hat das Ifo-Institut mit ersten Arbeiten in dieser Richtung
begonnen. Siehe R. Schrioder: Versuch einer streuungsanalytischen Diskrimi-
nante als Hilfsmittel wirtschaftswissenschaftlicher Forschung. Ifo-Studien,
1. Jg., 1955, Heft 2.
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an die Moglichkeit von ,Konjunkturbarometern“ als brauchbare Pro-
gnosemethode aufgegeben. Alle diese Instrumente haben nur den Zweck,
die Analyse des verfiigbaren statistischen Materials zu erleichtern und
zu beschleunigen. Es ist allerdingsnichtleicht, diese Instrumente in syste-
matische makro-6konomische Modelle einzubauen, und es besteht immer
die Gefahr, daB sie Eigenwert gewinnen, iliberfordert werden und dann
friher oder spater unvermeidlich zu Fehlschliissen fiihren.

In Deutschland ist auf diesem Gebiet bisher verhiltnismiBig wenig
geschehen. Selbst Saisonbereinigungen sind selten. In den amtlichen
statistischen Verdffentlichungen sind Saisonbereinungen nicht zu finden.
Offenbar bestehen auf seiten der amtlichen Statistik Zweifel, ob solche
Saisonbereinigungen iiberhaupt in befriedigender Weise moglich sind.
Dies ist nicht der Ort, auf diese Kontroverse im einzelnen einzugehen,
aber es scheint kein Zweifel moglich, dafl es besser ist, wenn die amtliche
Statistik mit der entsprechenden Warnung tiiber die Problematik der
Saisonbereinigung Reihen veroffentlicht, die von Spezialisten mit
den besten verfiigbaren Methoden bereinigt sind, als wenn man es den
einzelnen Abnehmern der Statistiken iiberldBt, die in jedem Falle not-
wendige Bereinigung mit groben Methoden zu machen. Die Abwesen-
heit saisonbereinigter Reihen in den amtlichen Statistiken in Deutschland
ist sicher die Erklédrung fiir die hdufige Verwendung des sog. Vorjahres-
vergleichs, der fiir die kurzfristige Konjunkturanalyse voéllig unzurei-
chend, wenn nicht irrefiihrend ist.

IV. Schlufibemerkungen

Der direkte Beitrag von Theorie und empirischer Konjunkturfor-
schung zur praktischen Konjunkturprognose ist noch begrenzt. Die Theo-
rie liefert dem Praktiker eine Vielfalt von hypothetischen Erkldrungs-
versuchen, deren er sich bei seiner praktischen Arbeit bedienen kann.
Der Praktiker 148t sich von theoretischen Grundprinzipien leiten, sei-
nem Bild von der Wirkungsweise der Volkswirtschaft, von den wesent-
lichen Bestimmungsgriinden und typischen Reaktionsabliufen liegen
von der Theorie erarbeitete Modellvorstellungen zugrunde. Aber vor
die konkrete Aufgabe gestellt, die mutmaBliche Entwicklung von Brutto-
sozialprodukt und seinen Nachfragekomponenten, von industrieller Pro-
duktion und andern wirtschaftlichen GroSen fiir die nichsten sechs oder
zwOlf Monate vorherzusagen, ist der Praktiker doch mehr auf seinen
Spiirsinn fiir die relevanten Daten und auf sein allgemeines 6konomi-
sches Urteilsvermdgen angewiesen, wobeidieses Urteilsvermégen wieder-
um dasProdukt langjidhriger professioneller Erfahrung und solider theo-
retischer Ausbildung ist. Man konnte iiberspitzt sagen, daB3 der Beitrag

1+
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der Theoretiker zur Konjunkturprognostik wirksamer ist als der Bei-
trag der Theorie®.

Aus der Fiille relevanter und irrelevanter, oft sich gegenseitig wieder-
sprechender Einzelinformationen, die ihm zuflie8en, den letzten verfiig-
baren statistischen Angaben iiber die jlingste wirtschaftliche Entwick-
lung, insbesondere auch die letzten verfiigbaren Daten der vorausschau-
enden Indikatoren, wie Auftragseingingen, Investitions- und Konjunk-
turtestangaben, Branchenberichten etc.,, muB3 er in Mosaikarbeit ein
Bild der zukiinftigen Entwicklungstendenzen herausarbeiten. Dafiir ist
erforderlich eine genaue Kenntnis des vorhandenen statistischen Mate-
rials, seiner Aussagekraft und seiner Tiicken, eine genaue Kenntnis der
institutionellen Gegebenheiten, von den Einzelheiten der Arbeitsweise
des Bankensystems und der o6ffentlichen Finanzen bis zu Anderungen in
den Ladenverkaufszeiten des Einzelhandels und Abkommen iiber die
Einwanderung auslédndischer Arbeitskrifte.

Prognose ist in der Praxis heute immer noch in erster Linie Extra-
polation der jiingsten Entwicklungstendenzen, und die Qualitdt der Pro-
gnose hidngt ab vom prompten Aufspiiren und richtigen Einschitzen
der bereits wirksamen Entwicklungstendenzen, d. h. von der Qualitit
der Diagnose.

Mit solchen auf Extrapolation beruhenden Prognosen kénnen natiir-
lich nur fiir verhéltnisméBig kurze Zeitraume, sagen wir einige Monate,
einigermaBen verlédBliche Aussagen gemacht werden; sie gehen daher in
ihrem Aussagewert kaum iiber die Diagnose selber hinaus. Konjunktur-
prognosern;, die iiber solche kurzfristigen Zeitspannen hinausgehen, sind
mit solchen Unsicherheiten behaftet, daB sie zwar die Konjunkturpolitik
vor gewissen moglichen Entwicklungstendenzen warnen koénnen, aber
nicht die Grundlage fiir Entscheidungen iiber effektive konjunktur-
politische Eingriffe zu bieten vermégen. Das ist ein fiir den Stand unse-
rer Wissenschaft wenig erbaulicher Tatbestand. Allerdings sollte die
praktische Bedeutung der beschrinkten Konjunkturprognoseméglichkei-
ten fiir die Konjunkturpolitik nicht tiberschitzt werden. Die klare Auf-
zeigung der bereits wirksamen Entwicklungstendenzen, Spannungs- oder
Ermiidungserscheinungen in der Wirtschaft bietet in der Regel eine hin-
reichende Basis fiir die Entscheidungen der Konjunkturpolitik. Der Wirt-
schaftsablauf vollzieht sich nicht in Spriingen. Entwicklungstendenzen,
die Gefahren in sich bergen, konnen in der Regel erkannt werden, be-
vor sie ein ernsthaftes Ausmag erreicht haben. Wenn in den Nachkriegs-
jahren konjunkturpolitische Fehler gemacht worden sind, dann nicht
deshalb, weil die Notwendigkeit und die Richtung der erforderlichen

2 Vgl hierzu S. Alexander: Economics and Business Planning in: Econom-
ics and the Policy Maker. The Brookings Institution, Washington 1959.



Der Beitrag von Theorie und quantitativer Wirtschaftsforschung 165

Eingriffe nicht rechtzeitig und klar genug erkannt worden sind. Die Feh-
ler sind gemacht worden — insbesondere bei der Bekdmpfung inflatio-
nistischer Spannungen und Zahlungsbilanzungleichgewichten —, weil
die Regierungen zu lange gezogert haben einzugreifen und weil sie un-
zureichenden Gebrauch von den verfiigbaren konjunkturpolitischen
Instrumenten gemacht haben. Die Ursache fiir den zégernden und unzu-
reichenden Einsatz der konjunkturpolitischen Instrumente lag freilich
z. T. auch in der Unsicherheit iiber die erforderliche Dosierung der als
notwendig erkannten Eingriffe. Die Wirkungsrichtung der konjunktur-
politischen Instrumente ist bekannt, aber iiber das quantitative Ausmaf3
und die zeitliche Verteilung der Wirkung gegebener Eingriffe, beispiels-
weise von Anderungen des Diskontsatzes, der Mindestreservesitze, der
steuerlichen Abschreibungsméglichkeiten, der Einkommens- und Um-
satzsteuersitze, der Zollsdtze und des Wechselkurses, bestehen nur sehr
grobe Vorstellungen. Auf diesem Gebiet besteht eine wirklich ernst-
hafte Liicke unseres Wissens, und hier liegen auch die wichtigsten Prio-
ritdten fiir weitere empirische Forschung.

Die Konjunkturforschung, sowohl in ihren theoretischen Aspekten als
auch die laufende Konjunkturbeobachtung, mul ausgerichtet sein an
den Erfordernissen der Konjunkturpolitik. Ziel und Zweck der Konjunk-
turforschung liegen deshalb auch nicht in der Erstellung moglichst treff-
sicherer Prognosen, und das Leistungsvermégen der Konjunkturforschung
darf nicht gemessen werden an der Unzulinglichkeit der nach dem heu-
tigen Stand unseres Wissens mdoglichen Prognosen. Konjunkturfor-
schung und Konjunkturprognosen haben die wissenschaftliche Grund-
lage zu schaffen fiir die Entscheidungen der Konjunkturpolitik. Unter
diesem Blickwinkel erscheint der Beitrag der Konjunkturforschung in
positiverem Licht,



IL. Schriftliche Diskussionsbeitrige

Zur verstehenden Methode

Von Georg Weippert

Stellungnahme zu den Berichten der Themengruppe I, insbesondere
zu Hans Ritschl, ,,Die Methode des Verstehens in der Konjunkturdiagnose*
und Hellmuth St. Seidenfus, ,,Inwieweit ist die verstehende Methode fiir
die Konjunkturdiagnose niitzlich und unerlédBlich?.

Dem Satze Ritschls, da3 es sich bei der Erfassung einer Konjunktur-
lage in einem bestimmten Zeitpunkt um eine ,,individuelle Charakteri-
stik“ handelt, méchte ich zustimmen. Die Tatsache also, da8 sich eine re-
lativ kurzfristige konkrete Konjunktursituation als Erscheinungsform
des Spiethoffschen , Musterkreislaufs“ mit bestimmten ,Phasenmerk-
malen* bezeichnen 148t, hebt demnach die historische Einmaligkeit die-
ser Lage nicht auf. Der Hinweis, da8 jede 6konomische Diagnose — also
nicht nur die Konjunkturdiagnose — es mit einem Phédnomen der ge-
sellschaftlich-geschichtlichen Wirklichkeit zu tun hat, ist fiir die Beant-
wortung der Frage nach der Bedeutung der Methode des Verstehens
fiir die (Konjunktur-)Diagnose von zentraler Wichtigkeit. Bei Erorterung
der Frage nach der ,Richtigkeit“ einer Diagnose wird darauf noch zu-
riickzukommen sein.

Mit unserem Hinweis auf Spiethoffs ,,Musterkreislauf“ sollte nicht zum
Ausdruck gebracht werden, daB Konjunkturdiagnose notwendig die An-
nahme der Wiederkehr typischer Kreisldufe (Konjunkturzyklen) voraus-
setzt. Vielmehr ist unter dem Aspekt der verstehenden Methode Spiet-
hoffs Musterkreislauf einer ganz bestimmten Wirtschaftsepoche zugeord-
net. Auch diese vorwiegend durch die ,freie Marktwirtschaft“ gepréagte
Epoche ist als ein historisches Individuum, als eine Singularitiat, diesmal
aber als ein ibergreifender, jedoch relativ durchdauernder einmaliger
geschichtlicher Zustand anzusehen, der arteigene Ziige aufweist, die ihn
von anderen epochalen Geschichtseinheiten unterscheiden. Wir haben es
hier mit objektiven, iiberindividuellen Sinngehalten und Sinnganzen
zu tun, in Sombarts Charakterisierung: mit iiberindividuellen geistigen
Realitédten, die aus ,Sinnbeziigen“ bestehen. Diese objektiven Sinnein-
heiten sind der Anwendungsbereich von Sombarts ,,Sachverstehen“.
Nicht nur die , Wirtschaftsstile* und , Wirtschaftssysteme* zdhlen hier-
her. Da es keine wie immer geartete Konjunkturdiagnose geben kann,
die voéllig unabhingig von dem eine bestimmte Konjunktursituation
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fundierenden epochalen Sinnganzen wire — jede Konjunktursituation
ist reale Situation eines solchen Ganzen —, so ist Konjunkturdiagnose
immer auch auf Sachverstehen verwiesen.

Wenn aber Ritschl glaubt, Sombarts an erster Stelle genanntes (reines)
»oinnverstehen“ komme ,,fiir unser Problem (die Konjunkturdiagnose)
nicht in Frage“, so ist dem zu entgegnen, daB das Sinnverstehen — als
die der jeweils konstituierenden Idee eines Kulturgebiets zugeordnete
Verstehensart — es ja insbesondere auch mit der Idee Wirtschaft zu tun
hat. Als Diagnose einer Situation des Kulturgebiets Wirtschaft setzt also
Konjunkturdiagnose jeweils auch (reines) Sinnverstehen voraus.

Es kommt uns natiirlich hier nicht auf einen regressus in infinitum
an, wohl aber wird hier offenbar, da8 es verstehender Betrachtungs-
weise in der Tat, worauf auch H. St. Seidenfus hinweist, letztlich um
»Allzusammenhang“ (v. Gottl-Ottlilienfeld) geht. Arbeitet man — in
vereinfachender Ausdrucksweise — auch innerhalb verstehender Be-
trachtung mit der an sich einer anders gearteten Sicht verpflichteten Un-
terscheidung Makro- und Mikrookonomik, so lieBe sich sagen, der Ma-
krookonomiik ist insbesondere Sombarts ,,Sachverstehen®, der Mikrotko-
nomik dessen ,,Seelverstehen“ adiquat. Auf das ,reine Sinnverstehen“
sind sie beide angewiesen.

Es ist leicht einzusehen, daB die Diagnose einer Konjunkturlage, die
ja einen bestimmten Zeitpunkt oder eng begrenzten Zeitraum ins Auge
zu fassen hat, den Blick auf die Wirtschaftssubjekte und ihr Verhalten
zu richten hat. Insofern hat sie es mit Motivkausalitdten und dem Seel-
verstehen zu tun. Machen wir uns aber klar, dal das Fehlen typischer
Konjunkturzyklen nach 1914 darauf zuriickgeht, daB die gesellschaftli-
chen und wirtschaftlichen Rahmenbedingungen von damals sich nicht zu-
letzt kraft manipulierender, planvoll lenkender ordnungspolitischer
MaBnahmen nicht unwesentlich gewandelt haben, wenngleich auch kraf-
tige Sinnverwandtschaften zwischen dem ,, Wirtschaftsstil“ von vor 1914
und dem nach 1914 bestehen, so wird einsichtig, da wir bei der Kon-
junkturdiagnose mit der Motivkausalitit und dem Seelverstehen nicht
auskommen. Die Wirtschaftssubjekte agieren in der Gegenwart inner-
haldb eines Sinnganzen, einer Sinneinheit, die ausgeprigte Konjunktur-
zyklen nicht mehr zuldBt. Wir stoBen zwar auf die allerverschiedensten
»konjunkturverdndernden Momente“ (Stucken), auf ein Auf und Ab,
aber der Aufschwung zieht nicht mehr mit jener vor 1914 zu beobach-
tenden , Notwendigkeit“ (Spiethoff) den Abschwung nach sich.

Wir stofen also bei der Konjunkturdiagnose — nur das sollte mit dem
Hinweis auf die Sinneinheiten vor und nach 1914 gezeigt werden — auf
eine Grenze ,,personalistischer” Kausalitit (Hans Ritschl). Streng genom-
men sind namlich jene liberindividuellen epochalen Sinneinheiten — die
Wirtschaftssysteme oder Wirtschaftsstile, die Wirtschaftsordnungen usw.
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— in der Fiille ihrer zeitlichen und rdaumlichen Modifikationen nicht wie
Ritschl formuliert: ,Objektivationen des subjektiven Geistes“, sondern
Objektivationen des objektiven Geistes. Mit Recht betont Sombart (Die
drei Nationalokonomien, S. 212) die Wirksamkeit des , objektiven Gei-
stes“ und mit nicht minderem Recht hebt er hervor — eben in dem Ab-
schnitt iiber das Seelverstehen! — daB Motive jeweils ,nur gelten fiir
eine bestimmte geschichtliche Wirtschaftslage“. (Wirtschaftslage hier
im Sinne einer Wirtschaftsepoche, einer Wirtschaftsverfassung genom-
men). ,,Kapitalismus muf erst da sein, ehe es kapitalistische Motive gibt“.
(S. 227).

Mit einigen Worten sei nun — bringen doch sowohl Diagnose wie Pro-
gnose regelmiBig Modelle in Anwendung — auf das Verhéltnis der
verstehenden Betrachtung zur Modellbetrachtung eingegangen. Die bei-
den schliefen einander keineswegs aus. Sie stehen vielmehr in einem Er-
gdnzungsverhdltnis zueinander. Zwar 148t sich mit H. Ritschl (S. 7) sa-
gen: ,theoretische Untersuchungen an Modellen“ — gleichgiiltig ob es
sich dabei um ,,Reduktivmodelle“ oder ,Konstruktivmodelle“ handelt —
»fallen nicht in den Bereich der Methode des Verstehens“, doch bringt
eine solche Formulierung nicht zum Ausdruck, daB eine der Hauptauf-
gaben der verstehenden Methode in der sinnvollen Auswahl und An-
wendung der rationalen Schemata besteht, Modelle, rationale Schemata
sind fiir die Methode des Verstehens jeweils Hilfsmittel der Erkennt-
nis. Diese Feststellung beinhaltet zwar den Vorrang der Erkenntnisweise
des Verstehens vor den iibrigen, etwa den rationalen und mathemati-
schen Methoden, hindert jedoch in keiner Weise die Koordination, die
»Synthese“ der Methoden.

DaB Modellen innerhalb der Sozialwissenschaft iiberhaupt, der Theo-
rie der Gesellschaftswirtschaft im besonderen, nur die Funktion eines
Hilfsmittels zukommt, ist schon damit gegeben, da8 eine Modellaussage
als solche niemals empirischen Gehalt vermittelt. Die an den Modellen
gewonnenen Einsichten stehen als denknotwendige Ableitungen, als lo-
gische Deduktionen jeweils jenseits empirischer Erkenntnis und haben
fiktiven Charakter. Wohl aber kénnen — es ist dies die Folge des Ab-
standes eines Modells von der zu untersuchenden gesellschaftlichen Wirk-
lichkeit — die an den Modellen gewonnenen Aussagen wirklichkeits-
niher und wirklichkeitsferner sein; Reduktivmodelle liefern prinzipiell
wirklichkeitsndhere Aussagen als Konstruktivmodelle.

Haben wir zunéchst festgestellt, daB die sinnvolle Auswahl und An-
wendung rationaler Schemata eine Hauptaufgabe verstehender Betrach-
tung darstellt, so 148t sich nun sagen, daB ein weiteres zentrales Anliegen
der verstehenden Methode darin besteht, den Abstand von Modell und
gegebener Sozialwirklichkeit, von rationalem Schema und zu untersu-
chendem Gegenstand tunlichst genau zu bestimmen. Das lduft nicht zu-
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letzt darauf hinaus, sich Klarheit iiber die Modellvoraussetzungen zu
verschaffen, die sehr oft verbal nicht expliziert werden und deren man
sich hidufig gar nicht bewuBt ist. Erst in Anwendung der am Modell
gewonnenen Einsichten und im BewuBtsein des Abstandes der je ver-
einfachten Struktur des Modells von der vielfidltigen Struktur der Wirk-
lichkeit, werden also empirische Aussagen iiber die gesellschaftlich-ge-
schichtliche Wirklichkeit erst moglich.

Dartiber, da Diagnose Theorie voraussetzt, sind sich die Arbeitsbe-
richte nicht nur der Themengruppe I einig. Aber es scheint mir doch wich-
tig, gerade unter dem Aspekt des Verstehens diesen Satz etwas auf-
zulockern. Ich schicke eine mir nicht unwichtig erscheinende, léngere
Vorbemerkung voraus.

Schon aus dem wenigen, das tiber die rationalen Schemata und die an
ihnen deduzierten Aussagen gesagt wurde, geht hervor, wie gro8 der
Unterschied zwischen Gedankenoperationen am Modell und naturwis-
senschaftlichen Aussagen des klassischen Typus der Physik ist. Das hat
nicht nur Max Weber, sondern auch Werner Sombart sehr deutlich ge-
sehen (Die drei Nationalokonomien, S. 260). Im Gegensatz zu den Natur-
gesetzen, insbesondere denen der Mechanik, sind die Modellaussagen —
selbst wenn die Strukturelemente der zur Anwendung gelangten Mo-
delle im Blick auf die Wirklichkeit gewonnen wurden — ,,ohne Bezie-
hung auf empirisches Dasein“ (Sombart) — also ohne empirischen Ge-
halt. Das scheint mir in der gegenwiértigen Diagnose- und Prognosedis-
kussion nicht geniigend beachtet zu werden. Bedienen wir uns einiger
Termini von Ewald Schams, so heit das, man hilt die ,,substanzielle Be-
griffsbildung® der klassischen Physik nicht scharf genug getrennt von
den ,formallogischen Prinzipien“, die innerhalb der Modellbetrachtung
zur Anwendung gelangen.

Sind nun aber naturwissenschaftliche Gesetze und Modellaussagen
ihrer logischen Struktur nach nicht identisch, so heit das auch, daB sie
sich hinsichtlich der Absicht des Prognostizierens ganz unterschiedlich
verhalten. Das naturwissenschaftliche Gesetz — in dem hier verstande-
nen Sinne — ist eo ipso ein Instrument der Prognose. Das kann man von
Modellergebnissen keineswegs behaupten. Als Fiktionsgesetze sind sie
keine Wirklichkeitsaussagen. ,Unbedingte“ Prognosen setzen aber zu-
mindest Wirklichkeitsaussagen voraus. In der gesellschaftlich-geschicht-
lichen Welt gilt aber iiberdies, da8 sich die einer Wirklichkeitsaussage
zugrunde liegenden Bedingungen, fallweise wenigstens, relativ rasch zu
veriandern vermogen. Das bedeutet dann, daB eine ganz achtbare Erkla-
rung einer bestimmten Lage keineswegs schon Prognosen gestattet, de-
nen ein hoher Grad von GewiBheit zukéme.

An dieser Stelle mochte ich dann auch Bedenken anmelden gegen
die rasch um sich greifende Gierschsche Charakterisierung einer ,Erkli-
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rung® als ,nachtrédgliche Vorhersage“ (Allgemeine Wirtschaftspolitik,
Grundlagen, [S. 28]). Paradoxe Bestimmungen sind immer problema-
tisch. Sie sind es in unserem Zusammenhang ganz besonders.

Es macht jedenfalls— auch wenn man die Geschichtsschreibung, gleich-
falls paradox, als zuriickgewandte Prophetie bezeichnet hat — die Be-
sonderheit vieler gesellschaftlich-geschichtlichen Erklirungen aus, daf
ihnen kein Element der Vorhersage innewohnt. Wenn man schon mit
dem Bilde von Giersch arbeitet, so wiirde das heiBlen, die nachtrigliche
»Vorhersage“ endet genau in dem Zeitpunkt, den es zu erkliren gilt.
Sollte man einwenden, dies sei Ausdruck einer historizistischen Einengung
des Begriffs der soziologisch-historischen Erkldrung, so wiirde ich mich
dem nicht widersetzen. Die Tatsache bleibt bestehen, dal man mittels na-
turwissenschaftlicher, genauer, makrophysikalischer Gesetze sowohl weit
zuriickliegende als auch weit vorausliegende Ereignisse, z. B. Mond- und
Sonnenfinsternisse, genauestens bestimmen kann, gleiches fiir den sozia-
len und sozial6konomischen Bereich jedoch nicht gilt.

Blicken wir auf den Konjunkturzyklus. Auch fiir die Epoche des Vor-
liegens strenger Periodizitit der Konjunkturabldufe ist nicht nur die
zeitliche Erstreckung desselben recht unterschiedlich, insbesondere wei-
sen die Phasen der einzelnen Zyklen eine von einander abweichende Ge-
staltung auf. Die eine wie die andere Tatsache zeigt eben, daBl wir es mit
Singularitéten im Sinne des geschichtlich Besonderen innerhalb des Phé-
nomens der Konjunkturen zu tun haben. Doch schlieBt das Faktum der
Singularitdt einer Konjunktur (allgemeine) Konjunkturtheorie nicht
aus. Dies wire gegen F. Lutz und W. Eucken zu sagen, auch wenn man
nicht bestreitet, daB mittels des von Eucken ins Auge gefaBten und ver-
mehrten Instrumentariums ein , Eindringen in die Besonderheit der in-
dividuellen Erscheinungen“ moglich ist. Ein solches Vorgehen schlief3t
aber den Verzicht auf eine theoretisch mogliche Aufgabe — eben die Er-
arbeitung einer Konjunkturtheorie — aus. Ubrigens steht Stuckens Frage
nach den , konjunkturverindernden Momenten“ — die ja einen eminent
diagnostischen und prognostischen Sinn hat — auf einem anderen Blatt.
Sie entstammt also nicht einer Position, die der Euckens verwandt wére.
Stucken bestreitet vielmehr nur fiir die Zeit nach dem ersten Weltkrieg
das Vorliegen eines , typischen Konjunkturverlaufs“ solcher Art, ,wie er
fiir die Vorkriegszeit festgestellt wurde“. (Die Konjunkturen im Wirt-
schaftsleben, 1932, S. 112). Es wird gleichsam in Fortsetzung der Ent-
wicklungsrichtung der Konjunkturtheorie, die von den monokausalen zu
den polykausalen Zyklentheorien fiihrte, nun ganz generell nach den
Aufstiegs- und Abstiegskraften der wirtschaftlichen Entwicklung ge-
fragt, wobei insbesondere auch das Verhalten des Staates Beriicksichti-
gung findet.
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Wir sind mit unserer Vorbemerkung, die der Kldrung des Verhiltnis-
ses von Theorie und Diagnose, Theorie und Prognose dienen will, noch
nicht zu Ende. Wenn wir unserer Skepsis gegen die Charakterisierung
einer , Erkldrung® als ,nachtrigliche Vorhersage“ Ausdruck gaben, so
vor allem deshalb, weil nicht nur im gesellschaftlich-geschichtlichen, son-
dern auch im 6konomischen Geschehensablauf immer wieder Krifte auf-
tauchen, die, sofern sie — mehr auf die iiberindividuellen Sinneinheiten
gesehen — nicht einen Stilbruch erzwingen, doch zu einer Modifikation
des Stils (Friithkapitalismus — Hochkapitalismus — Spitkapitalismus)
filhren. Gerade auch die Konjunkturzyklen lassen erkennen, worauf Sa-
lin ja nachdriicklich hinweist, wie Strukturwandlungen der Gesellschaft,
selbst innerhalb der ,klassischen® Zyklen, umstrukturierend wirken und
diese schlieBlich gar in ihrer urspriinglichen Typik auBer Kraft setzen.
Zugespitzt formuliert: es ist nicht nur moglich, sondern wahrscheinlich,
daB bei der Analyse, also der , Erklirung®, einer bestimmten Lage — in
unserem Falle auch einer Konjunkturlage — Kréfte neu in Erscheinung
treten, jedoch unberiicksichtigt bleiben, vielleicht sogar ganz bewuBt,
weil sie fiir die Beurteilung dieser Lage als unerheblich angesehen wer-
den. Unter dem Aspekt der Zukunft, bei der Bemiihung also, die inner-
halb einer ,Lage*“ wirksame grofie Zahl von Faktoren nicht nur in ihrer
»gegenwirtigen Stirke“, sondern vor allem in ihrer ,kiinftigen Bedeu-
tung zu wiirdigen“ (J6hr, Bericht, S. 417), kann sich jedoch ein véllig ver-
dndertes Bild ergeben.

Es leuchtet ein, da man schon bei der Analyse der zu einem bestimm-
ten Zeitpunkt oder innerhalb eines relativ kurz bemessenen Zeitrau-
mes wirksamen Faktoren nicht nur auf deren Vielzahl und deren viel-
gestaltiges gegenseitiges Verhiltnis achten kann, sondern auch auf deren
wachsende oder abnehmende Stirke und Wirksamkeit im Zeitablauf.
Es héngt also nicht zuletzt von unserer Fragestellung, von unserem
Forschungsziel ab, ob unserer Lageerklirung ein mehr historisch-erkli-
render oder mehr ein prognostischer Sinn zukommt. Dort, wo das histo-
rische BewuBtsein auf seiner Hohe ist, versucht es die antiquarisch-em-
pirische Betrachtung hinter sich zu lassen und eine zukunftswache, ge-
schichtsverantwortliche Haltung einzunehmen.

Sehr im Unterschied zu bestimmten naturwissenschaftlichen Methoden
notigt der gesellschaftlich-geschichtliche, der ,,anthropologische“ Unter-
suchungsgegenstand den Forscher immer wieder — insbesondere dann,
wenn es ihm nicht nur um Analyse und Interpretation bestimmter Sinn-
gehalte geht — zumal also, wenn er mit prognostischer Absicht diagno-
stiziert, sich der Moglichkeiten menschlichen Seins bewuB3t zu werden.
So kann, worauf auch Seidenfus (Bericht) hinweist, die letztlich stets
auf ,Gesamterkenntnis“ abzielende verstehende Betrachtung der ,,We-
senserkenntnis“ (S. 21) nicht entraten.
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DaB der Sozialokonom vor allem auch in seiner auf die Zukunft ge-
richteten Arbeit vor mehrerlei Seinsbereiche (den 6konomischen, den so-
zialen, den politischen und nicht zuletzt den anthropologischen) gerit,
mag als miBlich erscheinen, ist aber nicht zu dndern. (Es ist schon ein
Phénomen von einiger Gewichtigkeit, dal sowohl Sombart wie Spiethoff
— von v. Gottl gar nicht zu reden — um eine Wesensbetrachtung der
Wirtschaft ringen, Sombart und L. v. Wiese, beide von der Wirtschafts-
lehre herkommend und sich der Soziologie zuwendend, sich zum Ent-
wurf einer Anthropologie genoétigt sahen.) Nur scheinbar lassen wir mit
solchen Feststellungen, mit denen wir die Vorbemerkung abschlieBen,
unseren Gegenstand aus dem Auge. Dies wird deutlich werden, wenn
wir uns nun dem ungewoéhnlich souverinen Bericht von W. A. Jéhr,
dort zumal dem unter V Gesagten, zuwenden. Die Fruchtbarkeit seiner
Ausfiihrungen liegt nicht zuletzt darin, da8 er hochst originell eine an-
thropologische Wesensaussage an die Spitze seines Berichtes stellt, und
diese konsequent festhidlt. Die anthropologische Wesensaussage lautet:
»Jedes menschliche Handeln, das weder eine ausschlieSlich affektbe-
stimmte Reaktion ist, noch eine rein gewohnheitsméBige Tatigkeit dar-
stellt, noch sich hinsichtlich seines Zweckes im Augenblicke des Han-
delns erfiillt, beruht auf einer Prognose (S. 415).“

Wir sahen, daBl die ,Erkldrung“ einer Lage, die Diagnose in nicht-
prognostischer Absicht, keineswegs nur ein gedachter Fall ist. Versucht
man sich nun Klarheit zu verschaffen iiber die Schwierigkeiten, die sich
einer Konjunkturprognose nach erfolgter ,,Ortsbestimmung* entgegen-
stellen, so gelangt man zu den iiberraschendsten Feststellungen. Die
obigen Andeutungen iiber die méglichen Diskrepanzen zwischen Modell
und realer Wirklichkeit gelten in der Regel fiir kurzfristige Pro-
gnosen weit mehr als fiir langfristige. Dies trifft insbesondere fiir ,,unbe-
dingte“ Prognosen zu, bei denen die Vorhersage an keinerlei ein-
schrinkende Bedingungen gekniipft ist. BewuBt von dem zugrunde
gelegten Modell her getroffene Prognosen sind — wie immer das Modell
ausgestaltet sein mag — jeweils ceteris-paribus-Prognosen und als solche
streng genommen keine Prognosen, sondern logische Ableitungen, die
in die Zukunft projiziert werden. Der Unterschied zwischen der Vor-
ausberechnung von Ereignissen auf Grund mathematisch formulierter
Naturgesetze und unbedingter Prognosen innerhalb der gesellschaftlich-
geschichtlichen Wirtschaftswelt tritt hier noch einmal scharf zutage. In
den Vorausberechnungen von Naturereignissen haben wir Prognosen ge-
schlossenen Horizonts vor uns, in der gesellschaftlichen Wirklichkeit gibt
es nur Vorhersagen bei offenem Horizont. Die Stationen: Vergangenheit,
Gegenwart, Zukunft sind in der geschichtlichen Welt von anderer Dimen-
sion als in der Welt des Mechanisch-Kausalen.
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Auch wenn es gelungen sein sollte, eine relativ grole Zahl der die
Realwirklichkeit bestimmenden Faktoren in unser Modell aufzunehmen,
miissen wir darauf gefaBt sein, daB uns die Zukunft einen Strich durch
die Rechnung macht. Das gilt insbesondere fiir die kurzfristige Vorher-
sage. MuB3 hier doch in erheblicher Abweichung von den léngerfristigen
Prognosen — bei denen in bezug auf die Entscheidungen der Wirtschafts-
subjekte relative Konstanz des Verhaltens vorausgesetzt werden
kann — fallweise mit betrichtlichen Stimmungsschwankungen, Nervo-
sitdten, also Unsicherheitsmomenten aller Art gerechnet werden. Johr
spricht hier wiederholt von dem ,,Flackernden des Konjunkturverlaufs“.

So sehr man bei langfristigen Prognosen wenigstens bestimmten Ent-
wicklungstendenzen vertrauen darf, so wichtig ist es bei den kurzfristi-
gen Vorhersagen, sich der Entscheidungsfreiheit und vor allem der
Furcht und Irritierbarkeit des Wirtschaftssubjekts bewuBt zu sein.

Konnte oben in Anlehnung an Jéhr formuliert werden, daB mensch-
liches Handeln auf Prognosen beruht, so gelten zumal fiir die an die
Diagnose anschlieBenden kurzfristigen Vorhersagen, zwei in jenen
ontologischen Satz eingefiigte Einschrdnkungen: die ,affektbestimmten
Reaktionen“ und die ,,Augenblicksorientierungen“. Auch die dritte der
Einschrinkungen, die ,gewohnheitsmiBige Téatigkeit“, ist iibrigens
geeignet — hier im Sinne einer Hemmung, einer Ddmpfung, einer Ver-
zdgerung — unsere Vorhersage zu desavouieren. J6hr folgt in der Klassi-
fikation des Handelns weitgehend Max Weber, der zweckrationales, wert-
rationales, affektuelles, traditionales Handeln unterschied, spaltet aber
abweichend von Weber — fiir die kurzfristige Prognose sehr wichtig! —
das zweckrationale Handeln a) in weiter in die Zukunft sich erstreckende
und b) in Augenblicks-Zwecke auf. Das wertrationale Handeln 148t J6hr
auBer Betracht. Auch dieses, das nur nebenbei, wirkt in der kurzfristigen
Prognose als Storungsmoment.

Wohlgemerkt, zu fehlerhaften kurzfristigen Prognosen kann es trotz
im Prinzip richtiger oder doch zureichender Lagebestimmungen kom-
men. Neben den aus modellinkonformem Handeln der Wirtschaftssub-
jekte sich erkldrenden irrigen Voraussagen sei noch ein anderer Typus
von kurzfristigen Fehlprognosen genannt, der jedoch in einer irrigen
Lagebestimmung, also unzureichender Diagnose seinen Grund hat. So-
fern z.B. unseren Prognosen nicht das Handeln des Staates zugrunde
liegt, wird bei dem Geschift des sozialskonomischen Prognostizierens, in
der Regel ohne ausdriickliche Hervorhebung, die unbeschrinkte Giiltig-
keit des Marktmechanismus vorausgesetzt. Je bedeutsamer nun fiir die
6konomischen Handlungen nicht-marktmechanistische Tatbestdnde wer-
den und — etwa in der Form der Vereinbarung zwischen beider-
seitigen Monopolen oder zwischen Verbinden — den marktmechani-
stischen Faktoren zur Seite treten, desto groBer sind die Fehlerquellen.
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Wir begegnen uns hier mit Johrs Hinweis auf die Vereinbarung, den
Kompromifl (W. A. Johr, Der KompromiB als Problem der Gesellschafts-,
Wirtschafts- und Staatsethik, Tiibingen 1958.) als wesentlichen Gestal-
tungsfaktor der Wirtschaft neben Wettbewerb und Zentralverwaltung,
aber auch mit Harald Gerfin, wenn er feststellt, der ,,wachsende Anteil
autonomer, nicht durch ,Marktmechanismen‘ gesteuerter Sektoren“ be-
wirke ,eher eine Verschidrfung der prognostischen Schwierigkeiten
(Bericht Anm. 1). Dies diirfte wieder insbesondere fiir die kurzfristigen
Prognosen zutreffen.

Die Wichtigkeit der Theorie, insbesondere auch der mit Modellen arbei-
tenden, sowohl fiir die Diagnose wie fiir die Prognose ist nicht in
Zweifel gezogen worden. Doch kam es uns darauf an, die Grenzen der
instrumentalen Theorie deutlich sichtbar zu machen. Es wird nun hier
nicht der Standpunkt vertreten, dafl lediglich die verstehende Methode
imstande sei, die Abweichungen, die Differenzen oder Diskrepanzen
zwischen Modell und Wirklichkeit zu ermitteln. Ist man sich der Beson-
derheit der Modellbetrachtung bewuBt, wird insbesondere die Gleich-
setzung einer Modellableitung mit dem realen Wirtschaftsgeschehen
vermieden (vgl. auch J6hr, S. 422), so wird auch ohne spezifisch ver-
stehende Methode Art und wohl auch AusmaB der Diskrepanz zwischen
der Welt des Modells und der Welt des Realen offenbar. Dort, wo die
Absicht auf gegenstandsadidquate Gesamterkenntnis des Gesellschaft-
lichen gerichtet ist, Wirtschaftslehre also sozialékonomisch oder, so man
will, soziologisch-kulturtheoretisch betrieben werden soll, ist hingegen
auf die Methode des Verstehens nicht zu verzichten.

Zweierlei scheint in diesem Zusammenhang zur Abwehr von Miver-
stindnissen betont werden zu miissen. Einmal, da dem Verstehen das
Erkldren immanent ist. Objektiviertes Verstehen ist verstehendes Er-
kldren. Das Verstehen schliet die Erkldrung ein, steht mit ihr also nicht
in Widerspruch. Und wie nahe auch im Grenzfall das Verstehen der
reinen Intuition stehen mag, auch von der verstehenden Betrachtungs-
art ist, sofern sie als wissenschaftliche Methode auftritt, die Harte des
Begriffs zu fordern. Noch wichtiger aber ist die Feststellung, daB die
verstehende Betrachtungsweise die Vorstellung einer in sich abgeschlos-
senen Gesellschaftswirtschaft, die Vorstellung eines isolierten Objekts
gesellschaftliche Wirtschaft ausschlieBt. Diese Feststellung wendet sich
nicht prinzipiell gegen isolierende Betrachtung. Sie fordert nur die Kon-
frontation des Ergebnisses mit der Realwirklichkeit. Wirtschaft wird, wie
Politik, Recht usw. jeweils im gesellschaftlichen Raum manifest. D. h.
verstehende National6konomie kann immer nur als verstehende Sozio-
logie betrieben werden. Das bedeutet nun keineswegs die vollige Auf-
losung der Wirtschaftsbetrachtung in Soziologie. Eigenbestimmten,
,autonomen® Bereichen der gesellschaftlich-kulturellen Welt begegnet
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jedoch nur die Wesensbetrachtung, also die auf das ideelle Sein der ein-
zelnen Kulturgebiete — in Sombarts Terminologie — die auf die jewei-
ligen ,,Grundideen“ der Kulturgebiete (hier der Wirtschaft) gerichtete
Untersuchung.

Weit schirfer noch als etwa die rein historische Betrachtung 148t die
Situation-, die Lage-Diagnose und die an sie ankniipfende Prognose die
Problematik, ja die Unfruchtbarkeit fachdogmatischer Abschottung oder
Isolierung sozialwissenschaftlicher Disziplinen erkennen. Damit ist auch
angedeutet, daBl verstehende Nationalokonomie zugleich mit der histo-
risch-soziologischen Sehweise die politische mit einbezieht.

Wenden wir, nach dem Hinweis auf die Grenzen der Modelltheorie
und nach Freilegung des auf Gesamterkenntnis zielenden Richtungs-
sinnes verstehender Wirtschaftslehre nochmals den Blick auf das Phéno-
men gesellschaftswirtschaftlicher Vorhersage. Die UnerlidBlichkeit aber
auch die Begrenztheit der Modelltheorie ist offensichtlich, doch garan-
tiert auch die verstehende, die , anschauliche* Theorie — die ebensosehr
anschauliche Wesenslehre wie anschauliche geschichtliche Theorie zu sein
vermag — nicht notwendig ,richtige“ Voraussagen. Auch die beste ver-
stehende Theorie — so sehr sie Fehldiagnosen zuriickzudréngen in der
Lage ist — kann Fehlprognosen nicht verhindern. Die ,,unbedingte* Vor-
hersage tiberschreitet ihrer Natur nach im Bereiche des Menschlich-Ge-
sellschaftlichen die Moglichkeiten der Theorie. Die Vorhersage ist nun
einmal nicht allein Sache der Theorie, sondern der Urteilskraft. Das
aber notigt keinesfalls zu einem Verzicht auf jegliche unbedingte Pro-
gnose. Ich kann daher J6hr nur beipflichten, wenn er formuliert: ,,Sicher
ist, daB viele (?) Nationalokonomen auf Grund ihrer umfassenden wirt-
schaftlichen, politischen und historischen Kenntnisse, ihrer praktischen
Erfahrung und ihrer persénlichen Reife dazu berufen wiren, unbedingte
Prognosen aufzustellen® (S. 424). Und wie Johr kann man noch weiter
gehen und genauer festlegen, ,welche persénlichen Voraussetzungen
gegeben sein miissen, damit gute Schitzungsurteile erwartet werden
koénnen“. Es ist nur natiirlich, wenn J6hr, neben der ,, persénlichen Reife*,
die nach Kant derjenige Verstand ist, der ,nicht vor den Jahren kommt*,
insbesondere auch wie Salin und andere auf die Fihigkeit der Schau
verweisen, die in einem ,coup d'eil“ eine ,Gesamtsituation“ erfaBt.
Solche Schau wird fiir Urteile dieser Art immer unerlédBlich sein. Daf}
sie geiibt werden kann, das ebenso nur nebenbei, wie, da8 sie theoretisch
in eminentem MaBe relevant ist. Wenngleich in den Verstehensakten
immer ein intuitives Moment steckt, so setzt doch Schau einer Gesamt-
situation wiederum nicht unbedingt verstehende Theorie voraus, wohl
aber zur zweiten Natur gewordene, unser Selbst zu tiefst bestimmende
wirtschaftliche, historische, politische Erfahrung. Traut man der Synop-
sis solche Urteile zu, dann hat man ihr allerdings Erfahrungscharakter
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ebenso zugestanden wie Objektivitdtscharakter, Zugestindnisse, die wis-
senschaftstheoretisch hochst bedeutsam sind.

Die Frage nach dem Wesen der Diagnose lieB sich von dem Phénomen
der Vorhersage nicht vollig trennen. Zum AbschluBl soll — fillt doch
auch von hierher Licht auf das Phinomen der Situationsanalyse und
der Prognose — das Faktum ,Wirkungszusammenhang“ noch kurz
untersucht werden. Ritschl gebraucht (Bericht S. 7{.) diesen Terminus
etwas abweichend von Dilthey und Sombart. Wahrend Dilthey, der alle
Veridnderungen der geschichtlichen Welt als ,Erwirktwerden durch
Wirkendes* (VII, S. 257) kennzeichnet, unter einem Wirkungszusammen-
hang in erster Linie ein Gefiige menschlicher Handlungen und Leistun-
gen versteht, das auch das gegenseitige Verhiltnis der Personen und
sozialen Einheiten innerhalb eines sozialen Ganzen umfassen kann,
stellt Sombart, ohne darum mit Dilthey in Konflikt zu geraten, mehr auf
den Unterschied zwischen dem ,Sinnzusammenhang“ und dem ,Wir-
kungszusammenhang“ ab, sind doch alle sozialen Einheiten als Sinn-
zusammenhinge auch Wirkungszusammenhinge. (Doch nicht jeder
Sinnzusammenhang, man denke an geistige Gehalte, ist Wirkungs-
zusammenhang.)

Ritschl hat nun ein spezielles Problem im Auge, das Dilthey nicht
unbekannt war, von ihm aber nicht weiter verfolgt wurde. Sombart
greift dieses Problem insofern auf, als er erklirt, , Wirkungszusammen-
hangsbetrachtung ist nichts anderes als kausal-genetische, das heiGt
Ursachenforschung“ (Die drei Nationalokonomien, S. 220). In dem Be-
miihen, diese Art der Kausalbetrachtung nicht mit mechanischer Kau-
salitdt gleichzusetzen, wird sie von ihm ganz generell als Motivkausa-
litdt — letztlich dem Seelverstehen zugeordnet — erklirt, wogegen
Ritschl Einwendungen erhebt. (Da8 fiir Sombart, der das Verstindnis
des idealen Seins der Kulturgebiete der Sozialwissenschaft ebenso zur
Aufgabe macht, wie etwa das Verstindnis eines ganz konkreten histo-
rischen Faktums oder einer bestimmten Person und zudem die Anwen-
dung von Modellen durchaus befiirwortet, , Methodenmonismus“ charak-
teristisch ist, wiirde ich verneinen.) Auch Ritschl konzediert, da3 ,,In dem
Bereich der Natur und der Kultur nicht der gleiche Begriff der Kausa-
litat“ (Bericht S. 10) gelte. Auch er will die ,mechanistische Kausalit&t“
vermeiden, der ,Motivkausalitdt“ aber, die er auch als ,,personalistische*
Kausalitdt charakterisiert, nicht soviel auflasten wie Sombart. In
Anlehnung an Otto Ritschl fiihrt er den Begriff der ,dynamistischen“
Kausalitit ein, und er sieht diese vor allem dort am Werk, ,,wo es sich
um die nichtgewollten Fernwirkungen individueller Zwecksetzungen
handelt“ (S.10 Hervorhebungen durch G. W.). Hans Ritschl schrinkt also
den Begriff der Motivkausalitdt auf bewuBt Erwirktes ein, eine Bedeu-
tung, die diesem Begriff bei Sombart nicht ohne weiteres zukommt. Nur
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im Vorbeigehen: zumal dann, wenn man mit dem sehr gliicklichen Be-
griff ,,personalistische“ Kausalitdt hantiert, hidtte man keinen Anla8, ihn
nur auf zweckbewuBSte Handlungen einzuengen, denn zurechenbare
Wirkungen gehen ohne Zweifel auch von den affektuellen und den rein
gewohnheitsméaBigen, also nicht weiter bewuBt motivierten Handlungen
und Reaktionen aus. Erwirkendes sind auch sie. Aber auch die Auswir-
kungen ,des gleichgerichteten Handelns bestimmter Gruppen“
notigen nicht dazu, den Begriff der personalistischen Kausalitdt (oder
den einer weitgefaBten Motivkausalitidt) zu verabschieden. Ich vermag
nicht zu erkennen, inwiefern in all diesen Fillen ,die personalistische
Kausalitdt in eine dynamistische Kausalitdt umschliagt® (S. 10). Persona-
listische Kausalitdt wiirde auch dann noch vorliegen, wenn iiberindivi-
duelle Sinngehalte, etwa der Geist einer Epoche, das Denken, Fiihlen,
Handeln der (Wirtschafts-) Subjekte dieser Epoche bestimmen. Vielleicht
darf ich noch erklidren, da8 mir weder in dem sehr konzentrierten Be-
richt, noch in der theoretischen Volkswirtschaftslehre Bd. I, S. 99 ff.
klar geworden ist, worin die Eigenart, die besondere Natur einer
»dynamistischen“ Kausalitit liegt, sofern es sich bei ihr um etwas ande-
res handeln soll als um personalistische Kausalitidt. Ich bestreite jedoch
nicht, daB teils mit den, teils ausschlieBlich an die erstrebten Primaér-
wirkungen sich ungewollte, also unerwartete Neben- und Sekundéarwir-
kungen einstellen konnen. Ritschl hat wohl vor allem diese nicht der
»Motivation“ zuzurechnenden Wirkungen im Auge. In der Tat liegt hier
ein Problem, das insbesondere Max Weber nicht unbekannt war.

Um auf Ritschls Beispiele kurz einzugehen: Sinken des ZinsfuBles als
Wirkung vermehrten Sparens. In der dlteren Nationalokonomie wiirde
man dieses Phinomen — ganz im Sinne der Quantitétstheorie — mecha-
nisch-kausal erkldren. Der verstehenden Betrachtung ist diese Erkla-
rung — die sie sowohl zu ,begreifen“ wie dariiber hinaus recht
gut zu ,verstehen“ vermag — verwehrt. Sie miiBte sowohl das ver-
mehrte Sparen auf Handlungen der Wirtschaftssubjekte zuriickfiihren
(ohne damit unbedingt auf bewuBite Erwigungen der jetzt mehr Sparen-
den rekurrieren zu miissen, es kénnten ja — zumindest bei vielen — ganz
schlichte Nachahmungen, verwandt dem traditionalen Handeln, vorlie-
gen; mit ,,Ansteckung* wiirde man bei der gegebenen Lage nicht rechnen
diirfen); als auch das Sinken des ZinsfuBes. Da die verstehende Betrach-
tung ja nicht gehalten ist, die formale und mathematische Logik auSer
Kraft zu setzen, so kann sie — einen hohen Grad von Markttransparenz
und Interdependenz vorausgesetzt (bei vollkommenem Fehlen der Markt-
transparenz oder der Interdependenz liegen die Dinge vollig anders)
— sehr wohl damit operieren, da8 die kreditnachfragenden Wirtschafts-
subjekte, angenommen deren Zahl und Nachfrage habe sich nicht wesent-

12 Schriften d. Vereins £. Socialpolitik 25



178 Georg Weippert

lich geédndert, nicht bereit sein wiirden — die vermehrte Ersparnis ist
ihnen ja bekannt — den bisherigen Zinssatz zuzugestehen.

Auch innerhalb eines Wirkungszusammenhangs im Sinne Ritschls
darf man nicht annehmen, da8 die vermehrte Ersparnis als solche unmit-
telbar — also etwa mechanisch-kausal — den Zins senkt. Auch hier sind
es jeweils Wirtschaftssubjekte, die zu bestimmten Fakten etwa quanti-
tativen Charakters, z.B. vergroéBerte Produktionsmenge, vermehrter
Zahlungsmittelumlauf, durch schlechte Witterungsbedingungen vermin-
derte Ernteertrdge, handelnd Stellung nehmen. Die Interpretation 6ko-
nomischen Geschehens im Blick auf das Verhalten der Wirtschaftssub-
jekte unter Anerkennung formallogischer und mathematischer Notwen-
digkeiten — sie ist immer umstdndlicher und komplizierter als die
verkiirzende und schon darum praktikablere mechanisch-kausale Erkla-
rung — 148t aber auch erkennen, daB es sich in allen unseren Modellen
um Gedachtes, und sofern wir bei unseren Ableitungen mit Notwendig-
keiten operieren, um Denknotwendigkeiten handelt. Einsichtig diirfte
auch geworden sein, welch auBerordentliche Rolle innerhalb der
Modellbetrachtung den Voraussetzungen zukommt. In der wirklichen
Wirtschaft sind aber gerade die den Modellen zugrunde gelegten An-
nahmen meist nicht oder nur in mehr oder weniger kréaftiger Abwei-
chung gegeben. Eben dies aber nétigt uns zu der Feststellung, dal am
Modell erarbeitete Zusammenhinge als solche nicht den Charakter von
Wirklichkeitsaussagen haben. Modelle sind immer nur Mittel, nur Hilfs-
konstruktionen, um zu Wirklichkeitsaussagen zu gelangen. Die not-
wendig grofSe Kluft zwischen Modellaussage und empirischer Wirklich-
keitsaussage bedeutet aber nun nicht, da mittels Modellen nicht auch
sehr sichere Prognosen zu erstellen wiren. Fragestellungen, bei denen
von vornherein mit einem hohen MaB8 an Unsicherheit gerechnet wer-
den muB, stehen ndmlich solche gegeniiber, die eine groBe Treffsicher-
heit der Prognosen ermdglichen. Ich darf in diesem Zusammenhang ins-
besondere auf den Bericht von O. Anderson jr. und K. Winckler ver-
weisen.
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Von R. Fricke

Die Aufgabe meines Diskussionsbeitrages sehe ich darin, darauf hin-
zuweisen, daB8 die Wirtschaftsprognose und damit auch die Prognose der
Konjunktur neben der quantitativen Analyse des Wirtschaftsprozesses
einer qualitativen Analyse der Struktur der Wirtschaft bedarf, wenn
diese Bemiihungen ausreichend richtige Ergebnisse liefern sollen. Wirt-
schaftsprognose setzt eine Entwicklung voraus, die entweder konjunk-
turell oder strukturell fundiert ist. Man kann daher nur prognostizie-
ren, wenn die Faktoren bekannt sind, die die Entwicklung bedingen.
Objekt dieser Entwicklungsanalyse sollten in erster Linie die sdkularen
Strukturwandlungen des Gefiiges der Wirtschaft sein. Diese sind, was
noch durch Beispiele belegt wird, ein zentraler Faktorenkomplex, der
dhnlich wie der technische Fortschritt und die Bevoélkerungsbewegung
das quantitative Wachstum des Sozialproduktes wesentlich mitbestimmt.
Der Erfolg einer langfristigen Wirtschaftsprognose hingt daher wesent-
lich vom Erfassen dieser Zusammenhinge ab. Hierzu bedarf es — abge-
sehen von der unentbehrlichen geschichtlichen Anschauung und Erfah-
rung — spezifisch konstruktiver und rekonstruktiver theoretischer Fahig-
keiten.

Unter Struktur der Wirtschaft soll alles Technische, Marktwirtschaft-
liche, Rechtliche und Psychologische verstanden werden, das den Rah-
men fiir den Ablauf des Wirtschaftsprozesses bildet. Psychisch fundiert
sind insbesondere die Ideen, Ideologien und die Lebensanschauungen,
die die Verhaltensweisen der Konsumenten und die Bereitschaft zur
Arbeit maBgeblich mitbestimmen. Zur technischen Struktur gehéren
nicht nur die Erfindungen und technischen Fortschritte, sondern auch
alle organisatorischen Gegebenheiten der Betriebsstruktur, die eben-
falls einem Wandel unterliegen. Zur marktwirtschaftlichen Struktur
rechnen in erster Linie die Mirkte selbst mit ihren realtypischen Varian-
ten und die Organisationsformen der Privatwirtschaft, die entweder
mehr handwerkswirtschaftlich, verlagswirtschaftlich, unternehmungs-
wirtschaftlich oder konzernwirtschaftlich fundiert sein kann.

Schon aus diesen Andeutungen ergibt sich, da8 die vielschichtige Ge-
neralstruktur der Wirtschaft einschlieBlich der vom Staat ausgehenden
Einfliisse auf das Marktgeschehen in sikularem Wandel begriffen ist.
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Diese gesamtwirtschaftliche Generalstruktur, die wir sikulare Volks-
wirtschaftsordnung nennen wollen, ist der Rahmen, in dem der gesamt-
wirtschaftliche ProzeB3 ablduft. Innerhalb dieses Prozesses ergeben sich
mehr oder weniger endogen verursachte Konjunkturschwankungen
bzw. Konjunkturzyklen. Diese Gleichgewichtsstérungen konnen als unge-
wollte Begleiterscheinung der gesamtwirtschaftlichen Entwicklung und
gleichzeitig als Ausflu der sikularen Volkswirtschaftsordnung ange-
sehen werden. Diese Gedanken sind in meiner ,, Wirtschaftsordnung und
Konjunktur“! entwickelt.

Alle bedeutenderen Strukturwandlungen der Wirtschaft und der Ge-
sellschaft haben gemeinsam, daB sie sikular gebunden erfolgen und
damit weitgehend an die groBen Zeitalter der abendldndischen Ge-
schichte ankniipfen. Dabei sind es in erster Linie die sikularen Ideen der
Ordnung, der Machtverteilung und der Gerechtigkeit, die das jeweilig
geistige und kulturelle Fundament der Wirtschaft bilden und die Be-
sitz- und Einkommensverteilung beeinflussen. Gelingt es der qualitativen
Analyse, diese sikularen Strukturwandlungen mit geeigneten methodi-
schen Mitteln aufzuzeigen, so stehen der langfristigen Wirtschaftspro-
gnose zusétzliche und gleichzeitig neuartige Werkzeuge zur Verfiigung,
um den Entwicklungstrend der Wirtschaft auch mit Hilfe der Statistik
einwandfreier zu erfassen.

Leider haben diese Moglichkeiten wegen der einseitig liberalen Bin-
dungen der theoretischen Nationalokonomie bis zur Gegenwart noch
keine ausreichende Beachtung gefunden. Hier wird eine zentrale Auf-
gabe sichtbar, die der gegenwirtigen Generation der Hochschullehrer und
Konjunkturforscher gestellt ist. In diesem Zusammenhang ist es vertret-
bar, den Weg anzudeuten, den die Konjunkturforschung und die Kon-
junkturprognostik bis zur Gegenwart gegangen sind und welche Griinde
insbesondere zur Vernachlissigung der sikularen Strukturanalyse ge-
fiihrt haben.

Als Clement Juglar den Konjunkturzyklus entdeckte und die Wirt-
schaft des 19. Jahrhunderts (abgesehen von feudalistischen Bindungen)
unter den Auspizien des wirtschaftlichen Liberalismus und Hochkapita-
lismus ablief, bestand kein ernsthaftes Bediirfnis fiir eine Wirtschafts-
prognose weder im Konjunkturellen noch im Sinne des langfristigen
Wachstums, da sich Staat und Gesellschaft auf die Selbstheilungskraft
der weitgehend atomisierten Wirtschaft verlassen konnten, und auch die
Losung der Arbeiterfrage noch in den Kinderschuhen steckte. Wegen
des weitgehenden Fehlens gruppenwirtschaftlicher Gebilde im-Unter-
nehmungs- und Arbeitersektor war der gesamte ProzeB der Preisbil-

1 Rolf Fricke: Wirtschaftsordnung und Konjunktur, Eine Grundlegung zur
dynamischen Konjunkturtheorie, Frankfurt a. Main, 1958.
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dung und insbesondere die Gestaltung der Arbeitsléhne ausschlieSlich
dem freien Spiel der Krifte iiberlassen. Da in dieser Zeit der Staat zum
mindesten im Frieden kaum Eingriffs- und Steuerungsmoglichkeiten be-
saB3, hing der Verlauf der Konjunktur allein von der Investitionsbereit-
schaft der Unternehmer und das Wachstum der Wirtschaft vom Grad
der Sparsamkeit aller Marktpartner ab. In dieser hochkapitalistischen
Phase war die volkswirtschaftliche Theorie mit gutem Grund in bezug
auf die Analyse des Entwicklungsprozesses duBBerst zuriickhaltend, nicht
zuletzt, weil man an eine ewige Dauer der Prosperitit glaubte, die ihre
beste Stiitze in der Anonymitit der Marktwirtschaft fand. Vom Stand-
punkt des Entwicklungsgedankens gesehen war diese Theorie statisch
ausgerichtet, da die freie Wirtschaft im wesentlichen unbestritten als die
beste Form der Regelung der menschlichen Daseinsbedingungen galt.
Infolgedessen legte man im Bereich der Wissenschaft vor allem Wert
darauf, die ,natiirlichen“ Gesetze der Preisbildung und der anonymen
Verteilung des Sozialproduktes zu erkennen und lehrmifig zu vertreten.
In dieser dogmatisch fundierten liberalen Theorie war, wenn man von
der sozialistischen und kommunistischen Kritik an der Gesellschafts-
ordnung und von der zeitgendssischen Sozialpolitik absieht, kein Platz
fiir eine dynamische Strukturtheorie der Wirtschaft. Dies ist genau-
genommen auch heute noch der Standort der sogenannten Modelltheorie,
die in ihren Pramissen keinen ernstzunehmenden Kontakt zu den siku-
laren Strukturwandlungen der Marktwirtschaft erkennen 148t. Insofern
war es eine beachtenswerte Pionierleistung von J. Schumpeter, da er
bereits 1911 die Krise als akzessorische Begleiterscheinung der Konjunk-
tur ansah und gleichzeitig die Konjunktur weitgehend mit dem Prozef3
der wirtschaftlichen Entwicklung in Beziehung brachte. Aber auch diese
Feststellung war noch kein ausreichender AnstoB fiir die Begriindung
einer Entwicklungstheorie.

Die Anregung zur Erfassung des quantitativen Wachstums der Wirt-
schaft ist damals mehr von praktischen und politischen Bediirfnissen aus-
gegangen. Sie wurde ausgeldst durch die sozialen Reformen im Gefolge
des ersten Weltkrieges. Erst nach diesem gewaltigen sdkularen Umbruch
wurde der Arbeitslohn zu einem politischen Preis. Gleichzeitig entstand
die sozialpolitische Forderung, die Lohnentwicklung der steigenden Pro-
duktivitdt der Wirtschaft bzw. dem allgemeinen Wachstum der Volks-
wirtschaft anzupassen. In diesem Zusammenhang wurde seitens der
Wissenschaft erkannt, dafl eine Erh6hung der Reallohne im allgemei-
nen nur bei ausreichender Produktivititssteigerung moglich ist. Das
wurde insbesondere in der Inflationszeit offenbar, als die massiven Lohn-
erhohungen noch schnellere Preiserhohungen zur Folge hatten. Aus
diesen Griinden forderte man seit 1920 im Lager beider Sozialpartner
und auch von Staats wegen die Produktivitit mittels Rationalisierung.
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Diese planmiéBige Durchdringung des Produktionsprozesses ist noch
heute das Riickgrat der Wachstumstheorie, da von ihr Produktivitdt und
Bevolkerungsbewegung als die wichtigsten Entwicklungsfaktoren ange-
sehen werden. Gestiitzt auf diese wertvollen Erfahrungen hat sich die
moderne Wachstumstheorie entwickelt, die strukturtheoretisch betrachtet
statisch ist, weil sie die sidkularen Strukturwandlungen der Wirtschaft
nicht berlicksichtigt und als Modelltheorie weiter mit den tra-
ditionellen Prémissen des 19. Jahrhunderts arbeitet. Es 148t sich daher
nicht bestreiten, dafl diese Wachstumstheorie in vieler Hinsicht wirk-
lichkeitsfremd und methodisch gesehen einseitig ist, weil sie wesentliche
qualitative Strukturwandlungen der Wirtschaft nicht beachtet. Diese
grundsitzlich statische Einstellung ist um so bedauerlicher, da es sogar
im Bereich des technischen Fortschritts wie auch in der Bevolkerungs-
bewegung eine rein quantitative Entwicklung nicht gibt. Denn jeder
technische Fortschritt erhéht nicht nur die Produktivitdt, sondern ver-
andert gleichzeitig auch das Verhiltnis von Kapital und Arbeit in der
Regel zum Nachteil der exekutiven Arbeit. Infolgedessen hat der ein-
zelne Arbeiter immer weniger EinfluB auf die Gestaltung des Produktes
der Arbeit. Eine qualitative strukturelle Dynamik herrscht auch bei der
Veridnderung der Bevélkerungszahl, falls es ein Bevolkerungsoptimum
gibt. Denn jeder zusitzlich geborene Mensch bewirkt in einem relativ
untervolkerten Raum eine iiberdurchschnittliche Erhéhung der Pro-
duktivkraft, wihrend nach Uberschreitung des Optimums die entgegen-
gesetzte Wirkung eintritt. Von nicht geringerem Einfluf auf die Hohe
des Sozialproduktes sind die sikularen Strukturwandlungen der Volks-
wirtschaftsordnung selbst, die sich im wesentlichen aus den Verinderun-
gen des Verhiltnisses von Staat und Wirtschaft, den Umbildungen der
Gesellschaft und aus sozialpolitischen Manahmen herleiten.

Im Gegensatz zur sogenannten reinen Theorie haben die historisch
eingestellten Vertreter der Volkswirtschaftslehre vor allem in der Ver-
gangenheit sehr viel mehr Verstidndnis fiir die Strukturwandlungen der
Wirtschaft gehabt. Das gilt besonders fiir die so umstrittenen und teil-
weise zu Unrecht verurteilten Vertreter der Wirtschaftsstufentheorie,
die ihre wichtigsten Exponenten in Karl Biicher und Gustav Schmoller
gefunden haben. Auch die ganze dltere und jlingere historische Schule
war grundsétzlich der Entwicklung aufgeschlossen. Da sich diese Schulen
aber zu weitgehend in Einzelforschung erschopften und ihr theoretisches
Ideal der liberale Klassizismus blieb, konnten auch von dieser Seite fiir
die Entwicklungstheorie als Theorie der sdkularen Strukturwandlungen
keine methodisch wertvollen Anregungen ausgehen. Deshalb war es
eigentlich nur Walter Eucken, der das Geféngnis der reinen Theorie zu
durchbrechen suchte und im Ordo-Gedanken den Begriff der Volks-
wirtschaftsordnung fester verankerte. Da aber auch das ganze Denken
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der sogenannten Freiburger Schule im wesentlichen konservativ-liberal
geblieben ist, hat die Theorie der Strukturwandlungen im Hinblick auf
die Entwicklung der letzten 70 Jahre keine ernstzunehmenden Fort-
schritte erzielt. Deshalb kénnen im Bereich der verstehenden National-
6konomie nur wenige Vertreter wie Tugan-Baranowski, Werner Sombart
und Arthur Spiethoff genannt werden, die mit Hilfe der anschaulichen
Theorie eine wesentliche Stiitze fiir die dynamische Strukturtheorie bil-
deten. Aber auch bei ihnen iliberwog das Beschreibende so sehr das
Konstruktive, da methodische Ansitze fiir eine konstruktive Entwick-
lungstheorie und Entwicklungsprognose nicht zu finden sind. Auch der so
wertvolle Gedanke der Wirtschaftsstile, der von Miiller-Armack vertre-
ten wurde, ist im wesentlichen in den Idealen der freien Marktwirtschaft
steckengeblieben, auch wenn das Firmenschild der sozialen Marktwirt-
schaft weiter weist.

Eigentlich hat nur Ernst Wagemann in jilingerer Zeit die Notwen-
digkeit einer sikularen Entwicklungstheorie fiir die Gegenwart hinrei-
chend erkannt, wenn er sagt: ,So wie die Medizin Konstitutionstypen
unterscheidet, nach denen sich die physiologischen und pathologischen
Erscheinungen differenzieren, so hat es auch die Volkswirtschaftslehre
gelernt — allerdings nur, soweit sie iliber das elementare Denken hin-
ausgewachsen ist — die wirtschaftlichen Zusammenhinge nicht als be-
dingungslos gegeben, sondern in ihrer Abhingigkeit von dem jewei-
ligen Wirtschaftssystem zu sehen. Denn jede Wirtschaftsgemeinschaft,
jede Volkswirtschaft hat einen ihr eigentiimlichen, alle Wirtschafts-
gebarung bestimmenden Charakter, der in den natiirlichen, psychologi-
schen, politischen, technischen Gegebenheiten begriindet ist, die eine be-
stimmte Zeit und ein bestimmtes Land kennzeichnen®.“ Allerdings stammt
diese AuBerung aus dem Jahre 1954, so daB damit auch das Vakuum be-
leuchtet wird, das in methodischer Hinsicht seit dem Ausklang der Wirt-
schaftsstufentheorien mit Karl Biicher und Gustav Schmoller besteht.
Wenn bei Wagemann von Konstitutionstypen der Wirtschaft und Wirt-
schaftssystemen gesprochen wird, die auf den Ablauf der Wirtschaft wir-
ken und wenn weiter festgestellt wird, daB die einzelnen Konstitutions-
typen oder Systeme eindeutig zeitgebunden sind, dann wird auch hier
die neuartige Aufgabe sichtbar, die der Strukturanalytiker und Wirt-
schaftsprognostiker zu erfiillen hat, wenn er die Wirklichkeit erfassen
und der kiinftigen Entwicklung niher kommen will. Hier méchte ich
als Methodologe in revolutionirer und gleichzeitig konservativer Weise
die Frage stellen, wie ist Konjunkturtheorie und wie ist insbesondere
Entwicklungstheorie iiberhaupt méglich und mit welchen Mitteln kann
die langfristige Wirtschaftsprognose wissenschaftlich besser fundiert
werden?

2 Ernst Wagemann: Wagen, Wagen, Wirtschaften, Hamburg 1954, S. 181.
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Verzeihen Sie mir, wenn ich bei dem Versuch, die Entwicklungstheorie
und damit die langfristige Prognostik zu beleben, an den Grundgedan-
ken der Wirtschaftsstufen wieder ankniipfe. Dabei bin ich mir auf Grund
eingehender Beschiftigung mit dieser Materie liber ihre Einseitigkeiten
und Konstruktionsfehler durchaus im klaren. Diese Mangel lassen sich
aber in dem Augenblick verhiltnisméBig miihelos ausschalten, wenn
man die jeweilige sdkulare Volkswirtschaftsordnung als eine Wirtschafts-
stufe ansieht, die irgendwie durchlaufen werden mufl. Der Begriff Wirt-
schaftsstufe (gleich Volkswirtschaftsordnung) ist hier wesentlich breiter
basiert als in den meisten Stufentheorien, da alles Ideologische, Recht-
liche und Institutionelle einbezogen wird. Der Begriff Wirtschaftsord-
nung wurde in meiner ,Wirtschaftskunde“® und in der , Wirtschaftsord-
nung und Konjunktur“ wissenschaftlich abgestiitzt und zum Rahmen
der Morphologie der Wirtschaft gemacht.

Die Aufgabe der Entwicklungstheorie besteht nun darin, die sédkula-
ren Volks- und Weltwirtschaftsordnungen als vergangene oder gegen-
wirtige Ordnungen verstehend zu begreifen und die Faktoren aufzu-
zeigen, die den Entwicklungsproze bewirkt haben. Ist die Entwicklung
der Wirtschaft in bezug auf ihre sikulare Verursachung bis zur Gegen-
wart ausreichend geklirt, so sind damit auch wesentliche Voraussetzun-
gen fiir eine langfristige Wirtschaftsprognose geschaffen. Denn die rekon-
struktive Geschichtsbetrachtung lehrt nicht nur, wie Revolutionen mit
groBen Hoffnungen gestartet wurden und wie gleichzeitig als Folge
der Wirkung retardierender Krifte ein sikularer, auch ideologisch ab-
gestiitzter KompromiB erreicht wurde. Sie gestattet auch aus der Kennt-
nis der Vergangenheit und der Gegenwart, die kiinftigen Entwicklungs-
moglichkeiten der Struktur lang- und mittelfristig einigermaBen genau
zu erfassen.

In bezug auf diese Moglichkeiten méchte ich einige Beispiele andeu-
ten, die vielleicht geeignet sind, der langfristigen Strukturprognose zu
dienen. Allerdings sollen sich diese Versuche bzw. Anregungen nur auf
das friedliche Fortschreiten der Wirtschaft beziehen, so daB damit der
Krieg als sogenannte héhere Gewalt ausgeschaltet ist. Auf der anderen
Seite darf aber nicht iibersehen werden, daB auch Kriege und Wirtschafts-
katastrophen ausreichend prognostizierbar sind, weil sie ja selbst als
Produkt der friedlichen Geschichtsentwicklung angesehen werden koén-
nen. So hat beispielsweise Felix Somary in eindrucksvoller Weise be-
wiesen, wie selbst Weltkatastrophen langfristig voraus erkennbar sind*.

Eine wesentliche Aussage ist beispielsweise in bezug auf die kiinftige
Entwicklung moglich, wenn man die Dynamik der Machtverh&ltnisse in
3 Rolf Fricke: Wirtschaftskunde, Eine Grundlegung zur Morphologie der

Wirtschaft, II., Frankfurt 1961.
4 Felix Somary: Erinnerungen aus meinem Leben, II., Ziirich 1959.



Zur qualitativen Analyse der Wirtschaftsstruktur 185

bezug auf das Verhéltnis von Kapital und Arbeit in seinem sidkularen
Trend ausreichend zu fixieren vermag. Hierbei muBl mit drei formal
gleichberechtigten Wirkungsfaktoren gerechnet werden, deren EinfluB
materiell im Wachsen oder im Sinken begriffen sein kann. Das 19. Jahr-
hundert steht in bezug auf diesen Komplex im Zeichen der Dominanz
der Arbeitgeber. Seit 1919 kann von einer allméhlich erreichten Paritat
der Sozialpartner gesprochen werden, die in ihrem Unterbau fortgesetzt
Verschiebungen erfahren hat. So ist beispielsweise der Anteil der exe-
kutiven Arbeit im Verhidltnis zur Ingenieur- und Maschinenleistung
nachhaltig gesunken, wihrend die Gewerkschaften gleichzeitig ihre grup-
penwirtschaftliche Position auf Kosten der Arbeitgeberseite auszubauen
vermochten. Als dritter Faktor in diesem Kriftedreieck muBl der Staat
bzw. das Wirtschafts- und Arbeitsministerium angesehen werden, die
zumindest im Notfall die Autonomie der Sozialpartner faktisch oder
rechtlich einzuschrinken vermégen. Von der Dynamik dieses Krafte-
dreiecks hingt wesentlich der Grad der Inflation ab, die ein dynamischer
Faktor fiir die wirtschaftliche Entwicklung ist und als Ursache der Uber-
investition nicht iibersehen werden darf. Denn nur solange der Unter-
nehmer hoffen kann, unangemessene Lohnforderungen iiber die Preise
an Dritte liberwilzen zu konnen, leistet er gegen Lohnforderungen
vielfach nur hinhaltenden Widerstand. Andererseits darf der gegen-
wirtige Staat dieses Spiel mit der Geldentwertung nur in sehr begrenz-
tem Umfange dulden, wenn nicht die Wirtschafts- und Sozialstruktur
und damit die Wirtschaftsverfassung selbst ernstlich in Frage gestellt
werden soll.

Ein anderes Beispiel fiir die langfristige Wirtschaftsprognose wird an-
gesprochen, wenn man die Frage stellt, ob die Wehrhaftigkeit der Volks-
wirtschaften und damit die duBlere Sicherheit mit der Entfaltung des
wirtschaftlichen Wohlstandes im richtigen Verhiltnis steht. Wird zu
wenig fiir die duBere Sicherheit getan, wichst das Sozialprodukt in ein-
seitiger Weise mit allen Gefahren, die in der Gegenwart fiir die west-
liche Welt sichtbar geworden sind. Die Erkenntnis solcher inneren
Ungleichgewichte fordert ihre Korrektur. Diese kann sich nur langfri-
stig auswirken, so daB damit der Prognose ein weiterer Gesichtspunkt
zur Verfiigung steht.

Ein besonders interessanter und auch statistisch relativ leicht zugéing-
licher Entwicklungstrend ergibt sich im Rahmen des Konzentrations-
prozesses. Beachtet man hier, wie gegenwirtig die Teilordnung der
Eigentumsunternehmung durch die Konzernwirtschaft verdréngt oder
geschwicht wird, so steht dieser Vorgang in Parallele zu dem langfristi-
gen Niedergang des Handwerks, das durch die aufkommende Fabrik-
unternehmung weitgehend auBer Funktion gesetzt wurde. Das Erfassen
der Faktoren, die diese Entwicklungsprozesse ausldsen, gestattet auch
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eine langfristige Prognose des Wachstums der Wirtschaft, da sich
mit der marktbeherrschenden Unternehmung — was die Massenfertigung
anbetrifft — produktivere Organisationsformen durchzusetzen ver-
mogen. Allerdings diirfen die negativen sozial-ethischen Ausstrahlungen
dieses Prozesses nicht libersehen werden. Sie haben fiir die Wirtschafts-
prognose nicht weniger Gewicht, weil sie innenpolitisch ein Gefahren-
moment besonderer Art darstellen.

Auch im Bereich der modernen Sozialpolitik lassen sich verschiedene
Teilbereiche miihelos ermitteln, in denen ein einseitiges, ungesundes
und vielfach gefihrliches Wachstum stattfindet, das in gleicher Weise auf
Kosten der inneren Widerstandskraft wie auch auf Kosten der Freiheit
der einzelnen Familienwirtschaften zu gehen vermag. Diese Probleme
erhalten ihren theoretischen Rahmen, wenn die Haushaltswirtschaft als
Institution der Volkswirtschaft auf privater wie auf offentlich-recht-
licher Ebene genauso ernst genommen wird wie der ProzeB der Markt-
wirtschaft, dem sich unsere Theoretiker viel zu einseitig verschrieben
haben. Die strukturtheoretische und produktionswirtschaftliche Durch-
dringung der Haushaltswirtschaft ist daher eine wichtige methodische
Voraussetzung, um diese ethisch-soziale Entwicklungsreihe — gestiitzt
auf reprisentatives statistisches Material — zu ermitteln. In diesem Zu-
sammenhang kann auf die Ausfallerscheinungen verwiesen werden, die
heute im Bereich der Gesundheitsdienste in den verschiedensten Sek-
toren zu verzeichnen sind.

Selbstverstidndlich kénnen im Rahmen dieses Beitrages nur Andeu-
tungen gemacht werden. Deshalb mochte ich mit einem Zitat von Felix
Somary, dem bewéhrten weltpolitischen Prognostiker schlieBen: ,Pro-
gnose ist keine Angelegenheit fiir Mathematiker und Statistiker und
besonders nicht fiir Schulmeister’.“ Diese zweifellos einseitige und
damit anfechtbare Auffassung mochte ich dahin erginzen, da3 Statistik
und Okonometrie nur bei ausreichender Beherrschung der die Entwick-
lung bestimmenden Faktoren zu befriedigenden Ergebnissen zu fiihren
vermogen. Um diese gegenwirtig vorhandene konstruktive Liicke in
unserer Wissenschaft allmdhlich zu schlieBen, bedarf es aber einer
rekonstruktiven geschichtstheoretischen Methodik, die weder die reine
Theorie noch die verstehende Nationalokonomie auf sich selbst gestellt
zu liefern vermogen. Hier ist eine historisch fundierte Morphologie der
Wirtschaft vielleicht eine entscheidende Voraussetzung, um eine Theorie
der wirtschaftlichen Entwicklung fundieren zu kdnnen.

5 Felix Somary: a. a. 0., S. 220.



Zur Unterscheidung von Diagnose und Prognose

Von Gertrud Neuhauser

1. Herr Dr. Steffe zieht in seinem Arbeitsbericht die ZweckmaiBigkeit
der getrennten Behandlung von Diagnose und Prognose in Zweifel;
auch andere Berichte verraten eine gewisse Skepsis in diesem Punkt.
Demgegeniiber mochte ich die Unterscheidung der Problemkreise Dia-
gnose und Prognose verteidigen.

Diagnose und Prognose unterscheiden sich meines Erachtens sowohl
beziiglich ihres Gegenstandes als auch beziiglich der Methoden. Die
Probleme der Diagnose sind andere als die der Prognose; damit sind
auch Diagnose und Prognose zwei voneinander verschiedene Erkennt-
nisgegenstinde.

Im einzelnen wire folgendes zu bemerken:

a) Die Tatsache, daBl Diagnose und Prognose in der konjunkturana-
lytischen Praxis miteinander verflochten sind, scheint mir kein treffen-
des Argument gegen die Unterscheidung von Diagnose und Prognose zu
sein. Denn erstens ist diese Verflechtung in der Praxis dadurch bedingt,
daB das Ziel der praktischen konjunkturanalytischen Arbeit regelmiBig
die Prognose ist, Konjunkturprognose aber die Diagnose zur Voraus-
setzung hat; zweitens wird dadurch der m. E. bestehende logische Unter-
schied zwischen Diagnose und Prognose nicht aufgehoben, Die Diagnose
hat es mit dem ,,Ist“ zu tun, mit der Bestimmung des , konjunkturellen
Ortes“ einer konkreten wirtschaftlichen Situation; die Konjunkturpro-
gnose ist auf Erkenntnis dessen, was sein wird gerichtet, besser gesagt:
die Prognose ist eine Aussage iiber die unbestimmte, nur einschétzbare
Zukunft. Das sind zwei vollig verschiedene Erkenntnisziele.

Die Analogie der Konjunkturdiagnose mit der irztlichen Diagnose
ist insofern gefdhrlich, als die Diagnose des Arztes tatsdchlich regel-
miBig schon ein prognostisches Element enthilt. (z. B.: Normale
Schwangerschaft, unheilbare Krankheit, operable Neubildung u. a. m.)
Dagegen sagt die konjunkturelle Diagnose — z. B. , Fortgeschritte-
ner Aufschwung® — an sich noch nichts liber die zukiinftige Ent-
wicklung der Wirtschaft etwa im néchsten Viertel- oder Halbjahr
aus, Erst die Prognose wird eine Aussage dariiber enthalten, ob, wenn
wir beim obigen Beispiel bleiben, zu erwarten ist, da der Aufschwung
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weitergeht oder daB er, mehr oder weniger weit vor der Erreichung der
Kapazitdtsgrenzen (des Plafonds), abbrechen wird. Eine Ausnahme wire
vielleicht die Diagnose der Wendepunkte. Aber auch dann wird es der
Prognose vorbehalten sein, die praktisch-wirtschaftspolitisch bedeut-
samen Aussagen iiber Tempo, Tiefe (bzw. Hohe), Dauer usw. der unmit-
telbar bevorstehenden gegenldufigen Phase zu machen.

Ich wiirde dazu neigen, die diagnostische und prognostische Arbeit
des Konjunkturforschers mit der des Wetterforschers zu vergleichen.
Der Meteorologe, der die Wetterkarte eines bestimmten Gebietes auf-
zeichnet, ist mit dem Konjunkturdiagnostiker vergleichbar, der die ,, kon-
junkturelle Wetterlage* bestimmen will. Im einen wie im anderen Fall
betrifft die ,Diagnose“ einen — kiirzeren oder lingeren — Zeitraum
Und zwar wird die Diagnose, wie ich meinen moéchte, stets fiir einen
Zeitraum gestellt, der zum Zeitpunkt der diagnostischen Aussage be-
reits abgeschlossen ist. Wenn das zutrifft, fdallt auch das von Herrn Prof.
Krelle erwihnte prognostische Element der Diagnose weg.

Die Konjunkturprognose wire der Wettervorhersage gleichzustellen,
die der Wetterforscher auf Grund der Wetterkarte mit Hilfe seines Er-
fahrungswissens und seiner theoretischen Kenntnisse erarbeitet. Man
muB sich aber hiiten, diese Analogie zu weit zu treiben!

b) Formal-technisch besteht vielleicht kein Unterschied zwischen den
Methoden der Diagnose und denen der Prognose — obwohl ich schon
hier ein Fragezeichen machen méchte. Aber jedenfalls braucht man
im einen wie im anderen Fall ein theoretisches System, Befragungen,
Statistiken, Intuition usw. Material scheint mir aber die ,,konjunkturelle
Ortung“ zweifellos auch methodisch von der Prognose unterschieden
zu sein und dementsprechend auch ganz andere methodische Probleme
aufzuwerfen. Der Prognostiker wendet die Erkenntnismittel nicht nur
auf einer ,anderen Ebene“ an; er muf3 auch grundsitzlich andere Wege
gehen als der Diagnostiker.

Was der Diagnostiker im wesentlichen braucht, das ist eine konjunk-
turtheoretische Konzeption (die sich nicht nur auf die Phaseneinteilung
erstreckt, sondern auch die Kausal- und Funktionalzusammenhinge mit
einschlieBt), die Kenntnis der vorangegangenen konjunkturellen Ent-
wicklung, konjunkturgeschichtliches Wissen, weiter die ,,gegenwértigen
Werte der charakteristischen GréBen und Indikatoren wie Produktion,
Beschiftigung, Arbeitslosigkeitsgrad, Kreditnachfrage, Nachfrage nach
Energie und Verkehrsleistungen, Import, Export, auBerdem die Kennt-
nis der Preis- und Lohnstruktur u. 4. und last not least einen Einblick
in das herrschende , Konjunkturklima“. Der Prognostiker hat dagegen
die meiner Meinung nach methodisch ganz anders geartete Arbeit der
Ableitung der zukiinftigen konjunkturellen Entwicklung aus dem gegen-
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wirtigen Stand zu leisten. Das ist eine Aufgabe, die mehr als nur stati-
stische und modelltheoretische Probleme aufwirft. Der Prognostiker hat
vor allem, soll die Prognose praktisch brauchbar sein, auch einen sech-
sten Sinn fiir jene — meist politischen — Faktoren zu entwickeln, die
die ,unabhingigen Variablen“ bestimmen. Wihrend der Diagnostiker
nur feststellt, wie sich die Einzelwirtschafter und der Staat jetzt ver-
halten (eine Aufgabe, die schwierig genug ist), muB8 der Prognostiker
dariiber urteilen, ob und inwiefern sich das Verhalten der Einzelwirt-
schafter in niherer Zukunft verindern wird und er mu8 vor allem auch
das Verhalten des Staates vorauszubestimmen versuchen, das heutzu-
tage (und in der absehbaren Zukunft) nicht nur den Konjunkturverlauf
maBgeblich beeinflufit, sondern so bestimmend auf den Wirtschaftsab-
lauf einwirkt, daB man versucht ist, zu sagen, es gidbe gar keine kon-
junkturellen Schwankungen mehr, sondern — iiberspitzt gesagt — nur
mehr Fehler und Mingel der wirtschaftspolitischen Lenkung des markt-
wirtschaftlichen Prozesses.

2. Eine kurze, nicht sehr wichtige Frage, die ich noch stellen méchte,
bezieht sich auf den Inhalt der diagnostischen Aussage. In dem einen
oder anderen Bericht ist die Rede davon, daB der Diagnostiker die kon-
junkturelle Situation zu erkliren habe. Wenn damit Ursachenerkliarung
gemeint ist, so mochte ich in Frage stellen, ob die Erklirung zur Dia-
gnose im Sinne der konjunkturellen Ortsbestimmung gehort. Ob und in-
wieweit allerdings der Konjunkturdiagnostiker die konkreten Ursachen
der herrschenden konjunkturellen Situation erkennen muB, um seine
Diagnose richtig stellen zu konnen, steht auf einem anderen Blatt. Fiir
den Prognostiker ist diese Kenntnis unentbehrlich.



Méglichkeiten und Grenzen der Wirtschaftsprognose

Von Hans K. Schneider

1. Die wissenschaftliche Prognose: die Vorhersage bestimmter Ereig-
nisse aus Ausgangsbedingungen und allgemeinen Hypothesen bedarf
der Theorie. Theoretisch nicht begriindbare Invarianzen, die z.B. eine
statistische Analyse von Beobachtungsfeststellungen nahezulegen scheint,
mogen von nur historischer Bedeutung sein und stabile Relationen ledig-
lich vortduschen. Umgekehrt mag die , Weichheit*! eines Parameter-
systems, mit der hauptsichlich bei Gleichungssystemen in reduzierter
Form gerechnet werden muB, auf eine einzige unstabile Relation zu-
riickgehen. Beobachtete UnregelmidfBigkeit in den Beziehungen zwi-
schen endogenen und exogenen Variablen ist ebensowenig der Beweis
fiir die historische Einmaligkeit wirtschaftlichen Geschehens wie ihr
Gegenteil Stabilitdt und nicht gewandelte Struktur beweist. Entscheidend
ist immer, ob und inwieweit die Theorie allgemeine Erklirungs- bzw.
Prognose-Hypothesen zu liefern vermag. Das verbreitete Fehlen der-
artiger Hypothesen zwingt dazu, ad hoc Hypothesen zu entwickeln, deren
Giiltigkeitsanspruch naturgemiB als weitgehend ungekliart angesehen
werden mufl. Das kennzeichnet m. E. den Stand der Wirtschaftsvoraus-
sagen in der Gegenwart. Es sind selten allgemeine Hypothesen (einschl.
der Kompositionsgesetze) benutzende Prognosen, sondern, zwar in die
Begriffe der Theorie gekleidete, im tibrigen aber ganz iiberwiegend auf
ad hoc formulierte Hypothesen gestiitzte Projektionen, oft sogar nur
Extrapolationen einfachster Art.

2. Der Darstellung wirtschaftlicher Zusammenhinge in der Form
eines interdependenten Systems wird — neben anderem — vorgeworfen,
sie sei mehr deskriptiver als explikativer Art* und deshalb ungeeignet
fiir die Prognose. Betrachten wir das statische Input-Output-System, ein
Netz interdependenter Beziehungen. Beschreibt es die in ihm erfaSten
Zusammenhinge oder erklirt es sie? Die iibliche Bestimmung der Ele-
mente in der Input-Koeffizienten-Matrix: , Verkdufe des Sektors i an
die Sektoren j dividiert durch Umsatzwert des Sektors j, spricht fiir die
erste Deutung. Die Input-Koeffizienten-Matrix wird durch tautologische

! Arbeitsbericht H. Gerfinc Die kurzfristige Konjunkturprognose, S. 106.
? H. Wold: Possibilités et Limitations des Systémes & Chaine Causale, Ca-
hiers du Séminaire d’Econométrie, Nr. 3, 1955, S. 97.
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Umformung aus der beschreibenden Transaktions-Matrix und dem be-
schreibenden Sektor der Umsatzwerte gewonnen. Indem jedoch die
Hypothese eingefiihrt wird, die Spaltenvektoren der Inputkoeffizienten-
Matrix stellten die technisch benétigten (mengenméBigen) Inputs i fiir
jede Einheit j dar, wird ein bestimmter Typ von Produktionsfunktion®
postuliert. Da damit Anspruch auf kausale Relevanz erhoben wird,
148t sich wohl nicht bestreiten. Offen ist natiirlich ihre empirische Be-
rechtigung, die bei Projektionen allemal iiberpriift werden miiBte.

Herr Dr. Konig hat in seinem Arbeitsbericht Wege aufgezeigt, um
Verdnderungen der Input-Koeffizienten zu erfassen und somit brauch-
bare Grundlagen fiir die Projektion zu erhalten®. Ausreichende statisti-
sche Information vorausgesetzt, scheint das Vorgehen sich auch fiir die
systematische Erfassung mancher Substitutionsvorginge zu eignen,
denen die Produkte des Sektors i bei den Beziehern j lingere Zeit schon
unterlegen haben. Betrachten wir jetzt den Fall eines Produkts, bei dem
dieser ProzeB erst vor wenigen Perioden in gréerem AusmaBe einge-
setzt hat und iiberdies, was den Grad der Verdringung in den einzelnen
Beziehersektoren anbetrifft, sehr ungleichmiaBig verlief. Als aktuelles
Beispiel moge die deutsche (oder die westeuropdische) Kohle dienen.
Input-Koeffizienten des Jahres 1960 (wie oben errechnet) sind dann fiir
einen 5, 10 oder mehr Jahre liberspannenden Projektionszeitraum zwei-
fellos nicht verwendbar, aber auch eine auf Vergangenheitswerte sich
stlitzende statistische Abschdtzung ihrer Entwicklung verspricht wenig
Aussicht auf Voraussageerfolg. Ein zutreffenderes Bild der kiinftigen
Koeffizienten diirfte dagegen in Untersuchungen zu gewinnen sein,
welche einmal die besonderen Entwicklungsbedingungen fiir den Kohle-
verbrauch der Hauptsektoren analysieren und die Wahrscheinlichkeit
ihres Eintretens schitzen und zweitens untersuchen, wie sich die fiir das
Tempo des Substitutionsprozesses allgemein ausschlaggebenden Preis-
relationen entwickeln werden. Nur auf diesem Wege scheint eine allen
wesentlichen Bedingungen Rechnung tragende Projektion méglich zu
sein. Auflerdem 148t sich der subjektiven UngewiBheit iiber die kiinftigen
Energiepreisrelationen dadurch Rechnung tragen, da8 die Koeffizienten-
Projektion parametrisch an alternative Annahmen iiber die Preisrelatio-
nen gebunden wird®. Die Voraussage ist also in explizierter Form be-
dingt und bietet so dem Prognosebenutzer ein Maximum an Infor-
mation.

3. Eine auf diesem Wege erfolgende Feststellung der Inputkoeffizien-
ten zwingt nicht dazu, die Input-Output-Analyse als Instrument der

3 Vgl. W. Krelle: Preistheorie, Tiibingen/Ziirich 1961, S. 58.

4 Arbeitsbericht H. Konig: Probleme der langfristigen Strukturprognose und
der Branchen-Prognosen, S. 295.

5 In analoger Weise wie die parametrische Programmierung mit variablen
Preisen!
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Projektion aufzugeben. Ihre Leistung kann sich nur in der Konkurrenz
mit anderen Voraussagemethoden erweisen, wobei letzten Endes
natiirlich nur die Treffsicherheit im ganzen interessiert, und diese schlieBt
die Voraussage der exogenen Variablen ein. Offenbar mufl die Input-
Output-Methode des offenen statistischen Typs, wenn der Vektor der
EndnachfragegroBen die exogenen Variablen erfaBt, hier auf andere
Projektionsverfahren zurilickgreifen und iibernimmt somit als ihren
systemexternen Fehler den, der bei jenem als systeminterner auftritt.
Ob diese sich teilweise aufheben oder aber summieren und somit evtl.
zu einer groBeren Abweichung von vorausgesagten und effektiven
GroBen fiihren als andere Verfahren, mufl m. E. als eine vorerst offene
Frage bezeichnet werden.

4. Die eigentlich selbstverstindliche Forderung, siamtliche erreichbare,
fiir die Prognoseaufgabe wesentliche Information iiber Hypothesen
und Ausgangsbedingungen auszuwerten, findet nicht die ihr gebiihrende
allgemeine Beachtung. Das 6konomische System ist offen, d. h., die Zahl
der Faktoren, welche den Eintritt eines bestimmten wirtschaftlichen
Ereignisses bewirken oder ihn verhindern konnen, unterliegt keiner
Beschréankung. Die SchlieBung im Modell, meist dadurch erfolgend, da8
weitere Relationen eingefiihrt werden, erlaubt es, dessen innere Kon-
sistenz zu priifen, stellt indessen eine Pseudo-Losung dar, falls das
Unbequeme einfach zur exogenen Variablen erklirt wird®. Zwar diirfte
das Ziel der streng objektiven Voraussage wohl nie erreicht werden
— immer ist eine subjektive Entscheidung iiber das ceteris paribus not-
wendig — doch kann andererseits nicht die Forderung aufgegeben wer-
den, die Prognoseaufgabe nicht mit von vornherein verengter Frage-
stellung anzugehen. Unter anderem bedeutet das, daB die Suche nach
Prognose-Hypothesen sich in vielen wichtigen Féllen nicht in einer Sich-
tung der Arbeitsergebnisse erschdopfen darf, welche die Okonomie auf-
weist.

Das gilt fiir die Konjunktur-Prognose (Beriicksichtigung sozial-
psychologischer Prozesse!) und insbesondere fiir die Voraussage der
Wirkungen solcher wirtschaftspolitischer MaBnahmen, die nach der Ter-
minologie von Tinbergen’ die Struktur der Wirtschaft oder gar die
Grundlagen des Wirtschaftssystems zu verindern bestimmt sind. Um
z. B. die wirtschaftlichen Folgen einer rigorosen oder einer laxen Hand-
habung der Art. 85 und 86 des EWG-Vertrages voraussagen zu konnen,
sind Hypothesen iiber Beibehaltung und Neuorientierung von Verhal-
tensweisen u.dgl. erforderlich, die nur in einer Zusammenarbeit mit

8 Vgl. G. H. Orcutt: Toward a Partial Redirection of Econometrics, The Re-
view of Economics and Statistics, XXXIV, 1953, S. 200, und die anschlieBende
Diskussion.

7 J. Tinbergen: Economic Policy: Principles and Design, Amsterdam 1956,
S. 149 f1., S. 186 fI.
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den Nachbardisziplinen bzw. bei Kenntnis deren Arbeitsergebnisse zu
gewinnen sind.

5. Besondere Schwierigkeiten bereitet oft das Auffinden von Verhal-
tenshypothesen bei veroffentlichten Voraussagen. Die Veroffentlichung
verdandert die Ausgangsbedingungen und, falls der Prognosetext geglaubt
wird, das Verhalten der Wirtschaftsteilnehmer. Diese Reaktion muf} nicht
etwa aus logischen Griinden zu einer Falsifikation der sie antizipieren-
den Voraussage fiihren, sofern die Reaktion stetiger Art ist und es eine
obere und untere Grenze fiir die tatsichlichen GroBen gibt®. Entspricht
der offentlichen Voraussage der Preisstabilitidt eine effektive Preissteige-
rung von 4 vH, der Voraussage ,2 vH Preissteigerung® eine effektive
von 5 vH, usw. derart, dafl je 1 vH prognostizierte Preissteigerung eine
wirkliche um je /2 vH auslést, so ist die wahre Prognose offenbar: ,,8 vHH
Preissteigerung“. Ist die Antwort dagegen ,,1 vH (oder mehr) je 1vH
vorausgesagte Preiserhohung® und gibt es auBerdem keine absolute
Obergrenze, so tritt der Fall von Gerfin ein’: , der feed-back Effekt hat
die Tendenz, jede quantitative Voraussage zu iibertreffen“, die Prognose
wird falsch.

Die Frage nach der wirtschaftspolitischen Zieladdquanz von Progno-
severdffentlichungen soll hier nicht verfolgt werden: lediglich die Mog-
lichkeit ihrer Richtigkeit sei erértert.

Die bewuBite Falsifizierung durch Gegenreaktionen der Wirtschafts-
teilnehmer ist dann zu erwarten, wenn die Voraussage sich an einzelne
oder eine gemeinsam handelnde Gruppe richtet, sie deren Interessenlage
widerspricht und die Moglichkeit zur Gegenreaktion vorliegt. Das ist der
Fall der unstetigen Reaktion, die eine ihren feed-back Effekt richtig be-
riicksichtigende Prognose unmoéglich macht. Meist jedoch ist der Kreis
der am Prognosetext Interessierten grofl und niemand fiir sich allein in
der Lage, das Eintreten des Vorausgesagten, wenn er es wollte, zu durch-
kreuzen. Besteht die Antwort auf die Voraussage darin, daB die Infor-
mation, die als die publizierte Prognose aufzufassen ist, die individuel-
len Erwartungen und das Verhalten verdndert, so wird eine in etwa
stetige und durch geeignete Methoden meist auch voraussagbare Reak-
tion vorliegen. Induzieren aber die unter Einwirkung des Vorausgesag-
ten eintretenden und sichtbar werdenden primiren Verhaltensidnde-
rungen sekundire und so fort, wird m.a. W. ein dynamischer sozial-
psychologischer ProzeB in Gang gesetzt, so wird die Lésung der Pro-
gnoseaufgabe auBerordentlich erschwert, wenn nicht sogar unmoglich.

8 F. Modigliani und E. Grunberg: The Predictability of Social Events, The
Journal of Political Economy, Vol. LXII No. 6, 1954, S. 465/478.
% l.c., S.95.

13 Schriften d. Vereins £. Socialpolitik 25
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6. Die Frage: ,bedingte oder unbedingte Prognose?“® kann nur
die Veroffentlichung angehen; denn jede wissenschaftliche Voraussage ist
an ihre Randbedingungen gebunden. Zweifellos ist eine Voraussage,
die an allzu viele,,Wenn“ gebunden wird, womdéglich so weitgehend, da3
das Vorausgesagte rein logisch abgeleitet werden kann, fiir den Wirt-
schaftspolitiker vollig wertlos. Das bedeutet m. E. jedoch nicht, da dem
Wirtschaftspolitiker ausschlieSlich ,unbedingte“, d.h. die Randbedin-
gungen nicht explizierende Prognosen angeboten werden sollten. Viel-
mehr ist es in nicht wenigen Féllen, etwa bei Branchen-Prognosen,
schlechterdings unumginglich, dem Prognosebenutzer eine Art Anlei-
tung mitzugeben, um ihn vor Fehlinterpretationen und darauf basieren-
den Fehlentscheidungen zu bewahren.

10 Arbeitsbericht W. A. J6hr und F. Kneschaurek: Die Prognose als Basis
der Wirtschaftspolitik, S.421.



Zu: Gerfin, Die kurzfristige Konjunkturprognose

Von Gerd Fleischmann

In seiner Beurteilung der prognostischen Brauchbarkeit von Kausal-
systemen stellt Herr Gerfin fest, da8 die Lokalisierung von Schétzungs-
fehlern in einem holliandischen Gkonometrischen Modell zwar ergab,
daB in erster Linie die exogenen Gréfen und nicht so sehr die Parameter
fiir die Abweichungen zwischen prognostizierten und Ist-Werten ver-
antwortlich waren, daB es aber schliefilich die ,,endogenen Groéen und
nicht die Parameter“ seien, ,deretwegen das ganze System aufgebaut
worden ist“.

I. Die Aufgaben der Wirtschaftsprognose

Damit ist implizit die Frage gestellt, welchen Zielen die Wirtschafts-
prognose dienen soll, in welchen Problemzusammenhéngen sie steht. In
dem Beitrag von Herrn Gerfin — aber auch in den bisherigen anderen
Beitrigen — ist diese Frage nicht explizit gestellt und behandelt wor-
den: Andererseits sollte aber wohl geklart werden, ob bzw. warum die
Prognose ein Problem der Wirtschaftswissenschaft unserer Zeit ist.

Eine Teilantwort gibt bereits das 4. Thema der Themengruppe II:
»Die Prognose als Basis der Wirtschaftspolitik*.

Die Ansicht, daB die wirtschaftswissenschaftliche Problemstellung
weitgehend auf die Bediirfnisse der staatlichen Wirtschaftspolitik abge-
stimmt sein sollte, ist bei den Okonomen heute fast zur Selbstverstind-
lichkeit geworden. Das wire angesichts der steten Versuchung des Riick-
zuges in den 6konomischen Elfenbeinturm uneingeschrinkt begriiBens-
wert, wenn nicht diese Haltung auch die Gefahr einer dogmatischen
Variante aufwiese, die Machlup mit ,prescriptionism“! bezeichnet hat.
Unter dem Comteschen Motto ,savoir pour prévoir pour pouvoir“ be-
steht der ,prescriptionism® darauf, daB der MaBstab fiir die Problem-
stellung und die Ergebnisse der Sozialforschung ihre Niitzlichkeit fiir
die Praxis ist. Sofern der ,prescriptionism“ 6ffentlich bekundet wird
und daher erkennbar ist, diirfte er kaum der Forschung abtriglich sein,

1 PFritz Machlup: The Inferiority Complex of the Social Sciences, in: Mary
Sennholz (Hrsg.): On Freedom and Free Enterprise, Essays in Honor of Lud-
wig von Mises, Princeton, Toronto, London 1956, S. 169.

13*
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da die Geschichte der Wissenschaft so viele Beispiele ,, weltfremder“ For-
schung kennt, die sich erst viel spéter als hochst niitzlich erwiesen haben,
daB die unmittelbare Niitzlichkeit keineswegs Aussicht hat, der alles
iiberragende WertmaB@stab fiir die Tédtigkeit des Wissenschaftlers zu wer-
den®. Gefidhrlich wird der ,prescriptionism“ erst, wenn er im unre-
flektierten, tatsichlichen Verhalten der Wissenschaftler dominant wird®.

Es erscheint daher sinnvoll zu fragen, ob die Wirtschaftsprognose noch
andere Aufgaben erfiillt, als Basis fiir praktische wirtschaftspolitische
MaBnahmen des Staates (oder der Unternehmen) zu sein.

Eine naheliegende Antwort wire, daB die Prognose gar keine , Auf-
gabe“ hat, daB sie keinen Zweck erfiillt auBer vielleicht den, die Neugier
des Wissenschaftlers iliber die Zukunft — oder die unbekannte Vergan-
genheit, da eine ,,Prognose® auch retrospektiv sein kann — zu befrie-
digen. Zweifellos hat die reine Neugier ihren legitimen Ort in der Wis-
senschaft, sieht man doch gemeinhin das ,,Sich-wundern-Kénnen“ als
eine wesentliche Eigenschaft des Wissenschaftlers an. Aber reiner Selbst-
zweck kann eine wissenschaftliche Beschédftigung nur voriibergehend
sein: Soll sich eine Disziplin nicht hoffnungslos zersplittern, so mufl die
Tatigkeit des einzelnen schliefllich ein Beitrag zu dem gemeinsamen
Werk sein und von daher seine Bestimmung erhalten.

Im Hinblick auf die Sozialwissenschaft selbst werden der Prognose,
wenn ich recht sehe, zwei Aufgaben zugewiesen.

1. Sie soll einmal beweisen, daB die Sozialwissenschaften ihre Jugend-
zeit Gberwunden haben und in das Reifestadium des Erwachsenen ge-
langt sind. Das Kennzeichen der Reife meint man den Naturwissen-
schaften entnehmen zu miissen und findet es in der Féhigkeit, erfolg-
reich Prognosen zu machen. Aussagen, aus denen sich keine Prognosen
ableiten lassen, werden als ,unwissenschaftlich® angesehen. Aber ein
solches — wie Machlup meint* — aus einem Inferioritdtskomplex ge-
borenes methodologisches Dogma wird auf die Dauer kaum dem Fort-
schritt in den Sozialwissenschaften dienen. Das soll bei der Behandlung
der folgenden, zweiten Aufgabe der Prognose néher erldutert werden.

2 Angesichts der Tatsache, daB3 viele bedeutsame wissenschaftliche Erkennt-
nisse durch Zufall entdeckt wurden, weil der betreffende Forscher auf inter-
essante Erscheinungen stieB, ohne dafB3 iiber deren Niitzlichkeit schon etwas
ausgemacht werden konnte, hat Merton einen eigenen Terminus — ,serendi-
pity“ — fiir diesen Vorgang vorgeschlagen, der sich durchzusetzen scheint
(R. Merton: Social Theory and Social Structure, revised and enlarged edition,
Glencoe 1957, S. 96).

3 In dieser Hinsicht bin ich anderer Meinung als Machlup, der den ,,présérip-
tionism*“ — wie alle einseitig festgelegten methodologischen Regeln — gerade
dann fiir gefdhrlich hilt, wenn er ausdriicklich als ,, Wissenschaftsideal“ bekun-
det wird. ‘. o

4 Machlup bezeichnet das Proghosedogma mit ,predictionism“, Machlup:
a.a. 0., S. 169.
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2. Wenn man das Ziel der theoretischen Erfahrungswissenschaften
darin erblickt, zu einem System von wahren Aussagen iiber die Wirk-
lichkeit zu gelangen, genauer: zu einer empirisch gehaltvollen Theorie,
so besteht offenbar eine der zuverlédssigsten Methoden der Priifung des
Wahrheitsanspruches der Theorie darin, aus der Theorie Prognosen ab-
zuleiten und die vorausgesagten Ereignisse mit den tatséichlich ein-
getroffenen zu vergleichen. Im Gegensatz zur Beschrinkung auf eine
Erklirung von schon bekannten Tatsachen, bei der man eine ,,Uberein-
stimmung® mit der Wirklichkeit immer leicht erzielen kann, scheinen
bei der Prognose keine Auswege und Winkelziige offenzustehen: Ent-
weder die Theorie hilt der kritischen Priifung stand oder nicht.

Dieses Anliegen einer kritischen Priifung von sozialwissenschaftlichen
Theorien steht zweifellos auch hinter dem Dogma, dal nur prognostisch
verwertbare Theorien Anspruch auf ,, Wissenschaftlichkeit“ erheben kon-
nen. Aber es ist ein Irrtum zu glauben, da8 eine kritische Einstellung
durch ein Dogma erzwungen werden kann® Ein Anhinger des Pro-
gnosedogmas kann seinen Theorien gegeniiber durchaus unkritisch sein.
»Kritisch sein“ miiBte unseres Erachtens in diesem Zusammenhang
heiBen, ernsthaft alle Widerlegungsmoglichkeiten zu priifen und eine
Widerlegung nicht als Niederlage, sondern als willkommenen Hinweis
fiir eine Verbesserung der Theorie anzusehen®. Die Ableitung von Pro-
gnosen kann — wie gesagt — durchaus in unkritischer Absicht vor-
genommen werden, so wenn, um ein einfaches Beispiel’ zu wihlen, ein
Astronom aus seiner Theorie die Prognose ableiten wiirde, da§ morgen
die Sonne aufgehen wird und er den nichsten Sonnenaufgang als eine
erfolgreiche Priifung seiner Theorie betrachtete.

Es wire iiberdies irrig anzunehmen, daB eine ernsthafte Kritik von
Theorien nur iiber die Bildung von Prognosen moglich wire, so sehr
auch die Prognose als Konigsweg der Priifung anzusehen ist. Denn wie-
der zeigt die Geschichte der Wissenschaft eindringlich, daB es zunichst
oft prognostisch noch nicht verwertbare ,,metaphysische Ideen“ waren,
die den Weg zu umwilzenden wissenschaftlichen Erkenntnissen bahn-
ten. So war die Revolution in der Kosmologie, bei der die Erde vom
Zentrum der Welt zum Trabanten der Sonne wurde, geleitet von gewis-
sen metaphysischen Vorstellungen iiber die ,Leben spendende“ Sonne,
sie war nicht etwa das zwingende Ergebnis astronomischer Beobach-
tungens®.

$ Vgl. K. Klappholz und J. Agassi: Methodological Prescriptions in Econ-
omics, in: Economica, Februar 1960, S. 65.

8 Vgl K. R. Popper: The Logic of Scientific Discovery, London 1959, S. 16,
S. 279.

? Es wurde dem Aufsatz von K. Klappholz und J. Agassi, a. a. O., S. 65, ent-
nommen.

8 Vgl. K. R. Popper: Uber die Moglichkeit der Erfahrungswissenschaft und
der Metaphysik, in: Ratio, Jg. 1957/58, H. 2, S. 3/4.
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Jede Theorie ist zunichst ein roher Entwurf, der erst in einem miih-
samen ProzeB weiterentwickelt werden muB, bis die Theorie einer
empirischen Priifung durch Prognose unterzogen werden kann.
Wollte man eine kritische Priifung wihrend dieses Prozesses ablehnen,
weil ja noch keine prognostisch priifbaren Aussagen vorliegen, so wire
dieser EntschluB sicher geeignet, den Fortschritt der Wissenschaft zu
hemmen®. Was wire die Okonomie heute ohne die Aufnahme und kri-
tische Weiterentwicklung der Keynesschen Theorie, die anfangs noch
kaum durch Prognosen priifbar war und es heute auch nur zum Teil
ist? Es ist hier nicht der Ort, auf andere Methoden der kritischen Prii-
fung als durch Prognose einzugehen. Nur beispielsweise sei auf Ge-
dankenexperimente verwiesen, die durchaus einen sinnvollen Weg ratio-
naler Diskussion darstellen kénnen'®,

Vielleicht kann man nach dem bisher Gesagten feststellen, da8 die
Wirtschaftsprognose — auler Basis der Wirtschaftspolitik zu sein — die
Aufgabe haben kann, eines der Instrumente fiir die Uberpriifung ékono-
mischer Theorien zu bilden.

Nun ist fiir die Prognose als Basis der Wirtschaftspolitik eingehend
untersucht worden, wie die Prognose beschaffen sein mu8}, wenn sie den
Anforderungen der Wirtschaftspolitik gerecht werden will. Es scheint
daher angebracht zu sein, die entsprechende Frage im Hinblick auf die
Prognose als Mittel der Uberpriifung von &konomischen Theorien zu
stellen.

II. Anforderungen an die Wirtschaftsprognose als Instrument
zur Uberpriifung 6konomischer Theorien

Der Versuch einer Antwort kann allerdings nur sehr skizzenhaft und
unvollstindig sein, da die Frage schlieBlich auf das hochst kontroverse
Thema der Moglichkeiten und Grenzen der 6konomischen Theorie iiber-
haupt zielt!.

? Vgl. K. Klappholz und J. Agassi: a. a. O., S. 66.

10 Vgl. z. B. Poppers Darstellung des Galileischen Gedankenexperimentes,
durch das Aristoteles’ Theorie der Bewegung als widerspriichlich erwiesen
wurde. Popper: The Logic of Scientific Discovery, London 1959, S. 442.

11 Vertritt man z. B. mit J. v. Kempski die Auffassung — fiir die zweifellos
vieles spricht —, daBl 6konomische Theorien sich nicht auf notwendiges (durch
Gesetze beschreibbares), sondern nur auf mogliches Verhalten der Menschen
beziehen, weil die Verkniipfung von Anfangs- und Endsituation nicht naturge-
setzlich erfolgt, sondern durch ,willkiirliche Maximen, dann diirfte die Pro-
gnose kein geeignetes Mittel zur rationalen Diskussion der so interpretierten
Theorien sein (vgl. Jiirgen v. Kempski: Handlung, Maxime und Situation. Zur
logischen Analyse der mathematischen Wirtschaftstheorie, in: Studium ge-
nerale, 7. Jg., Nr. 1, Januar 1954, S. 60 ff.). Folgt man Ludwig von Mises darin,
daf die Sozialokonomik auf den angeblich sicheren Fundamenten von synthe-
tischen Urteilen a priori ruht, dann ist jede prognostische Uberpriifung selbst-
verstédndlich hinféllig. Eine Fehlprognose wire dann nur ein Hinweis darauf,
daB die Randbedingungen nicht richtig erfat wurden.
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Wenn ich recht sehe, sind die Anforderungen an die Prognose als
Priifungsinstrument in zwei Punkten den Anforderungen der Prognose
als wirtschaftspolitisches Instrument genau entgegengesetzt:

1. In wirtschaftspolitischer Hinsicht sollte die Prognose unbedingt
sein'®, — in wissenschaftstheoretischer Hinsicht bedingt;

2. in wirtschaftspolitischer Hinsicht ist die Prognose stets auf eine
gewisse prophetische Gabe des Prognostikers angewiesen', — in
wissenschaftstheoretischer Hinsicht ist jede Prophetie streng zu ver-
meiden.

Wihrend der Wirtschaftspolitiker an der Wahrheit der Prognose inter-
essiert ist, geht es dem Wissenschaftler um den Wahrheitswert von all-
gemeinen Gesetzen, die an Hand der Prognose iiberpriift werden sol-
len. Aus universellen — oder wie Mill sagt: unbedingten — Gesetzen
148t sich eine Prognose, also eine singuldre Aussage, nur unter Verwen-
dung von Randbedingungen, also auch wieder singuldren Aussagen, ab-
leiten. Sofern nun die Randbedingungen sicher bekannt sind, sich also
nur auf den Zeitpunkt der Prognosebildung selbst und nicht auf den
kiinftigen Zeitpunkt beziehen (sie erscheinen z.B. als Werte der sog.
»,vorherbestimmten Variablen“ in 6konometrischen Endgleichungen),
bedeutet ein Versagen der Prognose zugleich auch eine Widerlegung des
allgemeinen Gesetzes™. In der Regel benétigt man aber zur Ablei-
tung von Prognosen aus allgemeinen Gesetzen auch noch solche Rand-
bedingungen, die sich auf den kiinftigen Zeitpunkt beziehen, in 6kono-
metrischen Modellen treten sie als ,exogene Variable“ in Erscheinung.
Versagt jetzt eine Prognose, so kann der Fehler sowohl bei den ,exo-
genen Variablen“ als auch bei dem allgemeinen Gesetz liegen. Stellt sich
heraus, da8 der Fehler nur bei den exogenen GroSen liegt, so kann die
Fehlprognose trotzdem eine Bewidhrung des allgemeinen Gesetzes dar-
stellen. Es wére nun offenbar wenig sinnvoll zu verlangen, daB eine
Prognose nur dann als Bewédhrung eines allgemeinen Gesetzes gelten
diirfe, wenn die Prognose unbedingt gemacht wird. Zahlt z. B. das Wet-
ter zu den exogenen Variablen eines 6konomischen Gesetzes, so wiirde
die Forderung nach unbedingter Prognose bedeuten, da3 die Priifung
des Gesetzes so lange suspendiert werden muB, bis entweder der Okonom
ein Experte der Meteorologie geworden ist oder bis sich ein Meteorologe
findet, der dem Okonomen eine zuverlissige Prognose des Wetters fiir

12 Dem Wirtschaftspolitiker ist genaugenommen an einer unbedingten Pro-
gnose nur soweit gelegen, als er die Bedingungen nicht kontrolliert. Im Hinblick
auf die Instrumentvariablen ist der Politiker in héchstem MafBe an einer be-
dingten Prognose interessiert.

13 Vgl. den Arbeitsbericht von Prof. Johr und Prof. Kneschaurek.

14 Diese Bemerkung ist insofern zu qualifizieren, als man ein bisher bewihr-
;;Ies Gesetz nicht schon gleich dann fallenlassen wird, wenn es einmal versagt

at.
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den prognostizierten Zeitpunkt liefert. Das wire ein zeitraubender,
miithsamer Umweg, ohne daf dabei fiir die Priifung des Gesetzes etwas
gewonnen wire. Gerade um die Konzentration auf das betreffende Ge-
setz, auf die eigentliche 6konomische Problematik zu gewéhrleisten,
muB die Prognose als Instrument der Priifung eine bedingte Prognose
sein'®. Damit ist nicht gesagt, daBl jede Verbindung mit den Problemen
angrenzender Disziplinen, besonders der sozialwissenschaftlichen, zu
vermeiden sei, wenn auch einige Aspekte der historischen Schule stets
Warnung bleiben sollten, angesichts der groBen Bereitwilligkeit des
modernen Okonomen, dem Wirtschaftspolitiker eine méglichst umfas-
sende Information zu liefern. Unter Umstidnden wird eine Synthese
mit Nachbardisziplinen auch dann notwendig, wenn der Okonom sich
auf den Bereich der reinen — im Gegensatz zur angewandten — Theorie
beschrinkt: Es wird sich oft nicht vermeiden lassen, widerlegten 6kono-
mischen Theorien dadurch eine Chance der Bewidhrung zu geben, daf
man soziologische oder psychologische Variable und Gesetze in sie auf-
nimmt.

Was nun die Vermeidung von Prophetie bei einer Prognose als
Priifungsinstument betrifft, so kénnen wir uns sehr kurz fassen. Gegen-
stand der Priifung durch Wirtschaftsprognosen sind objektive Gkono-
mische Theorien und Gesetze, aber nicht subjektive Féhigkeiten der pro-
gnostizierenden Okonomen. Zu einer nicht zu unterschitzenden Gefahr
fiir den Fortschritt einer Wissenschaft zdhlt wohl zu Recht das argu-
mentum ad personam bzw. die Verwechslung einer unentbehrlichen kri-
tischen Haltung mit der Neigung zu Besserwisserei. Deshalb solllte bei
einer rationalen Diskussion {iber zu priifende 6konomische Theorien
wohl besser die Einschitzung subjektiver Fihigkeiten aus dem Spiel
bleiben, so wichtig diese Fidhigkeiten auch fiir den Entwurf 6konomischer
Theorien und fiir die Wahl eines wirtschaftspolitischen Beraters einer
Regierung sein mogen.

15 Es soll dabei allerdings nicht verkannt werden, da oft Variable als exo-
gen behandelt werden, die durchaus zum Bereich der von der Okonomik zu er-
klarenden Phinomene gehoren sollten oder konnten: so z. B. die ,,autonomen*
Investitionen oder die Bediirfnisse.



Die Prognose
im Rahmen unternehmerischer Entscheidungen

Von Horst Albach

I. Die der Tagung vorliegenden Arbeitsberichte erdrtern die Mog-
lichkeiten und Formen von Prognosen unter der allgemeinen Frage-
stellung: ,,Ist es moglich, die zukiinftige Wirtschaftsentwicklung richtig
vorauszusagen?“ Die Arbeitsberichte kommen iibereinstimmend zu dem
Ergebnis, daB eine ,sichere Voraussage aller volkswirtschaftlich be-
deutsamen GroBen unmoglich“! ist, daB aber die Prognoseverfahren
nach dem Ma8 ihrer Treffsicherheit beurteilt werden sollten. Ich mochte
dieses Beurteilungskriterium als das maximaler Projektionsgenauigkeit
bezeichnen?.

Auch in den Planungen der Unternehmen treten Projektionsprobleme
auf. Die zahlreichen Analysen unternehmerischer Erwartungen® haben
jedoch ergeben, daB die Unternehmer die Zukunft erstaunlich schlecht
vorhersagen konnend. Da die Unternehmen trotz dieser Tatsache im

1 'W. Krelle: Moglichkeiten und Grenzen der Konjunkturdiagnose, Arbeits-
bericht dieser Band S. 34.

2 Ich schlieBe mich damit der Terminologie von Giersch an, der zwischen
Prognosen und Projektionen unterscheidet. Da Prognosen im Sinne dieser
Terminologie im Unternehmensbereich nie gemacht werden kénnen, wird im
folgenden nur von Projektionen gesprochen. Vgl. H. Giersch: Allgemeine
Wirtschaftspolitik, in: Die Wirtschaftswissenschaften, Wiesbaden 1960, S. 39 ff.

3 Vgl. neben den Arbeitsberichten von Krelle, Schlesinger, Fiihrer, Gerfin
die Arbeiten von Hastay, Ferber, Hart, Bossons und Modigliani, Cohen,
Levine, Keezer u. 3., Foss und Natrella und Okun in: NBER, The Quality
and Economic Significance of Anticipations Data, Princeton 1960. Siehe fer-
ner die Beitrdge von Friend und Bronfenbrenner, Firestone und Modigliani
und Sauerlender in NBER, Short-Term Economic Forecasting, Princeton
1955 sowie R. A. Levine: Plant and Equipment Expenditure Surveys, Inten-
tions and Fulfillment, Diss. Yale 1957; R. Eisner: Expectation, Plans and
Capital Expenditures, A Synthesis of Ex Post and Ex Ante Data, in: M. J.
Bowman (Hrsg.): Expectations, Uncertainty, and Business Behavior, New
York 1958; O. Hatzold und H. Helmschrott: Analyse unternehmerischer Ver-
haltensweisen, Schriftenreihe des Ifo-Instituts Nr. 44, Berlin 1961; W. Strigel:
Die Verwendung von ex ante-Angaben der Unternehmer fiir die Wirtschafts-
beobachtung, Ifo-Studien 1959, S. 128; A. Lénnquist: Uber die Beziehungen
zwischen ex ante und ex post Daten im schwedischen Konjunkturtest, Ifo-
Studien 1958, S. 35; W. Marquardt: Unternehmervoraussagen und Unterneh-
merverhalten im Spiegel des Konjunkturtests, Ifo-Studien 1958, S. 1.

4 Vgl. dazu besonders die interessante Diskussion zwischen Hart auf der
einen und Bossons und Modigliani auf der anderen Seite iiber die Treff-
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allgemeinen nicht ohne Erfolg gearbeitet haben, liegt der Gedanke
nahe, daB sie an die Genauigkeit ihrer Projektionen andere MaBstibe
anlegen. Die Unternehmen leiten die Anforderungen an die Treffsicher-
heit ihrer Projektionen aus ihren konkreten Entscheidungsproblemen
ab. Ich mdchte ein solches, aus der jeweiligen Entscheidungssituation
abgeleitetes Beurteilungskriterium als das optimaler Projektions-
genauigkeit bezeichnen.

Es lassen sich mithin zwei Thesen vertreten, die in dem folgenden
Diskussionsbeitrag, in dem von betriebswirtschaftlicher Seite zu dem
Thema dieser Tagung und zu den unterbreiteten Arbeitsberichten Stel-
lung genommen wird, begriindet werden sollen:

1. Die betrieblichen Projektionsverfahren sind den makrotkonomi-
schen Verfahren hinsichtlich ihrer Projektionsgenauigkeit unterlegen.
Die Kenntnis der in der Praxis benutzten Projektionsverfahren kann
daher wenig zur Verbesserung der nach dem Kriterium maximaler
Projektionsgenauigkeit beurteilten volkswirtschaftlichen Projektions-
verfahren beitragen.

2. Da Projektionen nur Hilfsmittel fiir Entscheidungen unter Un-
sicherheit sind, darf die Interdependenz zwischen Projektionsgenauig-
keit und Entscheidungsproblem nicht tibersehen werden. In betrieb-
lichen Entscheidungssituationen fiihrt die Anwendung des diese Inter-
dependenz beachtenden Kriteriums optimaler Projektionsgenauigkeit
nicht immer zur Anwendung der Projektionsverfahren mit der gréBten
Informationsgenauigkeit. Es wird daher die Frage gestellt, ob das
Streben nach maximaler Projektionsgenauigkeit mit dem wirtschafts-
politischen Optimum in Einklang steht.

II. 1. Die Projektion als Teil betrieblicher Informationsgewinnung.

a) Es konnen im wesentlichen drei betriebliche Projektionsverfahren
unterschieden werden: Intuition, Zeitreihenanalyse und Testverfahren.

Die Unternehmen gewinnen ihre Informationen durch Befragungen
ihrer Hindlerorganisation, d. h. der ,vordersten Front“® und durch die
Schitzungen der Unternehmensleitung auf Grund unternehmerischen
Fingerspitzengefiihls. Es handelt sich also bei dieser betrieblichen Pro-
jektionstechnik um die Anwendung der verstehenden Methode, die
Abel so kennzeichnet: ,Die Operation ,Verstehen‘ beruht auf der An-
wendung personlicher Erfahrung auf beobachtetes Verhalten“. Da

sicherheit unternehmerischer Erwartungen, die in dem Railroad Shippers’
Forecast wiedergegeben werden, in: NBER, The Quality and Economic Signi-
ficance of Anticipations Data, a.a. O.

5 Vgl. u. a. Brinkmann, Die Absatzplanung bei Massey-Ferguson, in:
E. Gutenberg, (Hrsg.): Die Absatzplanung in der Praxis (in Vorbereitung).

6 Th. Abel: The Operation Called Verstehen, in: H. Feigl und M. Brodbeck
(Hrsg): Readings in the Philosophy of Science, New York 1953, S. 684.
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diese Methode und ihre Projektionen nur ex post nachpriifbar sind, im
Entscheidungszeitpunkt aber nur gesagt werden kann, da8 es sich um
mogliche Zukunftsentwicklungen handelt, die freilich einen hohen sub-
jektiven Grad der Wahrscheinlichkeit besitzen mdogen, dienen die hier-
mit erzielten Ergebnisse in der Praxis lediglich als Plausibilitdtsprii-
fung der mit anderen Projektionsmethoden des Unternehmens erzielten
Ergebnisse.

Zeitreihenanalysen werden im allgemeinen in zwei Formen durch-
gefiihrt, und zwar als Trendextrapolationen und als Analogieschliisse’.
Auf die Problematik der Trendextrapolationen weisen die Arbeits-
berichte ausfiihrlich hin. Die in den Extrapolationen liegenden Fehler-
quellen fiir konkrete Entscheidungen brauchen hier nicht wiederholt zu
werden. Bei Analogieschliissen wird in der Praxis wie folgt vorgegan-
gen: Die Entwicklung von Zeitreihen okonomischer GréB8en, fiir die
auBlerhalb des Unternehmens Projektionen vorgenommen werden, wird
mit Zeitreihen von Unternehmensvariablen, die fiir die betrieblichen
Entscheidungen relevant sind, in Beziehung gesetzt. La8t sich fiir die
Vergangenheit eine gute Korrelation nachweisen, wird angenommen,
daf3 diese Beziehung auch in Zukunft gelten wird. Unter dieser An-
nahme ist es moglich, von Projektionen der betriebsfremden GréSen
Voraussagen iiber die betrieblichen Variablen abzuleiten. So pflegt man
in der Praxis bei der Projektion des zukiinftigen Absatzes entweder
von Projektionen des Bruttosozialprodukts®, des verfiigbaren Einkom-
mens?, der saisonbereinigten privaten Bruttoinvestitionen!?, des Anteils
der dauerhaften Produktionsanlagen am Bruttosozialprodukt!!, der Pro-

7 Wittmann hat den AnalogieschluB als eine ,,auf Verbesserung des Infor-
mationsstandes gerichtete MaBnahme“ eingehend untersucht. Vgl. W. Witt-
mann: Unternehmung und unvollkommene Information, K6ln und Opladen
1959, S.126; vgl. auch H. Koch: Betriebliche Planung, in: Die Wirtschafts-
wissenschaften, Wiesbaden 1961, S. 115.

8 Brinkmann: a.a.O.; M. Heilmann: Untersuchung der Absatzfunktion fiir
Kleinwagen und Gebrauchtwagen aus der Blickrichtung einer Automobil-
handlung, Diplomarbeit Kéln WS 1958/59; Esso AG Hamburg, Der Pkw-Be-
stand in Westdeutschland bis 1965, eine Kraftfahrzeugprognose der volkswirt-
schaftlichen Abteilung, August 1958; H. Zimmermann: Die kiinftige Entwick-
lung des Bestandes an Personenwagen in der Bundesrepublik Deutschland,
Schriftenreihe des Rheinisch-Westfilischen Instituts fiir Wirtschaftsforschung,
Essen, Oktober 1955 H. Ulrich: Die Absatzplanung in der eisenschaffenden
Industrie, in: E. Gutenberg: a.a.O.

9 W. P. Schmidt: Die Absatzplanung in der Automobilindustrie, in:
E. Gutenberg: a.a.O.; A. C. Scott: Auffinden und Bewerten der grundlegen-
den Daten von Verkaufsvoraussagen, in: AMA, Die Vorausberechnung des
Absatzes, Diisseldorf 1959, S.71.

10 Vgl. C. C. Holt, F. Modigliani, J. F. Muth und H. A. Simon: Planning
Production, Inventories and Work Force, Englewood Cliffs 1960, S. 147 ff.

11 D, E. Gates: Zuverldssige Voraussagen in einem Kkleineren Unterneh-
men, Dodge Manufacturing Company, in: AMA, a.a.O., S.188.
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duktion in der nachgeschalteten Industrie!> usw. auszugehen. In einigen
Fillen erscheint eine Kombination der beiden Methoden sinnvoll: Vor-
aussagen liber den Absatz des ersten Halbjahres werden aus der Extra-
polation der Absatzentwicklung in den vergangenen sechs Monaten ab-
geleitet, wihrend der Absatz des zweiten Halbjahres so bestimmt wird:
Durch Analogieschlui von der Projektion des Bruttosozialprodukts er-
gibt sich der Gesamtabsatz des nichsten Jahres. Von diesem wird dann
der durch das Extrapolationsverfahren gewonnene Absatz des ersten
Halbjahres abgezogen!3. Zur Ableitung des eigenen Absatzes aus den
makrookonomischen Projektionen benutzen die Unternehmen mehr
oder weniger komplizierte Verfahren (Prozentsédtze, Branchentrend-
und Marktanteilsfaktoren!4, Strukturzahlen fiir die Branchen- und Un-
ternehmensnachfrage!s. In der Praxis werden Projektionen hidufig auch
mit Hilfe von sog. ,lead series“ durchgefiihrt. Der Schlul von der Zahl
der Baugenehmigungen auf den voraussichtlichen Absatz von Kiichen-
herden, von der Kunststoffproduktion in den USA auf den Absatz einer
deutschen Kunststoffabrik!é, von der Branchenentwicklung in Abhén-
gigkeit vom Pro-Kopf-Einkommen in entwickelten Lindern auf die
Branchenentwicklung in Entwicklungsldndern!? sind nur einige Bei-
spiele fiir solche Projektionsverfahren zur Gewinnung von Informatio-
nen iiber relevante GroBen unternehmerischer Entscheidungen!®. Alle
diese Methoden stellen letztlich nur eine Verlagerung, nicht aber eine
Losung des Projektionsproblems dar.

Einzelne Unternehmen wenden zur Vorausschitzung des zukiinftigen
Absatzes bestimmte Testverfahren an. Der Absatz einer Zigaretten-
marke z. B. hiangt nach Ansicht der Zigarettenindustrie!® nicht von dem
Geschmack der Zigarette und der Qualitit des Tabaks, sondern von
dem ,Markenimage*, das die Packung und Werbung schaffen, ab. Struk-
turzahlen des Marktes und psychologische Tests mehr oder weniger
reprasentativer Gruppen, ob das Markenimage ,,ankommt", erlauben

12 H. Ulrich: Die Absatzplanung in der eisenschaffenden Industrie,
a.a.0.; ders.: Methoden zur Vorausschitzung des Walzstahlbedarfs, Stahl
und Eisen 1960, S. 166 £.

13 C. C. Holt et al.: a.a.O.

14 Brinkmann: Die Absatzplanung bei Massey-Ferguson, a.a.O., A. C.
Scott: Auffinden und Bewerten der grundlegenden Daten von Verkaufsvor-
aussagen, a.a.O.

15 W. P. Schmidt: Die Absatzplanung in der Automobilindustrie, a.a. O.

16 Vgl. E. Gutenberg: Untersuchungen iiber die Investitionsentscheidungen
industrieller Unternehmen, K6ln und Opladen 1959, S. 226.

17 Vgl. J. F. Weston: A. Framework for Product-Market Planning, Paper
Presented to the 8th International Meeting of TIMS, Brussels, August 26,
1961 (mimeographed).

18 Vgl. weitere Beispiele bei H. Koch: Betriebliche Planung, in: Die Wirt~
schaftswissenschaften, a.a.O., S.110 ff.

19 Vgl. den Beitrag iber die Absatzplanung der Zigarettenindustrie in:
E. Gutenberg: a.a.O.
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einen SchluB auf den voraussichtlichen Absatz. Auch die Treffsicherheit
dieser Methoden muB allerdings als gering eingeschitzt werden, denn
von 32 neuen Zigarettenmarken, die 1960 auf den Markt gebracht
wurden, waren nur 2 erfolgreich.

b) Man kann nicht erwarten, da mit solchen Projektionsmethoden
richtige Voraussagen erzielt werden konnen. Es ist daher nicht ver-
wunderlich, daB die unternehmerischen Erwartungen sich als wenig
treffsicher erwiesen haben?. Selbst die Feststellung, daB groéBere Fir-
men im allgemeinen bessere Voraussagen machen als kleinere Unter-
nehmen?!, 148t sich nicht allein durch ein besseres Informationssystem
und genauere Analysen in GroB8unternehmen erkldren. GréBere Unter-
nehmen brauchen sich nicht nur an eine unsichere und sich sténdig
dndernde Umwelt anzupassen, sondern konnen die Umwelt bewuB3t im
Sinne ihrer Ziele und Planungen beeinflussen. Gréfere Unternehmen
pflegen im allgemeinen sehr deutlich zwischen der eigentlichen Pro-
jektion, der sog. Absatzvorausschdtzung, und der Absatzplanung, in der
auch die Ziele der betrieblichen Absatzpolitik ihren Niederschlag fin-
den, zu unterscheiden?2. In jeder betrieblichen Planzahl schlagen sich
also nicht nur die Projektionen des Unternehmens, sondern auch die
Absatzziele, also der geschidftspolitische Faktor, nieder. Vielfach lassen
sich diese beiden Elemente der betrieblichen Planungsgriéfen liberhaupt
nicht scharf trennen.

Aus dieser Situation, in der sich die betrieblichen Projektionsver-
fahren befinden, folgt einmal, daB wesentliche direkte Impulse fiir die
Verbesserung volkswirtschaftlicher Projektionsverfahren von den in
der betrieblichen Praxis verwendeten Methoden nicht erwartet wer-
den konnen. Betriebliche Planzahlen kénnen m. E. nur indirekt, nach
einer eingehenden 6konometrischen Analyse und Aufbereitung zur Ver-
besserung dervolkswirtschaftlichen Projektionsverfahren herangezogen
werden?s. Bei der Auswertung scheint mir eine stirkere Gewichtung
der Unternehmererwartungen iiber ihre Instrumentalvariablen ent-

20 Vgl. die Zusammenstellung in dem Arbeitsbericht von W. Krelle: Mog-
lichkeiten und Grenzen der Konjunkturdiagnose.

21 Vgl. u.a. I. Friend und J. Bronfenbrenner: Plant and Equipment Pro-
grams and their Realization, a.a. O.; M. F. Foss und V. Natrella: The Struc-
ture and Realization of Business Investment Anticipations, in: NBER, The
Quality and Economic Significance of Anticipations Data, a.a.O.; D. G.
Hartle: Comment, in: NBER, The Quality and Economic Significance of
Anticipations Data, a.a.O., S.199.

22 Diesen Begriffen entsprechen die Begriffe ,,positive und normative Pro-
jektionen*, die Giersch im Rahmen der wirtschaftspolitischen Entscheidun-
gen verwendet. Vgl. H. Giersch: a.a.O., S.297.

23 Neben den Arbeitsberichten weisen hierauf in jlingster Zeit auch Thon-
stad und Jochems hin: Vgl. T. Thonstad und D. B. Jochems: The Influence
of Entrepreneurs’ Expectations and Appraisals on Production Planning.
‘An Econometric Study of the German Leather and Shoe Industries, Inter-
national Economic Review 1961 (May), S. 135.
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sprechend dem Ma8 an Beeinflussungsmoglichkeit zweckmiBig. Ferner
sollten mehr Variable in den Bereich der Befragung einbezogen wer-
den, da wegen der Interdependenz aller unternehmerischen Instru-
mente die Ubereinstimmung von vorhergesagter und tatsichlicher
GroBe einmal auf eine gute Treffsicherheit der Unternehmerprojektio-
nen, zum anderen auf einen gegeniiber der urspriinglichen Planung
veridnderten Einsatz anderer Instrumentalvariabler, mit dem die Uber-
einstimmung erzwungen werden konnte, zurlickzufiihren sein. Die
Analysen unternehmerischer Reaktionsweisen anhand der ex ante-
Daten erscheinen mir daher ein ausbauféhiger und erfolgversprechen-
der Weg zur Verbesserung volkswirtschaftlicher Projektionen.

Zum anderen zeigt diese Situation, wie eng betriebliche Projektionen
und Entscheidungsprobleme miteinander verzahnt sind. Diese Inter-
dependenz ist die Grundlage fiir die zweite These, nach der die Unter-
nehmen ihre Projektionsverfahren nach dem Kriterium optimaler Pro-
jektionsgenauigkeit auswéhlen. Ein Projektionsverfahren kann danach
nicht isoliert lediglich auf Grund seiner Treffsicherheit beurteilt wer-
den, sondern muBl auch an dem gegebenen konkreten Entscheidungs-
fall und den Projektionskosten iiberpriift werden.

2. Die Projektion als Teil des betrieblichen Entscheidungsprozesses.

Die konkrete Entscheidungssituation bestimmt einmal, welche
GroBen projiziert werden miissen, und zum anderen, wie genau diese
Informationen zu sein haben. Unterscheidet man einmal zwei Haupt-
typen von Entscheidungsprozessen, Spezialentscheidungen und Routine-
entscheidungen, dann kann man sagen, daf die Projektionsanforderun-
gen einer Spezialentscheidung gr6Ber sind als die einer Routineent-
scheidung. Dieser Unterschied in den Informationsanforderungen ist
nicht darauf zuriickzufiihren, daB in einem Falle der Natur des Entschei-
dungsproblems nach mehr Faktoren die Entscheidung beeinflussen
kénnten als im anderen. Der Bereich der moéglicherweise wichtigen
Informationen wird aber je nach dem Entscheidungsmodell unter-
schiedlich in relevante und nicht relevante Projektionen aufgeteilt. Bei
einer Routineentscheidung werden weniger Informationen als relevant
angesehen als bei einer Spezialentscheidung, oder umgekehrt: ein
groBerer Bereich moglicherweise wirksamer EinfluBfaktoren wird durch
implicite Annahmen als irrelevant ausgeschlossen als bei Spezialent-
scheidungen. Je mehr mogliche EinfluBfaktoren in einem Entschei-
dungsmodell aber nicht beriicksichtigt und kontrolliert werden, desto
geringer ist die Wahrscheinlichkeit, optimale Ergebnisse zu erzielen®.

24 Vgl. hierzu auch K. J. Arrow: La Statistique et la Politique Economique,
Economie Appliquée 1960 (Heft 1), S. 13, besonders S. 22 f.
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Dieser Satz erhdlt dann besondere Berechtigung, wenn es sich bei der
Routineentscheidung um eine Entscheidung im Rahmen einer unvoll-
stindigen Strategie?® handelt. Das ist in der Praxis im allgemeinen
der Fall.

Damit ist eine zweite mogliche Erklarung der geringen Treffsicher-
heit unternehmerischer Projektionen gefunden: Die der Befragung zu-
grunde liegenden GroBen stellen nicht notwendigerweise relevante In-
formationen dar, d. h., die gefragten GroSen gehen iiberhaupt nicht in
die Planungsiiberlegungen und die Entscheidungen der Unternehmen
ein. Dabei koénnen zwei Fille unterschieden werden: einmal werden
bestimmte Arten von Informationen tiiberhaupt nicht benotigt, zum
andern sind bestimmte Vorhersagen im Zeitpunkt der Befragung noch
nicht erforderlich. In dem Mafle, in dem diese Fille tatsidchlich vorlie-
gen, fehlt es an der Verbindlichkeit der Antworten fiir die betrieb-
lichen Entscheidungen und damit an der Aussagefdhigkeit der Treffer-
quote. Diese Fille treten mit umso groSerer Wahrscheinlichkeit auf,
je mehr der Entscheidungsproze des Unternehmens routineméBig ab-
lduft. Die Tendenz, den betrieblichen EntscheidungsprozeB routine-
miBig zu organisieren, ist besonders grof}, wenn die Unternehmen nicht
moglichst hohe, sondern lediglich zufriedenstellende Gewinne erzielen
wollen. Diese Bemerkungen sollen generell und nicht als Kritik kon-
kreter Unternehmerbefragungen verstanden werden. Neben der Be-
achtung der Interdependenz aller Variablen mufBl auch ihre Verbind-
lichkeit fiir augenblickliche Entscheidungen gewihrleistet sein, wenn
Aussagen iiber die Treffsicherheit unternehmerischer Voraussagen
aufschluBlireich sein sollen.

Auch die Anforderungen an die Genauigkeit der fiir eine konkrete
Entscheidung erforderlichen Informationen sind je nach der Entschei-
dungssituation und den gegebenen Entscheidungsalternativen unter-
schiedlich, so daB nicht in jedem Falle ein Maximum an Treffsicherheit
der relevanten Projektionen angestrebt werden muB. Uber das Ver-
hiltnis von erforderlicher Projektionsgenauigkeit und Entscheidung
lassen sich zwei allgemeine Aussagen machen:

1. Je elastischer die Entscheidungen sind, d. h., je weniger stark die
erwarteten Gewinne einer konkreten Entscheidung auf Variationen
von Erwartungsparametern reagieren, desto geringer konnen die An-
forderungen an die Projektionsgenauigkeit sein. Hierbei sind zwei For-
men der Elastizitdt zu unterscheiden, erstens: die Entscheidungsalterna-
tive selbst kann von vornherein elastisch sein, zweitens: das Instrumen-
tarium betrieblicher Entscheidungen ist elastisch. Das Unternehmen
verfligt also iliber andere Entscheidungsméglichkeiten (Aktionspara-

25 Vgl. hierzu P. Massé: Le Choix des Investissements, Paris 1959, S. 247 ff.
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meter), die den Erfolg einer unelastischen MaBnahme in gewissen
Grenzen nachtriglich erzwingen konnen.

2. Je mehr es gelingt, die Risiken aus der Unkenntnis der Zukunft
vom Unternehmen abzuwiélzen, desto weniger genau brauchen die Pro-
jektionen zu sein. Neben der betrieblichen Risikostreuung hat also auch
die Moglichkeit der Risikolibertragung einen EinfluB auf die Anforde-
rungen an die Projektionsgenauigkeit. Die bisher genannten Faktoren
reduzieren die Anforderungen an die Projektionsgenauigkeit, weil sie
den Wert zusitzlicher Informationen gering erscheinen lassen. Bei
gegebenem Informationswert kénnen nun die Projektionskosten die
Anforderungen an die Genauigkeit der Vorhersagen weiter einschrian-
ken. ,,Angenommen, die Kosten fiir genaue Informationen iiber eine
relevante Grofle iiberstiegen das, was mit dieser Information gewonnen
werden kann. Dann ist solch eine GroBe praktisch irrelevant, denn es
lohnt sich nicht, genauere Informationen tiiber sie zu beschaffen, selbst
wenn sie verfiigbar wiren‘?%. Projektionskosten veranlassen die Unter-
nehmen einmal, bevorzugt Projektionsverfahren anzuwenden, die das
Projektionsproblem verlagern (Analogieschliisse). Zum anderen ver-
stdrken sie die Tendenz der Unternehmen, sich mit ihrem Entschei-
dungssystem an die gegebene UngewiBlheit der Zukunft anzupassen
und auf eine Verbesserung ihrer Projektionsverfahren zur Einschrin-
kung der Unsicherheit zu verzichten. ,,Wenn die Kosten von Projek-
tionsfehlern mit den Kosten verbesserter Projektionen verglichen
werden, dann ist es durchaus moéglich, dafl ein grobes, aber billiges
Projektionsverfahren bevorzugt wird. Zahlreiche Untersuchungen von
praktischen betrieblichen Entscheidungsproblemen scheinen die Be-
hauptung zu bestdtigen, dafl die Unternehmen vor allem ihr Entschei-
dungssystem und weniger ihre Projektionsverfahren verbessern
sollten?7.

Formal kann das. Kriterium optimaler Projektionsgenauigkeit wie
folgt bestimmt werden: Gegeben sei ein Informationsstand 7, mit In-
formationen iiber die Umweltbedingungen S = (sy, ..., Sk, ..., Sn), Uber
die Entscheidungsmoglichkeiten des Unternehmers A = (ay,..., ai,.. .,
ap) und iiber die Gewinne w (a, s). Eine Wahrscheinlichkeitsverteilung
P (S) sei nicht gegeben.

26 F. Modigliani und K. J. Cohen: The Significance and Uses of Ex Ante-
Data, in: M. J. Bowman (Hrsg.): Expectations, Uncertainty, and Business
Behavior, a.a.O., S.155; siehe ferner: C. W. Churchman: Prediction and
Optimal Decision, Englewood Cliffs, N. J., 1961, besonders S. 115.

27 C. C. Holt: Forecasting Requirements from the Business Standpoint,
in: NBER, The Quality and Economic Significance of Anticipations Data,
a.a. 0., S.19; vgl. auch C. C. Holt, F. Modigliani, J. F. Muth und H. A.
Simon: a.a.O., S.175.
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Der Unternehmer sei sehr pessimistisch. Seine Entscheidungsfunk-
tion wird daher angegeben mit w = MaxMin (a, s). Es stehen verschie-
dene Projektionsverfahren H = (»y, ..., 9, ..., 1) zur Verfiigung, deren
Kosten K = (ky,..., kj, ..., ki) betragen. Jedes Projektionsverfahren
macht bestimmte Angaben liber die Umweltbedingungen, die eintreten
werden, also 7j(s, €S). sy ist eine Gruppe » (v = 1, .. .. n) aus der Grup-
pierung s* der Umweltbedingungen S. Jedes Informationsinstrument
148t sich durch die Gruppierung s* der moglichen Umweltbedingungen,
die es vornimmt (Exaktheit), und die Wahrscheinlichkeit Q [#; (s} )],
daB eine Information richtig ist (Treffsicherheit), kennzeichnen. Fiir das
genaueste Projektionsverfahren 7, gelte 7: (sx). Es sagt also jeweils
genau voraus, welche Umweltbedingung eintreten wird. Der Wert eines
Projektionsverfahrens wird mit V = (vy,..., vj,..., ..., Vi) bezeichnet.
Er hiéngt von der Wahrscheinlichkeit p (s;), daB bestimmte Projektio-
nen s;, gemacht werden, und den Gewinnen ® (a, s,) ab, die auf
Grund besserer Entscheidungen infolge genauerer Kenntnisse erzielt
werden konnen. Die Angaben 7 unterscheiden sich in der Exaktheit,
nicht aber in der Treffsicherheit, sie sind stets richtig®. Das Kriterium
optimaler Projektionsgenauigkeit ist dann T* = Max (v; — k;). Diese
GroBe ist zu bestimmen.

(1) vy =05 — 0,
. \MaxMin o (a,s;) — MaxMin o (a,s)
@ v= gp(s,,) a sy ’ a s
(. \MaxMin o (a,s}) — MaxMin o (a,s)
@ T=§p(sv) v v axMI — K

T kann mithin als der Grenznutzen eines Projektionsverfahrens be-
zeichnet werden. Der Grenznutzen hingt, wie aus (3) ersichtlich, von
der Wahrscheinlichkeit bestimmter Prognosen sy, von der Informa-
tionsstruktur s* von der Gewinnfunktion w, der Entscheidungsregel,
der Reagibilitit der Entscheidung auf verbesserte Informationen (das
ist gleichbedeutend mit dem erwarteten Gewinn bei dem urspriing-
lichen Informationsstand ® [n,]) und den Kosten des Projektionsver-
fahrens ab. Es leuchtet ein, daB bei so vielen EinfluBfaktoren das ge-
naueste Projektionsverfahren #, nicht notwendigerweise den gréften
Wert von T aufzuweisen braucht?®.

Die Analyse fithrt zu zwei Ergebnissen:

1. Es sollte auch fiir wirtschaftspolitische Entscheidungen gepriift
werden, welches Ma8 an Projektionsgenauigkeit erforderlich ist. Das
gilt sowohl fiir den Umfang der Aufzeichnungen von ex-post-Daten

28 Das Kriterium optimaler Projektionsgenauigkeit kann natiirlich auch
fiir eine geringere Treffsicherheit definiert werden.
29 Im Anhang wird ein Beispiel gegeben.

14 Schriften d. Vereins £. Socialpolitik 25
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als auch fiir die eigentlichen Prognosemodelle. Die oft zitierte Diskre-
panz zwischen den Anforderungen der Wissenschaftler an die amtliche
Statistik und den verdffentlichten Zahlen scheint mir ein Zeichen einer
solchen mangelnden Koordination zu sein. Die Koordination ist freilich
dadurch erschwert, da8 sich die Entscheidungssituationen, die Umwelt-
bedingungen und die erwarteten Gewinne, die die Wahl des Projek-
tionsverfahrens und damit die fiir die Entscheidung relevanten Infor-
mationen beeinflussen, dauernd wandeln, wihrend die Gewinnung
dieser Projektionen eine langfristige Konstanz der statistischen Erhe-
bungen voraussetzt®.

2. Der Wert volkswirtschaftlicher Projektionen hidngt nicht nur von
dem erwarteten Nutzen der wirtschaftspolitischen Entscheidungen ab.
Da die Unternehmen ihre Projektionen vielfach an makrodkonomischen
Projektionen orientieren, haben volkswirtschaftliche Projektionen auch
einen Wert fiir die Entscheidungen der Unternehmen. Je stérker nun
die sektorale Aufteilung makrodkonomischer Gré8en im Rahmen volks-
wirtschaftlicher Prognosemodelle ist, desto groBer ist ihr Informations-
wert fiir die Unternehmen3!. Bei der Aufstellung solcher Prognose-
modelle sollte dieser Informationswert insbesondere bei der Sektor-
bildung beriicksichtigt werden. Sie sollte in Bereichen groBer sein, in
denen geringe Elastizitdt besteht. Auch die von Krelle geforderte Ver-
wendung verschiedener Modelle bzw. verschiedener Parametersétze’?
wirkt in dieser Richtung. Beriicksichtigt man diesen doppelten Infor-
mationswert gesamtwirtschaftlicher Prognosemodelle, dann scheint der
Satz Arrows berechtigt: ,Die Grenzproduktivitidt von Investitionen fiir
statistische Informationen scheint in allen Lindern sehr hoch zu sein“3.

Anhang3*

Das folgende Beispiel soll die Beziehung zwischen Entscheidungs-
modell, Entscheidungsregel, Projektionskosten und erforderlicher Pro-
jektionsgenauigkeit aufzeigen und andeuten, daB das Kriterium opti-

30 Vgl. hierzu auch K. J. Arrow: La Statistique et la Politique Economique,
a.a. O, S.22.

3t Die Unternehmen wiirden daher Prognosemodelle des Leontief-Typs
Modellen des Tinbergen-Typs vorziehen. In dhnlichem Sinne H. Ulrich: Die
Absatzplanung in der eisenschaffenden Industrie, a.a.O.; vgl. H. Konig:
Probleme der langfristigen Strukturprognose und der Branchenprognosen,
Arbeitsbericht in diesem Band.

32 W. Krelle: Moglichkeiten und Grenzen der Konjunkturdiagnose, Ar-
beitsbericht; die Notwendigkeit verschiedener Parametersidtze ist auch
von Meyer und Kuh deutlich hervorgehoben worden. Vgl. J. R. Meyer und
E. Kuh: The Investment Decision, Cambridge, Mass., 1957.

8 K.J. Arrow: La Statistique et la Politique Economique, a.a.O., S. 13.

34 Unterstrichene Symbole bedeuten Matrizen bzw. Vektoren.
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maler Projektionsgenauigkeit operational ist. Ich gehe bewuBt von
einer sehr einfachen Entscheidungssituation unter Unsicherheit aus.

Gegeben seien mogliche Umweltbedingungen s’ = (s1, s, s3) und Ent-
scheidungsmoglichkeiten des Unternehmers « = (aj, ag, as) mit folgen-
der als bekannt angenommener Payoff-Matrix fiir einen Einsatz von
10 Einheiten eines produktiven Faktors:

o = (@) = —$ 13 22 G = 1,2, 3 Entscheidungsmoglichkeiten)
9 = wjp) = 5 5 5 (k = 1, 2, 3 Umweltbedingungen)

Eine Wahrscheinlichkeitsverteilung p (s) ist nicht gegeben. Man kann
daher geneigt sein, alle Umweltbedingungen als gleich wahrscheinlich
anzusehen. Zwei (alternative) Entscheidungsfunktionen des Unterneh-
mers seien ebenfalls gegeben. Zunichst wird das Beispiel fiir den Fall
behandelt, da der Unternehmer sehr pessimistisch ist und seine Ent-
scheidung auf Grund des MaxMin-Kriteriums (e;) trifft. Dann wird
davon ausgegangen, daf der Unternehmer die mathematische Erwar-
tung seiner Payoffs maximiert (o). Stets aber sei die Risikoscheu des
Unternehmers so groB3, daBl ein moglicher Verlust von mehr als 4 Ein-
heiten als prohibitiv angesehen wird. Der Unternehmer braucht seine
vorhandenen Mittel (10 Einheiten) nicht auf eine Entscheidung allein
zu konzentrieren, er kann auch das Risiko in der Weise streuen, da8
er seine Mittel auf alle drei Entscheidungsmoglichkeiten aufteilt.

Der Unternehmer habe nun drei Informationsquellen zur Verbesse-
rung der vorhandenen Informationen, und zwar h’ = (1, e, #3). Dabei
handele es sich z.B. um eigene mehr oder weniger aufwendige und
genaue Projektionsverfahren. Die eine Informationsquelle kann sehr
genaue Angaben machen. Sie wird stets vorhersagen konnen, welche
der drei Umweltbedingungen eintreten wird. Die beiden anderen sind
weniger genau. Sie kénnen mit Sicherheit nur sagen, daB entweder
s1 oder sg bzw. s3 (52) oder daB entweder s; bzw. sz oder s3 (n3) ein-
treten werden®s. Die Kosten fiir die Inanspruchnahme der Informations-
quellen miissen im konkreten Falle ausgehandelt werden.

Um entscheiden zu kénnen, ob der Unternehmer sich auf Grund des
gegebenen Informationsstandes 79 entscheiden oder ob er genauere
Informationen beschaffen sollte, mufl man den Wert der Informationen
kennen, die die Informationsquellen liefern kdnnen. Dieser Wert sei
ganz allgemein mit v bezeichnet. Der Wert der genauen Projektions-
methode 7 sei z. B. definiert durch

35 Um das Beispiel nicht zu komplizieren, wird unterstellt, da die Infor-
mationsquellen sichere Angaben machen. Das Beispiel kénnte ohne weiteres
auf den Fall erweitert werden, da Wahrscheinlichkeitsangaben iiber die
Treffsicherheit der Informationsquellen vorliegen.

14+
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) Vi = w1 (15 a; @; D) — @, (75 &5 @5 P,)

Fir 7o ergibt sich: Zunichst scheidet a; aus, da der mégliche Ver-
lust —6 groBer als auf Grund der gegebenen Entscheidungsfunktion
zuldssig ist. Der Payoff-Matrix o werden stattdessen zwei gemischte
Entscheidungen a4 und as hinzugefiigt: (a4 = 3/5 a; + 2/5 ag; a5 =
9/11 a; + 2/11 ag), so daB sich eine neue Payoff-Matrix ® ergibt

—1 10 7

== _( 5 5 5 \ =_
W=y = (—4 64 1438 ) =23453
—4 418 173

Die Entscheidung lautet also bei dem Informationsstand #o:
fir a; :ag, so daB w, (7,;a; ©;p,) = 5

tiir o5 :ay, s0 daB w, (7,; ag; w;P,) = 5,83%.

Um nun den Wert der verschiedenen Projektionsverfahren berechnen
zu konnen, miissen entsprechende Werte w; ermittelt werden. Der Weg
sei zunichst fiir ¢; aufgezeigt. Da die Projektion #; stets eine Prognose,
d. h. also, eine sehr genaue Voraussage, liefert, wird der Unternehmer
sich stets richtig entscheiden. Seine Entscheidungsfunktionen ¢; und
a2 werden in diesem Falle zur bekannten Gewinnmaximierungsfunk-
tion (ag). Das hat aber die nicht unwichtige Folge, dal die Entschei-
dungsmoglichkeit aj, die als unzuldssig verworfen worden war, nun
wieder zuldssig ist, denn das Projektionsverfahren #; liefert ja immer
genaue Vorhersagen, so da das Unternehmen nie einen Verlust hin-
zunehmen braucht, der iiber das als zuldssig erachtete Ma8 hinausgeht.
a; muB also bei der Berechnung des Wertes, den das Projektionsver-
fahren #; fiir das Unternehmen besitzt, mit beriicksichtigt werden. Die

Entscheidung erfolgt demnach anhand der Payoff-Matrix o:

—6 4 20
- —1 10 7

—4 6,4 14,8
—4 4,18 17,3

Da es das Projektionsverfahren #; gestattet, die in der gegebenen
Situation beste Entscheidung zu treffen, wird der Unternehmer bei
7 (s1) a3, bei 7 (se) az und bei 7 (s3) a1 wihlen. Da die Informationen an

der Wahrscheinlichkeit Py nichts dndern, ist der erwartete Payoff 31:

36 Die Entscheidungsfunktion ay lautet genau:
Max w'; p,

Darin sindi = 2,3,4,5; p,” = (/s, s, /s) @ i — Zeilenvektor der Payoff-Matrix .
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®) @ = oy (g 03, @;P)) = Y35 + Y510 + Y/5-20 = 11,66
Mithin ist
Vi (g3 @) = @y — g (ay) = 6,66
und
Vi (; 09) = w1 — @, (ag) = 5,83
Fiir ne werden folgende Uberlegungen angestellt: Die Wahrschein-
lichkeit q" (72) = [a1 (521), d2 (722)] ist (1/3, 2/3). Auch bei ne ist a; eine
zuldssige Entscheidungsmoéglichkeit. Folglich kann der Unternehmer
damit rechnen, daB er bei der Entscheidungsfunktion ¢; in 1/3 der
Fille a3 und in 2/3 der Fille ap wihlen wird. Bei o3 wird er in
1/3 der Fille ag und in 2/3 der Fille a; wihlen. Der erwartete Payoff
ist folglich:
()]

™ Wy = Wy (N3 ag; @; Do) = 35 + Y5+ 2z = 9,66

Das Projektionsverfahren s gibi;-digegen keine Sicherheit, daB ein
Verlust von —6 unmoéglich ist, wenn die Entscheidungsmoglichkeit a;
als zuldssig angesehen wird. Der Unternehmer darf sich also nicht auf
Grund der Payoff-Matrix » entscheiden, sondern mu8 der Entscheidung
die Payoff-Matrix o zugrundelegen. Die Entscheidungsmoéglichkeit a;
darf in diesem Falle also nicht mehr beriicksichtigt werden. Folglich
ergibt sich fir »s:

Sl
gl

= wg (19 ay; @;Pg) = Y35 + H3-T = 6,33

® w3 = wy (n3; ag; @3 D)) = a5 + Y3 17,3 = 9,1
® W3 = wg (g; ag; @; Py) = Y5 + Y317,3 = 9,1

Da fiir den Fall, daB die Information 73 gegeben wird, die beiden Ent-
scheidungsregeln a; und az zu derselben Entscheidung fiihren, daB der
Unternehmer sich fiir as entscheiden soll, stimmen die Werte ws trotz
verschiedener Entscheidungsregeln iiberein.

In der nachstehenden Tabelle sind die Werte wj—w, bzw. wj—w,
zusammengestellt. Sie geben die Werte der verschiedenen Projektions-
verfahren (Informationsquellen) T an¥.

a b m 73 ‘ 73
a 6,66 1,33 4,10
ay 5,83 3,83 3,27

37 Dréze hat darauf aufmerksam gemacht, daB in bestimmten Entschei-
dungsproblemen auch noch alternative Kosten zu beachten sein konnen,
wenn sich der Strategiebereich A als Folge der Informationsgewinnung
dndert. Bei Entscheidungen in einer unsicheren Umwelt (und nicht bei Un-
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Der Unternehmer kann sich nun iiberlegen, ob es wirtschaftlich ist,
ein genaueres Projektionsverfahren anzuwenden oder ob er sich auf
Grund der vorhandenen Informationen 7y entscheiden soll. Betragen
die Kosten fiir die Anfertigung der Projektionen bzw. fiir die Inan-
spruchnahme der Informationsdienste ky = 6, ke = 2,5 und k3 = 4,5
Einheiten, dann liefert das Projektionsverfahren #; Vorhersagen mit
der fiir die gegebene betriebliche Entscheidungssituation optimalen
Projektionsgenauigkeits®, wenn der Unternehmer sehr pessimistisch ist,
wihrend das Projektionsverfahren 7 bei der Entscheidungsregel ap
optimal ist.

sicherheit hinsichtlich der Strategie eines rationalen Gegners) spielen diese
Fille aber im allgemeinen keine Rolle. Vgl. H. J. Dréze: Le Paradox de I'In-
formation, Economie Appliquée 1960 (Heft 1), -S. 71.

38 Die Rangordnung der Informationsquellen ist im allgemeinen abhéngig
von w. Nur 7, ist gegeniiber 73 und 73 von @ unabhéngig, weil die Informa-

tionen dieses Verfahrens eindeutige Untergruppen der Informationen von
7e und 73 sind. Zum Beweis vgl. J. Marschak: Remarks on the Economics

of Information, Cowles Foundation Paper No. 146, New Haven 1960, S. 89.



B. Methodenprobleme bei der Vorausschiitzung
langfristiger Entwicklungen

I. Schriftliche Berichte

Die Wachstumsprognose, insbesondere auch die Prognose
der Produktivititsentwicklung

Von Karl Christian Kuhlo

I. Einleitung

1. Abgrenzung der Titelbegriffe

a) Prognose und Projektion

Eine ,Prognose“ enthilt eine Aussage iiber die Zukunft. Eindeutige
Aussagen iiber zukiinftige Entwicklungen sind nicht moglich; die Zu-
kunft ist prinzipiell nicht vorhersehbar. Trotzdem kann unterstellt wer-
den, daBl bestimmte Zusammenhinge in der Zukunft wirksam sein wer-
den und dafB diese oder jene Variable eine bestimmte GroBe erreichen
wird. Auf dieser hypothetischen Basis kann fiir andere Variable eine
Zukunftsperspektive abgeleitet werden. Das Interesse an solchen De-
duktionen und ihren Methoden rechtfertigt es, sich wissenschaftlich mit
dem Thema der Prognose zu beschiftigen.

In erster Linie interessieren daher die Fragen nach dem Inhalt der
Voraussetzungen und nach der Art der Ableitung der Prognose. Der
numerische Inhalt der Prognose kann erst an letzter Stelle interessieren.
In der Hauptsache sind die Existenz und der Aufbau des kausalen
Hintergrunds von Zukunftsaussagen zu beleuchten. Die methodischen
Probleme stehen also im Mittelpunkt.

Dadurch wird zugleich die Fragwiirdigkeit, die jeder Prognose an-
haftet, ins rechte Licht geriickt. Derartige Zukunftsaussagen konnen
nicht weit genug von bloSen Prophezeiungen distanziert werden. Daher
sprechen wir auch lieber von einer ,,Projektion“ als von einer Prognose.
Bei der Erlduterung des etwas weniger geldufigen Wortes , Projektion“
kann der bedingte Charakter und damit die Vielzahl der zum Teil un-
realistischen und gewagten Annahmen, aus denen sich eine solche Zu-
kunftsaussage aufbaut, stirker betont werden, als dies vielleicht bei der
Erorterung einer ,,Prognose“ moglich ist.

b) Wachstum

Da wir uns mit der Prognose bzw. der Projektion des Wachstums be-
schéftigen, ist ferner der Begriff des hier zu behandelnden , Wachstums*
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zu erldutern. Wenn auch die Wachstumsvokabel derzeit einem immer
stirkeren Gebrauch und damit einer wachsenden Verwisserung ihres
begrifflichen Inhalts ausgesetzt ist, so scheint es doch noch berechtigt zu
sein, auf die Frage, wessen Wachstum denn iiberhaupt gemeint sei und
welchen Wachstumszeitraum man betrachten wolle, wie folgt zu ant-
worten:

Bei volkswirtschaftlichen Betrachtungen ist unter ,Wachstum“ die
positive Verdnderung des Sozialprodukts — oder gelegentlich auch des
Sozialprodukts je Kopf — zu verstehen. Dabei sind die langfristigen
Verdnderungen dieser Variablen Gegenstand der Wachstumsanalyse. Im
langfristigen Zusammenhang werden gewdohnlich die konjunkturellen
Schwankungen und speziell die Schwankungen der Ausnutzung der
Produktionsfaktoren vernachléssigt.

Uber die Hohe des Ausnutzungsgrads wird dabei vorausgesetzt, daB
die vorhandenen Produktionsfaktoren voll ausgenutzt werden. Damit
ist die Untersuchung der Menge und der Effizienz der Produktions-
faktoren das Fundament der Wachstumsanalyse. Hieraus 148t sich die
Entwicklung des Sozialprodukts ableiten. Diese beinhaltet eine Projek-
tion des Wachstums, da die Annahme der Vollausnutzung zu einer
typischen Voraussetzung der Projektionsanalyse geworden ist. Damit
erfolgt eine weitere Abgrenzung gegeniiber Prognosen, in die konjunk-
turelle Uberlegungen eingehen.

Die Voraussetzung der Vollausnutzung der Produktionsfaktoren
macht die Wachstumsanalyse zu einer Analyse des méglichen Wachs-
tums. Im Rahmen von Projektionen ist dieses mogliche Wachstum zu
bestimmen. Da die zugehoérige Analyse der Vergangenheit aber von
der tatsédchlichen und damit nicht der vollen Ausnutzung der Produk-
tionsfaktoren auszugehen hat, wird fiir die Vergangenheit auch das tat-
sdchliche Wachstum analysiert. Diese Analyse wird aber nur gemacht,
um die tatsdchliche Effizienz der Produktionsfaktoren zu ermitteln. Im
Rahmen der Projektion geht man sodann auf die Voraussetzung der
vollen Ausnutzung iiber.

Die Hauptvoraussetzung der Vollausnutzung der Produktionsfaktoren
macht die Wachstumsprojektion in dem gleichen MaBe realistisch, in
dem es wirklichkeitsnah ist, anzunehmen, da8 die Wirtschaftspolitik in
Zukunft erfolgreich das Problem einer evtl. Depression oder Rezession
18st. Ahnlich kann man bei Wachstumsprojektionen davon ausgehen,
daB das Problem der konjunkturellen Uberhitzung und Inflations-
bekimpfung von der Wirtschaftspolitik gemeistert wird. Zwar er-
scheinen die projizierten Variablen gewohnlich als Realwerte, denen
beliebige Nominalwerte, also beliebige Preisentwicklungen zugeordnet
werden kénnen. Aber die Realbetrachtung soll ein Zeichen dafiir sein,
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daB keine preislichen Einfliisse in der Wachstumsanalyse beriicksichtigt
werden.

Die Langfristigkeit der Wachstumsanalyse bedingt eine moglichst
weite Ausdehnung des zeitlichen Horizonts in die Zukunft. Die mit der
Liange der Zeit im allgemeinen zunehmende Unsicherheit verlangt je-
doch Unterstellungen, deren hypothetischer Charakter sich zunehmend
verstidrkt. Auch dieser Umstand soll durch die Verwendung des Wortes
»Projektion“ beleuchtet werden.

Was soll aber unter ,Langfristigkeit® speziell verstanden werden?
Die Linge eines ,langfristigen“ Zeitraums variiert von Problem zu
Problem. Die Linge des von einer Wachstumsanalyse zu erfassenden
Zeitraums richtet sich nach den zeitlichen Aspekten, die durch die Be-
trachtung der Produktionsfaktoren fiir diese Analyse typisch werden.
Wenn das Wachstum vom Bestand und der Effizienz der Produktions-
faktoren abhéngt, so wird das zu projizierende Wachstum vom zukiinf-
tigen Bestand und der zukiinftigen Effizienz der Produktionsfaktoren
bestimmt.

Um iiber die zukiinftige Effizienz eine Aussage wagen zu koénnen,
ist eine Analyse der Vergangenheit notig, die sich auf einen so lang-
fristigen Zeitraum erstreckt, daB RegelmiBigkeiten iiber die GrofSe
bzw. die Entwicklung der Effizienz deutlich werden. Je besser Regel-
méBigkeiten fiir die Vergangenheit erforscht werden koénnen, um so
vertretbarer ist das Wagnis der Projektion. Die Moglichkeiten der
langfristigen Zukunftsaussage sind durch die Aussagekraft des fiir die
Vergangenheit untersuchten Materials beschrankt. Diese Aussagekraft
steigt, je besser und vielféltiger 6konomische Abhingigkeiten im Unter-
suchungszeitraum der Vergangenheit gewirkt haben. Tendenziell wird
damit auch ein lingerer Untersuchungszeitraum in der Vergangenheit
die Moglichkeiten langfristiger Projektionen verbessern.

Der zukiinftige Bestand der hauptsidchlichen Produktionsfaktoren
Arbeit und Kapital 148t sich aus dem gegenwirtigen Bestand, dessen
Restlebensdauer und den zukiinftigen Bruttozugingen ermitteln. Die
relativ gut vorausschédtzbare Restlebensdauer kann als ein Anhalts-
punkt fiir die Lédnge des Zeitraums angesehen werden, den eine lang-
fristige Projektion des Wachstums einnehmen konnte. Jedoch ist die
Lebensdauer fiir die einzelnen Altersklassen des gegenwirtigen Be-
stands unterschiedlich und zum Teil auch recht kurz. Hauptsichlich sind
aber die zukiinftigen Bruttozuginge der Hemmschuh einer weiter in
die Zukunft eindringenden Betrachtung. Die erst in Zukunft in das
Erwerbsleben eintretenden Arbeitskrifte sowie die zukiinftigen Brutto-
investitionen erhalten um so stirkeres Gewicht je weiter man die Ana-
lyse in die Zukunft ausdehnt.
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Dabei ist die zukiinftige Verfiigbarkeit des Faktors Arbeit fiir die
bereits lebenden Geburtsjahrginge relativ sicher vorauszuschdtzen.
Wegen der relativen Unsicherheit von Geburtenprognosen scheint es
daher angemessen zu sein, den langfristigen Zeitraum so zu begrenzen,
daB die zukiinftigen Geburten nicht in die projizierten Erwerbstétigen
eingehen. Die Projektion diirfte daher nicht iiber die néchsten 15 bis
20 Jahre hinausgehen. Dabei sind aber die Unsicherheiten nicht beriick-
sichtigt, die durch eine Zu- oder Abwanderung entstehen kénnen. Eine
dhnliche Uberlegung beim Faktor Sachkapital 148t trotz der Projizier-
barkeit der Ersatzinvestitionen wegen der groBen Unsicherheit der Pro-
gnose zukiinftiger Bruttoinvestitionen den langfristigen Zeitraum am
besten auf den gegenwirtigen Zeitpunkt zusammenschmelzen. Immer-
hin ist es wegen der anfangs noch relativ geringen Bedeutung der zu-
kiinftigen Bruttoinvestitionen am zukiinftigen Sachkapitalbestand, die
sich insbesondere bei einer durchschnittlichen Lebensdauer des Sach-
kapitals in Ausriistungen von 26 Jahren! ergibt, nicht ganz unvertret-
bar, die Lénge des langfristigen Zeitraums mit einer Zeit, die nicht zu
sehr von den genannten 15 Jahren nach unten abweicht, anzusetzen.
Wenn man eine solche Projektionsperiode anstrebt, so muB8 man sich
dariiber im Klaren sein, da man die hohe UngewiBheit, die insbeson-
dere in der Annahme iiber die Gro8e der zukiinftigen Investitionsjahr-
ginge steckt, zu tragen gewillt ist. Solche Unsicherheiten mufl man
aber auf sich nehmen, will man das zukiinftige Wachstum fiir einen
lingeren Zeitraum beleuchten als es im Rahmen von kurzfristigen Pro-
gnosen moglich ist2.

Wenn damit die lange Frist, die eine Wachstumsanalyse decken soll,
sich auf eine groBere Anzahl von Jahren erstreckt, so ist damit die
Analyse nicht auf eine pauschale Betrachtung dieses Zeitraums fest-
gelegt. Vielmehr kann es zweckmiBig sein, das Wachstum in den kiirze-
ren Teilperioden, z. B. in den einzelnen Jahren, zu analysieren.In diesem
Sinn ist auch das kurzfristige Wachstum von Interesse, zumal dieses
die Bausteine des langfristigen Wachstums liefert. Nur ist es bei dieser
Betrachtung kiirzerer Zeitrdume wichtig, das Augenmerk auf die in
der Gesamtheit der kiirzeren Perioden wirksamen langfristigen Zu-
sammenhénge zu lenken.

Damit haben wir einleitend die verschiedenen Assoziationen, zu denen
das Wort ,,Wachstum“ Anla gibt, erértert. Wir wiederholen: Die Mes-

1 G. Gehrig: Eine Zeitreihe fiir den deutschen Sachkapitalbestand (1925/38
und 1950/57). Forschungsvorhaben ,Langfristige Projektion“ Heft V/2a, Ifo-
Institut flir Wirtschaftsforschung, Miinchen 1959, S. 10.

2 Damit sind aber nur einleitende Bemerkungen iiber die L.énge des Pro-
jektionszeitraums vorgetragen. An spiterer Stelle werden wir aus der

Analyse heraus einen 6konomischen Horizont der Projektion entwickeln (vgl.
unten, S. 256 £.).
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sung des Wachstums richtet sich am Sozialprodukt aus. Die Wachstums-
analyse ist langfristiger Natur. Die Projektion des Wachstums setzt den
Volleinsatz der Produktionsfaktoren voraus.

Das letzte Charakteristikum erlaubt es, am Rande auf ein typisches
Merkmal der Wachstumsanalyse hinzuweisen: Die Komponenten der
Endnachfrage verlieren damit die Rolle der unmittelbaren Determinan-
ten des Sozialprodukts. Dafiir riickt als Bestimmungsfaktor des Wachs-
tums der Sachkapitalbestand in den Brennpunkt der Betrachtung.
Neben dem Sachkapitalbestand wird vornehmlich der Produktions-
faktor Arbeit beriicksichtigt. Dem ist bereits in der Themenstellung
Rechnung getragen, da wir insbesondere die Prognose der Produktivi-
tétsentwicklung zu erdrtern haben. Dies fiihrt uns schlieBlich zu einer
Diskussion des Produktivitdtsbegriffs.

c) Produktivitit der Arbeit

Die Produktivitit kann auf den verschiedenen Aggregationsebenen
der Mikro- und Makrobetrachtung analysiert werden. Wir betrachten
nur die volkswirtschaftliche Produktivitit. Damit vernachlissigen wir
auch die Probleme, die sich aus der Verdnderung der Produktivititen
in den Einzelbereichen der Wirtschaft und aus den Verschiebungen
zwischen diesen Bereichen — Verschiebungen des Gewichtssystems der
Einzelproduktivitdten (die oft als ,Struktur“-Verschiebungen bezeich-
net werden) — ergeben.

Die Produktivitit kann mengen- und wertmiBig betrachtet werden.
Im Zuge der mit Produktivititsanalysen meist beabsichtigten giiter-
wirtschaftlichen Betrachtung mdochten wir uns mit wertméBigen Mes-
sungen der Produktivitdt nicht befassen — holen sie jedoch durch die
Hintertiir der Volumenwerte oder preisbereinigten Werte wieder
herein. Die damit dennoch beabsichtigte Realbetrachtung ist zwar pro-
blematisch, sie ist aber — in der auf Vereinfachung angewiesenen
volkswirtschaftlichen Betrachtung — die praktisch einzig mogliche
Alternative, da eine simultane Betrachtung der Vielzahl von Mengen
ohne eine mit Hilfe von Preisen vorgenommene Aggregation nicht még-
lich ist.

Die Produktivitdt kann sich auf die verschiedenen Produktionsfak-
toren beziehen. Gewohnlich bezieht man sie auf den Faktor Arbeit.
Entsprechend werden wir die Arbeitsproduktivitdt als die hier zu be-
handelnde ,Produktivitdt® auffassen. Dabei bedarf es dann noch der
Spezifikation, ob die Anzahl der Arbeitsstunden oder die Anzahl der
Erwerbstédtigen als BezugsgroBe einzusetzen ist.

Weitere Variationsmoglichkeiten des Begriffsinhalts der volkswirt-
schaftlichen Produktivitit ergeben sich aus den verschiedenen GroBen,
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die man auf den Faktor , Arbeit“ bezieht. Hierfiir werden verschiedene
Volkseinkommens- und Sozialproduktsgré8en der volkswirtschaftlichen
Gesamtrechnung herangezogen. Diesen GroBen — von der Wert-
schopfung bis zum Bruttosozialprodukt und Bruttoinlandsprodukt —
ist es gemeinsam, daB sie als Saldo berechnet werden, der nach Abzug
von mehreren bzw. wenigen Kostenbestandteilen (die zwar niemals die
Arbeitskosten einschlieBen) entsteht. Wollen wir aber den gesamten
Output ungekiirzt in Relation zum Einsatz eines Produktionsfaktors
setzen, so konnen wir nicht die erwdhnten Variablen benutzen, sondern
miissen eine weitere SozialproduktsgréSe: die Produktion der Volks-
wirtschaft, die ,Inlandsproduktion“s, als Zihler einer solchen Produk-
tivitdtsvariablen auffassen.

Mithin betrachten wir als Produktivitit den Quotienten aus der In-
landsproduktion einer Volkswirtschaft in konstanten Preisen und der
Anzahl der Arbeitsstunden (bzw. gelegentlich der Anzahl der Erwerbs-
tatigen).

2. Einordnung der Produktivitdtsanalyse

Wenn in der Themenstellung neben der Prognose des Wachstums im
allgemeinen das Schwergewicht insbesondere auf die Entwicklung der
Produktivitdt gelegt wird, so kann das zwei Griinde haben:

a) Die Entwicklung der Produktivitit interessiert wegen des Eigen-
interesses an dieser zentralen volkswirtschaftlichen Variablen.

b) Es interessiert zwar hauptsichlich die Sozialproduktsentwick-
lung; methodisch wird aber darauf hingewiesen, daBl zur Losung dieses
Problems eine Untersuchung der Produktivitidtsentwicklung den wich-
tigsten Baustein darstellt.

Aus beiden Griinden hitte man sich einer direkten Analyse der Pro-
duktivitdt zuzuwenden. Die methodischen Ansatzpunkte hierfiirerértern
wir im folgenden. AnschlieBend erwdhnen wir Moglichkeiten, die Pro-
duktivitdt indirekt zu analysieren.

a) Direkte Analyse

a) Die Produktivitit als definitorische Komponente
des Sozialprodukts

Bei der Wachstumsanalyse des Sozialprodukts wird die Methode der
definitorischen Komponente vorzugsweise so angewandt, da8 man die
Komponenten des Sozialprodukts (Y): Erwerbspersonen (N), Be-

3 Die Produktion einer Volkswirtschaft 148t sich bei ihrer Verwendung
durch private und staatliche Haushalte, Unternehmer und das Ausland voll-
stdndig erfassen. Mithin ergibt sich die Inlandsproduktion als Summe aus
Konsum, Bruttoinvestitionen, Staatsausgaben und Exporten.
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schéaftigungsgrad (%), Arbeitszeit (H) und Produktivitit (P) gemiB
der Definitionsgleichung

(L. 1) E
Y=-N

NHP

betrachtet und analysiert!. Hierbei sind die Erwerbspersonen eine
GrofSe, die als demographische Variable aus der 6konomischen Kausal-
analyse weitgehend herausgelassen werden kann bzw. wird. Die Ent-
wicklung der Arbeitszeit unterliegt auch zum Teil exogenen Einfliissen.
Uberdies sind ihre Verdnderungen quantitativ nicht so ins Gewicht
fallend wie die der iibrigen Variablen. Von den beiden verbleibenden
zentralen 6konomischen Variablen sind Anderungen des Beschifti-
gungsgrades ein konjunkturelles, kurzfristiges Problem, das wir bei der
Wachstumsanalyse vernachlidssigen wollen. Fiir die langfristige Ent-
wicklung ist mithin die Produktivitdtsentwicklung die entscheidende
6konomische Variable’. Die Wachstumsanalyse des Sozialprodukts
konzentriert sich damit auf eine Analyse der Entwicklung der Pro-
duktivitdt.

B) Die Produktivitédt als definitorische Komponente des Sozialprodukts
je Kopf

Dies gilt gleichermaBen, wenn wir nicht das Sozialprodukt sondern
ein Sozialprodukt je Kopf als die zentrale MaBzahl des Wachstums an-
sehen. Bezeichnen wir mit B die Gré8e der Bevolkerung, so wird bei
der Methode der definitorischen Aufspaltung die Beziehung

(I.4) Y EB

B-NNEP

zugrunde gelegt. Anstelle der Erwerbspersonen ist nunmehr die Er-

werbsquote (g) ndher zu analysieren. Dies fiihrt insbesondere zu alters-
und geschlechtsspezifischen Untersuchungen, die auch der Analyse der

4 Diese Methode kann vereinfachend so abgewandelt werden, daB8 anstelle
der Erwerbspersonen und des Beschéftigungsgrads unmittelbar die Erwerbs-
tiatigen (E) benutzt werden E = bN, so daB die Gleichung
(1.2 Y=EHP
zugrunde gelegt wird. Eine weitere Vereinfachung besteht in der Zusammen-
fassung der Erwerbstitigen und der Arbeitszeit zu Arbeitsstunden (L), so
daB L=EH=DbNH
(I1.3) Y =LP
die Grundlage bildet.

5 Auch fiir kurzfristige Uberlegungen ist die Produktivitit von groBer
Wichtigkeit. Nur gewinnt im kurzfristigen Zusammenhang zusétzlich der
Beschiftigungsgrad eine ebenfalls maBgebliche Bedeutung.
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Erwerbspersonen zugrunde liegen. Da hierbei hauptsdchlich demo-
graphisch-institutionelle Gesichtspunkte eine Rolle spielen, steht auch
hier die Produktivitit im Mittelpunkt der konomischen Wachstums-
analyse.

b) Indirekte Analyse
a) Projektion von Kapitalkoeffizient und Investitionen

Die Methode der definitorischen Aufspaltung braucht aber nicht not-
wendigerweise die Wachstumsanalyse in die Richtung der Unter-
suchung der Produktivititsentwicklung zu fiihren. Benutzen wir eine
andere Art der definitorischen Aufspaltung, so verschwindet die Pro-
duktivitdt aus dem Blickfeld. Wir brauchen dabei gar nicht so weit zu
gehen, daB wir die Produktionsfaktoren aus dem Auge verlieren und
auf die verschiedenen additiven Komponenten zuriickgehen, aus denen
das Sozialprodukt nachfragemiBig zusammengesetzt gesehen werden
kann®. Wir wenden uns nur vom Produktionsfaktor Arbeit ab, um uns
auf den Produktionsfaktor Sachkapital (K) zu konzentrieren. Dazu be-
trachten wir weiterhin die Kapazitdtsauslastung (A) und den Kapital-
koeffizienten. Definieren wir den Kapitalkoeffizienten als das Verhilt-
nis zwischen ausgenutztem Sachkapitalbestand und Sozialprodukt, so
kann das Sozialprodukt in der definitorischen Zusammensetzung

(1.5) ¥ = Kapaz'itéitsausla.stung Sachkapital = A K
Kapitalkoeffizient

Y
gesehen werden.

Legt man diese Formel einer langfristigen Analyse zugrunde, so wird
man zundchst die vornehmlich kurzfristigen Schwankungen der
Kapazitidtsauslastung vernachlissigen. Sodann kann man sich — falls
man nicht abgeneigt ist — der héufig vertretenen Auffassung von der
Konstanz des Kapitalkoeffizienten anschlieBen. Auf diese Weise wird
man zu einer Konzentration der Analyse auf das Problem der Entwick-
lung des Sachkapitalbestands und damit der Bruttoinvestitionen
gefiihrt.

Somit wird die Voraussetzung eines konstanten Kapitalkoeffizienten
zu einer Methode der langfristigen Projektion. Ergidnzt man diese An-
nahme durch eine Vorausschidtzung des Sachkapitalbestands, so ist da-
mit auch eine Projektion des Sozialprodukts moglich. Diese Methode
benutzt Krengel, wobei er zur Vorausschitzung des Sachkapital-

6 Die Analyse der Gesamtnachfrage und insofern auch die ihrer Kompo-
nenten wird in der von der Vollausnutzung der Produktionsfaktoren aus-
gehenden Analyse des real gemessenen Wachstums iiberfliissig.
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bestands von der Annahme bestimmter zukiinftig konstant bleibender
Investitionsquoten ausgeht’.

Umgekehrt kann die Voraussetzung eines konstanten Kapitalkoeffi-
zienten mit einer Vorausschédtzung des Sozialprodukts kombiniert wer-
den und daraus eine Vorausschitzung des Sachkapitalbestands und da-
mit — bei gegebener GroBe der durch die Investitionen der Vergangen-
heit und ihrer Lebensdauer determinierten Ersatzinvestitionen — der
Bruttoinvestitionen abgeleitet werden, Diese Methode wurde von Hood
und Scott fiir die kanadische Projektion benutzt8.

Im Rahmen der Methoden der definitorischen Aufspaltung ist es also
nicht notwendig, sich unbedingt in eine Analyse der Produktivitdt und
ihrer Wachstumsentwicklung zu stiirzen. Wem eine entsprechende
Analyse z.B. der Bruttoinvestitionen mehr zusagt, kann das Schwer-
gewicht in diese Richtung lenken.

Alle Methoden definitorischer Aufspaltung geben nur den Hinweis
darauf, welche Variablen man in den Schwerpunkt der Wachstums-
analyse stellen soll oder will. Uber die Art der anzuwendenden Analyse
der eingefiihrten definitorischen Komponenten ist damit noch nichts
ausgesagt. Die analytische Arbeit ist damit mehr oder weniger sinnvoll
vorbereitet aber keineswegs bewiltigt.

B ) Das Sozialprodukt als definitorische Komponente der Produktivitét

Nach vorgenommener definitorischer Aufspaltung tritt die zweite und
weit schwierigere Frage nach den Ursachen des Wachstums der heran-
gezogenen Komponenten auf. Hat man dabei die Methode der Gleichun-
gen (I. 1) bis (I. 4) gewihlt, so steht vor der Hauptfrage nach dem Sozial-
produktswachstum die Vorfrage: Welches sind die Bestimmungsgriinde
der langfristigen Produktivitdtsentwicklung? Die Suche nach den fiir
die Produktivitdt mafBgeblichen Einfluffaktoren und nach Art und
Umfang ihrer Einwirkung ist schwierig. Da aber unser Thema eine Be-
schaftigung mit dieser Frage — als Hauptfrage oder als Unterfrage der
Frage nach dem Sozialproduktswachstum — verlangt, wollen wir eine
Antwort in folgender Weise versuchen:

Wir formen die fiir die oben entwickelte Methode der definitorischen
Komponenten benutzte Definitionsgleichung (I. 2) so um, daB3 die Defi-
nition der Produktivitit

7 R. Krengel: Wie schnell kann die westdeutsche Industrieproduktion
wachsen? Konjunkturpolitik, 1. H. 1958, S.18.

Derselbe: Zur Entwicklung der Bruttoanlageinvestitionen und des Brutto-
anlagevermogens der westdeutschen Industrie bis 1958/59 und 1969/70, Viertel-
jahreshefte zur Wirtschaftsforschung, H. 1 (1960), S. 61 f.

8 Wm. C. Hood and A. Scott: Output, Labour and Capital in the Canadian
Econo;ny. Royal Commission on Canada’s Economic Prospects, o.O. (1957),
S. 299 £,



224 Karl Christian Kuhlo

Y
P=gH
als eine aus urspriinglichen Variablen abgeleitete GréBe deutlich wird.
Sodann behaupten wir, daB uns eine Analyse und Projektion der Kom-
ponenten dieser Gleichung: Y, E und H leichter fallen wird als ein un-
mittelbarer Versuch, iiber P etwas auszusagen. Damit sind wir in der
Hauptsache zu der Hauptfrage nach der Entwicklung des Sozialpro-.
dukts zuriickgekehrt.

(I1.6)

Diese Ausfiihrungen erwecken den Eindruck, dal wir uns im Kreis
gedreht haben. GewiB haben wir im Rahmen dieser thematisch-
methodischen Einordnung nichts Konstruktives zur Wachstumsanalyse
beigetragen. Bei dieser Kreisbewegung konnten wir nur auf methodi-
sche Ansatzpunkte hinweisen, die iiblicherweise die Grundlage empiri-
scher Wachstums- und Projektionsanalysen bilden.

Etwas Konstruktives zur Hauptfrage des Sozialproduktswachstums
beizutragen, wollen wir nunmehr versuchen. Sofern das gelingt, ist es
unter Benutzung von (I. 6) und bei Riickgriff auf — ohnehin benétigte —
exogene Kenntnisse oder Annahmen iiber die Variablen E und H ohne
weiteres moglich, iiber das Produktivititswachstum entsprechende Aus-
sagen zu machen.

II. Methoden der Projektion

Die einleitende Erdrterung der Produktivitdtsanalyse hat gezeigt,
daB es zweckmiBig sein kann, das Projektionsproblem aufzuspalten.
Zunichst kann die zu projizierende GréBe mit Hilfe definitorischer Be-
ziehungen mit solchen Gr6Ben in Verbindung gebracht werden, die
einer unmittelbaren Projektion leichter zugéinglich erscheinen. Die Pro-
jektion dieser GroBen erfolgt dann erst in einer zweiten Phase. Daraus
resultiert die folgende zweistufige Gliederung der Projektionsmethoden.

1. Zurilickfithrung auf projizierbare Gro8en

a) Projizierbare Griofien

Die Frage, welche Groflen als projizierbar oder wenigstens als relativ
leicht projizierbar angesehen werden konnen, ist kaum objektiv zu
beantworten. Wer sich griindlich mit seinem Fachgebiet beschiftigt,
wird die im Zentrum seiner Untersuchungen stehenden GroBen als nicht
leicht projizierbar ansehen, da er Einblick in die komplexen Zusammen-
hénge hat, die fiir die Entwicklung dieser GréBen maBgebend sind. Ge-
ringere Skrupel konnen sich vielleicht bei manchem einstellen, wenn
es darum geht, Annahmen iiber GroBen zu unterstellen, deren Dikus-
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sion gewdhnlich auBerhalb des eigenen Gesichtskreises liegt?, da der
theoretisch-hypothetische Charakter solcher Annahmen offensichtlich ist.
Natiirlich ist ein solches subjektives Vorgehen unzulédnglich. Die geeig-
nete Losung liegt in der Zusammenarbeit der Spezialisten, die sogar
auf die interfakultire Ebene auszudehnen wire. Diese steigert aber die
Anzahl der zu beriicksichtigenden Interdependenzen in einem oft nicht
vertretbaren oder kaum zu bewiltigenden AusmaB. Darum ist es sinn-
voller, sich damit zu begniigen, ausgewdhlte volkswirtschaftliche Inter-
dependenzen etwas niher zu untersuchen und volkswirtschaftlich exo-
gene Grofen groBziigig als ,,projizierbar“ zu deklarieren.

Eine Hilfe bei der Projektion ist die Einteilung in konstante und
variable Grolen. Variable GroBen eignen sich fiir Projektionen, wenn
sie als exogen angesehen werden koénnen. Sind die Variablen endogen,
stehen sie also innerhalb zunichst oft schwer zu durchblickender Zu-
sammenhénge, so bereitet die Analyse, die der Projektion vorauszu-
gehen hat, entsprechend groSe Schwierigkeiten. Zeitlich konstante
GroBen eignen sich am besten zur Projektion. Die Problematik besteht
nur darin, im Wege der &konomischen Analyse diese Konstanten und
ihre GroBe herauszufinden. Gewil gibt es im 6konomischen Rahmen
keine absolute Konstanz sondern hochstens eine begrenzte Variabilitét,
eine gewisse RegelméBigkeit, die im Vergleich zu den Fluktuationen
der 6konomischen Variablen den Eindruck einer ,Konstanz“ erweckt.

b) Definitorische Zusammenhdinge

Eine der Grundlagen von Projektionen ist die Kenntnis definitori-
scher Zusammenhinge. Hierfiir eignen sich diejenigen Definitions-
gleichungen, die einen Zusammenhang zwischen der zu projizierenden
Grofe und anderen GroBen aufzeigen, welche leicht oder wenigstans
leichter als die erstere zu projizieren sind. Es konnen alle Arten von
Definitionsgleichungen herangezogen werden. Vor allem kann man sich
auf diese Weise die Aufgabe der Erklirung einer umfassenden GroBe
in der Weise erleichtern, daB man diese GréBe in ihre definitorischen
Komponenten zerlegt, fiir jede der Komponenten eine Erklirung sucht
und die Teilergebnisse alsdann zusammenfa@t.

9 In diesem Sinn ist es zu verstehen, daB der Betriebswirt nicht allzu groBe
Bedenken hat, wenn er z.B. iiber volkswirtschaftliche Entwicklungen be-
stimmte zeitlich-konstante Annahmen trifft. Umgekehrt kann es dem Volks-
wirt leicht fallen, liber das Aggregationsproblem hinwegzugehen, so lange
er sich noch nicht eingehend mit branchenspezifischen Eigentiimlichkeiten
beschéftigt hat. Ebenso ist der Volkswirt geneigt, iiber Variable des volks-
wirtschaftlichen Datenkranzes in relativer Unbekiimmertheit hypothetische
Zukunftsentwicklungen zu unterstellen. (Diese Generalisierung ist natiirlich
nur im MaBe der — oft unvermeidlichen — Scheuklappenblindheit des
Spezialisten richtig.)

15 Schriften d. Vereins f. Socialpolitik 25
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Die Bedeutung der multiplikativen Definitionsgleichungen ist fiir die
Wachstumsprojektion bereits anldBlich der Gleichung (I. 2.), die unter
Einfiihrung der Inlandsproduktion (Q) als

II.
geschrieben sei, klar geworden.

Bei den additiven Definitionsgleichungen spielen die disaggregieren-
den Gleichungen eine Rolle. Z. B. kann man (IL. 1) fiir einzelne Wirt-
schaftsbereiche analog aufstellen und die Gesamtheit (n) der so ge-
wonnenen Gleichungen aggregierend geméaf3
n
(I1. 2) Q= 2

o

n
Q = ,ElEiHi( )i
1=

1
zusammenfassen.

Definitionsgleichungen werden auch bei Transformationen benutzt.
Z. B. kann man die zu projizierenden GroBen in Wachstumsraten trans-
formieren. Hierbei finden Definitionsgleichungen subtraktiver und
divisionsméBiger Art Verwendung. Formen wir z.B. die Gleichung
(II. 1) in Wachstumsraten!® um, so ergibt sich

(I. 3) gq=e+h+(q—])

und damit anstelle der multiplikativen eine additive Definitions-
gleichung.

Alle diese Moglichkeiten der Bildung multiplikativer und additiver
Komponenten und der Transformation von Variablen kénnen gleich-
zeitig eingesetzt werden, um schlieBlich diejenigen Variablen in die
Analyse einzufiihren, deren Projizierbarkeit relativ weniger schwierig
erscheint.

Kombinieren wir z. B. die Transformation in Wachstumsraten mit der
zwecks Disaggregation vorgenommenen Verwendung additiver Kom-
ponenten, so erscheint die Wachstumsrate der aggregierten Produktion
als gewogenes Mittel der Wachstumsraten der Produktion in den ein-
zelnen Bereichen (qi), wobei die absolute Héhe der Produktion in der
Vorperiode im jeweiligen Bereich als Gewicht zu benutzen ist!!

10 Wachstumsraten werden durch die entsprechenden kleinen Buchstaben
dargestellt; vgl. unten Anm. 11, Gleichung (II. 5).

1t Zur Ableitung der Gleichung (II. 9) fiir den gewogenen Durchschnitt von
Wachstumsraten spalten wir die Produktion fiir zwei Bereiche gemiB

(II.4) Q=Q +Q
auf. Die Wachstumsrate der Produktion

Q— Q-
(IL.5) qp=— -1

ist mithin
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2 Qi1 Q;,1-1
ar.9) 4= 2Qi,¢-1

Diese Methode 148t sich weiter kombinieren mit der Methode multi-
plikativer Komponenten der Gleichung (II. 1) bzw. der Methode addi-
tiver Komponenten gemiafl Gleichung (II. 3). Analog hierzu gilt fiir die
disaggregierten Bereiche
(I1. 10) q; =€+ h; + (@—1);

Die Kombination der Methoden der Gleichungen (II. 9) und (II. 10) 1&8t
die gesamtwirtschaftliche Wachstumsrate der Produktion als

_ 2 [e +hy + @—1;] Q¢ -1

b 2Q; -1 o

erscheinen. Das Zwischenergebnis dieser Methode sind die Wachstums-
raten der Produktion in den einzelnen Bereichen.

Als Zwischenergebnisse konnen auch die gesamtwirtschaftlichen
Wachstumsraten der Erwerbstdtigen, der Arbeitszeit und der Produk-
tivitdt ermittelt werden. Diese Gr6Ben ergeben sich analog zu (II. 9) als
gewogene Durchschnitte ihrer jeweiligen sektoriellen Wachstums=
raten!2,

(IL. 11)

Qqp + Qot — Qq, 41— Q2,¢-1

(I1. 6) =
a Q,t-1+ Qg -1

woraus sich
Q1 —Qq, -1
IL.7) _ Ql, t-1

Qo — Qq,t-1
Qg,t-1
Q-1+ Qg,t-1

Q-1+ Qg,t-1

und schliefllich
Qi Q1,6 -1 + A2t Qe, -1
Q,t-1+ Qg,¢-1

ergibt. Dieses Ergebnis 148t sich in Form der obigen Gleichung (II.9) gene-
ralisieren.

12 Fir die gesamtwirtschaftliche Wachstumsrate der Erwerbstdtigen
gilt also

(IL.8) =

Ze'tE' t -1
(IL. 12) € = — 2T
2E, -

Entsprechend ergeben sich als gesamtwirtschaftliche Wachstumsraten fiir
die Arbeitszeit

2'hy H;
II.13 h = _itht-l
( ) ¢ ZH
und fiir die Produktivitdt

Z(Q-—l)n,(%) it -1

2@

Gemaf8 (II. 3) werden diese GroBen zusammengefa3t, so da sich die gesamt-
wirtschaftliche Wachstumsrate der Produktion nunmehr aus den Kom-

(IL. 14) @—1, =

15*
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In dieser Weise wird das umfassende Problem der Sozialprodukts-
projektion in Teilprobleme aufgespalten. Dabei steigt die Anzahl der
Teilprobleme proportional mit der Anzahl der gebildeten Teilaggregate.
Die Problematik dieser Methode besteht in den bei den Teilerkldrun-
gen anzuwendenden ceteris paribus-Annahmen beziiglich der iibrigen
Komponenten. Diese Annahmen sind wegen der Interdependenz nicht
oder nur schwerlich zu vertreten. Man behilft sich daher oft mit einer
wechselseitigen Anpassung der zunidchst gefundenen Teilergebnisse im
Licht der iibrigen Teilergebnisse. Dieser sukzessive Anpassungsprozefl
dhnelt in Vorziigen und Mingeln den mathematischen Iterationsver-
fahren.

Irrtiimer bei der Losung jedes einzelnen Teilproblems wirken sich
auf das Gesamtergebnis kaum aus. Kleine Fehler konnen sich aber
systematisch in der positiven oder negativen Richtung zu einem Ge-
samtfehler hdufen; der bei unmittelbarer Projektion auf gesamtwirt-
schaftlicher Ebene nicht oder kaum eingetreten wére. Ebenso besteht
jedoch auch die Moglichkeit der gegenseitigen Fehlerkompensation, die
bei zufédlligen Fehlern mit dem Grad der Disaggregation zunimmt.
A priori kann man der disaggregierenden Methode aber nur dann den
Vorzug geben, wenn die damit erforderliche detailliertere Analyse auch
der Sache nach auf Untersuchungen aufbauen kann, deren Grad an Ver-
1a8lichkeit bzw. Wahrscheinlichkeit mindestens dem der iibergeordne-
ten Aggregationsebene gleichkommt.

c) Strukturelle Zusammenhdnge

Neben und anstelle der Verwendung von Definitionsgleichungen
lassen sich Gleichungen benutzen, die strukturelle Zusammenhinge
zwischen der zu projizierenden Variablen und anderen Variablen auf-
zuzeigen versuchen. Die Art dieses Zusammenhangs wird durch die ge-
wihlte Gleichung und die in dieser Gleichung auftretenden Koeffizien-
ten charakterisiert. Die Schétzung dieser Koeffizienten ist das Problem
der Analyse solcher Gleichungen. Ihr Ergebnis ist die Ermittlung von
Koeffizienten, die eine moglichst grofe Konstanz im Zeitablauf auf-
weisen. Die Ubertragung der so gewonnenen ,konstanten“ GréBen auf
die Zukunft ist eine Basis der Projektion.

ponenten
-1, (9.
(IL. 15) at = ZeBie -1 ThyH Z@—Dy D1
ZE -1 2'Hj, o) Q..
L't
ergibt.

Die beiden Methoden der Gleichungen (II.11) und (II.15) fithren zum
gleichen Ergebnis. Sie kénnen also auch zur Kontrolle der rechnerischen
Richtigkeit eingesetzt werden.
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2. Projektion projizierbarer GroBen

Hilt man eine GroBe fiir projizierbar, so meint man in der Lage zu
sein, bestimmte Erkenntnisse iiber Situationen, Entwicklungen oder
Zusammenhinge, die fiir diese GréBe in der Vergangenheit maB-
gebend gewesen sind, auf die Zukunft {ibertragen zu kénnen!s. Die da-
mit unterstellte Voraussetzung ,,So wie es in der Vergangenheit gewe-
sen ist, so wird es auch in der Zukunft sein“ ist wissenschaftlich nicht
zu begriinden. Diese Voraussetzung kann und wird nur derjenige gut-
heifen und unterstellen, der gezwungen ist, wegen seiner eigenen Be-
teiligung am Wirtschaftsgeschehen sich iiber dessen kiinftigen Ab-
lauf Vorstellungen zu machen.

Gegenstand der mehr oder weniger tiefgehenden wissenschaftlichen
Analyse kann dagegen die Untersuchung der Wirtschaftsentwicklung
in der Vergangenheit sein. Je intensiver und schliissiger diese Analyse
vorgenommen wird, um so einleuchtender wird es sein, da man ein
so gewonnenes Bild von der wirtschaftlichen Vergangenheit als Weg-
weiser in das Dunkel der Zukunft benutzt.

Trotz der bereits einleitend betonten beschrédnkten Bedeutung wissen-
schaftlicher Untersuchungen fiir den Versuch, die grundsétzlich dunkel
bleibende Zukunft ein wenig zu beleuchten, kann also der Rahmen fiir
den Einsatz der Forschung weitgespannt sein. In welchem MaBe dieser
Rahmen ausgenutzt wird, richtet sich vor allem nach den praktischen
Moglichkeiten und Neigungen, wissenschaftliche Erkenntnisse und
Uberlegungen einsetzen zu konnen und verwerten zu wollen.

Die nicht-wissenschaftliche Zukunftshypothese ist also die Extra-
polation des aus der Vergangenheit gewonnenen Bildes iiber die Wirt-
schaft in der Zukunft. Die Aufgabe der Wissenschaft ist es, ein Bild
der Vergangenheit zu entwerfen.

Um sich iiber die Vergangenheit ein Bild zu machen, kénnen ver-
schiedene Methoden eingesetzt werden, die der Ermittlung von kon-
stanten GroBSen dienen. Dabei kdonnen Zusammenhénge trendmaiBiger
und 6konomischer Art untersucht werden.

a) Trendzusammenhdnge

Die einfachste Methode, eine vergangene Wirtschaftsentwicklung zu
charakterisieren, besteht darin, die Zeitreihe der interessierenden Varia-

13 Als zweite Quelle fiir die Vorausschitzung der zukiinftigen Entwicklung
dienen die bereits in der Gegenwart bekannten zukunftswirksamen Entschei-
dungen bzw. Pline verschiedener die Zukunft gestaltender Wirtschaftssub-
jekte. Aber auch solche Informationen kénnen, auch wenn sie als zuverlédssig
anzusehen sind, doch nicht als Uberwindungen der prinzipiellen Unsicher-
heit der Zukunft angesehen werden. Gegenwirtige Zukunftsabsichten konnen
sich @ndern und selbst feste Entscheidungen fiir zukiinftiges Handeln unter-
liegen noch der Moglichkeit von Planrevisionen.
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blen zu betrachten und zu versuchen, RegelméBigkeiten in der zeitlichen
Entwicklung herauszukristallisieren. Zyklische Bewegungen werden
dabei vernachlédssigt. Die langfristige Natur der Untersuchung zielt
vielmehr auf die Ermittlung des Trends ab. Dieser wird zum Gegen-
stand der Wachstumsanalyse. Zu seiner formalisierten Ermittlung
dienen die verschiedenen mathematischen Trendformeln. Diese zeigen
explizit die Abhéngigkeit der betreffenden Variablen vom Zeitablauf.
Trendberechnungen sind, abgesehen von ihrer Gkonomischen Proble-
matik, vom mathematischen Standpunkt nur dann zu vertreten, wenn
ein Einfluf der Zeit auf die betreffende Variable signifikant feststell-
bar ist,

Diejenige Trendformel, die zur besten Anpassung der Zeitreihe an
den Trendverlauf fiihrt, wird auf die Zukunft angewandt. Der fiir die
Vergangenheit als konstant gefundene Trendkoeffizient wird in die
Zukunft libertragen. Die exogene Variable des Trends ist die Zeit. Die
Zeit ist die einzige mit Sicherheit in die Zukunft projizierbare Variable.
Daher ist die Trendextrapolation so gebrduchlich. Der extrapolierte
Trend gibt also das Bild der fiir die Zukunft zu erwartenden Ent-
wicklung.

Ein Vorteil dieser Methode ist es, daB sie eine unbeschrinkte Extra-
polation — rechnerisch ad infinitum — erlaubt. Hierin liegt aber auch
eine Gefahr und es bedarf des subjektiven Urteils, bis zu welchem
zukiinftigen Jahr es vertretbar erscheint, extrapolierte Trendzahlen
als Zukunftsperspektiven anzugeben.

Es ist notwendig, bei solchen Extrapolationen darauf hinzuweisen,
daB es in der Zukunft mindestens im gleichen MaBle wie in der Ver-
gangenheit Abweichungen von dieser Trendentwicklung geben kann.
Die konjunkturellen (einschl. der saisonalen) Abweichungen werden und
sollen also bei der Extrapolation unberiicksichtigt bleiben — wobei die
»2Konjunktur“ eindeutig und einfach als ,Trendabweichung® defi-
niert ist.

a) Isolierte Extrapolationen

Die trendmaiBig ermittelte Abhéngigkeit einer Variablen vom Zeitab-
lauf kann als einziger Anhaltspunkt benutzt werden, um den zukiinfti-
gen Verlauf dieser Variablen zu ermitteln. Die Beschriankung der Ana-
lyse auf nur eine Variable reit diese aus ihrem 6konomischen Zusam-
menhang heraus. Die fiir die Vergangenheit angestellte isolierte Zeit-
reihenanalyse miindet ein in die Exrapolation des Trends dieser
Variablen in die Zukunft. Uberlegungen iiber den méglichen Verlauf
anderer Variabler und tiiber die dadurch méglichen Einwirkungen
auf die extrapolierte Variable unterbleiben. Dies ist die Methode der
isolierten Extrapolation. Sie weist alle Schwichen auf, die jeder die
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Interdependenz der ckonomischen Gréfien vernachlissigenden Betrach-
tung eigen sind.

Diese Schwichen verstirken sich bei der Kombination der Methode
definitorischer Komponenten mit jeweiligen isolierten Extrapolationen.
Gewohnlich sind die definitorisch aufgespaltenen Teilgroen einer Pro-
jektion voneinander abhingig. Weder die Definitionsgleichung noch die
Trendgleichung beleuchten diese Zusammenhinge, die Konzentration
auf diese Gleichungen fiihrt vielmehr zur Vernachldssigung von Kausal-
betrachtungen. Auf die Gefahren der unabhéngigen Analyse der von-
einander abhingigen Variablen weist z. B. Bombach bei der Behand-
lung der Wachstumsprognose der Arbeitsproduktivitdt hin!4.

p) Modifizierte Extrapolationen

Die Einfachheit der Trendberechnung und das BewuBtsein der isolier-
ten Betrachtungsweise veranlassen oft dazu, die Trendberechnung zwar
beizubehalten, ihr Extrapolationsergebnis aber zu modifizieren. Der
extrapolierte Trend dient nur als Richtschnur, als erste rechnerische
Grundlage fiir die prognostische Uberlegung. Sodann wird nach Ur-
sachen gesucht, die positive bzw. negative Abweichungen vom extra-
polierten Trend bewirken koénnten. Die Quantifizierung dieser Ab-
weichungen bringt besondere Probleme mit sich, deren Lésung haufig
der des gordischen Knotens dhnelt.

Modifikationen koénnen allein dadurch notwendig werden, da8 die
Trendextrapolation zu Projektionswerten fiihrt, die miteinander nicht
die Definitionsgleichungen erfiillen, die zwischen den verschiedenen
extrapolierten Variablen bestehen!®. Es sind dann also bereits aus defi-
nitorischen Griinden wechselseitige Anpassungen zunichst isolierter
Extrapolationen vorzunehmen.

Auf welcher Aggregationsebene sind Trendextrapolationen vorzu-
nehmen, die solchen Modifikationen unterliegen konnen? Allgemein
148t sich sagen, daB derjenigen Aggregationsebene, auf welcher der

14 G. Bombach: Wirtschaftswachstum und Stabilitdt. Lebendige Wirtschaft.
Veroffentlichungen der Deutschen Volkswirtschaftlichen Gesellschaft, Bd. 21,
Wachstum und Konjunktur. Darmstadt und Opladen 1960, S. 39 fi.

15 z. B. ist zu beachten, daB die Extrapolation sektorieller Wachstums-
raten mit Hilfe von Exponentialtrends es mit sich bringt, daB die Wachs-
tumsrate des entsprechenden Aggregats nicht mit einem Exponentialtrend
extrapoliert werden kann. Wird z.B. die Produktivitdt von zwei Sektoren
mit konstanten Wachstumsraten projiziert, so @ndert sich die zu extra-
polierende Wachstumsrate der Produktivitit des Aggregats gemis

Q @

(IL 16) d (@—1 _ (f.)l (f.)2
- a Q. Q
() + @)y ]

[@ —1;—@—)s]
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Trendzusammenhang am stérksten ausgeprégt ist, der Vorzug zu geben
ist. Der Grad der Aufspaltung in definitorische Komponenten sollte sich
also nach den Ergebnissen der Trendberechnungen ausrichten. Als
empirische Erfahrung beziiglich der Produktivitidtsextrapolation sei er-
wiahnt, daB Kendrick die Produktivitdtstrends der groBlen Sektoren
bzw. der gesamten Volkswirtschaft als stabiler und damit projektions-
maifBig verwertbarer gefunden hat als diejenigen, die sich bei detaillier-
ter Analyse einzelner Industrien ergeben!®.

Die Methode modifizierter Extrapolationen bezeichnet Svennilson
im Zusammenhang der Vorausschidtzung der Produktivitdt als die einzig
mogliche Methode fiir eine plausible Schédtzung!?.

Modifikationen entsprechen zwar der 6konomischen Logik. Aber erst
wenn solche Korrekturen im Hinblick auf quantifizierbare Vorstellun-
gen iiber kausale Abhingigkeiten zwischen den Variablen vorgenom-
men werden, kénnen sie 6konomisch sinnwvoll sein. Definitorisch not-
wendige und 6konomisch plausible Korrekturen kénnen auch kombi-
niert werden, da meist die Anzahl der Variablen die Anzahl der restrik-
tiven Definitionsgleichungen iibersteigt und mithin gentigend Freiheits-
grade fiir Modifikationen zur Verfiigung stehen. Hierbei lassen sich
sukzessive Modifikationsversuche stets erneut an Hand der gemein-
samen Definitionsgleichung priifen. Dies darf aber nicht dariiber hin-
wegtduschen, dafB eine definitorisch notwendige Modifikation nicht not-
wendig einer von der okonomischen Kausalanalyse angeregten Modi-
fikation in Richtung und GréB8e entsprechen muf.

Modifikationen konnen sukzessiv erfolgen. Dabei ist zu beachten, da8
die damit verbundene spiatere Aufhebung urspriinglicher Modifikatio-
nen auch eine Eliminierung und Negation der Griinde bedeutet, die
zunichst fiir diese Modifikation gesprochen haben. Daher ist bei sukzes-
siven Modifikationen auf die Widerspruchsfreiheit der Begriindung fiir
die Gesamtmodifikation der einzelnen Variablen zu achten. Ebenfalls

18 J. W. Kendrick: Productivity Trends: Capital and Labor. The Review
of Economics and Statistics, Vol. 38 (1956), S. 257 “Whether output projections
are based on total factor productivity or on output per man-hour, our
analysis confirms the wisdom of making the projection in terms of macro-
economic variables. A breakdown of output for a target year by type of
product and industrial origin, in order to make supposedly more refined
successive approximations to the output forecast by means of industry pro-
ductivity projections, has some theoretical appeal. But since industry rates
of change are much more variable than those for segments and the economy
as a whole, it is probable that more would be lost by attempted refinement
than would be gained.”

17 Die Methode sei ,to study development up to date and to find out in
what respects the conditions will be changed favourably or unfavourably
in the future”. I. Svennilson: Prospects of Development in Western Europe,
1955—1975. The Industrial Institute for Economic and Social Research, Stock-
holm 1959, S. 44.
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sollten auch die Griinde fiir die Modifikation einer bestimmten Variablen
nicht im Widerspruch zu den fiir die Modifikation anderer Variabler
vorgebrachten Argumenten stehen.

Modifikationen schwéchen den Nachteil von Extrapolationen, als
Grundlage den Trend einer vergangenen Entwicklung zu verwerten, ab.
Evtl. wird dieser Nachteil im konkreten Fall sogar aufgehoben, falls die
Methode der quantifizierten Modifikation eindeutig beschreibt, wie die
Abhéngigkeit von der Entwicklung anderer Variabler sich auf das Er-
gebnis auswirkt. Anderenfalls fehlt einer solchen Extrapolation die die
kausale Interdependenz beriicksichtigende 6konomische Begriindung.

Die bei den Modifikationen notwendige Quantifizierung erfordert ein
abwaigendes Urteil, das oft nicht auf der Grundlage einer systematisch
erfaBbaren Rechnung gefillt wird, sondern auf Erfahrungen und nicht
explizit nachzeichenbaren Gedankengingen des Fachmannes basiert.
Dies bedingt die subjektive Note jeder derartigen Prognose oder Pro-
jektion. Ihre Begriindung wird nicht in Form einer Ableitung, sondern
als Plausibilitédtsdiskussion gegeben. Somit ist der Beweis fiir ihre Rich-
tigkeit — sofern es ex ante iiberhaupt sinnvoll ist, von einem ,Beweis“
zu sprechen — in starkem MaBe ein Autorititsbeweis.

b) Okonomische Zusammenhinge

Will man den Nachteil trendmiBiger Extrapolationen grundsitzlich
vermeiden, so muB man 6konomische Zusammenhinge untersuchen.
Die aus der Analyse okonomischer Beziehungen zu findenden Koeffi-
zienten erméglichen im Gegensatz zu Trendkoeffizienten eine 6kono-
misch-kausale Interpretation.

Extrapoliert man aber die konstanten Koeffizienten 6konomischer
Zusammenhinge, so tritt zusétzlich das Problem der Vorausschdtzung
der erklirenden Variablen dieser Zusammenhinge auf, da diese
Variablen nicht wie die Zeitvariable des Trends ohne weiteres in die
Zukunft verlingert werden konnen. Bei verschiedenen erkldrenden
Variablen ergeben sich unterschiedliche Schwierigkeiten. Daher sollte
die Untersuchung okonomischer Zusammenhinge im Rahmen einer
Projektion nach Moglichkeit als erkldrende Variable solche GréBen be-
nutzen, die in dem Sinne als ,,exogen“ angesehen werden konnen, dag
ihre Projektion nicht Gegenstand der okonomischen Analyse ist oder
zu sein braucht. Auch aus anderen Untersuchungen resultierende Vor-
ausschédtzungen konnen als exogene Informationen iibernommen wer-
den. Notfalls sind einfache Annahmen iiber den zukiinftigen Verlauf
von Variablen zu unterstellen, wobei die Abstempelung solcher
Variablen als ,exogen“ den hypothetischen Charakter solcher Annah-
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men unterstreicht und die Ausklammerung solcher Hypothesen aus der
eigentlichen Analyse betont!s.

Verbleiben aber erkldrende Variable, fiir die keine exogene Projek-
tion moglich ist, so sind diese Variablen durch Analyse weiterer Zusam-
menhinge ihrerseits einer Erkldrung zuzufiihren. Dadurch verschiebt
sich das Problem auf die Analyse neuer erkldrender Variabler. Folgt
man aber der Tendenz, moglichst Variable, von denen exogene Zu-
kunftsschdtzungen vorliegen sowie Variable, die bereits als endogene
Variable im Modellzusammenhang erklirt sind, zur weiteren Erklirung
heranzuziehen, so wird schlieBlich die Projektion aller endogenen
Variablen maglich.

Die Analyse Okonomischer Zusammenhinge kann mithin auf die
Untersuchung nur eines Funktionalzusammenhangs beschrinkt wer-
den. Sie kann aber ebenso auf ein interdependentes System erweitert
werden.

a) Extrapolation eines Funktionszusammenhangs

Jede Okonomische Variable steht in einer Vielzahl von Zusammen-
hingen. Untersucht man wenigstens einen dieser Zusammenhinge und
basiert darauf eine Projektion, so hat 6konomische Kausalitit Eingang
in die Analyse gefunden.

Aber damit ist nur ein erster Schritt in Richtung auf die einzig
problemadiquate interdependente Betrachtungsweise getan. Ob dieser
Schritt dazu fiihrt, brauchbare Anniherungen der wahren Struktur des
untersuchten Zusammenhangs zu schitzen, 148t sich wegen der not-
wendigen Beschrinkung auf die regressionsanalytische Schétzmethode
kaum beurteilen. Immerhin geben diese Schitzungen einen quantitati-
ven Anhaltspunkt fiir den wirtschaftstheoretischen Aufbau des zu ent-
wickelnden interdependenten Systems. Die Untersuchung einzelner Zu-
sammenhinge fassen wir als Vorstufe fiir die Untersuchung eines
Systems von Zusammenhiingen auf. Solange man nur diese Vorstufe
erreicht hat, kann man genétigt sein, in Ermangelung besser fundier-
ter Erkenntnisse die Vorstufenergebnisse in die Zukunft zu extrapo-
lieren. In dieser Weise wird in den folgenden Abschnitten eine Sozial-
produktsprojektion entwickelt, deren okonometrische Grundlage sich
auf die Untersuchung nur einer Funktion, einer Produktionsfunktion,
beschrinkt.

18 Ein wichtiges Beispiel einer exogenen Variablen ist im Rahmen der
Wachstumsprojektion die Anzahl der zukiinftigen Erwerbspersonen. Demo-
graphische Sachkenner kénnen im Rahmen einer Analyse der natiirlichen
Bevolkerungsbewegung diese Variable fiir die Zukunft schidtzen. Diese
Sdléitz.l.mg ist durch Hypothesen iiber den zukiinftigen Wanderungsgewinn
zu erginzen.
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b) Extrapolation interdependenter Zusammenhinge

Zuvor sei aber betont, daB zur weitergehenden Fundierung einer
Extrapolation die Untersuchung von interdependenten Systemen dient.
Dabei wire die Frage zu erortern, wie ein solches Modell in wirtschafts-
theoretischer Hinsicht beschaffen sein soll und welche statistischen
Schitzmethoden zur Ermittlung seiner Struktur anzuwenden sind. Auch
in diesem Rahmen gibt es graduelle Abstufungen von Umfang und
Giite der Untersuchung. Dabei ist es vor allem eine Frage der For-
schungsmoéglichkeiten, welchen Grad an Vollstindigkeit man bei der
Konstruktion von Modellen erreichen kann.

III. Quantitative Analyse der Effizienz der Produktionsfaktoren

Die Wachstumsanalyse hat zwei Hauptprobleme: Es gilt die Einsatz-
mengen und die Effizienz der Produktionsfaktoren zu bestimmen. Die
Ermittlung der eingesetzten Produktionsfaktormengen ist fiir die Ver-
gangenheit ein statistisches Problem. Dieses Problem ist fiir die Zwi-
schen- und Nachkriegszeit durch Untersuchungen im Ifo-Institut be-
handelt worden. Als Ergebnis liegen verschiedene Zeitreihen vor?®.
Auch fiir kiinftige Jahre hat man im Ifo-Institut den Einsatz an Pro-
duktionsfaktoren geschitzt. Wir beschrinken uns im folgenden auf die
Behandlung der Effizienz der Produktionsfaktoren.

Das Wort ,Effizienz“ sei dabei als Sammelbegriff fiir verschiedene
Ma@Bstdbe der produktiven Wirksamkeit der Produktionsfaktoren auf-
gefaBt. Grenz- und Durchschnitts-Produktivitdten sowie Produktions-
elastizititen sind MaBe der Effizienz. Auch die GroBe des technischen
Fortschritts trigt dazu bei, die Effizienz der Produktionsfaktoren zu
messen.

1. Beispiel einer Effizienzschédtzung

Wir haben versucht, die Effizienz der Produktionsfaktoren in
Deutschland zu ermitteln. Die Untersuchung erstreckt sich gleicher-

19 G. Gehrig, Eine Zeitreihe fiir den deutschen Sachkapitalbestand (1925/
38 und 1950/57) Heft V/2/a des Forschungsvorhabens , Langfristige Projektion“,
Miinchen 1959. .

A. F. Mester, Zur Ausnutzung des deutschen Sachkapitals (Zeitreihen
von 1925 bis 1938 und 1950 bis 1957) Heft V/2/f des Forschungsvorhabens
,Langfristige Projektion“, Miinchen (1960).

J. Gattinger: Eine Zeitreihe fiir die Erwerbstidtigen in Deutschland
(1925/39 und 1950/58) Heft V/2/b des Forschungsvorhabens ,,Langfristige Pro-
jektion (in Vorbereitung).

G. Gehrig: Eine Zeitreihe fiir die Arbeitszeit in Deutschland (1925/38 und
1950/57) Heft V/2/c des Forschungsvorhabens , Langfristige Projektion*, Miin-
chen 1959.

H. E. Herrmann: Eine Zeitreihe fiir die deutschen Warenimporte (1925/38
und 1950/57) Heft V/2/d des Forschungsvorhabens , Langfristige Projektion*
(in Vorbereitung).
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maBen auf die Zwischen- und die Nachkriegszeit?® und damit zunichst
auf das Reichsgebiet und spiter auf das Bundesgebiet.

Am geeignetsten wird die Effizienz der Produktionsfaktoren in Pro-
duktionsfunktionen dargestellt. Folglich messen wir die Effizienz im
Wege der empirischen Schitzung dieser Funktionen. Die Schitzmethode
ist die Regressionsanalyse. Aus einer groBeren Zahl von verschieden-
artigen Regressionen sind mittels verschiedener Priifverfahren die
besten Funktionen ausgewihlt worden. Diese enthalten als Variablen
die Produktionsfaktoren Sachkapital (K), Arbeitsstunden (L) und Im-
porte (M) und daneben die Zeit (t) als einen MaBstab fiir den tech-
nischen Fortschritt. Auch die entsprechenden Funktionen, in denen die
Arbeitsstunden nach Erwerbstitigen (E) und Arbeitszeit (H) aufgeglie-
dert sind, entsprechen oft dhnlichen Priifbedingungen.

Als besonders geeignet erweist sich die schon von Cobb und Douglas
entwickelte und von Tinbergen erweiterte Funktionsform, in der die
Produktionsfaktoren eine Substitutionselastizitat von eins besitzen und
in welcher der technische Fortschritt neutral ist. Die Inlandsproduktion
wird also durch die Funktion

(III.1) t

Q=cr*LP M7 €
erklart.

Schidtzen wir die Koeffizienten dieser Funktion fiir den linearen
Ansatz der Logarithmen der absoluten Werte, so ergibt die Funk-
tion 912 das Resultat

(II1. 2) log Q = log 0,2058 + 0,304 log K + 0,760 log L +
0,242 log M + 0,020t log e

Schitzen wir die Koeffizienten fiir die lineare Funktion zwischen den
Wachstumsraten?! dieser Variablen, so ergibt die Funktion 1012 das
Resultat??

(IIL. 3) q = 0,023 + 0,471k + 0,761 1 + 0,149 m

Beide Funktionen sind in der Art ihrer Transformation anderen
Funktionen iiberlegen. Die Auswahl zwischen beiden Funktionen fillt
schwer. Es mangelt an eindeutigen Kriterien, um den Grad der Ver-
zerrung der Koeffizienten beider Funktionen durch Multikollinearitédt

20 Die Zeitreihen decken den Zeitraum von 1925 bis 1938 und von 1950
bis 1958.

21) Die Wachstumsraten werden durch die entsprechenden kleinen Buch-
staben dargestellt.

22 Die entsprechende Funktion 1014, in der die Arbeitsstunden in Er-
werbstitige (E) und Arbeitszeit (H) aufgegliedert sind, lautet

(II1.4) q=10,024 + 0,415k + 0,800 e + 0,676 h + 0,151 m.
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zu beurteilen. Bei der folgenden Darstellung legen wir das Schwer-
gewicht auf die in Wachstumsraten ausgedriickte Funktion (III. 3)23.

Die Koeffizienten dieser Funktion sind die Produktionselastizititen.
Eine Erhohung des Einsatzes des Produktionsfaktors Sachkapital um
1 vH erhoht also die Produktion um fast ein halbes Prozent, eine Er-
héhung des Arbeitseinsatzes um ebenfalls 1 vH erhéht die Produktion
etwa um dreiviertel Prozent und eine Erh6hung der Importe um 1 vH
erhoht die Produktion um etwa ein Siebentel Prozent. Die Summe der
Produktionselastizititen, der Ergiebigkeitsgrad, erreicht einen Wert
liber eins. Folglich liegen increasing returns to scale vor, das Produk-
tionswachstum folgt dem der Produktionsfaktoren iiberproportional.
Das konstante Glied der Funktion mifit den Teil des Produktionswachs-
tums, der durch die nicht quantitativ erfaBten Verédnderungen der Pro-
duktionsfaktoren, d.h. durch die qualitativen Anderungen der Pro-
duktionsfaktoren, den ,technischen Fortschritt“, bewirkt wird. Der
technische Fortschritt bewirkt ein jahrliches Produktionswachstum von
mehr als 2 vH.

2. Regressionsschidtzung

Diese Schiatzwerte fiir die Effizienz der Produktionsfaktoren sind mit
Vorsicht zu interpretieren. Die wahren Koeffizienten der Produktions-
struktur sind damit wahrscheinlich nicht gefunden. Die unmittelbare
regressionsanalytische Schitzung der Produktionsfunktion kann als un-
zureichend angesehen werden. Die statistische Kritik kann an der Be-
schriankung auf nur eine Gleichung ansetzen. Diese lieBe sich als Be-
standteil mancher hypothetisch vorstellbarer Gleichungssysteme an-
sehen. Falls die Identifikation solcher Systeme die Anwendung der
Regressionsanalyse gestattet, so wiren die Koeffizienten der Produk-
tionsfunktion nicht unmittelbar sondern mittelbar iiber die Koeffizien-
ten der reduzierten Gleichungen zu ermitteln. Anderenfalls wiren
Maximum likelihood-Methoden anzuwenden.

23 Fiir die in Logarithmen ausgedriickte Funktion sprechen allerdings
hohere statistische Sicherungen, die sich insgesamt und fiir die einzelnen
Koeffizienten der Funktion (III.2) und ihre Parameter ergeben. Es mag
aber eine andere Art von Sicherheit gewahren, auf der Basis eines stérker
fluktuierenden Urmaterials — wie es Wachstumsraten bieten — zu stehen
und dessen Ergebnisse zu verwerten, zumal trotz dieser Fluktuationen dko-
nomisch sinnvolle Koeffizienten resultieren und auch die statistischen Siche-
rungen zwar nicht mehr die hohe Giite der Funktion (III.2) besitzen, aber
doc;lll die verschiedenen Priifungen in der in Tab.1 dargestellten Weise be-
stehen.

Fiir die Funktion (III. 2) spricht ferner der geringere einfache Durch-
schnitt der Interkorrelationskoeffizienten, der sich zwischen den Logarith-
men im Vergleich zu den Wachstumsraten dieser Variablen ergibt. Andrer-
seits ist die Anzahl der Interkorrelationen bei der Funktion (III. 3) niedriger.
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Um aber einer von verschiedenen Seiten vorstellbaren 6konomischen
Kritik vorzubeugen, die sich gegen die bestimmte Art der Spezifikation
des unmittelbar und a priori gewéhlten Systems von Gleichungen fiir
die deutsche Volkswirtschaft richten wiirde, untersuchen wir nur eine
Gleichung. Fiir diese gibt es zahlreiche hypothetische Formulierungen.
Es ist also zunidchst der empirisch relevante Inhalt dieser einen Glei-
chung zu finden?.

Da es praktisch unsere Moglichkeiten liberschreitet, in entsprechen-
der Weise eine Mehrzahl von Gleichungen zu untersuchen und Schit-
zungen fiir vielfdltige Kombinationen von Variationen verschiedener
Gleichungen vorzunehmen, setzen wir uns der statistischen Kritik aus,
die Regressionsanalyse als ein Instrument fiir die Ermittlung von
Schédtzwerten isolierter Gleichungen zu benutzen. Beriicksichtigt man
die Absicht, daB damit nur ein erster Schritt in Richtung auf ein Mehr-
gleichungsmodell unternommen werden soll, so mag diese Methode
als statthaft angesehen werden. Die genannten Koeffizienten sind daher
Schédtzwerte, die nur in erster Anndherung gefunden sind und beim
Ausbau der Untersuchung durch verbesserte Schiétzwerte ersetzt wer-
den konnen.

3. Priifungen der Schédtzergebnisse

Wenden wir die Regressionsanalyse an, so ist zur Absicherung ihrer
Ergebnisse zu priifen, ob die unerklirten Reste normalverteilt und
nicht autokorreliert sind. Inwieweit beide Voraussetzungen erfiillt sind,
148t sich durch Priifverfahren kliren.

Die Autokorrelationspriifung mit Hilfe des v. Neumann-Verhiltnisses
fiihrt fiir die Funktion 1012 zu einem Testwert von 1,76. (Fiir die Funk-
tion 1014 ergibt sich ein Wert von 1,86.) Beide Werte iiberschreiten den
Testwert von 1,39, dessen Unterschreitung das Vorliegen von Autokorre-
lation mit 95 vl Wahrscheinlichkeit bedeuten wiirde. Bei beiden Funk-
tionen liegt also nur in nicht wesentlichem MaBe Autokorrelation vor.
Eine ginzliche Abwesenheit von Autokorrelation kann aber nicht be-
hauptet werden, da der diesbeziigliche Testwert (2,0953) nur halbwegs
erreicht wird.

Bei der Priifung der Normalverteilung mit Hilfe des y*-Tests ergibt
sich ein empirischer y>-Wert, der erst bei einer Irrtumswahrscheinlich-
keit von P = 0,90 groBer als der theoretische Wert ist. Nur mit dieser
hohen Irrtumswahrscheinlichkeit lieSe sich die Nullhypothese, daB kein
wesentlicher Unterschied zwischen der Verteilung der unerklédrten Reste

24 Erst eine so gefundene Gleichung eignet sich dafiir, als aussichtsreiche
Hypothese im Rahmen eines Gleichungssystems verwandt zu werden.
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und der Normalverteilung besteht, verwerten. In positiver und damit
weniger vorsichtiger Interpretation heiit das: Man irrt sich mit einer
Wahrscheinlichkeit von fast 90 vH, wenn man einen Unterschied zwi-
schen beiden Verteilungen behauptet.

Mithin kénnen die unerklidrten Reste als nur unwesentlich autokorre-
liert und als in erheblichem MaBe normal verteilt angesehen werden.

Der Korrelationskoeffizient ist mit 1 vH Irrtumswahrscheinlichkeit
signifikant. Somit kann die unterstellte Annahme eines linearen Zu-
sammenhangs zwischen den Wachstumsraten als realistisch angesehen
werden.

Wie stark streuen die tatsdchlichen Werte um die von der Funktion
theoretisch berechneten Werte? Der Standardfehler der Schitzung liegt
etwas liber 2 vH, so daB der Variationskoeffizient fast die Hélfte der
durchschnittlichen Wachstumsrate der Inlandsproduktion betrdgt. Ein
solcher Variationskoeffizient mag als hoch angesehen werden. Er reflek-
tiert aber nur die Tatsache, daB die stdrkere Streuung der Wachstums-
raten gegeniiber der der absoluten Werte die Erkldarung der Streuung
der Wachstumsraten zu einer schwierigeren Aufgabe macht.

Entsprechendes ergibt sich fiir die Streuung der Koeffizienten und
ihre statistischen Sicherungen. Dabei zeigt sich, daBl die Produktions-
elastizitdit des Kapitals nur mit einer Irrtumswahrscheinlichkeit von
10 vH gesichert ist. Die Produktionselastizititen der Arbeitsstunden
und der Importe und auch der fiir den technischen Fortschritt berech-
nete Koeffizient sind dagegen mit 1 vH Irrtumswahrscheinlichkeit signi-
fikant?s,

Zur weiteren Priifung berechnen wir aus den Produktionselastizita-
ten die Grenzprodukte. Das Grenzprodukt der Importe wie auch das
langfristige Grenzprodukt des Sachkapitals miissen den Testwert eins
liberschreiten, falls der Einsatz dieser beiden Faktoren im Durchschnitt
mit Gewinn verbunden (und mit indirekten Steuern belastet) gewesen
ist. Die Grenzprodukte iiberschreiten diesen Testwert.

Damit liegen einige MafBstibe vor, um die Giite der geschétzten
Produktionselastizititen und des Koeffizienten fiir den technischen
Fortschritt zu beurteilen. Ausbau und Verfeinerung der benutzten Pro-
duktionstheorie, der statistischen Priifverfahren und des statistischen
Materials kénnen und sollen dazu beitragen, die Ergebnisse zu ver-
bessern. Im gegenwirtigen Zeitpunkt mag aber bereits mit den vor-
liegenden Ergebnissen weitergearbeitet werden.

25 In der Funktion 1014 sind die Produktionselastizititen von Kapital und
Arbeitszeit mit 70 vH Wahrscheinlichkeit und die Produktionselastizitdten
der Erwerbstitigen und der Importe sowie der Koeffizient des technischen
Fortschritts mit 99 vH. Wahrscheinlichkeit signifikant.
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4. Der relative produktive Beitrag der einzelnen
Produktionsfaktoren

Eine Wachstumsanalyse mit Hilfe von Produktionsfunktionen vorzu-
nehmen reflektiert den Standpunkt, die Produktionsfaktoren sind die
Tréger des Wachstums. Ein Produktionsfunktion zeigt, in welchem MaSe
die einzelnen Produktionsfaktoren das Wachstum bewirkt haben. Zwar
ist das Wachstum der Produktion stets im Zusammenwirken der
wachsenden Produktionsfaktoren geschaffen. Die Schitzung der Effizienz
der einzelnen Produktionsfaktoren erlaubt es aber, das Wachstum den
Produktionsfaktoren im einzelnen zuzuordnen?®, Dadurch 148t sich die
quantitative und relative Bedeutung der einzelnen Produktionsfaktoren
erfassen.

Fiir die einzelnen Jahre des Untersuchungszeitraums erkennt man
die Wirkung dieser Einfliisse aus dem Schaubild 1. Dieses gibt fiir die
Funktion 1012 in Form eines Stapeldiagramms Aufschluf iiber die Er-
kldarung der theoretisch errechneten Inlandsproduktion durch die Zu-
sammenfassung bzw. Saldierung von Fortschrittseffekt, Kapitaleffekt,
Arbeitseffekt und Importeffekt. AuBerdem wird der unerklirte Rest,
die Abweichung zwischen tatsédchlicher und theoretischer Inlandspro-
duktion, sichtbar.

Das graphische Bild sei durch Zahlenangaben iiber die zugehorigen
Mittelwerte erginzt. Diese zeigen anteilig den Effekt des einzelnen
Produktionsfaktors auf das Wachstum der Inlandsproduktion. Wir
messen den anteiligen produktiven Beitrag, der der mittleren Wachs-
tumsrate der erkldrenden Variablen (xs, X3... ;p) am Mittelwert der

abhéngigen Variablen (;1) zukommt, durch den Ausdruck n;, der gemiB
4 Xj

i

(I11. 5) n = i=023...D

zu berechnen ist.

Das Resultat lautet: Das Wachstum wird fast zur Hailfte vom techni-
schen Fortschritt getragen. Fast ein Viertel trdgt der wachsende
Kapitalbestand zum Wachstum der Inlandsproduktion bei. Der Beitrag
des wachsenden Arbeitseinsatzes und der wachsenden Importe betrédgt
jeweils fast ein Sechstel?”. Der technische Fortschritt erweist sich da-
mit als der wichtigste Triger des Wachstums.

26 Gewi muB8 man gegen eine solche Zuordnung den theoretischen Ein-
wand der nur partiell vorstellbaren Substitution und den statistischen Ein-
wand des unbefriedigend geldsten Multikollinearitdtsproblems vorbringen.
Im folgenden sehen wir aber von diesen Vorbehalten ab.

27 In dieser Weise berechnen Aukrust und Bjerke den Anteil des Sach-
kapitalwachstums am Wachstum des Sozialprodukts. Fiir die norwegische
Wirtschaft erhalten sie folgendes Resultat:

»Growth as a result of:

16 Schriften d. Vereins f. Socialpolitik 25
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Erkldrungsanteile der einzelnen Produktionsfaktoren

(Produktionsfunktion 1012)

Weehstumsraten
in v.H.
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Schaubild 1
Fortsetzung Anm. 27
1. Rise in employment: 0.76-0.6
2. Rise in capital: 0.20-5.6
3. Improved technique etc.:

0.
1.
1.

positiv |

i

negativ

46 per cent per annum
12 per cent per annum
81 per cent per annum

Aggregate rate of growth

Hieraus wird uber den Erklirungsanteil des Sachkapitals gefolgert:

3.39 per cent per annum*®

“of

this growth, only about one-third should therefore be attributable to the

growth of capital.“ O. Aukrust and Bjerke:

Real Capital and Economic

Growth in Norway 1900—56. Income and Wealth, Series VIII, The Measure-
ment of National Wealth. International Association for Research in Income

and Wealth, Chicago 1959, S.110.

(Fortsetzung S. 243)
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Die Erwidhnung dieser Anteilszahlen gehort zwar nicht notwendig
zur Aufstellung einer Projektion. Dennoch kénnen diese Zahlen als
zusitzliches Kriterium gewertet werden, um die Stirke der als Ursachen
herangezogenen Faktoren zu beleuchten, die das projizierte Wachstum
bewirken. Diese Zahlen konnen das subjektive Urteil der Plausibilitiat
einer Projektion beim einzelnen Beobachter stirken oder schwichen, sie
koénnen zum zeitlichen oder regionalen Vergleich herangezogen werden
und sie kénnen schlieBlich als Anregungen verwertet werden, in welcher
Richtung die Analyse erweitert bzw. verfeinert werden sollte.

IV. Technischer Fortschritt als Hauptursache des
Produktivititswachstums

Wenn der technische Fortschritt schon fiir das Wachstum der Pro-
duktion als wichtigste Ursache anzusehen ist, so ist zu vermuten, daB
dies in verstirktem MaBe fiir die Produktivitidt gilt. In welchem Aus-
maB ist dies der Fall und wie ist diese Wirksamkeit zu berechnen? Mit
diesen Fragen wollen wir uns in diesem Abschnitt beschiftigen, zumal
unser Thema die spezielle Behandlung der zentralen Variablen gesamt-
wirtschaftlicher Projektionen, der Produktivitit, verlangt. Der Einflufl
des technischen Fortschritts auf das Wachstum der Produktivitidt ist
von verschiedenen Autoren quantitativ untersucht worden. Diese Unter-
suchungen beziehen sich meist auf die USA und decken den Zeitraum
mehrerer Jahrzehnte. Wir werden die Ergebnisse anfiihren, nach Mdog-
lichkeit auch auf die Methode eingehen und entsprechende Berechnun-
gen fiir Deutschland vornehmen.

1. Cairncross

Zur ersten Orientierung erwéhnen wir eine allgemein gehaltene
Schitzung. Cairncross wendet sich gegen die iibertriebene Vorstellung,
die hauptsédchliche Ursache des Produktivititswachstums sei die
Kapitalakkumulation. Er beziffert deren Anteil auf hochstens ein
Viertel. Den Rest bewirkt der technische Fortschritt?s.

Entsprechend 148t sich gem#B (III. 3) der Anteil des technischen Fortschritts
mit 53 vH und der der Arbeit mit 14 vH bestimmen. Die GréS8enordnung
dieser Zahlen weicht von den fiir Deutschland gefundenen Ergebnissen
kaum ab.

28 “Yet there seems no reason to suppose that capital accumulation does
by itself exercise so predominant an influence on economic development ...
If one were to assume that innovation came to a standstill and that addi-
tional investment could nevertheless yield an average return of 5%, the
consequential rate of increase in the national income would normally be
no more than /2% per annum. We are told that the national income has in
fact been rising in such communities at a rate of 2—3 9% per annum. On this
showing, capital accumulation could account for, at most, one-quarter of
the recorded rate of economic ‘progress’.” A. K. Cairncross: The Place of

16*
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2. Solow

Solow berechnet den Anteil des technischen Fortschritts am Produk-
tivitditswachstum mit sieben Achteln. Das restliche Achtel wird durch
Kapitalintensivierung bewirkt?®. Diese Berechnung wird von Hogan
etwas korrigiert. Daraufhin ergibt sich ein Anteil des technischen Fort-
schritts von iiber 90 vH3.

3. Massell

Massell kommt zu dem Ergebnis, ‘“that roughly ninety per cent of the
increase of output per man hour is due to technical bhange"". Dieses
Resultat ergibt sich als Quotient der relativen Steigerung des techni-
schen Fortschritts und der relativen Steigerung der Produktivitit. Beide
relativen Steigerungen werden langfristig berechnet. Sie sind die Quo-
tienten der Werte fiir die betreffenden Variablen, die sich fiir das End-
jahr 1955 und das Basisjahr 1919 ergeben. Entsprechend lassen sich
jahresdurchschnittliche relative Steigerungen berechnen. Diese sind mit
den Wachstumsraten vergleichbar, die sich iiblicherweise auf die Ande-
rung eines Jahres beziehen. Die jdhrliche relative Steigerung des tech-
nischen Niveaus mifit Massell in der von Solow entwickelten Form?%,
Mithin ergibt sich die auf den technischen Fortschritt zuriickzufiihrende
Wachstumsrate der Produktion (a) als Differenz aus der Wachstums-
rate der Produktivitdt und der durch den Anteil der Gewinne (G) am
Volkseinkommen (Y) gewogenen Kapitalintensitiit33

G
(IV.2) azA_dE-:Q—_?K—:(q—l_?—(k‘_l)

Capital in Technical Progress, ed. L. Dupriez (Papers and Proceedings of a
Round Table held by the International Economic Association, Institut de
Recherches Economiques et Sociales, Louvain, 1955), S.235.

20 R. Solow: Technical Change and the Aggregate Production Function.
The Review of Economics and Statistics, Vol. 39 (1957) S. 312 ff.

30 W. P. Hogan: Technical Progress and Production Functions. The Review
of Economics and Statistics, Vol. 40 (1958), S. 407 f.

31 F. Massell: Capital Formation and Technological Change in United
States Manufacturing. The Review of Economics and Statistics, Vol. 42,
No. 2 (1960), S. 182 ff.

32 Solow (a.a.O., S.312f) geht von der Produktionsfunktion
(IV.1) Q=A() f(K,L)
aus, in welcher der multiplikative Faktor A(t) den kumulativen Effekt der
Verschiebungen der Funktion f(K, L) im Zeitablauf mit. Unter der Voraus-
setzung der Grenzproduktivitidtstheorie resultiert die Gleichung (IV. 2).

33 Bei den ganz rechts und ganz links stehenden Ausdriicken ist wiederum
die Schreibweise der Wachstumsraten in Form kleiner Buchstaben ange-
wandt. Dabei werden die Wachstumsraten von Quotienten als Differenzen
zwischen den jeweiligen kleinen Buchstaben geschrieben.
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Massell verwendet fiir den Anteil des technischen Fortschritts an
der Produktivitidt den Ausdruck

G
4+ [(q—) — ¢ (k—D)]
1+(@—1)

(IV.3)

Benutzen wir diesen Ausdruck und fiihren wir eine entsprechende Rech-
nung fiir Deutschland durch®, so resultiert ein vergleichsweise noch
héherer Anteil des technischen Fortschritts am Produktivitdtswachstum
in Hoéhe von 99,8 vH.

4. Modifikationen der Methode von Massell
a) Abwandlungen von Grofen

Massell verwendet ebenso wie Solow den Gewinnanteil stellver-
tretend fiir die Produktionselastizitdt des Sachkapitals. Die damit unter-
stellte Grenzproduktivitdtstheorie ist aber wegen ihrer Hypothese der
vollstindigen Konkurrenz strittig. Unsere fiir die deutsche Volkswirt-
schaft geschédtzte Produktionselastizitit des Sachkapitals ist dreimal so
groB wie der Gewinnanteil®. Daher ersetzen wir diese Gré8e durch die
urspriinglich aus der Produktionsfunktion stammende Produktionselasti-
zitdt des Sachkapitals, messen also den Anteil des technischen Fort-
schritts an der Produktivitdt durch den Ausdruck

1+@—D)—ak—1)
1+@—)

Es ergibt sich ein Wert von 99,3 vH.

Ferner ersetzen wir die indirekte Berechnungsweise des technischen
Fortschritts als Restgrdfie einer Cobb-Douglas-Funktion, wie sie Solow
entwickelt hat und wie sie Massell iibernommen hat — Gleichung
(IV. 2) — durch eine unmittelbare Schitzung des Koeffizienten fiir den
technischen Fortschritt mit Hilfe der von Tinbergen erweiterten Cobb-
Douglas-Funktion®. Benutzen wir den Schitzwert fiir diesen Koeffi-
zienten, so veridndert sich dadurch der Anteil des durch den technischen
Fortschritt bedingten Produktivitdtswachstums auf 98 vH.

(IV. 4)

3 Diese Untersuchung erstreckt sich auf den Untersuchungszeitraum von
1925 bis 1938 und 1950 bis 1958. Es werden fiir den Gewinnanteil die Zahlen
von Krelle verwertet. W. Krelle: Bestimmungsgriinde der Einkommensver-

teilung in der modernen Wirtschaft. Einkommensbildung und Einkommens-
verteilung. Schriften des Vereins fiir Socialpolitik, N. F. Bd. 13 (1957), S. 83.

35 Jedoch ist zu beachten, daB der damit betonte Unterschied statistisch
nicht signifikant ist.

38 Der Anteil des technischen Fortschritts am Wachstum der Produktivitédt
bemiBt sich daraufhin gemaB ) .

1+ (@q—
av.s) T
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b) Abwandlung der Formel

Wie wir auch die Berechnungsmethode verfeinern, das Ergebnis eines
fast ausschlieBlich vom technischen Fortschritt getragenen Produktivi-
titswachstums bleibt davon unberiihrt. GewiBl klingt es realistisch, von
einer auBerordentlich hohen Bedeutung des technischen Fortschritts zu
horen. Aber Ergebnisse, die Anteile von 90 vH und dariiber zeigen,
konnen auch als etwas iibertrieben empfunden werden. Daher wollen
wir nicht nur die einzelnen GréBen in der Formel (IV.3) modifizieren.
Eine Diskussion des Aufbaus der Formel selbst erscheint erforderlich
zu sein.

Wir betrachten dazu die GréBenordnung des durch die Formel (IV. 3)
— und ebenso durch die Formeln (IV.4) und (IV.5) — erzwungenen
Ergebnisses. Dieses muf3 dazu tendieren, dafl die im Z&hler dargestellte
Ursache ein Gewicht besitzt, das quantitativ nahe an 100 vH heran-
kommt. Selbst wenn der technische Fortschritt so klein ist, daB er ein
Produktionswachstum von z.B. nur 1 vH bewirkt und gleichzeitig die
Produktivitdt um z. B. 11 vH wiéchst, so zeigt die Formel trotzdem einen
Anteil des technischen Fortschritts von 90 vH. Das liegt daran, daB die
Zahl 1, die als Summand im Zihler und im Nenner erscheint, iiber-
wiegend den gesamten Ausdruck bestimmt. Das Ergebnis hidngt also
kaum von den eigentlich relevanten Gréfien, der Grofle des technischen
Fortschritts und der GroBe des Produktivitdtswachstums, ab.

Daher wihlen wir fiir die Messung des Anteils des technischen Fort-
schritts am Produktivititswachstum eine GréBe, die unmittelbar als
Quotient aus diesen beiden GroBen gebildet wird. Wir betrachten also
den Quotienten

n_ _ &
@v. 6) €= G=D

Hierbei ist ne¢ der Erklarungsanteil des technischen Fortschritts an der
durchschnittlichen Wachstumsrate der Produktivitdt¥”. Fiir unseren
Untersuchungszeitraum ergibt sich hierfiir ein Anteil von drei Fiinfteln.

Dieser Anteil ist also erheblich niedriger als die zuvor erérterten
nahe an 100 vH heranreichenden Anteile. Nichtsdestoweniger wird
auch so die iberragende Bedeutung des technischen Fortschritts fiir
die Produktivitdtsentwicklung sichtbar.

Der genannte Prozentsatz ist ein echter Anteil, da die restlichen zwei
Finftel des Produktivitdtswachstums anderen Ursachen zurechenbar

37 Damit wird die Bedeutung des Symbols % das in (III.3) einen Er-
klarungsanteil am Wachstum der Produktion gemessen hat, etwas abge-
wandelt. Das Symbol (q —1) stellt die durchschnittliche Wachstumsrate der
Produktivitat dar.
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sind. Diese Ursachenanteile lassen sich zunéchst theoretisch aus der Pro-
duktionsfunktion38

av.mn q=¢+ak + fl+ym

in der Weise ableiten, daBl zunidchst die Produktivitdt als abhingige
Variable eingefiihrt wird

(IV.8) Q@—D=ece+ak+@BF—11+pym

Die auf der linken Seite der Gleichung stehende Wachstumsrate der
Produktivitdt kann durch die Komponenten auf der rechten Seite der
Gleichung erkldrt angesehen werden. In relativer Betrachtung er-
gibt sich

k — 1l
(IV.9) £ = (B—1)

ym
@=pta@—p " +

@—1) " @—)D

=1

Diese Gleichung zeigt als ersten Summanden den in (IV. 5) erwdhnten
Erkldrungsanteil des technischen Fortschritts. Die folgenden Summan-
den geben die Erkliarungsanteile des Wachstums von Sachkapital, Arbeit
und Importen.

Empirisch ermitteln wir fiir die Erkldrung des jahresdurchschnitt-
lichen Produktivitdtswachstums folgende Anteile: Der Beitrag des
Sachkapitals betrigt drei Zehntel, der der Importe belduft sich auf ein
Fiinftel. Der Anteil der Arbeit ist leicht negativ. Erwartungsgemaif ist
also den Investitionen néichst dem technischen Fortschritt die groBte

38 Mit dieser Produktionsfunktion gehen wir im Gegensatz zu Solow
und Massell nicht von der Voraussetzung der constant returns to scale aus.
Da wir increasing returns to scale festgestellt haben, wiirde die restriktive
Voraussetzung die einzelnen Produktionselastizititen in ihrer GroB8e be-
schrinken. Daraus kann die untergeordnete Bedeutung resultieren, die sich
bei Solow fiir die quantitative Ausdehnung des Sachkapitals ergeben hat.
Die SchluB3folgerung von Solow — die durch die Berechnung von Massell
nur bestédtigt wird — wird daher von Hicks als Illusion bezeichnet: ¢ ‘It is
possible to argue that about one-eighth of the total increase (in produc-
tivitiy) is traceable to increased capital per man-hour, and the remainder
to technical change.’ It is tempting to rush from this to the conclusion that
perhaps after all capital accumulation does not much matter; technical
improvement (even the improvement which can be made without any capital
accumulation) is the thing. One does notice a tendency to think in that way
in some quarters, but it does not seem to me to be plausible. It may well
be that it is an illusion which has only arisen because the particular pro-
duction function chosen does not allow sufficient scope for the effect of
capital accumulation on productivity.” (J. R. Hicks: Thoughts on the Theory
of Capital — The Corfu Conference. Oxford Economic Papers, New Series
Vol. 12, Oxford 1960, S.129).

In welchem MaBe eine Illusion vorliegt, wollen wir durch die increasing
returns erlaubende Produktionsfunktion zu erkldren versuchen. In der Tat
zeigt die eingeschrinkte (wenn auch immer noch iliberragende) Bedeutung
des technischen Fortschritts, daB der quantitativen Ausdehnung der Pro-
duktionsfaktoren, also insbesondere wohl des Sachkapitals, ein etwas gro-
Berer Anteil an der Produktivitdtssteigerung beizumessen ist.
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Bedeutung beizumessen. Nicht zu {ibersehen ist auch der betrichtliche
EinfluB des Importwachstums. Dieser spiegelt die Produktivitdtsforde-
rung, die von einer stirkeren weltwirtschaftlichen Verflechtung ausge-
16st wird3®., Wer sich iiber den negativen EinfluB der zuwachsenden Ar-
beitskraft auf die Produktivitidt wundert, sei an die isolierende Betrach-
tungsweise der Untersuchung erinnert. Im hypothetischen Fall eines
konstanten Einsatzes aller iibrigen Produktionsfaktoren wiirde ein zu-
siatzlicher Einsatz von Arbeitskriften — die Produktion zwar erhéhen,
aber — auf Grund der Wirksamkeit des abnehmenden Ertragszuwachses
jedoch die Produktivitidt senken.

Die genannten Anteilszahlen seien mit allem Vorbehalt genannt. Zur
Quantifizierung der zugehorigen Schwankungsbreiten liefen sich die
Standardfehler heranziehen. Sehen wir aber von derartigen Unsicher-
heiten ab, so erweist sich der technische Fortschritt als Hauptursache
des Produktivitdtswachstums. Daher ist diesem Faktor das Haupt-
augenmerk bei weiteren Untersuchungen zu schenken.

So wire die Beschrinkung unserer Untersuchung auf die zusammen-
fassende Betrachtung der volkswirtschaftlichen Ebene durch Aufspal-
tung des volkswirtschaftlichen Aggregats in-die wichtigsten Sektoren zu
mildern. Auf diese Weise kénnten die Komponenten des volkswirtschaft-
lichen technischen Fortschritts: die technischen Fortschritte der Sekto-
ren und die Wanderung der Produktionsfaktoren von Sektor zu Sektor
quantitativ erfat werden und deren Einflu auf die volkswirtschaft-
liche Produktivitétssteigerung entsprechend analysiert werden. Eine
solche Untersuchung wiirde ebenfalls zeigen, in welchem Mafe sekto-
rielle Produktivititssteigerungen auf den sektoriellen technischen Fort-
schritt zuriickzufiihren sind. Die Ergebnisse lieBen sich mit den zunéchst
auf gesamtwirtschaftlicher Ebene ermittelten Anteilszahlen vergleichen.

5. Berechnung auf Grund der Produktionsfunktion
von Knowles

Zum weiteren Vergleich und zur Ergidnzung der einleitend fiir die
USA gebrachten Zahlen diene eine Berechnung des Anteils des techni-
schen Fortschritts am Produktivititswachstum, die auf einer von
Knowles fiir die USA fiir die Zeit von 1909 bis 1958 berechneten
Produktionsfunktion beruht®. In dieser Funktion ergibt sich ein Koef-
fizient fiir den technischen Fortschritt in Héhe von etwas mehr als 2 vH.

3 Diese Einsicht steht offenbar hinter den Bemiihungen unserer Zeit um
eine stidrkere Integration gréBerer Wirtschaftsriume oder sogar der Welt-
wirtschaft.

40 J. W. Knowles, The Potential Economic Growth of the United States.
Joint Committee Print, Study Paper No. 20, Washington 1960, S. 31.
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Da die durchschnittliche Produktivitdtswachstumsrate dieser Zeit 2,1 vH
betrigt, ist dem technischen Fortschritt gemédB (IV. 6) davon ein Anteil
von fast 97 vH beizumessen. Dieses Ergebnis unterscheidet sich kaum
von den zuvor erwdhnten Berechnungen. Das Beispiel zeigt, dal metho-
dische Kritik ein Ergebnis annihernd unbeeinfluBt lassen kann. Auch
bei Verdnderung bzw. Verbesserung der Methode resultiert die tiber-
ragende Rolle des technischen Fortschritts.

6. Bombach

Neben die Erklirung des Produktivititswachstums durch den tech-
nischen Fortschritt stellen Solow und analog dazu Massell die Kapital-
intensitit als zweite Erklarungsursache, da sich dieser EinfluB eben-
falls aus der Gleichung (IV. 3) gemisl

G
T&—1)
V.10 Tr@—D

ermitteln 148t. Ahnlich verfihrt Bombach, dessen Uberlegungen die
Gileichung

(Iv.11) @—B, =5, +alk—D

zugrunde liegtl. Aus dieser ergibt sich das auf das Wachstum der
Kapitalintensitidt zuriickzufiihrende Produktivititswachstum als

ak—1)
@—D

Im Gegensatz zu Solow und Massell vermeidet Bombach also die ein
verzerrendes Bild gebende Annidherung des Nenners an die Zahl eins.
Er benutzt fiir die Produktionselastizitdt des Sachkapitals den Wert von
(IV.13) a =025

Der Koeffizient fiir den technischen Fortschritt ¢, wird nach der Methode
von Solow berechnet. Im Durchschnitt der Jahre ergibt sich ein Koeffi-
zient in H6he von 5,3 vH*2. Unter Benutzung dieser Methode zeigt Bom-
bach, daB von dem Produktivititsfortschritt von 40 vH, der in der Zeit
von 1950 bis 1956 zu beobachten ist, 36 vH auf den technischen Fort-
schritt und 4 vH auf die Kapitalintensivierung zuriickzufiihren sind*.

(IV.12)

41 G. Bombach: Quantitative und monetire Aspekte des Wirtschaftswachs-
tums, Finanz- und wihrungspolitische Bedingungen stetigen Wirtschafts-
wachstums, Schriften des Vereins fiir Socialpolitik, N.F. Bd. 15, Berlin 1959,
S. 228, Gleichung (2).

42 Da der Index des technischen Fortschritts auf der Basis von 1950 bis
1956 den Wert 1,36 zeigt, ergibt sich ¢ aus
Iv.14) 1+ 68 =1,36

43 G. Bombach, a.a.O., S.190 und S. 228.
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7. Modifikation der Methode von Bombach

Die Methode von Bombach 148t sich auf unsere Produktionsfunktion
anwenden. Neben den technischen Fortschritt und die Kapitalintensi-
vierung stellen wir als weitere Ursache die Importintensivierung. Ge-
nauso wie eine verstdrkte Ausstattung eines Arbeitsplatzes mit Sach-
kapital die Produktivitit hebt, tragt auch die intensivere Benutzung
importierter Produktionsmittel dazu bei, die Produktivitit zu steigern.
Diesen EinfluB kénnen wir quantitativ erfassen, da die Importe als
Produktionsfaktor in der Produktionsfunktion (IIL. 1) erscheinen.

Da wir ferner nicht die vereinfachende Annahme der constant returns
to scale gemacht haben, treten als vierte Ursache die increasing returns
to scale auf‘. Da deren EinfluB nur in einer Wirtschaft mit allgemein
wachsendem Produktionsfaktoreinsatz wirksam wird, ist die Betonung
dieser Ursache im Rahmen der Wachstumsanalyse besonders wichtig.
Die increasing returns sind ein zusammenfassender — wenn auch nicht
ausschlieBlicher — Ma@Bstab dafiir, ob und in welchem MaBe die Be-
mithungen um die Entwicklung einer Wirtschaft von Erfolg gekront
sind bzw. sein konnen.

Diese Wachstumsursache explizit erfassen zu koénnen, ist ein Vor-
teil, den die auf Faktorintensitdten abstellende Erklidrung des Produk-
tivitatswachstums bietet. Die Einfliisse von technischem Fortschritt, Ka-
pital- und Importintensivierung sowie von den increasing returns to
scale lassen sich aus der Gleichung

(IV. 15) @—D=c+a&—D+ym—D+(a+p+y—1l

ermitteln. Die quantitativen Ergebnisse sind in Tabelle 2 zusammen-
gestellt. Dabei stellen wir den von Bombach ermittelten Anteils-
zahlen — Spalte (1) — die Anteilszahlen fiir den gleichen Zeitraum
— Spalte (2) — und fiir den Gesamtzeitraum unserer Untersuchung
— Spalte (3) — gegeniiber. Die Zahlen fiir den Projektionszeitraum
— Spalte (4) — werden wir erst im letzten Abschnitt betrachten.

Da unsere Untersuchung sich auf einen groBeren Zeitraum erstreckt,
einen geringeren Koeffizienten fiir den technischen Fortschritt und eine
hohere Produktionselastizitit des Sachkapitals ermittelt, increasing re-
turns to scale zuldBt und schlielich auch den Importen bzw. — im Rah-
men der Gleichung (IV. 15) — der Importintensivierung einen Einflu
auf die Produktivitdt zubilligt*s, liegt der von uns ermittelte EinfluB des

44 Die hier benutzte Isoliermethode kann natiirlich auch Kritiker finden,
auch kann sie a priori fiir undenkbar gehalten werden. So bezweifelt Ken-
drick, daB8 der Einflu der increasing returns auf die Produktivitdt quanti-
tativ erfaBbar ist. Kendrick: a.a.O., S. 256 , It does not appear to be feasible
to measure separately the portion of productivity change resulting from
economies of scale.“

45 Da die letzten beiden Effekte von Bombach nicht explizit in seiner
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Tabelle 2
Erklirungsanteile des Produktivititswachstums (in v H)
Produktionsfunktion
Bombach 1012
. 1925/26—37/38, | 1961—62
Variable 1950—56 1938/1950, 1974/75
1950/51—57/58
o | @ &) ©)
Technischer Fortschritt 90 33 59 317
Kapitalintensivierung .. 10 13 17 43
Importintensivierung .. . 27 15 21
increasing returns
toscale .............. . 13 9 —2
Unerklédrter Rest ...... _— 14 — .
Summe ....oiiiiiiienn 100 100 100 100
Durchschnittliches jéhr-
liches Produktivitits-
wachstum (absolute 58 6,9 3,8 6,2
Wachstumsrate) ......

technischen Fortschritts nicht bei 90 vH sondern nur bei 60 vH. Wenn
damit auch eine relativ schwichere Bedeutung des technischen Fort-
schritts errechnet wird, so kann auch diese Untersuchung nur als eine
weitere Bestidtigung dafiir angesehen werden, da der technische Fort-
schritt die liberragende Bedeutung fiir das Produktivitdtswachstum be-
sitzt. Es zeigt sich, wieviel bedeutsamer es fiir die Produktivitits-
entwicklung ist, daB die einzelne Arbeitskraft mit qualitativ verbesser-
ten als mit quantitativ vermehrten Produktionsfaktoren ausgeriistet
wird. Dies schlieBt nicht zuletzt die Hebung der Qualitit der Arbeits-
krifte selbst mit ein. Wir konnen also der Schlu3folgerung von Massell,
die Wachstumstheorie solle ihr Schwergewicht von einer Kapitaltheorie
zu einer Theorie des technischen Fortschritts verlagern, nur zu-
stimmen.

V. Projektion der Inlandsproduktion

Zur Iustration der Projektionsmethode auf Basis einer Produktions-
funktion werden wir numerische Projektionsergebnisse vorfiihren. Diese

Produktionsfunktion berticksichtigt werden, kann man den von Bombach
benutzten technischen Fortschritt in der Weise interpretieren, daB er diese
beiden Effekte implizit umfaBt.

46 “The present paper offers evidence to support the view that technolo-
gical change is of overriding importance in bringing about increased labor
productivity over time and that there is a need for economists to shift
emphasis from the theory of capital to the theory of technical progress, as
an explanation of the growth in aggregate outpout.” Massell: a. a. O., S. 188.
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Projektion kann akzeptiert werden, sie kann aber ebenso gut verwor-
fen werden. Zwischen solchen extremen Beurteilungen ist jede Schattie-
rung der Stellungnahme gerechtfertigt. Das Urteil kann sich nach den
mehr oder weniger objektiven Kriterien der Giite der verschiedenen
theoretischen und statistischen Voraussetzungen, Methoden und Priif-
ergebnissen ausrichten. Es kann aber auch vom subjektiven Kriterium
dessen, der notwendigerweise Zukunftsvorstellungen gewinnen mu8,
beeinfluBt sein. Da ein wissenschaftliches Gremium nicht vor dieser
Notwendigkeit steht, wird sein Urteil strenger ausfallen. Dadurch
konnen die Unsicherheiten einer Projektion noch stdrker betont wer-
den, als es uns hervorzuheben gelungen ist. Das Urteil des Praktikers
dagegen wird vor allem wegen des Vorhandenseins und der Betonung
groBerer Unsicherheiten negativ ausfallen, da nur eine eindeutige Pro-
jektion operativen Wert besitzt und da eine als sicher bezeichnete Basis
eine angenehme Unterlage fiir Dispositionen bildet.

Unbelastet von dieser unvermeidlichen Kritik werden wir aber proji-
zieren. Damit wird es der Diskussion ermdéglicht, Einwdnde mit dem
gewichtigen Nachsatz vorzubringen, wie schwerwiegend sich jeder ein-
zelne Fehler auf zukiinftige Wirtschaftsgestaltung auswirken kann,
falls die Projektion in Kreisen der praktischen Wirtschaft quantitativ
ernst genommen werden sollte. Daher wollen wir den numerischen
Projektionsergebnissen eine Zusammenstellung ihrer Voraussetzungen
und eine Diskussion ihrer Unsicherheit voranstellen. AnschlieBend brin-
gen wir einen kurzen Vergleich und erdrtern schlieBlich einen Grenz-
produkttest fiir die Projektion.

1. Voraussetzungen

Die Wachstumsprojektion basiert auf drei Grundlagen: der Projektion
der verfiigbaren Einsatzmengen, des Auslastungsgrads und der Effizienz
der Produktionsfaktoren.

a) Die Vollausnutzung der verfligbaren Produktionsfaktoren wird
unterstellt¥”. Diese Annahme liegt in der Eigenart von Wachstums-
projektionen.

b) Die sich ergebenden Einsatzmengen werden aus einer anderen
Untersuchung des Ifo-Instituts {ibernommen. Im einzelnen handelt es sich
dabei um Projektionen der Bruttoinlandsinvestition, der Erwerbstéti-
gen, der Arbeitszeit und der Warenimporte. Diese sind im Ifo-Institut
im Rahmen eines Gutachtens bis zum Jahr 1975 vorausgeschidtzt wor-
den. Diese Annahmen bediirfen daher hier keiner weiteren Erérterung.

47 Beim Produktionsfaktor Sachkapital wird dabei eine Ausnutzung von
80v.H. als ,volle Ausnutzung angesehen. Siehe Mester: a.a.O., Tab.1,
Sp. ().
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c) Die Effizienz der Produktionsfaktoren wird auf der Grundlage
der geschidtzten Produktionsfunktion ermittelt.

Dabei basiert die Effizienzprojektion auf zwei Voraussetzungen:

a) Die Koeffizienten der Produktionsfunktion messen die Effizienz der
Produktionsfaktoren in der Vergangenheit richtig. Diese Annahme ha-
ben wir mit verschiedenen auswihlenden und priifenden Analysen als
einigermafien plausibel hinzustellen versucht?,

B) Die zukiinftige Effizienz der Produktionsfaktoren unterscheidet
sich nicht von der fiir die Vergangenheit beobachteten Effizienz. Diese
Annahme ist in ihrer Plausibilitdt in noch stirkerem MaBe der subjek-
tiven Beurteilung unterworfen.

Gegen die Kombination der Voraussetzung der Vollausnutzung der
Produktionsfaktormengen mit der Voraussetzung einer increasing re-
turns to scale unterstellenden Effizienz der Produktionsfaktoren konnen
Bedenken erhoben werden. Increasing returns deuten ceteris paribus
(in Bezug auf die Preise der Produktionsmittel) darauf hin, daB die
mikrodkonomischen Einheiten der betrachteten Volkswirtschaft im
allgemeinen im Bereich sinkender Stiickkosten produzieren. Da die
Kapazititsgrenze in der Regel nicht im Minimum der Stlickkosten son-
dern am Ende des Bereichs steigender Grenz- und Stiickkosten liegt,
kann in der benutzten Voraussetzungskombination ein Widerspruch er-
blickt werden.

Dieses Argument wird zunichst in seiner Bedeutung etwas abge-
schwicht durch den quantitativen Inhalt des Begriffs , Vollausnutzung*
fiir das Sachkapital?®. Abgesehen davon ist jedoch darauf hinzuweisen,
daB der bei Kostenkurven iibliche Kapazitdtsbegriff die Kapazitdt in
Produktionseinheiten mifit, wihrend in unserer volkswirtschaftlichen
Betrachtung die Vollausnutzung der Kapazitidt der Produktionsfaktoren
VOrausgesetzt wird. Zwar limitiert die Kapazitit des zuerst zum Engpal
werdenden Produktionsfaktors auch die Kapazitit der Produktion.
Aber die makrookonomisch auftretende Kapazititsgrenze eines Pro-
duktionsfaktors limitiert nicht jede einzelne makroSkonomische Pro-
duktionskapazitit, da die einzelne mikroékonomische Einheit ihre Pro-
duktionsfaktorkapazitdt auf Kosten der iibrigen mikrodkonomischen

48 Sehr wahrscheinlich werden weitergehende Untersuchungen die erziel-
ten quantitativen Ergebnisse dndern. Diesem Zweck konnen dienen:

Verbesserungen des statistischen Materials,

Erweiterungen der statistischen Materialgrundlage (Einbeziehung der

Jahre nach 1958),

Berechnungen von weiteren Gleichungsansitzen,

Priifungen im Rahmen zu entwickelnder bzw. anzuwendender Testver-

fahren,

Disaggregation,

Anderungen des Schitzverfahrens (im Rahmen eines Mehrgleichungs-

modells).

49 Vgl. oben, Anm. 47.
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Einheiten ausdehnen kann®’. Daher braucht die im volkswirtschaftlichen
Durchschnitt auch mikroékonomisch wirksame Kapazitidtsbegrenzung
im Einzelfall nicht als uniiberschreitbar empfunden zu werden.

Aber auch fiir die Volkswirtschaft als Ganzes bzw. fiir mehr oder
weniger grof3e Teile der Volkswirtschaft braucht diese Kapazitdtsgrenze
kein Hindernis bei der Realisierung der Wirtschaftspldne zu bedeuten.
Es ist bei langfristiger Abwesenheit vollstindiger Konkurrenz moglich,
daB die einzelnen Produktionseinheiten bei gegebener Marktsituation
es vorziehen, im Bereich sinkender Stiickkosten zu produzieren.

GewiB ist dieser Fall betrieblichen Gleichgewichts nur einer der mog-
lichen Félle der Verbindung von increasing returns und voller Aus-
nutzung der Produktionsfaktoren. Es ist ebenso moglich, da8 die Nach-
frage nach Produktionsfaktoren die Kapazitit des vorhandenen Ange-
bots iiberschreitet. Da die Vollausnutzung aber nicht tiberschritten wer-
den kann, wird in jedem Augenblick die geplante Produktionsausdeh-
nung’!, die schlieBlich in den Bereich der decreasing returns fiihren
wiirde, verhindert. Auch in diesem Fall bleibt die Kombination von
increasing returns und vollausgenutzten Produktionsfaktoren bestehen.

Mit den zu a), b) und c) erérterten Voraussetzungen, steht und fallt
die Projektion. Man mag zwar mit Schoeffler der Meinung sein, da8
Voraussagen der konomischen Wirklichkeit génzlich unhaltbar sind?
und daB die Hinwendung zur Okonometrie auf der Suche nach einer
narrensicheren Methode in eine Sackgasse fiihrt’3. Betreibt man aber
angewandte Wirtschaftsforschung, so weil man ohnehin um die Un-
moglichkeit, narrensichere Methoden zu finden. Neben -eindeutige
Deduktionen treten Schitzverfahren mit mehr oder weniger plausiblen
Ergebnissen. Im Verein mit subjektiven Unterstellungen wird schlieB-
lich eine Zukunftsaussage abgeleitet, die nur einen Hinweis auf eine zu-
kiinftige Moglicheit gibt, nicht aber als ein Beweis fiir eine Voraussage
zukiinftiger Wirklichkeit gewertet werden kann. In diesem Sinn sind
Projektionen nicht a priori unméglich. Im BewuBtsein ihres Grades an
Plausibilitit kénnen sie in weitere Uberlegungen eingehen. Der Stand-
punkt einer nicht grundsidtzlichen Verneinung von Projektionen und

50 Dies kann auch im Wege der Anderung der Faktorintensititen zu Lasten
des zuerst zum Engpafl werdenden Produktionsfaktors erfolgen.

51 Die Ausdehnung der Produktion ist dann nur im Rahmen des tech-
nischen Fortschritts moglich.

52 S, Schoeffler: The Failures of Economics: A Diagnostic Study. Cam-
bridge, Mass. 1955, S.41: “Unavoidably, therefore, predictions about econo-
mic reality which are produced with the aid of these techniques are quite
undependable, and professional economics has been and continues to be a
relatively ineffectual debating society.”

53 “It is my guess, however, that econometric forecasting attempts, of
the type considered here, constitute a dead end in the search for a foolproof
method.” (Ebenda, S.132).
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das BewuBtsein ihrer Verbesserungsfidhigkeit gestattet es, den von
Schoeffler als Sackgasse bezeichneten Weg zu beschreiten.

2. Unsicherheit und Begrenzung von Ergebnissen

Die Projektion kann als Punktschitzung vorgefiihrt werden. Bei der
Punktschitzung wird unterstellt, daB jeder Koeffizient in Zukunft dem
Schitzwert der Vergangenheit genau gleicht. Bei der Intervallschédtzung
wird eine Bandbreite zukiinftiger Moglichkeiten im Rahmen der Stan-
dardfehler der Koeffizienten bestimmt.

a) Punktschdtzung

Die Punktschitzung deckt nur einen und zwar den wahrscheinlichsten
Fall. Der wahrscheinlichste Wert ist dadurch charakterisiert, da in
50 vH der Félle ein hoherer und in 50 vH der Félle ein niedrigerer als
der wahrscheinlichste Wert zu erwarten ist®.

b) Intervallschitzung

Die VerlaBlichkeit einer Punktschitzung kann durch die zugehérige
Intervallschidtzung weiter beurteilt werden. Intervallschidtzungen be-
riicksichtigen die Schwankungsbreite der Koeffizienten, die in den
Standardfehlern dieser Koeffizienten ihren 