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Vorwort

Die Auswirkungen der Asien-Krise auf die wirtschaftliche Entwicklung der
betroffenen Entwicklungs- und Schwellenlinder haben in Teilen der Offent-
lichkeit zu einer skeptischen Einschitzung der Wohlstandsgewinne einer
,globalisierten Weltwirtschaft* gefiihrt. Dieser Integrationspessimismus kam in
den heftigen Protesten am Rande der WTO-Ministerkonferenzen in Genf 1998
und in Seattle 1999 zum Ausdruck und hat die Liberalisierungsverhandlungen
keinesfalls erleichtert. Es ist deshalb zwar naheliegend, dass viele Staaten zu-
niachst die regionale Integration forcieren, indem sie bestehende Priferenz-
rdaume jeglicher Art erweitern oder vertiefen. Die dkonomische Realitdt hat
jedoch gezeigt, dass sich im Zuge solcher regionalen Bestrebungen ein kollek-
tiver Protektionismus entfaltet, der die globale Integration behindert.

Vor dem Hintergrund dieser aktuellen handelspolitischen Entwicklungen ist
es nicht verwunderlich, dass das Phdanomen der Globalisierung in der wirt-
schaftswissenschaftlichen Literatur intensiv diskutiert wird. Wesentliches
Merkmal der Globalisierung ist die weltweite 6konomische Integration, die als
Prozess und als Zustand betrachtet werden kann und sowohl den real6konomi-
schen als auch den monetiren Sektor der Volkswirtschaften betrifft. Untersucht
man den Prozess der 6konomischen Integration, kann man weiter zwischen der
Marktintegration (Liberalisierung) und der institutionellen Integration (Harmo-
nisierung) unterscheiden. Die begriffliche Abgrenzung zeigt bereits, dass das
Phanomen der Globalisierung eine Vielzahl theoretischer und wirtschaftspoliti-
scher Fragen aufwirft, zu deren Klarung dieser Band einen Beitrag leistet.

Die wirtschaftspolitische Aktualitdt wiirde sicherlich Motivation genug bie-
ten, die wissenschaftliche Auseinandersetzung mit dem Thema Globalisierung
zu suchen. Anlass fir die Zusammenstellung des vorliegenden Bandes ist
jedoch auch die Emeritierung von Helga Luckenbach. 34 Jahre vertrat Helga
Luckenbach das Fach Volkswirtschaftstheorie und -politik mit dem Schwer-
punkt Internationale Wirtschaftsbeziehungen an der Justus-Liebig-Universitat
Gieflen. Prof. Luckenbach gab einer Vielzahl von Studierendengenerationen
durch das mit Engagement vorgetragene Freihandelsparadigma wichtige Ori-
entierung. Die Autoren haben den Anlass genutzt, um mit dieser Festschrift die
Leistungen von Helga Luckenbach in Forschung und Lehre, aber auch die Ver-
dienste um den Ausschuss fiir AuBenwirtschaftstheorie und -politik im Verein
fiir Socialpolitik zu wiirdigen. Sie freuen sich darauf, auch in Zukunft einen
zuverldssigen und kompetenten Ansprechpartner in threr Mitte zu wissen.
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Ich danke allen Autoren, die mit ihrem Beitrag das Entstehen dieser Fest-
schrift ermoglicht haben. Sie haben mir damit die Gelegenheit gegeben, mich
im Namen aller ehemaligen und aktuellen Mitarbeiter bei Helga Luckenbach
fiir das offene und produktive Arbeitsklima am Lehrstuhl herzlich zu bedanken.
Sie hat die berufliche und personliche Entwicklung des wissenschaftlichen
Nachwuchses am Fachbereich wesentlich geférdert. Wir wiinschen Helga
Luckenbach noch viele produktive Jahre und hoffen, dass sie der Justus-Liebig-
Universitdt Gieen und uns weiterhin verbunden bleibt.

GieBen, im Friihjahr 2003 Stefan Reitz
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Zur Makrookonomik offener Volkswirtschaften:
Bewihrte Ansitze und neuere Entwicklungen

Von Karlhans Sauernheimer

A. Vorbemerkungen

Die Makrookonomik offener Volkswirtschaften befindet sich derzeit in einer
Umbruchphase. Modelle des Mundell-Typs', die lange Jahre das Feld der wirt-
schaftstheoretischen und wirtschaftspolitischen Diskussionen beherrschten,
werden zunehmend ersetzt durch Modelle des Obstfeld-Rogoff-Typs.> Wenn-
gleich letztere noch nicht den Reifegrad ersterer erreicht haben und noch keine
leicht fassliche Lehrbuchfassung vorliegt, so beherrschen sie doch seit Mitte
der 90er Jahre die Fachzeitschriftendiskussionen. Man spricht gar von einer
.Neuen Makrodkonomik offener Volkswirtschaften®.’ Die Beitriage zu diesem
neuen Forschungsgebiet wachsen derart rasch, dass bereits erste Uberblicke zur
Orientierung ndtig wurden®.

Dies mag ein passender Zeitpunkt sein, die Entwicklung des Faches in den
letzten Jahrzehnten Revue passieren zu lassen,” um das ,Neue* an der ,Neuen
Makrookonomik offener Volkswirtschaften* besser einordnen zu kdnnen. An
Anliassen fiir Riickbesinnungen hat es in den letzten Jahren nicht gefehlt: die
Nobelpreisverleihung an Robert Mundell 1999, die Uberblicksartikel im Quar-
terly Journal of Economics im Jahre 2000 zur Entwicklung der Volkswirt-
schaftslehre im 20. Jahrhundert und — zuletzt — die Nachricht vom Tod von
Ridiger Dornbusch 2002.

" Mundell (1968).

? Obstfeld-Rogoff (1995).

? Sarno (2000).

4 Lane (2001), Sarno (2000), Obstfeld (1998) und Fendel (2002a).

% Zur Entwicklung des Faches in dieser Zeit hat Helga Luckenbach mit einer Viel-
zahl von Biichern und Aufsitzen beigetragen. Sie war dariiber hinaus von 1996 bis 1999
Vorsitzende des Ausschusses fiir AuBenwirtschaftstheorie und -politik im Verein fir
Sozialpolitik. Ihre kiirzlich erschienen ,Internationalen Wirtschaftsbeziehungen® (2002)
enthalten in systematischer Strukturierung vieles von dem, was im Folgenden unter
chronologischen Aspekten erortert wird.
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Die folgenden Uberlegungen beanspruchen weder ein umfassendes Bild der
Entwicklung des Faches seit den 50er Jahren zu zeichnen noch einen systemati-
schen Uberblick iiber die Inhalte dieses Forschungsgebietes zu geben. Viel-
mehr sollen die wegweisenden Beitrage einzelner Okonomen strukturbildend
fiir die folgenden Uberlegungen sein.®

B. Meade

Die Makrodkonomik offener Volkswirtschaften beginnt mit Meade (1951).
Er integrierte die in den 30iger Jahren und 40iger Jahren neu entstandenen
keynesianischen Elemente der Makrodkonomik in die klassische Theorie des
Zahlungsbilanzausgleichs.

Von Keynes, Machlup und Metzler iibernahm Meade die Multiplikator-
Theorie, in der, bei gegebenen relativen Preisen, der Zusammenhang zwischen
den gesamtwirtschaftlichen Variablen ,Volkseinkommen®, , Konsum*, , Inves-
tition", ,,Export®* und ,Import* untersucht wurde. Von Marshall, Lerner und
Robinson libernahm Meade die Partialanalyse der Wechselkursanderung, in der
die Wirkung sich veridndernder relativer Preise auf Export- und Importgiiter-
mirkte bei gegebenem Volkseinkommen untersucht wurde.

Auf dieser Grundlage entwickelte Meade ein Zwei-Lander-Vier-Giiter-
Modell mit dem Ziel ,die klassische und keynesianische Theorie des Zah-
lungsbilanzausgleichs zu verbinden®. Der entscheidende theoretische Beitrag
lag in der Verbindung der partialanalytischen Abwertungsanalyse mit einem
Modell des allgemeinen Gleichgewichts.

Die Modellstruktur war wie folgt: Jedes Land produziert bei festen Geldl6h-
nen zwei Giiter, ein Exportgut und ein nichthandelsfahiges Gut, jeweils mit
steigenden Grenzkosten. Jedes Land fragt drei Giiter nach, sein Exportgut, ein
Importgut und sein nichthandelsfahiges Gut, wobei die Nachfrage vom Ein-
kommen (keynesianisches Element) und den relativen Preisen (klassisches
Element) abhingt. Auf der Basis dieses Modells werden die Probleme des in-
ternen Gleichgewichts (Vollbeschiftigung) und des externen Gleichgewichts
(Zahlungsbilanzausgleich) bei festen Wechselkursen studiert. Drei Instrumente
stehen zur Verfiigung: Makropolitik (Zinspolitik, Steuerpolitik), Relativpreis-
politik (Wechselkurspolitik, Lohnpolitik, Subventionen, Steuern, Zoélle) und
Mengenbeschriankungspolitik (Handel, Wahrung). Ausgehend von einer Situa-
tion der Unterbeschiftigung und der ausgeglichenen Zahlungsbilanz fiihrt eine
expansive Nachfrageniveaupolitik zur Vollbeschiftigung, aber auch wegen

® Einen ausgezeichneten, bis Dornbusch reichenden Uberblick iiber die Geschichte
des Faches bietet Niehans (1995).
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steigender Importe zu einem Zahlungsbilanzdefizit. Infolgedessen bedarf es zu-
sitzlich einer Abwertung der Inlandswéhrung und damit einer Nachfra-
gestrukturpolitik, um die Zahlungsbilanz wieder auszugleichen, allerdings un-
ter Beachtung der Einkommens- und einkommensinduzierten Importeffekte der
Abwertung.

Eine vereinfachte Variante dieses Modells, in der eine einzelne Volkswirt-
schaft betrachtet und von nicht handelsfahigen Giitern abstrahiert wird, lasst
sich wie folgt schreiben:

2.1 Y=A,)+B{Y,w)+G;1>4, >0, A <0

(2.2) Z=B(Y,w); B, <0; B,>0

Es symbolisieren Y die Produktion (das Volkseinkommen), 4 die Absorp-
tion (Konsum + Nettoinvestitionen der Privaten), B den AuBenbeitrag, G die
Staatsausgaben, Z den Saldo der Zahlungsbilanz, der hier mit dem Saldo der
Leistungsbilanz iibereinstimmt, i/ den Zinssatz und w den Wechselkurs als
Preis der Auslandswihrung gemessen in Mengeneinheiten der Inlandswéhrung.
Die Giiterpreise sind konstant und vereinfachend gleich 1 gesetzt.

Die partiellen Ableitungen der verwendeten Funktionen beinhalten, dass mit
wachsendem Einkommen die Giiternachfrage und die Importe zunehmen. Die
Ausgaben sinken mit steigendem Zins und die Leistungsbilanz verbessert sich
nach einer Abwertung der Inlandswihrung.

(2.1) ist eine Giitermarktgleichgewichtsbedingung, (2.2) eine Definitions-
gleichung fiir den Saldo der Zahlungsbilanz. Y und Z sind die endogenen Va-
riablen, i/, G und w die Politikvariablen. Veranderungen von / und G sym-
bolisieren die Geld- und Fiskalpolitik, die auf das Ausgabenniveau Einfluss
nehmen. Verdnderungen von w symbolisieren die Wechselkurspolitik, die die
Ausgabenstruktur steuert.

In der Ausgangssituation liege Unterbeschaftigung bei ausgeglichener Zah-
lungsbilanz vor. Eine expansive Ausgabenniveaupolitik erhdht das Einkommen
Y und mit ihm den Import, so dass sich die Zahlungsbilanz verschlechtert. Es
bedarf zusitzlich einer Abwertung der Inlandswihrung, das heiit einer Erho-
hung von w, um die Zahlungsbilanz wieder ins Gleichgewicht zu bringen. Al-
lerdings muss die Abwertung hinreichend groB ausfallen, um die anschlieBende
einkommensinduzierte Importzunahme zusammen mit der primédren Ver-
schlechterung zu kompensieren.

Im Allgemeinen bedarf es zum simultanen Erreichen beider Gleichgewichte
des simultanen Einsatzes zweier Instrumente. Meade schlidgt die Ausgabeni-
veaupolitik fiir das interne Gleichgewicht, die Wechselkurspolitik fiir das ex-
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terne Gleichgewicht vor. Fiir den Fall einer nicht zu offenen Volkswirtschaft
erweist sich diese Zuordnung als zweckmaBig.

Wenngleich die Komplexitit des Modells einer Popularisierung des Beitrags
entgegenstand, so haben doch einige zentrale Konzepte iiberlebt: so die funda-
mentale Unterscheidung zwischen einer Ausgabenniveaupolitik und einer Aus-
gabenstrukturpolitik, die fiir das simultane Erreichen des internen und externen
Gleichgewichts beide von Noten sind. Des Weiteren hat die Meade’sche Emp-
fehlung, die Wechselkurspolitik zur Erreichung des externen Gleichgewichtes
und die Geld- und Finanzpolitik fiir das interne Gleichgewicht vorzusehen, die
Diskussion um den geeigneten Policy-Mix initiiert.

Meades Arbeiten zur Makrookonomik offener Volkswirtschaften sind 1972
zu Recht mit dem Nobelpreis gewiirdigt worden. Er hat als Erster ein ma-
krookonomisches Modell einer offenen Volkwirtschaft entwickelt, indem so-
wohl keynesianische und klassische als auch Niveau- und Struktureffekte koha-
rent integriert waren. Es war fiir wirtschaftspolitische Fragestellungen konzi-
piert und gab iiberzeugende Antworten. Dabei standen die Giitermérkte und der
Saldo der Leistungsbilanz im Mittelpunkt der Betrachtung. Die stiefmiitterliche
Behandlung der Kapitalbilanz, obgleich vertretbar infolge der zu dieser Zeit
noch existierenden Konvertibilitatsbeschrankungen und der noch geringen Ka-
pitalverkehrsmobilitat, erwies sich im Laufe der Zeit als die Achillesferse des
Modells.

C. Mundell

Mundell iibernahm die Grundstruktur des Meade’'schen makrookonomi-
schen Modells, verdnderte es aber in dreierlei Hinsicht substantiell. Die Kern-
gedanken seiner Uberlegungen sind enthalten in einer Reihe von Aufsitzen,
publiziert zwischen 1960 und 1964, wieder abgedruckt in Mundell (1968).

Erstens wurde das Modell drastisch vereinfacht: Statt positiv geneigter Gii-
terangebotskurven, die immer simultan Mengen- und Preiseffekte haben, ver-
wendet Mundell entweder Unterbeschaftigungsmodelle mit fixen Léhnen und
Preisen, dass heif}t horizontalen Angebotskurven, oder Vollbeschiftigungsmo-
delle mit flexiblen Lohnen und Preisen, dass heifit vertikale Angebotskurven.
Wo immer moglich wurden Ein-Land-Modelle statt Zwei-Lander-Modellen
verwendet. Die Geldpolitik wurde nicht als Zinspolitik wie bei Meade sondern
als Geldmengenpolitik formuliert. Dies erleichterte die Verwendung des
Hicks’schen IS-LM-Apparates und machte zudem den monetaren Unterschied
zwischen festen Wechselkursen mit endogenem Geldangebot und flexiblen
Wechselkursen mit exogenem Geldangebot ersichtlich. Zweitens modellierte
Mundell die Anpassungsdynamik auf den Mairkten, die in der komparativen
Statik der Meade'schen Analyse verborgen geblieben war. Drittens, und mate-
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riell am wichtigsten, riickte er die internationalen Kapitalbewegungen aus dem
Schattendasein der Meade’schen Giitermarktanalyse in das Zentrum des Inte-
resses.

Mundell konnte zeigen, dass

- ein geeigneter Policy-Mix bei festen Wechselkursen den Einsatz der Geld-
politik fiir das externe Gleichgewicht, den Einsatz der Fiskalpolitik fiir das
interne Gleichgewicht beinhaltet. Waren es bei Meade noch Ausgabeni-
veau- und Ausgabenstrukturpolitik, die zusammenwirken mussten, um den
Saldo der Leistungsbilanz konstant halten zu kénnen und das interne
Gleichgewicht zu gewihrleisten, so leisten bei Mundell Finanzpolitik und
Geldpolitik die gleichen Dienste, indem sie iiber Leistungs- und Kapital-
bilanz den Saldo der Zahlungsbilanz konstant halten und das interne
Gleichgewicht herbeifiihren,

- die Einkommenswirksamkeit von Geld- und Finanzpolitik bei Kapitalmo-
bilitit vom Wechselkurssystem und nicht, wie im Streit zwischen Moneta-
risten und Fiskalisten thematisiert, von den Einkommens- und Zinselasti-
zitdten der Giiter- und Geldnachfrage abhingt,

- Dbei flexiblen Wechselkursen und hoher Kapitalmobilitit eine expansive
Geldpolitik ,,beggar-my-neighbour*-Effekte hat, eine expansive Fiskalpo-
litik jedoch nicht,

- eine Wihrungsunion nur zwischen Lindern, die hohe zwischenstaatliche
Faktormobilitat aufweisen, empfehlenswert ist.

Die Mundell’schen Modelle wurden rasch zum ,,Workhorse* der Theorie
internationaler Wirtschaftsbeziehungen.” Dies lag zum einen an ihrer transpa-
renten Form, zum anderen an ihrer wirtschaftspolitischen Aktualitdt. So hatten
die internationalen Kapitalbewegungen in den 60er/70er Jahren des letzten
Jahrhunderts stark zugenommen, Kanada hatte 1961, die USA 1973 flexible
Wechselkurse eingefiihrt und in den 80er Jahren war die Frage einer Wih-
rungsunion fir die damalige Europdische Gemeinschaft aufgekommen. Firr alle
diese Entwicklungen hatte Mundell ein geeignetes Modell verfiigbar.

Fiir die folgenden Uberlegungen erweist sich das Mundell’sche Zwei-Linder
Modell von 1964 als hilfreich. Je zwei Gleichgewichtsbedingungen fiir Giiter-
und Geldmirkte, (3.1) bis (3.4) charakterisieren das Modell.

(3.1) Y =A®W.)+BY.Y" w)+G: B, >0

’ Eine Wiirdigung des Mundell-Modells 25 Jahre nach seiner Veréffentlichung fin-
det sich in Frenkel, Razin (1987).
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(3.2) M=L(Y,i); L, >0, L, <0
3.3) M*=L(Y"i); L'y >0, L'i <0
G4 V=AY )+BFY w)+G 1> 4 >0, 4% <0

MO und L(L") sind Geldangebot und Geldnachfrage im Inland (Ausland).
Inldnder halten nur inlidndisches, Ausliander nur ausldndisches Geld. Inlander
und Auslidnder halten beide einen internationalen homogenen Zinstitel. Da von
Wechselkursanderungserwartungen und Handelshemmnissen abgesehen wird,
stimmen die Zinssdtze im In- und Ausland iiberein. Es wird angenommen, dass
mit wachsendem Einkommen und sinkendem Zins die Geldnachfrage steigt.
Die Reaktion der Leistungsbilanz auf eine auslandische Einkommenserh6hung
ist positiv. Die iibrigen Symbole und Verhaltenshypothesen sind die gleichen
wie im Meade-Modell.

Eine inldndische Geldmengenerhdhung hat in diesem Modell ,.beggar-my-
neighbour*-Effekte: Die induzierte Senkung des Weltzinsniveaus, die den mo-
netdren Impuls auf die Giitermérkte iibertragt, lasst die Geldnachfrage in bei-
den Liandern steigen, was im Ausland wegen des konstanten Geldangebots eine
wechselkursbedingte Giitermarkt- und Einkommenskontraktion in Gang setzt.
Im Ergebnis hat die inlandische Geldmengenerh6hung eine Zunahme des In-
landseinkommens, eine Abnahme des Auslandseinkommens eine Abwertung
der inldndischen Wihrung sowie eine Senkung des Weltzinsniveaus zur Folge.
Die Leistungsbilanz des Inlandes, die von der Abwertung positiv, von der Ein-
kommenszunahme negativ beriihrt wird muss sich verbessern, weil anders die
Einkommenskontraktion im Ausland nicht zustande kommen kann.

Die Fiskalpolitik hat aus dem gleichen Grund expansive Wirkungen auf das
Ausland. Sie induziert Zinserhhungen und bewirkt somit eine Zunahme der
Einkommenskreislaufgeschwindigkeit des Geldes, die im Ausland trotz gege-
bener nominaler Geldmenge eine Einkommensexpansion erméoglicht. Die fis-
kalische Expansion im Inland induziert zwar iiber steigende Zinsen und Auf-
wertung der Inlandswihrung ein partielles Crowding-Out, vermag aber den
priméren Nachfrageimpuls nicht vollig zu kompensieren.

Wihrend im Meade-Modell, (2.1) - (2.2), von Kapitalbewegungen véllig
abgesehen wurde, gilt im hier behandelten Mundell-Modell, (3.1) - (3.4), genau
das Gegenteil, nidmlich unendlich hohe Kapitalmobilitit. Letzteres spiegelte
nicht nur die wachsende Bedeutung der Kapitalbewegungen fiir die Finanz-
markte wider, sondern iiberwand auch durch Verzicht auf eine Zahlungsbilanz-
gleichung die Vermischung von stocks und flows in Devisenmarktgleichge-
wichtsbedingungen.
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Das Modell erwies sich zudem als auBerordentlich flexibel: So konnte man
leicht flexible Wechselkurse und fixe Geldmengen substituieren durch feste
Wechselkurse und endogene Geldmengen, um das Modell fiir Fixkursarrange-
ments nutzbar zu machen. Man konnte ferner mittels Substitution der Realein-
kommensvariablen durch die Terms of Trade das Modell fiir Vollbeschifti-
gungsanalysen verwenden, und schlieBlich war auch eine Variante fiir ein klei-
nes Land implizit enthalten. Mit Hilfe von (3.1) und (3.2) konnte man fiir exo-
gen gegebene Auslandseinkommen und Auslandszinssitze zeigen, dass die
Fiskalpolitik im kleinen Land vollig ihre Wirksamkeit einbiit, wohingegen die
Geldpolitik ein HochstmaB an Wirksamkeit entfaltet. Bei festen Wechselkursen
wire die Effizienzfrage exakt umgekehrt zu beantworten.

Die 70er Jahre brachten jedoch auch Entwicklungen, die — zuerst wenig er-
kennbar — dann aber immer deutlicher werdend — die Makrodkonomik veran-
derten. Zum Ersten brachten die beiden Olpreisschocks in den 70er Jahren die
Notwendigkeit mit sich, den Blick von der Nachfrageseite, die seit Keynes die
makroGkonomische Stabilisierungspolitik beherrscht hatte, auf die Angebots-
seite zu lenken. Zweitens wurde die Art der Erwartungsbildung in makrooko-
nomischen Modellen revolutioniert: an die Stelle von vergangenheitsorientier-
ten, iberwiegend ,,adaptiven” Erwartungen traten jetzt zukunftsorientierte, im
Allgemeinen ,rationale” Erwartungen. Eine Implikation dieser neuen Erwar-
tungsbildungshypothese war, dass man bei expansiver Fiskalpolitik die hGhere
Steuerlast morgen und bei expansiver Geldpolitik die hoheren Preise morgen
ins Kalkiil nimmt und bereits sein heutiges Verhalten daran ausrichtet. Dies
hatte zur Folge, dass die Erfolgsaussichten keynesianischer Nachfragesteue-
rung sehr stark relativiert wurden. Drittens wurde schlieBlich auch moniert,
dass es den Meade/Mundell’schen Makromodellen an einer expliziten Fundie-
rung des individuellen Verhaltens der Marktteilnehmer fehle.

Wihrend die Einbeziehung von angebotsseitigen Storungen methodisch re-
lativ einfach zu bewerkstelligen war,® erwies sich die Modellierung rationaler
Erwartungen als schwierig. Ein Durchbruch gelang Dornbusch, einem Schiiler
Mundells, im Jahre 1976.

D. Dornbusch

Dornbusch war der erste, dem es gelang ein monetires Makromodell einer
offenen Volkswirtschaft mit rationalen Erwartungen zu entwickeln. Der bahn-
brechende Beitrag wurde in Dornbusch (1976) veréffentlicht. In Dornbusch
(1980) integriert er, beginnend mit reinen Giitermarktmodellen, sukzessive den

8 Vgl. z.B. Bruno-Sachs (1978).

2 Reitz
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Geldsektor, die Mirkte mit zinstragenden Assets und schlieBlich auch die Be-
standsanpassungsprozesse von Sachkapital und Nettoauslandsforderungen in
das Grundmodell und bettet so den Beitrag von 1976 in einen groBeren Zu-
sammenhang ein.

Dornbusch betrachtet in dem erstgenannten Beitrag eine kleine offene
Volkswirtschaft. Die Produzenten bieten bei Vollbeschiftigung eine konstante
Menge des Inlandsgutes an. Die Konsumenten fragen das Inlandsgut und das
Auslandsgut nach. Das Nachfrageniveau hingt vom Zins, die Nachfragestruk-
tur vom relativen Preis der beiden Giiter ab. Dies sind die Meade’schen Ele-
mente. Die Inldnder halten das inlidndische Geld sowie zwei Zinstitel, einen in-
landischen und einen auslandischen, die korrigiert um die Wechselkursande-
rungserwartung, die gleiche Rendite bieten. Die Portfoliostruktur stammt von
Mundell, allerdings ergénzt um die — rational gebildeten — Wechselkursiande-
rungserwartungen. Die Struktur der Nachfrage zwischen Geld und den zinstra-
genden Assets hangt vom Inlandszins ab. Der Preis des Auslandsgutes und der
Auslandszins sind exogen gegeben, Inlandspreis, Inlandszins und Wechselkurs
sind die endogenen Variablen. Die Datendnderung ist eine Geldmengenerho-
hung.

Die Geldmengenerhéhung fiihrt wegen der Vollbeschiftigungsannahme
langfristig zu einem proportional hoheren Inlandspreis und Wechselkurs, so
dass im neuen Gleichgewicht die reale Geldmenge und der reale Wechselkurs
wieder ihr Ausgangsniveau erreicht haben. Die Besonderheit von Dornbuschs
Modell liegt im Anpassungsprozess an das neue Gleichgewicht, genauer in der
Wechselkursdynamik. Die zentrale Annahme ist, dass die Preise auf den Gii-
termarkten zeitverzogert reagieren, die Finanzmarktpreise Zins- und Wechsel-
kurs sich jedoch sofort anpassen. Daraus folgt, dass in der kurzen Frist der Zins
sinken muss, um die nominal und real gestiegene Geldmenge aufzunehmen.
Damit wird der auslidndische Zinstitel relativ attraktiver und die Nachfrage
nach der Fremdwahrung steigt, um den Titel erwerben zu konnen. Die zusitzli-
che Nachfrage hilt an, bis eine kompensierende Aufwertungserwartung fiir die
heimische Wiahrung generiert ist. Da bei rationalen Erwartungen die Wirt-
schaftsobjekte wissen, dass langfristig der Wechselkurs proportional zur Geld-
menge steigt, ist die Entwicklung des Wechselkurses in der kurzen Frist ein-
deutig bestimmt: Er muss seinen langfristigen Gleichgewichtskurs iiberschie-
Benden, um die bendtigte Aufwertungserwartung fiir die Inlandswahrung zu
gewibhrleisten. Im Laufe der Zeit steigen dann, infolge der Zinssenkung und der
realen Abwertung der Inlandswiahrung, die Inlandspreise bis im neuen Gleich-
gewicht Zins, reale Geldmenge und realer Wechselkurs ihr Ausgangsniveau
wieder erreicht haben.

Die formale Struktur des Dornbusch-Modells kommt in den Gleichungen
(4.1) bis (4.3) zum Ausdruck, die auf der folgenden Seite wiedergegeben wur-
den.
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: . wP®
(4.1) P=/{A(Y.:)+B(}', - ]+G—Y1: k>0,B, . >0

4.2) M _ L.
P
(4.3) i=i"+w

Y ist der konstante Vollbeschiftigungs-Output. Die Leistungsbilanz reagiert
normal auf Verdnderungen des realen Wechselkurses wP*/P . P und W be-
schreiben die Verinderungen des Preises bzw. des Wechselkurses in der Zeit.
Rationale Erwartungen gewihrleisten, dass die erwartete Wechselkursianderung
gleich der tatsichlichen Wechselkursinderung ist. Preise und Wechselkurse
sind fiir die Ausgangsperiode auf eins normiert, sodass die Veranderung in der
Zeit sowohl die absoluten, wie auch die relativen Veranderungen beschreibt.
Im Gleichgewicht sind P und w gleich null. Bei gegebenen Weltmarktzins
und gegebener nominaler Geldmenge ist damit gemiB (4.2) das inlindische
Preisniveau eindeutig determiniert. Gleichung (4.1) bestimmt dann den gleich-
gewichtigen, den Giitermarkt riumenden Wechselkurs w .

Die Finanzmirkte (4.2) und (4.3) sind permanent im Gleichgewicht, der
Giitermarkt (4.1) reagiert jedoch nur zeitverzégert auf Uberschussnachfragen
und -angebote gemaf der Anpassungsgeschwindigkeit & .

Eine Geldmengenerh6hung hat in der kurzen Frist, das heifit bei gegebenen
Preisen P, eine Zinssenkung zur Folge. Die erforderliche Aufwertungserwar-
tung fiir die Inlandswihrung kommt dadurch zustande, dass der Kurs der In-
landswihrung iiber seinen langfristigen Gleichgewichtswert hinaus sinkt, also
den langfristigen Gleichgewichtswert ,iiberschieft*. Mit der Anpassung der
Giitermiarkte wird dann die temporire Unterbewertung der heimischen Wih-
rung abgebaut, bis im neuen Gleichgewicht Inlandspreis und Wechselkurs und
Geldmenge in der gleichen Rate gestiegen sind.

Damit war ein Modell verfiigbar, welches die hohe Wechselkursvolatilitit,
die man nach dem Ubergang zu flexiblen Wechselkursen ab 1973 auf den De-
visenmirkten beobachten konnte, zu erkldren imstande war. Die Erklarung be-
ruhte nicht, wie zuvor angenommen auf irrationalem Verhalten der Marktteil-
nehmer, sondern war im Gegenteil notwendige Folge rationalen Verhaltens der
Akteure. Dass aus Rationalitit Volatilitat folgte, war neu und schockierend.
Dies trug zur Popularisierung des Modells nicht unerheblich bei.

Von weitaus groBerer Bedeutung fiir die Verbreitung des Modells im Kreis
der Okonomen war jedoch die Verwendung eines in der Makrookonomik neu-

2*
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artigen Modelltyps, eines Modells mit Sattelpunktstabilitat. Der von Dornbusch
prisentierte Modelltyp wies mit einer zeitlich verzogert (Giiterpreis) und einer
sofort (Wechselkurs) reagierenden Variablen die fiir ein Modell mit Sattel-
punktstabilitit einfachst denkbare Struktur auf. Da der Wechselkurs von allen
Asset-Preisen am ehesten den Charakter einer Sprungvariablen hat, eréffnete
diese neue Technik einen eleganten Weg zur zeitkonsistenten und empirisch
iiberzeugenden Modellierung dieser wichtigen Variablen.’

E. Obstfeld-Rogoff

Noch in Dornbusch (1980) war von der in den 70er Jahren nach und nach
vernehmlicher gewordenen Forderung nach einer besseren mikrokonomischen
Fundierung der in der Makrookonomik verwendeten Verhaltensfunktionen
nichts zu sehen. Die Figur des reprasentativen Individuums, aus dessen nut-
zenmaximierendem Verhalten in der Mikro6konomie Giiternachfrage und Ar-
beitsangebot abgeleitet werden, stand in der Makrodkonomie offener Volks-
wirtschaften der Vor-Obstfeld-Rogoff-Zeit allenfalls in sofern Pate als der
Ausgabenstruktureffekt bei sich verdndernden Terms of Trade Bestandteil der
meisten Modelle war. Wegen der keynesianischen Sicht des Arbeitsmarktes
wurden jedoch Freizeit-Konsum-Trade-offs nicht thematisiert. Die Arbeitslo-
sigkeit war Folge von Nachfragemangel und deshalb spielten Arbeitsange-
botsentscheidungen keine zentrale Rolle. Ferner wurde die Konzentration auf
internationale Aspekte mit einer Vernachladssigung intertemporaler Aspekte er-
kauft. Erst mit der Modellierung intertemporaler Nutzenfunktionen und eben-
solcher Budgetrestriktionen wurde es moglich neben der statischen eine dyna-
mische Konsumoptimierung vorzunehmen. Schliellich wurde auch verlangt,
der Geldnachfragefunktion eine nutzentheoretische Fundierung zu geben, die
bislang fehlte.

Auch auf der Angebotsseite entwickelte sich die Makrookonomik in den
80er Jahren weiter. Modelle der unvollstandigen Konkurrenz auf Giiter und
Arbeitsmarkten erlaubten es, Preissetzungsverhalten der Unternehmen zu mo-
dellieren. Modelle der monopolistischen Konkurrenz wurden Standard und
boten fiir die makro6konomische Nachfragepolitik ein neues Argument, nim-
lich die Beseitigung der in Folge des monopolistischen Preisaufschlags wohl-
fahrtsmindernden Unterversorgung des Marktes.

Das Prototypmodell mit diesen neuen Eigenschaften ist der Beitrag von
Obstfeld-Rogoff (1995a). Eine umfangreichere Fassung des Modells enthilt
das Buch von Obstfeld-Rogoff (1996). Dariiber hinaus findet sich ein dicht ge-
schriebener Survey in Obstfeld-Rogoff (1995b).

% Eine aktuelle Wiirdigung des Dornbusch Beitrags findet sich in Rogoff (2002).
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Das Kern-Modell (1995a) ist ein symmetrisches Zwei-Lander-Modell mit
monopolistischer Konkurrenz, in dem Geldpolitik, Fiskalpolitik und Angebots-
schocks modelliert werden kénnen. Es wird unterschieden zwischen einer kur-
zen Frist, in der die Giiterpreise fixiert, und einer langen Frist, in der die Giiter-
preise flexibel sind. Wir wollen im Folgenden nur einen Blick auf die moneté-
ren Stérungen werfen und beschrinken uns auf den Versuch die — zum Teil
sehr iiberraschenden — Ergebnisse plausibel zu machen. Eine vollstindige Pra-
sentation wiirde den Rahmen dieses Beitrags sprengen. Eine relativ leicht fass-
liche Quelle findet man bei Fendel (2002a) und (2002b).

Obstfeld-Rogoff betrachten eine Welt mit inldndischen und auslédndischen
Produzenten, die differenzierte Konsumgiiter produzieren. Die Konsumenten
haben weltweit die gleichen Priferenzen und kaufen Giiter im Inland und Aus-
land. Bei Fehlen von Handelshemmnissen gewihrleistet Arbitrage einheitliche
Preise fiir jedes Gut und die identischen Priferenzen gewdhrleisten ein identi-
sches Preisniveau in beiden Léandern. Es gilt folglich die Kaufkraftparitit, aber
die Terms of Trade konnen sich dndern. Die Inldnder halten nur inlidndisches,
die Auslander nur ausldandisches Geld. Das einzige handelbare Asset ist ein real
definierter zinstragender Bond.

Der reprisentative Haushalt maximiert den Nutzen gemaB einer zweiperio-
digen Nutzenfunktion, in der Zukunftsnutzen mit der subjektiven Diskontrate
abgezinst wird. Nutzenstiftend wirkt der Konsum, die reale Geldmenge und —
negativ — die Produktion, die den Verzicht auf — nutzenstiftende — Freizeit vor-
aussetzt. Die Optimalbedingungen verlangen, dass:

1. das Zeitprofil des Konsums flach ist (ansteigt), wenn der Realzins gleich
ist der (groBer ist als die) Zeitpriferenzrate,

2. die Geldnachfrage positiv vom Konsum und negativ vom Nominalzins ab-
hangt und

3. mit wachsendem Konsum die Produktion sinkt und umgekehrt.

Der Grund fiir das zuletzt genannte, iiberraschende Ergebnis liegt darin, dass
bei wachsendem Konsum der Grenznutzen des Konsums sinkt, so dass im
Gleichgewicht auch der Grenznutzen der Freizeit geringer werden muss, was
eine wachsende Freizeit und damit ein kleiner werdendes Arbeits- und Gii-
terangebot beinhaltet. Diese Eigenschaft der Nutzenfunktion steht in diametra-
lem Kontrast etwa zu einer keynesianischen Konsumfunktion, die den Konsum
gleichgerichtet mit dem Einkommen verkniipft.

Welche Ergebnisse liefert das Modell? Wiren die Preise vollig flexibel, wie-
se das Modell fiir anfangliche Nettoauslandsforderungen von Null die klassi-
schen Neutralititseigenschaften auf: Geldmengenanderungen fiihrten zu pro-
portionalen Preis- und Wechselkursanderungen und lieBen den realen Sektor
unberiihrt.
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Weil aber die Preise in der kurzen Frist konstant sind, hat die Geldpolitik
reale Effekte. In der kurzen Frist kommt es wegen gegebener Preise in natio-
naler Wihrung, zu einer Abwertung der Inlandwihrung, und damit zu einer
realen Geldangebotserhohung in beiden Landern. Im Inland wird die nominale
Geldmengenerhohung aufgrund des steigenden Konsumentenpreisindex real
etwas reduziert, im Ausland kommt es bei gegebener Geldmenge aber sinken-
dem Preisindex in auslidndischer Wahrung zu einer Erhéhung des realen Geld-
angebots. Die Erhohung der Geldmenge lasst kurzfristig den Realzins sinken
und induziert eine Konsumerhohung in beiden Léndern. Infolge der realen
Abwertung, also einer Verschlechterung der Terms of Trade aus der Sicht des
Inlandes, kommt es zu einer Nachfrageverlagerung auf inldndische Produkte.
Die Produktion steigt im Inland, wiahrend sie im Ausland sinkt. Die simultane
Erhohung von Produktion und Konsum im Inland ist moglich, da die oben ge-
nannte dritte Optimalbedingung in der kurzen Frist bei fixierten Preisen nicht
gilt. Die Produktion ist kurzfristig ausschlieBlich nachfragedeterminiert. Da
ferner die inldndische Produktion, wie sich zeigen ldsst, um mehr steigt als der
Verbrauch, kommt es zu einem Leistungsbilanziiberschuss und damit zu einer
Vermogensumverteilung zu Gunsten des Inlands. Diese Vermogensumvertei-
lung fiihrt dazu, dass Geld in der langen Frist bei endogenem Leistungsbilanz-
saldo nicht mehr neutral ist.

In der langen Frist kommt es in der Folge des Vermdgenstransfers in das
Inland und dem daraus resultierenden Zinseinkommenszuwachs zu einer Zu-
nahme des Konsums, einer Zunahme der Freizeit und damit zu einem Riick-
gang der Produktion. Das sinkende Angebot an Inlandsgiitern induziert eine
Preiserhohung und die Terms of Trade verbessern sich. Langfristig hat daher
eine Geldmengenerh6hung reale Wirkungen. Sie senkt die Inlandsproduktion,
erhoht die Inlandspreise, verbessert die Terms of Trade und erhoht den Kon-
sum. Die nominale Abwertung der Inlandswihrung fallt kurzfristig genauso
hoch aus wie langfristig, weil das internationale Konsumdifferenzial kurzfristig
genauso groB ist, wie langfristig, bei freilich hoherem Niveau in der kurzen
Frist und unverandertem Niveau der langen Frist.

Eine Vorstellung von der formalen Struktur des OR-Modells vermitteln die
folgenden Gleichungen:
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Der individuelle Haushalt maximiert den Nutzen gema8 der intertemporalen
Nutzenfunktion (5.1) unter Beachtung der periodischen Budgetbeschrinkung
(5.2). Dabei symbolisiert U den Nutzen, B den subjektiven Diskontfaktor, C
einen Index differenzierter Konsumgiiter, z , die der Haushalt nachfragt. Jeder
Haushalt produziert eines dieser Giiter in der Menge y(z) und bietet es zum
Preis von p(z) in monopolistischer Konkurrenz an. M /P ist die reale Geld-
menge, wobei P den Preisindex fiir das Biindel differenzierter Konsumgiiter
beschreibt. (5.1) lasst erkennen, dass der Periodennutzen positiv vom Konsum
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und der realen Geldmenge, negativ von der Produktion abhéngt. Letzteres folgt
aus der Notwendigkeit, zur Produktion Arbeit einsetzen zu miissen und damit
auf die eigentlich nutzenstiftende Freizeit zu verzichten. Der Nutzen aus zu-
kiinftigem Konsum wird gemaB dem Koeffizienten S <1 abdiskontiert. ¥ und
x sind Praferenzparameter fiir die relative Liquiditéts- und Freizeitneigung der
Wirtschaftssubjekte.

Der Haushalt hilt zwei Assets, heimisches Geld und einen internationalen,
real definierten Zinstitel F , der den Realzins » abwirft. Die Zunahme von F
wird aus der laufenden Ersparnis finanziert. Geldschépfung erfolgt iiber die Fi-
nanzierung des staatlichen Budgetdefizits (G —T)P .

Die einzelnen Giiter haben, da von Transportkosten und anderen Handels-
hemmnissen abgesehen wird, im In- und Ausland den gleichen Preis:
p(z) =wp™(z) . Bei identischen Priferenzen folgen daraus iibereinstimmende
Preisindizes im In- und Ausland: P = wP” . Auslandsvariablen werden hier und
im Folgenden mit einem ,Stern* gekennzeichnet. w symbolisiert den Wech-
selkurs.

Aus (5.1) und (5.2) lassen sich die Bedingungen 1. Ordnung fiir ein Haus-
haltsoptimum (5.3) bis (5.5) herleiten. (5.3), die Euler-Gleichung, besagt, dass
der Konsum im Zeitverlauf steigt, wenn der Realzins tiber der Zeitpriferenzrate
liegt. (5.4) beinhaltet, dass die Grenzrate der Substitution zwischen Konsum
und Geldhaltung vom Préferenzparameter und Nominalzins abhingt. Bei hohe-
rem Zins ist im Optimum der Grenznutzen aus heutigem Konsum (C,") nied-
riger und/oder der Grenznutzen aus Geldhaltung y((M,/P)™") hoher als zu-
vor. Die Geldnachfrage sinkt mithin bei steigenden nominalen Zinssitzen, die
iiber P,, /P, an den Realzins gekoppelt sind.

t+1 t

Nach dem intertemporalen Trade-Off (5.3) und dem Konsum-Geldhaltungs-
Trade-Off (5.4) gibt (5.5) den Konsum-Freizeit-Trade-Off an. Ein hoherer
Grenznutzen aus dem Konsum verlangt bei gegebener Preiselastizitit der Nach-
frage 6 >1, gegebenem x und gegebener weltweiter privater und staatlicher
Nachfrage C” +G" einen hoheren Grenznutzen aus Freizeit, mithin weniger
Freizeit, mehr Arbeitszeit und mehr Produktion. Produktion und Konsum sind
damit negativ korreliert, wodurch dieser Modell-Typ fundamental von Model-
len keynesianischer Provenienz abweicht.

Der Geldnachfrage (5.4) steht ein exogenes Geldangebot, dem Giiterangebot
(5.5) eine endogene Giiternachfrage (5.6) gegeniiber: Die Nachfrage nach dem
Gut z hidngt ab vom relativen Preis dieses Gutes gemafl # und vom weltweiten
Nachfrageniveau.

(5.7) beschreibt die langfristige Budgetbeschrankung, wonach der langfristi-
ge Konsum durch die realen Zins- und Arbeitseinkommen im vollen Umfang
gedeckt sein muss. Langfristige Variable sind durch einen Querstrich iiber den
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Variablen kenntlich gemacht. p(#) bzw. p*(f) symbolisieren die Preise der im
Inland (Ausland) produzierten Giiter.

(5.8) schlieBlich definiert den Saldo der Leistungsbilanz und damit die Ak-
kumulation von Nettoauslandsforderungen als die Differenz zwischen realem
Lohneinkommen und realem Konsum bei Nettoauslandsforderungen in Hohe
von null in der Ausgangsperiode. Sie beschreiben die Verdnderung der Kon-
sumstruktur, der Produktionsstruktur, der Preisstruktur, des Wechselkurses und
der Nettoauslandsforderungen.

Analoge Gleichungen gelten fiir das Ausland. Aus (5.4) - (5.8) und ihren
auslandischen Gegenstiicken lassen sich fiinf Gleichungen (5.4)’ - (5.8)" zur
Bestimmung der fiinf endogen Variablen (C -C*), (y—y*), TOT , w, dF
bestimmen. M —M * gibt die exogene relative Verdnderung der Geldmenge
vom alten zum neuen stationdren Gleichgewicht an. Die angenommene Geld-
mengenanderung ist dauerhaft, sodass zwischen kurz- und langfristigen Geld-
mengenanderungen nicht unterschieden werden muss. Da die Euler-Gleichung
(5.3) fiir In- und Ausland die gleiche ist und der Realzins an die exogene Zeit-
praferenzrate gekoppelt ist, muss auch die relative Konsuménderung in der
kurzen und langen Frist die gleiche sein. Damit ergibt sich aus der Gleichung
(5.4)’, dass auch die Wechselkursianderungen, die ja wegen der Giiltigkeit der
Kaufkraftparititentheorie der relativen Preisverinderung zwischen In- und
Ausland gleich sein muss in der kurzen und langen Frist gleich gro8 sein muss.
Ein Overshooting, wie im Dornbusch-Modell, ist somit in diesem Modell aus-
geschlossen. Wechselkurs und Konsumdifferential erreichen nach der moneta-
ren Storung sofort ihre dauerhaften Gleichgewichtswerte. Die langfristigen
Gleichgewichtswerte fiir die internationale Outputstruktur, die Terms of Trade
und die Nettoauslandsforderungen ergeben sich dann aus den verbleibenden
Gleichungen.

Zu unterschiedlichen Entwicklungen in der kurzen und langen Frist kommt
es bei den Terms of Trade und den Outputeffekten. In der kurzen Frist sind die
Giiterpreise fixiert, sodass die Verdnderung der Terms of Trade mit der Wech-
selkursdnderung iibereinstimmt. In Folge der Abwertung der Inlandswihrung
verschlechtern sich die Terms of Trade in der kurzen Frist. Produktion und Be-
schiftigung sind in der kurzen Frist nachfragedeterminiert, sodass die relative
Inlandsproduktion steigt (5.6)’. Die Bedingung (5.5)’ beschrinkt in der kurzen
Frist nicht.

Eine geometrische Darstellung der Modellstruktur findet sich in Abbildung
la und Abbildung 1b. Abbildung la zeigt die Gleichgewichtslésung fiir
(C-C") und w. Die aus den beiden Geldmarktgleichgewichtsbedingungen
resultierende (Verdnderungs-)Gleichung (5.4)’ hat fallenden Verlauf: Wenn in
Folge steigenden Konsums die reale Geldnachfrage steigt, muss die Geldnach-
frage abwertungsbedingt real wieder sinken, um Geldmarktgleichgewicht zu



26 Karlhans Sauernheimer

gewihrleisten. Aus (5.5)" - (5.8)" eliminiert man sukzessive (y y*), TOT
und dF , um eine zweite Beziehung zwischen (C-C") und w zu erhalten.
Diese, den realen Sektor beschreibende Funktion hat steigenden Verlauf: Die
Abwertung der Inlandswiahrung verbessert die Leistungsbilanz, und die resul-
tierende Zunahme der Nettoauslandsforderungen ermoglicht einen dauerhaft
hoheren Konsum im Gleichgewicht.
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Abbildung 1: Gleichgewichtsldsung fiir (C-C") und W

Ausgehend vom Ausgangsgleichgewicht in O fiihrt eine Erhohung der
Geldmenge im Inland (relativ zum Ausland) zu einem dauerhaft héheren In-
landskonsum (relativ zum Ausland) und bewirkt eine Abwertung der Inlands-
wihrung. Das neue Gleichgewicht liegt in A. Weil die Geldmengeninderung
dauerhaft ist und die Euler-Gleichung das kurzfristige Konsumdifferential dau-
erhaft macht, sind Wechselkurs und Relativkonsumwirkung kurz- und langfris-
tig identisch. (5.5)" zeigt, dass mehr Inlandskonsum im Gleichgewicht mehr
Freizeit und damit weniger Arbeitsangebot und geringere Produktion nach sich
zieht. Die Verknappung des inldndischen Giiterangebots treibt die Terms of
Trade nach oben. Das resultierende Handelsbilanzdefizit HB wird durch
Zinszahlungseingédnge aus dem Ausland finanziert, die als Folge des kurzfristi-
gen Leistungsbilanziiberschusses LB entstanden sind.
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In der kurzen Frist, in der die Giiterpreise konstant und die Produktion nach-
fragedeterminiert ist, also (5.5)" nicht bindet, kommt es durch die Abwertung
der Inlandswihrung zu einer Verschlechterung der TOT und einer Zunahme
der Produktion. Die Verbindung zwischen dem kurzfristigen und dem langfris-
tigen Gleichgewicht ist in Abbildung 1b dargestellt. Punkt K beschreibt das
kurzfristige Gleichgewicht mit nominal und real abgewerteter Inlandswihrung
0B und nachfragebedingt gestiegener Produktion OH. Punkt L charakterisiert
das langfristige Gleichgewicht bei verbesserten TOT OR und relativ gesunke-
ner Produktion 0S.

Die folgende Tabelle 1 fasst die Wirkungen der Geldmengenerhdhung im
Inland in der kurzen und langen Frist zusammenfassen.

Tabelle 1
Die Wirkungen einer (relativen) Geldmengenerhéhung im Inland
kurze Frist lange Frist
w + +
r - 0
Yy + -
¥ - +
C + +
Cc* - —
LB + 0
HB + -
T0oT - +

Man erkennt, dass die kurzfristigen Ergebnisse sich mit traditionellen Mo-
dellen des Mundell-Typs weitgehend decken, wiahrend in der langen Frist der
Trade off zwischen y und C das Neue darstellt. Die kurzfristige Vergleich-
barkeit gilt erst recht in Bezug auf die Analyse von Branson (1976), der schon
damals ein Modell vorstellte, in dem eine Geldmengenzunahme bei kurzfristig
fixierten Preisen eine langfristige Nichtneutralitdt aufweist, exakt wegen des
Effektes steigender Nettoauslandsforderungen wihrend der Ubergangsperiode.
Hier wie dort kommt es in der kurzen Frist zu einer realen Abwertung, die sich
langfristig in eine reale Aufwertung verwandelt, um die den Zinszahlungsiiber-
schuss kompensierende Handelsbilanzverschlechterung herbeizufiihren. Wih-
rend also herkémmliche, nicht intertemporal optimierende Modelle gleiche Er-
gebnisse liefern wie das Obstfeld-Rogoff-Modell, so bleibt doch festzuhalten,
dass letzterer eine solidere mikrodkonomische Fundierung aufweist.



28 Karlhans Sauernheimer

Allerdings sollte die formale Ahnlichkeit der Ergebnisse nicht iiber den fun-
damentalen Unterschied der OR-Modelle und der Mundell-Modelle hinwegtau-
schen. Erstere sind streng in der intertemporalen Optimierung fundiert und die
Wirtschaftsobjekte nehmen die zukiinftigen Effekte heutiger Datendnderungen
in ihre heutigen Marktentscheidungen bereits mit auf. Eine derartig voraus-
schauende Verhaltensweise ist den traditionellen Mundell-Modellen fremd.

Insgesamt betrachtet scheint jedoch die Makrodkonomie dieser Modellklas-
se mit herkémmlicher Makrodkonomie nicht mehr viel gemein zu haben:

- Arbeitslosigkeit als soziales Phanomen gibt es hier nicht mehr. Beschifti-
gungsschwankungen reflektieren freiwillige Arbeitsangebots-Freizeit-
entscheidungen der Wirtschaftssubjekte, nicht aber Schwankungen der Ar-
beitsnachfrage.

- Nachfragepolitik ist nicht deshalb wiinschenswert, weil sie Beschafti-
gungseffekte hat, sondern weil sie den Keil zwischen Grenzerldés und
Grenzkosten, den die monopolistische Marktstruktur beinhaltet, abbauen
hilft. Dafiir diirfte die Geldpolitik jedoch schwerlich das geeignete Instru-
ment sein, ursachenaddquat fiir die Marktverzerrung ist sie jedenfalls nicht.
Mikrodkonomisch bedingte oder institutionell bedingte Marktunvollkom-
menheiten mit Gelddrucken bekdmpfen zu wollen, mutet in der Tat mehr
als merkwiirdig an.

- Schliellich mangelt es diesem Modell auch an einer Beriicksichtigung von
Investitionen. Wie simultan intertemporale Konsumentscheidungen, inter-
temporale Investitionsentscheidungen in einem Modell noch handhabbar
dargestellt werden konnen, bleibt eine offene Frage.

- Endlich scheint auch die von Dornbusch eingefiihrte saubere Trennung in
der Anpassungsgeschwindigkeit von Finanz- und Giitermérkten mit Mo-
dellen des Obstfeld-Rogoff-Typs wieder verloren zu gehen. In Letzteren
hat man eine kurzfristige Anpassung von Finanzmaérkten und Giitermark-
ten bei konstanten Preisen und eine langfristige Anpassung mit flexiblen
Preisen. Die unterstellte Anpassung der Giitermengen und Arbeitsmengen
in der kurzen Frist simultan mit den Finanzmarktpreisen ist jedoch ein em-
pirisches Konstrukt, welches realistischen Betrachtungen kaum Stand hal-
ten diirfte. Insoweit scheinen die neuen Modelle eher einen Riickschritt,
denn einen Fortschritt darzustellen.

Zusammenfassung

Die Makrookonomik offener Volkswirtschaften befindet sich derzeit in einer Um-
bruchphase. Die mikrodkonomische Fundierung der verwendeten Verhaltensfunktionen,
intertemporal optimierende Agenten und die Verwendung von Modellen der unvoll-
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standigen Konkurrenz auf Giiter und Faktormarkten sind Charakteristika der neuen Mo-
delle. Ein Prototyp dieser neuen Modellklasse stammt von Obstfeld/Rogoff. Die Grund-
gedanken ihres Modells werden im vorliegenden Beitrag skizziert und in eine histori-
sche Perspektive geriickt mit den dlteren Arbeiten auf diesem Gebiet von Meade, Mun-
dell und Dornbusch.

Summary

Open Economy Macroeconomics has become a rapidly changing field in the last
years. Stronger Microeconomic foundations of behaviour, intertemporal optimizing
agents and imperfect competition framework in goods and factor markets characterize
the new models. A prototype model of the new research program is the Obstfeld / Ro-
goff contribution. The present paper discusses the main messages and implications of
this model and puts it in perspective to the more traditional work of Meade, Mundell
and Dornbusch.
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Die Wiederentdeckung Heckscher-Ohlins — Zur Rolle
der Faktorausstattung im Globalisierungsprozess

Von Gerhard Riibel

A. Globalisierung — zwei Meinungen iiber die Verianderung
der industriellen Strukturen

Spitestens seit dem Beginn des dramatischen Anstiegs der Direktinvestitio-
nen Mitte der 80er Jahre spricht man vom Zeitalter der Globalisierung. Durch
den Abbau von Handelshemmnissen, die Liberalisierung und Deregulierung
der Finanzmairkte, die Verringerung der Transport- und Transaktionskosten,
sowie durch technische Entwicklungen, vor allem in der Telekommunikation
und Informationsverarbeitung, die eine Uberwachung des Produktionsprozes-
ses auch tber groBe Distanzen hinweg ermdglichen, hat die internationale Ar-
beitsteilung und die wirtschaftliche Integration der beteiligten Lander ein zuvor
ungeahntes AusmaB erreicht. Dabei besteht bei aller Schwierigkeit, den Begriff
Globalisierung exakt zu definieren Einigkeit, dass als wesentliches Merkmal
dieses Phdnomens die internationale Tatigkeit von Unternehmen angesehen
werden kann, die wiederum auf strategischen Uberlegungen und Entscheidun-
gen beruht. Daraus wurde in groBer Ubereinstimmung gefolgert, dass der mit
der Globalisierung einhergehende Wandel der internationalen Arbeitsteilung
nicht mehr durch komparative Kostenvorteile im Rahmen der klassischen Au-
Benhandelstheorie (relative Unterschiede der Produktivitit oder der Faktoraus-
stattung) erklart werden konne, da diese Art der Modellspezifizierung nicht in
der Lage sei, strategische Entscheidungen von Unternehmen zu analysieren.

Allerdings erwiesen sich auch Versuche einer umfassenden theoretischen
Fundierung der international ausgerichteten Tatigkeit von Unternehmen als
recht schwierig und nicht sonderlich aussagefahig. Meist wurde die Moglich-
keit zur Erzielung von Skalenertragen auf Unternehmens- und Werksebene und
ein Riickgang der Distanzkosten (sinkende Transportkosten und Handels-
hemmnisse) unterstellt. (Vgl. einen Uberblick in Stehn, 2000). Die verstirkte
Ausnutzung von Skalenertrigen der Produktion fiihre zu einer Ausweitung der
Produktdifferenzierung und damit zu einem Anstieg des intra-industriellen
Handels. Im Zuge dieses Integrationsprozesses glichen sich die industriellen
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Strukturen zwischen den beteiligten Landern vor allem zwischen den westli-
chen Industrienationen an, was Folgen, etwa fiir die Handlungsfihigkeit der
Wirtschaftspolitik, fiir die Symmetrie der Konjunkturverldufe oder fiir die
Wahrscheinlichkeit des Auftreten asymmetrischer realer Schocks habe.(Vgl. zu
einer solchen Argumentation z.B. Frankel/Rose, 1998). , Die Integration be-
wirkt ... Verdnderungen der Industriestruktur im Sinne von mehr ,, branchen-
internen“ Umsdtzen und Investitionsbeziehungen und dies bedeutet, dass die
meisten Lander Erzeugnisse vieler Branchen sowohl exportieren als auch im-
portieren werden. Komparative Vorteile alten Stils, wobei die Lander ihre Pro-
duktion auf ganz bestimmte Erzeugnisse spezialisieren, spielen eine immer we-
niger wichtige Rolle “. (EU-Kommission, 1991; S. 25). Ricardo und Heckscher-
Ohlin scheinen nach dieser Theorie also ihre Aussagekraft ginzlich verloren zu
haben.

Ein Blick auf empirische Untersuchungen belegt, dass der intra-industrielle
Handel in der Tat deutlich gestiegen ist und einen hohen Anteil am Gesamtvo-
lumen des internationalen Handels erreicht hat. So stieg der Anteil intra-
industriellen Handels in Europa von 1961 bis 1977 von 48% auf 59%, stag-
nierte dann auf etwa diesem Niveau und begann Anfang der 90er Jahre wieder
leicht auf Werte von etwa 65% zu steigen (Vgl. z.B. Briilhart/Elliott, 1998; vgl.
auch Greenaway/Hine, 1991.)

Diese Diagnose, eine zunehmende wirtschaftliche Integration fiihre zu ei-
nem Anstieg des intra-industriellen Handels und damit verbunden zu einer An-
gleichung der industriellen Strukturen widerspricht jedoch einer These von
Paul Krugman (Krugman, 1991; vgl. auch Krugman 1993). Krugman hatte die
industriellen Strukturen in den USA und in Europa in einer allerdings nur we-
nige Sektoren umfassenden Analyse gemessen. Er stellte dabei fiir die 70er
Jahre, auf die sich seine Untersuchung bezog, einen signifikanten Unterschied
zwischen den USA und Europa fest. Der durchschnittliche Agglomerationsgrad
war in den USA deutlich hoher als in Europa. Krugman begriindete dies mit
dem zum damaligen Zeitpunkt noch relativ hohen MaR an Protektion innerhalb
Europas und prognostizierte eine Zunahme der Agglomeration im Falle einer
steigenden Integration. Die Lander Europas, so Krugman, wiirden sich im Zuge
der Integration starker auf solche Giiter spezialisieren, fiir die sie komparative
Vorteile besitzen, was auch mit einer stirkeren Ungleichheit der industriellen
Strukturen verbunden sei. Diese Argumentation Krugmans baut also wieder auf
der klassischen Heckscher-Ohlin-Tradition auf.

Es stehen sich damit zwei Meinungen iiber die Entwicklung der industriellen
Strukturen im Zuge einer steigenden wirtschaftlichen Integration gegeniiber.
Zum einen eine durch die Ausnutzung von Skalenertrigen steigende wirt-
schaftliche Integration mit zunehmendem intra-industriellen Handel, die zu ei-
ner Angleichung der industriellen Strukturen fithrt. Zum anderen eine mit stei-
gender wirtschaftlicher Integration zunehmende Spezialisierung der Lander auf
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wirtschaftliche Titigkeiten, bei denen komparative Vorteile bestehen, was auch
eine steigende Divergenz der industriellen Strukturen zur Folge hat.

B. Die industrielle Agglomeration in Europa

Die unterschiedlichen Prognosen iiber die Entwicklung der industriellen
Strukturen war Anlass fiir eine umfangreiche Untersuchung iiber die Entwick-
lung der Agglomeration in Europa nach 1970 sowie iiber die hierfiir verant-
wortlichen Kriterien. Hierzu wurde die raumliche Konzentration der europii-
schen Industrie im Zeitraum von 1972 bis 1992 gemessen. (Vgl. zu dieser Un-
tersuchung Kliiver/Riibel, 1998; Kliiver/Riibel, 2001) Dies geschah in Anleh-
nung an die Untersuchung von Krugman (Krugman, 1991), der zur Messung
der geographischen Konzentration Gini-Koeffizienten benutzt hatte. Es wurden
Daten von 13 Mitgliedsstaaten der Européischen Union und von 52 Industrie-
sektoren beriicksichtigt. Als OperationalisierungsgroBe dienten Beschifti-
gungszahlen.

Zunichst wird der Beschiftigungsanteil eines Landes an der Gesamtbe-
schiftigung aller in die Untersuchung einbezogenen Industriezweige bestimmt.
Man erhilt damit die relative GroBe des Landes innerhalb Europas. Analog
wird der Anteil eines bestimmten Sektors in einem Land, bezogen auf die Ge-
samtbeschaftigtenzahl dieses Sektors in Europa bestimmt. Das Verhiltnis von
sektoralem Anteil zum Gesamtbeschiftigtenanteil ist der relative Spezialisie-
rungsgrad des Landes fiir den betrachteten Sektor. Wenn keine Agglomeration
existieren wiirde, so miifite der Beschiftigtenanteil in dem betrachteten Sektor
mit dem Anteil des Landes in Europa iibereinstimmen, der Spezialisierungs-
grad hitte einen Wert von Eins.

Tabelle 1 zeigt die einzelnen Werte am Beispiel der Schuhindustrie fiir das
Jahr 1992. Osterreich etwa hatte eine Gesamtbeschiftigung von 820.000. Dies
entspricht 2,613% der in die Untersuchung einflieBenden gesamteuropidischen
Beschiftigung. Dieser Anteil bestimmt die ,,GroBe” des Landes. In Osterreich
waren 7663 Arbeitskrifte im Schuhsektor beschiftigt, das entspricht 1,777 %
aller in der Schuhindustrie arbeitenden Européer. Das Verhiltnis dieser beiden
Werte, der relative Spezialisierungsgrad, ist fiir Osterreich also kleiner als Eins,
die Schuhindustrie ist in diesem Land unterproportional vertreten. Portugal hat
mit 14,65% der europidischen Beschiftigung in der Schuhindustrie und nur
3,447% der gesamteuropdischen Beschiftigung den hochsten Spezialisierungs-
grad, gefolgt von Italien und Griechenland.

In der Reihenfolge des Spezialisierungsgrades — mit dem hochsten begin-
nend — werden die Lander- und die Sektoranteile dann in ein Koordinatensys-
tem eingetragen, in dem auf der Ordinate der sektorspezifische und auf der
Abszisse der Landeranteil abgetragen ist. Auf diese Weise erhilt man die ,,re-

3 Reitz
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lative Konzentrationskurve“ des betrachteten Industriesektors, die aufgrund der
gewihlten Reihenfolge der Lander eine fallende Steigung aufweisen muss. Die
relative Konzentrationskurve der Schuhindustrie ist in Abbildung 1 fiir die Jah-
re 1972 und 1992 dargestellt.

Tabelle 1
Beschaftigungszahlen und Spezialisierung in der Schuhindustrie im Jahr 1992

Land Gesamt- in % | Beschiftigte im | in % | Spezialisie-
beschiftigung Schuhsektor rungsgrad
Austria 820 000 2,613 7 663 1,777 0,680
Belgium 750 000 2,390 1 600 0,371 0,155
Denmark 497 074 1,584 1734 0,402 0,254
Finland 398 000 1,268 2558 0,593 0,468

France 4348 400 13,855 46 600 10,804 0,780
Germany 8902 000 (28,364 33 329 7,727 0,272

Greece 317 439 1,011 6 002 1,392 1,377
Italy 4853200 (15,464 175 229 40,626 2,627
Netherlands 952 000 3,033 4529 1,050 0,346

Portugal 1081900 | 3,447 63 186 14,650 4,250
Spain 2710000 |8,635 43 755 10,144 1,175
Sweden 793 400 2,528 981 0,214 0,085
U.Kingdom| 4961250 |15,808 44 200 10,253 0,649

Je ahnlicher der Beschaftigungsanteil der Schuhindustrie und der Beschifti-
gungsanteil aller Industriezweige in den beteiligten Landern ist, um so niaher
liegt die relative Konzentrationskurve an der Diagonalen. Die Flache zwischen
der Konzentrationskurve und der Diagonalen, bezogen auf die gesamte Fliche
oberhalb der Diagonalen ist damit ein Ma8 fiir die raumliche Konzentration ei-
nes Industriesektors und kann durch einen Gini-Koeffizienten gemessen wer-
den. Wenn ein Sektor gleichverteilt wire, d.h., in jedem Land entspriche sein
Anteil der relativen Bedeutung des Landes, alle relativen Spezialisierungsgrade
hitten einen Wert von Eins, so wire die relative Konzentrationskurve identisch
mit der Diagonalen und der Gini-Koeffizient hatte einen Wert von Null. Je
groBer die raumliche Konzentration eines Industriezweigs ist, umso naher liegt
der Gini-Koeffizient bei einem Wert von 1.
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Abbildung 1: Relative Konzentrationskurven der europdischen Schuhindustrie

In der europdischen Schuhindustrie betragt der Wert fiir 1992 0,487, fiir
1972 dagegen 0,284. Man sieht auch an der Gestalt der Kurven, die 1992 deut-
lich weiter nach oben gekriimmt ist, dass die Ungleichheit der raumlichen
Verteilung zugenommen hat.

Betrachtet man den durchschnittlichen Gini-Koeffizienten iiber alle In-
dustriezweige, so ergibt sich fiir 1972 ein Wert von etwa 0,177 und 1992 von
0,219. Dies entspricht einem prozentualen Anstieg von knapp 24%. Der durch-
schnittliche Gini-Koeffizient nimmt dabei in 20 der 21 betrachteten Jahren zu,

3%
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man kann also von einem kontinuierlich steigenden Agglomerationsprozess der
européischen Industrie sprechen.
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Abbildung 2: Durchschnitt der Gini-Koeffizienten aller Industriesektoren

Die GroBe der Veranderungsraten weist allerdings deutliche Unterschiede
zwischen den einzelnen Sektoren auf. Um diese Unterschiede genauer analysie-
ren und damit eine Aussage iber die Ursachen der zunehmenden industriellen
Agglomeration erhalten zu konnen, werden die Sektoren in Anlehnung an die
OECD nach dem jeweils bedeutendsten Produktionsfaktor in die vier Gruppen
arbeitsintensive, forschungsintensive, skalenintensive und rohstoffintensive
Sektoren unterteilt (vgl. OECD 1987, 1997). Arbeits- und forschungsintensiv
kennzeichnet dabei den intensiven Einsatz von einfacher und von hochqualifi-
zierter Arbeit, rohstoffintensiv den Einsatz von natiirlichen Rohstoffen und
skalenintensiv sind Sektoren, die aufgrund der Moglichkeit, Grofleneffekte der
Produktion zu nutzen, ihren Standort gewahit haben.

Man sieht anhand der Tabelle 2, dass sich die Zunahme der industriellen
Agglomeration zwischen den einzelnen Sektoren deutlich unterscheidet. Wah-
rend das prozentuale Wachstum des durchschnittlichen Gini-Koeffizienten zwi-
schen 1972 und 1992 23,5% betrigt, ist es bei den arbeitsintensiven Sektoren
73,8%, bei den forschungsintensiven 51,8%, bei den skalenintensiven 9,8%
und bei den rohstoffintensiven nur 3,3%. Aus den Einzeldaten wird auch deut-
lich, dass die hohe Zunahme der Agglomeration im arbeitsintensiven Sektor
tendenziell auf die siidlichen Lander Europas entfillt, wiahrend die Zunahme im
forschungsintensiven Sektor eher die Lander im nordlichen Teil Europas be-
trifft.
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Tabelle 2
Sektorale Verianderung der Agglomeration
1972 1992 rel.% Verianderung
1972-1992
Alle Industriesektoren 0,1771 0,2187 23,53
Arbeitsintensive Sektoren 0,1743 0,3029 73,81
Forschungsintensive Sektoren| 0,1510 0,2293 51,83
Skalenintensive Sektoren 0,1691 0,1858 9,84
Rohstoffintensive Sektoren 0,2183 0,2256 3,34

Aus Daten der OECD ist wiederum bekannt, dass die nérdlichen Lander Eu-
ropas eher reichlich mit dem Faktor ,gelernte Arbeit ausgestattet sind, die
siidlichen Lander eher mit dem Faktor ,,ungelernte* bzw. billige Arbeit. Dieses
Ergebnis klingt nun ganz nach klassischer Heckscher-Ohlin Argumentation:
Aufgrund des fortschreitenden europiischen Integrationsprozesses kam es seit
1972 zu einer Verminderung der Handelsbarrieren, zu einer Offenlegung der
komparativen Vorteile und damit zu einer Verstirkung der Handelsbeziehun-
gen zwischen den einzelnen Liandern. Relative Produktionsvorteile aufgrund
unterschiedlicher Faktorausstattung konnten so ausgeniitzt werden, d.h. die
siidlichen Lander haben sich tendenziell auf die Produktion arbeitskosteninten-
siver Produkte, die nérdlichen Lander auf die Produktion forschungsintensiver
Produkte spezialisiert. Aufgrund der weiter fortschreitenden Integration Euro-
pas sind weitere Agglomerationsbewegungen dieser Industriesektoren zu er-
warten.

Skalenintensiv produzierende Sektoren weisen dagegen ein relatives
Wachstum ihres durchschnittlichen Gini-Koeffizienten von unter 10% auf. Im
Zeitraum von 1972 bis 1992 kam es zwar auch in dieser Gruppe zu einem An-
stieg der Agglomeration, jedoch nur in einem unterdurchschnittlichem MaBe.
Man kann daraus den Schluss ziehen, dass Skalenertrage im Wesentlichen be-
reits vor 1972 genutzt wurden und heute in der Regel kein Grund fiir einen be-
sonders starken Anstieg der Agglomeration mehr sind. Die Integration Europas
schuf im betrachteten Zeitraum keinen signifikanten Anreiz, durch eine Zu-
sammenlegung der Produktionsstandorte Kosten aufgrund von GréBenvorteilen
zu reduzieren.

Die Gruppe der rohstoffintensiven Industriesektoren weist dagegen 1972 als
auch 1992 einen iiberdurchschnittlich hohen Wert ihres Gini-Koeffizienten auf.
Das prozentuale Wachstum des durchschnittlichen Gini-Koeffizienten ist mit
nur 3,34% das geringste aller hier verglichenen Gruppen. Die ungleiche Ver-
teilung der Bodenschitze zwischen den in die Untersuchung einbezogenen eu-
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ropdischen Lindern hat bereits in der Vergangenheit zur Agglomeration der
rohstoffintensiven Industriesektoren gefiihrt. Da die Integration Europas keinen
Einfluss auf die ungleiche Verteilung von Bodenschitzen hat, wird auch auf die
Agglomeration dieser Industriesektoren kein weiterer Einfluss ausgehen.

Zusammengefasst ergibt sich aus diesen Ergebnissen die Schlussfolgerung,
dass der europiische Integrationsprozess deutliche Auswirkungen auf die in-
dustriellen Strukturen der einzelnen Linder hatte und hat. Es zeigt sich jedoch,
dass die Ausnutzung von Skalenertrigen im wesentlichen bereits vor 1972
stattfand. Seit dieser Zeit ist der Grad der industriellen Agglomeration und pa-
rallel dazu auch die Inhomogenitit der Industriestrukturen der einzelnen euro-
paischen Linder stindig weiter gestiegen, wobei dieser Prozess am ehesten
durch eine klassische Heckscher-Ohlin-Argumentation erklart werden kann.
Durch den Abbau von Hemmnissen jeder Art werden die relativen Vorteile der
einzelnen Lander in starkerem MaBe sichtbar. Dies fiihrt zu einer zunehmenden
Spezialisierung gemif der relativen Faktorausstattung. Da Kapital als mobil
angesehen werden kann, sind vor allem ungelernte billige sowie gut ausgebil-
dete Arbeit die entscheidenden Faktoren fiir den weiteren Agglomerationspro-
zess. Dies impliziert eine zunehmende Inhomogenitit der einzelnen Linder,
und wiirde eine Zunahme des inter-industriellen Handels erwarten lassen.

Eine solche Schlussfolgerung widerspricht jedoch der oben dargestellten
empirischen Untersuchung, wonach der intra-industrielle Handel in Europa im
betrachteten Zeitraum bei iiber 50% prozentual in etwa konstant geblieben ist
und Anfang der 90er Jahre erneut leicht stieg. Dies wirft die Frage auf, ob es
neben der Ausnutzung steigender Skalenertrige und der damit verbundenen
Produktdifferenzierungen noch andere Erklarungsfaktoren fiir intra-industriel-
len Handel gibt und ob intra-industrieller Handel auch mit einer steigenden
Ungleichheit der industriellen Strukturen der beteiligten Lander vereinbar sein
kann.

Wenn man die Entwicklung der internationalen Arbeitsteilung genauer ana-
lysiert, so fallt in der Tat noch ein anderes Phanomen ins Auge, das Gegenstand
zahlreicher neuerer Untersuchungen ist: Der Prozess der Fragmentation des
Produktionsprozesses, von einigen Autoren auch Aufspaltung der Wertschop-
fungskette genannt. (Vgl. z.B. Arndt, 1998; Jones/Kierzkowski, 1998, 2001;
Feenstra, 1998)

C. Fragmentation
I. Erscheinungsformen internationaler Fragmentation

Die traditionelle theoretische Fundierung der Spezialisierung eines Landes
im Rahmen der Weltwirtschaft bezieht sich stets auf Endprodukte. Man spricht
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von komparativen Vorteilen eines Landes und meint damit Vorteile fiir ganz
bestimmte Industrien mit kompletten Produkten. Diese Uberlegungen kénnen
aber nicht den immer mehr zu beobachtenden Fragmentationsprozess, also die
Aufteilung der Produktionstitigkeit in einzelne Komponenten und deren inter-
national ausgerichtete geographische Lokalisierung gemaB speziellen Kosten-
vorteilen erkldren. Belegt wird dieser Prozess durch den in den letzten beiden
Jahrzehnten dramatisch gestiegenen Anteil von Komponentenhandel am Ge-
samtvolumen des Auflenhandels.

Fragmentation ist ebenso wie outsourcing kein neues Phinomen, sondern
kann praktisch zuriickverfolgt werden bis zur industriellen Revolution. Der
Wechsel von Eigenproduktion zum Bezug von Vorleistungen und damit eine
Verringerung der eigenen Fertigungstiefe hat lange Tradition, sie ist Ausdruck
einer Vertiefung der Arbeitsteilung. Durch Fragmentation wird der Produkti-
onsprozess separiert, die Teilproduktionsprozesse finden jeweils dort statt, wo
sie am kostengiinstigsten durchgefiihrt werden konnen. Neu ist, dass die Stand-
ortsuche nicht mehr nur innerhalb der nationalen Grenzen stattfindet, sondern
auf die gesamte Welt ausgedehnt wird, d.h. die Unternehmen verlagern Pro-
duktionsprozesse zunehmend nicht nur aus marktstrategischen sondern aus
Kostengriinden ins Ausland. Sie versuchen, die Kosten des Gesamtprodukti-
onsprozesses durch eine globale Vernetzung der einzelnen Segmente zu sen-
ken. Damit hat sich aber auch der Trend zur Globalisierung weiter verstarkt.

Die einzelnen Produktionskomponenten werden dabei durch einen Prozess
der Kommunikation und Koordination verbunden, was gewisse technische
Voraussetzungen beinhaltet und auch von Raumiiberwindungskosten (Trans-
portkosten, Handelshemmnisse) abhingig ist. Auch aufgrund dieser Kosten war
Fragmentation in der Vergangenheit meist rdumlich begrenzt. Erst durch die
technische Revolution bei Telekommunikation und Datenverarbeitung, durch
die drastisch gesunkenen Transportkosten und durch den Abbau von Handels-
hemmnissen hat Entfernung einen groBen Teil ihrer Bedeutung verloren, was
nicht nur die Direktinvestitionstitigkeit befliigelt, sondern auch Fragmentation
zu einem Phanomen der AuBenwirtschaftstheorie gemacht hat. Die neuen In-
formations- und Kommunikationstechnologien erméglichen es, Forschung,
Verwaltung und Produktion rdumlich zu trennen. Auch der Produktionsprozess
selbst kann in immer kleinere Einheiten aufgespalten, rdumlich getrennt und
global vernetzt werden. Wenn der Prozess der Giiterproduktion auf diese Weise
physisch teilbar ist, so wird die internationale Arbeitsteilung zunehmend durch
eine Intra-Produkt-Spezialisierung erklart. Intra-Produkt-Handel kann als Teil
des intra-industiellen Handels angesehen werden, ist allerdings auf andere Ur-
sachen zuriickzufiihren, als dies, wie oben diskutiert, bei der Erkldrung intra-
industriellen Handels iiblicherweise geschieht.

Den fiir die Fragmentation erforderlichen Prozess der Kommunikation und
Koordination kann man auch als einen ,,service-link* charakterisieren, zu dem
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auch die Aufgaben des Transports, der Versicherung, der Telekommunikation,
der Qualitdtskontrolle oder der Managementkoordination gehoren. Letztere
muss dafiir sorgen, dass die einzelnen Komponenten am giinstigsten Ort produ-
ziert und aufeinander abgestimmt werden. Die Aufteilung und Zusammenfiih-
rung der einzelnen Komponenten kann mit oder ohne Eigentiimerwechsel er-
folgen. Wenn kein Eigentiimerwechsel stattfindet, wird der internationale
Fragmentationsprozess innerhalb eines multinationalen Unternehmens in Form
von Direktinvestitionen realisiert, ansonsten spricht man von internationalem
outsourcing.

Einige Beispiele sollen diese Entwicklung verdeutlichen: (Vgl. IWD 25,
1995; 3, 1996; 37, 1999). Der Anteil siidostasiatischer Lander an den Importen
Japans stieg von 18% im Jahr 1965 auf etwa 40% im Jahr 1999. Es handelt sich
dabei vor allem um importierte Vorprodukte, die von den japanischen Unter-
nehmen in zunehmendem MafBe bendtigt werden, um mit ihren eigenen Pro-
dukten am Weltmarkt konkurrenzfihig bleiben zu kdnnen. Meist handelt es
sich dabei um Eigenbelieferungen japanischer Konzerne, die Teile der Ferti-
gung in kostengiinstigere Nachbarstaaten verlagert haben (sog. ,Hinterland-
strategie”). Auch deutsche Unternehmen nutzen immer stirker die nach dem
Zusammenbruch des ehemaligen Ostblocks verfiigbaren Ressourcen in den
Staaten Mittel- und Osteuropas fiir ihre Produktion. Da die Errichtung kom-
pletter Produktionsstitten wegen mangelnder Infrastruktur oder fehlender
Fachkrifte oft nicht realisierbar ist, wird verstarkt die sog. ,,passive Lohnver-
edelung® durchgefiihrt. So konnte z.B. ein deutscher Schrankhersteller Holz
aus Schweden, Farbe aus Frankreich sowie Schrauben und Konstruktionsplédne
aus eigener Produktion nach Polen liefern, wo aus diesen Produkten ein
Schrank gebaut wird. Dieser wird wieder nach Deutschland geliefert, wo noch
die Beschliage angeschraubt werden und von wo er dann vertrieben wird,
eventuell wird der Schrank als Fertigprodukt erneut exportiert. Durch diesen
Prozess sinken in Deutschland die Fertigungskosten, sofern die Lohndifferen-
zen die erforderlichen Transportkosten iibersteigen. Meldet das deutsche Unter-
nehmen den , Veredelungshandel” beim Zoll vorher an, so wird beim Reimport
des fertigen Schrankes nur die im Ausland erstellte Wertschopfung erfasst. Bei
diesen Beispielen sind es in der Regel keine Absatz- sondern vor allem Kos-
tenmotive, die das unternehmerische Handeln erklaren.

II. Fragmentation eines Produktionsprozesses

Der Prozess der Fragmentation und seine Konsequenzen soll anhand eines
einfachen Beispiels verdeutlicht werden (vgl. hierzu Jones/Kierzkowski, 1998).
Unterstellt sei ein Gut, das zunichst in einem integrierten Produktionsprozess
mit Hilfe der Faktoren Arbeit und Kapital hergestellt wird. Dabei existieren
keine steigenden Skalenertrige. In Abbildung 3 bezeichnet Q' die Men-
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ge des betrachteten Gutes, die dem Wert eines Euro entspricht. Der Preis des
Gutes ist dabei vom Weltmarkt gegeben. K' und A’ sind die fiir die integrierte
Produktion erforderlichen Einsatzmengen der Faktoren Kapital und Arbeit.

Aufgrund exogener Verinderungen, wie etwa technischer Fortschritt in der
Datenverarbeitung o.a. wird es moglich, die Herstellung des Gutes in die bei-
den Teilproduktionsprozesse bzw. Zwischengiiter I und II zu zerlegen. Diese
sind durch unterschiedliche Kapitalintensitaten gekennzeichnet. Zur Vereinfa-
chung der weiteren Darstellung wird von konstanter Kapitalintensitit der Pro-
duktion dieser Zwischengiiter ausgegangen, der Expansionspfad entspricht also
jeweils einem Strahl aus dem Ursprung. Zunichst existieren keine Weltmarkt-
preise fir diese Zwischengiiter, es handelt sich also um eine rein nationale
Fragmentation. Die Punkte I¥ und II* kennzeichnen die Mengen der beiden
Zwischengiiter, die einem Wert von einem Euro — bewertet zu Herstellungskos-
ten — entsprechen. Die Verbindungslinie zwischen I¥, Q' und II* ist damit die
Isokostenlinie des betrachteten Landes, deren Steigung, tga, dem nationalen
Lohn-Zins-Verhiltnis entspricht. Die Herstellung des Endproduktes erfolgt als
gewichteter Durchschnitt der beiden Zwischenprodukte. Die hierfiir erforderli-
chen Mengen der beiden Zwischenprodukte sind durch die Punkte A und B ge-
geben. Sie erfordern insgesamt den gleichen Einsatz an Produktionsfaktoren
wie der integrierte Produktionsprozess. Von zusitzlichen Kosten fiir die Zu-
sammenfiihrung zum Endprodukt wird also abgesehen. Dies wird daran deut-
lich, dass die Verbindungslinien zwischen den Punkten A bzw. B und Q' pa-
rallel zu den Faktorintensitdtsgeraden der beiden Zwischengiiter verlaufen.

Aufgrund weiterer exogener Einfliisse, wie etwa einem Abbau von Handels-
barrieren oder einem Riickgang der Transportkosten, sollen die beiden Zwi-
schengiiter nun zu international handelbaren Giitern werden, oder mit anderen
Worten, der Fragmentationsprozess erhdlt nun seine internationale Dimension.
Da die Zwischengiiter unterschiedliche Kapitalintensititen aufweisen und die
Lander unterschiedlich mit Produktionsfaktoren ausgestattet sind, erfolgt die
raumliche Verteilung der Produktion der Zwischengiiter einem Heckscher-
Ohlin-Muster. Es ergibt sich dabei eine hohere Stufe der internationalen Ar-
beitsteilung von der Endgiiterebene hin zur Ebene der Zwischengiiter. Verbun-
den mit der internationalen Handelbarkeit und der Aufteilung der Produktion
ist die Bildung von Weltmarktpreisen fiir die Zwischengiiter.

In Abbildung 3 bedeutet dies, dass sich die Punkte, die den Faktoreinsatz zur
Herstellung der Giitermenge im Wert von einem Euro darstellen (I und IIF)
verschieben. Ist der Weltmarktpreis geringer als die urspriinglichen Herstel-
lungskosten im betrachteten Land, so verschiebt sich dieser Punkt auf der Ur-
sprungsgeraden (keine Faktorsubstitution) nach auBen. Bei einem geringeren
Preis impliziert ein Euro eine groBere Menge an Giitern, zu deren Herstellung
bei annahmegemiB gegebener Technologie auch eine groBere Menge an Pro-
duktionsfaktoren benétigt wird. Dies sei beim relativ arbeitsintensiv herge-
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stellten Zwischengut II der Fall, der Ein-Euro-Punkt verschiebt sich zu I1IV.
Beim Zwischengut I liege der umgekehrte Fall vor. Der sich bildende Welt-
marktpreis sei hoher als die urspriinglichen Herstellungskosten im betrachteten
Land, das also einen komparativen Vorteil fiir dieses Zwischengut aufweist.
Wenn der Weltmarktpreis aber hoher ist, so entspricht einem Euro eine gerin-
gere Giitermenge, wofiir auch ein geringerer Faktoreinsatz erforderlich ist. Der

Ein-Euro-Punkt verschiebt sich damit auf dem Ursprungsstrahl nach innen zu
v,
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Abbildung 3: Grundlagen des Fragmentationsprozesses

Verallgemeinert man diese Uberlegungen, so folgt die Aussage, dass sich
die Lander verstdrkt auf solche Teilproduktionsprozesse bzw. Zwischenpro-
dukte spezialisieren werden, bei denen sie die grofiten relativen Preisvorteile
besitzen. Das sind die Giiter, deren Ein-Euro-Punkte sich nach Bildung von
Weltmarktpreisen moglichst weit zum Nullpunkt hin verschoben haben. Denn
je ndher bei einem bestimmten Zwischengut der Ein-Euro-Punkt verglichen mit
anderen Landern beim Nullpunkt liegt, um so groBer ist der Kostenvorteil des
Landes im Vergleich zu den anderen Lédndern. Im oben diskutierten Beispiel
wird damit auch das Endprodukt billiger, wenn sich das Land nur noch auf die
Herstellung des Zwischenprodukts I spezialisiert und Zwischengut II billiger
importiert als es selbst dieses Zwischengut hitte herstellen kénnen. Das Land
kann dabei auch zu einem Exporteur des Zwischengutes I werden, das mogli-
cherweise auch zur Herstellung anderer Endprodukte benétigt wird.
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Es ist auch der Fall denkbar, dass die Weltmarktpreise bei beiden Zwischen-
giitern niedriger sind als die Herstellungskosten vor der internationalen Frag-
mentation, obwohl das Land einen komparativen Preisvorteil fiir das Endpro-
dukt bei integrierter Produktion aufwies. Dies ist damit zu erklédren, dass es bei
beiden Zwischengiitern (unterschiedliche) Lander geben kann, die fiir diese
speziellen Produktionsprozesse einen besonderen Kosten- und damit Preisvor-
teil aufweisen. Vergleichbar ist dies einem Mehrkampf in der Leichtathletik,
wo der Zehnkampfsieger keine Medaillen mehr erreicht, wenn nur noch die 10
Einzeldisziplinen ausgetragen wiirden. (Vgl. zu diesem Beispiel Jones/Kierz-
kowski, 1998). Das betrachtete Land konnte das Gut nur noch dann weiter ex-
portieren, wenn es alle Zwischengiiter im Ausland fertigen ldsst und anschlie-
Bend importiert. Das Land kann sich aber auch auf andere End- oder Zwi-
schenprodukte spezialisieren.

III. Fragmentation in einem Zwei-Giiter-Zwei-Faktoren Modell
eines kleinen Landes

Das betrachtete Land ist mit einer bestimmten Menge an Kapital und Arbeit
ausgestattet und produziert zwei Giiter. Je nach Hohe der gesamtwirtschaftli-
chen Kapitalintensitdt kdnnen dies verschiedene Giiter sein. Auch hier wird
wieder von einer Substitution der Produktionsfaktoren aus Vereinfachungs-
griinden abgesehen und konstante sektorale Faktorintensititen unterstellt. In
Abbildung 4 kann man alle Punkte einzeichnen, die fiir verschiedene Giiter bei
integrierten Produktionsprozessen jeweils die Faktoreinsatzkombination kenn-
zeichnen, die fiir die Herstellung des Gutes im Wert von einem Euro erforder-
lich sind. Die Giiterpreise sind dabei vom Weltmarkt gegeben.

Beriicksichtigt man die Uberlegung, dass die Kosten um so geringer sind, je
weiter man sich zum Ursprung hin bewegt, so kann man fiir alternative ge-
samtwirtschaftliche Kapitalintensititen die jeweils am kostengiinstigsten herzu-
stellenden Giiter bestimmen. Verbindet man die am weitesten am Ursprung lie-
genden Ein-Euro-Punkte durch eine Kurve mit abnehmender Steigung, so er-
hilt man die Hicks’sche Einheitswertisoquante. In Abbildung 4 ist dies die
Verbindungslinie der Punkte R, S, T, U und W, die die gleichnamigen Giiter
kennzeichnen.

Ist die gesamtwirtschaftliche Kapitalintensitit etwa durch einen Ursprungs-
strahl zwischen den Punkten S und T gegeben, so impliziert dies, dass das be-
trachtete Land die beiden Giiter S und T produziert, die Verbindungslinie zwi-
schen S und T ist dabei das im Land geltende Lohn-Zins-Verhiltnis. Liegt der
die gesamtwirtschaftliche Kapitalintensitit determinierende Ursprungsstrahl
zwischen T und U, so werden die beiden Giiter T und U produziert, wobei auch
hier wieder die Verbindungslinie zwischen T und U das Lohn-Zins-Verhiltnis
im betrachteten Land darstellt.
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Abbildung 4: Fragmentation bei Gut T

Es soll nun ein Fragmentationsprozess bei einem der betrachteten Giiter in
der oben beschriebenen Art unterstellt werden. Das Endprodukt T wird jetzt an
Stelle einer integrierten Produktion durch eine gewichtete Kombination der
beiden Zwischenprodukte T' und T" hergestellt, wobei T' relativ kapitalintensi-
ver ist als die integrierte Herstellung des Endproduktes T (aber Kleiner als die
Herstellung von S). Die Produktion des Zwischenprodukts T" ist dagegen ar-
beitsintensiver als T. Es soll auch wieder gelten, dass bei den sich bildenden
Weltmarktpreisen der Zwischengiiter das betrachtete Land einen relativen Kos-
tenvorteil fiir das relativ kapitalintensiv hergestellte Zwischengut T' hat, wih-
rend T" oberhalb der bisherigen Einheitswertisoquante liegt. Da nun das (integ-
rierte) Endprodukt T durch die beiden Zwischenprodukte T' und T" ersetzt
wird, dndert sich auch die Einheitswertisoquante. Sie verschiebt sich weiter
nach innen und stellt jetzt die Verbindungslinie zwischen R, S, T', U und W
dar.

Die sich aus dieser Umstrukturierung der Produktion ergebende Verande-
rung des Lohn-Zins-Verhiltnisses ist vom genauen Ausmal der gesamtwirt-
schaftlichen Kapitalintensitit abhdngig. Es sollen im Folgenden mégliche Fille
beispielhaft diskutiert werden.

a) In Abbildung 4 wurde vor dem Fragmentationsprozess Gut T und Gut U
produziert. Die gesamtwirtschaftliche Kapitalintensitat, gemessen durch
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einen — nicht eingezeichneten — Strahl aus dem Ursprung, muss also zwi-
schen diesen beiden Punkten liegen. Durch den Fragmentationsprozess
scheidet nicht nur das Endprodukt T, sondern auch das Zwischenprodukt
T" aus, es wird im betrachteten Land aufgrund des Kostennachteils nicht
mehr produziert. Statt dessen spezialisiert sich das Land auf die Herstel-
lung des Zwischengutes T, das relativ kapitalintensiver produziert wird als
das Gut T in integrierter Herstellung. Aufgrund der damit verbundenen
Mehrnachfrage nach Kapital sinkt das Lohn-Zins-Verhiltnis, die Verbin-
dungslinie zwischen T' und U ist flacher als zwischen T und U.

Vor dem Fragmentationsprozess bei Gut T wurden die Giiter S und T pro-
duziert. Hier sind zwei Fille iiber die Hohe der gesamtwirtschaftlichen
Kapitalintensitdt zu unterscheiden.

(1)  Der Ursprungsstrahl, der die gesamtwirtschaftliche Kapitalintensitt
darstellt, liegt zwischen S und Strahl I. In diesem Fall bleibt es zum
einen bei der Produktion des Endproduktes S, statt T wird das Zwi-
schenprodukt T' produziert. Obwohl T' im Vergleich zu T und T"
kapitalintensiver ist, steigt in diesem Fall das Lohn-Zins-Verhiltnis,
da die Verbindungslinie zwischen S und T' steiler ist als zwischen S
und T. Dieses iiberraschende Ergebnis erklart sich durch die Be-
riicksichtigung der aus Abbildung 4 nicht direkt ablesbaren Gro-
Beneffekte. Durch den Prozess der Fragmentation wird das Zwi-
schengut T' handelbar. Es ergibt sich dabei ein Weltmarktpreis, der
niedriger ist als bei der integrierten Produktion, dies war ja die
Grundlage des relativen Vorteil des betrachteten Landes. Wenn aber
der Preis von T' relativ zu T sinkt, so wird sich das betrachtete Land
verstarkt auf dieses Gut spezialisieren, d.h. es wird von T' mehr
produzieren als vorher von T. Aufgrund der beschriankten Faktor-
ausstattung muss dann aber von Gut S weniger produziert werden.
Es findet also eine Umschichtung der Produktion weg von Gut S
hin zu Gut T' statt. Im Vergleich zu S ist Gut T' aber relativ ar-
beitsintensiver, so dass mehr Arbeit nachgefragt wird und damit das
Lohn-Zins-Verhiltnis zunimmt. Obwohl sich also das betrachtete
Land beim fragmentierten Gut aufgrund seines relativen Kapital-
reichtums, aber auch aufgrund sonstiger Produktionseinfliisse, auf
das relativ kapitalintensiv hergestellte Zwischengut spezialisiert,
kann der Faktor Arbeit dennoch gewinnen, wenn iiber die verstarkte
Produktion des neu gehandelten Zwischengutes hinaus die Produk-
tion eines noch kapitalintensiver hergestellten Gutes eingeschrankt
wird.

(2)  Der Strahl der gesamtwirtschaftlichen Kapitalintensitit liegt zwi-
schen T und Strahl I. Es wurden, wie im Fall (1), vor der Fragmen-
tation die beiden Giiter S und T produziert. Nach der internationa-
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len Fragmentation spezialisiert sich das Land auf die Produktion des
Zwischengutes T' und stellt dafiir die Produktion des noch kapital-
intensiveren Gutes S ein. Stattdessen wird neben T' das relativ ar-
beitsintensivere Endprodukt U hergestellt, fiir das jetzt gegeniiber S
ein Kostenvorteil besteht. Der Grund fiir diese Umstrukturierung ist
die im Vergleich zu (1) geringere gesamtwirtschaftliche Kapitalin-
tensitat des Landes. Durch die Produktion des im Vergleich zu T
kapitalintensiveren Zwischenprodukts T' wird mehr Kapital nachge-
fragt und der Zins steigt. Kapital wird also teurer und damit knap-
per. Damit geht aber der Kostenvorteil fiir das noch kapitalintensi-
ver hergestellte Endprodukt S verloren und stattdessen wird das ar-
beitsintensivere Endprodukt U produziert. Das Lohn-Zins-Verhalt-
nis wird bei dieser Produktionsumstrukturierung sinken, da es durch
die verstirkte Produktion von T' dominiert wird. In einer Zusam-
menfassung der Fille (1) und (2) ergibt sich das Zwischenergebnis,
dass das Lohn-Zins-Verhiltnis um so eher steigt, je grofler die ge-
samtwirtschaftliche Kapitalintensitit des betrachteten Landes ist. Je
reicher das Land also mit Kapital ausgestattet ist, um so eher ge-
winnt der Faktor Arbeit. Dies wire ein Widerspruch zu Heckscher-
Ohlin, wo stets der im Land reichlich vorhandene Faktor durch die
Aufnahme von Handel gewinnt.

SchlieBlich soll noch ein Beispiel diskutiert werden, in dem der Fragmen-
tationsprozess bei zwei Giitern erfolgt. Dies ist in Abbildung 5 bei Gut S
und bei Gut U der Fall, wobei die Komponente I jeweils relativ kapitalin-
tensiver produziert werden soll als die Komponente II. Solange der ge-
samtwirtschaftliche Kapitalintensitétsstrahl zwischen den Punkten S' und
U' verlduft, werden nach der Fragmentation die beiden jeweils kapitalin-
tensiveren Zwischenprodukte S' und U' produziert. Dies ist kompatibel mit
einer Produktionsstruktur vor Fragmentation von R und S (die gesamtwirt-
schaftliche Kapitalintensitit liegt zwischen S' und S), von S und T (die ge-
samtwirtschaftliche Kapitalintensitat liegt zwischen S und T) und von T
und U (die gesamtwirtschaftliche Kapitalintensitit liegt zwischen T und
U'). In all diesen Fillen wird die Produktion von Endprodukten vollstindig
zugunsten der Zwischenprodukte eingestellt.

Uber die Verinderung des Lohn-Zins-Verhiltnisses lasst sich dabei keine
eindeutige Aussage machen, sie ist von der jeweiligen Ausgangssituation
abhingig. Es gilt jedoch tendenziell, dass das Lohn-Zins-Verhiltnis durch
die internationale Fragmentation um so eher sinkt, je hoher die gesamtwirt-
schaftliche Kapitalintensitat des betrachteten Landes ist und um so e-
her/mehr steigt, je geringer sie ist. Dieser Zusammenhang entspricht wie-
der dem traditionellen Heckscher-Ohlin-Ergebnis, dass der im Land relativ
reichlich vorhandene Faktor durch internationalen Handel gewinnt.
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Abbildung 5: Fragmentation bei den Giitern S und U.

D. Die ,,Wiederentdeckung* Heckscher-Ohlins

Der grundlegende Unterschied der diskutierten Falle zum Heckscher-Ohlin-
Modell liegt darin, dass hier von einer Situation ausgegangen wird, in der be-
reits internationaler Handel existiert, die durch die Moglichkeit, eine neue Art
von Giitern in die Handelsbeziehungen aufzunehmen, verandert wird. Beim
traditionellen Heckscher Ohlin-Modell wird dagegen der Ubergang von Autar-
kie zu internationalem Handel diskutiert. Damit sind vor allem die Aussagen -
ber die Entwicklung der Faktorentlohnung nicht lbertragbar, sie sind bei der
Einfihrung internationaler Fragmentation sehr viel weniger eindeutig als im
klassischen Heckscher-Ohlin Modell.

Was in allen Beispielen aber deutlich wird ist der Anstieg des Zwischenpro-
dukthandels. Der Handel mit Endprodukten, der inter- wie auch intra-sektoraler
Art sein kann, wird eingeschriankt und durch den Handel mit Zwischenproduk-
ten ersetzt. Diese sind aber primér intra-sektoraler Natur, was vor allem dann
besonders deutlich wird, wenn die Herstellung der Zwischenprodukte in ver-
schiedenen Liandern innerhalb des Netzwerks eines multinationalen Unterneh-
mens stattfindet. Der Prozess der Fragmentation, d.h. die Spezialisierung auf
Zwischenprodukte statt auf Endprodukte, bedeutet also eine Vertiefung der in-
ternationalen Arbeitsteilung und damit eine stirkere Spezialisierung der einzel-
nen Lander. Damit einher geht eine verstirkte Ungleichheit der industriellen
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Strukturen. Auf diese Weise werden auch die oben dargestellten empirischen
Ergebnisse plausibel, dass auf der einen Seite die industrielle Agglomeration in
Europa deutlich zugenommen hat, auf der anderen Seite aber der intra-
industrielle Handel nicht gesunken ist.

Die Aussage, eine Zunahme des intra-industriellen Handels gehe stets einher
mit einer Angleichung der Wirtschaftsstrukturen, ist damit nicht mehr aufrecht
zu erhalten. Steigender intra-industrieller Handel kann durchaus verbunden
sein mit einer zunehmenden Inhomogenitédt der industriellen Strukturen der
beteiligten Lander. Dieses Ergebnis widerspricht auch der hiufig vertretenen
Meinung, durch die Globalisierung wiirde technologisches know-how interna-
tional mobiler und das Technologiegefille werde dadurch flacher. Das Gegen-
teil miisste der Fall sein. Durch den Prozess der Fragmentation spezialisiert sich
ja jedes Land wieder stirker auf solche Produktionsprozesse, bei denen relative
Vorteile existieren. Dies fithrt dazu, dass die Technologie zwischen den ver-
schiedenen Lindern ungleich bleibt, bzw. dass die Ungleichheit noch vergro-
Bert wird.

Dennoch ist die verstirkte Spezialisierung nicht mit einem Anstieg des inter-
sektoralen Handels verbunden. Zum Teil wird durch Unterschiede in der Fak-
torausstattung begriindeter inter-sektoraler Handel durch intra-sektoralen Han-
del ersetzt, der jedoch auf den gleichen Ursachen beruht, zum Teil ist der Han-
del vor und nach dem Fragmentationsprozess intra-sektoraler Natur, lediglich
die Begriindung hierfiir ist jetzt eine andere. Statt eine verstarkte Nutzung stei-
gender Skalenertrage und Produktdifferenzierungen, wie intra-sektoraler Han-
del in der ,,neuen AuBlenhandelstheorie” erklart wurde, sind es jetzt wieder die
komparativen Vorteile der einzelnen Linder, wie die Ausbildung der Arbeits-
krifte oder ganz allgemein die Faktorausstattung, die die Ansiedlung einer
Zwischenproduktherstellung begriinden.

Intra-sektoraler Handel kann also auch im Sinne Heckscher-Ohlins erklart
werden. In der traditionellen AuBenhandelstheorie wurde die Wettbewerbsfi-
higkeit von Landern auf ganze Industrien abgestellt. Im Zuge des Fragmentati-
onsprozesses wird aber der Ort der Produktion durch die Faktorintensitat der
einzelnen Produktionskomponenten und nicht durch die durchschnittliche
Faktorintensitit des Endprodukts, also des Gesamtproduktionsprozesses be-
stimmt. Es wird die Faktorintensitat der einzelnen Produktionskomponenten
mit der Faktorausstattung der Regionen oder Lander verglichen. Sie werden
dorthin verlagert, wo die relativen Standortvorteile am groten sind. Damit ist
aber auch die Ursache von Auflenhandel letztlich wieder mit der traditionellen
Heckscher-Ohlin-Aussage zu erkldren, wobei sich der Untersuchungsgegens-
tand von der Produktion eines Gutes auf einen Teilproduktionsprozess verla-
gert hat, auf die Intra-Produkt-Orientierung.
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Zusammenfassung

Meist wird die These vertreten, die zunehmende wirtschaftliche Integration im Rah-
men der Globalisierung sei auf die intensivere Nutzung von Skalenertrigen durch mul-
tinationale Unternehmen zuriickzufiihren, die verbunden sei mit einem steigenden intra-
industriellen Handel und einer Angleichung der industriellen Strukturen in den einzel-
nen Lindern. Die klassische AuBenhandelstheorie, allen voran Heckscher-Ohlin, konne
diese Entwicklung nicht mehr erkldren. In einer umfangreichen empirischen Untersu-
chung wurde jedoch gezeigt, dass die industriellen Strukturen in Europa gerade durch
die steigende wirtschaftliche Integration ungleicher geworden sind, dass dabei aber auch
der intra-industrielle Handel zumindest nicht abgenommen hat. Als Erklarung hierfiir
wird der zunehmende Fragmentationsprozess, die internationale Aufteilung der Produk-
tion in Teilkomponenten, herangezogen und analysiert. Dabei spielen die ausstattungs-
bedingten Kostendifferenzen zwischen den einzelnen Liandern eine wesentliche Bedeu-
tung, so dass die Heckscher-Ohlin-Aussage wider an Bedeutung gewinnt.

Summary

It is often argued that the increasing economic integration within the scope of glob-
alization is caused by a more intensive use of economies of scale through multinational
enterprises, combined with rising intra-industry trade and a convergence of industrial
structures in individual countries. The classical theory of international trade, in particu-
lar Heckscher-Ohlin, could not explain these developments. However, a large empirical
study showed that through the increasing economic integration industrial structures in
Europe have become more diverse but intra-industry trade has not decreased. One ex-
planation for this phenomenon is the increasing fragmentation of production, i.e. the
international splitting of production into separable production processes. Endowment-
based cost differences between countries are then again playing an important role, so
that the Heckscher-Ohlin prediction is gaining in importance.
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Die Neue Okonomie und ihre Bedeutung
fiir die internationale Arbeitsteilung

Von Makram El-Shagi und Jirgen Schroder

A. Einleitung

Die sich auf den Weltmarkten abzeichnenden Entwicklungen durch die
Neue Okonomie gehen deutlich iiber das héhere Wachstum der Vereinigten
Staaten im Vergleich zu den iibrigen groBen Industrienationen hinaus. Viel-
mehr lassen sich Hinweise finden, dass sich die internationale Arbeitsteilung
zwischen den vollstindig industrialisierten Landern einerseits und den bisheri-
gen Entwicklungs- bzw. Schwellenlindern andererseits grundlegend verin-
dert.!

Zu unterscheiden sind dabei zwei verschiedene Aspekte: einerseits die Neu-
aufteilung der ,,alten Okonomie” durch die Neue Okonomie und andererseits
die Aufteilung der Neuen Okonomie als Wirtschaftssektor selbst.

B. Intensivierung von internationaler Arbeitsteilung
und internationalem Handel durch die NE

I. Transaktionskosten und Arbeitsteilung

Schon Adam Smith wies mit seinem beriihmt gewordenen Beispiel der Na-
delherstellung auf die Effizienzvorteile hin, die Arbeitsteilung zu bieten weiB.2
Was Smith noch nicht beriicksichtigte, waren die erstmals von Coase 1937 ex-
plizit behandelten Transaktionskosten, die mit zunehmendem Grad der Ar-
beitsteilung verstirkt anfallen.’

' Vgl. El-Shagi, S. 40.
%2 Vgl. Smith, A (1776), Nachdruck von 1976 S. 109 ff.
* Vgl. Coase, (1937), S. 386 ff.

4*
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Jeder Tausch — so weiB heute jeder Okonom — ist mit Kosten verbunden, die
im Rahmen von Anbahnung, Abschluss und Uberwachung eines Vertrages ent-
stehen. In diesem Zusammenhang wird zwischen den sog. Such- und Informa-
tionskosten, den Verhandlungs- und Entscheidungskosten sowie den Uberwa-
chungs- und Durchsetzungskosten unterschieden.* Diese Bezeichnungen sind
insofern irrefithrend, als sie verschleiern, dass eben nicht nur die explizit so be-
zeichneten Informationskosten, sondern auch die Suchkosten und im weiteren
Sinne auch die Uberwachungskosten Informationskosten sind. Generell liegt
die Ursache der Transaktionskosten in Informationsdefiziten und -asymme-
trien, die durch begrenzte Verfiigbarkeit von Information, begrenzte Verarbei-
tungskapazititen und opportunistisches Verhalten (im Sinne bewusster Infor-
mationszuriickhaltung zum Erlangen strategischer Vorteile) verursacht werden.
Dementsprechend ist es durchaus legitim zu sagen, dass Transaktionskosten
sich primir als Kosten fiir Information und Kommunikation (zur Verhandlung
und Informationsgewinnung) bezeichnen lassen.

Die Frage, wie die Informations- und Kommunikationstechnologien den
. Transaction Sector* beeinflussen, der in den Industrienationen heute auf etwa
60% des Sozialproduktes geschitzt wird, ist somit nur naheliegend.” Bereits
1970 betrugen die Transaktionskosten ca. 55% des US-amerikanischen Sozial-
produkts — angesichts der Tatsache, dass die Messung eine deutlich engere Ab-
grenzung der Transaktionskosten erfordert, als dies in der Regel in 6konomi-
schen Lehrbiichern der Fall ist, ist dies in jedem Fall ein beachtlich hohes Er-
gebnis.®

I1. Transaktionskosten und Neue Okonomie

Mit der Ausbreitung der Neuen Okonomie und damit insbesondere von In-
formations- und Kommunikationstechnologien hat die Verfiigbarkeit von In-
formation drastisch zugenommen. Von 1997 bis 2000 hat die Zahl der Inter-
nethostrechner von unter 35 auf iiber 120 pro 10000 Personen zugenommen.’
Im nur wenig liangeren Zeitraum von 1996 bis 2000 versechsfachte sich die

* Vgl. Williamson (1981), S. 552.

® Vgl. Durth, R. (2000), S. 637.

® Vgl. Wallis, North (1986), S. 95 und 120 f. Wallis und North versuchen bei ihrer
Arbeit die Kosten fiir Transaktionsdienste — also jene Transaktionskosten die an andere
Marktteilnehmer tatsdchlich gezahlt werden — herauszuarbeiten. Wesentliche Bereiche
wie z.B. die i.d.R. selbst getragenen Suchkosten fallen dadurch bereits weg. Erfasst
werden nur bestimmte Branchen, die komplett dem Transaktionssektor zugeordnet wer-
den, (Anwilte u.d.) sowie in bestimmten Abteilungen in anderen Brachen beschiftige
Arbeitnehmer (Vertrieb, Controling). Transportdienstleistungen betrachten Wallis und
North explizit nicht als Transaktionskosten.

7 Weltentwicklungsberichte 1998/1999 und 2000/2001. Tabelle 19.
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Zahl der Internetnutzer von knapp 60 auf deutlich iiber 360 Millionen Men-
schen. Allein von 1999 auf 2000 betrug der Zuwachs ca. 50 %.2 Durch zahlrei-
che Suchmaschinen und mehr noch durch die redaktionellen Webverzeichnisse
wird zunehmend Ordnung in die verfiigbare Information gebracht. Aus der
theoretischen Verfiigbarkeit von Information wird so eine tatsachlich zu gerin-
gen Kosten nutzbare Informationsquelle. So wird beispielsweise allein das
groBte Webverzeichnis Yahoo! mittlerweile von ca. 237 Millionen Usern mo-
natlich genutzt.’

Auch im Bereich der Kommunikation hat sich in den letzten Jahren viel ge-
tan. Im Zeitraum von 1996 bis 1998 hat sich die Zahl der Telefonhauptleitun-
gen pro 1000 Personen um gut 10 % gesteigert. Besonders profitierten hier die
Linder mit niedrigem und mittlerem Einkommen'® mit Wachstumsraten von ii-
ber 100% bzw. ca. 40%. In den letzten 35 Jahren ist die Zahl der interkonti-
nentalen Telefonverbindungen zwischen den USA und Europa von 138 auf 1,5
Millionen gestiegen.!" Parallel dazu findet der Einsatz von E-Mails immer
weitere Verbreitung. Allein tiber den groB8ten Provider AOL werden téglich i-
ber 150 Millionen E-Mails von ca. 30 Mio. Nutzern versandt.'” Zunehmende
Mbglichkeiten im Bereich der Internetsicherheit erlauben sogar die Ubermitt-
lung sensibler Informationen iiber das Internet.

Die Kosten fiir Information und Kommunikation haben dementsprechend in
der letzten Dekade auf breiter Basis abgenommen. So kostet die Ubermittlung
eines Megabytes an Daten zwischen New York und Tokio, die vor etwa 25 Jah-
ren noch mit 10.000 US-$ zu Buche schlug, keine 2 US-$ mehr." Die globalen
Informations- und Vergleichsmoglichkeiten des Internets haben drastisch zu
dieser Entwicklung beigetragen. Gerade interregionale und auch internationale
Giiter- und Kapitalfliisse sind besonders von dieser Entwicklung betroffen.
Réumliche Entfernung und durch diese Entfernung entstehende Marktbegren-
zungen verlieren zunehmend an Bedeutung.' Besonders durch die Handels-
plattformen im Internet wie z.B. Ebay, die eine neue Institutionalisierung von
Marktplitzen darstellen und durch zahlreiche Features den Geschiftsabschluss
mittlerweile in allen Phasen — also Anbahnung, Abwicklung und Kontrolle —
unterstiitzen, wird Handel (auch zwischen einzelnen Privatpersonen) deutlich
erleichtert.

8 http://devdata.worldbank.org.

® www.yahoo.com .

1% Abgrenzung nach Weltentwicklungsbericht.

' Kotz nach Filc (2002), S. 97.

12 http://www.aolpresse.de/aol/hg_aol60_features.shtml.
" Kotz nach Filc (2002), S. 97.

" Vgl. u.a. Siebert (2000), S. 31.
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Abbildung 1: eBay-Nutzer in Millionen

Wie sehr sich die Nutzung der neuen Informations- und Kommunikations-
moglichkeiten bemerkbar macht, zeigen erste empirische Studien, die deutlich
tiberdurchschnittlich hohe Gewinne fiir jene Firmen zeigen, die bereits friih das
Internet zu nutzen wussten und so besonders innerbetriebliche Transaktions-
kosten senken konnten, wie die groBen New-Economy-Konzerne Microsoft
und Cisco. Schitzungen sprechen von bis zu 20 % Kostenersparnis, die auch in
den Betrieben der alten Okonomie realisiert werden konnten.'®

Dieses Absinken der Transaktionskosten gestattet einen deutlich héheren
Grad an Arbeitsteilung auch und gerade an internationaler Arbeitsteilung. Ent-
sprechende Effizienzgewinne sowie die verstarkte Nutzung komparativer Vor-
teile werden so erst moglich. Hinzu kommt, dass z.B. auf den Kapitalmarkten
auch die Abwicklung der Transaktionen selbst zunehmend schnell und giinstig
erfolgen kann. Immer mehr Personen nutzen den leichter werdenden Einsatz
des Internets fiir Kapitaltransaktionen.'® Diese technische Entwicklung der Ka-
pitalmirkte kann den aufgezeigten Prozess weiter stiitzen und intensivieren. So
stieg der internationale Kapitalverkehr in den Jahren seit 1985 um mehr als
16% jéhrlich. Gerade in den 90er Jahren - besonders in der zweiten Hilfte also
etwa parallel zur zunehmenden Verbreitung des Internets — wurden mit gut
22% nochmals deutlich hohere Zuwachsraten gemessen.'” Allein die Direktin-
vestitionen haben sich zwischen 1990 und 1997 fast vervierfacht.'® Gerade die
Entwicklungs- und Schwellenlinder, die unter anderem durch die New Econo-

' Vgl. Schmidt, H. (2001), S. 11.
16 Vgl. Welfens (2002), S. 67.

7 vgl. iwf (2002), S. 2 - 11. April.
18 Filc (2002), S. 99.
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my zunehmend in den Welthandel integriert werden, konnten mit Wachstums-
raten des internationalen Kapitalverkehrs von 18% seit 1985 besonders von der
zunehmenden Vernetzung profitieren.”” Vor dem Hintergrund der Tatsache,
dass zumindest in den europdischen Landern ein Teil der hohen Kapitalmobi-
litat auf die europdische Integration zuriickgeht,? ist dieser Vorsprung beson-
ders beachtenswert.

Empirisch wurde die Bedeutung von Transaktionskosten fiir den internatio-
nalen Handel nur wenig untersucht. Beispielhafte empirische Analysen z.B. fiir
den Telekommunikationssektor kommen aber dennoch zu eindeutigen Ergeb-
nissen. So zeigen z.B. Welfens und Jungmittag, dass bereits ein Anstieg der
Auslandsgesprache um ca. 1% gleichzeitig eine Zunahme des Handels um
0,2% bedeutet.”!

Nicht zuletzt wird das Wachstumspotential, das die New Economy zu bieten
hat durch diese Funktion der neuen Technologien als Prozessinnovation be-
stimmt. Die Giiter der neuen Okonomie dienen hier als Transaktionskosten re-
duzierende Investitionsgiiter, die neue Optionen in fast allen Bereichen von
Produktion, Vertrieb und Verwaltung erdffnen.?? Durch z.T. massive Netz-
werkeffekte sind die gezeigten positiven Effekte auf die Transaktionskosten
teilweise selbstverstarkend. Jeder weitere Anwender von Internet, E-Mail oder
auch von Onlinemarktplatzen erhoht den jeweiligen Wert fiir die gesamte Ge-
meinschaft.

Trotzdem ist ein Ende u.U. absehbar. Bereits heute wird im Zusammenhang
mit dem Internet, trotz der angesprochenen Suchmaschinen und Verzeichnisse,
haufig von Informationsiiberflutung gesprochen. E-Mail-Adressen werden
teilweise geradezu bombardiert mit sogenannten Spam-Mails. Trotz der Netz-
werkeffekte ist die Maximalwirkung der Neuen Okonomie — so groB sie auch
sein mag — begrenzt. Dennoch sind gerade im Bereich des internationalen Han-
dels die Mdglichkeiten bei weitem noch nicht ausgereizt. Wihrend die Han-
delsplattformen zwar (wie beinahe jede Internetapplikation) theoretisch inter-
national nutzbar sind, wurden sie meist als nationale Marktplitze genutzt. Erst
jetzt kommen zunehmend Plattformen auf, die durch detaillierte bereits fertig
aufgearbeitete Informationen zu Zoll und Transportkosten auch auf internatio-
naler Ebene die Markttransparenz noch weiter erh6hen. Der Bedeutungsverfall
internationaler Grenzen fiir den Handel ist damit absehbar.?

¥ Vgl iwf (2002), S. 2 - 11. April.

2 Vgl. Jungmittag/Untiedt (2002), S. 60 ff.
21 Vgl. Welfens/Jungmittag (2002), S. 98 f.
2 Vgl. Siebert, H. (2000), S. 6.

% Vagl. Priddat, B. (2001), S. 33 f.
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C. Die internationale Arbeitsteilung in den Sektoren der NE

Wihrend die Wirkung der Neuen Okonomie auf die Arbeitsteilung im Be-
reich der alten Okonomie sich primar als Intensivierung abzeichnet, scheinen
sich bei der Aufteilung der Neuen Okonomie selbst iiberraschende Befunde zu
ergeben. Traditionell hatten die alten Industrienationen die komparativen
Vorteile im Bereich technologieintensiver Giiter klar bei sich. Diese klassische
Aufteilung verliert im Bereich der Informations- und Kommunikationstechno-
logie immer mehr von ihrer einstigen Bedeutung. Vielmehr sehen wir uns heute
einer Situation gegeniiber, in der wichtige Konzerne gerade im Hardwarebe-
reich in den Newly Industrialized Countries liegen. Geschultes Fachpersonal im
IT Bereich wird in einstigen Technologiehochburgen wie Deutschland bereits
aus Entwicklungslindern wie Indien importiert. Es stellt sich somit die Frage,
was diese Trendwende vorrangig verursacht hat.

I. Die New Economy in Entwicklungslindern und NIC

Bereits in den spiten Siebziger- und frithen Achtzigerjahren wurde im Rah-
men der Theorie der Neuen Internationalen Arbeitsteilung (NIAT) den Ent-
wicklungslandern fiir die Zukunft eine bedeutendere Rolle zugeschrieben. Al-
lerdings gingen viele Autoren damals davon aus, dass die Entwicklungslander
sich eher im Bereich der Industrieproduktion (verarbeitende Industrie) etablie-
ren werden. Vor allem die billige Verfligbarkeit unqualifizierter Arbeit wurde
in damaligen Veréffentlichungen besonders herausgearbeitet.** Selbst der re-
nommierte liberale Entwicklungsdkonom Gerald M. Meier sah nach seiner
fundierten Kritik an der Importsubstitutionsstrategie die Chance fiir Entwick-
lungslander aufgrund ihrer Faktorausstattung in ,, [...Ja gradual process of in-
dustrialization, through agricultural development and the potential industriali-
zation through the export of semi-manufactured and manufactured products. “*

Entgegen diesen Prognosen scheinen sich mit der Ausbreitung der New E-
conomy Entwicklungslander und NIC zunehmend nicht im geringqualifizier-
ten, sondern gerade im humankapitalintensiven Hightech-Bereich der New E-
conomy etablieren zu konnen. Zahlreiche Beispiele belegen mittlerweile den
fiir viele iiberraschenden Erfolg der Entwicklungslander und NIC sowohl im
Bereich der Soft- als auch der Hardwarebranche:

Nach Daten der ,National Association of Software and Service Companies*
(NASSCOM) in Indien ist in den vergangenen fiinf Jahren von 1996 bis 2001
der Dollarwert indischer Software und IT-Dienstleistungsexporte um ca.

24 Vgl. Frobel/Heinrichs/Kreye (1977), S. 20 ff.
% Meier (1980), S. 308.
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850%% gestiegen. Das entspricht einem jihrlichen Wachstum von iiber 53%
pro Jahr.?” Verglichen mit den 1,7 % Umsatzwachstum bei den deutschen IT-
Unternehmen ist dies ein betrichtlicher Erfolg.?®

Anfang 1999, also nur zwei Jahre nach dem deutschen ,Neuen Markt*
(NEMAX) hatte das Entwicklungsland Indien mit dem ,Bombay Stock Ex-
change IT* (BSE-IT) bereits einen eigenen Index fiir Werte aus dem IT Be-
reich.”? Dazu kommen noch zahlreiche Softwarefirmen, die auch an internatio-
nalen Standorten gehandelt werden und z.T. durchaus bei den groflen Indizes
wie z.B. dem NASDAQ selbst notiert sind. Zu den groflen Erfolgszeiten der
»,New Economy“-Aktien wurde die Entwicklung dieser Firmen durchaus dhn-
lich bewertet wie die Entwicklung in den Industrienationen. In nur 12 Monaten
konnte sich der Wert der im BSE-IT notierten Aktien verneunfachen. Auch
wenn es sich dabei genauso wie beim NASDAQ und bei NEMAX im Wesent-
lichen nur um eine groe Aufblahung handelte, so ist doch beachtlich, dass die
indische IT Industrie offensichtlich bereits so etabliert und beachtet war, dass
sie in den Hypezeiten dhnlich wie westliche Werte betrachtet wurde. Gerade
diese Blasenbildung auch in Indien zeigt, wie stark die Integration der indi-
schen Softwarebranche in den Weltmarkt und vor allem die Annédherung an das
Weltmarktniveau bereits fortgeschritten war. Insbesondere gilt dieses Argu-
ment, da gerade in einer Branche in der das wesentliche Produkt der Fortschritt
ist, nur jene Firmen interessant sind, die an dieser oberen Kante des aktuellen
Wissens mithalten kénnen.

Ebenso beachtlich ist, dass der BSE-IT sich mit ca. 1500 Punkten seit eini-
ger Zeit stabil besser halten konnte als die meisten anderen New Economy In-
dizes.

Doch Indien ist kein Einzelfall. So waren von den deutlich iiber 11.000 IT-
Fachkriften, die bis Ende Marz iiber die von der Bundesregierung initiierte
Green-Card Kampagne nach Deutschland kamen, weniger als ein Viertel aus
Indien. Deutlich mehr kamen sogar aus den néher liegenden Transformations-
okonomien Mittel- und Osteuropas. ** Nur eine gute Dekade nach dem Fall der
kommunistischen Zentralverwaltungswirtschaft sind diese Staaten also bereits
in der Lage, hochqualifiziertes Humankapital in die alten Industrienationen, die
seit vielen Jahrzehnten eine besonders hohe Humankapitalausstattung besitzen,
Zu exportieren.

% 844,68%.

7 Vgl. www.nasscom.org > IT Industry > Indian IT Industrie > Statistics.
#iwd (2002), S. 2 - 21. Mirz.

# www.bseindia.com.

3 www.bundesregierung.de (2002).
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Abb. 2: Die Entwicklung des BSE-IT seit seiner Einfiihrung Anfang 1999

Der Wandel zeigt sich aber nicht nur im Bereich der Software. Gerade die
Newly Industrialized Countries in Siidostasien haben auch im Bereich Hard-
ware zu den Vorreitern der New Economy in den USA aufgeschlossen. So ist
mit Samsung der weltweit viertgroBte Chipproduzent (nach Intel, Toshiba und
NEC) und weltweit fithrende Hersteller fiir D-RAM in Korea ansissig. Zu-
sammen mit Hynix kommen damit zwei der drei groften Speicherchip-
Hersteller weltweit aus Siidkorea. D.h., trotz des immer wieder beschworenen
First-Mover-Vorteils der Vereinigten Staaten konnten sich sowohl im Chip-
Sektor insgesamt als auch im Speicherchip-Sektor nur jeweils eine amerikani-
sche Firma (Intel bei den Chips, Micron bei Speicher) unter den drei fiihrenden
Produzenten halten.*

IL. Spezifische Griinde — Beispiel Indien

Z.T. ist der derzeit zu beobachtende Strukturwandel auch auf die zunehmen-
den Anstrengungen der betreffenden Liander aufzuschlief8en zuriickzufiihren.
Gerade Indien hat groBe Anstrengungen unternommen, um ein fiir Unterneh-

%! Die Graphik zeigt die Eréffnungskurse der jeweiligen Monate. Dadurch ist der
Hochststand von ca. 9000 Punkten nicht ersichtlich.

32 Trident: http://www.tridentmicro.com/press/2002/pr020109.html.
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men der New Economy angenehmes Klima zu schaffen. So wurden beispiels-
weise die Einfuhrzolle fiir Software drastisch gesenkt, um so Softwareimporte
und damit Méglichkeiten zum Technologietransfer zu stirken.”

Was noch wichtiger ist, sind massive Anpassungen im Copyright. So hat In-
dien versucht sein Copyright drastisch zu verschérfen, um so die Property
Rights an intellektuellem Eigentum zu sichern. In der Literatur wird z.T. von
einem der hirtesten Gesetze weltweit gesprochen.* Wenn diese extrem positive
Bewertung auch iibertrieben scheint, gerade hinsichtlich der Tatsache, dass die
zivilrechtliche Umsetzung massive Mingel aufweist™, so muss doch schon eine
Verbesserung an sich begriilt werden. Der Grund fiir diese Bemiihungen liegt
ebenfalls darin, dass man sich von der Verschirfung des Copyrights eine weite-
re Erhohung des Technologietransfers erhofft. Zwar wird die einfache Uber-
nahme fremder Property Rights durch Inlidnder erschwert, doch wird dies meist
iiberkompensiert durch die verstarkte Einfuhr entsprechenden Wissens z.B.
durch ausldndische Direktinvestitionen. Diese Verbesserungen der (legalen)
Ubernahme auslindischen Wissens kénnen die Nachteile bei weitem iiberwie-
gen. Empirische Studien der Weltbank zu diesem Thema konnten diese Thesen
eindeutig bestatigen. In diesen Studien wird gezeigt, dass nicht nur das Ausmaf
der Direktinvestitionen sich auf diese Art steigern lasst, sondern dass die Di-
rektinvestitionen zusitzlich verstarkt so erfolgen, dass Technologietransfer
iiberhaupt moglich ist, da so nicht mehr nur niedrig qualifizierte Arbeiten, die
kein wesentliches Know-how benétigen in die Entwicklungsliander ausgelagert
werden.*

Diese Verbesserungen fiir die Rahmenbedingungen des Technologietrans-
fers haben es Indien erst ermdglicht, so massiv wie man es beobachten kann
vom Strukturwandel im internationalen Handel zu profitieren.

So wie fiir Indien lieBen sich zweifellos fiir viele Lander Griinde finden, wa-
rum eben dieses oder jenes Land sich plétzlich auch bei humankapitalintensi-
ven Industrien der internationalen Konkurrenz stellen kann. Aber all diese Ein-
zelgriinde erkldren nicht, warum erst jetzt — zeitgleich — viele Lander, denen
der Aufholprozess tiber Jahre und Jahrzehnte nur wenig gliickte, auf einmal Er-
folg haben. In der Regel sind die lokalen Mafnahmen weniger als Ursache fiir
die Verdanderung zu sehen, sondern als Rahmenbedingungen, die ein Profitieren
vom generellen Umschwung erst erméglichen.

So miissen trotz zahlreicher regionaler Faktoren, die ein Aufholen erlaubt
haben, die generellen Besonderheiten der New Economy gesucht werden, die

33 Kwatara (1996), S. 146.

3 Kawatra (1996), S. 147.

35 Markfort (2001), S. 117 ff. u.a.
% Smarzynska (2002), S. 1 ff.
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diesen Strukturwandel erst bewirkt haben. Diese allgemeinen Ursachen zuguns-
ten eines Strukturwandels in der internationalen Arbeitsteilung sollen im fol-
genden Abschnitt herausgearbeitet werden.

III. Allgemeine Griinde

Jenseits der regionalen Griinde lassen sich primar vier Ursachen ausmachen,
die den beginnenden Strukturwandel bewirkt und ermoglicht haben bzw. die-
sen weiter voran treiben:

- die Neuheit der Technologie,
- die abnehmende Komplementaritit von Kapital und Humankapital,
- die mangelnde Flexibilitit vieler Industrienationen gerade in Europa

- sowie die Selbstverstarkungseffekte des einsetzenden Wandels.

1. Neue Technologie

In den Sektoren der ,,0ld Economy* wurde ein Aufholprozess der technolo-
gisch weniger fortgeschrittenen Lander — seien es Entwicklungslander oder
Transformationsékonomien — schon durch die massiven Lernkurven- und an-
derweitigen Skaleneffekte erschwert. Zahlreiche der z.B. im DAX notierten
Firmen wie Siemens oder Daimler (Griindung 1850 bzw. 1883) sind deutlich
iiber 100 Jahre alt. Wenn auch zahlreiche technologische Entwicklungen in
dieser Zeit die Produkte sicherlich merklich verdndert haben, so ist doch eine
kontinuierliche Entwicklung zu erkennen, so dass bei jedem Schritt die bereits
existierenden Firmen auf die Erfahrungen ihrer Mitarbeiter und natiirlich auf
die GroBenvorteile durch die bereits erreichte Ausdehnung setzen konnten. Ei-
ne historische Akkumulation von Erfahrung im entsprechenden Bereich kann
bei der Produktion eines Gutes wesentliche Vorteile bieten. Durch diesen
giinstigeren Platz auf der Lernkurve und die Skaleneffekte hatten weniger ent-
wickelte Lander auch bei potentiellen komparativen Vorteilen kaum Chancen,
in einen Markt einzudringen. Erst mit der ,New Economy" — sozusagen als
Kontratjeff'sche Basisinnovation — hat sich die Ausgangssituation hier grund-
legend verdndert. Weniger als alle fortschrittlichen Technologien bisher bauen
die Sektoren der New Economy auf bisheriges Wissen auf. Allenfalls For-
schungswissen aber nur in vernachlidssigbarem MaBe bereits gesammelte Er-
fahrungen von Mitarbeitern konnten hier als Grundstock dienen. Dementspre-
chend haben lediglich die USA als First Mover einen geringen Vorsprung auf
der Lernkurve, wihrend die anderen Industriestaaten den Entwicklungslidndern
nur knapp voraus sind. Diese verhiltnismaBig dicht bei einander liegenden
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Positionen auf der Lernkurve machen die positive Entwicklung von Entwick-
lungslindern wie Indien erst moglich.

2. Humankapital und Kapital

Trotz ihrer reichlichen Arbeitsausstattung konnten sich die Entwicklungs-
lander in der Vergangenheit kaum in humankapitalintensiven Branchen etab-
lieren. Eine genauere Betrachtung der ,alten* technologie- und damit meinst
auch humankapitalintensiven Branchen zeigt aber, dass die Branchen, wenn sie
auch relativ humankapitallastig sind, doch eine absolut hohe Kapitalausstattung
bendtigen. Dieser Effekt liegt einfach daran, dass hochqualifiziertes Fachper-
sonal in der Old Economy meist im Rahmen hochkomplexer und damit meist
auch entsprechend teurer Produktionsprozesse bzw. entsprechender Forschung
und Entwicklung zum Einsatz kam. Ein Aufbau solchen Humankapitals wire
den Entwicklungsliandern (wenn sicherlich auch erschwert) vielleicht moglich
gewesen, hitte aber in Anbetracht der mangelnden Einsatzmoglichkeiten kei-
nen Sinn gemacht. Zahlreiche hochqualifizierte Ingenieure sind vollig wertlos
ohne die Chance z.B. eine Automobilindustrie aufbauen zu konnen, weil es an
Geld mangelt.

So waren die Chancen der Entwicklungslander trotz ihrer Armut meist bes-
ser bei der Produktion kapitalintensiver Giiter, die aber absolut betrachtet we-
niger Kapital bendtigen, wie z.B. einfache Industriegiiter.

Erst mit der Neuen Okonomie ist die Komplementaritit zwischen Human-
kapital und Kapital aufgehoben. Gerade in der Softwarebranche sind (abgese-
hen von der Ausbildung) nur minimale Investitionen nétig. Dementsprechend
niedrig sind die Markteintrittsbarrieren. Hochqualifiziertes Personal kann
plétzlich auch in Entwicklungsldndern produktiv in Sektoren eingesetzt wer-
den, die nur eine minimale Kapitalausstattung benétigen. Gerade der Software-
bereich stellt deshalb auch einen der Ausgangspunkte beim Strukturwandel im
internationalen Handel dar.

3. Verkrustete Strukturen in den alten Industriestaaten

Die immer wieder im Mittelpunkt der Aufmerksamkeit stehende Volatilitdt
der New Economy bezieht sich nicht nur auf Schwankungen der Aktienkurse.
Auch die Produktpreise im Hardwarebereich sind — um einen generellen Ab-
wirtstrend herum — stark schwankend. Gerade Arbeitsspeicher ist bekannt fiir
sehr schnelle, sehr starke Preisanderungen in beide Richtungen.

Die Absorption solcher Anderungen ist den Betrieben nur dann méglich,
wenn die Rahmenbedingungen hohe Flexibilitat und schnelle Anpassungen er-
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méglichen. In vielen alten Industriestaaten — allen vorweg Deutschland — ver-
hindern verkrustete Strukturen insbesondere auf dem Arbeitsmarkt entspre-
chende Anpassungsreaktionen. Wihrend Preissteigerungen so kaum zu Pro-
duktionsausweitungen genutzt werden konnen, fiihrt ein starker Preisverfall
schnell zu massiven Verlusten, wie der Fall von Infineon, einem der bekann-
testen europaischen Speicherhersteller zeigt.

Gerade in den NIC war es so moglich, sozusagen , institutionelle” komparative
Vorteile zu erlangen.
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Abbildung 3: Die Entwicklung der RAM-Preise (PC-Welt: RAX-Index)
vom Mirz 2000 bis Oktober 2001

So muss es nicht verwundern, dass im Arbeitsspeicherbereich mittlerweile
alte Industrienationen von aufstrebenden jungen Volkswirtschaften wie Korea
iiberholt wurden. Die Flexibilitat der NIC bietet hier die Moglichkeit eben nicht
nur im Softwarebereich, sondern auch im Hardwarebereich schnell und erfolg-
reich Fuf3 zu fassen.

4. Weitere Effekte und Selbstverstirkungseffekte

Der besondere Vorteil der New Economy fiir weniger entwickelte Lander ist
die Tatsache, dass sie direkt in mehrerlei Hinsicht den Aufholprozess weiter
verstarkt und erleichtert.

- Die Verbreitung der Informations- und Kommunikationstechnologien
senkt (wie im vorigen Abschnitt bereits angesprochen) die Kosten fiir
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Information und Bildung. D.h., die Akkumulation von Humankapital
wird mit der immer weiter zunehmenden Ausbreitung der Neuen Oko-
nomie in den Entwicklungslindern fiir diese immer leichter.”” Durch die
zunehmende Verbreitung z.B. von wissenschaftlicher Literatur im In-
ternet konnen nun auch diese Lander von den globalen Netzwerken pro-
fitieren und wesentlich leichter Zugriff auf entsprechende Forschungs-
ergebnisse erhalten. Diese weitere Ansammlung von Humankapital
wiederum ermdglicht ein noch schnelleres Wachstum insbesondere (a-
ber nicht ausschlieBlich!) in den Sektoren der New Economy.

- Die zunehmende Integration der Entwicklungsldnder in die globalen
Kommunikationsnetze hat die weltweit stark gewachsenen auBenwirt-
schaftlichen Verflechtungen gerade fiir diese Léinder deutlich erhoht.
Der so entstehende Handelsgewinn sowie die erheblich wachsenden
ausliandischen Direktinvestitionen erméglichen einen Anstieg des Wirt-
schaftswachstums und so ein zunehmendes Aufholen auf die Industrie-
staaten. So kann die im vorigen Abschnitt aufgezeigte Intensivierung
des Handels letztlich ebenfalls zu einem Wandel in der Struktur der in-
ternationalen Wirtschaftsbeziehungen fiihren, da jetzige Entwicklungs-
lander so langfristig die Chance haben, ihre Produktionsstruktur stark zu
diversifizieren und von den bisherigen oft stark rohstoffbasierten Wirt-
schaftssystemen abzukommen.

- Die verstdarkten Direktinvestitionen wiederum erméglichen eine Zu-
nahme des Technologietransfers in die betreffenden Lander. Wie <ns1:XMLFault xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat"><ns1:faultstring xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat">java.lang.OutOfMemoryError: Java heap space</ns1:faultstring></ns1:XMLFault>